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Nota editorial
por Martin Krause

La publicacién de esta monumental obra de Murray N. Rothbard
por parte de Unién Editorial es una particular satisfaccién para la
comunidad universitaria de ESEADE (Buenos Aires), ya que muchos
de sus miembros han colaborado para alcanzar este logro, contribu-
yendo asi al objetivo que el mismo Rothbard se habia planteado,
cual es el de continuar la tradicién de los «tratados» de economfa,
aquellos textos que tanto contribuyeron al desarrollo de esta cien-
ciay a su comprensién, presentando una visién sistemdtica y completa
del conjunto.

Como tal, se convierte en una herramienta de especial utilidad
para la educacién y la ensefianza de la economia, sobre todo teniendo
en cuenta el rigor légico de los conceptos y teorfas presentados por
el autor, quien, paso a paso, va deduciendo las implicaciones de los
postulados fundamentales de la accién humana.

Un papel destacado le cabe a Alberto Benegas Lynch, precursor
en la tarea de introducir y divulgar en la Argentina el pensamiento
de los economistas de la Escuela Austriaca, no solo publicando mu-
chos de sus textos a través del Centro de Estudios sobre la Libertad,
sino también invitando a visitar nuestro pais a sus mds destacados
miembros, como Ludwig von Mises y Friedrich von Hayek. Fue é
quien primero se interes6 en publicar esta obra en espafiol, tarea que
no llegé a completar por restricciones presupuestarias.

También destacamos al Dr. Armando Braun, apoderado del Cen-
tro de Estudios sobre la Libertad, por haber autorizado el uso, en esta
publicacién, del material en proceso de traduccidn, resultado del tra-
bajo que se estaba realizando.

Debemos al Dr. Alberto Benegas Lynch (h) el prélogo a la presente
edicién y también haber dado, en su momento, el puntapié inicial
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EL HOMBRE, LA ECONOMIA Y EL ESTADO

al confeccionar, en colaboracién con sus alumnos de la Universidad
Francisco Marroquin de Guatemala, una traduccién preliminar que
sirvié de punto de partida al trabajo vertido en esta obra.

Queremos expresar nuestro especial reconocimiento a Llewellyn
Rockwell (Jr.}, presidente del Ludwig von Mises Institute, por auto-
rizar la publicacién de esta traduccién.

Un pdrrafo merece la incansable labor de Norberto Sedaca por
su también monumental y minucioso trabajo de traduccién. Sedaca
ha dedicado dias y noches enteras a trabajar en este texto el cual
ahora, en cierta forma, le pertenece. He podido acompaiiar y alen-
tar ese esfuerzo a punto tal que el texto es para mi tanto el libro de
Rothbard como la traduccién de Sedaca.

Jorge Luis Borges escribié un cuento titulado «Pierre Menard,
autor del Quijoter (Ficciones, Emecé, 1944). Alli comenta la obra
de este novelista ficticio que «no queria componer otro Quijote
—eso es fdcil— sino ¢/ Quijote. Intitil agregar que no afronté nunca
una transcripcién mecdnica del original; no se proponia copiarlo.
Su admirable ambicién era producir unas pdginas que coincidie-
ran —palabra por palabra y linea por linea— con las de Miguel de
Cervantes».! :

Para hacer eso conocid bien el espafiol, recuper6 la fe catélica,
peled contra los moros o los turcos y olvidé la historia de Europa
entre los afios 1602 y 1918. Dice Borges que: <El texto de Cervan-
tes v el de Menard son verbalmente idénticos, pero el segundo es
casi infinitamente més rico.» (Mds ambiguo dirdn sus detractores;
pero la ambigiiedad es una riqueza.)

Es una revelacién cotejar el Don Quijore de Menard con el de
Cervantes. Este, por ejemplo, escribié (Don Quijote, primera parte,
noveno capitulo): «... la verdad, cuya madre es la historia, émula
del tempo, depésito de las acciones, testigo de lo pasado, ejemplo
y aviso de lo presente, advertencia de lo por venir.»

Redactada en el siglo xv1I por el «ingenio lego» Cervantes, esa
enumeracién es un mero elogio retérico de la historia. Menard, en

1. Lacira proviene de Borges, Jorge Luis, Obras Completas 1, Ficciones (Buenos Afres:
Emecé Editores, 1996), p. 446.
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cambio, escribe: «... la verdad, cuya madre es la historia, émula del
tiempo, depdsito de las acciones, testigo de lo pasado, ejemplo y aviso
de lo presente, advertencia de lo por venir.»*

Incluse un mismo texto, escrito en momentos diferentes, no serfa
una copia. «El estilo arcaizante de Menard —extranjero al fin—
adolece de alguna afectacién. No asi el del precursor, que maneja
con desenfado el espaiiol corriente de su época» (JLB, p. 449}

Sedaca ha sido, en parte, Menard. Ha reescrito a Rothbard, claro
que en otra lengua, lo cual le hace inevitablemente diferente del
original, aunque, como Menard, ha logrado durante esas horas de
arduo trabajo «ser» Rothbard.

Dr. MARTIN KRAUSE

Secretario de Investigaciones
(ESEADE) Buenos Aires

2. Op. cit., p. 449.
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Nota del traductor
por Norberto R. Sedaca

Hace varios afos, formando parte del grupo de docentes auxiliares
de la cdtedra de Economia de la Facultad de Ingenierfa de la Univer-
sidad de Buenos Aires, a cargo del Dr. Alberto Benegas Lynch (h.),
tuvimos la conviccién de que serfa de gran ayuda, para el aprendi-
zaje de la economia (segtin el enfoque de la Escuela Austriaca), poder
contar con una versién en espafiol de la obra de Murray N. Rothbard
Man, Economy and State: A Treatise on Economic Principles.

Por tal razén, tomamos contacto con don Alberto Benegas Lynch
(presidente del Centro de Estudios sobre la Libertad, de Argentina),
quien tenia, entre sus proyectos, la traduccién de esa obra al espafiol
contando ya con los permisos correspondientes para publicarla.

Asf fue como don Alberto Benegas Lynch nos encomendé el pro-
yecto de traduccidn; tarea que iniciamos con voluntad y realizamos
con entusiasmo, aunque exigfa de nuestra parte mayor esfuerzo del
que inicialmente supusimos habria de requerir.

Diversas razones, principalmente la falta de medios econémicos
suficientes y el escaso interés que entonces despertaba en el 4mbito
editorial local, hicieron que el proyecto se dilatara, hasta casi dete-
nerse a la espera de tiempos mejores.

Afios mds tarde, gracias al patrocinio de ESEADE de Argentina,
fue posible retomar el proyecto y hacer una primera publicacién cuyo
objetivo principal fue su utilizacién como material de estudio durante
las clases de economia de esa casa de estudios y en otras cdtedras de
instituciones relacionadas.

Hoy, agradecemos a Unién Editorial de Espana haber seleccio-
nado este trabajo para incluirlo dentro de su coleccién «Cldsicos de
la Libertad» permitiendo, de ese modo, que el ptblico de habla es-
pafiola de todas las laticudes pueda tener acceso a esta obra, de sumo
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interés para quienes valoramos el enfoque metodoldgico de la Es-
cuela Austriaca para el desarrollo del andlisis econémico.

Esta traduccidn y su adecuacién para su publicacién han sido po-
sibles gracias a la colaboracién de diveras personas a quienes quisiera
mencionar:

— Inicialmente, ademds de distintas versiones del libro original en
inglés, hemos contado, para esta tarea, con la ayuda de un ejem-
plar de una traduccién preliminar hecha por un grupo de alum-
nos de un curso de Anilisis Econémico realizado en la Univer-
sidad Francisco Marroquin de Guatemala, durante el afio 1974,
a cargo de Alberto Benegas Lynch(h).

— En las tareas de traduccién participaron las traductoras Silvana
Fuschino y Marta Castro. Marta tuvo también a su cargo las revi-
siones de redaccién y de estilo.

— Durante la realizacién de los trabajos hemos realizado consultas
y recibido numerosas ayudas y sugerencias de varias personas
allegadas y vinculadas con el estudio y la difusién de los trabajos
de la Escuela Austriaca de Economia, principalmente Juan Carlos
Cachanosky, Gustavo Matta y Irejo, Gabriel Boragina, Salvador
Turdo y Gorka Etxebarria, de Espafia; y Fernando Zanella, de
Brasil.

— Antes de su publicacién, parte del trabajo fue leido y observado
por profesionales vinculados con ESEADE, principalmente Martin
Krause y también varios colaboradores, tales como Luis Kofman,
Martin Mautner, Gustavo Kipfer, Guillermo Dotto, Ezequiel De
Freijo, José Dasilva y Adridn Ravier. Adridn, también tuvo la ini-
ciativa de proponer a ESEADE y a Unién Editorial el lanzamiento
de esta publicacidn en espafiol como parte de su coleccién.

— En las nuevas tareas de revisién ha colaborado también Noemi
Dvoskin.

— Finalmente, las tareas de composicién final, el nuevo formato,
los nuevos gréficos, cuadros y, principalmente, la revisién del vo-
cabulario utilizado a fin de asegurar que resulte familiar y acep-
table para el lector de idioma espafiol de todas las latitudes, han
sido realizadas por todo el equipo de Unién Editorial a cargo de
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Juan Pablo Marcos Bay, a quien también agradezco muy espe-
cialmente por su cordialidad, por su paciencia, por el reconoci-
miento de nuestro trabajo y por toda la confianza que ha puesto
én nosotros.

— Una mencién especial merece la participacién del corrector Samuel
Gonzélez Casado a quien agradecemos la adaptacién del texto a
las normas de la Real Academia Espafiola de la nueva edicién de
la Ortogratia de la lengua espaiiola (2010}.

A todos ellos y a muchos otros, muchas gracias, poniendo de
manifiesto que, obviamente, cualquier discrepancia entre el conte-
nido de la obra original y el de esta traduccién sigue siendo de mi

responsabilidad.

INORBERTO R. SEDACA
Buenos Aires, abril de 2011
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Prélogo a la edicién espanola
por Alberto Benegas Lynch (h)

«Books have always a secret influence
on the understanding, we cannot

at pleasure obliterate ideas; he that reads
books of science will grow more».

SAMUEL JOHNSON, 1753

Para el mundo de la lengua espafiola constituye una excelente noti-
cia el disponer de este texto, escrite en inglés hace cuarenta afios,
pero de una notable actualidad, razén que explica las reiteradas
ediciones estadounidenses. Quienes ensefiamos Economia en el
mundo universitario celebramos vivamente la iniciativa de tradu-
cir al espafol una obra que dota al estudioso de una presentacién
original, diddcrica y atractiva que no suele encontrarse en libros de
esta naturaleza.

Rothbard integra y desarrolla con claridad y elegancia las con-
tribuciones de la Escuela Austriaca que se iniciaron a partir de los
trabajos mds importantes de Carl Menger (1871/1950 y 1883/1985)
cuyo eje central del valor subjetivo fue ampliado por sus discipu-
los y continuadores de su generacién y de las siguientes, principal-
mente Eugen von Béhm-Bawerk, Ludwig von Mises, Friedrich A.
von Hayek, Istael M. Kirzner y, como decimos, el propio Rothbard.

Incluso dos de los economistas mds destacados del mainstream,
tales como John Hicks y Mark Blaug, finalmente rindieron tributo
a las aportaciones cientificas de la Escuela Austriaca. Asf, Hicks escri-
bié; «He manifestado la afiliacién “austriaca” de mis ideas; el tributo
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a Bshm-Bawerk y a sus seguidores es un tributo que me enorgullece
hacer. Yo estoy dentro de su linea; es mds, comprobé segin hacfa
mi trabajo, que era una tradicién mds amplia y extensa de lo que al
principio parecia» (1973/1976: 21), y Blaug sefialé que: «Los Austria-
cos modernos van mds lejos y sefialan que el enfoque walrasiano al
problema del equilibrio en los mercados es un cu/ de sac: si quere-
mos entender ¢/ proceso de la competencia mds bien que el equili-
brio final tenemos que comenzar por descartar aquellos razonamien-
tos estaticos implicitos en la teoria walrastana. He llegado lentamente
y a disgusto a la conclusién de que ellos estdn en lo correcto y que
todos nosotros hemos estado equivocados» (1991: 508).

La teoria walrasiana o, en general, neocldsica se basa en la nocién
de equilibrio y competencia perfecta, lo cual imposibilita el andli-
sis del proceso que transita por sucesivos y cambiantes desequili-
brios que, en un contexto de incertidumbre y descubrimiento, hacen
posible la aparicién del empresario, quien no tiene cabida en los lla-
mados modelos de competencia perfecta que se basan en supuestos
irreales tales como que los sujetos actuantes cuentan con informa-
cién perfecta de los factores relevantes, en cuyo caso no habria lugar
para arbitrajes y, por tanto, desaparecerfan la competencia y el propio
empresario. Ademds, como sefiala Rothbard en este tratado, si fuera
correcto el supuesto del conocimiento perfecto, no habrfa saldos en
caja, ya que no se producirian imprevistos, en cuyo caso la demanda
de dinero caetfa a cero; esto haria desaparecer los precios expresados
en términos monetarios, situacién que, a su turno, imposibilitarfa
la evaluacién de proyectos, la contabilidad y el cdlculo econdémico
en general.

Hayek resume bien el punto al sefialar «el absurdo del procedi-
miento usual en el que se comienza el anélisis con una situacién en
donde se supone que todos los hechos son conocidos. Curiosa-
mente, la teoria econémica llama a esto “competencia perfecta”.
No deja espacio alguno para la actividad llamada competencia que,
se presume, ya ha realizado su tarea» (1978/1968: 182); en la misma
linea argumental, sostiene que «el punto de partida de la reoria del
equilibrio competitivo asume, precisamente, la tarea que solamente
el proceso de competencia puede resolvers (1948/1946: 90) y, en
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el mismo sentido, escribe que «los economistas usualmente atri-
buyen el orden que produce la competencia como un equilibrio,
un término poco feliz puesto que el equilibrio presupone que todos
los hechos ya han sido descubiertos y la competencia, por tanto, ha
cesado» (1978/1968: 184) y, finalmente, sostiene que la «competen-
cia tiene valor solamente y en la medida en que sus resultados son
impredecibles y, en general, diferentes de aquellos de los que cual-
quiera podria haber concebido deliberadamente» (1978/1968: 180).
Por su parte, Kirzner subraya que «las decisiones de los participan-
tes individuales en el mercado de ningtin modo pueden tratarse
como si surgieran inexorablemente de circunstancias objetivas que
prevalecen en el instante anterior a las respectivas decisiones» (1992:
122-3).

Lo dicho respecto del equilibrio en modo alguno significa seguir
la linea argumental Shackle-Lachmann que, ademds de las impli-
caciones relativistas, se traduce en negar que el proceso de mercado
permite la expansién del conocimiento y que, ceteris paribus, tienda
a un estadio tltimo de ajuste que, aunque permanentemente reno-
vado, resulta esencial en el andlisis econdmico. Precisamente, merced
alainformacién dispersa que retinen los precios, el proceso permite
apuntar a la satisfaccién de la demanda de los consumidores. Estos
tltimos, si bien imputan valores a toda la cadena productiva, a dife-
rencia de lo sostenido por autores tales como Pareto (1925/1945) y
Schumpeter (1950/1968), para nada deben subestimarse las cons-
tantes y actualizadas valorizaciones que se requieren en cada uno de
los segmentos de esa cadena (Hayek 1945/1948, Kirzner 2000:
caps. 2 y 3). Rothbard edifica sobre estos principios, aunque sus
referencias a Ludwig Lachmann en este tratado son anteriores a las
derivaciones ulteriores de este autor en cuanto a las mencionadas
conclusiones respecto del rol del conocimiento en el mercado.

Contrariamente a lo que se ensefia en la mayor parte de las cdte-
dras de economia, Rothbard basa su trabajo en la explicacidn realista
de cémo funciona el mercado. El andlisis neocldsico conduce a erro-
res de apreciacién que resultan fatales. Tal vez esta situacién pueda
ilustrarse con el caso de Raul Prebisch, quien escribié que «Como he
afirmado reiteradamente, fui un neocldsico de hondas convicciones.
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Creli, y sigo creyendo, en las ventajas de una competencia ideal
[perfecta] y en la eficacia técnica del mercado, y también en su gran
significacion politica [... por parte de quienes] formularon su gran
concepcién doctrinaria del equilibrio econémico [...] Como alguna
vez recordé, durante mi juventud me sedujeron estas teorias por su
persuasién y elegancia matemdtica [...] Siento la necesidad intelec-
tual —y la responsabilidad moral— de manifestar las razones que
me han llevado a abandonar la ortodoxia [...] no se trata de pregun-
tar por qué la realidad se ha desviado de la teoria, sino por qué la teoria
se ha desviado de la realidad» (1981: 247-8, 311 y 321-2). En otros
términos, muchos son los colegas economistas que absorbieron los
modelos de competencia perfecta y equilibrio en sus estudios univer-
sitarios y luego, al comprobar que la realidad nada tiene que ver con
aquellos modelos, en lugar de revisar sus estudios, optan por un salto
légico para concluir que ¢l aparato estatal debe intervenir en la eco-
nomia para corregir las «imperfecciones del mercadon.

El primer grado que obtuvo Rothbard en la Universidad de Co-
lumbia fue en matemdricas, antes de estudiar economia y docto-
rarse en esta tltima disciplina en la misma Universidad; sin embargo,
en su obra no recurre a instrumentos matemadticos debido a que, a
su juicio, en el mejor de los casos, se duplica innecesariamente la ex-
posicién y, en el peor de los casos, se transmiten conceptos errados
sobre temas econémicos. En este sentido, Wilhelm Répke nos dice:
«Cuando uno trata de leer un journal de economia en estos dias,
frecuentemente uno se pregunta si no ha tomado inadvertidamente
un journal de quimica o hidraulica [...] los asuntos cruciales en eco-
nomia son tan matemdticamente abordables como una carta de amor
o la celebracién de Navidad [... T] ras los agregados pseudo-me-
cdnicos hay gente individual, con sus pensamientos, sentimientos
y juicios de valor [...] No sorprende la cadena de derrotas humillan-
tes que han sufrido las profecias econométricas, lo que es sorpren-
dente es la negativa de los derrotados a admitir la derrota y aprender
una mayor modestia [...] Algunas personas aparentemente creen que
la funcién principal de la economia es preparar el dominio de la so-
ciedad por los “especialistas” en economfa, estadistica y planifica-
cién, esto es, una situacién que describo como economicracia —una
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palabra horrible para una cosa horrible» (1958: 247-8-9-50, 149).
Es frecuente que los partidarios de la modelizacién y la matemati-
zaclén insistan en que estos €jercicios son correctos si se tienen en
cuenta los supuestos en los que se basan, pero si los supuestos, como
es el caso, no tienen conexién alguna con la realidad, resultan ser del
todo irrelevantes para explicar nexos causales.

El trabajo de Rothbard cubre las dreas de mayor trascendencia
de la ciencia econémica que desmenuza con rigor académico y des-
treza de polemista avezado, partiendo de las implicaciones légicas
de la accién humana que servirdn de sustento a la cuidadosa con-
catenacién de argumentos posteriores. Llama la atencién del estu-
dioso la fluidez de su pluma para integrar todos los conceptos en
un hilo argumental que revela una gran coherencia y gran cuidado
en el tratamiento de los diversos temas. Tal vez puedan destacarse
como especialmente significativas sus elaboraciones sobre el rol de
la tasa de interés, la estructura de la produccién, el pormenorizado
estudio del monopolio, el andlisis del marginalismo aplicado al factor
trabajo y extensas disquisiciones que refutan las concepciones que
conciben la riqueza como algo «dado» y estdtico, como si fuera el re-
sultado de intercambios que, en cada caso, generan suma cero.

Resultan especialmente clarificantes sus criticas al keynesianismo
referidas a la «funcién consumon, al «acelerador» y al «multiplicador,
a la «preferencia por la liquidez» y al desafortunado tratamiento de
Keynes respecto del desempleo, el atesoramiento, la inversién y al
rol del gasto publico. El examen rothbardiano de politicas fiscales
es original y contundente pero no exhaustivo, ya que continta con
este aspecto en su Power and Marker que hubo de constituir el tercer
tomo de este tratado, pero que finalmente se publicé como libro
separado.

La lectura de este trabajo proyecta luz incluso para refutar expli-
caciones que han sido formuladas con posterioridad a esa publica-
cién. Tal es el caso de John Rawls en los afios 70 respecto de la distri-
bucién de talentos y su «principio de compensaciény, las aportaciones
de Ronald H. Coase en los afios 80 que, si bien sirvieron para que
se apartara la atencién de la llamada «economfa del bienestar» de
Pigou, paradéjicamente incurre en esquemas que afectan a derechos
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de propiedad especialmente en lo que se refiere a la aplicacién de
la tesis del «cheapest cost avoider». Asimismo, la obra de Rothbard
sirve para contrarrestar los escritos sobre la asimetria de la informa-
cién que ha producido en la presente década principalmente Joseph
Stiglitz, la idea de «igualdad y desarrollo» de Lester Thurow y, con
algtin matiz, de Amartya Sen y, también contemporineamente, para
refutar la extrapolacién ilegitima que pretende realizar el llamado
«socialismo de mercado» que toma los conceptos de agente y prin-
cipal del mundo empresarial para aplicarlos a la relacién gobernante-
gobernado con un criterio que ademds desvirtiia la nocién que dio
origen a esos conceptos. En este contexto, Rothbard puede consi-
derarse pionero en la critica a la concepcién convencional de los bie-
nes publicos, las externalidades y los free-riders, tema de tanta tras-
cendencia que luego han desarrollado autores como de Jasay (1989),
Friedman (1987), Schmidtz (1991), Nozick (1974), Benson (1998),
Narveson (1988), Hoppe (1986/1996), Block (1983), Holcombe
(1989/1998) y Sowell (1980).

Ludwig von Mises ha sido la fuente mds fértil de inspiracion de
Murray Rothbard quien asistié regularmente a sus seminarios en la
Universidad de Nueva York junto con Robert G. Anderson, Percy L.
Graves, Henry Hazlitt, Israel M. Kirzner, George Koether, Joseph
Kecheissen, Robert H. Miller, Toshio Murato, Sylvester Petro, George
Reisman, Hans E Sennholz, Bettina Bien y Louis Spadaro. Luego
del seminario los asistentes se congregaban para discutir temas que
habian surgido en clase, lo cual se transformé en lo que informal-
mente se denominaba «The Mises Circle» como homenaje al céle-
bre seminario que dirigia Mises en su Viena natal, antes del éxodo
que provocé el totalitarismo nazi.

Entre otras muchas materias, Rothbard le debe a Mises la idea
de la imposibilidad de establecer comparaciones intersubjetivas de
utilidades, la aplicacién de la teorfa subjetiva del valor al dinero, la
comprensién de las falacias inherentes a las «curvas de indiferencia,
su concepcidn epistemolégica para abordar las ciencias sociales con
un método y un dngulo visual sustancialmente distinto de los apli-
cados a las ciencias naturales y a la célebre contribucién de los afios
20 de Mises respecto de la imposibilidad del cdlculo econémico en
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un régimen socialista. En este tltimo sentido, es de interés recordar
que Oskar Lange, el primero en debatir con Mises sobre este tema,
escribié (1936: 53) que debido a que este puncualizé el problema
y «permitid resolverlo» debia erigirse «una estatua del profesor Mises
para ocupar un lugar honorable en el gran hall del Ministerio de
Socializacién o en el Consejo de Planificacién Central de un Estado
socialistar. Como es sabido, esta profecia se cumplié, pero en el sen-
tido opuesto al pronosticado por Lange, ya que la estatua se colocéd
en 1990 en el Departamento de Teoria Economia de la Universidad
de Varsovia, lugar en el que Lange dictaba sus clases, como expresién
del fracaso del socialismo.

En cuanto al referido enfoque metodolégico de la economia y a
la necesidad de diferenciarlo del aplicado a las ciencias naturales que
destaca el binomio Mises-Rothbard, cabe consignar que este pro-
grama de investigacién conlleva una severa critica al positivismo.
En esta dltima direccién, Morris R. Cohen contradice las conclu-
siones positivistas de Rudolf Carnap al afirmar que «Carnap y otros
niegan significado a las proposiciones no verificables. Esto consti-
tuye un violento rour de force. El significado de algo no equivale a
consecuencias verificables [...] La aseveracién de Carnap de que las
proposiciones no verificables carecen de sentido no es verificable»
(1944: 150-2). Por su parte, Bruce Caldwell alude de este modo a
la metodologfa austriaca: <Es muy importante poner énfasis en que
la posicién austriaca no se ve para nada afectada por argumentos
que se limitan a sefialar que no hay tal cosa como una proposicién
que es simultédneamente verdadera 4 priori y con significado empi-
rico. Por supuesto que no hay tal cosa, siempre que se acepte la
concepcién analitico-sintética del positivismo. Pero Mises no solo
rechaza tal concepcion sino que ofrece argumentos contra ella [...]
La invocacién de la concepcidn positivista de la defensa de aquella
doctrina contra ataques de posiciones expresamente antipositivis-
tas, claramente no ofrece argumentacion convincente [...] Una critica
metodolégica de un sistema (no importa cudn perverso pueda pa-
recer tal sistema) basado enteramente en la concepcidn de su rival
{no importa cudn familiar sea) no establece absolutamente nada»

(1984: 122-124).
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Rothbard muestra la intima vinculacién entre la propiedad pri-
vada, los precios y los procesos de mercado: o existen los tres o no
existe ninguno de los tres ya que se trata de conceptos inseparables.
Mis atn, explica que, ex anre, la informacién para el planificador
no estd disponible, ya que el propio sujeto actuante no dispone de
esa informacién respecto de sus propias elecciones futuras, quien
podri realizar conjeturas respecto de lo que hard, pero, llegado el mo-
mento, debido a que se modifican las citcunstancias, se modifica-
ran también sus decisiones. Y, ex post, este conocimiento no siempre
es articulable, puesto que, al decir de Hayek, muchas veces se rrata
de «conocimiento tdcito».

Seguramente, la mayor contribucién misiana que ha tomado
Rothbard es su concepcién de la economia que no se limita a lo es-
trictamente crematistico sino que abarca toda la accién humana o
praxeologfa. Este andlisis de Ludwig von Mises (1949/2001) ha in-
fluido también en economistas que no comparten otros aspectos de
la Escuela Austriaca pero que han aplicado el herramental econé-
mico a esferas que tradicionalmente no habian sido abordadas en
este campo del conocimiento, como es el caso de algunos destaca-
dos exponentes de la teoria de la public choice, los neo-institucio-
nalistas, algunos miembros de la Escuela de Chicago y autores como
Vernon L. Smith (1999) que si bien no comparte la postura meto-
doldgica misiana acredita que sus trabajos han sido influidos por el
pensador austriaco, a tal punto que hizo que el hoy premio Nobel
en Economia abandonara la ingenieria para convertirse en un econo-
mista profesional. Durante el mismo afio en que aparecié la obra
que ahora prologamos para la edicién espaiola, se publicé Freedom
and the Law de Bruno Leoni (1962/1965) donde ¢l autor expone
los marcos institucionales y la idea del derecho como un proceso de
descubrimiento y no de disefio, en paralelo con el tratado de Roth-
bard, y que abrié espacios para renovadas elaboraciones sobre la
produccién y ejecucion de normas en un sistema abierto.

Es pertinente subrayar que las investigaciones del autor del pre-
sente volumen se nutren en la misma fuente oportunamente sefia-
lada por Bshm-Bawerk de la siguiente manera: «De igual modo que
los fendmenos naturales estdn gobernados por leyes eternas que
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operan independientemente de la voluntad humana y de las leyes
humanas, en la esfera de la economfa existen leyes contra las que
resulta impotente la voluntad de los hombres e incluso el poder
estatal. La fuerza de las leyes econémicas no puede desviarse de cier-
tos canales por medio de interferencias artificiales de control social»
(1913/1962: 147).

Aplaudimos la muy valiosa y encomiable iniciativa de ESEADE
y de Unién Editorial por editar este 7agnum opus del profesor Roth-
bard, y a Norberto Sedaca —ex alumno de esta casa de estudios—
por haber realizado la ciclépea tarea de traduccién. Asimismo, agra-
dezco la dedicatoria de esta versién espafiola a mi padre, quien en
su momento obtuvo de Rothbard los correspondientes permisos de
traduccién y a quien le debo la extraordinaria oportunidad de
haberme iniciado en «el otro lado de la biblioteca», tal como lo hizo
con tantas otras personas en nuestro pais. La historia contrafactual
tiene sus bemoles, pero es del todo plausible conjeturar que si se le
hubiera prestado la debida atencién a Rothbard, se habrian podido
evitar muchos de los sucesos que conmovieron adversamente al
mundo. Lo que se ejecuta en la prictica, siempre proviene de lo que
previamente se ha elaborado en la teorfa. Las justificadas criticas a
lo que hoy ocurre obedecen a concepciones defectuosas anteriores
que deben ser revisadas si se desea evitar efectos nocivos. Correr el
eje del debate es la funcidn del intelectual y esto es lo que ha reali-
zado con gran pulcritud y enjundia el autor de este tratado de econo-
mia a través de su prolifica vida académica. Es de esperar que este
texto tenga la acogida que se merece en los espiritus curiosos por
explorar avenidas fértiles que se apartan de lo que se viene repitien-
do en la mayor parte de las cdtedras universitarias. El estudioso en-
contrard en las pdginas que siguen un gran estfmulo intelectual al des-
cubrir vastos horizontes descritos de un modo llano y directo, muy
bien ilustrados y fundamentados en un s6lido andamiaje cientifico.
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Prefacio a la edicién revisada de 1993

Una de las desafortunadas pérdidas de la Primera Guerra Mundial
parece haber sido lo ocurrido con los viejos tratados sobre «princi-
pios» de economia. Antes de la guerra, el método tradicional, tanto
para la presentacién como para el andlisis del pensamiento econé-
mico, consistia en escribir una disquisicién acerca de la visién del
autor sobre la ciencia econémica en su conjunto. Un trabajo de este
tipo tenfa muchas virtudes que se han perdido en el munde mederno.
Por una parte, podia leerlo cualquier persona inteligente con poco
o ningiin conocimiento previo sobre economia. Por otra, el autor no
se limitaba (como se acostumbra hoy en los libros de texto) a compi-
lacienes discontinuas y muy simplificadas de las doctrinas de moda.
Para bien o para mal, transformaba la teoria econémica en una ar-
quitectura, en un edificio. A veces el edificio era original y noble, otras
era defectuoso; pero, al menos, habia un edificio para que los prin-
cipiantes lo vieran y para que los colegas lo adoptaran o criticaran.
Los detalles demasiado refinados generalmente se dejaban de lado,
pues impedian analizar la ciencia como un todo, reservdndolos solo
para las revistas especializadas. El estudiante universitario también
aprendia economia basindose en los tratados sobre «principios»; no
se pensaba que fuesen necesarios trabajos especiales, con capitulos
cuya extensién estuviese de acuerdo con los requisitos del curso y exen-
tos de doctrina original. Luego, esos tratados eran leidos por estudian-
tes, legos inteligentes y economistas, y todos se beneficiaban con ellos.

Este espiritu se ilustra en el prefacio de uno de los dltimos textos
de esta especie:

En este libro he tratado de exponer los principios econémicos de tal

manera que sean comprensibles para una persona culta e inteligente
que no haya etectuado estudio sistemdtico alguno sobre el tema. Aunque
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fue proyectado para principiantes, no pasa por alto las dificultades ni
evita los razonamientos profundos. Nadie que no esté dispuesto a
seguir una linea de razonamiento que requiera su plena atencién puede
entender el fenbmeno econémico o prepararse para tratar de los proble-
mas econdémicos. He hecho lo posible para ser claro ¥ fundamentar
con cuidado mis conelusiones, pero no he pretendido vanamente
simplificar todas las cosas.!

Desde que Wicksteed (1910), Taussig (1911) y Fetter (1915) nos
dieron sus brillantes obras, este tipo de tratado ha desaparecido del
pensamiento econémico y la economia se ha vuelto totalmente frag-
mentada, desvinculada hasta tal punto que ya casi no existe econo-
mia; en cambio tenemos miles de fragmentos de andlisis sin co-
ordinacién. Primero se dividié la economia en campos «especificos»
—«economia urbana», «economia agricolar, «economia laboral»,
seconomia de finanzas puiblicas», etc.— inconexos entre si. Atin mds
grave fue la desintegracién de lo comprendido en la categoria de
«teoria econdimicar». La teorfa de la utilidad, la teorfa del monopo-
lio, la reorfa del comercio internacional, etc., hasta la programacién
lineal y la teoria de los juegos, cada una se mueve dentro de su compar-
timiento rigurosamente aislado, con su propia y muy refinada lice-
ratura. Recientemente, la mayor toma de conciencia de esta frag-
mentacién nos ha llevado a una extraiia mezcla «interdisciplinaria»
con las otras «ciencias sociales». La confusién aumenté con la in-
vasién de otras ciencias en el dmbito de la economia, en lugar de que
esta avanzara sobre otros campos. De todos modos, no tiene sentido
tratar de integrar la economia con las otras ciencias si antes esta no
se integra a si misma en su totalidad. Solo entonces se pondrd de
manifiesto el verdadero lugar que ocupa entre las otras disciplinas.

Considero justo afirmar que, con una sola excepcién (Human
Action, de Ludwig von Mises), desde la Primera Guerra Mundial no
ha aparecido ni u# sole tratado general sobre principios de econo-
mia. Tal vez la aproximacién mds cercana haya sido la obra de Frank

L Principles of Economics, de Frank W. Taussig (Macmilian, Nueva York, 1911),
p- VIL
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H. Knighrt ditulada Risk, Uncertainty, and Profir, publicada en 1921.
Desde entonces no ha habido ningin libro de tan amplio alcance.

En el dnico lugar donde podemos encontrar la economia tratada
con cierta amplitud es en los libros de texto elementales. Estos son
lamentables susticutos del verdadero tratado sobre principios de eco-
nomia. Sin embargo, no tienen ningun interés para el economista
avanzado, ya que, por su naturaleza, solo presentan la doctrina co-
rriente. Ademds, como solo pueden reducir a su mds simple expre-
sién la literacura existente, deben necesariamente presentar al estu-
diante una mezcla de capitulos fragmentados, con poca o ninguna
relacién entre si.

Muchos economistas no solo no ven lo perjudicial de todo esto,
sino que lo fomentan como si fuera un signo del progreso de la cien-
cia en todos los campos. El conocimiento ha avanzado tanto que
ningin hombre puede abarcarlo por completo. Pero los economis-
tas deberfan ser responsables, por lo menos, de conacer economia o
las partes esenciales del cuerpo de esta disciplina. Ciertamente, estas
partes esenciales ya podrian haber sido expuestas. El hecho real es
que la economia se ha dividido precisamente porgue ya no se la con-
sidera un edificio sino un cimulo de partes aisladas, y as se la trata.

Tal vez la clave de este cambio sea que antes se pensaba que la
economia era una estructura légica. Cualesquiera que fueran las
diferencias de grado o de merodologfa, se la consideraba como una
ciencia deductiva basada en la légica verbal y sustentada en unos
cuantos axiomas, a partir de los cuales la estructura del pensamiento
econémico se deducia paso a paso. Aun cuando el andlisis era primi-
tivo o la merodologia anunciada més inductiva, esta era la esencia
de la economia del siglo x1X. De aquf surgen los tratados sobre los
«principios» econémicos; en efecto, si la economia proviene de de-
ducciones légicas basadas en unos pocos axiomas simples y eviden-
tes, entonces la estructura de la economia puede presentarse ante el
lego inteligente como un todo relacionado entre si, sin perder rigor
cientifico. El lego es llevado paso a paso desde las verdades sencillas
y evidentes a las mds complejas y menos evidentes.

Los economistas «austriacos» fueron los que mejor percibieron
este método y lo emplearon en forma mds completa y convincente.
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Fueron los iniciadores cldsicos del método «praxeolégico». En la ac-
tualidad, sin embargo, la epistemologia que prevalece ha dejado de
lado la praxeologia para reemplazarla por métodos a la vez dema-
siado empiricos y demasiado «teéricos». El empirismo ha desinte-
grado la economia a tal punto que nadie piensa en buscar una es-
tructura completay, paradéjicamente, la ha falsificado haciendo que
los economistas introdujeran premisas falsas y de muy poco conte-
nido, basadas en razonamientos superficiales, para que sus teorfas
fueran rdpidamente «probadas» y aceptadas. La desconfianza de Al-
fred Marshall con respecto a las «largas cadenas de razonamiento»,
as{ como también el fmpetu general de Cambridge hacia tales mé-
todos abreviados, han contribuido en gran medida a este derrumbe.
Por otro lado, la 16gica verbal en la teorfa econémica fue reempla-
zada por las matemdticas, aparentemente mds precisas e iluminadas
por el reflejo de la gloria de las ciencias fisicas. El ala econométrica
predominante de los economistas matemdticos busca también veri-
ficaciones empiricas y, por lo tanto, agrava los errores de ambos mé-
todos. Aun dentro de un dmbito de pura integracién teérica, las ma-
temdticas son completamente inapropiadas para cualquiera de las
clencias de la accién humana. En realidad, han contribuido a la di-
visién de la economia en monografias especializadas que conforman
un confuso laberinto de matrices, ecuaciones y diagramas geomé-
tricos muy refinados. Pero lo realmente importante #o es que los que
no son matemdticos no pueden entenderlas; el punto esencial es que
las matemdticas no pueden contribuir al conocimiento de la economia.
De hecho, la reciente conquista de la economfa matemdtica por parte
de la econometria es un signo de reconocimiento de que la teorfa ma-
temdtica pura aplicada a la economia resulta estéril.

Por consiguiente, este libro es un intento de llenar parte del enor-
me vacio de 40 afos. Desde el dltimo tratado sobre los «principios»
econémicos, la economfa se ha expandido en varias dreas y su meto-
dologfa ha sido mejorada notablemente y fortificada por aquellos
que siguieron trabajando en la tradicién praxeolégica. Ademds, exis-
ten todavia grandes vacios en el cuerpo praxeolégico, ya que pocos
fueron los economistas que han trabajado para darle forma. Por eso,
en este libro se intenta desarrollar el edificio de la ciencia econémica,
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tal como se hacfa en las antiguas obras sobre «principios» de econo-
mia; lentamente y sobre la base de la légica, construir a partir de los
axiomas fundamentales un edificio integrado y coherente sobre la
verdad econdmica. El refinamiento excesivo se ha evitado todo lo
posible. En resumen, comparto la intencién expresada por el profe-
sor Taussig, con el agregado de que he considerado necesario incluir,
en los puntos pertinentes, la refutacién de algunas de las mds impor-
tantes doctrinas contrarias. Esto ha sido necesario, ya que las fala-
cias econdmicas predominan mucho mds en la actualidad que en
la época de Taussig.

He sefialado brevemente que ha habido solamente u# tratado
general desde la Primera Guerra Mundial. El profesor Paul Samuel-
son escribié con entusiasmo acerca de la satisfaccién que le habia
causado tener menos de 30 afios en el momento de la publicacién
de la General Theory de Keynes. Yo puedo decir lo mismo sobre el
tratado de Ludwig von Mises, Human Action, publicado en 1949.
Porque alli, al fin, la economia volvi$ a ser considerada como un
todo; nuevamente hubo un edificio. No solo eso, sino que esta es-
tructura econdmica incorporé muchos de los componentes que ha-
bia aportado recientemente el propio profesor Mises. No hay aqui
espacio suficiente para presentar y explicar la gran contribucién que
Mises realizé a la ciencia econémica. Eso tendrd que hacerse en otra
oportunidad, pero es suficiente decir que de ahora en adelante, poco
trabajo constructivo se puede hacer en la economia si no se consi-
dera como punto de partida el tratado Human Action.

Human Action es un tratado general, pero no un tratado de prin-
cipios al viejo estilo. Por el contrario, adopta conocimientos eco-
némicos previos ¢ incluye dentro de sus amplias divisiones nume-
rosos puntos de vista filoséficos e histdricos. En cierto sentido, en
este trabajo trato de aislar lo econémico, llenar los intersticios y
explicar detalladamente las implicaciones, segtin las interpreto, de
la estructura misiana. Sin embargo, no debe pensarse que ¢l profe-
sor Mises sea, en algin sentido, responsable de lo que aqui expongo.
Inclusive, bien puedo disentir en muchas partes de esta obra. Sin em-
bargo, espero que mi trabajo pueda contribuir a agregar unos pocos
ladrillos al noble edificio de la ciencia econémica que ha alcanzado
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su forma mds perfeccionada y moderna en las pdginas de Human
Action.

En este trabajo se deduce la estructura integra de la economfa a
partir de unos pocos axiomas simples y de verdad apodictica: el
axioma fundamental de /z accién —que los hombres utilizan me-
dios para alcanzar sus fines— y dos postulados subsidiarios: que
existe una variedad de recursos naturales y humanos, y que el ocio
es un bien de consumo. El capitulo 1 comienza con el axioma de
la accién y deduce de él sus implicaciones inmediatas; estas conclu-
siones son aplicadas a la «economia de Crusoe»: ese andlisis irreal,
pero sumamente util, que coloca al individuo frente a la naturaleza,
estudiando luego los efectos resultantes. En el capitulo 2 se incor-
poraa otros hombres y, en consecuencia, surgen las relaciones socia-
les. Se analizan varios tipos de relaciones interpersonales, desarro-
llando especialmente la economia de intercambio directo (el trueque).
Puesto que el intercambio no puede analizarse debidamente mien-
tras no se defina el derecho de propiedad, este capitulo analiza la
propiedad en una sociedad libre. En realidad, el capitulo 2 marca
el comienzo del cuerpo del libro: un andlisis de la economfa de inter-
cambio voluntario. En él se trata el mercado libre en el trueque, y
en los capitulos siguientes, la economia del intercambio indirecto o
monetario. De ese modo, analiticamente, el libro desarrolla plena-
mente la economfa del mercado libre, desde sus relaciones de propie-
dad hasta la economia monetaria.

El capitulo 3 introduce la moneda y muestra las bases sobre las
cuales opera el intercambio indirecto en el mercado. El capitulo 4
trata acerca de la economia de consumo y de los precios de los bienes
de consumo. Los capitulos 5 al 9 analizan la produccién en el mer-
cado libre. Una de las caracteristicas de esta teorfa del consumo y
de la produccién es el restablecimiento de la brillante y desdefiada
teorfa de la renta del profesor Frank A. Fetter, es decir, el concepto
de renta como el precio del alquiler de una unidad de un servicio.
La capitalizacidn, entonces, se transforma en el proceso de determi-
nacién de los valores presentes de las futuras rentas esperadas de un
bien. La teorfa pura de Fetter-Mises sobre la preferencia temporal en
el interés se sintetiza con la teoria sobre la renta de Fetter, con la teorfa
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austriaca de la estructura de la produccidén y con la separacién de
los factores de produccién originarios de los producides. Un rasgo
«radical» en nuestro andlisis de la produccién es la completa ruptura
con la abreviada teorfa de la empresa actualmente de moda, susti-
tuyéndola por una teorfa general del valor de la productividad mar-
ginal y la capitalizacién. Este es un andlisis del «equilibrio general»
en la dindmica austriaca y no en el sentido estdtico de Walras, popu-
lar actualmente.

El capitulo 10 expone una teorfa completamente nueva del mo-
nopolio: este puede definirse significativamente solo como un privi-
legio concedido por el Estado y un precio de monopolio solo puede
obtenerse por medio de ese privilegio. En sintesis, en un mercado
libre no pueden existir ni monopolios ni precios de monopolio. Se
analiza también la teorfa de la competencia monopélica. El capi-
tulo 11 expone la teorfa del dinero en el mercado libre, junto con un
extenso andlisis de las teorfas de Keynes.

Habiendo completado la teorfa del mercado netamente libre, en
el capitulo final se aplica el andlisis praxeolégico a una discusién sis-
temdtica de las distintas formas y grados de intervencién coercitiva
y de sus consecuencias. Los efectos de la intervencién coercitiva
pueden ser estudiados solo después de analizar por completo la es-
tructura de un mercado netamente libre. El capitulo 12 presenta una
tipologia de la intervencidn; discute sus consecuencias directas e in-
directasy los efectos sobre la utilidad, desarrollando un breve an4li-
sis de los distintos tipos principales de intervencidn, incluyendo el
control de precios, los privilegios de monopolio, la fijacién de im-
puestos, la inflacién y la actividad del gobierno y sus gastos. El capi-
tulo y el libro concluyen con una breve resefia sobre el valor del mer-
cado libre, en contraposicién con el intervencionismo y con otros
sistemas coercitivos.

En esta edicién revisada he decidido mantener sin cambios el
texto y las notas originales, limitando las modificaciones a este pre-
facio revisado. En 1973 fallecié el profesor Mises, y quiso la suerte
que al afio siguiente se produjera el espectacular renacimiento de
la escuela austriaca de economfa, que Mises habia conservado con
vida en forma casi clandestina. El hecho de que este resurgimiento
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coincidiera con ¢l virtual colapso del paradigma keynesiano que pre-
dominaba hasta ese momento no es accidental. Los keynesianos
habian prometido un manejo de la economia que sortearia ficilmente
los escollos recurrentes del &oow inflacionario, la recesién y el desem-
pleo, asegurando una prosperidad duradera que se traduciria en el
pleno empleo y en la ausencia de inflacién. Y sin embargo, después
de tres décadas de planificacién keynesiana nos encontramos ante un
nuevo fenémeno cuya existencia el paradigma keynesiano ni siquiera
preveia, y mucho menos podia explicar: la inflacién combinada con
recesién y elevados niveles de desempleo. Este fantasma indeseable
aparecié por primera vez en los afios 1973-1974 v se ha repetido
desde entonces; la tleima vez durante la recesién de 1990.

El premio Nobel otorgado en 1974 a EA. Hayek, el primer eco-
nomista no matemdtico y partidario de la libertad de mercado que
recibio esa elevada distincion, también sirvié de acicare al renaci-
miento de la escuela austriaca. Los economistas estdn obsesionados
por el premio Nobel, y este honor conferido a Hayek renové su in-
terés por €l y por la escuela austriaca. Por supuesto, esa adjudica-
cién tampoco puede ser una coincidencia, puesto que refleja la de-
cepcidn de la profesion econdémica con respecto a los macro-modelos
keynesianos.

A partir de 1974 ha aumentado muchisimo el nidmero de austria-
cos y de libros y articulos escritos por austriacos, asi como el interés
por esta escuela. En Gran Bretafia hay, proporcionalmente, menos
economistas austriacos que en los Estados Unidos, pero son mucho
mis respetados, lo cual marca la diferencia en la calidad académica
de ambos paises. En los libros de texto y en las encuestas de opinién
britdnicos, si bien no siempre se estd de acuerdo con el enfoque de
la economia austriaca, se la trata en forma objetiva e imparcial, como
a una rama respetable del pensamiento econémico. En los Estados
Unidos, por el contrario, pese al mayor niimero de simpatizantes y
adherentes con que cuentan entre los miembros de la profesién, los
austriacos todavia se encuentran marginados, no se los toma en
cuenta vy la mayoria de los economistas no conocen sus obras.

Pese a todo, la curiosidad intelectual, especialmente entre los
estudiantes universitarios y los graduados, suele abrirse paso y, como
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consecuencia, en las dos dltimas décadas la escuela austriaca ha ex-
perimentado un reflorecimiento a despecho de los grandes obstdcu-
los institucionales que se le oponen.

De hecho, el niimero de austriacos ha crecido tanto, y la discu-
sién ha adquirido tales proporciones, que se han originado diferen-
cias de opinién y ramas de pensamiento que, en algunos casos, han
evolucionade hasta transformarse en auténticos conflictos de opinio-
nes. Mds aun, los no austriacos, e incluso algunos miembros de la
escuela, lo han enredado todo hasta tal punto que se ha generado
una gran confusién intelectual, falta de claridad y errores eviden-
tes. Lo bueno de estas disputas es que cada una de las partes ha acla-
rado y definido con precisién sus premisas bdsicas y su visién del
mundo. Por cierto, en los ultimos afios se ha puesto de manifiesto
que dentro de la economfa austriaca hay tres paradigmas muy di-
ferentes y encontrados: ¢l modelo original de Mises o paradigma
praxeclégico, al cual me adhiero; el medelo propugnade por Hayek,
que pone el énfasis sobre el «conocimiento» y el «descubrimienton»,
mds que sobre la «accién» y la «eleccién» praxeoldgicas y cuyo expo-
nente principal en la actualidad es el profesor Israel Kirzner; y el
punto de vista nihilista del extinto Ludwig Lachmann, enfoque insti-
tucionalista anti-teérico tomado del «subjetivistar-keynesiano inglés
G.L.S. Shackle. Per fortuna, contamos ahora con una publicacién
periédica de cardcter erudito, The Review of Austrian Economics,
donde el lector puede informarse acerca de los desarrollos actuales
de la economia austriaca, asi como con otras publicaciones, confe-
rencias y cursos del Ludwig von Mises Institute. Este organismo, fun-
dado en el centenario del nacimiento de Mises, mantiene vivo su es-
piritu y el modelo que legé a los eruditos y al mundo entero. En
relacién con el mds reciente de los tres paradigmas mencionados,
remito al lector al documento de trabajo del Ludwig von Mises Ins-
titute The Present State of Austrian Economics (noviembre de 1992).

Debo mucho a Ludwig ven Mises desde el punto de vista inte-
lectual, pero ademds, nunca podré expresar plenamente mi deuda
personal. Su sabidurfa, su gentileza, su entusiasmo, su buen humor,
suestimulo permanente ante los menores signos de productividad de
sus discipulos constituyen una inspiracién perdurable para aquellos
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que lo conocieron. No solo fue un gran economista sino también
un gran maestro, y me siento agradecido por haber tenido la oportu-
nidad de asistir durante muchos afios a su seminario de teorfa eco-
némica avanzada en la Universidad de Nueva York.

Tampoco puedo manifestar adecuadamente mi gratitud a Lle-
wellyn H. Rockwell Jr., quien, cuando la economia misiana se en-
contraba en muy mala situacidn, sin subvenciones ni promesas de
ayuda, y dnicamente armado de una idea, fundé el Ludwig von
Mises Institute y le dedicé su vida. Su tarea ha sido muy valiosa, ya
que no solo creé y engrandecié el Instituto sino que se consagré al
paradigma misiano; ademds, ha sido durante muchos afios amigo
apreciado y colega intelectual. Innecesario es decir que sin su esfuerzo
esta nueva edicién no habria sido posible.

Por Gltimo, trataré de expresar mi reconocimiento a otro antiguo
colega, Burton S. Blumert, miembro del Mises Institute y director del
Center for Libertarian Studies, Burlingame, California. Aunque no
se hace notar, es indispensable y estd siempre presente, con su inteli-
gencia, su erudicién, su cortesfa y su amistad.

Es imposible mencionar a todos los amigos cuyas ensefianzas me
inspiraron a lo largo de muchos afios, no solo en lo que respectaala
economfa austriaca sino al dmbito mds amplio de la economia po-
litica y de la naturaleza de la coercién de la libertad; a todos agra-
dezco v los libero de cualquier responsabilidad por los errores que
pueda haber cometido aqui.

Murray N. ROTHBARD

Las Vegas, Nevada
Mayo de 1993

XLII



Capitulo primero

Los fundamentos de la accién humana®

I. EL CONCEPTO DE ACCION

La caracreristica crucial y distintiva en el estudio del hombre es el
concepto de accién. La accion humana se define simplemente como
comportamiento deliberado. Por lo tanto, se diferencia claramente de
aquellos movimientos observados que, desde el punto de vista del
hombre, no son intencionales. Entre ellos se encuentran todos los
movimientos observados en la materia inorgdnica y ciertos tipos de
comportamiento humano que son solo actos reflejos, simples res-
puestas involuntarias a determinados estimulos. Por otra parte, los
demds hombres pueden interpretar el sentido de la accién humana,
ya que estd regida por cierto propdsite que el sujeto actuante tiene
en mente.? El propésito del actuar del hombre es su fir; el deseo de
alcanzar ese fin es el motive por el cual lleva a cabo la accién.
Todos los setes humanos actiian en virtud de su existencia y de
su naturaleza.? Seria imposible concebir personas que no actuaran

1. Para mayor informacién sobre este tema, la mejor fuente es la trascendental
obra de Ludwig von Mises Human Action (Yale Universiry Press, New Haven, 1949),
pp- 1-143 y passim. [erad. espaiiola: La aceidn bumana, Unién Editorial, Madrid, 10.2
ed., 2011].

2. CE ébid., p. 11; EA. Hayek, «The Facts of the Social Sciencesy, Individualism
and Economic Order (University of Chicago Press, Chicago, 1948), pp. 57-76; Hayek,
The Counter-Revolurion of Science (The Free Press, Glencoe, lllinois, 1952), pp. 25-35
[trad. esp.: La contrarrevolucién de la ciencia, Unién Editorial (2003), 2.2 ed., 2008]
¥ Edich T. Penrose, «Biological Analogies in the Theory of the Firm», American Ece-
nomic Review, diciembre de 1952, pp. 804-19, especialmente pp. 18-19.

3. Cf. AristSteles, Erhica Nicomachen, libro |, especialmente capitulo VIL
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en forma intencionada, que no tuvieran en mente fines que desea-
ran y trataran de alcanzar. Los seres que no se comportaran asi, que
no actuaran, no serfan considerados humanos.

Esta verdad fundamental —este axioma de la accién humana—
constituye la clave de nuestro estudio. El dmbito integro de la pra-
xeologia y el de su subdivisién mejor desarrollada, la economia, se
basa en el andlisis de las necesarias implicaciones légicas de este
concepto.* El hecho de que los hombres acnian en virtud de su con-
dicién humana es indiscutible e incontrovertible. Suponer lo contra-
rio, es decir, la ausencia de comportamiento motivado —que solo
es posible en el caso de los vegetales y de la materia inorgdnica—
serfa absurdo.’

2. LAS PRIMERAS IMPLICACIONES DEL CONCEPTO

La primera verdad que debemos descubrir acerca de la accién hu-
mana es que solo puede ser llevada a cabo por «sujetos actuantes» indi-
viduales. Solo los individuos tienen fines y pueden actuar para alcan-
zarlos. No existen fines o acciones de «grupos», «colectividades» o
«Estados» diferentes de las acciones de diversos individuos especifi-
cos. Las «sociedades» o «grupos» no tienen existencia independiente
de las acciones de sus miembros individuales. Por ende, hablamos

4. Este capirulo consiste solamente en un desarrollo de las implicaciones légicas
de la existencia de la accion humana. En los siguientes —donde se hace un estudio mds
pormenorizado de la estructura— trabajaremas con unas pocos supuestos auxiliares.
Cf. el apéndice al final del capitulo y el trabajo de Murray N. Rathbard, «Praxeslogy:
Reply ro Mr. Schullers, American Economic Review, diciembre de 1951, pp. 943-46;
rambién «ln defense of Extreme Apriotistiw, Southern Economic Journal, enero de 1957,
pp. 314-20.

5. No es necesario abordar aqui €l dificil problema del comportamiento de los
animales, desde los organismos menos desarrollados hasta los pritnates superiores, que
podrian considerarse en ¢l limite entre las conductas puramente instintivas y la accién
motivada. De cualquier manera, los hombres pueden comprender (y no solamente
observar) ese comportamiento solo en la medida en que asignen a los animales mo-
fivas que sean comprensibles para ellos,
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metaféricamente al decir que el «gobierno» actia; en realidad al-
gunos individuos estdn relacionados de cierta manera con otros y
actiian en una forma que unos y otros reconocen como «guberna-
mental».® No debe interpretarse la met4fora como si la institucién
colectiva tuviera gestidn real fuera de los actos de diversos indivi-
duos. Por otra parte, un individuo puede acordar actuar como
agente en representacién de otro individuo o en nombre de su fa-
milia. No obstante, solo los individuos pueden desear y actuar. La
existencia de una institucién tal como el gobierno solo cobra sentido
al influir igualmente tanto sobre las acciones de los individuos que
son considerados como miembros del gobierno como de los que ne
lo son.”

Para iniciar la accién no basta con que el individuo tenga fines ain
no alcanzados que desee conseguir. También debe contar con ciertas
formas de comportamiento que le permitan alcanzarlos. Un hombre
puede desear que el sol brille, pero si se da cuenta de que no puede
hacer nada para obtenerlo no actuari en ese sentido. Debe tener
clertas ideas sobre cémo alcanzar sus fines. Enronces, la accién con-
siste en el comportamiento de los individuos dirigido hacia fines,
en la forma en que ellos crean que les permitird lograr su objetivo.
La accién requiere una imagen de un fin deseado ¢ «ideas tecnolé-
gicas» o planes sobre cémo llegar a él.

Los hombres se encuentran en un cierto entorno o situacién. Es
esta situacién la que el individuo trata de cambiar de alguna manera
para cumplir sus objetivos. Pero el hombre solo puede operar con
los diversos elementos que encuentra en su entorno, reordendndo-
los de una manera adecuada para alcanzar sus fines. Con referencia
a cualquier acto dado, el entorno que rodea al individuo puede di-
vidirse en dos partes: los elementos que cree no poder controlar y

6. Decir que solo los individuos actian no significa negar que sus deseos y sus
acciones experimentan la influencia de los actos de otros individuos, que pueden ser
miembros de diversas sociedades 0 grupos. No afirmamos en absoluto, como lo creen
algunos criticos, que los individuos son «itomoss aislados entre si.

7. Cf. EA. Hayek, The Counter-Revolurion of Science, p. 34. Cf. también Mises,
Human Action, p. 42.
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debe dejar tal como estdn, y los que puede alterar (0, mds bien, cree
que puede alterar) para alcanzar sus fines. Podriamos denominar a
los primeros condiciones generales de la accién, y los Gltimos serian
los medios empleados. De este modo, el sujeto actuante se encuen-
tra ante un entorno que le gustaria cambiar para alcanzar sus fines.
Para actuar, necesita tener ideas tecnolégicas sobre cémo emplear
algunos de los elementos del entorno como medios, como vias de
acceso, para llegar a sus fines. En consecuencia, todo acto implica
necesatiamente €l empleo de medios por parte de sujetos actuantes
individuales para intentar llegar a ciertos fines deseados. Sobre el
entorno exterior, las condiciones generales no pueden ser objeto de
accién humana alguna; solo los medios utilizables pueden ser em-
pleados en la accién.®

Toda la vida humana tiene lugar en e/ tienspo. Nuestra razén no
puede siquiera concebir una existencia o una accién que no se lleve
a cabo a través del tiempo. En el momento en que alguien se decide
a actuar con un determinado propésito, su meta o fin solo puede
ser alcanzado completamente en algiin momento futuro. Silos obje-
tivos deseados pudieran obtenerse instantdneamente en el presente,
entonces el hombre lograria todos sus fines y no habria razén para
que actuase; y, como ya hemos visto, la accién es necesaria para la
naturaleza humana. Por lo tanto, un sujeto actuante escoge medios
de su entorno, de acuerdo con sus ideas, para llegar al fin esperado,
que solo podri alcanzar por completo en algin momento futuro.
Para cualquier accién dada, pueden distinguirse tres instancias tem-
porales: el periodo anterior a la accién, el tiempo que esta demanda
y el periodo posterior al momento en que ha sido completada. Toda
accién trata de producir condiciones que, en un momento futuro,
sean mds satisfactorias para el sujeto actuante de lo que serfan si no
mediara la accién.

El tiempo de un hombre es siempre escaso. El no es inmorral; su
tiempo en la Tierra estd limitado. Cada dia de su vida tiene solo vein-
ticuatro horas en las cuales puede alcanzar sus objetivos. Ademis,

8. Cf. Talcow Parsons, The Structure of Social Action (The Free Press, Glencoe,
llinois, 1949), pp. 44 ss.
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todas las acciones deben llevarse a cabo a través del tiempo. En con-
secuencia, este es un medio que el hombre debe emplear para lograr
sus fines, medio que estd siempre presente en toda accién humana.

La accién requiere una eleccidn de los fines que habrén de satisfa-
cerse mediante el empleo de medios. El tiempo es escaso para el hom-
bre, por lo cual, cualesquiera que sean los fines que elija satisfacer,
habr4 otros que deberdn quedar insatisfechos. Cuando la eleccién
de un medio significa renunciar al logro de algunos fines, surge la ne-
cesidad de elegir entre fines. Por ejemplo, Jones estd ocupado viendo
un partido de béisbol por televisién. Para emplear la hora siguiente
puede optar entre: 2) seguir viendo el partido, ) jugar al bridge, o
¢) ir a dar un paseo. Le gustarfa hacer las tres cosas pero su medio
(el tiempo) es insuficiente. Como resultado, tendrd que elegir: puede
satisfacer uno de los fines, pero los otros deberdn quedar incumpli-
dos. Supongamos que se decida por (2). Esto indicard claramente
que ha valorado la satisfaccién de (#) mucho més quelade (4) y ().

Este ejemplo de accién permite deducir varias cosas. En primer
lugar, rodos los medios son escasos, es decir, son limitados con respecto
a los fines que podrian satisfacer. Si su abundancia fuese ilimitada,
no serfan objeto de atencién para ninguna accién humana. Por ejem-
plo, el aire, en la mayoria de las situaciones se encuentra en abun-
dancia ilimitada. Por lo tanto, no es un medio y no se lo emplea como
tal para la satisfacciéon de fines. No es necesario asignarlo, como
debemos hacer con el tiempo para la obtencién de fines més impor-
tantes, ya que es suficientemente abundante para satisfacer todas
las necesidades humanas. El aire, en consecuencia, aunque es indis-
pensable, no constituye un medio sino una condicidn general de la
accién y el bienestar humanos.

En segundo lugar, estos medios escasos deben ser asignados por
el sujeto actuante para intentar alcanzar ciertos fines dejando otros
insatisfechos. Puede decirse que este acto de eleccién consiste en
economizar los medios para satisfacer los fines mds deseados. El
tiempo constituye un ejemplo de esto. El que actiia ordena sus fines
alternativos segin una escala de prioridades de acuerdo con el valor
que tienen para él. Podemos decir que el sujeto actuante asigna a cada
fin un rango de valor, o bien que realiza un proceso de valoracion.
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Asi, supongamos que Jones ordena de esta manera sus fines alterna-
tivos para el empleo de una hora de tiempo:

(Primero) 1. Seguir viendo el partido de béisbol
(Segundo) 2. Ira dar un paseo
(Tercero) 3. Jugar al bridge

Esta serfa su escala de valores o de preferencias. Los medios (el tiem-
po) disponibles solo alcanzan para satisfacer uno de estos fines, y el
hecho de elegir el partido de béisbol demuestra que le asigna mds
valor (primera opcién). Supongamos ahora que Jones asigna dos
horas de su tiempo y que puede dedicar una hora a cada objetivo.
Si emplea una hora en ver el partido y luego una segunda hora para
dar e] paseo, esto indica que su escala de preferencias coincide con la
que vimos antes. El fin colocado en dltimo lugar (el juego de brid-
ge) queda insatisfecho. Asi, cuanto mayor sea la disponibilidad de
medios, mds fines podrdn satisfacerse y de menor prioridad serdn los
que queden insatisfechos.

Otra leccién que se deriva de lo dicho es que la accidn no implica
forzosamente que el individuo esté «activo», en oposicién a «pasivo»
en el sentido coloquial. Decir que un individuo actda no significa
necesariamente que debe dejar de hacer lo que ha estado haciendo
y hacer algo diferente. También actiia, como en el ejemplo anterior,
quien opta por continuar en su accién previa, habiendo tenido la
oportunidad de cambiar. Seguir viendo el partido es también una
accidn, como lo es ir a dar un paseo.

Ademids, la accién no requiere en absoluto que el individuo dedi-
que mucho tiempo a pensar en la decisién que va a tomar; puede deci-
dir con rapidez o después de una prolongada reflexidn, segtin lo que
desee. Puede decidir friamente o al calor de la excitacion; sea como
fuere, nada de esto afecta el hecho de que estd realizando una accién.?

Otra implicacién fundamental que se deriva de la existencia de
la accién humana es la incertidumbre acerca del fururo. Esta debe

9. Algunos autores han crefdo, de manera totaimente infundada, que la praxeo-
logfa y {a economia dan por supuesto que toda accién es fria, calculada y deliberada.
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darse necesariamente, porque lo contrario negaria toda posibilidad
de accién. Si el hombre tuviera pleno conocimiento de los eventos
futuros nunca actuaria, ya que ninguno de sus actos podria cambiar
la situacién. De este modo, el hecho de que haya accién significa
que el futuro es incierto para el sujeto actuante. Esta incertidum-
bre acerca de los sucesos futuros surge de dos fuentes bdsicas: la
imposibilidad de predecir los actos de eleccién de los individuos y
el conocimiento insuficiente sobre la ocurrencia o no de los fens-
menos naturales. Con respecto a estos, el hombre no sabe lo sufi-
ciente para poder predecir su evolucién futura, y tampoco puede co-
nocer las elecciones que hard la humanidad en el porvenir. Todas las
elecciones humanas estin permanentemente sujetas al cambio come
resultado de valoraciones cambiantes y de ideas también cambian-
tes acerca de los medios mds apropiados para lograr los fines. Desde
luego, esto no significa que el hombre no se estuerce en hacer esti-
maciones sobre los sucesos futuros. De hecho, cualquier sujeto ac-
tuante, al emplear medios, estima que con ellos obtendrd el obje-
tivo deseado. Pero nunca tiene conocimiento cierto del futuro.
Necesariamente todas sus acciones son especulaciones basadas en su
Juicio acerca del curso de accién de los acontecimientos futuros. La
omnipresencia de la incertidumbre introduce la siempre presente
posibilidad de error en la accién humana. El sujeto actuante puede
descubrir, después de completada su accién, que los medios han
sido inapropiados para el logro de sus fines.

Como resumen de lo que hemos visto hasta ahora sobre la accién
humana, digamos que la caracteristica distintiva de los seres huma-
nos es que todos actian. La accién es un comportamiento delibe-
rado dirigido hacia el logro, en algiin momento futuro, de fines que
implican la satisfaccién de deseos que de otro modo no se cumpli-
rfan. Lleva en si la expectativa de un estade menos insatisfactorio
que su resultado nacural. El individuo que actda elige, entre los
elementos de su entorno, los que le servirdn como medios para lograr
sus objetivos, economizdndolos al emplearlos para obtener los fines
que mds valora (dejando insatisfechos los menos valorados), y de la
manera que considera mds adecuada para alcanzarlos. Su método
—los medios que elija— puede resultar apropiade o no.

7
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3. OTRAS IMPLICACIONES: LOS MEDIOS

Los medios utilizados por el hombre para satisfacer sus necesidades
se denominan bienes. Estos bienes son el objeto de la accién econo-
mizadora." Pueden incluirse en una de estas dos categorias: a) son
titiles en forma inmediata y directa para satisfacer los deseos del su-
jeto actuante, o b) pueden ser transformados en bienes directamente
titiles solo en algtin momento futuro, es decir, son medios indirec-
tamente titiles. A los primeros se los designa como bienes de consumo,
bienes del consumidor o bienes de primer orden. Los segundos se deno-
minan bienes del productor, factores de produccion o bienes de orden
superior.

Vamos a investigar las relaciones entre estos bienes considerando
un fin tipicamente humano: comer un sindwich de jamdn. El hombre
que quiere comer un sindwich de jamén decide que este deseo debe
ser satisfecho y procede a actuar segiin su juicio sobre los métodos
mediante los cuales puede obtenerlo. El bien de consumo es el sind-
wich de jamén en el momento de ser comido. Es obvio que se trata
de un bien de consumo escaso, como lo son todos los medios direc-
tos; de otro modo, siempre resultarfa asequible, como el aire, y no se-
rfa objeto de la accién. Pero si el bien de consumo es escaso y no
puede obtenerse en forma ilimitada, ;qué se puede hacer para que sea
accesible? La respuesta es que el hombre debe reordenar varios ele-
mentos de su entorno para producir en el lugar deseado el sdndwich
de jamén (el bien de consumo). En otras palabras, debe emplear di-
versos medios indirectos como factores de produccién que coopera-
rdn para llegar a los medios directos. Este proceso que necesariamente
toda accién implica se denomina produccion; es el empleo por parte
del hombre de los elementos del entorno que tiene a su alcance como
medios indirectos —como factores cooperativos— para llegar al bien
de consumo que podrd usar en forma directa para lograr su fin.

10. A menudo se hace una distincién entre «bienes econémicos» y «bienes libres»
(tales como el aire), pero esto es erréneo. Como ya lo hemos explicado, el aire no es
un medio, sino una condicién general del bienestar humano, y como tal no es objeto
de la accién.
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Veamos cudles son algunos de los numerosos factores coopera-
tivos que en una economia desarrollada moderna coadyuvan para
obtener un sindwich de jamén como bien de consumo para el uso
de un consumidor. Para producir un sdindwich de jamén para Jones,
que estd sentado en su sillén, su esposa debe consumir energias en
desenvolver el pan, cortar el jamén en lonchas, colocarlo entre roda-
jas de pan y llevdrselo a su marido. Toda esta tarea puede denomi-
narse trabajo del ama de casa. Entonces, los factores que cooperan
directamente para llegar al bien de consumo son: el trabajo del ama
de casa, pan y jamén en la cocina y un cuchillo para cortarlo. También
es necesaria la tierra sobre la cual estd edificada la vivienda donde
se llevan a cabo estas actividades. Ademds, este proceso consume,
desde luego, tiempo, que es otro factor cooperativo indispensable.
Todos los factores mencionados pueden denominarse bienes de
produccion de primer orden, ya que, en este caso, coadyuvan en la pro-
duccién de bienes de consumo. Sin embargo, muchos de los bienes
de produccién de primer orden tampoco son asequibles en la natu-
raleza, y deben ser prodicidos con la ayuda de otros bienes de produc-
cién. Asi, el pan que estd en la cocina debe ser producido con la
cooperacién de los siguientes factores: ¢/ pan en la panaderiay el tra-
bajo del ama de casa al adquirirlo (mds la tierra sobre la que se asien-
tan los edificios y el tiempo, factores siempre presentes). En este caso,
estos factores son bienes de produccién de segundo orden, ya que
cooperan para producir bienes de produccién de primer orden. Los
factores de orden superior coadyuvan en la produccién de factores
de orden inferior.

Asf, el andlisis de cualquier proceso (o estructura) de produccién
nos permite ver que este transcurre en diferentes ezapas. En las etapas
tempranas o «supetiores» se producirdn bienes de produccién que mds
tarde cooperardn para producir otros bienes de produccién que fi-
nalmente coadyuvardn en la produccién del bien de consumo de-
seado. De ahf que, en una economia desarrollada, la estructura de
produccién de un bien de consumo dado puede ser muy compleja
y pasar por numerosas etapas.

Sin embargo, pueden deducirse importantes conclusiones gene-
rales aplicables a todo proceso de produccién. En primer lugar, cada

9
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etapa de produccién toma zempo. En segundo lugar, los factores
de produccién pueden dividirse en dos clases: aguellos que son pro-
ducidos y los que ya se encuentran disponibles en la naturaleza, es decir,
en el entorno en que vive el hombre. Estos ltimos se emplean como
medios indirectos sin haber sido producidos previamente; en cambio,
los primeros deben ser producidos antes con la ayuda de otros facto-
res, para que puedan contribuir a las #/timas etapas de produccién
(o etapas «inferiores»), es decir, son los factores de produccion produ-
cidos, mientras que los otros son los factores de produccidn origina-
rios. Los factores originarios, a su vez, pueden dividirse en dos clases:
el gasto de energia humana y el uso de elementos no humanos propor-
cionados por la naturaleza. El primero se denomina srabajo; el se-
gundo, naturaleza o tierra." Asi, los factores de produccién son el
trabajo, la tierra y los factores producidos denominados bienes de
capital.

El trabajo y la tierra, de una manera u otra, entran en cada una
de las etapas de produccién. El trabajo ayuda a transformar las semi-
llas en trigo, el trigo en harina, los cerdos en jamén, la harina en
pan, etc. No solo el trabajo estd presente en cada etapa de produc-
cién, sino también la naturaleza. La tierra debe proveer necesaria-
mente espacio para cada etapa del proceso, y el tiempo, como hemos
dicho, es indispensable. Ademds, si rastredramos cada una de las
etapas de produccion hasta su fuente de origen, llegarfamos al punto
en el cual solo existian el trabajo y la naturaleza, y no habia bienes
de capital. Esto debe ser asi por deduccién légica, ya que todos los
bienes de capital deben haber sido producidos en etapas anteriores
con la ayuda del trabajo. Si fuera posible rastrear cada proceso de
produccién hasta sus comienzos, podriamos llegar al punto —a la
primera etapa— en el cual el hombre combiné sus fuerzas con la
naturaleza sin la ayuda de factores de produccién producidos. Afor-
tunadamente, los seres humanos no necesitan llevar a cabo esta tarea,
ya que la accién emplea materiales disponibles en el presente para

11. Es necesarto aclarar aqui, para evitar malentendidos, que el término tierra» no
ha sido empleado en su acepcién vulgar, sine que incluye recursos namrales tales como
el agua, el petréleo y los minerales.

10



LOS FUNDAMENTOS DE LA ACCION HUMANA

llegar en el futuro a las metas deseadas y no hace falta preocuparse
por los acontecimientos del pasado.

Existe otro tipo de factor de produccién tinico que resulta impres-
cindible en cada etapa de todo proceso productivo: la «idea tecno-
l6gica» de cdmo pasar de una etapa a otra, hasta llegar al bien de con-
sumo deseado. Esto no es mds que una aplicacién del andlisis que
hicimos antes, esto es, que cualquier accién requiere algin plan o
idea del sujeto actuante sobre el modo de emplear las cosas como
medios, como vias definidas para el logro de sus fines. Sin tales pla-
nes o ideas, no habria accién. A estos planes puede denomindrse-
los recetas; son ideas acerca de las férmulas que el sujeto actuante em-
pleard para llegar a su meta. Debe haber una férmula en cada etapa
de todo proceso de produccién a partir de la cual el sujeto pasa hacia
la etapa siguiente. El hombre que acttia necesita una férmula para
transformar el hierro en acero, el trigo en harina, el pan y el jamén
en bocadillos, etc.

La caracteristica distintiva de una férmula es que, una vez apren-
dida, por lo general, no hay que aprenderla de nuevo. Puede ser
anotada y recordada. Entonces ya no tiene que ser producida, queda
incorporada al sujeto actuante como un factor ilimitado de produc-
cién que nunca se desgasta ni requiere ser economizado por la accién
humana. Se convierte en una condicién general del bienestar humano,
tal como lo es el aire.””

Debe quedar bien claro que el fin del proceso productivo —el
bien de consumo— tiene valor porque es un medio directo para
satisfacer los fines del hombre. El bien de consumo es consumido y
este acto de consumo constituye la satisfaccién de los deseos huma-
nos. Este bien de consumo puede ser un objeto material, como el
pan, o inmaterial, como la amistad. Su caracteristica distintiva no
es que sea material o no, sino que el hombre lo valora como medio
para satisfacer sus deseos. Esta funcién de un bien de consumo se
denomina wutilidad. Por lo tanto, un bien material como el pan no

12. No nos ocuparemos en este contexto de las complicaciones implicitas en el
aprendizaje original de cualquier férmula, por parte del sujeto actuante, que es objeto
de la accién humana.

II
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es valorado por si mismo sino por su utilidad para la satisfaccién
de necesidades. Lo mismo puede decirse de los bienes inmateriales,
como la musica o la atencién médica que, naturalmente, son valo-
rados por su utilidad. Todas estas utilidades son «consumidas» para
satisfacer necesidades. Lo «econémico» no es equivalente en abso-
luto a lo «material».

También es claro que los factores de produccién —los diversos
bienes de produccién de orden superior— son valorados vinicamente
por su anticipada utilidad para ayudar a producir bienes de consumo
futuros o bienes de produccidn de orden inferior que servirdn para
producir bienes de consumo. La valoracién de los factores de produc-
cién se deriva de la evaluacién, por parte del sujeto, de sus productos
(etapas inferiores), los que, a su vez, se valoran por su resultado final:
el bien de consumo.’

Ademds, el hecho omnipresente de la escasez de los bienes de
consumo se manifiesta antes en la esfera de los bienes de produccién.
La escasez de los bienes de consumo implica necesariamente una
escasez de sus factores. Si estos fueran ilimitados, también lo serfan
los bienes de consumo, pero no es asi. Esto no excluye la posibilidad
de que algunos factores, tales como las recetas, puedan ser ilimitados,
y por lo tanto sean parte constituyente de las condiciones generales
del bienestar, en lugar de medios indirectos escasos. Siempre hay
factores escasos en cada etapa de produccién, y esta es la razén de la
escasez del producto final. La bisqueda incesante de nuevas mane-
ras de satisfacer las necesidades humanas, es decir, de aumentar la
produccidn de bienes de consumo, toma dos formas: aumentar la oferta
existente de factores de produccién y mejorar las recetas.

Aunque resulta evidente que hay varios factores que intervienen
en cada una de las etapas de produccidn, es importante darse cuenta
de que para cada bien de consumo siempre debe haber ms de un factor
de produccion escaso. Esto estd implicito en el hecho mismo de la ac-
cién humana. Es imposible concebir una situacién donde solo un
factor de produccién produzca un bien de consumo o aun impulse

13. Cf. Carl Menger, Principles of Economics (The Free Press, Glencoe, Illinois,
1950), pp. 51-67 [trad. esp.: Principios de ecoanomia politica (1983), 2.2 ed., 1997].
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un bien de consumo de una etapa de produccién hacia otra. Asi, si
el sindwich en la etapa de ser consumido por Jones mientras estd
sentado en el sillén no requiriera factores cooperativos en la etapa
anterior (el trabajo de prepararlo, el de llevarlo, pan, jamén, tiempo,
ete.), entonces siempre estaria en el nivel de un bien de consumo:
sdndwich para ser consumido por alguien sentado en unsillén. Para
simplificar el ejemplo, supongamos que el sdndwich ya estd listo en
la cocina. Enronces, para producir un bien de consumo desde esta
etapa en adelante, se requieren los siguientes factores: 1) el sind-
wich, 2) el trabajo de llevatlo al sillén, 3) tiempo, 4) espacio. Si
suponemos que solo se requiriese un factor —el sindwich —, enton-
ces tendriamos que suponer que este, por arte de magia e instants-
neamente, se trasladaria de la cocina al sillén sin esfuerzo alguno.
Pero, en ese caso, el bien de consumo no tendria que ser produci-
do, y estarfamos en una situacién imposible: un paraiso. De manera
similar, en cada etapa del proceso productivo el bien debe haber
sido producido por al menos mds de un factor cooperativo escaso
(de orden superior); de otra manera, dicha etapa de produccién no
exisuirfa,

4. OTRAS IMPLICACIONES: EL TIEMPO
El tiempo es omnipresente en la accién humana, como medio que
debe ser economizado. Cada accién estd relacionada con el tiempo

de este modo:

Figura 1
EL TIEMPO

tiempo

>

A B

... es el periodo anterior al comienzo de la accién; 4 es el
momento en el tiempo en el que se inicia la accién; AB es el periodo

13
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durante el cual ocurre la accién; B es el momento en que la accién
termina; B... es el periodo después de concluida la accién.

AB se define como el periodo de produccion (el lapso entre el
comienzo de la accién y el momento en que el bien de consumo
estd disponible). Puede dividirse en varias etapas, cada una de las
cuales cubre cierto tiempo. El tiempo que emplea el periodo de pro-
duccién estd formado por el tiempo durante el cual se utiliza ener-
gia laboral (o tiempo de trabajo) y el tiempo de maduracién, esto es
el periodo en el cual no es necesario el gasto de trabajo. Un ejem-
plo claro es el caso de la agricultura. Pueden pasar seis meses entre
el momento en que la tierra es arada y la época de cosecha. El tiempo
total durante el cual habr4 gasto de trabajo serdn tres semanas, mien-
tras que el resto del tiempo, mds de cinco meses, corresponderd al
proceso natural de maduracién de los sembrados. Otro ejemplo de
un periodo largo de maduracién es el afiejamiento del vino para
mejorar su calidad.

Obviamente, cada bien de consumo tiene su propio periodo de
produccién. Las diferencias en el tiempo requerido para los pe-
riodos de produccién de varios bienes pueden ser, y son, innume-
rables.

Un punto importante que debe destacarse al considerar la accién
y el periodo de produccién es que el sujeto actuante 70 se remonta
en el tiempo hasta llegar al origen de los procesos productivos pasa-
dos. En el pardgrafo anterior hemos seguido el rastro de los bienes
de consumo y los bienes de produccién hasta llegar a sus fuentes,
demostrando que todos los bienes de capital fueron producidos
originalmente solo con trabajo y naturaleza. Al hombre que actda,
sin embargo, no le interesan los procesos pasados, sino tinicamente
emplear medios disponibles en el presente para alcanzar sus fines en
el futuro. En cualquier momento, cuando comienza la accién (por
ejemplo A), el hombre tiene a su disposicién: trabajo, elementos
proporcionados por la naturaleza y bienes de capiral previamente
producidos. Comienza su accién en A, esperando llegar a su fin en
B. Para él, el periodo de produccién es AB, ya que no le interesa
la cantidad de tiempo empleado previamente en la produccién de
sus bienes de capital o los métodos mediante los cuales fueron

14
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producidos.™ Asi, al campesino que estd a punto de sembrar para
cosechar en la préxima temporada no le preocupa si su tierra es un
factor originario dado por la naturaleza, o si es resultado de mejo-
ras hechas en el pasado por otros campesinos. No le interesa cono-
cer cudnto tiempo emplearon estos en el pasado, sino solo los bienes
de capital (y otros) en el presente y en el futuro. Este es, necesaria-
mente, el resultado del hecho de que la accién ocurre en el presente,
con vistas al futuro. Asi, el sujeto actuante considera y valora los
factores de produccién asequibles en el presente de acuerdo con los
servicios que supone le prestardn en la produccién futura de bienes
de consumo, y nunca considerando lo que ha sucedido con ellos en
el pasado.

Una verdad fundamental y constante respecto de la accién humana
es que e/ hombre prefiere alcanzar sus fines en el menor tiempo posible.
Dada una satisfaccién especifica, cuanto antes llegue, mejor. Esto es
una consecuencia del hecho de que el tiempo siempre es escaso, y un
medio que debe ser economizado. Asi, cualgquiera que sea el fin que
se deba lograr, el sujero siempre preferird el periodo de accién (es
decir, de produccién) mds corto. Este es el hecho universal de la prefe-
rencia temporal. En cualquier momento, para cualquier accidn, el
sujeto actuante preferird alcanzar su objetivo en el presente inme-
diato. En segundo lugar, optard por el futuro inmediato, y, cuanto
mis lejano aparezca el logro del fin, menos descable serd. Siempre
preferird el menor tiempo de espera.’s

14. En consecuencia, para cada sujeto actuante, el periodo de produccién equi-
vale a su tiempo de espera, o sea, al tiempo que tiene que aguardar para alcanzar su fin
a partir del comienzo de la accién.

15. Puede denominarse preferencia temporalla que privilegia la satisfaccion presente
sobre la satisfaccidn futura, o el bien presente con respecto al bien futuro, teniendo en
cuenta que se trata de la misma satisfaccién (o «bien»), comparada en momenros di-
ferentes. Una objecién muy comun al cardcter universal de la preferencia temporal
es que, en invierno, un individuo preferird que le entreguen hielo en el verano préximo
(en el futuro) a que se lo den en el presente. Pero este razonamiento confunde el
concepto de «bien» con las caracteristicas materiales de la cosa, en lugar de conside-
rar las satisfacciones subjetivas, a las que realmente se refiere. Puesto que en el verano
el hielo proporciona una satisfaccién diferente (y mayor) que en el invierno, #o se trata

IS
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El tempo entra en la accién humana no solo en relacién con el
tiempo de espera en la produccidn, sino también en lo que respecta
al periodo de tiempo durante el cual el bien de consumo satisfard los
deseos del consumidor. Algunos bienes de consumo satisfardn sus
deseos, es decir, alcanzardn sus fines, por un periodo corto, otros du-
rante un lapso mds largo. Pueden ser consumidos durante periodos
mds breves o m4s prolongados. Esto puede incluirse en el diagrama
de cualquier accién, como se muestra en la figura 2. Este periodo
BC es la vida 4itil del bien de consumo. Es el lapso en el cual el bien
de consumo continta alcanzando su fin. Dicho lapso varfa para
cada bien de consumo.

FIGURA 2
PERIODO DE PRODUCCION Y CONSUMO

tiempo | ‘

>

A

Puede ser de cuatro hotas para el séndwich de jamén, petiodo
después del cual el individuo desea otra comida u otro bocadillo.
El que construye una casa puede esperar que sitva para satistacer sus
deseos durante diez afos. Obviamente, esta caracteristica del bien
de consumo serd considerada por el agente al trazar sus planes.'®

Obviamente, ceteris paribus, el sujeto actuante preferird un bien
de consumo mds duradero a otro de menor duracidn, ya que el pri-
mero le proporcionard mayor servicio. Pero, si valora igual el servicio
que prestan dos bienes de consumo, preferitd el menos duradero,

del mismo bien, sino de bienes diferenzes, En este caso estamos comparando sarisfac-
ciones diferentes, independientemente de que las propiedades fisfcas de la cosa sean
las mismas.

16. Es comuin designar 2 los bienes de consuma cuya vida (til es mds larga como
bienes duraderos v los que tienen una vida til mds corta como bienes no duraderes,
Comao, por supuesto, hay innumerables grados de durabilidad, esta separacidn no es
cientifica y resulra arbicraria,
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ya que aprovechard la totalidad de su servicio antes que la del otro.
Tendrd que esperar menos para obtener el servicio total en el caso
del bien menos duradero.

Los conceptos de periodo de produccién y vida il estdn presen-
tes en toda accién humana. También hay en ella un tercer periodo
de tiempo. Cada persona tiene un horizonte temporal que va del
presente al futuro, para el cual planifica varios tipos de accién. Mien-
tras que el periodo de produccién y la vida vtil se refieren a bienes
de consumo especificos y difieren seguin cada uno de ellos, el periodo
de provision (el horizonte temporal) es el periodo de dempo futuro
durante el cual cada sujeto actuante espera satisfacer sus deseos. Por
lo tanto, el periodo de provisién incluye la accién planificada para
una variedad considerable de bienes de consumo, cada uno con su
propio periodo de produccién y duracién. Este periodo de provi-
sién difiere para cada sujeto actuante de acuerdo con sus opciones.
Algunas personas viven al dia, sin preocuparse por el futuro, mien-
tras que otras planifican no solo para toda su vida, sino también para
la de sus hijos.

5. OTRAS IMPLICACIONES
a) Fines y valoves

Toda accién implica el uso de medios escasos para el logro de los
fines mds valorados. El hombre puede elegir usar esos medios es-
casos para varios fines alternativos y optard por los que mds valore.
Las necesidades menos urgentes permanecerdn insatisfechas. Puede
decitse que ordena sus fines segin una escala de valores o una escala de
preferencias, y estas difieren para cada petsona, tanto en contenido
como en orden de prioridades. Ademds, difieren para el mismo indi-
viduo en diferentes momentos. Asi, en alglin momento el sujeto men-
cionado en la seccién 2 puede elegir ir a dar un paseo, o ir a dar un
paseo y después jugar al bridge, en vez de seguir viendo un partido.
En este caso, el ordenamiento en su escala de preferencias cambia de
este modo:
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(Primero) 1. Ir a dar un paseo
(Segundo) 2. Jugar al bridge
(Tercero) 3. Seguir viendo el partido de béisbol

Ademis, en el {nterin, puede haber aparecido un nuevo fin y el su-
jeto podria desear ir a un concierto; su escala de valores podria cam-
biar asi:

(Primero) 1. Ir a dar un paseo

(Segundo) 2. Ir a un concierto

(Tercero) 3. Jugar al bridge

(Cuarto) 3. Seguir viendo el partido de béisbol

La seleccién de los fines que el sujeto actuante incluird en su es-
cala de valores y la asignacién de valor a cada uno de ellos consti-
tuyen el proceso de juicio de valor. Toda vez que un sujeto actuante
ordena y elige entre varios fines estd haciendo un juicio de valor.

Es muy dtil asignar algtin nomére a esta escala de valores que
sustentan todos los hombres. No nos interesa el contenido especi-
fico de los fines humanos, sino solo ¢l hecho de que diversos fines
son ordenados segtin su importancia. Estas escalas de preferencias
pueden ser denominadas felicidad, bienestar, utilidad, satisfaccion o
placer. El nombre en si no importa. De todos modos, podemos decir
que, cuando un sujeto actuante ha alcanzado determinado fin, ha
aumentado su estado de satisfaccion, o su placer, o su felicidad, etc.
A la inversa, cuando alguien considera que esid en peores condicio-
nes y cada vez alcanza menos fines, su satisfaccién, felicidad, bien-
estar, habran disminuido.

Es preciso tener en cuenta que nunca podremos medir los aumen-
tos o las disminuciones de la felicidad o de la satisfaccién. No solo
es imposible medir o comparar los cambios en la satisfaccién de di-
ferentes personas; tampoco podemos hacerlo para una persona en
particular. Para que pueda llevarse a cabo una medicién debe exis-
tir una unidad permanentemente fija y objetivamente dada, con la
cual se puedan comparar otras unidades, y en el 4mbito de la valora-
cién humana no la hay. El individuo debe determinar subjetivamente
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por si mismo si estard mejor o peor como resultado de algtin cambio.
Su preferencia solo puede expresarse en términos de simple elec-
c16n u grdenamiento. Asi, puede decir «estoy mejor o «estoy mds con-
tento» porque fue a un concierto en vez de jugar al bridge (o «estaré
mejor» al ir al concierto), pero carecerfa totalmente de sentido que
tratara de asignar unidades a su preferencia y dijera «estoy dos veces
y media mds contento por haber hecho esta eleccién de lo que es-
tarfa si hubiera elegido jugar al bridge» ;Dos veces y media gué? No
hay una unidad de felicidad que pueda usarse como término de
comparacién y, en consecuencia, ni de adicién ni de multiplicacién.
Es imposible medir los valores; no se los puede sumar, restar 0 mul-
tiplicar. Solo pueden ser categorizados como mejores o peores. Un
hombre puede saber que estd mds o menos contento, pero no sabrd
«cudnto», no en una cantidad mensurable.’”

Toda accion es un intento de cambiar un estado de cosas menos satis-
factorio por otro mds satisfactorio. El sujeto actuante se encuentra (o
cree encontrarse) en un estado imperfecto, y espera llegar a otro
mejor mediante la satisfaccién de sus necesidades mds urgentes. No
puede medir el aumento de su satisfaccién, pero si conoce cudl de
sus deseos es mds urgente que los otros, y también cudndo ha mejo-
rade su condicién. Por lo tante, toda accidn implica un cambio: el
de una situacién X por otra Y que ¢l sujeto considera que serd mds
satisfactoria (y por lo tanto, mejor segiin su escala de valores). Si su
expectativa resulta acertada, el valor de Y en su escala de preferencias
serd mas alto que el valor de X, y habrd hecho una ganancia neta en
su estado de satisfaccién o utilidad. Si se ha equivocado y el valor
de la situacién que ha abandenado —X— es mayor que el valor de
Y, habrd sufrido una pérdida neta. Esta ganancia (o beneficio) y esta

17. En efecto, los niimeros que indican la ubicacién de los fines en las escalas de
valores son ordinales, no cardinales. Los mimeros ordinales solo sirven para ordenar
¥ clasificar, no expresan cantidades ni estdn sujeros a operaciones aritméticas. Por
ende, en nuestro ejemplo, todo le que podemos decir es que ir 2 un concierto tiene mds
valor que jugar al bridge v cualquiera de estas actividades se valora mds que it a ver el
partido, No podemos decir que ir a un concierto vale «el doble» que ver el partido;
los mimeros 2 y 4 no pueden sumarse, multiplicarse, etc.
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pérdida psiquicas no pueden medirse en términos de unidades, pero
el sujeto siempre sabe si ha experimentado una ganancia o una
pérdida psiquicas como resultado del intercambio al actuar.™

Los sujetos actuantes valoran los needios estrictamente de acuerdo
con su valuacién de los fines que, segun creen, tales medios habran
de satisfacer. Obviamente, ¢l ordenamiento de los bienes de consumo
seglin su valor se hace de acuerdo con los fines que esos bienes van
a satisfacer en opinién de los sujetos actuantes. Asi, el valor atribui-
do a la satisfaccién que proporciona un bocadillo de jamén o una
casa determinard ¢l valor que un hombre le dard al bocadillo 0 a la
casa. De modo andlogo, los bienes de produccién son valorados de
acuerdo con ¢} grado en que contribuirdn, segin cree el sujeto, a la
produccién de bienes de consumo. Los bienes de produccién de
orden superior son valorados conforme a su utilidad futura en la for-
macién de bienes de produccién de orden inferior. En consecuen-
cia, aquellos bienes de consumo que sirven para alcanzar fines mds
valorados serdn considerados mds valiosos que los que sirven para
fines menos valorados, y lo mismeo es aplicable a los bienes de produc-
cibn. Asi, el proceso de impuracidn de valor a los bienes se lleva a cabo
en direccién opuesta a la del proceso de produccidn. El valor procede
de los fines y pasa a los bienes de consumo, de estos a los diversos
bienes de preduccién de primer orden, luego a los bienes de produc-
cidn de segundo orden, etc.” La fuente original de valor es el orde-
namiento de los fines hecho por los seres humanos, quienes después
imputan valor a los bienes de consumo y asf sucesivamente a los
diversos érdenes de los bienes de produccién, de acuerdo con la ca-
pacidad con que se espera que contribuyan a la satisfaccién de los
distintos fines.*®

18. Un ejemplo de pérdida, como consecuencia de una accién errénea, serfa ir al
concierto y comprobar que la ejecucién no es buena. Entonces, el sujeto actuante se
da cuenta de que habria sido preferible jugar al bridge o continuar viendo ¢l partido.

19. Gran parte de este libro analiza el problema de como se lleva a cabo el proceso
de impuracién de valores en una economia moderna y compleja.

20, Esta es la solucién a un problema que prencupé durance mucho dempo alos
economistas: ¢l origen del valor de los bienes.
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b) La ley de la utilidad marginal

Es evidente que las cosas son valoradas como medios conforme a su
capacidad para alcanzar fines mds o menos urgentes. Cada unidad
fisica de un medio (directo o indirecto) que toma parte en la accién
humana es valorada por separado. Por lo tanto, al sujeto actuante
solo le interesa evaluar aquellas unidades de un medio que intervie-
nen, o que é considera que intervendrdn, en su accién concreta. Los
hombres pueden elegir y evaluar, no «el carbén» o «la manteca» en
general, sino unidades especificas de carbén y de manteca. El hom-
bre que opta entre adquirir vacas o caballos no escoge entre toda la
clase de las vacas y toda la clase de los caballos, sino entre unidades
especificas, por ejemplo, dos vacas contra wres caballos. Cada una de
las unidades que intervienen en una accién humana concreta es or-
denada y evaluada por separado, y solo cuando varias unidades par-
ticipan juntas en la accién se las evaltia en conjunto.

El ejemplo siguiente ilustra la naturaleza de los procesos me-
diante los cuales se realiza la valoracién de unidades especificas de
diferentes bienes:* un granjero que posee dos vacas y tres caballos
puede escoger entre desprenderse de una vaca o un caballo. En este
caso, puede que decida quedarse con el caballo, lo que indica que,
en este estado de su szock, un caballo tiene mds valor para €l que una
vaca. Por otra parte, puede que tenga que optar por quedarse con
el stock entero de vacas o con el stock entero de caballos. Podrfa ocu-
rrir esto si ambos establos se incendiaran y tuviera que elegir entre
salvar los caballos o las vacas. En este caso, tal vez dos vacas fueran
mds valiosas para él que tres caballos, de modo que preferiria salvar
las vacas. Al decidir entre las unidades de su stock, un sujeto actuante
puede preferir un bien X a un bien Y, pero puede que elija el bien
Y si debe decidir sobre el stock total de cada bien.

Este proceso de valoracién de acuerdo con las unidades especi-
ficas brinda la solucién a la famosa «paradoja del valer» que tuvo

21. Cf. Ludwig von Mises, The Theory af Money and Credit (Yale University Press,
New Haven, 1933), p. 46 [crad. esp.: La woria del dinero y del erédite [Unién Editorial,
1997).
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perplejos durante siglos a muchisimos pensadores. La pregunta era:
«cémo pueden los hombres valorar menos el pan que el platino,
cuando obviamente «el pan» es mds dtil que «el platino»? La respuesta
es que el hombre que actiia no evalda los bienes a su disposicién en
términos de clases abstractas, sino como unidades especificas dis-
ponibles. No se pregunta si el «pan en general» tiene mds o menos
valor para él que el «platino en general», sino si, dado el actual stock
disponible de pan y de platino, «un pan» tiene mds o0 menos valor
para él que «una onza de platino». El hecho de que, en la mayoria de
los casos, los hombres prefieran esto dltimo ya no es sorprendente.*?

Como hemos visto, el valor o la utilidad no pueden medirse, y
pot lo tanto no pueden ser sumados, restados o multiplicados. Esto
es verdadero para unidades especificas del mismo bien, asi como tam-
bién lo es para cualquier otra comparacién de valor. Asi, si la manteca
es un bien que satisface fines humanos, es obvio que dos kilogramos
serdn mds valorados que uno. Asi serd hasta que se llegue al punto
en que la manteca esté disponible en cantidades ilimitadas; enton-
ces dejard de ser un medio y se convertird en una condicién general
del bienestar humano. Sin embargo, no pademos decir que dos kilo-
gramos de manteca tengan dos veces més utilidad o valor que uno.

¢Qué implica este concepro clave de «unidades especificas de un
bien»? En estos ejemplos, las unidades del bien han sido conside-
radas inrercambiables desde el punto de vista del sujeto actuante, lo que
significa que cualquier kilogramo especifico de manteca fue valori-
zado, en este caso, como equivalente a cualquier otro kilogramo de
manteca. El granjero valoraba por igual la vaca Ay lavaca B, y le
resultaba indistinto salvar una u otra, si se presentaba la opcién. Lo
mismo ocurria con los caballos A, B y C y no le preocupaba cuil
de ellos elegir. Cuando un bien estd disponible en unidades espect-
ficas homogéneas de la misma utilidad para el sujeto actuante, este
stock disponible se denomina oferta. La oferta de un bien estd formada

22. Cf. también TN, Carver, The Distribution of Wealth (Macmillan & Co., Nueva
York, 1904), pp. 4-12. Véase mds adelante un andlisis mds complero acerca de la in-
fluencia que ejerce el tamafio del szock disponible de un bien sobie la valoracién indi-
vidual de sus unidades especificas.
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por unidades especificas, cada una de las cuales puede sustituirse
perfectamente por otra cualquiera. En el ejemplo que vimos, el indi-
viduo tenia una oferta disponible de dos vacas y wres caballos, y otra
de varios kilogramos de manteca.

<Qué pasaria si el sujeto actuante considerara que un kilogramo
de manteca es de mejor calidad que otro kilogramo de manteca? En
este caso, las dos «mantecas» serfan, en realidad, bienes diferentes desde
su punto de vista y su valoracién también resultaria diferente. Los dos
kilogramos de manteca son ahora dos bienes diferentes y no dos
unidades de la oferta de un mismo bien. Asimismo, ¢l granjero debid
haber valorado cada vaca y cada caballo en forma idéntica. Si prefi-
riera un caballo a los demds o una vaca a las otras, no serfan ya uni-
dades de la oferta de un mismo bien. Sus caballos ya no serian inter-
cambiables entre si. Si valorase el caballo A por encima de los demds
y considerase a los caballos B y C al mismo nivel, tendria ofertas de
dos bienes diferentes (omiriendo las vacas): por ejemplo, «caballos
de clase A: 1 unidady»; y «caballos de clase B: 2 unidades». Sia una
unidad especifica se la evalia como diferente de todas las demds,
entonces la oferta de ese bien es solo de una unidad.

Nuevamente es muy importante reconocer, en este punto, que
lo significativo para la accién humana #o es la propiedad fisica de
un bien sino su valoracién por parte del sujeto actuante. Asi, fisi-
camente no hay diferencia perceptible entre un kilogramo de manteca
y otro, o entre una vaca y otra. Pero si el sujeto decide evaluarlos de
manera diferente ya no forman parte de la oferta de un mismo bien.

La intercambiabilidad de las unidades en la oferta de un bien no
significa que de hecho las unidades concretas tengan la misma valo-
racién. Pueden ser y serdn valoradas de manera diferente cuando su
posicién en la oferta sea diferente. Asi, supongamos que un indivi-
duo aislado encuentra sucesivamente un caballo, luego otro y después
un tercero. Cada caballo puede ser idéntico a los demds e intercam-
biable con ellos. El primero podrd satisfacer las necesidades mds
urgentes para las que puede servir un caballo; esto resulta del hecho
universal de que la accidén emplea medios escasos para satisfacer las
necesidades mds urgentes entre las que atn no han sido satisfechas.
Cuando encuentre el segundo caballo, el individuo podri satisfacer
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con él las necesidades mds perentorias entre las restantes. Estas, sin
embargo, deben considerarse como menos importantes que las que
satisfizo el primer caballo. De manera similar, al conseguir el tercer
caballo y aunque sea capaz de realizar el mismo trabajo que los otros,
este servird para dar cumplimiento a las mds importantes de las nece-
sidades que han quedado insatisfechas, pero esa importancia serd,
sin embargo, menor que la de los dos casos anteriores.

Es preciso considerar lz relacidn entre la unidad que estd por ser
adquirida o que serd abandonada y la cantidad de unidades (stock)
quie ya estd disponible para el sujeto actuante. Asi, si no hay ninguna
unidad disponible de un bien (no importa de qué bien se trate) la pri-
mera unidad satisfard las necesidades m4s apremiantes con respecto
a ese bien. Si a esta oferta se le agrega una segunda unidad, esta dard
cumplimiento a las mds perentorias de las necesidades restantes, pero
estas no tendrdn ya tanta urgencia como las primeras. Por lo tanto,
para el sujeto actuante, el valor de la segunda unidad serd menor que
el de la primera. Asimismo, el valor de la tercera unidad de la oferta
{agregada al stock de dos unidades) serd menor que el valor de la se-
gunda unidad. Es posible que al individuo no le importe gué caba-
llo elegird primero, cudl en segundo lugar y cudl en el tercero, o gué
kilogramos de manteca habrd de consumir, pero las unidades que
emplee primero serdn las més valoradas. Asi, para toda accién humana,
a medida que aumenta la cantidad disponible (stock) de un bien, la uri-
lidad (o valor) de cada unidad adicional disminuye.

Consideremos ahora la oferta desde el punto de vista de una
posible disminucidn, en vez de un aumento. Supongamos que un
hombre tiene seis caballos {intercambiables entre si), que utiliza
para satisfacer sus necesidades, y que se ve obligado a deshacerse de
uno de ellos. Obviamente, este stock mds limitado de medios no le
rendird la misma utilidad que un szock mayor. Esto surge de la exis-
tencia misma del bien como medio.?? Por lo tanto, la utilidad de X

23. Esto tinicamente no serfa cierto si el «bien» no fuera un medio sino una condi-
cién general del bienestar humano, en cuyo caso una unidad menos no significaria
diferencia alguna a los efectos de la accién humana. Pero en ese caso no serfa un bien,
objeto de economizacidn por parte del hombre.

24


http:medio.23

LOS FUNDAMENTOS DE LA ACCION HUMANA

unidades de un bien siempre es mayor que la utilidad de X-1 unidades.
Debido a la imposibilidad de hacer una medicién, no se puede deter-
minar cudnto mayor es un valor que otro. Ahora surge la pregunta:
;A qué utilidad, a qué fin renunciar4 el sujeto actuante por verse
privado de una unidad? Obviamente, dejard de satisfacer la necesidad
menos urgente, necesidad que con un stock mayor podria satisfacer. Por
lo tanto, si utilizaba uno de los caballos para practicar equitacién y
considera que esta es la menos importante de las necesidades que
podia satisfacer con los seis caballos, la pérdida de uno lo haria de-
sistir del placer de montar.

El diagrama de escala de valores permite ilustrar los principios
que entrafia la utilidad de la oferta {figura 3). Consideremos cual-
quier medio divisible en unidades homogéneas, cada una de ellas
intercambiable y capaz de brindar una utilidad igual a [a de las otras
unidades. La oferta debe ser escasa en relacién con los fines que puede
satisfacer; de otro modo el bien no seria tal, sino una condicién del
bienestar humano. Para simplificat, supongamos que el medio en
cuestién puede servir a diez fines, y que cada unidad puede satisfa-
cer uno de ellos. Si la oferta del bien es de seis unidades, entonces

FiGURA 3
DIAGRAMA DE ESCALA DE VALORES
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serdn satisfechos los primeros seis fines, ordenados de acuerdo con
su importancia por ¢l sujeto actuante, Los fines ordenados de 7 a
10 quedan insatisfechos. Si partimos del supuesto de que el szock
llegd en unidades sucesivas, entonces la primera sirvié para satis-
facer el fin I, Ia segunda para satisfacer el fin 2, etc., hasta la sexta
unidad, que sirvié para satisfacer el fin 6. Los puntos indican cémo
se emplearon las unidades para los diferentes fines y la flecha marca
la direccién que tomé el proceso, esto es, que los fines més impor-
tantes fueron satisfechos primero, después los segundos, etc. El dia-
grama ilustra las leyes antes mencionadas, a saber, que la utilidad
(valor) de mds unidades es mayor que la utilidad de menos unidades
y que la utilidad de cada unidad sucesiva es menor a medida que
aumenta el szock.

Ahora supongamos que el sujeto se ve obligado a abandonar una
unidad de su steck. En vez de seis unidades, ahora tendri cinco.
Obviamente, dejard de satisfacer el fin que ocupa el sexto lugar y
seguird satisfaciendo los mds importantes, de 1 a 5. Como resuleado
de la intercambiabilidad de las unidades, no le interesa cud/ de las
seis debe perder; el hecho es que dejard de satisfacer su sexto fin. Ya
que la accién toma en cuenta solo el presente y el futuro, y no el pa-
sado, no le importa qué unidades adquirié primero en el pasado,
sino solo el stock disponible en el presente. En otras palabras, supon-
gamos que destiné el sexto caballo que habfa adquirido (cuyo nom-
bre es «Seabiscuit) a la prdctica de la equitacién y que ahora pierde
otro («<Man o’ War») que habia llegado antes y realizaba el trabajo,
para él mds importante, de tirar de un carro. Serd el fin 6 el que de-
jard de satisfacer, simplemente transformando a «Seabiscuit» en ca-
ballo de tiro. Esta consecuencia se deriva de la definida intercambia-
bilidad de las unidades y de no tomar en cuenta los acontecimientos
pasados que no tienen consecuencias en el presente o en el futuro.

Asi, el sujeto actuante renuncia a satisfacer la necesidad que
menos valora, que quedaba satisfecha con el szock original (en este
caso, seis unidades). Esta unidad que tiene que abandonar se deno-
mina unidad marginal. Es la unidad que estd «en el margen». Este fin
de menor importancia que era satisfecho por el szock se conoce como

la satisfaccion producida por la unidad marginal o la urilidad de la
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unidad marginal; en resumen: la satisfaccién marginal o wutilidad
marginal. Si la unidad marginal equivale a una unidad, entonces la
utilidad marginal de la oférta es el fin que deberd quedar sin satisfacer
como resultado de la pérdida de la unidad. En el diagrama anterior,
la utilidad marginal ocupa el sexto lugar entre los fines. Si la oferta
fuera de cuatro unidades y el sujeto actuante se viera obligado a aban-
donar una de ellas, entonces el valor de la unidad marginal, o u#i/i-
dad marginal, ocuparia el cuarto lugar. Si el stock fuera de solo una
unidad, y hubiera que renunciar a esta, el valor de la unidad margi-
nal ocuparia el primer lugar (el valor del fin de m4s alto rango).

Podemos ahora completar una importante ley que ya hemos
enunciado pero en términos diferentes: cuanto mayor es la oferta de
un bien, menor es la utilidad marginal; cuanto menor es la oferta,
mayor es la utilidad marginal. Esta ley fundamental de la economia
se ha derivado del axioma fundamental de la accién humana: es la
ley de la utilidad marginal, también conocida como ley de la utilidad
marginal decreciente. Hay que destacar nuevamente que la «utili-
dad» no es una cantidad cardinal que se puede sumar, multiplicar,
etc., sino un nimero ordinal que solo expresa la ubicacién en una es-
cala de preferencias.

Esta ley de la utilidad marginal vale para todos los bienes, no im-
porta cudl sea el tamafio de la unidad que se considere. El tamafio
de la unidad serd el que forme parte de la accién humana concreta,
pero, cualquiera que sea, se aplica el mismo principio. De esta ma-
nera, si en ciertas situaciones el sujeto actuante debe considerar solo
pares de caballos como unidades que ha de sumar o restar de su stock
en vez de caballos individuales, elaborard una nueva escala de fines
mds corta, con menos unidades de oferta por considerar. Entonces
aplicard un proceso similar de asignacién de medios para la satisfac-
cién de fines y dejard insatisfecho el fin menos valorado en caso de
que pierda una unidad de la oferta. Los fines simplemente estardn
ordenados en términos de usos alternativos de un par de caballos, en
vez de los de un solo caballo.

¢Qué ocurre si un bien no puede ser dividido en unidades homo-
géneas para los propésitos de la accién? Hay casos en que el bien debe
ser considerado como una unidad en la accién humana. ;Se aplica
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la ley de la utilidad marginal en tal caso? Si, ya que entonces consi-
deramos que la oferta consta de una unidad. En este caso la unidad
marginal es igual al stock total que el sujeto posee o desea. El valor
de la unidad marginal es igual al primero de los fines que el bien total
puede satisfacer. Asi, si un individuo debe deshacerse de su szock in-
tegro de seis caballos o adquirir un steck de seis caballos juntos, los
seis son considerados como una unidad. La utilidad marginal de
este stock serd igual al primero de los fines que la unidad de seis ca-
ballos pueda satisfacer.

Es preciso recordar que si, como en el caso anterior, considera-
mos un gumento en lugar de una disminucién del stock, la ley esta-
blecida para esta situacién es que, a medida que la oferta aumenta,
la utilidad de cada unidad adicional disminuye. Sin embargo, esta
unidad adicional es precisamente la unidad marginal. Asi, si en vez
de disminuir la oferta de seis a cinco caballos la aumenzamos de cinco
a seis, el valor del caballo adicional es igual al valor del fin ubicado
en sexto lugar, por ejemplo la prictica de la equitacién. Se trata de
la misma unidad marginal, con la misma utilidad, como en el caso
en que se disminuye el stock de seis a cinco. Asi, la ley que estable-
cimos antes era simplemente otra forma de la ley de la utilidad mar-
ginal. Cuanto mayor sea la oferta de un bien, menor serd la urilidad
marginal; cuanto menor sea la oferta, mayor serd la utilidad margi-
nal. Esto es vélido tanto para el caso en el cual la unidad marginal
es la unidad que se le resta al szock como para el inverso en que se le
agrega una unidad, al ser consideradas por el sujeto actuante. Si un
hombre dene un stock de X unidades y estd pensando en aumencar
una unidad, esta es la unidad marginal. Si su stock es de X+1 unida-
des y estd considerando la pérdida de una, esta también es su unidad
marginal y su valor es igual al del caso anterior (siempre que sus fines
y su escala de valores sean los mismos en ambos casos).

Hemos visto las leyes de la utilidad, tal como se aplican a cada
bien que interviene en la accién humana. Ahora debemos sefialar
la relacién entre bienes diversos. Es obvio que en la accién humana
interviene mds de un bien. Esto ya ha sido probado en forma de-
finitiva, ya que se demostré que debe existir mds de un factor de
produccién, y por lo tanto mds de un bien. La figura 4 muestra la

2.8



LOS FUNDAMENTOS DE LA ACCION HUMANA

relacién entre los diversos bienes en la accién humana. Aqui se consi-
dera la escala de valores de dos bienes, X e Y. Para cada uno de ellos
rige la ley de la utilidad marginal y el diagrama demuestra la rela-
cién entre oferta y valor para cada bien. Para simplificar suponga-
mos que X representa caballos e Y representa vacas, y que las escalas
que expresan su valor para el sujeto actuante son estas (se han trazado
lineas horizontales a través de cada uno de los fines para demostrar
la relacién en el ordenamiento de los fines de ambos bienes): el fin
Y-1 estd situado en el lugar mds importante (digamos la vaca I);
luego los fines X-1, X-2 y X-3 (los caballos 1, 2 y 3); Y-2; Y-3; X-4;
Y-4; X-5; Y-5; X-6; X-7; Y-6; Y-7.

FIGURaA 4
ESCALAS DE VALORES

ll le

Fines (ordenados)
Fines {ordenados)

1 23456 78 12345678

Canridad de unidades Cantidad de unidades
del bien X del bien Y
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Ahora, las escalas de valores del individuo revelardn sus elec-
ciones, que implican alternativas de accién con respecto a estos dos
bienes. Supongamos que su stock es de 3Y (vacas) y 4X (caballos) y
se ve obligado a abandonar sez una vaca o un caballo. Optard por
privarse del fin que valora menos. Puesto que la utilidad marginal
de cada bien es igual al valor del fin menos importante del cual
tendria que prescindir, comparard la utilidad marginal de X con la
utilidad marginal de Y. En este caso la unidad marginal de X tiene
un valor X-4, y la unidad de Y tiene un valor Y-3. Pero el fin Y-3
estd mds alto en la escala de valores que X-4. De aqui que la utilidad
marginal de Y en este caso sea mds alta (o mayor) que la utilidad
marginal de X. Ya que renunciard a la udlidad mds baja posible,
prescindird de una unidad de X. As, cuando se vea 0bligado a elegir
entre unidades de bienes a los cuales debe venunciar, renunciard al bien
cuyas unidades tengan menor utilidad marginal segiin su escala de va-
lores. Veamos otro ejemplo, en el cual su szock consta de tres caba-
llos y dos vacas. Tiene la alternativa de renunciara 1 X o 1 Y. En
este caso, la utilidad marginal de Y estd en el lugar Y-2, y la de X,
en X-3. Pero X-3 ocupa una posicién més alta que Y-2 en su escala
de valores y, por lo tanto, la utilidad marginal de Y en este caso es
menor que la utilidad marginal de X. En consecuencia, renunciard
a una unidad de Y.

Lo contrario sucede si tiene la alternativa de aumentar su stock
en una unidad de X o en una unidad de Y. Supongamos que su stock
consta de cuatro unidades de X y cuatro unidades de Y. Tiene que
elegir entre agregar un caballo o una vaca. Entonces, comparari la
utilidad marginal del aumento, esto es, el valor de la mds importante
de las necesidades insatisfechas. La utilidad marginal de X estd
ubicada en X-5; la de Y, en Y-5. Pero X-5 tiene una categorfa mds
alta que Y-5 en su escala de valores y por lo tanto optard por el pri-
mero. En consecuencia, al tener la oportunidad de agregar unidades
de bienes, el individuo elegird la unidad de mayor utilidad marginal
segiin su escala de valores.

Otro ejemplo: ya vimos que, si se le diera a un hombre que estu-
viera en la posicién (4X, 3Y) la posibilidad de escoger entre renun-
clar a una unidad de X 0 a una de Y, renunciaria a una unidad de X,
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que tiene menor utilidad marginal. En otras palabras, preferiria una
posicion de (3X, 3Y) a una de (4X, 2Y). Ahora supongamos que se
encuentra en la posicién (3X, 3Y) y puede elegir entre agregar una
unidad de X o una unidad de Y. Puesto que la utilidad marginal de
aumentar X es mayor que la de aumentar Y, preferird agregar la uni-
dad de X'y llegar a la posicién (4X, 3Y) en lugar de (3X, 4Y). El Jec-
tor puede hacer las elecciones hipotéticas para todas las posibles com-
binaciones del szock.

Es evidente que, para poder elegir entre dejar o agregar unidades
de X 0 de Y, ambos bienes tienen que estar ordenados en una tinica
escala de valores unitaria. Si no fuera asi, serfa imposible la compa-
racién entre ambas, y el sujeto actuante no podrfa determinar si la
utilidad marginal de la cuarta unidad de X es mayor que la de la
cuarta unidad de Y. La simple accién de elegir entre m4s de un bien
implica que las unidades de estos bienes deben haber sido ordena-
das para su comparacién en una tnica escala de valores. El sujeto
no puede medir las diferencias de utilidad, pero si debe ordenar to-
dos los bienes que estd considerando en una sola escala de valores.
Por lo tanto, tendriamos que considerar los fines que estos dos me-
dios satisfacen, ordenados en una escala de valores de este modo:

Fines (ordenados)

1. ¥-1
2. X-1
3. X2
4. X-3
5 Y2
6. Y-3
7. X-4
8. Y-4
9. X5
10. Y-5
11. X-6
12. X7
13. Y-6
14. Y-7
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Estos principios pueden hacerse extensivos a cualquier ndmero
de bienes. Independientemente del nimero de bienes, todo hombre
tiene siempre cierta combinacién de unidades de estos en su stock.
Es posible que tenga que hacer frente a la eleccién de renunciar a
una unidad del bien que determine. Al establecer un orden para los
diversos bienes y para los fines que las unidades de estos satisfacen,
renunciard a la unidad de aquel bien cuya utilidad marginal sea
menor para él. De la misma manera, sea cual fuere la combinacién
de bienes que posea, si tiene que agregar una unidad a cualquiera
de ellos el sujeto elegird aquel cuya utilidad marginal, al agregarla,
sea mayor. En otras palabras, todos los bienes estdn ordenados en
una escala de valores de acuerdo con los fines que satisfacen.

Este principio no se altera en el caso de que el sujeto no posea ni
una sola unidad de ciertos bienes. Por eso, si no tiene siquiera una
unidad de Y ni de X, y debe escoger entre agregar una u otra, elegird
la unidad marginal de mayor utilidad, en este caso, Y. Este princi-
pio es ficilmente aplicable al caso de # bienes.

Reiteremos que las escalas de valores no existen como entes des-
ligados de la eleccién entre acciones concretas. En consecuencia, si
el sujeto tiene un stock de (3X, 4Y, 27, etc.), sus opciones de adicién
o sustraccién se realizan dentro de ese entorno y no necesita for-
mular escalas de valor hipotéticas para determinar cudl habria sido
su eleccién si su szock hubiera consistido en (6X, 8Y, 57, erc.). Nadie
puede predecir con certeza qué curso tomardn sus elecciones; solo
se puede decir que se regirdn por la ley de la utilidad marginal, que
se deduce del axioma de la accién.

La solucidn a la paradoja del valor a que nos referimos antes es
ahora obvia. Si un hombre prefiere una onza de platino a cinco panes,
estd eligiendo entre unidades de ambos bienes, sobre la base de la
oferta disponible, a partir de la cual la utilidad marginal de una uni-
dad de platino es mayor que la utilidad marginal de una unidad de
pan.**

24. Sobre el tema de la urilidad marginal, véase Eugen von Bohm-Bawerk, The
Positive Theory of Capital (G E. Stechert & Co., New York, 1930), pp. 138-65, espe-
cialmente pp. 146-55.
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6. FACTORES DE PRODUCCION:
LA LEY DE LOS RENDIMIENTOS

Hemos llegado a la conclusién de que el valor de cada unidad de
cualquier bien es igual a su utilidad marginal en un momento dado,
y que este valor se determina por la relacién existente entre las nece-
sidades del sujeto, ordenadas segtin una escala de valores y la oferta
de bienes disponible. Sabemos que hay dos clases de bienes: bienes
de consumo, que satisfacen directamente las necesidades humanas,
y bienes de produccién que intervienen en el proceso de produc-
cién de bienes de consumo. Es evidente que la utilidad de un bien
de consumo es el fin que satisface directamente. La utilidad de un
bien de produccién es su contribucién a la produccién de un bien
de consumo. Si imputamos el valor retrospectivamente —de los
fines a los bienes de consumo, pasando luego por los diversos 6r-
denes de bienes de produccién—, la utilidad de cualquier bien de
produccién serd su contribucién a su producto, a saber, el bien de
produccién de menor orden o el bien de consumo.

Como vimos, la mera necesidad de producir los bienes de consumo
implica una escasez de los factores de produccién. Si estos no fueran
escasos, en cada etapa se dispondria de cantidades ilimitadas de
factores de la etapa inferior siguiente. Asimismo, hemos llegado a
la conclusién de que en cada etapa de produccidn, el producto debe
ser elaborado por mds de un factor de produccién escaso de orden
superior. Si solo hiciera falta un factor, entonces el proceso en si no
serfa necesario y los bienes de consumo estarfan disponibles en abun-
dancia ilimitada. Por lo tanto, en cada etapa de produccién, los
bienes deben haber sido producidos con la intervencién de mds de
un factor. Estos factores cooperan en el proceso de produccién y se
los denomina factores complementarios.

Los factores de produccién aparecen como unidades de una oferta
homogénea, al igual que los bienes de consumo. ;Sobre qué princi-
pios evaluard el sujeto una unidad de un factor de produccién? Lo
har4 sobre la base del producto menos importante, segtin su valo-
racién, del cual tendria que prescindir si se viera privado de la unidad
del factor. En otras palabras, evaluard cada unidad de un factor como
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equivalente a la satisfaccién producida por su unidad marginal (en
este caso, la utilidad de su producto marginal). El producto marginal
es aquel al que renuncia por una pérdida de la unidad marginal, y
su valor se determina sea por s# producto marginal en la préxima
etapa de produccién o, si es un bien de consumo, por la utilidad del
fin que satisface. En consecuencia, el valor asignado a una unidad de
un factor de produccién es igual al valor de su producto marginal, o
productividad marginal.

Puesto que un hombre desea satisfacer el mayor nimero posible
de fines, y en el menor tiempo (véanse puntos anteriores), se deduce
que tratard de lograr el producto mdximo a partir de las unidades de
los factores disponibles en cada etapa de la produccidn. Mientras los
bienes estén compuestos de unidades homogéneas, su cantidad pue-
de medirse en términos de estas unidades, y el hombre que acttia puede
saber cudndo su disponibilidad es mayor o menor. Por ende, mien-
tras que el valor y la utilidad no son susceptibles de medicién ni es-
tdn sujetos a operaciones de suma, resta, etc., sf es posible medir las
unidades homogéneas de una oferta de bienes. Un granjero sabe cudn-
tos caballos o vacas tiene, y también sabe que cuatro caballos son el
doble de dos.

Supongamos que un producto P (que puede ser un bien de pro-
duccién o un bien de consumo) se produce con tres factores comple-
mentarios: X, Yy Z. Los tres son bienes de produccién de orden
superior. Ya que la oferta de bienes puede definirse cuantitativa-
mente y que, en la naturaleza, las causas cuantitativas llevan a efec-
tos observables cuantitativamente, siempre estamos en la posicién
de decir que una cantidad « de X, combinada con una cantidad 4
de Y y una cantidad ¢ de Z, lleva a una cantidad p del producto P.

Ahora supongamos que tenemos invariables las cantidades 4y ¢.
La cantidad 4, y por lo tanto la cantidad p, se pueden variar. El valor
de 2 que rinde el mdximo p/a, esto es, el mdximo rendimiento medio
del producto para ese factor, se denomina cantidad dptima de X. La
ley de los rendimientos establece que, permaneciendo constante la canti-
dad de factores complementarios, siempre existe una cantidad dptima
del factor variable. A medida que la cantidad del factor variable
disminuye o aumenta a partir de la cantidad 6ptima, p/a, el producto
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medio, decrece. El alcance de esa disminucién, desde el punto de vista
cuantitativo, depende de las condiciones concretas de cada caso.
Conforme aumenta la disponibilidad del factor variable, hasta llegar
al punto 6ptimo, el rendimiento promedio del producto con respecto
al factor variable va en aumento; después del punto éptimo, empieza
a disminuir. Estos pueden denominarse estados de rendimientos cre-
cientes'y de rendimientos decrecientes en relacién con el factor, donde
el rendimiento mdximo corresponde al punto éptimo.

Las consecuencias que tendria la situacién contraria a la que
hemos descrito constituyen la demostracién de la validez de la ley
de la existencia del punto éptimo. Si este no existiera, el producto me-
dio aumentarfa indefinidamente a medida que creciera la cantidad
del factor X. No podrfa aumentar indefinidamente a medida que
la cantidad decreciera porque el producto serfa igual a cero cuando
la cantidad del factor fuera igual a cero. Pero si p/a siempre puede
ser incrementado simplemente agregando 4, esto quiere decir que
se podria obtener la cantidad de P que se desease con solo aumen-
tar la cantidad de X. Esto significa que la oferta proporcional de los
factores Y y Z puede ser muy pequefia, ya que, en el caso de que dis-
minuyeran, siempre podria compensarse esto aumentando la oferta
de X para incrementar la produccién. Esto querria decir que los
factores Y y Z son perfectamente sustituibles por el factor X, y que
su escasez no deberfa preocupar al sujeto mientras dispusiera del
factor X. Pero si la escasez de Y y Z no constituyera un motivo de
preocupacion ya no serian factores escasos. Solo quedaria un factor
escaso, X. Ahora bien, hemos visto que en cada etapa de produccién
debe haber mds de un factor. Por lo tanto, la mera existencia de va-
rios factores de produccién implica que el rendimiento medio del
producto con respecto a cada factor debe tener algiin valor méximo
y éptimo.

En algunos casos, la cantidad éptima de un factor es la #inica can-
tidad que puede contribuir efectivamente al proceso de produccién.
Por ejemplo, para producir una unidad de agua hacen falta dos par-
tes de hidrégeno y una de oxigeno. Como se trata de proporciones
fijas, si tenemos una parte de oxigeno cualquier oferta de hidrége-
no que esté por debajo de las dos partes no producird producto alguno,
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y todas las partes de hidrégeno excedentes serdn indtiles. La combi-
nacién de dos partes de hidrdgeno y una de oxigeno no solo serd la
combinacién éptima, sino que esa cantidad de hidrégeno serd la
tinica que hard posible el proceso de produccién.

La relacién entre producto medio y producto marginal para un factor
variable puede verse en el siguiente ejemplo hipotérico:

Cuapro 1
Factor Facror Producto Producty Producto
Y X total medio marginal
b unidades a unidades  p unidades pla Aplda
3 0 0 0,0 —
3 1 4 4,0 4
3 2 10 5,0 6
3 3 18 6,0 8
3 4 30 7.5 12
3 5 40 8,0 10
3 6 45 7.5 5
3 7 49 7,0 4

Vemos aqui un cuadro hipotético de los rendimientos de un factor
variable, permaneciendo constantes los otros factores. El producto
medio aumenta hasta que llega a2 un mdximo de 8 cuando se usan
5 unidades de X. Este es el punto dptimo para el facror variable. El
producto marginal es el aumento en el producto total provisto por la
unidad marginal. Para una oferta dada de unidades del factor X, la
pérdida de una unidad ocasionard una pérdida en el producto total
igual al producto marginal. Asi, si la oferta de X se incrementa de
3 a 4 unidades, el producto total aumenta de 18 a 30 unidades, y
este aumento es el producto marginal de X con una oferta de 4 uni-
dades. De manera similar, si se disminuye la oferta de 4 a 3 unida-
des, el producto total debe disminuir de 30 a 18 unidades, y enton-
ces el producto marginal es 12.

Es evidente que la cantidad de X que rendir4 el producto medio
éptimo no es necesariamente la cantidad que maximiza el producro
marginal del factor. A menudo el producto marginal llega a su punto
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méximo antes que el producto medio. La relacion matemadtica exis-
tente entre el producto medio y el producto marginal de un factor
es que, @ medida que aumenta el producto medio (rendimientos crecien-
tes), el producto marginal es mayor que el producto medio. Inversamente,
a medida que el producto medio disminuye (rendimientos decrecientes),
el producto marginal es menor que el producto medio.”

Por ende, cuando el producto medio estd en su punto mdximo,
resulta igual al producto marginal.

Es claro que, con un solo factor variable, resulta ficil para el
sujeto actuante establecer la proporcién de los factores que permi-
tird alcanzar el rendimiento éptimo para el factor. Pero, ;cémo deter-
minar una combinacién éptima de factores si todos pueden tener
una oferta variable? Si una combinacién de cantidades de X, Yy Z
produce un rendimiento éptimo para X y otra combinacién produce
un rendimiento éptimo para Y, etc., ;cé6mo decidird el sujeto la
combinacién que ha de elegir? Puesto que no puede comparar cuan-
titativamente unidades de X con unidades de Y o de Z, ;cémo deter-
minard la proporcién éptima de los factores? Este es un problema fun-
damental de la accién humana y los mérodos para solucionarlo se
tratardn en los préximos capitulos.

7. FACTORES DE PRODUCCION:
CONVERTIBILIDAD Y VALORACION

Los factores de produccién son valorados de acuerdo con su conuri-
bucién prevista en la produccion futura de bienes de consumo. Sin
embargo, los factores difieren en su grado de especificidad, esto es,
segtin la variedad de bienes de consumo en cuya produccién pueden
ser tdtiles. Algunos bienes son completamente especificos: solamente
son dtiles para producir un dnico bien de consumo. Por ejemplo,
antiguamente se consideraba que la mandrdgora servia para curar
algunas enfermedades; era un factor de preduccién completamente

25. Para una prueba algebraica, véase George ]. Stigler, The Theory of Price (Macmi-
llan & Co., Nueva York, 1946), pp. 44-45.
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especifico, ttil para este tinico propésito. Con el transcurso del
tiempo, la gente dejé de creer en sus virtudes curativas y perdié com-
pletamente su valor. Otros bienes de produccién pueden ser relati-
vamente inespecificos y susceptibles de ser empleados para diversos
fines. Nunca podrian ser perfectamente inespecificos —titiles para
la produccién de cualquier bien de consumo—, pues en tal caso se-
rian condiciones generales del bienestar humano, disponibles en
abundancia para todo propésito. No habria necesidad de economi-
zarlos. Sin embargo, los factores escasos, incluidos los relativamente
inespecificos, deben ser empleados en sus usos mds urgentes. As{ como
la oferta de bienes de consumo servird en primer lugar para satisfa-
cer las necesidades mds urgentes, después las mds imperiosas entre
las restantes, etc., también los factores disponibles serdn asignados
primero a los usos mds urgentes en la produccién de bienes de con-
sumo, después a los mds urgentes entre los siguientes, etc. La pérdida
de una unidad de la oferta de un factor significard la pérdida del uso
menos urgente entre aquellos que el factor estd satisfaciendo.

Cuanto menos especifico sea un factor, més convertible resultard
de un uso a otro. La mandrdgora perdié su valor porque carecia de
convertibilidad, es decir, no pudo ser usada para otros propésitos.
Los factores tales como el hierro y la madera, sin embargo, son su-
mamente convertibles. Si un determinado bien de consumo cae en
desuso, el hierro empleado en su fabricacién puede asignarse a otra
linea de produccién. Por otra parte, una vez que el hierro ha sido trans-
formado en una mdquina, se vuelve menos convertible y a menudo
completamente especifico para el producto. Cuando los factores pier-
den gran parte de su valor como resultado de una disminucién del
valor del bien de consumo, son convertidos, si es posible, para asig-
narlos a otro uso mds valioso. Si, a pesar de la disminucién del valor
del producto, no hay otro mejor empleo para ese factor, permane-
cerd en esalinea de produccién o dejard de ser usado por completo,
si el bien de consumo ya no tiene ningdn valor.

Por ejemplo, supongamos que los cigarros perdieran repentina-
mente su valor como bienes de consumo, porque ya no los desea na-
die. Las mdquinas utilizadas en su fabricacién, que no podrian servir
ya para ningun otro propdsito, perderfan su valor. Pero las hojas de
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tabaco podrian ser convertibles a otros usos, tales como la produc-
cién de cigarrillos, y aunque perdieran parte de su valor, esa pérdida
no serfa cuantiosa. (Sin embargo, si desapareciera definitivamente
el deseo del tabaco, la pérdida de valor de los factores serfa mucho
mayor, aunque parte de la tierra destinada para su cultivo podria de-
dicarse a la produccién de algodén.)

Supongamos ahora que algin tiempo después los consumidores
volvieran a desear cigarros y estos recuperaran su valor anterior. Las
mdquinas que habian sido consideradas carentes de valor, ahora lo
recobrarfan. Por otra parte, las hojas de tabaco, la tierra, etc. que ha-
bian sido empleadas para otros propésitos, serfan dedicadas ahora
a la produccién de cigarros. Estos factores aumentarian de valor,
pero este incremento, como lo fue antes su pérdida, serfa menor que
el aumento de valor del factor completamente especifico. Estos son
ejemplos de una ley general que dice que wn cambio en el valor del
producto ocasiona un cambio mayor en el valor de los factores especi-
ficos que en el de los factores relativamente inespectficos.

Como ejemplo adicional de la relacién entre convertibilidad y
valoracién, asumamos que los factores complementarios 10X, 5Y
y 8Z producen una cantidad de 20P. Primero, supongamos que cada
uno de estos factores fuese completamente especifico y que ninguno
pudiese ser reemplazado por otras unidades. Entonces, si desapa-
rece uno de ellos (digamos 10X), el producto total se pierde y los de-
mds factores dejan de tener valor. En ese caso, el valor del factor que
se pierde es igual al del producto total (20P), mientras que los demds
factores ya no tienen valor. Un ejemplo de produccién con factores
puramente especificos es un par de zapatos; la perspectiva de perder
un zapato se estima segdn el valor de un par completo; en caso de pér-
dida el otro zapato pierde todo valor. Asi, conjuntamente, los facto-
res 10X, 5Y y 8Z dan origen a un producto que ocupa, por ejem-
plo, el lugar 11 en la escala de valores del sujeto. Si desaparece uno
de los factores, los otros factores complementarios carecerin com-
pletamente de valor.

Supongamos ahora que cada uno de los factores es inespecifico:
que 10X puede ser empleado en otra linea de produccién para ela-
borar un producto que ocupard el lugar 21 en la escala de valores
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del sujeto; que 5Y dard origen a un producto situado en el lugar 15
en la escala y que 8Z puede ser empleado para producir otro que
estard ubicado en el lugar 30. En este caso, la pérdida de 10X sig-
nificard que, en vez de satisfacer una necesidad de grado 11, las uni-
dades de Y y Z se desviardn al siguiente uso mds importante y se
satisfardn las necesidades 15 y 30. Sabemos que el sujeto prefirié
satisfacer la necesidad de grado 11 en vez de las de grados 15 y 30;
de lo contrario, los factores no se hubieran empleado en producir
P en primer lugar. Pero ahora la pérdida de valor estd lejos de ser
total, ya que los demds factores todavia pueden ser dtiles en otros
usos.

Los factores convertibles serdn destinados a diferentes lineas de
produccién, de acuerdo con los mismos principios con que se asig-
nan los bienes de consumo seglin los fines que pueden satisfacer.
Cada unidad disponible se destinard a la sacisfaccién de la mds pe-
rentoria de las necesidades ain insatisfechas, es decir, alli donde el
valor de su producto marginal sea mayor. La pérdida de una unidad
de un factor solo privara al sujeto del menos importante de los usos
que ese factor satisface en el presente, esto es, aquel cuyo producto
marginal tiene menor valor. Esta eleccién es andloga a la implicita
en los ejemplos anteriores, cuando compardbamos la utilidad mar-
ginal de un bien con la de otro. Este producto marginal de grado
inferior puede considerarse como el valor del producto marginal de
cualquier unidad del factor, tomando en cuenta todos sus empleos.
Asi, en el caso anterior, supongamos que X es un factor convertible
a un sinnimero de usos diferentes. Si una unidad de X tiene en uno
de sus usos un producto marginal de, por ejemplo, 3T, en otros em-
pleos un producto marginal de 2Q}, 3R, etc., el sujeto ordena los
valores de estos productos marginales de X segiin su escala de valo-
res. Supongamos que lo hace de este modo: 48, 3P, 2QQ, SR. En este
caso, supongamos que pierde una unidad de X. Entonces renun-
ciard a utilizarla en la produccién de R, donde el preducte margi-
nal es menor. Aunque la pérdida tenga lugar en la produccién de P,
no desistird de 3P, sino que desviard una unidad de X del uso de R,
que considera menos importante, y renunciard a 5R. De este modo,
asi como alguien que pierde uno de sus caballos prefiere renunciar
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a la prictica de la equitacién y utiliza el que le queda para tirar de
un carro, asigndndolo asi a otro uso, una persona que (por ejemplo)
pierde una carga de madera destinada a la construccién de una casa
renunciard a una carga que reservaba para un propdsito menos im-
portante para él, digamos la construccién de un trineo. Asi, el valor
del producto marginal de una unidad de un factor serd igual a su
valor en su uso marginal, es decir, aquel cuyo producto marginal
sea considerado menos valioso segiin su escala de valores.

Ahora podemos ver mejor por qué, en los casos en que los produc-
tos se hacen con factores especificos y convertibles, la ley general
dice que el valor de los factores convertibles cambia menos que el
de los factores especificos en respuesta a un cambio en el valor de P
o en las condiciones de su produccién. El valor de una unidad de
un factor convertible se determina no por las condiciones de su uso
en un tipo de producto, sino por el valor de su producto marginal
cuando se han tomado en consideracién zodos sus usos. El valor uni-
tario de un factor especifico, que solo puede ser empleado en una
linea de produccién, se establece como igual al valor del producto
marginal en esa tinica linea de produccién. De ahi que, en el proceso
de valoracién, los factores especificos responden mucho mds sensi-
blemente a las condiciones de cualguier proceso de produccién que
los factores inespecificos.?®

Aligual que con la cuestién de las proporciones 6ptimas, el pro-
ceso de imputacién de valor, desde el bien de consumo hacia los fac-
tores, hace surgir muchos problemas que trataremos en los préximos
capitulos. Puesto que no es posible confrontar un producto con otros,
ni comparar entre sf unidades de diferentes factores, ;c6mo se puede
imputar valor, cuando, como en una economfa moderna, la estruc-
tura de produccién es muy compleja, con un sinndimero de produc-
tos y con factores convertibles e inconvertibles? Como veremos, la
asignacién de valor resulta sencilla para sujetos aislados, del tipo de
Robinson Crusoe, pero para que pueda llevarse a cabo en una econo-
mia compleja se requicren condiciones especiales, tal como ocurre

26. Este tema se trata ampliamente en Bshm-Bawerk, op. cir., pp. 170-88, y EA.
Hayek, The Counter-Revolution of Science, pp. 32-33.
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con el proceso de asignacién de factores. En particular, deben hacerse
conmensurables y comparables las diversas unidades de productos
y factores (no los valores, por supuesto).

8. FACTORES DE PRODUCCION: TRABAJO FRENTE A OCIO

Si dejamos de lado la cuestion de la asignacion de los factores de
produccién segin los fines mds deseados y de la comparacién de
un producto con otro, es evidente que todo hombre desea maxi-
mizar su produccion de bienes de consumo por unidad de tiempo. Trata
de satisfacer el mayor niimero posible de necesidades y en el menor
tiempo posible. Pero, para incrementar la produccién de bienes de
consumo, debe resolver el problema de la escasez de los factores de
produccidn, es decit, aumentar la oferta disponible de estos fac-
tores escasos. Los factores dados por la naturaleza estdn limitados por
su medio ambiente y por lo tanto no pueden ser incrementados. La
opcién queda planteada entonces en estos términos: aumentar la
provisién de bienes de capital o aumentar el rabajo.

Se podria aducir que otra forma de aumentar la produccién es
perfeccionar sus conocimientos técnicos sobre la fabricacién de los
bienes deseados, o sea, mejorar sus férmulas. Sin embargo, una fér-
mula solo puede establecer /fmites externos a sus incrementos de pro-
duccién; los incrementos efectivos pueden lograrse tinicamente
aumentando la disponibilidad de los factores productivos. Por ejem-
plo, supongamos que Robinson Crusoe desembarcara, sin equipo,
en una isla desierta. Aunque fuera un ingeniero competente y cono-
cieraa la perfeccién todas las técnicas para construirse una mansion,
nada podria hacer si careciera de los factores productivos necesarios.

Uno de los métodos, por medio de los cuales un hombre pue-
de incrementar su produccién por unidad de tiempo, consiste en el
aumento del trabajo. Sin embargo, en primer lugar, las posibilidades
para esta expansién estdn estrictamente limitadas por la cantidad de
personas disponibles en un momento dado y por el nimero de ho-
ras laborables diarias. En segundo lugar, dependen de la capacidad
de cada trabajador, y esta tiende a variar. Por tiltimo, existe una tercera
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limitacién a la oferta de trabajo: sea el trabajo satisfactorio en sf
mismo o no, siempre implica el sacrificio del ocio, un bien que es
atractivo,””

Imaginemos un mundo en el cual el ocio no sea deseado y el tra-
bajo no sea sino un factor escaso y atil que haya que economizar.
En un mundo asi, la oferta total de trabajo disponible serfa igual a
la cantidad total de trabajo que los hombres fueran capaces de ha-
cer. Todos querrfan trabajar al mdximo de su capacidad, ya que un
aumento de trabajo permuitirfa incrementar la produccién de los bie-
nes de consumo deseados. Tedo el tiempe que no se necesitara para
mantener y preservar la capacidad de trabajar serfa empleado en el
trabajo.*® Un estado de cosas semejante podria existir, y seria facti-
ble hacer un andlisis econémico sobre esa base. Sin embargo, sabe-
mos, por observacién empirica, que tal situacién es muy rara en la
accién humana. Para casi todos los hombres ef ocio es un bien de
consumo, que debe ser contrapesado con la posibilidad de adquirir
otros bienes de consumo, incluyendo la posible satisfaccién del es-
fuerzo mismo. Cuanto m4s trabaja un hombre, menos ocio puede
disfrutar. Por lo tanto, un aumento de trabajo reduce la cantidad dis-
ponible de ocio y la utilidad que representa. En consecuencia, «la
gente trabaja solo cuando el rendimiento del trabajo compensa la
pérdida de satisfaccidn que acarrea una disminucién del ocio».*? Es
posible que este «rendimiento» de la satisfaccién que produce el
trabajo incluya el placer del trabajo mismo, de la aplicacién volun-
taria de la energia a una tarea productiva. Cuando no existe esa com-
placencia en el trabajo, simplemente se compara el valor esperado
del producto del estuerzo con la desutilidad que implica privarse del

27. Esta es la primera proposicién, en este capitulo, que no ba sido deducida del
axioma de la accién. Es un supuesto auxiliar, que se basa en la observacidn empirica
de la conducta humana. No es deducible de la accién humana porque lo contrario es
concebible, aunque no comiin. Por otra parte, los supuestos acerca de las relaciones
cuanticativas de causa y efecto estaban implicitos logicamente en el axioma de la accién,
puesto que para tomar cualquicr decisién de actuar es necesario conocer las relacio-
nes precisas de causa y efecto.

28, Cf. Mises, Human Action, p. 131,

29. Jbid., p. 132,
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ocio (la utilidad del ocio a que se ha renunciado). Cuando el trabajo
en si proporciona satisfaccién, la utilidad del producto incluiri la
utilidad producida por el esfuerzo mismo. No obstante, a medida
que aumenta la cantidad de esfuerzo, disminuye la utilidad de las
satisfacciones que brinda el trabajo, como también la utilidad de las
unidades sucesivas del producto final. Tanto la utilidad marginal
del producto final como la utilidad marginal de la satisfaccién produ-
cida por el trabajo decrecen cuando aumenta su cantidad, porque
ambos bienes se rigen por la ley universal de la utilidad marginal.

El hombre, al considerar la cuantia de trabajo que ha de realizar,
no solo toma en cuenta los fines m4s importantes que puede satis-
facer con €l (lo hace con todos los demds factores), incluyendo la
satisfaccién derivada del trabajo productivo mismo, sino también
la posibilidad de abstenerse del gasto de trabajo para obtener el bien
de consumo ocio. Este, como cualquier otro bien, estd sujeto a la
ley de la utilidad marginal. La primera unidad de ocio satisface una
necesidad urgente; la siguiente, otra menos perentoria; la tercera,
una menos apremiante, etc. La utilidad marginal del ocio decrece
a medida que aumenta su cantidad y esta utilidad es igual al valor
del fin del cual habria que abstenerse por la pérdida de una unidad
de ocio. Pero, en ese caso, la desutilidad marginal del trabajo (en tét-
minos de ocio sacrificado) aumenta con cada incremento en la can-
tidad de trabajo ejecutado.

En algunos casos, el trabajo en si puede ser totalmente desagra-
dable, no solo por el ocio al que se renuncia, sino también por las
condiciones especificas relacionadas con la tarea misma. En estos ca-
so0s, la desutilidad marginal del trabajo incluye tanto la desutilidad
debida a esas condiciones como la que resulta del ocio sacrificado.
Los aspectos penosos del trabajo, tales como la renuncia al ocio, se
soportan por el rendimiento del producto final. El hecho de que
algunos trabajos resulten desagradables puede incrementar, y por
cierto no contrarresta, la mayor desutilidad marginal que significa
la acumulacién de ocio sacrificado a medida que aumenta el tiempo
empleado en el trabajo.

Por lo tanto, para cada persona y para cada tipo de trabajo que
se realice, la comparacién de la utilidad marginal del producto de
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las futuras unidades de trabajo con la desutilidad marginal del
esfuerzo incluird la satisfaccién o insatisfaccién con el trabajo mismo,
ademds de la evaluacién del producto final y del ocio sacrificado.
El trabajo en si puede producir verdadera satisfaccién, desagrado o
insatisfaccién, o puede ser neutro. No obstante, en aquellos casos en
los cuales el trabajo proporciona satisfacciones positivas, estas estdn
mezcladas con la expectativa de obtener el producto final, y no pueden
ser separadas de ella. Si se le priva del producto final, el hombre con-
siderard su trabajo carente de sentido e indtil, y la tarea en s{ ya no
brindard satisfacciones positivas. Aquellas actividades que se ejecu-
tan prramente por s mismas, no son trabajo sino mero juego, bienes
de consumo en si. El juego, como bien de consumo, estd sujeto a la
ley de la utilidad marginal como lo estdn todos los bienes, y el tiempo
que se emplea en jugar serd equilibrado con la utilidad que puede
derivarse de la obtencidén de bienes3®

Por lo tanto, en el gasto que implica cualquier hora de erabajo,
el hombre compara la desutilidad del trabajo {incluyendo el ocio sa-
crificado mds la insatisfaccién que se origina del trabajo mismo)
con la utilidad de la contribucién que hard durante esa hora ala pro-
duccién de bienes deseados (entre ellos los bienes futuros y cualquier
placer que proporciona el trabajo mismo), esto es, con el valor de su
producto marginal. En cada hora empleard su esfuerzo en la produc-
cién de aguel bien cuyo producto marginal sea el m4s importante
en su escala de valores. Si tiene que renunciar a una hora de trabajo,
dejard de lado una unidad del bien cuya utilidad marginal sea menor
segtin su escala de valores. En cada momento comparard la utilidad
del producto segtin su escala de valores con la desutilidad del trabajo
adicional. Sabemos que la utilidad marginal de los bienes produci-
dos con esfuerzo disminuird para un hombre a medida que aumente
su gasto de trabajo. Por otra parte, con cada esfuerzo adicional, la
desutilidad marginal del trabajo continuard aumentando. Por lo
tanto, un hombre trabajard solo mientras la utilidad marginal del

30. El ocio es la cantidad de tiempo que no se destina al trabajo; el juego se consi-
dera una forma de ocio. Sobre el trabajo y el juego, véase Frank A. Fetter, Eronomic

Principles (The Century Co., Nueva York, 1915), pp. 171-77, 191, 197-206.
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producto exceda la desutilidad marginal del trabajo; cuando esta sea
mayor que la utilidad marginal de los bienes incrementados produ-
cidos mediante su esfuerzo, dejard de wrabajar.

Entonces, a medida que aumenta su consumo de ocio, dismi-
nuye la utilidad marginal del ocio, mientras que la de los bienes a
los cuales ha renunciado va en aumento, hasta hacerse mayor que
la utilidad marginal del ocio; en este punto, el agente reasumird su
trabajo.

Este andlisis de las leyes que rigen el trabajo se ha hecho por de-
duccidn a partir de las implicaciones del axioma de la accién y del
supuesto de que el ocio es un bien de consumo.

9. LA FORMACION DE CAPITAL

Debido a que los elementos proporcionados por la naturaleza estin
limitados por su medio ambiente y que su trabajo estd restringido
tanto por su disponibilidad como por su desudlidad, solo hay una
forma en la cual el hombre puede aumentar su produccién de bienes
de consumo por unidad de tiempo: aumentando la cantidad de
bienes de capital. Con solo el wrabajo y la naturaleza como punto
de partida, para aumenctar su productividad debe combinar su ener-
oia laboral con los elementos de la naturaleza para formar bienes de
capital. Estos no son inmediatamente aplicables a la satisfaccién de
sus necesidades, sino que deben ser transformados mediante trabajo
adicional en bienes de capital de orden inferior y, por tltimo, en los
bienes de consumo deseados.

Para ilustrar mejor la naturaleza de la formacién de capital y de
la posicién que ocupa en la produccién, partamos del ejemplo hipo-
tético de Robinson Crusoe, confinado en una isla desierta. Al llegar
alli, no cuenta con bienes de capital de ninguna indole. Todo lo que
tiene es su trabajo y los elementos que le brinda la naturaleza. Es
obvio que, sin bienes de capital, solo podrd satistacer algunas de sus

31. Cf. L. Albert Hahn, Common Sense Economics (Abelard-Schuman Co., Nueva
York, 1956), pp. 1 ss.
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necesidades, las mds urgentes. Digamos que los tnicos bienes de que
dispone sin la ayuda de capital son frutos silvestres y ocio. Supon-
gamos que descubre que puede recoger veinte frutos comestibles por
hora; sobre esta base, trabaja diez horas por dfa en la recoleccién de
frutas y goza de catorce horas de ocio. Es evidente que, sin la ayuda
de capital, los tnicos bienes disponibles para su consumo son aque-
llos que tienen un periodo de produccidn mds corto. El ocio es el dnico
bien que se produce de manera casi instantdnea, mientras que las
frutas tienen un periodo de produccién muy corto, aproximada-
mente veinte por hora. Los bienes cuyos periodos de produccién son
mds largos no son asequibles para él, a menos que consiga bienes de
capital.

Hay dos maneras en que los procesos de produccién mds largos
pueden aumentar la productividad mediante el uso de bienes de ca-
pital: 1) pueden proporcionar una mayor produccién del/ mismo
bien por unidad de tiempo; o 2) pueden permitir al sujeto actuante
el consumo de bienes @ los que no podria acceder por medio de los
periodos de produccién mds cortos.

Como ejemplo de la primera forma de aumentar la productivi-
dad, supongamos que Robinson piensa que si tuviera una vara larga
podria sacudir los drboles para que cayeran las frutas, en lugar de re-
cogerlas una por una a mano. As{ podrfa aumentar su produccién
a cincuenta frutas por hora. ;C6émo hard para conseguir la vara? Por
supuesto, tendrd que trabajar para obtener los materiales, transpor-
tarlos y fabricar con ellos una vara, etc. Digamos que esta tarea le
exigird diez horas. Esto significa que para obtener la vara, Robinson
debe privarse de diez horas de produccién de bienes de consumo;
o sea que tendrd que sacrificar diez horas de ocio o diez horas de re-
coleccién de frutas a veinte frutas por hora (doscientas frutas), o al-
guna combinacién de ambas. Durante diez horas tendrd que renun-
ciar al goce de los bienes de consumo y trabajar para producir un
bien de capital —la vara— que no podrd utilizar en forma inme-
diata. Solo podrd comenzar a usarla como ayuda indirecta para la
produccién futura después de diez horas de trabajo. Mientras tanto,
deberd abstenerse de satisfacer sus necesidades. Tendrd que restringir
su consumo durante diez horas, y transferir su trabajo durante ese
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periodo desde la produccién de bienes de consumo, que puede usar
inmediatamente, a la produccién de bienes de capital, que solo le
serdn ttiles en e/ futuro. La restriccién en el consumo se denomina
ahorro, y la transferencia del trabajo y la tierra a la formacidn de bie-
nes de capital recibe el nombre de inversidn.

Ahora vemos qué implica el proceso de formacién de capital. El
sujeto actuante debe decidir si va a abstenerse del consumo e invertir
en la produccién de bienes de capital o no, considerando los siguien-
tes factores: la utilidad que representa el aumento de productividad
por un proceso de produccidén mds largo ;compensa el sacrificio de
los bienes presentes para adquirir bienes de consumo ez e/ futuro? Ya
hemos hablado de la validez universal de la preferencia temporal (a
saber, que un hombre siempre prefiere una satisfaccién inmediata
aotradiferida). En la situacién a que nos referimos, el sujeto tiene que
sopesar su deseo de adquirir mds satisfacciones por unidad de tiempo
contra el hecho de que, para conseguirlo, serd preciso sacrificar satis-
facciones en el presente para aumentar la produccién en el futuro.
Su preferencia temporal por el presente, en vez de por el futuro, se
debe a la desutilidad de la espera, que tiene que contrapesar con la
utilidad que habrdn de producir los bienes de capital y el proceso de
produccién més largo. Su eleccién dependerd de su escala de valo-
res. Es posible, por ¢jemplo, que si considerara que la vara le fuera
a proporcionar solo treinta frutas, no tomaria la decision de ahorrar
¢ invertir. Por el contrario, si su fabricacién le tomara solo cinco
horas, y le asegurara una produccién de cien frutas por hora, tal vez
decidirfa hacerlo rdpidamente.

Si resuelve invertir diez horas para aumentar sus bienes de capi-
tal, puede restringir su consumo de muchas maneras. Como dijimos,
puede restringir cualquier combinacién de trabajo y de ocio. Dejan-
do de lado el ocio, para simplificar, puede que decida dedicar un
dia entero a la confeccién de la vara, sin recoger ni una sola fruta;
o puede que resuelva recoger frutas durante ocho horas en vez de diez,
y emplear las dos horas diarias restantes en hacer la vara, en cuyo caso
tardard cinco dfas en terminarla. El mérodo que elija dependerd de
su escala de valores. Sea como fuere, tendrd que abstenerse de consu-
mir el producto de diez horas de trabajo, lo que equivale a doscientas

48



LOS FUNDAMENTOS DE LA ACCION HUMANA

frutas. La magnitud de la restriccién dependerd de la urgencia que
tenga para ¢l el aumento de la produccién, comparada con la urgen-
cia con que necesite mantener su provisién actual de frucas.

Desde el punto de vista analitico, hay poca diferencia entre tra-
bajar para obtener y acumular bienes de consumo y después dedicar
todo el tiempo a la produccién de un bien de capiral, y trabajar si-
multdneamente en la produccién del bien de capiral y los bienes de
consumo. Sin embargo, s posible que uno de los métodos sea mds
productivo; por ejemplo, puede ser que el sujeto termine su tarea en
menos tiempo si trabaja continuadamente. En tal caso, elegird el pri-
mer método. Por otra parte, es posible que las frutas se deterioren
si se las acopia, y esto le llevaria a elegir el otro métedo. Su decisidn
serd el resultado de la consideracién de los diversos factores segiin
su escala de valores.

Supongameos que Robinson ha tomado su decisién, y que, después
de cinco dias, comienza a usar la vara. A partir del sexto dia tendrd
quinientas frutas diarias, y cosechari los frutos de su inversién en bie-
nes de capital.

Crusoe puede emplear su mayor productividad en aumentar sus
horas de ocio, en lugar de su produccién de frutas. Asi, es posible que
decida reducir su trabajo diario de diez a ocho horas. Su produccién
de fruras se habrd incrementado entonces, gracias a la vara, de dos-
cientas a cuatrocientas por dia, y tendrd dieciséis horas diarias de
acio, en lugar de catorce. Naturalmente, puede aprovechar el aumento
de su productividad en la forma que prefiera, haciendo las mds diver-
sas combinaciones posibles, tanto de produccién de bienes como de
ocio?*

Otra funcién del capital, mds importante que su uso para aumen-
tar la produccidn por unidad de tiempo, es la que le permite al hom-
bre adquirir bienes que no podria obtener de ninguna otra manera.
Un periodo de produccién muy corto hace que Crusoe pueda con-
sumir ocio y apenas algunas frutas, pero sin la ayuda del capital no

32. En este sentido, la vata podria denominarse «inscrumento para ahorrar trabajos,
aunque ese término ¢s enganoso. Solo «ahorra trabajo» en la medida en que el sujeto
actuante prefiere recibir ¢l incremento de productividad en forma de ocio.
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puede satisfacer ningune de sus otros deseos. Para conseguir carne
debe tener un arco y flechas, para pescar necesita una cafia o una red,
para construitse un refugio le hacen falta listones de madera, o lona,
y un hacha para cortar la madera. La satisfaccién de cualquiera de
estas necesidades implica la restriccién de su consumo y la inver-
sion de trabajo en la produccién de bienes de capital. En otras pala-
bras, tiene que dedicarse a procesos de produccién mds largos que
la recoleccién de frutas; debe tomarse tiempo para producir bienes
de capital, antes de poder gozar de bienes de consumo. En cada caso,
tomard la decisién de emprender la formacién de capital después
de comparar, de acuerdo con su escala de valores, la utilidad que es-
pera obtener de un aumento de la productividad, que le proporcio-
nard satisfacciones en el futuro, con la desutilidad de su preferencia
por el presente.

Es obvio que el factor que inhibe a los hombres de invertir mds
trabajo y tierra en bienes de capital es su preferencia temporal por
bienes presentes. Si un hombre, ceteris paribus, no prefiriera la sa-
tisfaccidn presente a la satisfaccién futura, no consumiria; inverti-
tfa todo su tiempo y todo su trabajo para aumentar la produccién
de bienes futuros. Pero el hecho de «no consumir nunca» es un ab-
surdo, ya que el consumo es el fin de toda produccién. Por lo tanto,
en cualquier momento, y para satisfacer las necesidades mds pe-
rentorias, los hombres invierten en los periodos de produccién meds
cortos que les permite su conocimiento de las férmulas; cualguier
formacion de capital adicional implicard procesos de produccidn mds
largos. Ceteris paribus (esto es, manteniendo la constancia de la ut-
gencia relativa de las necesidades por satisfacer, y el conocimiento
de las férmulas por parte del agente), cualquier inversién adicional
se realizard en un proceso de produccién mds largo que el que se esté
llevando a cabo en el presente.

Es importante destacar que un «periodo de produccién» no
comprende solamente el tiempo dedicado a la fabricacién del bien
de capital en s{ mismo, sino que también se refiere al tiempo de
espera desde el comienzo de la produccién del bien de capital hasta
que el bien de consumo haya sido terminado. En el caso de la vara y
de las frucas, ambos tiempos son idénticos, pero esto solo se debe a
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que la vara es un bien de capital de primer orden, es decir, separado
de la produccién del bien de consumo tinicamente por una etapa.
Tomemos, por ejemplo, un caso mds complejo: la fabricacidon de
un hacha para cortar la madera necesaria para hacer una casa. Crusoe
tendrd que decidir si la casa que va a construir compensard la abs-
tencién de bienes de consumo que deberd soportar. Digamos que
para fabricar el hacha necesitard cincuenta horas, y unas doscientas
horas adicionales, empleando el hacha, para cortar y transportar la
madera para construir la casa. El proceso de produccién mds largo
por el que Crusoe debe decidirse ahora consta de tres etapas, que to-
talizan doscientas cincuenta horas. Primero, el trabajo y la naturale-
za producen el hacha, un bien de capital de segundo orden; después,
el trabajo, mds el hacha, mds los elementos dados por la naturaleza,
producen listones de madera, un bien de capital de primer orden; por
tltimo, el trabajo y los listones de madera se combinan para produ-
cir el bien de consumo deseado: la casa. La duracién del proceso de
produccién es el periodo de tiempo que transcurre desde el momento
en que el sujeto comienza su trabajo hasta el momento en que queda
terminado el bien de consumo.

Es preciso observar nuevamente que, al considerar la duracién de
un proceso de produccién, al sujeto no le interesa la historia previa.
Para él, la duracién de un proceso de produccién es el tiempo de espera
desde el momento en que comienza la accidn. Por lo tanto, si Crusoe
tuviera la suerte de-encontrar un hacha en buenas condiciones, de-
jada por algtin ndufrago que le hubiera precedido, consideraria que
su periodo de produccién es de doscientas horas, en lugar de dos-
cientas cincuenta. El hacha serfa un elemento proporcionado por
su medio ambiente.

Este ejemplo ilustra una verdad fundamental sobre los bienes de
capital. El capital es una estacién en el camino hacia el goce de los
bienes de consumo, y quien lo posee estd mucho mds adelantado
en el tiempo para llegar a esa meta. Sin el hacha, Crusoe estard a dos-
cientas cincuenta horas de la casa que desea; con el hacha, a solo dos-
cientas horas. Si los listones de madera ya hubieran sido cortados y
apilados antes de su llegada, estarfa mucho mds cerca de su obje-
tivo; y si la casa hubiera estado ya construida, su deseo se realizaria
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inmediatamente. Estaria mds préximo a su meta y no necesitarfa
hacer una restriccién adicional de su consumo. Por lo tanto, la fun-
cién del capital es adelantar a los hombres en el tiempo hacia su
objetivo en la produccion de bienes de consumo, sea de nuevos bie-
nes o de mds cantidad de bienes ya existentes. Asi, sin la vara, Crusoe
estaba a veinticinco horas de una produccién de quinientas frutas;
con la vara, a solo diez horas. En aquellos casos en los cuales el capi-
tal permite adquirir nuevos bienes que no se hubieran podido obte-
ner de otra manera, se trata de una «estacidon», no solo conveniente,
sino absolutamente indispensable, en el camino hacia el bien de con-
sumo deseado.

Es evidente que cualquier formacién de capital requiere aborro
—restriccién del goce de bienes de consumo en el presente— e in-
versién de los recursos equivalentes en la produccién de bienes de
capital. Este goce de bienes de consumo —la satisfaccién de las ne-
cesidades— se denomina consumo. El ahorro puede ser el resultado
de un incremento de la disponibilidad de bienes de consumo, que
el sujeto decide ahorrar en parte, en lugar de consumirlos totalmen-
te. De todas maneras, el consumo siempre debe ser menor que la
cantidad que podria obtenerse. Asi, si la cosecha en la isla desierta
mejora, y Crusoe descubre que puede recoger doscientas cuarenta
frutas en diez horas sin la ayuda de una vara, ahora puede ahorrar
cuarenta frutas al dia durante cinco dias, lo cual le permitird inver-
tir su trabajo en la confeccién de una vara, sin tener que reducir su
consumo original de doscientas frutas. El ahorro implica una restric-
cién de consumo en comparacién con la cantidad que podréa ser con-
sumida; no siempre significa una reduccién real de la cantidad con-
sumida sobre el nivel previo de consumo.

Todos los bienes de capiral son perecederos. Los pocos productos per-
manentes que existen se convierten, para todo propdsito, en parte de
la tierra. Fuera de ella, todos los bienes de capital son perecederos,
se consumen durante el proceso de produccién. Por lo tanto, pode-
mos decir que los bienes de capital, durante la produccion, son #ans-
formadoas en sus productos. En lo que respecta a algunos bienes de
capital, esto es totalmente evidente desde el punto de vista fisico.
Asi, por ejemplo, es obvio que cuando en una panaderia mayorista
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se combinan cincuenta kilogramos de pan con otros factores para
generar cincuenta kilogramos de pan puestos en un negocio mino-
rista, el primer factor es inmediata y completamente transformado
en el segundo. Este ejemplo muestra con toda claridad el gasto de
los bienes de capital, que en este caso se consumen totalmente en
cada acto productivo. Los otros bienes de capital, sin embargo, tam-
bién se consumen, pero no tan rdpidamente. Un camién transpor-
tador de pan puede tener una vida util de quince afios, lo cual equi-
vale a tres mil conversiones de pan del negocio del mayorista al del
minorista. En este caso podemos decir que cada vez que ocurre el
proceso de produccién se consume 1/3.000 de camién. De manera
similar, el molino que convierte trigo en harina podrd tener una
vida util de veinte afios, en cuyo caso podriamos decir que se con-
sume 1/20 de molino en cada produccién anual de harina. Cada
bien de capital tiene una vida dtil diferente y, por lo tanto, diferente
tasa de desgaste, o de depreciacion. Los bienes de capital tienen una
durabilidad variable.

Volvamos ahora a la vara de Crusoe. Supongamos que tiene una
vida dtil de diez dias, y que asi lo considera Crusoe, después de los
cuales se desgasta y la produccién vuelve a ser de veinte frutas por
hora. Crusoe vuelve al punto de partida.

Por lo tanto, después de haber empezado a usar la vara, tiene que
tomar una decisién. Su «nivel de vida» (que ahora es de, digamos,
quinientas frutas al dfa, mds catorce horas de ocio) ha mejorado y no
le agrada la perspectiva de que disminuya a doscientas cuando la vara
se desgaste. Si desea mantenerlo intacto, deberd trabajar durante los
diez dias en la fabricacién de otra vara para reemplazar a la vieja
cuando ya no sirva. Este acto implica un ahorro adicional. Para poder
invertir en la reposicién de la vara tendrd que volver a ahorrar (restrin-
gir su consumo en comparacién con la produccién que podria estar
disponible entonces). De este modo, deberd ahorrar nuevamente diez
horas de trabajo de recoleccién de frutas (o diez horas de ocio) para
invertirlas en un bien que solo serd ttil indirectamente para la produc-
cién futura. Supongamos que lo hace, restando una hora diaria a la
produccién de frutas. De este modo, limita su consumo, durante diez
dfas, a cuatrocientas cincuenta frutas por dia. Aunque ha disminuido
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su consumo tespecto del mdximo, todavia estd mucho mejor que al
cornienzo, cuando no contaba con ayuda alguna.

Asi, la estructura de capital se renueva al cabo de diez dias, gracias
al ahorro y a la inversién en reposicién. Después de esto, Crusoe
enfrentard de nuevo la opcién de mantener la produccién maxima
de quinientas frutas por dia y encontrarse otra vez, al término de los
diez dias, con la produccién inicial de doscientas frutas diarias, o de
hacer un rercer acto de ahorro para reponer la segunda vara cuando
esta se desgaste 3

Si Crusoe decide no reponer la primera o la segunda vara y acepta
la reduccién de la produccién en el futuro para evitar el ahorro en
el presente, estd consumiendo capital. En otras palabras, estd eligiendo
consumir en vez de ahorrar y mantener su estructura de capital y
la futura tasa de produccidn. Al consumir su capital aumenta su
consumo actual de cuatrocientas cincuenta frutas por dia a quinien-
tas, pero en algiin momento futuro (en este caso, dentro de diez dias)
se vera forzado a reducirlo a doscientas fruras. Evidentemente, lo
que le ha hecho consumir su capital es su preferencia temporal, que
en este caso le lleva a preferir un mayor consumo en el presente, a
costa de caldas mayores en €l consumo futuro.

De este modo, cualquier sujeto puede optar, en un momento dado,
entre: 4) incrementar su estructura de capital, #) mantener su capital
intacto, o ¢} consumir su capital. Las opciones () y (#) implican actos
de ahorro. Lo que haga dependeri de la comparacién entre la desuti-
lidad de la espera, como lo determina su preferencia temporal, con la
utilidad que el aumento de los bienes de consumo le dard en el futuro.

En este punto debemos advertir que un bien de capital rara vez
retiene todas sus «facultades» para ayudar al proceso productivo, y
en un momento dado pierde repentinamente toda su utilidad. Como
dice el profesor Benham, los bienes de capital no siempre perma-
necen en perfectas condiciones técnicas y luego repentinamente

33. Hay que hacer hincapi€ en el hecho de que hacen falta actos independientes
de ahorro para reponer el bien, ya que muchos autores (por ejemplo J.B. Clark, Frank
H. Knight) tienden a suponer que el capital, una vez producido, se reproduce de al-
guna manera misteriosa, sin requerir nuevos acios de ahorro.
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fallan».?4 Es posible que la produccién de frutas de Crusoe, en vez
de mantenetse en quinientas durante diez dias y luego volver a dos-
cientas el dfa decimoprimero, experimente cierta disminucién antes
de que la vara resulte completamente indtil.

Veamos ahora otro método para mantener el capital. Crusoe pue-
de descubrir que, si dedica algiin tiempo a reparar la vara, cortdndo-
le las partes mds deterioradas, etc., logrard prolongar su vida aeil y
mantener su produccién de frutas durante un periodo mds largo. En
resumen, puede aumentar su estructura de capital por medio del
mantenimiento.

De nuevo, aqui tendrd que comparar el incremento en la produc-
cién futura de bienes de consumo con la pérdida presente de dichos
bienes que implica el empleo de trabajo en mantenimiento. Este, por
lo tanto, requiere un acto de z2horro independiente y una decisién de
hacerlo. Por ejemplo, es completamente posible que Crusoe decida
reemplazar la vara y trabaje para hacerlo, pero considere que no vale
la pena repararla. Su curso de accién dependerd de su valoracién de
las diversas producciones alternativas y de su preferencia temporal.

La decisién de un sujeto acerca de los bienes en los que va a in-
vertir estd subordinada a su expectativa sobre la utilidad del bien de
consumo futuro, su durabilidad y la magnitud del periodo de espera.
De este modo, puede que primero invierta en una vara y después
decida que no vale la pena invertit en una segunda vara, sino que se-
tfa mejor comenzar a hacer un hacha para poder construir una casa.
O puede que primero fabrique un arco y flechas para cazar y después
comience a edificar una casa. Como la utilidad marginal de un bien
disminuye a medida que aumenta la cantidad disponible de este,
cuanto mayor sea el stock de un bien de consumo mds probable serd
que gaste sus nuevos ahorros en otro bien diferente, que tenga ahora
una utilidad marginal mayor para su inversién de trabajo y su espera,
que la utilidad marginal del primero.

Si dos bienes de consumo tienen la misma expectativa de utili-
dad marginal diaria, y el mismo periodo de espera, pero uno es mds

34. Cf. Frederic Benham, Economics (Pitman Publishing Co., Nueva York, 1941),
p- 162,
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durable que el otro, entonces el sujeto actuante optard por invertir
en la produccién del primero. Por otra parte, si el servicio total que
se espera de dos bienes de consumo es el mismo y su petiodo de pro-
duccién tiene idéntica duracién, se invertird en el bien menos du-
rable, ya que las satisfacciones totales que brinda pueden alcanzarse
antes, Ademds, si tiene que elegir entre invertir en uno u otro de dos
bienes de consumo, ceteris paribus, ¢l sujeto escogerd ¢l bien cuyo
periodo de produccion sea mds corto, como vimos.

Todo sujeto continuard ahorrande e invirtiendo sus recursos en
diversos bienes de consumo futuros mientras la utilidad, conside-
rada en el presente, del producto marginal de cada unidad ahorrada
e invertida sea mayor que la utilidad de los bienes de consumo pre-
sentes que podria obtener si no ahorrara. Esta dltima utilidad —la
del bien de consumo presente que se sacrifica— es la «desurilidad
de la esperar. Cuando esta dltima sea mayor que la utilidad de obte-
ner mds bienes en el futuro por medio del ahotro, el sujeto dejard
de ahotrar.

Considerando la urgencia relativa de las necesidades, el hombre,
como ya lo hemos demostrado, tiende a invertir primero en aque-
llos bienes cuyo periodo de produccidn es mds corto. Por lo tanto,
cualquier ahorro se invertird, sea en mantener la estructura de capi-
tal presente o en agregarle capital segdn etapas de produccién cada
vez mds lejanas, es decir, segiin procesos de produccién mds largos.
Asi, cualquier nuevo ahorro (adicional al necesario para mantener la
estructura) tenderd a alargar los procesos de produccién y a invertir
en bienes de capital de orden cada vez mds alro.

En una economia moderna, la estructura de capital contiene
bienes cuyo orden se encuentra a una distancia pricticamente infi-
nita del de los bienes de consumeo finales. Vimos antes algunas de
las etapas implicitas en la produccién de un bien comparativamente
simple, como un sdndwich de jamén. El obrero que extrac el hierro
de las profundidades de la tierra estd muy lejos, realmente, del sénd-
wich de jamén que Jones come sentado en su sillén.

Es evidente que los problemas de medicién a que nos hemos
referido antes pueden representar una grave dificultad para el ahorro
y la inversién. Puesto que los bienes de capital y los bienes de consumo
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son numerosos, ;cémo saben los sujetos actuantes cudndo se estd in-
crementando o consumiendo su estructura de capital? Obviamente,
Crusoe sabe cudndo tiene mds o menos frutas, pero en una econo-
mfa moderna y compleja, con la innumerable cantidad de bienes
de consumo y bienes de capital, ;cé6mo es posible tomar las decisio-
nes adecuadas? En los capitulos siguientes trataremos de dar solu-
cién a este problema, que también radica en la conmensurabilidad
de los diferentes bienes.

Al observar el aumento de produccién que se hace posible a través
del uso de bienes de capital, podrfamos atribuir fécilmente al capi-
tal una fuerza productiva independiente y decir que tres tipos de
fuerzas productivas entran en la produccién de los bienes de consumo:
trabajo, naturaleza y capital. Esta conclusién surgiria en forma espon-
tdnea, pero serfa completamente falaz. Los bienes de capital no tie-
nen en si mismos una fuerza productiva independiente; en dltimo
andlisis, son totalmente reducibles a trabajo y tierra, que los produ-
jeron, y a tiempo. Los bienes de capital son trabajo, tierra y tiempo
«acumulados»; son estaciones intermedias en el camino a la obten-
cién futura de los bienes de consumo, en los cuales se transforman.
En cada etapa del camino deben ser elaborados por el trabajo, en con-
juncién con la naturaleza, para continuar el proceso de produccién.
El capital no es un factor productivo independiente como lo son los
otros dos. Bohm-Bawerk ilustra muy bien esta verdad:

La siguiente analogfa aclarard perfectamente el asunto. Un hombre
arroja una piedra a otro y lo mata. ;La piedra ha matado al hombre?
Si la pregunta carece de un énfasis especial se la puede contestar afir-
mativamente sin vacilar. Pero, ¢:qué ocurrirfa si el asesino, al ser juzgado,
se defendiera diciendo que no fue él sino la piedra quien maté al hombre?
Tomando las palabras en este sentido, ;deberfamos decir que la piedra
mat6 al hombre y absolver al asesino? Ahora bien, con un énfasis se-
mejante los economistas indagan acerca de la productividad del capi-
tal como fenémeno independiente [...]. No nos estamos interrogando
sobre las causas intermedias dependientes, sino sobre los elementos in-
dependientes dltimos. La pregunta no es si el capital desempefia un
papel en el logro de un resultado productivo —como lo hace la piedra
en el asesinato del hombre— sino si, dado el resultado productivo,
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alguna parte de él se debe al capital tan integramente y de manera tan
peculiar que simplemente no puede acreditdrsele a los otros factores
elementales reconocidos: la naturaleza y el trabajo.

Bshm-Bawerk responde negativamente, sefialando que los bie-
nes de capital son solo etapas a lo largo del camino del proceso de pro-
duccién, elaborados, en cada etapa posible, por las fuerzas del trabajo
y la tierra:

Si hoy, combinando mi trabajo con las fuerzas naturales, hago ladrillos
de barro, manana, con mi trabajo y el concurso de los bienes de la na-
turaleza, obtengo cal, y al dia siguiente hago cemento y asi construyo
una pared, ;puede decirse que alguna parte de la pared no fue hecha
por mi y por las fuerzas naturales? Veamos ahora lo siguiente: antes de
que una tarea de largo aliento, como lo es la construccién de una casa,
eseé concluida, naturalmente primero tendrd que estar terminada una
cuarta parte, después la micad, mds adelance las tres cuareas partes. Ahora
bien, ;qué se dirfa si alguien afirmara que estas etapas inevitables en el
trabajo son requisitos independientes para la construccién de una casa
y sostuviera que, para construir una, necesicamos, ademds del material
y el trabajo, una casa rerminada en una cuarra parte, 0 una casa termi-
nada por la mitad o en sus tres cuartas partes? Tal vez, en teoria, esto re-
sulta menos llamativo, pero en realidad no es en absoluto mds correcto
elevar esos pasos intermedios hacia la finalizacién de la carea, que aparen-
temente toman la forma de capital, a la categorfa de un agente de produc-
cidn independiente, en el mismo nivel que la naturaleza y el trabajo.?

En consecuencia, esta verdad se mantiene no importa cudntas
sean las etapas del proceso o cudn distante esté el bien de capital del
bien de consumo final. '

Puesto que la inversién en bienes de capital implica mirar hacia
el porvenir, hay un riesgo que el sujeto siempre debe tener en cuenta,
y es la incertidumbre de las condiciones futuras. La produccién di-
recta de bienes de consumo tiene un periodo muy corto, por lo que
la incertidumbre no es tan grande como la que existe en procesos

35. Bohm-Bawerk, ap. cit., pp. 95-96. Véase también Mises, Human Action, pp.
480-90 v pp. 476-514.
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de produccién mds largos, incertidumbre que se vuelve mds y mas
importante conforme se alargan tales periodos de produccién.3®

Supongamos que Crusoe, mientras decide si invertir en una vara
0 no, cree que tiene buenas posibilidades de encontrar una arbo-
leda donde las frutas crezcan en abundancia y se pueda conseguir
una produccién de cincuenta por hora o mds sin que sea necesario
utilizar una vara, ya que estarfan tan cerca una de la otra que esta
no haria ninguna falta. En tal caso, cuantas més posibilidades haya
de que ocurra esto, menos probable serd que decida fabricar una vara,
que casi no le serd atil. Cuanto mayor sea la duda sobre la utilidad
que obtendr4 de la vara, menor serd la probabilidad de invertir en
ella, y mayor la de invertir en otro bien, o de consumir en lugar de
ahorrar. Podemos considerar que hay una especie de «descuento por
incertidumbre» sobre la expectativa de utilidad futura de la inver-
sién, que puede ser tan grande como para inducir al sujeto a no in-
vertir. Aqui, el factor incertidumbre juega con el factor preferencia
temporal para desaconsejar la inversién, en comparacién con la ex-
pectativa de utilidad de la produccién en el futuro.

Por otro ladoe, la incertidumbre puede servir como estimulo para
la inversién. Asi, supongamos que Crusoe cree que muy pronto
puede sobrevenir una plaga perjudicial para las frutas que consti-
tuyen su alimento. Si asi fuera, decreceria peligrosamente su provi-
sién de frutas, que consigue sin la ayuda de la vara, y esta serfa suma-
mente necesaria, aunque fuese para mantener la produccidn en el
nivel de suficiencia que tiene en el presente. Entonces, la posibili-
dad de que la vara le resulte mds til ain de lo que esperaba cons-
tituird un incentivo adicional para la inversién, y esto, desde el punto
de vista de Crusoe, aumentard la probabilidad de que inviertaen la
vara. O sea que el factor de la incertidumbre opera en cualquier di-
reccidn, segiin la situacién especifica en que se encuentre el sujeto
actuante.

36, Estaincertidumbre es una sensacién subjetiva {una scorazonadar o suposicién)
y no se puede medir en modo alguno, Muchos autares populares han intentado vana-
mente aplicar el cilculo matemitico de «probabilidades» a la incersidurnbre inherente
a los acontecimientos fucuros. Cf. Mises, Human Action, pp. 105-18.
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Podemos explicar el acto total de decidir sobre la conveniencia
de realizar 0 no un acto de formacién de capital, como la compara-
cién entre las utilidades relativas, «descontadas» por la tasa de prefe-
rencia temporal del sujeto y también por el factor incertidumbre.
Asi, supongamos, para simplificar, que para fabricar la vara Crusoe
sacrifica diez horas de recoleccidn de bienes en el presente, es decir,
200 frutas, y que después de tres dias adquirird 1.500 frutas como
resultado de su decisién de invertir. Si estas hubieran estado dispo-
nibles inmediatamente, no hay duda alguna de que habria sacrifi-
cado las 200 frutas para adquirir las 1.500. Por lo tanto, 1.500 frutas
en el presente pueden ocupar el cuarto lugar en su escala de valo-
res, mientras que 200 frutas ocupardn el undécimo:

[ 4 ———————— 1.500 frucas en el presente

11 ————— 200 frutas en el presente

Ahora, ;c6mo puede decidir Crusoe entre tener 200 frutas en el
presente y 1.500 dentro de tres dias? Ya que debe llevar a cabo todas
sus elecciones segiin una escala de valores, tiene que comparar la
utilidad de 1.500 frutas dentro de tres dias con la utilidad de 200
frucas en el presente. Si la primera es mayor (mds alta en su escala
de valores), decidird ahorrar para invertir en la vara. Si es mayor la
segunda y las 200 frutas que tendria que sacrificar tienen mayor valor
que las 1.500 frutas que podria obtener dentro de tres dias, enton-
ces su preferencia temporal habrd resultade vencedora sobre la po-
sibilidad de incrementar su stock, y decidird no llevar a cabo el acto
de ahorro-inversién. Asi, la escala de valores del sujeto puede ser:

a)
4 ——— 1.500 frutas en el presente
11 ———— 200 frutas ahora
12 ———————— 1.500 frutas dentro de tres dias
o puede ser:
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b)
4 ———— 1.500 frutas en el presente
9 ———— 1.500 frutas dentro de tres dias
11— 200 frutés ahora

En el caso (4) decidird invertir; en el caso (4) no lo hard. Pode-
mos decir que el valor de 1.500 frutas dentro de tres dias es e/ valor
actual del bien futuro. El sujeto descuenta el bien que espera en el
futuro de acuerdo con su tasa de preferencia temporal. El valor actual
del bien que espera en ¢l futuro lo compara con el valor actual del
bien presente, segtin su escala de valores, y la decisién de ahorrar e
invertir la toma de acuerdo con esto. Es claro que, cuanto mayor sea
la tasa de descuento, menor serd el valor actual del bien futuro y ma-
yor la probabilidad de que el sujeto se abstenga de invertir. Por otra
parte, a menor tasa de descuento mayor serd el valor actual asigna-
do a los bienes futuros segiin su escala de valores, y mayor serd la
probabilidad de que considere que vale la pena sacrificar os bienes
presentes y, por lo tanto, que decida invertir.

De este modo, la decisién de invertir estard determinada por el
valor mds importante para el sujeto: el valor actual del bien futuro o
el valor actual de los bienes presentes que deberd sacrificar. A su vez,
el valor actual del bien futuro estd determinado por el valor que tendria
ese bien si fuera inmediatamente accesible (en otras palabras, el «valor
futuro anticipado del bien futuro»), y por la tasa de preferencia tempo-
ral. Cuanto mayor sea ¢l primero, mayor serd el valor actual del bien
futuro; cuanto mayor sea la dltima (la tasa de descuento de bienes
futuros con respecto a bienes presentes), menor serd el valor actual.

En cualquier momento dado, el sujeto tiene ante si una gama
de decisiones posibles para hacer inversiones, que varia de acuerdo
con las utilidades potenciales de los bienes que habrd de obtener.?”

37. Esuna verdad fundamental, deducida del axioma de la accidn, que esa gama
de decisiones de inversién posibles le permite lograr una mejor produccién en el fu-
wro. $i no fuera asi, significaria que el hombre no puede (o, mds bien, cree que no puede)

61


http:obtener.37

EL HOMBRE, LA ECONOMIA Y EL ESTADOC

También cuenta con cierta rasa de preferencia temporal, segin la
cual descontari las utilidades futuras que espera segiin su valor
presente. La cantidad que ahorre e invierta en un periodo cualquiera
estard determinada por la comparacién de esos valores actuales con
el valor de los bienes de consumo a los que renuncia cuando resuelve
invertir. A medida que va decidiendo inversiones sucesivas, elegird
asignar sus recursos primero a las inversiones que tengan mayor
valor en el presente, luego a aquellas que les sigan en importancia,
etc. Cuanto mds invierta (en cualquier momento dado), mds dismi-
nuird el valor actual de las utilidades futuras. Por otra parte, puesto
que la cantidad de bienes de consumo a que renuncia en el presente
va en aumento, la utilidad marginal de estos (ocio y otros) se incre-
mentard sobre la base de la ley de la utilidad marginal. En el momento
en que el valor de los bienes renunciados sea mayor que el valor ac-
tual de las utilidades futuras que va a obtener, dejard de ahorrar e
invertir. Esto determinar la tasa de ahorro e inversién de un sujeto
en cualquier momento dado.

Es evidente que vuelve a plantearse la cuestién acerca de cé6mo
pueden los sujetos actuantes decidir y comparar las tasas de prefe-
rencia temporal para innumerables bienes posibles en una econo-
mia modernay compleja. También aqui, la respuesta es la conmen-
surabilidad de los distintos bienes, accesibles en el presente y en el
futuro, como veremos mds adelante.

Ahora bien, el factor incertidumbre interviene de un modo u
otro en la decisién de un individuo. El delicado procedimiento de
ponderar todos los elementos que forman parte de una situacién
dada es un proceso complejo que se lleva a cabo en la mente de cada
sujeto de acuerdo con su comprensién de esa situacién: es una deci-
sién que depende puramente del juicio individual, de las estimacio-
nes subjetivas de cada uno. No se puede llegar por anticipado, por
medio de métodos objetivos, a la «<mejor» decisién, exacta o cuan-
titativamente. Cada sujeto debe ocuparse de prever las condiciones

actuar para incrementar su capital y, por ende, no habria posibilidades de accidn.
Puesto que no podemos siquiera concebir la existencia humana sin accién, se deduce
que las «<opertunidades de inversién» siempre existirdn.
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que pueden producirse durante el curso de su accién. Este requi-
sito de conjeturar cudl va a ser el curso de las condiciones pertinen-
tes y su posible cambio durante la accién futura se denomina acto
empresarial. Asi, por lo menos hasta cierto punto, cada hombre es
un empresario; cada uno hace una estimacién de las situaciones de
incertidumbre en relacién con su accién venidera.

En consecuencia, los conceptos de éxizo o fracaso empresariales
son deducibles de la existencia de la accién. El empresario relativa-
mente exitoso es el que ha previsto correctamente los cambios en
las condiciones que se producirdn durante la accién, y ha invertido
en consecuencia. Es el Crusoe que ha decidido no fabricar la vara por-
que su juicio le dice que pronto encontrard una nueva arboleda
pletérica de frutas, y la encuentra. Por otra parte, el empresario rela-
tivamente fracasado es aquel que se ha equivocado en su previsién
de los cambios en las condiciones que tendrdn lugar durante el curso
de su accién. Es el Crusoe que no pudo proveerse de una vara para
paliar las consecuencias de la plaga. El hombre eficaz, el empresario
préspero, hace estimaciones correctas; el empresario que fracasa es
aquel cuyas previsiones son equivocadas.

Supongamos ahora que ya se ha hecho una inversién y que se han
acopiado bienes de capital con vistas a una meta determinada; en este
punto, el cambio en las condiciones demuestra que se ha cometido
un error. El sujeto tiene que decidir entonces qué hacer con el bien
de capital. La respuesta depende de la convertibilidad de este. Si el
bien pierde todo su valor para el uso que se le habia asignado, el sujeto
actuante, aunque haya cometido un error al invertir en é| en primer
lugar, lo tiene ahora en sus manos y debe sacarle el mayor provecho
posible. Si puede usarlo convenientemente para otro propésito, asi Jo
hard. Por ejemplo, si Crusoe encuentra la nueva arboleda, y la vara
le resulta indtil como instrumento para recoger frutas, puede utili-
zarla como bastén. No habrfa invertido originalmente en ella si hubiera
sabido que carecerfa de utilidad para recoger frutas, pero ahora que
la tiene la destina a satisfacer la necesidad mds urgente entre las que
permanecen insatisfechas. Por otra parte, puede considerar que casi
no vale la pena emplear tiempo en reponer la vara, ahora que solo es
titil para caminar. O es posible que después de trabajar cincuenta
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horas en la fabricacidn de un hacha encuentre una casa abandonada
construida por otro ndufrago que llegd a la isla antes que él. Sin em-
bargo, el hacha puede servir para un propésito apenas menos impor-
tante; por ejemplo, puede servir para hacer un arco y flechas, o para
construir una canoa con la que ir a pescar. Si se la destina a estos usos,
puede resultar tan valiosa que Crusoe, posiblemente, trabajard para
mantenerla en buenas condiciones o para reemplazarla.

Es evidente que la provisién acumulada de bienes de capital (o
también bienes de consumo duraderos) ejerce un efecto conservador
sobre la accién presente. El sujeto que actta en el presente estd in-
fluido por sus acciones pasadas (o por las de otra persona), aunque
sean incorrectas hasta cierto punto. Asi, es posible que Crusoe en-
cuentre un hacha fabricada por otro ndufrago; aunque considere que
no estd muy bien hecha, si le sirve, puede que decida usarla como
un bien de capital y esperar hasta que se desgaste antes de reempla-
zarla por otra mds apropiada. O bien puede pensar que tiene tan poco
filo que no le serd ttil, y decida fabricar otra.

El efecto conservador que ejerce el pasado influye también sobre
la localizacién, otro aspecto del mismo problema. Asf, es posible que
Crusoe ya haya quitado la maleza de un terreno y construido una
casa en un sector de la isla. Un dfa, recorriendo los alrededores, pue-
de que encuentre un sector en el otro extremo de la isla mucho més
adecuado para pescar, recoger frutas, etc. Si no hubiera invertido en
bienes de capital ni en bienes de consumo duraderos, se mudaria in-
mediatamente a esta drea mds abundante. Pero ya ha invertido en
bienes de capital: algunos, como el hacha, son fécilmente converti-
bles a la nueva localizacién; otros, tales como el terreno desmaleza-
do y la casa, no lo son en absoluto. Por lo tanto, tendrd que decidir,
de acuerdo con su escala de valores, entre las ventajas y las desventa-
jas de trasladarse: la pesca y las frutas mds abundantes contra la nece-
sidad de trabajar para construir una casa nueva, limpiar otro terreno,
etc. Por ejemplo, puede decidir quedarse en la casa y en el terreno
desmalezado hasta que se deterioren, sin hacer mantenimiento, y
luego mudarse a la nueva localizacién.

Siun sujeto decide abandonar capital inconvertible, como la vara
o el terreno desmalezado, para producir otros bienes de capital y de
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consumo, »e estd, segiin podria parecer, permitiendo que aparezca
una «capacidad ociosa» de sus recursos. Cuando Crusoe abandona
la vara, o el terreno limpio, o la casa (que pueden ser considerados
aqui como equivalentes al capital), estd dejando de lado capital in-
convertible para poder usar su trabajo en combinacién con elemen-
tos naturales o bienes de capital que, segtin cree, le dardn una utili-
dad mayor. De manera similar, si rehisa adentrarse en la jungla para
buscar frutas no estd «desperdiciando» la oferta inconvertible de la
combinacién de tierra y frutas, pues juzga que hacer esto le resulea-
rfa mucho menos til que otras formas de emplear su trabajo y su
tiempo. La existencia de un bien de capital que no estd en uso revela
un error cometido por el sujeto, o por otra persona, en el pasade, pero
indica que el sujeto espera obtener mayor utilidad empleando su
trabajo de maneras diferentes, en lugar de continuar usando el bien
de capital para su propésito original o para algin otro fin.3®

Todo esto nos da una guia para analizar cémo los sujetos actuan-
tes empleardn los factores de produccién originarios que propor-
ciona la naturaleza. Asi, supongamos que Crusoe, cuando explora
la isla en busca de un sitio pata establecerse, descubre que entre los
posibles emplazamientos hay algunos en los que abundan las frucas
(sin tomar en cuenta otros bienes de consumo), otros donde las hay
en menor cantidad y otros completamente estériles. Es evidente
que, ceteris paribus, se establecerd en la tierra mds féreil —la «<mejor»
tierra— y empleard este factor hasta donde lo determine la utilidad
de su producto, la posibilidad de invertir en bienes de capital uriles
en la tierra, el valor que le da al ocio, etc. Las tierras menos fértiles
permanecerdn sin usar. Como vimos antes, cabe esperar que sea asf;
no hay razén para sorprenderse ante la evidencia de esta «capacidad
ociosar. Por otra parte, cuando las dreas mds fértiles estén agotadas,
Crusoe empezard a utilizar algunas de las mejores que haya entre
las restantes, hasta que la utilidad de su produccién deje de ser mayor
que la urilidad del ocio sacrificado. (Al decir «las mejores que haya
entre las restantes» consideramos todos los factores intervinientes,
tales como productividad, fécil acceso a la mejor tierra, etc.)

38. Benham, op. cir., pp. 147-49, se ocupa del fantasma de la «capacidad ociosan.
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Las dreas de uso potencial, pero que el sujeto actuante decide o
emplear porque no «pagarian» en términos de utilidades sacrifica-
das, se denominan dreas submarginales. Por el momento no son ob-
jeto de [a accién, pero el sujeto las tiene en mente para posibles usos
fucuros.

Por otra parte, la isla podria ser tan pequefia o estéril obligara a
Crusoe a utilizar todas las tierras dtiles disponibles. Entonces quizd
deberia explorar toda la isla para obtener su produccién diaria de
doscientas frutas. En este caso, si sus recursos son tales que siempre
debe emplear la totalidad de los posibles factores titiles dados pot
la naturaleza, es obvio que estd muy cerca del nivel de mera sub-
sistencia.

En aquellos casos en los que los elementos dados por la natura-
leza son elaborados, «<mejorados» y mantenidos por el trabajo humano,
estos se convierten, en efecto, en bienes de capital. Asf, la tierra que
ha sido librada de maleza, arada y cultivada por el crabajo humano
se ha transformado en un bien de capital. Esta tierra es un bien produ-
cido y no un bien originario. Las decisiones acerca de si ha de mejo-
rérsela, y hasta qué punto, si se la mantendrd en barbecho o sisele
extraerd el mdximo de bienes de consumeo presentes a costa de futu-
ras pérdidas («erosién»), tienen exactamente la misma importancia
que todas las decisiones sobre formacién de capital. Dependen de
una comparacidn entre la utilidad que se espera obtener de la produc-
cién furura y la utilidad de los bienes de consumo presentes a los
que hay que renunciar.

Es obvio que la formacién de capital y €l concomicante alarga-
miento del periodo de produccién prolongan el periodo de provi-
sidn del sujeto, es decir, que la formacién de capital hard que el lapso
durante el cual tendrd cubiertas sus necesidades en el futuro sea
mayor. La accidn implica la previsién de las necesidades fucuras, una
estimacién de su urgencia relativa y ¢l procedimiento para satisfa-
cetlas. Cuanto mds capital invierta un hombre, mds largo tenderd
a ser su periodo de provisién. Los bienes que se consumen directa-
mente o en el presente son bienes presentes. Un bien futuro es la ex-
pectativa presente del goce de un bien de consumo en algin momento
del porvenir. Un bien futuro puede ser un derecho sobre futuros
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bienes de consumo, o un bien de capital que se convertird m4s ade-
lante en un bien de consumo. Puesto que los bienes de capital son
etapas en el camino hacia los bienes de consumo, y los factores dados
por la naturaleza son los puntos de partida, tanto unos como otros
son bienes futuros.

Andlogamente, el periodo de provisién puede extenderse pro-
longando la vida titil de los bienes de consumo que se producen. Por
ejemplo, una casa dura mds que una cosecha de frutas, y al invertir
en ella Crusoe alarga considerablemente su periodo de provisién. Un
bien de consumo durable solo se consume parcialmente cada dia,
de modo que su consumo diario es el de un bien presente, mientras
que lo que resta es un bien futuro. Por lo tanto, si se construye una
casa que durard 3.000 dias, el uso de un dia consumir4 una 1/3.000
parte de ella, mientras que el remanente serd consumido en el futuro.
Una 1/3.000 parte de la casa es un bien presente, mientras que el
resto es un bien futuro3?

Podriamos agregar que otro método para alargar el periodo de
provisién es la simple acumulacién de stock de bienes de consumo
que serdn consumidos en el futuro en lugar de serlo en el presente.
Por ejemplo, puede que Crusoe tenga cien frutas que habrd de con-
sumir dentro de unos dfas, o de una semana. Esto se denomina a
menudo aborro simple, para distinguirlo del aborro capitalista, en el
cual el ahorro se incorpora al proceso de formacién de capiral 4°
Sin embargo, veremos que no hay una diferencia esencial entre am-
bos tipos de ahorro y que el ahorro simple también es ahorro capi-
talista en el sentido de que también resulta en formacién de capirtal.
Debemos tener en mente el hecho vital de que el concepto de «bien»
hace referencia a una cosa cuyas unidades, segin lo cree el sujeto
actuante, le proporcionardn la misma utilidad. No se refiere a las ca-
racteristicas fisicas o quimicas del bien. Recordemos nuestra critica
a la popular y falaz objecién al hecho universal de la preferencia

39. Cf. Bohm-Bawetk, op. cit., pp. 238-44.

40. El concepto de ahorre simple no debe aplicarse a un ejemplo anterior en el
cual Crusce ahorraba bienes de consumo para consumirtlos mientras se dedicaba a la
produccién de bienes de capital.
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temporal segiin la cual, en cualquier invierno dado, el hielo en el
préximo verano es preferible al hielo actual.4' Este no es el caso en
que se prefiere el consumo del m2ésmo bien en el futuro a su consumo
en el presente. Si Crusoe tiene un szock de hielo en el invierno y de-
cide «ahorrar» parte de é para el préximo verano, esto significa que
el «hielo en verano» es un bien diferente, con una intensidad de satis-
faccién diferente, del «hielo en invierno», a pesar de sus similicudes
fisicas. El caso de las frutas, o de cualquier otro bien, es andlogo. Si
Crusoe resuelve posponer el consumo de una parte de su provisién
de fruuas, esto significa que esa parte proporcionard una satisfac-
cién mds intensa si se la consume mds tarde que si se la consume
ahora; en efecto, lo bastante mds intensa como para sobrepasar su
preferencia temporal por el presente. Las razones para tal diferen-
cia pueden ser numerosas; entre ellas, la expectativa sobre gustos y
condiciones de abastecimiento en el futuro. De todas maneras, las
«frutas consumidas dentro de una semana» se vuelven mucho mds
valiosas que las «frutas consumidas ahora» y el ndmero de unidades
que se transferird del consumo de esta semana al de la semana pré-
xirna estard determinado por el comportamiento de la utilidad margi-
nal decreciente de las frutas de la semana préxima (a medida que
aumenta el szock), la utilidad marginal creciente de las frutas de hoy
(conforme disminuye el stock) y la tasa de preferencia temporal. Su-
pongamos que, como consecuencia de todos estos factores, Crusoe
decide destinar cien frutas para este propésito. En tal caso, estas cien
frutas pasan de la categoria de bienes de consumo a la de bienes de
capital. Sin embargo, este tipo de bienes de capital es tal que, como
el vino, solo necesita tempo de maduracién para convertirse en bien
de consumo, sin gasto de trabajo {con excepcién del posible trabajo
de acopiar las frutas y sacarlas mis tarde del depésito).

Por lo tanto, resulta evidente que la acumulacién de un stock de
bienes de consumo también es ahorro que entra en la formacién de
capital.#* Los bienes ahorrados se convierten inmediatamente en

41. Véase nota 15.
42. El periodo de produccidn serd igual a la diferencia de tiempo entre el acto de
ahorro y el acto de consumo futuro, como en todos los demds casos de inversién,
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bienes de capital que mds tarde maduran hasta llegar a ser bienes de
consumo mds valorados. No hay una diferencia esencial entre los dos
tipos de ahorro.

I0. LA ACCION COMO INTERCAMBIO

Hemos dicho que toda accién implica un intercambio: el abandono
de una situacién por otra que el sujeto actuante considera que serd
mds satisfactoria.#* Podemos ver ahora todo lo que se deduce de esta
verdad, a la luz de los numerosos ejemplos que se han dado en este
capitulo. Cada aspecto de la accién implica una eleccidn, una aleer-
nativa: la renuncia a algunos bienes para adquirir otros. Donde-
quiera que se plantee una opcién —entre bienes de consumo dura-
deros o bienes de capital, entre ahorro o consumo, entre trabajo u
ocio, etc.—, siempre estard presente esa alternativa, esa renuncia a
una cosa en favor de otra. En cada caso, el sujeto actuante adopta
el curso de accidn que, segun cree, le otorgard la mayor utilidad se-
gdn su escala de valores; y en cada caso, sacrifica lo que considera
de menor utilidad.

Antes de seguir analizando la gama de elecciones alternativas, es
necesario hacer hincapié en que ef hombre siempre debe actuar. Puesto
que siempre puede mejorar su situacidn, aun el «no hacer nada» es
una forma de actuar. El «no hacer nada» —o dedicar todo su tiempo
al ocio— es una eleccién que afectard a su provisién de bienes de
consumo. Por lo tanto, siempre tiene que elegir y actuar.

Como el hombre siempre actda, debe ocuparse permanente-
mente en tratar de alcanzar aquello que estd mds alto en su escala de
valores, sea cual fuere el tipo de eleccion que esté considerando.
Siempre debe haber lugar para algo mejor en su escala de valores;
de lo contrario, todas sus necesidades estarfan perfectamente satis-
fechas y la accién desapareceria. Como no puede ser asi, el sujeto
actuante siempre tiene la posibilidad de mejorar su situacién, de

43. Véase nota 16.
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alcanzar un valor mayor que aquel al que renuncia, es decir, de obse-
ner una ganancia psiquica. Aquello que sacrifica puede denominarse
sus costes, esto es, las utilidades de las que se priva para lograr una
mejor posicién. De modo que los costes del sujeto actuante son las
oportunidades que pierde de gozar de bienes de consumo. De manera
similar, la utilidad (mayor) que espera conseguir como resultado de
la accién puede considerarse como su «ingreso psiquico», o «prove-
cho psiquico» que, a su vez, serd igual a la utilidad de los bienes que
habrd de consumir como consecuencia de la accién. De aqui que,
al comienzo de cualquier accién, el sujeto actuante cree que este
curso de accién (entre otros posibles) maximizard su ingreso psiquico
0 provecho psiquico, esto es, obtendrs el valor mds alto en su escala
de valores.

APENDICE A: PRAXEOLOGIA Y ECONOMIA

En este capitulo hemos expuesto parte del andlisis praxeoldgico (el
andlisis que constituye el corpus de la teoria econdmica). Su premisa
fundamental es la existencia de la accién humana. Una vez que se
ha demostrado que la accién humana es un atributo necesario de la
existencia de los seres humanos, el resto de la praxeologia (y de su sub-
divisién, la teoria econdémica) consiste en la elaboracion de las impli-
caciones l6gicas del concepto de accién. El andlisis econémico tiene
la forma siguiente:

1) Aseveracidn A: Axioma de la accidn.

2) Si A, entonces B; si B entonces C; si C, entonces D, etc., de
acuerdo con las reglas de la l1égica.

3) Por lo tanto, aseveramos (la verdad de) B, C, D, etc.

Es importante advertir que la economia no propone leyes sobre
los contenidos de los fines humanos. Los ejemplos que hemos utili-
zado, tales como el del sindwich de jamén, las frutas, etc., son sim-
plemente ilustrativos, y no aseguran absolutamente nada sobre el con-
tenido de la meta de un hombre en un momento dado. El concepto
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de accién implica el uso de medios escasos para la satisfaccién de las
necesidades mds urgentes en algin momento futuro, y las verdades
de la teorfa econémica se refieren a las relaciones formales entre fines
y medios, y no a sus contenidos especificos. Los fines de un hombre
pueden ser «egoistas» o «altruistas», «refinados» o «vulgares». Puede
preferir el goce de los «bienes materiales» y de las comodidades, o
bien inclinarse hacia la austeridad. A la economia no le interesa el
contenido, y sus leyes se aplican sin tomar en cuenta la naturaleza
de estos fines.

Por lo tanto, la praxeologia difiere de la psicologia y de la ética.
Como todas estas disciplinas tratan acerca de las decisiones subjeti-
vas de las mentes humanas individuales, muchos han creido que son
fundamentalmente idénticas. No es asi en absoluto. A la psicologia
y ala ética les interesa el contenido de los fines humanos; se pregun-
tan por qué el hombre escoge tales y cuales fines, o qué fines deben
valorar los hombres. La praxeologia y la economia se ocupan de
cualquier fin dado y de las implicaciones formales del hecho de que
los seres humanos tienen fines y emplean medios para alcanzarlos.
En consecuencia, son disciplinas distintas y separadas de las otras.

Por lo tanto, cualquier explicacién de la ley de la utilidad margi-
nal sobre bases psicolégicas o fisiolégicas es errénea. Por ejemplo,
muchos autores han basado la ley de la utilidad marginal sobre una
supuesta «ley de la satisfaccién de deseos», segiin la cual, por ejem-
plo, un hombre puede comer cierto nimero de cucharadas de helado
de una sola vez, y quedar satisfecho. Esto puede ser cierto o no desde
el punto de vista psicolégico, pero carece de importancia para la
economia. Estos autores llegaron erréneamente a la conclusién de
que, en las etapas iniciales de la oferta, la segunda unidad puede
gozarse mds que la primera, y que por lo tanto la utilidad marginal
puede aumentar al principio antes de disminuir. Esto no es mds que
una falacia. La ley de la utilidad marginal no se basa en ningtin su-
puesto psicolégico o fisiolégico, sino en la verdad praxeolégica de
que la primera unidad de un bien se usard para satisfacer la necesi-
dad mds urgente, la segunda unidad para satisfacer la mds apre-
miante entre las que restan, etc. Debe recordarse que estas «unida-
des» deben tener la misma capacidad potencial de brindar servicios.
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Por ejemplo, tomemos el falso razonamiento siguiente: el ejem-
plo de los huevos. Para hacer una tortilla se necesitan cuatro huevos.
En este caso, el segundo huevo puede satisfacer una necesidad menos
urgente que el primero, y el tercero, una menos urgente que la que
satisface el segundo. Sin embargo, ya que el cuarto huevo permite
terminar la tortilla, que de otro modo no quedaria lista, la utilidad
marginal del cuarto huevo es mayor que la del tercero.

Este argumento no toma en cuenta el hecho de que un «bien» no
es el componente fisico de una cosa, sino cualquier material cuyas
unidades constituyan una provisién igualmente ttil. Como el cuarto
huevo no tiene la misma utilidad que el primero ni es intercambia-
ble con ¢él, ambos 70 son unidades del mismo stock, y por lo tanto
laley de la utilidad marginal no se aplica en absoluto a este caso. Para
que en este ejemplo se pudieran considerar los huevos como unida-
des homogéneas de un bien, habria que tomar cada grupo de cuatro
huevos como una unidad.

Podriamos resumir asi la relacién y las diferencias entre la pra-
xeologfa y cada una de las otras disciplinas:

— Por qué el hombre elige diversos fines: psicologia.

— Cudles deberfan ser los fines del hombre: éfica; también: estética.

— Cémo emplear los medios para llegar a los fines: tecnologia.

— Cudles son y cudles han sido los fines del hombre y cémo ha em-
pleado los medios para alcanzarlos: Aistoria.

— Cudles son las implicaciones formales del hecho de que el hombre
usa medios para alcanzar diversos fines elegidos: praxeologia.

:Cudl es la relacién entre la praxeologia y el andlisis econémico?
La economfa es una subdivisién de la praxeologfa, hasta ahora la
tinica que ha sido completamente estudiada. Con la praxeologia
como teorfa general, y formal, de la accién humana, la economfa in-
cluye el andlisis de la accién de un individuo aislado (economia ro-
binsoniana) y, especialmente elaborado, el andlisis del intercambio
entre las personas (cataldctica). El resto de la praxeologia es un drea
inexplorada. Se ha intentado formular una teorfa légica de la guerra
y de la accién violenta. La violencia ejercida por el gobierno ha sido
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tratada por la filosofia politica y por la praxeologia al investigar los
efectos de la intervencién gubernamental en el mercado libre. Se
ha elaborado una teorfa de los juegos y se han hecho algunos plan-
teamientos interesantes en el andlisis légico de la eleccién por medio
del voto.

Se ha sugerido que, puesto que la praxeologia y la economia
consisten en razonamientos légicos basados en algunas premisas
conocidas universalmente, para ser realmente cientificas deben ser
elaboradas de acuerdo con la notacién simbélica de la 16gica mate-
mdrica.#* Esto representa una mala interpretacién, bastante curiosa,
del papel de la l6gica matemdtica o légica simbélica. En primer
lugar, la cualidad fundamental de las proposiciones verbales es que
cada una tiene sentido. Por otra parte, los simbolos lgicos y alge-
braicos, tal como se emplean en la légica simbélica, carecen de sig-
nificado en si mismos. La praxeologia afirma que el axioma de la
accién es verdadero, y a partir de aqui (junto con algunos axiomas
empiricos, tales como la existencia de una variedad de recursos y de
individuos) se deducen, segiin las reglas de la 16gica, todas las pro-
posiciones de la economia, cada una de las cuales es verbal y tiene
sentido. Si se utilizara el conjunto de simbolos égicos, ninguna pro-
posicién tendria sentido. Por lo tanto, la légica simbdlica se ade-
cua mucho mis a las ciencias fisicas, en las que, a diferencia de lo
que ocurre en las ciencias de la accién humana, mds que los axio-
mas, se conocen las conclusiones. En las ciencias fisicas, las premi-
sas son solamente hipétesis y de ellas se extraen deducciones 16gi-
cas. En estos casos no tiene objeto tener proposiciones significativas
en cada paso del razonamiento y, por ende, el lenguaje simbélico y
matemdtico es mds dil.

44. Cf. G.]. Schullet, «Rejoinders, Ameriean Economic Review, marzo de 1951,
p- 188. Puede encontrarse una respuesta en Murray N. Rothbard, «Toward a Re-
construction of Utility and Welfare Economics». en M. Sennholz (ed.), On Freedom
and Free Enterprise, Essays in Honor of Ludwig von Mises {(D. Van Nostrand Co.,
Princeton, N.J., 1956), p. 227, Véase también Boris Ischboldin, «A Critique of Eco-
noemetrics», Review of Soctal Feanamy, septiembre de 1960, pp. 110-27; y Vladimir
Niksa, « The Role of Quantitative Thinking in Modern Economic Theory», Repiew
af Secial Economy, septiembre de 1959, pp. 151-73,
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El mero desarrollo verbal de la economfa, para después tradu-
cirla a simbolos légicos y por dltimo verter nuevamente las pro-
posiciones al idioma hablado, no tiene sentido y viola el principio
cientifico fundamental de la navaja de Ockham, que exige la mayor
simplicidad posible en la ciencia, evitando la multiplicacién inne-
cesaria de los entes o de los procesos.

Contrariamente a lo que podria creerse, la 16gica tradicional no
es inferior a la I6gica simbélica. Por el contrario, esta dltima es mera-
mente un artificio auxiliar basado en la primera. La 16gica formal
se ocupa de las reglas del pensamiento, necesarias y fundamentales,
que deben ser expresadas verbalmente, y la légica simbélica es solo
un sistema de simbolos que emplea esta 16gica formal como su fun-
damento. Por lo tanto, la praxeologia y la economia no tienen en
absoluto por qué avergonzarse del uso de la 16gica verbal, base fun-
damental de la légica simbélica, y significativa en cada etapa del
camino.¥

APENDICE B: MEDIOS Y FINES

A menudo se aduce que cualquier teoria basada en una separacién
l6gica de medios y fines no responde a la realidad, ya que ambos a
menudo se funden en uno solo. Pero si la accién del hombre es in-
tencionada, se dirige hacia fines y, sea cual fuere el camino que tome,
debe, ipso facto, emplear medios para alcanzarlos. La diferenciacién
entre medios y fines es una distincién légica necesaria arraigada en
toda accion humana (en realidad, en toda accién intencionada). Es
dificil encontrarle sentido a cualquier negacién de esta verdad pri-
mordial. El dnico que podria tener es que en algunos casos ciertos
objetos, o mds bien ciertas vias de accidn, se convierten en fines en
si mismos a la vez que son medios para otros fines. Esto, desde luego,
puede suceder a menudo. Sin embargo, no hay dificultad en incor-
porartas al andlisis, como ya lo hemos hecho. Por ejemplo, un hombre

45. Cf. René Poirier, «Sur Logiquer, en André Lalande, Vocabulaive technique et
critiqie de la philosaphie (Presses Universicaires de France, Paris, 1951), pp. 574-75.
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puede desempefiar cierta tarea no solamente por la paga, sino tam-
bién porque le gusta lo que hace o su lugar de trabajo. Ademds, el
deseo de ganar dinero es el deseo de un medio para conseguir otros
fines. Los criticos de la praxeologia confunden la necesaria y per-
manente separacién de fines y medios como categorias con su fre-
cuente coincidencia en un recurso concreto particular o en un curso
de accién.
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Capitulo sequndo

El intercambio directo

I. TIPOS DE ACCION INTERPERSONAL: LA VIOLENCIA

El anilisis del Capitulo 1 estd basado en las implicaciones 16gicas
del supuesto de la accién; por ende, sus resultados son vilidos para
toda accién humana. Sin embargo, la gplicacidn de estos principios
se limité a la «economia robinsoniana», en la cual se consideran las
acciones de individuos aislados. En estas situaciones no hay inter-
accién entre las personas. Por ende, el andlisis podria aplicarse fécil
y directamente a #» nimero de Robinsones confinados en # islas u
otras dreas aisladas. Ahora debemos aplicar y extender el anslisis
para considerar las interacciones entre seres humanos.

Supongamos que un dia Crusoe descubre que otro individuo,
digamos Jackson, estd viviendo, también solo, del otro lado de la
isla. ;Qué tipos de interaccién podria haber entre ellos? Un tipo
podria ser la violencia; Crusoe podria sentir tal odio hacia Jackson
que decidiera matarlo o agredirlo de alguna otra manera. En ese
caso, alcanzarfa su fin —matar a Jackson— valiéndose de la vio-
lencia. Otra posibilidad podria ser que Crusoe deseara arrebatar
a Jackson su casa y su provisién de pieles, y matarlo serfa un medio
para lograr ese fin. En cualquiera de los dos casos, Crusoe logra-
ria su objetivo a costa de Jackson, quien, por lo menos, sufrirfa un
gran perjuicio psiquico. Toda accién basada en amenazas de vio-
lencia o intimidacién es fandamentalmente similar. Por lo tanro,
Crusoe podria asaltar a Jackson amenazdndolo con un pufial y ro-
barle sus reservas de pieles y provisiones. Ambos ejemplos son ca-
sos de accidn violenta e implican ganancia para uno a expensas del
otro.
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Los factores siguientes, solos o combinados, podrian influir sobre

Crusoe (o sobre Jackson) para que se abstuviera de cualquier accién
violenta:

1)

2)

3)

Podria considerar que el uso de la violencia contra cualquier otro
ser humano es inmoral, o sea que la represién del impulso agre-
sivo es un fin en si misma cuyo grado, en su escala de valores, es
superior al capital o a los bienes que puede obtener recurriendo
a métodos violentos.

Podria pensar que al emprender una accién violenta puede es-
tablecer un precedente indeseable, que darfa lugar a que el otro
lo atacase, de manera que ¢l terminarfa siendo la victima en lugar
del victimario. Si inicia un tipo de accién donde se obtiene una
ganancia a expensas de otro, debe enfrentarse con el hecho de
que &l mismo pueda resultar perdedor.

Aunque crea que con su accién violenta triunfard en tltima
instancia sobre el otro, puede llegar a la conclusién de que «el
coste de la guerra» es mayor que el ingreso neto que obtendria
con la victoria. Por lo tanto, que la pérdida de tiempo y la ener-
gla gastada en hacer la guerra (que puede definirse como la accién
violenta ejercida por dos o mds contrincantes), en acumular armas
con ese propésito (capital y bienes para usos bélicos), etc., podrian,
en definitiva, exceder en importancia el botin por conquistar.

4) Aunque Crusoe se sintiera razonablemente seguro de triunfar y

creyera que el coste de la lucha habrfa de ser mucho menor que
el provecho proveniente del botin a obtener, podria considerar
que esta ganancia a corto plazo bien puede ser sobrepasada por
las pérdidas a largo plazo. En consecuencia, al apoderarse de la
casa y las pieles de Jackson podria quedar satisfecho durante un
tiempo después del «periodo de produccién» (que es igual al pe-
riodo de duracién de la guerra mds el de su preparacién), pero,
transcurrido cierto tiempo, la casa se deterioraria y las pieles per-
derfan su valor. Entonces, podria llegar a la conclusién de que ma-
tando a Jackson perderfa permanentemente muchos servicios que
este podria ofrecerle si siguiera viviendo. Por ejemplo, compafiia
u otros tipos de bienes de consumo o de capital. M4s adelante
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veremos cdmo podria Jackson serle 1til a Crusoe si este no recu-
rriera a la violencia, pero, sea como fuere, Crusoe podria desistir
de una accién violenta por considerar que los perjuicios a largo
plazo podrian ser mayores que las ganancias esperadas a corto pla-
zo. Por el contrario, su preferencia temporal podtia ser tan gran-
de como pata inducirle a pensar que los beneficios presentes son
mds ventajosos que las pérdidas futuras.

Seria posible que Crusoe ejerciera violencia contra Jackson sin
tomar en consideracién ni el coste de la guerra ni las consecuencias
a largo plazo, en cuyo caso sus acciones resultarian erréneas, es decir,
que los medios usados no conducirian a maximizar su provecho
psiquico.

En lugar de matar a su oponente, Crusoe podria esclavizarle, y,
bajo constantes amenazas de vielencia, obligarle a trabajar para
satisfacer las necesidades de su amo mds que las propias.” En la es-
clavitud el amo trata al esclavo como a su ganado, caballos y otros
animales, usdndolos como factores productivos para satisfacer sus
necesidades, y los alimenta, les proporciona alojamiento, etc., solo
lo suficiente como para que puedan continuar a su setvicio. Cierto
es que el esclavo estd de acuerdo con este arreglo, pero este consen-
timiento es el resultado de escoger entre servir al amo o soportar
agresiones violentas. El trabajo en estas condiciones difiere cuali-
tativamente del que se realiza sin estar bajo amenaza de violencia,
y puede ser llamado rrabajo forzado, en comparacién con el trabajo
libre o rrabajo volunrario. Si Jackson consiente en seguir trabajando
de esta manera bajo las 6rdenes de Crusoe, esto ro quicre decir que
sea un ferviente defensor de su propia esclavitud, sino, simple-
mente, que cree que el rebelarse contra su amo no mejorard su
condicién, por los costes de esa rebelién: la violencia que posible-
mente sufriria, el trabajo de prepararse para la lucha, la lucha misma,
etc.

1. Para un andlisis de la transmutacion del asesinato en esclavitud, véase Franz
Oppenheimer, The Stare (Vanguard Press, Nueva York, 1914, reeditado en 1928), pp.
55-70, y passim.
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El argumento segiin el cual el esclavo es un defensor entusiasta
del sistema (por el alimento que le proporciona el amo, etc.) pasa
por alto el hecho de que si asi fuera, la violencia y la amenaza de
violencia no serfan necesarias. Jackson simplemente se pondrfa al
servicio de Crusoe por su propia voluntad, y esto no seria esclavi-
tud sino un convenio de otro tipo, que veremos en la préxima sec-
cién.> 3 Es evidente que el esclavo estd siempre peor de lo que es-
tarfa de no mediar la amenaza de violencia por parte del amo y, por
consiguiente, este siempre gana a expensas de aquél.

De la relacién entre las personas en el sistema de la esclavitud se
dice que es begemonica;* uno manda y el otro obedece, y las érde-
nes se cumplen bajo amenazas de violencia. El amo usa a los escla-
vos como instrumentos, como factores productivos para satisfacer
sus necesidades. Por lo tanto, la esclavitud, o la hegemonia, es un sis-
tema en el cual un hombre debe trabajar a las rdenes de otro bajo
amenaza de violencia. En el sistema hegeménico, el hombre que
obedece —«esclavor, «iervor o «sibdito»—, tiene solo dos opcio-
nes: 1) acatar el dominio del amo o «dictador», o 2) rebelarse contra
el régimen de violencia, emprendiendo él mismo una accién violenta
o rehusando obedecer érdenes. Si opta por lo primero, se somete al
gobernante hegemoénico y todas las demds decisiones y acciones
corren por cuenta de este. El sibdito solo elige una vez, al escoger
la obediencia; de alli en adelante, solo elegird el gobernante. Aquel
solo actda como un factor de produccion pasivo para uso del amo.
Por ese 1inico acto de eleccién (permanente) se obliga a realizar

2. Es cierto que el hombre, por ser lo que es, no puede garantizar a otro, por un
acuerdo voluntario, que trabajard para él de por vida. Por lo tanto, en el presente, Jack-
son puede acceder a trabajar para Crusoe por siempre, a cambio de cornida, vestido,
erc., pera no puede garandizarle que no cambiard de idea en el futuro y decidird dejar
de hacerlo. En este sentido, la persona y la voluntad de alguien son «inalienables», es
decir, no pueden ser cedidas a otra persona por un periodo futuro.

3. Tal arreglo ne es una garantia de «seguridad» en las provisiones, ya que nadie
puede garancizar un abastecimienco constance de tales bienes. Solo significa que A
cree que B es mds capaz de abastecerlo de esos bienes de lo que seria ¢l mismo.

4. Véase Mises, Human Action, pp. 196-99, y, para una comparacién entre los es-
clavos y los animales, ibid., pp. 624-30,
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trabajo forzado, u obligatorio, y solo el dictador tiene la libertad de
escoger y de actuar.

La accién violenta puede provocar las siguientes situaciones: 4)
lucha de resultado incierto, en la que ninguno de los contendientes
resulte victorioso, caso en el cual la guerra puede continuar durante
mucho tiempo, con intervalos mds 0 menos prolongados; o bien la
accién violenta termina y se establece la paz (la ausencia de guerra);
b) el vencedor mata al vencido, y en este caso ya no hay mds inter-
accién entre ambos; ¢} el vencedor simplemente roba al vencido y
se va, volviendo definitivamente a su aislamiento, o tal vez regresan-
do periddicamente para someterlo a violentos saqueos; o ) el ven-
cedor establece una continua tirania hegemanica sobre el vencido
amenazdndolo con el uso de la fuerza.

En el caso (2) la accion violenta es estéril y errénea; en (8) no hay
mds interaccién personal; en (¢) se alternan el robo y el aislamiento,
y en {(d) se instituye un lazo hegeménico permanente.

De estos resultados, solo en (&) se ha establecido una pauta con-
tinua de interrelacién personal. Tales relaciones son compulsivas, e
implican estos «intercambios» forzados: se trata a los esclavos como
factores productivos a cambio de alimento y otras provisiones que
son suministradas por los amos a cambio, a su vez, de esos factores.
Sillamamos sociedad a una pauta permanente de intercambio entre
individuos, es evidente que solo en (4} ha sido establecida una so-
ciedad.’ En el caso en que Crusoe someta a Jackson a la esclavitud,
la sociedad resultante serd, evidentemente, de tipo hegeménico.

El término «sociedad», por consiguiente, denota un patrén de in-
tercambios entre seres humanos.

Obviamente, es absurdo considerar a «la sociedad» como algo
«real», con una fuerza independiente que le es propia. Su dnica reali-
dad son los individuos que la componen, cuyas acciones determi-
nan el tipo de pauta social que habr4 de establecerse.

En el capitulo 1 hemos visto que toda accién implica cambio.
Ahora podemos dividir los cambios en dos categorias. Uno es el cambio

5. Por supuesto, en este momento no juzgamos acerca de si el establecimientco de
dicha sociedad es un acontecimiento beneficioso, malo o indiferente.
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autistico, que es todo aquel que no implica forma alguna de cambio
interpersonal de setvicios. En consecuencia, vodos los cambios que
hace Crusoe, aislado, son autfsticos. Por otra parte, la esclavitud en-
trafia un cambio interpersonal, en el cual uno renuncia a algtin bien
para adquirir otros bienes del otro. Sin embargo, en esta forma de
intercambio obligatorio solo el amo resulta beneficiado, ya que es
el dnico que lo realiza libremente. Puesto que el stibdito actia bajo
amenaza de violencia, es evidente que pierde en el intercambio. El
amo usa al esclavo como factor productivo para su propio benefi-
cio, a expensas del otro, y esta relacién hegeménica puede denomi-
narse explotacién. En el intercambio hegeménico el gobernante
explota al stibdito para su propio beneficio.®

2. TIPOS DE ACCION INTERPERSCONAL: EL INTERCAMBIO
VOLUNTARIO ¥ LA SOCIEDAD CONTRACTUAL’

De ahora en adelante desarrollaremos un andlisis del funcionamiento
de una sociedad basada puramente en la accién voluntaria, comple-
tamente /ibre de restricciones impuestas por la violencia o por la
amenaza de violencia. Examinaremos acciones interpersonales abso-
lutamente voluntarias, sin rastros de vinculos hegeménicos. Mis
adelante, con posterioridad a la determinacién de las leyes que rigen
un mercado irvestricto, investigaremos la naturaleza y los resultados
de las relaciones hegemdnicas, o sea acciones basadas en la violen-
cia o en la amenaza de violencia. Precisaremos los diversos efectos
de la interferencia violenta en las acciones voluntarias y considera-
remos las consecuencias de un régimen totalmente hegeménico en
el que imperan la esclavitud o la sumisién absolutas. Por ahora nos

6. Este sistemna fue denominado a veces «cooperacién obligatoria», pero preferi-
mos usar el término «cooperacién» para referirnos a la consecuencia de actos de elec-
cién voluntarios.

7. Para un andlisis del intercambio, vdase Menger, op. cir., pp. 175-90. Un exce-
lente tratamiento del tema se encuentra en Frédérick Bastiat, Harmonies of Political
Eeconomy (The Register Publishing Co., Sanca Ana, California, 1944), I, 96-130,
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limitaremos a un andlisis de las acciones ejecutadas sin el impedi-
mento de la violencia ejercida por otros.

La forma mds importante de interaccién voluntaria es el inter-
cambio voluntario. A le da un bien a B a cambio de un bien que B
le daa A. La esencia del intercambio es que se realiza porque ambas
personas esperan que las beneficie; si no fuuera ast, no estarian de acuerdo
en llevarlo a cabo. Una condicién necesaria para el intercambio es
que los dos bienes tengan un orden de valoracion distinto en las respec-
tivas escalas de valores de las partes intervinientes. Por tanto, suponga-
mos que estas partes sean Ay B, y que A le daa B el bien Xa cambio
del bien Y. Para que esto sea posible sus escalas de valores antes del
intercambio deben haber sido las siguientes:

A B
1. (Bien Y) 1. (Bien X)
2.Bien X 2.BienY

(Los paréntesis que encierran al «bien» indican que el sujeto no
lo posee; la ausencia de paréntesis significa que si.) A tiene el bien
X, v B tiene el bien Y, y cada uno valora el bien que el otro posee
mds que el propio. Después de realizar el intercambio, los dos, A’y
B, pasan a ocupar una posicién mds alta en sus respectivas escalas
de valores.

Por lo tanto, las condiciones del intercambio son: que los bienes
sean valorados en orden inverso por las dos partes y que cada una
de ellas conozca de la existencia de la otra y de los bienes que posee.
Sin conocimiento de los activos de la otra persona, no podrfa ocurrir
intercambio alguno.

Obviamente, las cosas que se van a intercambiar son bienes, que
serdn de utilidad para la parte que los recibe. Puede tratarse de bienes
presentes o futuros (o derechos sobre bienes futuros, que se conside-
ran equivalentes a estos); y pueden ser bienes de capital, o de consu-
mo, trabajo o recursos naturales. Sea como fuere, los objetos del in-
tercambio deben ser medios escasos para satisfacer los fines humanos,
ya que si su abundancia fuera ilimitada serfan condiciones genera-
les del bienestar humano y no objeto de la accién humana; si fuera
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asi, no habrfa necesidad de dar algo a cambio para adquirirlos, y no
se convertirfan en objeto de intercambio.

Si se trata de bienes tnicos, o sea que su oferta consta de solo
una unidad, el problema de cudndo se realizard el intercambio y
cudndo no, es simple. Si A tiene un florero y B una mdquina de es-
cribir y cada uno sabe lo que posee el otro, y si A valora mds la ma-
quina de escribir y B valora mds el florero, habrd intercambio. Si,
por otra parte, cada uno valora mds lo que tiene que lo que posee
el otro, entonces no lo habrd; como tampoco lo habrd si cualquiera
de las dos partes no sabe que la otra tiene un florero o una miquina
de escribir.

En el caso de que la oferta de los bienes disponibles conste de
varias unidades homogéneas, el problema se hace mds complejo. Aqui,
el factor decisivo para determinar hasta dénde llegardn los inter-
cambios de los dos bienes es la ley de la utilidad marginal.® Si Jones
y Smith poseen cierta cantidad de unidades de los bienes X e Y, en-
tonces, para que Jones cambie una unidad de X por una unidad de
Y, deben darse las siguientes condiciones: para Jones, la utilidad mar-
ginal de una unidad adicional de Y debe ser mayor que la utilidad
marginal de la unidad cedida de X; y para Smith, la utilidad margi-
nal de una unidad adicional de X debe ser mayor que la utilidad
marginal de la unidad cedida de Y. Por lo tanto:

Jones 1 unidad de X Smith

A

1 unidad de Y

para Jones, U.M. de una unidad adicional de Y > U.M. de X
para Smith, U.M. de una unidad adicional de X > U.M. de Y

8. Estrictamente, la ley de la utilidad marginal también es aplicable al caso en
que la existencia se reduce a una unidad, y podemos decir que, en ¢l ejemplo anterior,
el intercambio se llevard a cabo si, para A, la utilidad marginal del bien Y es mayor
que la utilidad marginal del bien X, y viceversa para B.
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(Las utilidades marginales de los bienes para Jones y para Smith
no son, naturalmente, comparables entre si, puesto que no pueden
medirse, y las dos escalas de valores no pueden ser reducidas a una
medida o escala tnica.)

Sin embargo, a medida que Jones contintia entregando a Smith
unidades de X a cambio de unidades de Y, la utilidad marginal de
X aumenta para el primero por la ley de la utilidad marginal. Ade-
mas, la utilidad marginal de la unidad adicional de Y continia dis-
minuyendo para Jones a medida que aumentan sus existencias de
Y, precisamente por esa ley. En consecuencia, con el tiempo, Jones
llegard a un punto en el cual cualquier intercambio adicional de X
por Y hard que la utilidad marginal de X sea mayor que la utilidad
marginal de Y, de manera que no querrd efectuar mds intercambios.
Ademds, Smith estd en una posicién similar. A medida que contintia
cambiando Y por X, para él aumenta la utilidad marginal de Y, y
disminuye la de una unidad adicional de X, igualmente debide ala
ley de la utilidad marginal. También €l llegard en algiin momento
aun punto en el cual un intercambio adicional hard descender su po-
sicién en su escala de valores, de manera que se negard a efectuar més
intercambios. Como se necesitan dos personas para hacer un con-
venio, Jones y Smith intercambiardn unidades de X por unidades
de Y hasta que uno de ellos llegue al limite mds all del cual otros in-
tercambios conducirfan a una pérdida en lugar de a una ganancia.

Por lo tanto, supongamos que Jones comienza teniendo en su baber
(existencia de bienes) 5 caballos y 0 vacas, mientras que Smith empieza
con un activo de 5 vacas y 0 caballos. Las escalas de valores de ambos
reflejan cudntos cambios de una vaca por un caballo se llevardn a cabo
(si es que se produce alguno). En consecuencia, supongameos que la
figura 1 representa el diagrama de valores de Jones. Los puntos indi-
can el valor de la utilidad marginal de cada vaca adicional, a medida
que Jones hace intercambios de un caballo por una vaca, y las cruces,
la utilidad marginal en aumento de cada caballo entregado. Jones
dejard de hacer intercambios después del tercero, cuando tenga en su
haber 2 caballos y 3 vacas, pues si hiciera mds se perjudicaria.

Por otra parte, supongamos que el diagrama de valores de Smith
estd representado en la figura 2. Los puntos indican la utilidad
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marginal de cada caballo adicional, mientras que las cruces, la utili-
dad marginal de cada vaca entregada. Smith no hard mds que dos
intercambios, y por lo tanto Jones tendrd que hacer lo mismo. Termi-
nardn cuando Jones tenga en su haber 3 caballos y 2 vacas, y Smith,
3 vacas y 2 caballos.

Es casi imposible sobrestimar la importancia del intercambio en
un sistema econémico evolucionado. Los intercambios ejercen enor-
me influencia sobre Jas actividades productivas. Su existencia implica
que los bienes, y las unidades de estos, no solo tienen valor de uso
directo para el productor, sino también valor de cambio. En otras pa-
labras, pueden ahora ser cambiados por otros bienes de mayor wtili-
dad para el sujeto actuante. Un hombre cederd una unidad de un bien
mientras los bienes por los cuales la intercambia tengan mayor valor
para €l que el valor que tiene esa unidad en su uso directo, es decir,
mientras su valor de cambio sea mayor que su valor de uso directo.

En el ejemplo anterior, los dos primeros caballos cedidos por
Jones, y las dos primeras vacas que Smith le dio a cambio tenfan, a
criterio de sus duefios, un valor de cambio mayor que su valor de
uso directo. Por otra parte, de alli en adelante, el valor de uso de
sus respectivos activos fue mayor para ellos que el valor de cambio.”

9. Sobre valor de usa y valor de cambio, véase Menger, op. cit., pp. 226-35.
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La existencia del intercambio y sus posibilidades permiten a los
productotes producir para un «mercado», en vez de hacerlo exclusi-
vamente para ellos mismos. En lugar de intentar maximizar su pro-
ducto para condiciones de aislamiento, produciendo solo para su
propio uso, cada persona puede ahora producir bienes previendo
su valor de cambio, € intercambiarlos por otros més valiosos para él.
Evidentemente, ya que esto brinda nuevas perspectivas a la utilidad
de los bienes, cada persona puede aumentar su productividad. La
praxeologia nos ensefia que todo el que realiza una transaccién estima
que se beneficiard con ella; de otro modo no la llevaria a cabo. Empi-
ricamente sabemos que la economia del intercambio ha permitido
incrementar la productividad y la satisfaccién de todos los que parti-
cipan en ella.

En consecuencia, cualquiera puede producir bienes para usatlos
directamente o para intercambiarlos con otras personas por otros bie-
nes que necesita. En el primer caso, é/ mismo es el consumidor de
su propio producto; en el segundo, produce para otras consumidores,
es decir, «para un mercado». Sea como fuere, es evidente que, en un
«mercador en el cual no existen interferencias, son los consumido-
res quienes determinan el rumbo de la produccién.

En un momento dado, un bien o una unidad de un bien puede
tenet, para quien lo posee, valor de uso directo o valor de cambio, o
una mezcla de ambos, y el que sea mayor es el determinante de su
accién. Ejemplos de bienes que solo tienen valor de uso directo para
sus propietarios son aquellos que se producen en condiciones de ais-
lamiento o, en el caso de una economia compleja, por ejemplo, una
receta de anteojos, resultante de una prescripcién individual; por
otra parte, para los productores de esos anteojos, o de instrumentos
quinirgicos, estos productos no tienen valor de uso directo, sino solo
valor de cambio, Muchos bienes, como los que vimos en ejemplos
anteriores, tienen para sus poseedores ambos valores. Para estos dlti-
mos, un cambio en las condiciones puede hacer que el valor de uso
directo reemplace al valor de cambio en la escala de valores del sujeto
actuante, o viceversa. Por tanto, si una persona que posee una pro-
visién de vino pierde su predileccién por él, el valor de uso de ese vino,
que era anteriormente mayor que su valor de cambio, disminuird hasta
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llegar a ser casi nulo, mientras que el valor de cambio lo superard.
De manera similar, una persona adulta podrd intercambiar los jugue-
tes que usaba cuando era nifio, ya que su valor de uso habrd decli-
nado notablemente.

Puede resultar la situacién inversa; el valor de cambio de los bie-
nes puede decrecer, haciendo que sus poseedores los usen directa-
mente en lugar de intercambiarlos. Por ejemplo, una modista puede
confeccionar un sombrero con el propésito de intercambiarlo, pero
un pequefio defecto podria hacer disminuir a tal punto el valor de
cambio esperado que decida usarlo ella misma.

Uno de los factores mds importantes que provocan modificacio-
nes en la relacién entre el valor de uso directo y el valor de cambio es
un aumento en el niimero de unidades ofrecidas. Por la ley de la uti-
lidad marginal sabemos que un aumento en la disponibilidad de un
bien disminuye su utilidad marginal para uso directo. Por lo tanto,
cuanto mayor sea la cantidad de unidades disponibles, mayor serd la
probabilidad de que el valor de cambio de la unidad marginal sea mds
elevado que su valor de uso directo, y que su duefio decida intercam-
biarlo. Cuantos m4s caballos tenga Jones, y cuantas mds vacas posea
Smith, mayores serdn sus deseos de intercambiarlos. Inversamente,
si la disponibilidad disminuye, predominari el valor de uso directo.

La multiplicidad de intercambios voluntarios da forma a una so-
ciedad; da forma también a un patrén de interrelaciones que se co-
noce como mercado. Una sociedad constituida tinicamente por el mer-
cado, se dice que tiene un mercado irrestricto, o mercado libre, que
no sufre la interferencia de las acciones violentas. Una sociedad que
se fundamenta en los intercambios voluntarios se denomina socie-
dad contractual, la cual estd cimentada en la libre participacién, en
las relaciones contractuales entre individuos, en contraste con la so-
ciedad hegemdnica, que se basa en la accién violenta. Los conve-
nios entre individuos para realizar intercambios reciben el nombre
de contratos, y una sociedad basada en convenios voluntarios es una
sociedad contractual. Es la sociedad del mercado libre.

En este tipo de sociedad todos los individuos se benefician por
los contratos que hacen. Cada uno es libre para tomar sus propias
decisiones en cada momento. Por lo tanto, en un mercado libre las
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relaciones entre las personas son «simétricas»; hay igualdad, en el
sentido de que cada uno tene igual poder para decidir sus propios
intercambios. Esto contrasta con la relacién hegemdnica, donde el
poder es asimétrico: all{ el dictador toma todas las decisiones para
sus sibditos, con excepcidén de ia de obedecer, que se realiza, por asi
decirlo, a punta de bayoneta.

Por lo tanto, los rasgos sobresalientes de la sociedad contractual
(mercade libre) son: responsabilidad individual, ausencia de mé-
todos violentos, libertad, plenas facultades para tomar decisiones
{exceptuando la decision de agredir a otros) y beneficios para todos
los participantes. Las caracteristicas de una sociedad hegeménica son:
el imperio de la violencia, la sumisién a un dictador que decide por
los ciudadanos y la explotacién de los sibditos para beneficio de los
amos. Veremos a continuacién que las sociedades existentes pueden
ser totalmente hegemdnicas, totalmente contractuales o combinacio-
nes de ambas en grados diferentes; también analizaremos la natura-
leza y las consecuencias de estas «mezclas» y de las sociedades absolu-
tamente hegemanicas.

Antes de seguir examinando el proceso del intercambio, debemos
considerar que para que una persona intercambie una cosa primero
debe poseerla, o ser su duesio. Se renuncia a la posesion del bien X
para abtener la del bien Y. La posesién por parte de uno o més indi-
viduos implica el control exclusivo y el uso de los bienes poseidos,
y estos reciben el nombre de propiedad. Una situacién exenta de vio-
lencia es aquella en la cual nadie puede apoderarse de la propiedad
ajena por la fuerza o mediante amenazas, y en la que la propiedad de
cada persona estd «segura», a salvo de tales agresiones.

:Qué bienes pueden ser objeto de propiedad? Evidentemente,
solo los medios escasos. Las condiciones generales del bienestar, dado
que existen en abundancia para todos, no son objeto de ninguna ac-
cién, y por lo tanto no pueden ser posefdas o convertirse en propie-
dad. En el mercado libre serfa absurdo decir que alguien es «duefio»
del aire. Solamente si un bien es escaso puede una persona querer
poseerlo, o apropiarse de él para usarlo. La tdnica forma que un hom-
bre tiene para aduefiarse del aire es por la fuerza, y una accién seme-
jante no es concebible en el mercado libre.
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En el mercado libre, irrestricto, un individuo puede adquirir
la propiedad de bienes escasos de la siguiente manera: 1) En primer
lugar cada hombre es duefio de su ser, de su voluntad y sus accio-
nes, y del modo en que realizard su trabajo. 2) Adquiere factores
escasos dados por la naturaleza apropidndose de aquellos rodavia
no aprovechados, o recibiéndolos como un regalo de alguna otra
persona que, en tltimo andlisis, debe haberse apropiado de ellos
como factores todavia no urilizados.*® 3} Adquiere bienes de capi-
tal o bienes de consumo, combinando su propio trabajo con facto-
res naturales, o recibiéndolos como regalo de alguna otra persona.
Al igual que en el caso anterior, los bienes que se le han cedido
deben haber sido antes producidos por otro por su propio esfuerzo.
Obviamente, serdn factores naturales, bienes de capital y bienes
de consumo duraderos, ya que los bienes de consumo perecederos
serdn consumidos rdpidamente. 4) Puede intercambiar un facror
de cualquier clase (servicios, factores narurales, bienes de capital,
bienes de consumo) por otro facror de cualquier clase. Queda claro
que, cuando el origen de la propiedad de un bien es el regalo o el
intercambio, en dltma instancia, también provienen de la apro-
piacidn de factoves naturales no utilizados, y de la produccidn de
bienes de capital'y de consumo; estas son las fuentes iltimas de toda
propiedad en un sistema econémico libre. Para que pueda tener
lugar una donacién o un intercambio de bienes, estos deben ha-
ber sido obtenidos primero, por individuos, en alguna de esas ma-
neras. Por ende, la secuencia légica de los acontecimientos es la
siguiente: un hombre es duefio de si mismo; se apropia de fac-
tores naturales no usados para poseerlos; usa estos factores para
producir sus bienes de capital y de consumo; consume los bienes
de consumo, asf como los bienes de capital, y/o los cede a otros;
intercambia algunos de esos bienes por otros pertenecientes a otros
hombres, quienes a su vez habrdn llegado a poseerlos de la misma

10. Desde ¢l punto de vista analitico, €l hecho de que alguien reciba un factor de
otro como obsequio simplemente sitda el problema en una etapa anterior. El sujeto
acruante ha debido apropiarse en algiin momento de los factores ne usados, como
Crusoe tomé posesidn de las derras virgenes de la isla.
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manera.” 2 Estos son los métodos para la adquisicién de bienes en
el mercado libre, e incluyen todo menos la violencia u otras formas
de expropiacién agresiva de la propiedad ajena.

A diferencia de las condiciones generales del bienestar, que en el
mercado libre no pueden pertenecer a nadie, los bienes escasos usa-
dos en la produccién siempre deben estar bajo control de alguien v,
por consiguiente, set propiedad de alguien: de quienes los producen,
de los primeros que los utilizan o de los que los reciben de otros. De
la misma manera, en un sistema hegeménico, alguna persona, o per-
sonas, deben dirigir las operaciones con estos bienes. Sea quien fuere
el encargado de hacetlo, es en verdad el dueiio de esos bienes, y en
consecuencia ser4 su propietario, independientemente de la defini-
cién legal de propiedad. Esto se aplica tanto a las personas y sus ser-
vicios como a los bienes materiales. En el mercado libre cada uno es
duefio de si mismo, mientras que en el sistema hegeménico el indi-
viduo es propiedad de otros y no puede tomar decisiones, con excep-
cién de una: la de no rebelarse contra la autoridad del amo. Por lo
tanto, los regimenes violentos, o hegeménicos, no pueden abofir la
propiedad, que se deriva de los fundamentos de la accién humana;

11. Sobre el hecho de que el hombre se perrenece a si misme y sobre la adquisi-
cion de la propiedad, véase el tratamiento clasico de John Locke, An Fssay Concerning
the True Ovriginal Extent and End of Civil Gavernment, Second Treatise, en Ernest Barker
{comp.}, Secial Contract (Oxford University Press, Londres, 1948), pp. 153-30.

12. El problema de que el hombre se pertenece a sf mismo se complica al consi-
derar a los #ifios, No se puede decir que estos sean duefios de si mismos porque toda-
via no poseen la facultad de razonamienco necesaria para gobernar sus actos. El hecho
de que los nifios estén bajo la autoridad hegeménica de los padres hasta que tengan
edad suficiente como para ser duefios de si mismos no se contrapone, por lo canto, a
nuestro supuesto de un mercado totalmente libre. Puesto que no son capaces de per-
tenecerse a si mismos, la autoridad sobre ellos debe ser ejercida por otras personas;
en ¢l mercado irrestricto recacrd en sus productores, o sea sus padres, Por otro lado, la
propiedad de los padres en este iinico caso no es exclusiva, ya que no pueden perju-
dicar al nifio a su antojo. Poco tiempo después de su nacimiento ¢l nifio comienza a
adquirir [a facultad del razonamiento y a desarrollar la capacidad potencial de ser
duefio de si mismo. En consecuencia, en un mercado libre deberd ser defendido de
actos violentos, igual que un adulto. Sobre el tema, véase ibid., pp. 30-38.

13. Para un tratamiento mds profunde de los actos agresivos y no agresivos en el
mercado, véase la seccidn 13 de este capitulo.
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dnicamente pueden transferirla de una persona o grupo de personas
{los productores o propietarios naturales) a otro grupo.

Ahora podemos resumir brevemente los diferentes tipos de accién
humana:

ACCION HUMANA

I. Aislamiento {intercambio autistico)

II. Accién interpersonal

A. Accidn agresiva B. Accién no agresiva
1. Guerra. 1. Regalo. Donacién.
2. Asesinato. Asalto, 2. Intercambio voluncario,
3. Robo.

4. Esclavitud.

Este capitulo y los siguientes estdn dedicados a un andlisis de la
soctedad no agresiva, particularmente aquella cuya pauta constitu-
tiva es el intercambio voluntario.

3. EL INTERCAMBIO Y LA DIVISION DEL TRABAJO

Al describir las condiciones necesarias para la existencia del inter-
cambio (ral como el orden de valoracién inverso de los bienes),
partiamos del supuesto de que lo que se intercambia son dos bienes
diferentes. Si Crusoe, en un extremo de la isla, produce solo moras,
y Jackson, en el otro extremo, produce solo la misma clase de moras,
no hay intercambio posible. Si Jackson produce doscientas moras
y Crusoe ciento cincuenta es absurdo suponer que las intercam-
biardn.™ La dnica interaccién personal voluntaria que podria haber
en relacién con las moras es que uno de ellos se las regalara al otro.

14. Es posible que Crusoe y Jackson, solo para divertirse, intercambien entre si,
unay otra vez, cincuenta moras. Esto, sin embargo, no setia un intercambio genuino,
sino solo un juego.
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Para que los sujetos intercambien dos bienes diferentes, cada uno
debe tener en su haber una proporcién diferente de bienes en relacién
con sus necesidades. Uno de ellos debe especializarse relativamente
en la obtencién de bienes diferentes de los que produce el otro. Esta
especializacién de cada individuo debe haber ocurrido por alguna de
las tres razones siguientes o por una combinacidn de ellas: 2) dife-
rencias en la aptitud y rendimiento de los factores naturales; &) di-
ferencias en los bienes de capital y de consumo duraderos dados; ¢)
diferencias en las habilidades y en la conveniencia de los distintos tipos
de trabajo.” Estos factores, ademds del valor de cambio y del valor de
uso potenciales de los bienes, determinarén la linea de produccién
que seguird cada individuo. Si la produccidn se destina al intercam-
bio, el valor de cambio desempefiard la parte mds importante en su
decisién. De este modo, Crusoe podria haber encontrado mieses en
abundancia en el sector de la isla que habita. Estos recursos, sumados
a su habilidad para la agricultura y la escasa desutilidad que implica
para él una actividad a la que se siente inclinado, pueden decidirle a
convertirse en agricultor; Jackson, por su parte, con mayor aficién por
la caza y teniendo en su sector profusién de animales, puede resolver
especializarse en esa actividad. El intercambio, que es productivo para
los dos, implica especializacién de la produccién o divisidn del trabajo.

El grado al cual se lleva la divisién del trabajo en una sociedad
depende de los alcances del mercado para los productos. Esto tltimo
determina el valor de cambio que el productor podrd obtener por sus
bienes. Por lo tanto, si Jackson sabe que podrd intercambiar parte
del producto de la caza por granos y frutas producidos por Crusoe,
podré dedicarse exclusivamente a cazar, y esto absorberd todo su tiem-
po de trabajo. Crusoe dedicard el suyo a la agricultura, y los «exce-
dentes» de ambos se intercambiardn en los términos analizados en
la seccién anterior. Por otra parte, si Crusoe, por ejemplo, come poca
carne, Jackson no podrd intercambiar mucha, y se verd obligado a
autoabastecerse en mayor grado, produciendo tanto granos y frutas
como carne para su consumo.

15. Bdsicamente, la clase () se reduce a las diferencias entre las clases (@) y (¢), que
son aquellas a las que se debe realmente la produccién de cada uno.
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Es evidente que, desde el punto de vista praxeoldgico, el hecho
mismo del intercambio y la divisién del trabajo implica que esto
tiene que ser mds productivo que el trabajo aislado, autistico. El
andlisis econdémico solo, sin embargo, no puede darnos un conoci-
miento cabal del inmenso aumento de productividad que la divi-
sién del trabajo engendra en la sociedad. Este solo puede adquirirse
por la observacién empirica, por la percepcion de la enorme varie-
dad de seres humanos y del mundo que los rodea. Es un hecho que,
pese a su fundamental unidad, en las especies y objetos de la natu-
raleza existe gran diversidad, particularmente en lo que respecta a
los factores mencionados que pueden dar origen a la especializa-
cién: el lugar en que se encuentran los recursos naturales, la clase a
que pertenecen, y la habilidad, destreza y distintos gustos del ser
humano. Citando al profesor Ludwig von Mises:

Asf se pueden considerar estos dos hechos como un tnico y mismo
hecho, es decir, la diversidad de la naturaleza que hace que el universo
sea un complejo de infinitas variedades. Si la supetficie de la Tierra fuera
tal que fas condiciones fisicas de produccién fueran fas mismas en todos
los lugares y si el hombre fuera [...] igual a todos los otros hombres [...]
la divisién del trabajo no ofreceria ventaja alguna para el sujeto actuante.*®

Es evidente que las condiciones para el intercambio y, por lo tanto,
para el aumento de la productividad de los participantes, estardn dadas
cuando cada parte tenga una productividad superior en velacidn con
uno de los bienes intercambiados, sea porque cuenta con factores natu-
rales mejores o por la habilidad del productor. Si los individuos dejan
de producir para su autoabastecimiento y cada uno dedica su tiempo
de trabajo a la especialidad que domina mds, es obvio que la produc-
tividad total para cada uno de los productos aumentard. Supongamos
que Crusoe puede producir mds moras por unidad de tiempo, y Jack-
son puede cazar mds animales; evidentemente, se incrementard la
productividad en ambas lineas si Crusoe dedica todo su esfuerzo a

§6. Mises, Human Action, pp. 157 y ss. Sobre la omnipresencia de la variedad, véase
tamnbién E A, Harper, Liberty, A Path to Its Recovery (Foundation for Economic Educa-
tion, Irvingron-on-Hudson, Nueva York, 1949), pp. 63-77, 139-41.
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la produccién de moras y Jackson a la caza, después de lo cual cada
uno podré intercambiar con el otro parte de sus productos. Ademis,
la especializacién exclusiva en una linea de produccién probable-
mente aumentard la productividad de cada persona en esa linea e in-
tensificard la superioridad relativa de cada uno.

El caso en el cual un individuo es superior a otro en todas las li-
neas de produccién plantea un problema mds complejo. Suponga-
mos, por ejemplo, que Crusoe es superior a Jackson tanto en la re-
coleccién de moras como en la caza. ;Hay posibilidades para el
intercambio en esta situacién? Superficialmente se podria respon-
der que no, y que los dos continuardn aislados. Pero en realidad a
Crusoe le conviene especializarse en aquella linea de produccién en
la que tiene mayor superioridad relativa, e intercambiar su producto
por el producto en el cual se especializa Jackson. Es claro que el
productor menos capaz se beneficia al recibir algunos de los produc-
tos del productor mds eficiente. Sin embargo, también este ultimo
se beneficia porque puede dedicarse a la produccién del bien en el
que tiene la mayor superioridad productiva. Por lo tanto, si Crusoe
es muy superior en la produccién de moras pero no lo es tanto en
la caza, le serd provechoso dedicar todo su tiempo de trabajo a la
produccién de moras, para después intercambiar parte de ellas por
los productos de caza de Jackson.

El ejemplo siguiente es del profesor Kenneth Boulding:

Un médico que es a la vez excelente jardinero puede preferir emplear
a un hombze para que cuide su jardin aunque no lo haga tan bien como
él, porque asi podrd dedicar mds tiempo a la prictica de la medicina."”

Este importante principio —que el intercambio puede ser prove-
choso para ambas partes, aunque una de ellas sea superior en ambas
lineas de produccién— se conoce como ley de asociacién, ley de costes
comparados o ley de ventajas comparativas.

Con la enorme diversidad existente, que ofrece un sinndmero
de posibilidades para la especializacién, y las condiciones favorables

17. Kenneth E. Boulding, Economic Analysis (primera edicién, Harper & Bros,
Nueva York, 1941), p. 30; también ibid, pp, 22-32,
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para ¢l intercambio, que se dan aun cuando una de las partes es
superior en ambas lineas de produccién, se abre un amplio espec-
tro de oportunidades para una mayor divisién del trabajo, por ende
para la ampliacién del mercado. A medida que aumenta el nimero
de personas relacionadas en el intercambio, mds «extenso» ser4 el
mercado para cada uno de los productos, y mds predominard en las
decisiones del productor el valor de cambio comparado con el valor
de uso directo. Por tanto, supongamos que hay cinco personas en
la isla y cada una se especializa en aquella linea de produccién en
la cual tene venraja comparativa o absolura. Supongamos que cada
uno se concentra en los productos siguientes:

ettt et ot e e e ernas . huevos

.................................. leche

C.
D
E

Al aumentar el mimero de participantes en el proceso del mercado,
mayores serdn las oportunidades de intercambio para cada uno. Esto
es cierto aunque cada acto de intercambio se realice solo entre dos
personas y comprenda tinicamente dos bienes. En consecuencia,
puede darse la red de intercambios que muestra la figura 3. El valor
de cambio adquiere ahora mucha mayor importancia en las decisio-
nes de los productores. Crusoe (si A es Crusoe) sabe que si se espe-
cializa en la recoleccién de moras no tiene que depender ahora sola-
mente de que Jackson las acepte, puesto que puede intercambiarlas
por los productos de otras diversas personas. Si a Jackson dejan de
gustarle repentinamente las moras, Crusoe no se verd empobrecido
o imposibilitado de satisfacer todas sus demds necesidades, como
habria ocurrido antes. Por otra parte, las moras le permitirdn ahora
a Crusoe acceder a una amplia variedad de productos, cada uno en
mayor abundancia que antes; ademds, ahora podra obtener algu-
nos bienes de los que antes no disponfa. La mayor productividad y
amplirud del mercado y la predominancia del valor de cambio son
beneficiosas para todos los que participan en él.
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FiGura 3
MODELO DE LOS INTERCAMBIOS DE A

Este diagrama muestra

/ caza B os posibles intercambios de A,

/ con cada uno de los productores.
pesca ¢ Arodos ellos puede aplicirseles

A MOras ,//' un diagrama similar
%

huevos D

\ leche E

Evidentemente, como se verd con mds detalle al tratar el inter-
cambio indirecro, la sociedad contractual del mercado es realmente
una sociedad genuinamente cooperativa. Cada persona se especializa
en aquello paralo que es mds capaz, y cada uno sirve a los otros para
servirse a si mismo en el intercambio. Al producir para intercam-
biat, cada hombre coopera con los demds voluntariamente y sin
coercién. En contraposicion con la sociedad hegeménica, en la cual
una persona o grupo de personas explota a ottos, una sociedad con-
tractual deja a cada uno en libertad de beneficiarse en el mercado
¥, como consecuencia, beneficia también a los demds. Un aspecto
interesante de este principio praxeolégico es que el beneficio para los
otros ocurte independientemente de los motivos por los cuales se lleva
a cabo el intercambio. Asi, Jackson puede especializarse en la caza e
intercambiar su producto por otros aunque los demds participan-
tes en el intercambio le sean indiferentes o incluso los deteste. Sin
embargo, independientemente de sus motivos, los otros participan-
tes se beneficiardn por sus acciones como consecuencia indirecta,
aunque necesaria, de su propia ganancia. Este proceso casi maravi-
lloso, por el cual el hombre, al perseguir su propio provecho, bene-
ficia a otros, es el que hizo decir a Adam Smith que casi parecia que
una «mano invisible» estuviera dirigiendo los acontecimientos.™

18. Los criticos de Adam Smith, y otros economistas que lo acusan de «dar per
supuestor que Dios o la naturaleza dirigen el proceso de mercado con una «mana
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Por lo tanto, al explicar los origenes de la sociedad no es nece-
sario hablar de una confraternidad mistica entre los hombres o de
un «sentido de pertenenciar. Mediante la razén, los individuos reco-
nocen las ventajas del intercambio resultante de la mayor produc-
tividad que trae aparejada la divisién del trabajo y proceden en con-
secuencia. En efecto, es mds probable que los sentimientos de amistad
y confraternidad sean los efeczos de un régimen de cooperacién social
(contractual), en lugar de su causa. Supongamos, por ejemplo, que
la divisién del trabajo no fuera productiva o que los hombres no
reconocieran su productividad. En este caso habria pocas oportu-
nidades, o ninguna, para el intercambio y cada uno trataria de obte-
ner sus bienes independientemente de los demds. El resultado seria,
sin duda alguna, una lucha feroz para apoderarse de los bienes esca-
sos, porque en un mundo semejante el beneficio de un hombre
significarfa una pérdida para algin otro. En tales condiciones resul-
tarian casi inevitables la violencia y las guerras constantes. Puesto
que cada hombre ganaria solo a expensas de otro, la violencia serfa
ley y probablemente predominaria un sentimiento de mutua hosti-
lidad. Los hombres setian como animales dispurdndose huesos, cada
uno rebosante de odio y enemistad hacia ¢l otro, y la vida se redu-
ciria a una dspera «lucha por la supervivencia». Por el contrario, en
un mundo de cooperacién social voluntaria a través de intercambios
beneficiosos para las partes, donde la ganancia de uno es la ganancia
de otro, existen evidentemente posibilidades casi ilimitadas para el
desarrollo de las relaciones humanas. La sociedad pacifica y coope-
rativa es la que crea condiciones favorables para los sentimientos de
amistad entre los hombres.

Los beneficios reciprocos provenientes del intercambio propor-
cionan un mayor incentivo (como en el ejemplo anterior de Cru-
soe} para que los agresores potenciales (los que emprenden acciones

invisibles, para beneficio de todos los participantes, se equivocan de medio a medio.
El hecho de que el mercado proporcione bienestar a todas las petsonas que partici-
pan en él es una conclusidn basada en el andlisis cientifico, no un presupuesto del and-
lisis. La «mano invisibles no es mds que una metdfora usada para ilustrar €l proceso
y sus resultados, CEf. William D). Grampp, «Adam Smith and the Economic Mans,
Journal of Political Economy, agosto de 1948, pp. 315-306, especialmente pp. 319-320.
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violentas contra otros) moderen su agresividad y cooperen pacifica-
mente con sus semejantes. Los individuos comprenden entonces que
las ventajas de la especializacién y el intercambio son mayores que las
que puede proporcionar la guerra.

Otro rasgo de la sociedad mercantil basada en la divisién del tra-
bajo es su permanencia. Las necesidades de los hombres se renue-
van periédicamente de tal manera que deben tratar de obtener una
nueva provisién de bienes para cada periodo. Crusoe desearia tener
un sumninistro permanente de carne, y a Jackson le gustaria contar
con un abastecimiento constante de moras, etc. Por lo tanto, las re-
laciones sociales formadas por la divisién del trabajo tienden a ser
permanentes a medida que los individuos se especializan en dife-
rentes oficios y contintian produciendo en esos campos.

Hay un tipo de intercambio menos importante, que »no implica
divisién del trabajo, a saber, el de lz misma clase de trabajo para cier-
tos oficios. Asi, supongamos que Crusoe, Jackson y Smith necesi-
tan cortar los drboles que les impiden el cultivo de sus tierras. Si cada
uno se dedica a esa sola tarea en su propio terreno, tardard muchi-
simo en terminarla. En cambio, si todos atinan sus esfuerzos para
cortar y transportar los troncos de los demds, la productividad del
trabajo experimentard un gran aumento. Cada hombre podra termi-
nar su tarea en un periodo mds corto. Esto es aplicable sobre todo
a trabajos pesados, como cortar y mover troncos, que serfan casi im-
posibles para un hombre solo y que dnicamente podria realizar con
el concurso de otros. En nuestro ejemplo, cada hombre trabaja en
los terrenos de los demds a cambio de que estos lo hagan en el suyo,
dado que esto tltimo le resulta més valioso. Un intercambio seme-
jante implica una combinacidén del mismo tipo de trabajo, en lugar
de una divisién del trabajo en tipos diferentes, para realizar tareas
cuya envergadura excede la capacidad de un solo hombre. Sin em-
bargo, esta accién cooperativa podria dar lugar solo a alianzas tempo-
rales basadas en trabajos especificos y no estableceria, como lo hacen
la especializacidn y la divisién del trabajo, lazos permanentes de in-
tercambio y relaciones sociales.™

19, Véase Mises, Human Action, pp. 157-58.
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Los amplios alcances de la divisién del trabajo no se limitan a si-
tuaciones en las que cada individuo elabora integramente un pro-
ducto en particular, como en el ejemplo que vimos; también abarca
la especializacién en las diferentes etapas de produccién necesarias
para producir un bien de consumeo especifico. Por lo tanto, la amplia-
cién del mercado permite que diferentes individuos se especialicen
en cada una de las distintas etapas de produccién de, por ejemplo, .
el sindwich de jamén al que nos hemos referido en el capitulo ante-
rior. La productividad general aumenta enormemente a medida que
algunas personas y algunas dreas se especializan en producir mineral
de hierro, fabricar diferentes tipos de mdquinas, hacer el pan, enva-
sar la carne, vender al por menor, etc.

El sistema de intercambio cooperativo que surge de tal especia-
lizacién constituye la esencia de las economias de mercado desa-
rrolladas.*®

4. TERMINOS DE INTERCAMBIO

Antes de analizar el problema de los términos de intercambio recor-
demos cudl es la razén por la que el intercambio se lleva a cabo: el
hecho de que cada individuo valora mds el bien que recibe que el bien
que ofrece. Esto basta para refutar la falacia de que si Crusoe y Jack-
son intercambian cinco mil moras por una vaca hay cierta «igualdad
de valores» entre ambos bienes. El valor existe en la mente de los
individuos que valoran, y si estos realizan el intercambio es precisa-
mente porque para cada uno de ellos hay una desigualdad de valo-
res entre las moras y la vaca. Para Crusoe la vaca vale mds que las
cinco mil moras, para Jackson vale menos. De otro modo el incer-
cambio no se llevarfa a cabo. Por lo tanto, en cada intercambio no
hay una igualdad sino una deble desigualdad de valores; de aqui que
no haya «valores iguales» y no puedan «medirse» de ninguna manera.™

20. Esa especializacién en etapas requiere la adopcidn del cambis indirects, del que
nos ocuparemos en los capitulos siguientes,
21 Véase Mises, ibid, pp. 204-206, y Menger, ap. cit., pp. 192-94, 305-06.
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Ya hemos visto las condiciones necesarias para el intercambio y
los alcances que pueden tenet. Surge, entonces, la pregunta: ;Exis-
ten ciertos principios que determinan los términos de intercambio?
¢Por qué Crusoe entrega a Jackson cinco mil moras por una vaca o
dos mil moras por una vaca?

Tomemos el intercambio hipotético de cinco mil moras por una
vaca. Estos son los términos o el #ipo de cambio (5.000 moras pot
una vaca). Si expresamos una mercancia en términos de otra obte-
nemos el precio de esa mercancia. Por lo tanto, ¢l precio de un bien
e iérminos de otvo es la cantidad del otro bien dividida por la canti-
dad del primer bien. Si se dan 2 vacas a cambio de 1.000 moras, el
precio de las vacas en términos de moras (el «precio en moras de las
vacas») es de 500 moras por vaca. A la inversa, el precio de las moras
en términos de vacas (el «precio en vacas de las moras») es 1/500 de
vaca por mora. El precio es el tipo de cambio entre dos bienes expre-
sado en términos de uno de ellos.

Orros concepros ttiles en el an4lisis del intercambio son «venta»
y «compra». Asi, romando el ejemplo anterior, podemos decir que
Crusoe vende mil moras y compra dos vacas. Por otra parte, Jack-
son vende dos vacas y compra mil moras. La venta es el bien que se
da en el intercambio y la comprz es el bien que se recibe.

Volvamos al objeto del intercambio. En el capitulo 1 vimos
que el objeto de toda accién es maximizar el beneficio psiquico, y
para lograrlo el sujeto actuante tratard de que el ingreso psiquico
de la accidn exceda su coste psiquico. Esto es igualmente verda-
dero para el intercambio. El objeto del intercambio, para cada una
de las partes, es maximizar las ganancias; lo llevardn a cabo mien-
tras el ingreso psiquico sea mayor que el coste psiquico. El ingreso
psiquico de cualquier intercambio consiste en el valor de los bienes
recibidos. Para el comprador eso es igual a la utilidad marginal
que significa afiadir los bienes recibidos a sus existencias. El pro-
blema del coste psiquico de un intercambio es mds complejo. El
coste psiguico incluye rodo aquello que el sujeto actuante cede al
efectuar el intercambio. Esto es igual al mejor uso siguiente que
pudo haber hecho de esos recursos si no los hubiera usado en ese
intercambio.
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Supongamos, por ejemplo, que Jackson posee cinco vacas y estd
considerando si vende o no una de ellas. En su escala de valores los
usos posibles de la vaca son los siguientes:

5.000 moras ofrecidas por Crusoe.

100 barriles de pescado ofrecidos por Smith.
4.000 moras ofrecidas por Jones.

Utilidad marginal de la vaca en uso directo.

bl S

En este caso las tres primeras opciones se refieren al valor de cam-
bio de la vaca y la cuarta a su valor de uso. Jackson hard el mejor uso
de su bien realizando el intercambio con Crusoe. Las 5.000 moras
que este le entrega serdn su ingreso psiquico, mientras que la pérdida
de 100 barriles de pescado constituye su coste psiquico. Vimos antes
que, para que sea posible el intercambio, la utilidad marginal de los
bienes recibidos debe ser mayor que la utilidad marginal de los bienes
entregados. Ahora vemos que, para que se produzca cualquier inter-
cambio especifico, la utilidad marginal de los bienes recibidos también
debe ser mayor que la utilidad marginal perdida o no aprovechada,
que podria haberse obtenido en un intercambio de otro tipo.

Es evidente que Jackson siempre preferird una oferta de mds
unidades de un bien determinado, a una oferta de menos unidades
del mismo bien. En otras palabras, el vendedor siempre preferird e/
precio de venta mds alto posible por sus bienes. Jackson preferird el
precio de 5.000 moras por vaca ofrecido por Crusoe en lugar del
de 4.000 moras por vaca ofrecido por Jones. Se podria objetar que
esto no siempre es cierto y que puede ser compensado por otros
factores. Asi, la perspectiva de recibir 4.000 moras de Jones podria
ser mds atractiva que la de recibir 5.000 moras de Crusoe, por: 2)
la desutilidad psiquica del trabajo y tiempo, etc., si la entrega de
Crusoe se efecttia en un lugar mucho mds distante de la casa de
Jackson que la entrega de Jones; en este caso venderle a Crusoe re-
sulta mucho menos conveniente a pesar del precio mds alto en mo-
ras; o ) un sentimiento de amistad hacia Jones o de odio hacia Cru-
soe; esto puede cambiar las preferencias en la escala de valores de
Jackson. En un andlisis més detallado, sin embargo, veremos que esta
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inversién no invalida el razonamiento anterior. La regla de que el
vendedor preferird el precio de venta mds alto para sus bienes en
términos de los otros bienes siempre mantiene su validez. Debemos
reiterar que un bzen no se define por sus caracteristicas fisicas sino
por su utilidad para el sujeto actuante. Aqui resulta evidente que una
mora entregada a una distancia mayor origina una desutilidad en
tiempo y trabajo para transportarla, y 70 es el mismo bien que una
mora entregada a una distancia menor, aunque fisicamente sean igua-
les. El hecho aislado de que la primera solo puede obtenerse después
de recorrer una distancia mds larga quiere decir que no es exacta-
mente el mismo bien. Para que un «precio» sea comparable con otro,
debe tratarse del mismo bien. Por lo tanto, si Jackson prefiere vender
su vaca por las 4.000 moras de Jones en lugar de hacerlo por las 5.000
moras de Crusoe, esto 7o significa que escogié el precio muds bajo por
su producto en términos del mismo bien {moras), sino que eligié el
precio de un bien (las moras de Jones) respecto del precio de otro
bien completamente diferente (las moras de Crusoe). De la misma
manera, si, debido a sentimientos de amistad o enemistad, recibir
moras de Crusoe es cualitativamente diferente de recibir moras de
Jones, las dos cargas de moras ya no poseen la misma utilidad para
Jackson y, en consecuencia, se han convertido para él en dos bienes
diferentes. Si estos sentimientos le inducen a venderle a Jones por
4.000 moras en lugar de a Crusoe por 5.000 moras, esto no quiere
decir que escogid el precio mds bajo por el mismo bien, sino que eli-
gi6 entre dos bienes diferentes: las moras de Crusoe y las moras de
Jones. Por lo tanto, en todo momento, el sujeto venderd su producto
al precio mds alto que le sea posible en términos del bien recibido.
Obviamente, en el caso del comprador ocurre lo contrario: e/ com-
prador siempre comprard un bien al precio mds bajo posible. La ver-
dad de este aserto surge del ejemplo que acabamos de ver, ya que, si
Jackson era vendedor de la vaca, era también comprador de las moras.
Cuando el bien (las moras) era comparable, compré al precio mds
bajo posible, digamos, 1/5.000 de vaca por mora, prefiriéndolo con
respecto a 1/4.000 de vaca por mora. En los casos en los cuales opté
por el dltimo precio, las dos moras no eran ya el mismo bien, sino
que eran bienes diferentes. Si para adquirir moras el comprador
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tiene que trasladarse a una distancia mayor o comprérselas a alguien
que le disgusta, las moras se convierten en un bien diferente de las
que se compran mds cerca o de las que vende un amigo.

5. DETERMINACION DEL PRECIO: EL PRECIO DE EQUILIBRIO11

Uno de los problemas mds importantes en el andlisis econdmico es
el siguiente: ;Qué principios determinan la formacién de precios
en el mercado libre? ;Qué puede decirse, por derivacién légica del
supuesto fundamental de la accién humana, para explicar la deter-
minacién de todos los precios en los intercambios pasados, presen-
tes y futuros?

Lo mds conveniente es empezar con un caso de intercambio
atslado, un caso en el cual solo dos individuos aisladamente llevan
a cabo el intercambio de los bienes. Por ejemplo, Johnson y Smith
estdn considerando el posible intercambio de un caballo del primero
por algunos barriles de pescado que posee el segundo. ;Qué puede
decir el andlisis econémico sobre los determinantes del cipo de
cambio establecido entre los bienes en ese posible intercambio?

Un individuo decidird si realiza o no un intercambio sobre la base
de las posiciones relativas de los dos bienes en su escala de valores.
Por lo tanto, supongamos que la escala de valores de Smith, que es
el duefio de los barriles de pescado, sea la siguiente (figura 4).

(Se podria seguir asignando un nimero de orden a cada canti-
dad, pero aqui no es necesario hacerlo.)

Es evidente que Smith estaria dispuesto a compratle un caballo
a Johnson dando a cambio 100 barriles de pescado o menos. Para
Smith, 100 barriles de pescado o menos tienen menos valor que un
caballo. Por otra parte, 101 barriles de pescado 0 mds valen mds para
él que el caballo. En consecuencia, si el precio del caballo en térmi-
nos del pescado ofrecido por Smith es 100 barriles o menos, enton-
ces Smith hard el intercambio. Si es de 101 barriles 0 mds, no lo hari.

22. Cf. Bshm-Bawerk, pp. 195-222. También véase Fetter, op. cit., pp. 42-72; ¥
Menger, op. cit., pp. 191-97.
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FIGURa 4
ESCALA DE VALORES DE SMITH

— 103 barriles de pescado
— 102

— 101

— (1 caballo)

— 100

— 99

— 98

Supongamos que la escala de valores de Johnson sea la siguiente

(figura 5):

FiGura 5
ESCALA DE VALORES DE JOHNSON

— (104) barriles de pescado
— (103)

L (102)

~— 1 caballo

— (101)

— (100)

— (99)

De esto se desprende que Johnson no cederd su caballo por menos
de 102 barriles de pescado. Si el precio ofrecido es menor que 102
barriles de pescado, él no har4 el intercambio. Aqui, como es evidente,
no babrd intercambio porque, al precio minimo de venta de John-
son (102 barriles de pescado), a Smith le conviene mds conservar su
pescado que adquirir el caballo.

Por lo tanto, para que el intercambio sea posible, el precio minimo
de venta del vendedor debe ser menor que el precio mdxime de compra
del comprador. En este caso, debe ser menor que el precio de 100 ba-
rriles de pescado por caballo. Supongamos que se cumple esta condi-

cién, siendo la escala de valores de Johnson la siguiente (figura 6):
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FIGURA 6
ESCALA DE VALORES DE JOHNSON

— {84)
— (83)
— (82)
— (81)
— 1 caballo
— (80)
— (79)

Johnson venderi el caballo por 81 batriles de pescado o por cual-
quier cantidad superior a esa. Este es, entonces, el precio minimo
de venta del caballo. ;Cudl serd el precio del caballo (y reciproca-
mente, del pescado) al que llegardn, de acuerdo con sus respectivas
escalas de valores, Johnson y Smith? (Véanse figuras 4 y 6.) Todo
lo que el andlisis puede decir sobre este problema es que, puesto
que el intercambio debe ser beneficioso para las dos partes, e/ precio
de un bien en un intercambio aislado serd establecido en algin punto
entre el precio mdximo de compra y el precio minimo de venta; es decir,
que el precio del caballo estar4 sicuado en algin punto entre 100 y
81 barriles de pescado. (De la misma manera, ¢l precio del pescado
estard en algtin punto entre 1/81 y 1/100 de caballo por barril.} No
podemos decir en qué punto se fijard el precio. Eso depende de los
datos de cada caso particular y de las condiciones especificas. Sobre
todo, estard relacionado con la capacidad de negociacion de los dos
individuos. Es obvio que Johnson tratard de fijar el precio del caba-
llo lo mds alto posible, mientras que Smith intentard fijatlo lo mds
bajo posible. Esto se basa en el principio por el cual el vendedor del
producto trata de obtener el precio mas alto mientras que el compra-
dor trata de asegurar el precio més bajo. No podemos decir en qué
punto llegardn a un acuerdo, excepto que estard entre el precio
midximo de compra y el precio minimo de venta.”?

23. Por supuesto que, dadas otras escalas de valores, los precios finales pueden ser
determinados en nuestro punte o muy cerca de él; por lo tanto, si el precio mdximo
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Dejemos ahora el caso hipotético de un intercambio entre indi-
viduos aislados. Supongamos, primero, que Smith tiene un compe-
tidor, Brown, que también ofrece pescado a cambio del caballo de
Johnson y que para este ambas ofertas tienen la misma utilidad. Su-
pongamos también que la escala de valores de Smith es la misma que
vimos en la figura 4 y que, segiin la de Brown, el caballo vale més de
90 barriles de pescado, pero menos de 91 barriles. Las escalas de va-
lores de los tres individuos serdn entonces (figura 7):

FIGURA 7
ESCALAS DE VALORES DE TRES INDIVIDUOS

Swnith Brown Jebnson

103 93 (84)

102 92 (83)

101 91 (82)

(1 caballo) {1 cabalio) (81)+—— Precio
10Q0+—— Precios —> 90 1 caballo minimo
99 mdxinos 98 (80) de venta
a8 de compra 88 (79)

Brown y Smith compiten entre si por la compra del caballo de
Johnson. Solo uno de ellos puede llevar a cabo el intercambio, ¥,
como para Johnson los bienes ofrecidos son idénticos, el factor deci-
sivo serd el precio que se ofrezca por el caballo. Evidentemente,
Hlegard a un acuerdo con el comprador potencial que le ofrezca el
precio mds alto. De acuerdo con sus escalas de valores, Smith y
Brown continuardn pujando mientras el precio oscile entre 81y 90
barriles de pescado por caballo. Por lo tanto, si Smith le ofrece a
Johnson 82 barriles, Brown puede competir, aumentando la postura
a 84 barriles, etc. Sin embargo, esto puede continuar solo mientras
no se sobrepase ¢l precio mdximo de compra de Brown. Si Smith
oftece 91 barriles por el caballo, para Brown ya no vale la pena hacer
el intercambio y abandona la competencia. Por ende, el precio en

de compra de Smith es 87, y el precio minimo de venca de Johnson es 87, el precio
setd fijado unicamence en 87,

107



EL HOMBRE, LA ECONOMIA Y EL ESTADO

el intercambio habr4 de ser suficientemente alto como para excluir
al comprador de «menor capacidad de cambio», 0 «menos necesi-
tado», aquel cuya escala de valores no permite ofrecer un precio tan
alto como el del otro comprador, de «mayor capacidad de cambio».
No sabemos exactamente cudl serd el precio, pero si que serd fijado
en algin punto por debajo del precio mdximo de compra del compra-
dor de mayor capacidad y por encima del precio mdximo de compra
del comprador de mayor capacidad que le siga. Estard en un punto
entre 100 y 91 barriles, y el intercambio se hard con Smith. Vemos
que la entrada de un nuevo comprador en la competencia estrecha
considerablemente el margen de la negociacién para determinar el
precio final.

Este andlisis puede extenderse facilmente al caso de un vendedor
y # numero de compradores (cada uno de los cuales ofrece a cambio
el mismo bien). Asf, supongamos que hay cinco compradores po-
tenciales para el caballo, que todos ofrecen pescado, y sus escalas de
valores son las siguientes (figura 8):

Ficura 8
ESCALAS DE VALORES
DE CINCO COMPRADORES POTENCIALES
Smith A B C Brown
101 100 98 95 91
E (1 caballo} (1 caballo) (1 caballo} (1 caballo) (1 caballo}
100 99 97 94 90

Como la oferta es de solo un caballo, los compradores potencia-
les pujardn entre sf hasta que los de menor capacidad queden fuera
de la competencia. Finalmente, Smich eliminard a A, el competi-
dor de mayor capacidad que le sigue, con un precio de 100. Vemos
que, en este caso, dadas las diferentes escalas de valores, el precio
queda fijado en 100, ya que, a un precio mds bajo, A seguitia compi-
tiendo, y a un precio més alto ninglin comprador desearia realizar
el intercambio. De todos modos, aunque las escalas de valores no
sean tales como para determinar un precio tnico, el aumento de los
competidores reducird considerablemente el margen de negociacién.
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La regla mantiene su vigencia: el precio serd fijado entre el precio
méximo de compra del competidor de mayor capacidad de cam-
bio y el precio méximo de compra del competidor de mayor capa-
cidad de cambio que le siga, incluyendo al primero y excluyendo al
segundo.™

También es evidente que el estrechamiento del margen de nego-
ciacién se ha producido en una direccién ascendente, para ventaja
del vendedor del producto.

El otro caso de competencia unilateral, en el cual hay neuchos ven-
dedores con un solo comprador, es exactamente opuesto y puede consi-
derarse simplemente invirtiendo el ejemplo y romando el precio del
pescado en lugar del precio del caballo. A medida que aumenta el
nimero de vendedores potenciales con un tnico comprador, el mar-
gen para la determinacién del precio del pescado se estrecha, pero
esta vez en una direccién descendente, lo que significa una mayor
ventaja para el comprador. A medida que se agregan mis vendedo-
res, cada uno trata de rebajar el precio, es decir, de ofrecer el producto
a un precio menor que el de sus competidores. Esto continda hasta
que todos, menos un vendedor, quedan excluidos del mercado. En
este caso, el precio serd fijado en un punto entre el precio minimo de
venta del segundo competidor de mayor capacidad de cambio y el precio
minimo de venta del competidor de mayor capacidad de rodos; estric-
tamente, en un punto ubicado por debajo del primero y hasta (e in-
cluyendo) al segundo. En el ejemplo dado, el precio cayé hasta que-
dar fijado en 1/100 de caballo por barril.

Hasta ahora hemos considerado los casos de un comprador y mds
de un vendedor, y de un vendedor y mis de un comprador. Veremos
ahora el tinico caso realmente importante en una economia moderna
y compleja basada en una intrincada red de intercambios: fz compe-
tencia bilateral de compradores y vendedores. Consideremos, por lo
tanto, un mercado con cualquier nimero de competidores (compra-
dores y vendedores). Podriamos tomar cualquier producto, pero
nuestro ejemplo hipotético seguird siendo la venta de caballos a

24. Las subastas son ejemplos de mercados de bienes tinicos, en los cuales hay un
solo vendedor y muchos compradores. Véase Boulding, op. cir., pp. 41-43.
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cambio de pescado (unos y otros considerados siempre, por todas
las partes intervinientes, como unidades homogéneas de un mismo
bien). La siguiente es una lista de los precios méximos de compra de
los diversos compradores, segiin sus respectivas escalas de valores:

Compradores de caballos Precios mdximos de compra
KT oo 100 barriles de pescado
Koo reaeas 91
D, ST 89
D, (T 88

D U OIUUTUROURROION . 83

Y esta es una lista de los precios minimos de venta de los diversos
vendedores:

Vendedores de caballos Precios minimos de venta
Z1 oo 81 barriles de pescado
L aoeerieereeenererneereesirsenes 88
A O 89
F4 S 90
Z8 et eee i 96

Reconoceremos a Smith como el «comprador de mayor capaci-
dad de cambio» de pescado con un precio de compra de 100 barri-
les. Johnson es el «vendedor de mayor capacidad de cambio», aquel
que tiene el precio minimo de venta mds bajo: 81 barriles. Fl problema
consiste en encontrar el principio por el cual se determinard el precio,
o los precios, de los caballos.
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Tomemos primero el caso de X1 (Smith). Es obvio que para él
resulta ventajoso realizar el intercambio aun a un precio de 100 ba-
rriles por caballo. Sin embargo, lo que mds le conviene es comprar
al precio mds bajo posible. No le interesa sobrepujar lo que ofrecen
sus competidores por el solo hecho de hacerlo, sino que tratard de
obtener el bien por el precio ms bajo que pueda. Por lo tanto, co-
menzard compitiendo a los precios mds bajos ofrecidos por sus com-
petidores, y solo subird el precio si es necesario hacerlo para no que-
dar fuera del mercado. Johnson, por su parte, venderfa gustosamente
a un precio de 81 barriles, pero le interesa vender su producto al pre-
cio mds alto posible. Solo aceptard menos si es necesario hacerlo
para no ser excluido del mercado.

Es evidente que los compradores tratardn de iniciar las negocia-
ciones ofreciendo los precios mds bajos posibles, mientras que los
vendedores comenzardn por pedir los precios mds altos que puedan
conseguir. Por supuesto que este «tanteo» preliminar del mercado
tiende a ser mds prolongado en un mercado «nuevo», cuyas condi-
ciones no se conocen, pero no lo serd tanto en un mercado «ya exis-
tente», donde los participantes estdn relativamente familiarizados
con los resultados de procesos anteriores respecto de la formacién
de precios y pueden estimar mejor cudles serdn esos resultados ahora.

Supongamos que los compradores comienzan ofreciendo un
precio de 82 barriles por caballo, con el cual cada uno de ellos esta-
rfa de acuerdo; solo un vendedor, Z1, aceptarfa esa oferta. Es posi-
ble que Z1, por ignorancia, realice el intercambio con alguno de los
compradores a 82, sin ver que podria obtener un precio mds alto.
Asimismo, es posible que los otros compradores permitan, también
por ignorancia, que el comprador favorecido se vaya con esa «ganga»
sin haber competido por un caballo tan barato, pero este resultado
no es verosimil. Lo mds probable es que Z1 no venda a un precio tan
bajo y que los compradores pujen inmediatamente para que aque-
llo no suceda. Aun si, por casualidad, se realizara un intercambio a
82, es evidente que tal precio no durarfa; como ningtin otro vende-
dor aceptarfa este precio, tendrfa que aumentar necesariamente en
los préximos intercambios, como resultado de mejores ofertas por
parte de los compradores.
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Supongamos, ahora, que a ese precio no hay intercambio debido
a que los compradores aumentan sus ofertas y los vendedores se
enteran de ello. A medida que el precio ofrecido sube, los compra-
dores de menor capacidad de cambio empiezan a quedar excluidos
del mercado, como en el caso anterior. Un precio de 84 traerd dos
vendedores al mercado, pero excluird a X9 del lado de los compra-
dores. A medida que sube el precio, disminuye la desproporcién
entre [z cantidad ofrecida para la venta y la cantidad demandada para
la compra a ese precio, pero mientras esta tltima sea mayor que la
primera, las pujas de los compradores entre si continuardn haciendo
subir el precio. La cantidad que se ofrece para la venta a un precio
dado se denomina oferza; la cantidad demandada para la compra a
ese precio se conoce como demanda. Evidentemente, al primer precio
de 82 la oferta de caballos en el mercado es igual a 1 y la demanda
es igual a 9. A ese precio, solo un vendedor querria vender, mien-
tras que los nueve compradores estarian dispuestos a comprar. Sobre
las bases establecidas del precio mdximo de compra y el precio
minimo de venta, podemos presentar una lista de las cantidades del
bien que serdn demandadas y ofrecidas a cada precio hipotético.

El cuadro 1 refleja la entrada progresiva de los vendedores al mer-
cado, y la salida de los compradores, a medida que el precio aumenta.
Como vimos, mientras la demanda exceda a la oferta los compra-
dores continuardn pujando y el precio seguird aumentando.

Lo contrario ocurre si el precio inicial estd cerca de su punto m4s
alto. Asf, silos vendedores demandan en primera instancia un precio
de 101 barriles por caballo, habr4 ocho vendedores y ningtin compra-
dor. A un precio de 99 algtin vendedor podrd encontrar un compra-
dor, pero es posible que no se realice venta alguna, puesto que el
comprador se dard cuenta de que no hay razén para pagar un precio
tan alto, y que los otros vendedores gustosamente lo ofrecerdn por
menos. Por lo tanto, cuando el precio es tan alto que la oferta excede
a la demanda a ese precio, la rebaja en las ofertas hard disminuir el
precio. A medida que este baje, mds vendedores quedardn exclui-
dos del mercado y méds compradores entrardn a él.

Si la puja de los compradores hace subir el precio toda vez que
la cantidad demandada es mayor que la ofrecida, y si la rebaja en las
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CUADRO 1

Precio Oferta Demanda  Precio Oferta  Demanda

80... 0 caballos 9 caballos 91... G caballos 4 cabalios
81... 1 ] 92... 7 3
82... 1 ] 93... 7 3
83... 2 9 9%4... 7 3
84.. 2 8 95... 7 3
85... 3 8 96... 8 2
86... 3 7 97... 8 2
87... 3 6 98... 8 2
88... 4 6 99... 8 1
89... 5 5 100... 8 1
90... 6 4 101... 8 0

ofertas de los vendedores hace caer el precio cuando la oferta es
mayor que la demanda, es evidente que el precio del bien llegard a
un punto en el que la cantidad demandada serd igual a la cantidad
oftecida, es decir, la oferta igualard a la demanda. A ese precio, y solo
a ese precio, se compensard el mercads, lo que significa que los compra-
dores carecerdn de incentivo para seguir pujando y los vendedores
para seguir rebajando sus precios. En nuestro ejemplo, este precio
final, o precio de equilibrio, es 89, y a este precio se venderdn cinco
caballos 2 cinco compradores. Este precio de equilibrio es el que ten-
~ derd a establecerse y permitird llevar a cabo esas ventas.?s

25. Es posible que el punto de equilibtio no sea fijado (nicamente a un solo pre-
cio determinado. Por lo tanto, la pauta de los cuadros de oferta y demanda podria ser
la siguiente:

F S D
89 5 6
90 6 5

Si bien la desigualdad es la menor posible, no hay un punto de igualdad. En ese
<caso, si las unidades son atin mds divisibles, entonces el precio se establecerd de manera
que se compense el mercado en un punto medio, por ejemplo, 89,5 barriles de pes-
cado por cada caballo. Si los dos bienes intetcambiadas no son ya divisibles, como,

113



~EL HOMBRE, LA ECONOMIA Y EL ESTADO

Especificamente, se vender4 a ese precio, a los cinco comprado-
res de mayor capacidad de cambio: X1, X2, X3, X4 y X5. Los otros
compradores, con menor capacidad (o con menos necesidad de ad-
quirir el bien) quedardn excluidos del mercado porque sus escalas
de valores no les permiten comprar caballos a ese precio. Asimismo,
los vendedores Z1-Z5 son los que haran las ventas a 89; los otros ven-
dedores serdn excluidos porque sus escalas de valores no les permi-
ten vender en el mercado a ese precio.

Z5 es el vendedor de menor capacidad de cambio de los que
han podido permanecer en este mercado de caballos y pescado. 75,
con un precio minimo de venta de 89, puede hacer su venta justo
a ese precio. El es el vendedor marginal (el que vende en el margen,
el que quedaria excluido con una pequefia disminucién del precio).
X5, por su parte, es el comprader de menor capacidad de cambio
que ha podido permanecer en el mercado. Es el comprador margi-
nal (el que serfa excluido por una pequefia subida del precio). Ya
que serfa una tonterfa por parte de los otros compradores pagar mds
de lo que deben para obtener sus bienes; pagardn el mismo precio
que el comprador marginal, es decir, 89. Igualmente, los otros ven-
dedores no venderdn por menos de lo que pueden obtener; vende-
rdn al precio que permite al vendedor marginal permanecer en el
mercado.

Evidentemente, los compradores (y los vendedores) de mayor ca-
pacidad de cambio, o que experimentan «mayor necesidad» —los
supramarginales (entre los que estdn incluidos los marginales)—
obtienen un beneficio psiquico en el intercambio, puesto que estdn
mejor de lo que estarian si el precio hubiera sido mis alto (o mds
bajo). Sin embargo, como los bienes solamente pueden ser clasifica-
dos por la escala de valores de cada individuo, y no hay manera de
medir la ganancia psiquica, sea en un individuo o entre individuos
diferentes, poco es lo que puede decirse sobre este beneficio psi-
quico, excepto que existe. (No podemos siquiera decir, por ejemplo,
que el beneficio psiquico obtenido por X1 en el intercambio es mayor

por ejemplo, vacas a cambio de caballos, entonces el precio de equilibrio serd de 89
0 de 90, y esta serd la mayor aproximacién al equilibrio, mds que el equilibrio mismo,
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que ¢l obtenido por X5.} Los vendedores y compradores excluidos
se denominan submarginales.

El rasgo especifico de la «compensacién del mercadon realizada
por el precio de equilibrio es que solo a este precio todos los compra-
dores y vendedores que desean hacer el intercambio pueden hacer-
lo. A este precio, cinco vendedores de caballos encontrardn cinco
compradores para ellos. A cualquier otro precio, habrd vendedores
y/o compradores frustrados. Por ejemplo, al precio de 84 hay ocho
personas a las que les gustaria comprar, pero solo hay dos caballos
disponibles. A este precio hay una gran «demanda insatisfecha», o
exceso de demanda. A la inversa, al precio de 95, habrd siete vende-
dores que querrdn ofrecer caballos, pero solo tres compradores que
deseen adquirirlos. Por lo tanto, a este precio, hay «oferta insatisfe-
char, o exceso de oferta. Otros términos que expresan el exceso de
demanday el exceso de oferta son «escasez», o déficit, y «excedente»,
o superdvit del bien. Ademds del hecho universal de que todos los
bienes son escasos, un precio que esté por debajo del precio de equi-
libtio creard una escasez adicional de ofertas, mientras que un precio
que se encuentre por encima del precio de equilibrio dard origen a
un excedente de bienes para la venta. Vemos que el proceso del
mercado siempre tiende a eliminar tales déficit y superdvit y a esta-
blecer un precio al cual los que demandan puedan encontrar oferta,
y los que ofrecen puedan encontrar demanda.

Es importante advertir que este proceso de puja entre los compra-
dores y de rebaja por parte de los vendedores se da siempre en el mer-
cado, aun cuando, en el andlisis superficial de un caso especifico,
parezca que solo los vendedores (o los compradores) estdn fijando
el precio. Un bien puede ser vendido en un negocio minorista a un
precio «establecido» simplemente por el vendedor. Pero en ese mer-
cado, como en cualquier otro, se produce el mismo proceso que he-
mos descrito. Si el vendedor fija el precio por debajo del precio de
equilibrio, los compradores se apresurardn a adquirir ese bien y so-
brevendrd su escasez; se formard una cola de compradores deseosos
de comprar un bien que no estard disponible. El vendedor, al darse
cuenta de que podria obtener un precio mds alto, lo aumentard. A
la inversa, si fija su precio por encima del precio de equilibrio, se
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originard un excedente y tendrd que rebajar el precio para colocar
una produccién que de otro modo seria invendible y compensar,
de ese modo, el mercado.

También es similar el caso en el cual los compradores cotizan el
precio, y en consecuencia parecen fijatlo. Si lo asignan por debajo del
precio de equilibrio, no podrin satisfacer todas sus demandas a ese
precio; en consecuencia, tendrdn que aumentar la cotizacién. Por otra
parte, si los compradores fijan precios demasiado altos, encontrardn
gran niimero de vendedores ofreciendo stocks invendibles; entonces
aprovechardn la oportunidad para bajar el precio compensando el
mercado. Por lo tanto, no importa cudl sea la forma del mercados; el
proceso siempre tenderd a establecer precios de equilibrio por accién
de la demanda y la oferta (compradores y vendedores).

Es evidente que, si elimindramos el supuesto de que no hubo ven-
tas antes de la fijacién del precio de equilibrio, los resultados del
andlisis no cambiarian en absoluto. Aun si, por ignorancia o por error,
se produjera una venta a un precio de 81 0 99, estos precios serian
efimeros y temporales, v el precio final del bien tenderia a ser el pre-
cio de equilibrio.

Una vez establecido el precio de mercado, este regird sobre todo
el mercado. Esto resulta claro debido al hecho de que todos los com-
pradores y vendedores tenderdn a intercambiar al mismo precio que
sus competidores marginales. Siempre existird en el mercado la ten-
dencia a establecer solo un precio para cada bien en cada momento.
Supongamos que el precio de mercado ha sido establecido en 89, y
que un vendedor astuto trata de inducir a un comprador a comprar
a 92. Es evidente que ningtn comprador comprard a 92 si sabe que
puede comprar a 89. De la misma manera, ningiin vendedor querrd
vender a un precio mds bajo que el de mercado si sabe que puede
hacerlo ripidamente a 89. Si, por ejemplo, un vendedor inadver-
tido vendiera un caballo a 87, el comprador, probablemente, entra-
riz en el mercado como vendedor para vendetlo a 89: tales tenden-
cias 2 obtener ganancias de arbitraje (comprar y vender para aprovechar
las diferencias en el precio de un bien) establecen rdpidamente un
dnico precio para cada bien en todo el mercado. Tales precios de
mercado tienden a cambiar solo cuando las condiciones cambiantes
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de la oferta y la demanda aleeran el precio de equilibrio y determinan
un exceso de oferta o un exceso de demanda en un mercado previa-
mente compensado.

En la figura 9 se grafica un precio de equilibrio, tal como lo de-
terminan las condiciones de ofetta y demanda.

Es evidente que, a medida que el precio sube, entrardn en el met-
cado nuevos vendedores con precios minimos de venta mds altos,
mientras que empezardn a quedar excluidos aquellos compradores
cuyos precios mdximos de compra sean més bajos. Por consiguiente,
a medida que el precio baja, la cantidad demandada debe siempre
mantenerse igual o aumentar, pero nunca disminuir y, de manera si-
milar, la cantidad ofrecida debe permanecer igual o disminuir, pero

FIGURA 9
DETERMINACION DEL PRECIO DE EQUILIBRIO
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nunca aumentar. Por lo tanto, a medida que el precio disminuye,
la curva de la demanda serd siempre vertical o decreciente hacia la
derecha, mientras que la curva de la oferta serd siempre vertical o
decreciente hacia la izquierda. La interseccién de ambas curvas de-
terminard el precio de equilibrio, donde la oferta y la demanda son
iguales.

Evidentemente, una vez establecida la zona de interseccién de
las curvas de oferta y demanda, serdn los compradores y los vende-
dores marginales —los que estén en el entorno del punto de equili-
brio— los que determinardn cudl serd el precio de equilibrio y cudl
la cantidad intercambiada.

La tabulacién de las ofertas a cada precio se denomina cuadro de
la oferta, mientras que su representacién grifica, que presentamos
aqui, para mayor claridad, con los puntos unidos, se conoce como
curva de oferta. Andlogamente, la tabulacién de la demanda se deno-
mina cuadro de la demanda, y su representacién gréfica, curva de de-
manda, para cada producto y mercado. Dado el punto de intersec-
cién entre oferta y demanda, las curvas podrdn tener, por encimay
por debajo de ese punto, diferentes formas, sin que por ello se afecte
el precio de equilibrio. Los determinantes directos del precio serdn,
por lo tanto, los compradores y vendedores marginales, mientras que
las valuaciones de los participantes supramarginales determinardn
cudles son los vendedores y compradores que estardn en el margen.
Las valoraciones de los vendedores y compradores excluidos (fuera del
margen) no ejercen influencia directa en el precio y solo adquiri-
rdn importancia si un cambio en las curvas de oferta o demanda los
acerca al punto de interseccién.

Por lo tanto, dado ¢l punto de interseccidn, las formas de las cur-
vas de oferta y demanda (representadas por lineas continuas y dis-
continuas) podrian ser algunas de las variantes representadas en la
figura 10.

Hasta ahora hemos supuesto, para mayor simplicidad y clari-
dad, que cada comprador y cada vendedor se limitaban a una unidad
del bien de cuyo precio nos hemos ocupado, a saber, ¢l caballo. Aho-
ra completaremos nuestro andlisis de los intercambios que se reali-
zan en el mercado real, permitiendo que demandantes y oferentes
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FiGura 10
FORMAS POSIBLES DE LAS CURVAS DE OFERTA Y DEMANDA

Precio
A)
S
D
D
Cantidad

intercambien cualquier niimero que deseen de caballos. Se notard
inmediatamente que, al eliminar nuestra implicita restriccién, no se
produce ningtin cambio sustancial en el andlisis. Por lo tanto, volva-
mos al caso de Johnson, cuyo precio minimo de venta por un caba-
llo era de 81 barriles de pescado. Supongamos ahora que Johnson
posee varios caballos. Estd dispuesto a vender uno —el primero—
a un precio minimo de 81 barriles de pescado, ya que en su escala
de valores el caballo estd situado entre 81 y 80 barriles de pescado.
;Cudl serd el precio minimo de venta para que se desprenda de un
segundo caballo? Ya hemos visto en este capitulo que, segin la ley
de la utilidad marginal, a medida que disminuye la existencia de
bienes, aumenta el valor de cada unidad; y viceversa, a medida que
aumenta el szock, disminuye la utilidad marginal de cada unidad. Por
lo tanto, la utilidad marginal del segundo caballo (o, estrictamente,
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de cada caballo después de vender el primer caballo), serd mayor
que la utilidad marginal del primero. Esto es cierto aunque cada ca-
ballo pueda prestar el mismo servicio. De la misma manera, el valor
del tercer caballo entregado serd aun mayor. Por otra parte, mientras
la utilidad marginal de cada caballo cedido aumenta, la utilidad
marginal del pescado adicional adquirido a cambio disminuye. El
resultado de estos dos factores serd, inevitablemente, una subida en
el precio minimo de venta de cada caballo vendido. Por lo tanto, su-
pongamos que el precio minimo de venta del primer caballo es de
81 barriles de pescado. En el segundo intercambio, el valor asigna-
do al segundo caballo entregado serd mayor, y el valor de los barri-
les de pescado recibidos, menor. Como resultado, el precio minimo
de venta por debajo del cual Johnson no venderd el caballo aumen-
tard, digamos, a 88. Por lo tanto, a medida que las existencias del
vendedor disminuyan, su precio m{nimo de venta aumentard. La
escala de valores de Johnson aparecerd asi (véase figura 11).

Sobre la base de esta escala de valores podemos trazar el cuadro
de la oferta individual de Johnson. Este ofrecerd 0 caballos hasta
llegar a un precio de 80; un caballo a un precio entre 81y 87; 2 ca-
ballos a un precio entre 88 y 94; 3 caballos a un precio entre 95 y
98; y 4 caballos a un precio de 99 0 mds. Lo mismo puede aplicarse
a cada vendedor en el mercado. (En el caso del vendedor que tiene
solo un caballo para vender, el cuadro de la oferta se realiza de manera
similar.) Es obvio que ¢l cuadro de la oferta de todo el mercado puede
construirse simplemente agregando las ofertas de los distintos vende-
dores individuales participantes a cada precio dado.

Lo esencial de este andlisis de la oferta del mercado contintia
inalterable. Por lo tanto, el resultado de elaborar un cuadro de oferta
del mercado en este caso es exactamente el mismo que si hubiera
cuatro vendedores, cada uno de ellos ofreciendo un caballo, y cada uno
con precios minimos de venta de 81, 88, 95 y 99. El hecho de que el
mismo hombre ofrezca las nuevas unidades, en lugar de que lo hagan
hombres diferentes, no cambia el resultado del andlisis; simplemente
confirma la regla de que la curva de oferta debe ser siempre vertical
o ascendente hacia la derecha a medida que ¢l precio aumenta, es
decir, gue la oferta permanecerd igual o aumentard al incrementarse
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FIGURA 11
ESCALA DE VALORES DE JOHNSON

— (100)

— (99)

—— Cuarto caballo
— (98)
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— {96)

— (95)

— Tercer caballo
—— (94)

— (93)

— (92)

— (91)

— (90)

— (89

— (88)

— Segundo caballo
—— (87)

— (86)

— (85)

— (84}

— (83)

— (82)

— (81)

— Primer caballo
— (80}

Los precios minimos de venta
de Johnson son aqui:
81, 88,95y 99

el precio. Ademds del hecho de que nuevos oferentes entrardn al
mercado debido al aumento del precio, el mismo oferente lanzard
al mercado m4s unidades del bien. Por ende, la ley de la utilidad
marginal sirve para ratificar la regla segiin la cual la oferta no puede
disminuir cuando los precios suben, sino que debe aumentar o
permanecer igual.

Sucede exactamente lo contrario en el caso de la demanda. Supon-
gamos que los compradores pudieran adquirir cualquier cantidad
de caballos. Recordemos que el precio mdximo de compra de Smith
por el primer caballo era de 100 barriles de pescado. Si desea comprar
otro caballo, la utilidad marginal del segundo serd menor que la del
primero, y la utilidad marginal de la misma cantidad de pescado
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que tendrd que dar a cambio aumentar4. Si la utilidad marginal de
las compras decrece a medida que estas se realizan, y la utilidad
marginal del bien cedido aumenta, la consecuencia es una dismi-
nucién de los precios mdximos de compra a medida que se van
adquiriendo sucesivas unidades (para el caso, caballos). Por lo tanto,
la escala de valores de Smith puede ser la que se representa en la
figura 12,

Este cuadro de la demanda individual puede aplicarse a cada
comprador del mercado, y su suma formard la curva de demanda
para todos los corapradores del mercado.

Es evidente que, nuevamente, la curva de demanda del mercado
no cambia en su esencia. A los fines del andlisis, la curva de demanda

FIGURA 12
ESCALA DE VALORES DE SMITH

102

101

{(Primer caballo)
100

99

98

97

96

95

(Segundo caballo)
94

93

92

91

90

Sobre esta base puede trazarse el cuadro  —
—
— (Tercer caballo)

de la demanda individual de Smith:

4 cabalios a un precio de 83 o menos;
3 caballos a un precio de 84 a 89;

2 caballos a un precio de 90 a 94;

1 caballo a un precio de 95 a 109,

y O cabalios a un precio de 101 o mis

89
a8
87
86
85
84
{Cuarto caballo)
83
82
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individual de Smith, con los precios méximos de compra que vimos,
es equivalente a la de cuatro compradores con precios médximos de
compra de 83, 89, 94 y 100, respectivamente. Si cada comprador
demanda m4s de una unidad, la ley de la utilidad marginal confirma
la regla que hemos enunciado, a saber, que la curva de demanda se
inclina hacia la derecha conforme el precio va bajando, es decir, gue
la demanda debe aumentar o permanecer constante a medida que el
precio disminuye. Ademds del hecho de que los precios mds bajos
atraerdn al mercado a compradores que antes estaban excluidos,
cada individuo tenderd a demandar mds a medida que el precio dis-
minuya, porque los precios mdximos de compra decrecerdn con la
compra de mds unidades sucesivas, de acuerdo con la ley de la utili-
dad marginal.

Recapitulemos ahora los factores que determinan los precios en
un intercambio. Para cada bien en el mercado se tenderd a estable-
cer un precio, y ese precio tenderd a ser el de equilibrio, resultante
de la interseccidn de las curvas de ofertay demanda. Los participan-
tes que pueden intercambiar a este precio serdn los compradores y
vendedores supramarginales y marginales, mientras que los de menor
capacidad de cambio, o submarginales, quedardn excluidos porque
sus escalas de valores no les permiten hacer un intercambio. Sus pre-
cios mdximos de compra son demasiado bajos, o sus precios mini-
mos de venta excesivamente altos. Los cuadros de oferta y demanda
resultan determinados por los precios minimos de venta y los precios
miximos de compra de todos los participantes del mercado. Estos
precios, a su vez, quedardn determinados de acuerdo con el lugar
que ocupen las unidades (para la compray para la venta) en la escala
de valores de cada individuo, segin la ley de la utilidad marginal.

Ademds de la ley de la utilidad marginal, hay otro factor que
influye sobre las escalas de valores de cada individuo. Es evidente
que la cantidad que Johnson ofrecerd, a cada precio dado, estd limi-
tada por la existencia de bienes de que dispone. Por lo tanto, aunque
estuviera de acuerdo en ofrecer el cuarto caballo a un precio de 99,
si esto agota su sfock, ningtin precio mds alto podrd inducirlo a hacer
otra oferta. Asf serd, por lo menos, mientras no disponga de mds ca-
ballos para vender. Por lo tanto, en cada momento dado, la existencia
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total disponible de un bien pone un limire mdximo a la canridad
de este que puede ser ofrecida en el mercado. Inversamente, la exis-
tencia total del bien disponible para la compra pondrd un limice
mdximo a la cantidad total de ese bien que cualquier individuo
puede demandar en el mercado.

Simultidneamente con la determinacién del precio de equilibrio,
los cuadros de oferta y demanda del mercado fijan también, eviden-
temente, la cantidad de los dos bienes que se intercambian. En nues-
tro ejemplo anterior, las cantidades en equilibrio intercambiadas son
5 caballos, y 5 x 89, 0 445 barriles de pescado, en todo el mercado.

6. ELASTICIDAD DE LA DEMANDAZ‘S

El cuadro de la demanda nos dice cudntas unidades de un bien pue-
den adquirirse a cada precio hipotético. Con ella podemos saber ficil-
mente cudl es e/ niimero total de unidades del bien en venta gue serdn
ofrecidas a cambio a cada precio. Por lo tanto, observando el cuadro 1
vemos que, a un precio de 95, serdn demandados tres caballos. Si se
demandan tres caballos a un precio de 95 barriles de pescado, enton-
ces el nimero total de unidades del bien en venta que serd ofrecido
a cambio serd 3 x 95, 0 285 barriles de pescado. Esto, entonces, es el
gasto rotal de bienes en venta ofrecidos en el mercado a ese precio.

El gasto total de bienes en venta, a cada precio hipotético, se
detalla en el cuadro 2.

La figura 13 es una representacién grifica de la curva de gasto
total. Es evidente que se trata de una derivacién légica de la curva
de demanda y, por consiguiente, es también una curva de gasto de
los compradores a cada precio hipotético.

Un rasgo sobresaliente de la curva de gasto total es que, en con-
traste con las otras curvas (tal como la curva de demanda), puede in-
clinarse en cualquier direccién a medida que el precio aumenta o
disminuye. Esto se debe a la accién de los dos factores que determi-
nan la posicién de la curva. Gasto = precio x cantidad demandada

26. CF. Benham, op. cit., pp. 60-63.
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CUADRO 2
Compradores
Precio Demanda Gasto total de bienes en venta
80... 9 caballos 720 barriles de pescado
81... 9 729
82... 9 738
83... 9 747
84... 8 672
85... 8 680
86... 7 602
g7... 6 522
88... 6 528
89... 5 445
90... 4 360
91... 4 364
92... 3 276
93... 3 279
94... 3 282
95... 3 285
9... 2 192
97... 2 194
98... 2 196
99... 1 99
100... 1 100
101... 0 0

(del bien a comprar). Pero sabemos que, a medida que el precio dis-
minuye, la demanda aumenta o permanece igual. Por lo tanto, una
disminucién del precio tiende a ser compensada por un aumento
en la cantidad, y como resultado, el gasto total del bien en venta pue-
de aumentar o disminuir a medida que cambia el precio.
Podemos comparar el gasto total de un bien en venta que serd en-
tregado por los compradores, dados dos precios cualesquiera. Si el
precio mis bajo representa un gasto total mayor que el precio més alto,
se dice que la curva de gasto total es eldstica. Si el precio mds bajo
permite un gasto total menor que el precio mds alto, entonces la
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FiGura 13
CURVA DE GASTO TOTAL
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curva es /neldstica. Alternativamente, podemos decir que, en el pri-
mer caso, la elasticidad es mayor que la unidad, en el segundo la elas-
ticidad es menor que la unidad, v, en el caso en el cual el gasto total
es igual para los dos precios, la elasticidad es unitaria, o igual a 1.
Puesto que la precisién numérica no es importante para el concepto
de elasticidad, podemos simplemente usar los términos «eldsticar,
«ineldstica» y, para el dltimo caso, «neutra».

Algunos ejemplos aclarardn estos conceptos. Supongamos que exa-
minamos, en el cuadro 2, el gasto total a precios de 96 y 95. A 96,
el gasto total es de 192 barriles; a 95, de 285 barriles. El gasto es
mayor a un precio mds bajo y, por lo tanto, la configuracién del
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gasto es eldstica en ese rango. Por otra parte, tomemos los precios
95 y 94. A 94, el gasto es de 282. En consecuencia, la configuracién
aqui serd ineldstica. Es evidente que hay un simple recurso geoméuri-
co para decidir si la curva de demanda es eldstica o inelistica entre dos
precios hipotéticos: si la curva de gasto decrece hacia la derecha a me-
dida que el precio baja, la curva de demanda es eldstica; si decrece
hacia la izquierda, es ineldstica.

No hay razén por la cual el concepro de elasticidad deba limitarse
ados precios préximos entre si. Se pueden comparar dos precios cuales-
quiera. Es evidente que el anilisis de la curva de gasto total demues-
tra que la curva de demanda es bdsicamente eldstica. Es eldstica en casi
toda su extensién con algunas excepciones poco importantes. Si com-
paramos dos precios cualesquiera bastante separados entre si, es evi-
dente que el gasto serd menor al precio mds alto. Si el precio es lo su-
ficientemente alto, la demanda de cualquier bien serd igual a cero
¥, por lo tanto, el gasto ird disminuyendo hasta llegar a cero.

Resulta especialmente interesante la elasticidad de la curva de de-
manda al precio de equilibrio. Si subimos hasta el precio de 90, la cur-
va es evidentemente eldstica (el gasto total es menor al precio mds alto).
Si bajamos a 88, la curva también es eldstica. Esta curva de demanda
en particular es eldstica cerca del precio de equilibrio. Por supuesto,
otras podrian ser ineldsticas alrededor de su precio de equilibrio.

Contrariamente a lo que se pudo pensar al principio, el concepto
de «elasticidad de la oferta» no es significativo, como silo es el de «elas-
ticidad de la demandan. Si multiplicamos la cantidad ofrecida a cada
precio por el precio, obtendremos el ndmero de barriles de pescado
{el bien en venta} que los vendedores de caballos demandarin a cambio.
Se puede ver ficilmente, sin embargo, que esta cantidad siempre
aumenta a medida que el precio aumenta, y viceversa. A 82 es 82, a
84 es 168, a 88 es 352, etc. La razén es que su otro determinante, la
cantidad ofrecida, cambia en la misma direccién que el precio, no en
direccién opuesta como lo hace la cantidad demandada. En conse-
cuencia, la oferta siempre es «cldstica», y el concepto es irrelevante,””

27. El hecho de que algunos autores hagan hincapié en la elasticidad de Iz oferz
se debe 2 una comprensién errénea del andlisis global de la utilidad, la oferta y la
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7. LA ESPECULACION Y LOS CUADROS DE OFERTA Y DEMANDA

Hemos visto que, en tltimo andlisis, el precio de mercado se deter-
mina por la interseccién de las curvas de oferta y demanda. Ahora
veremos cudles son los determinantes de estas, ;Es posible estable-
cer otras conclusiones sobre las causas de la forma y posicién de las
curvas de oferta y demanda?

Recordemos que, a un precio dado, la cantidad de un bien que
un individuo comprard o venderd quedar4 determinada por la posi-
cién de ese bien (a comprar o vender) en su escala de valores. Deman-
dard un bien si la utilidad marginal de una unidad agregada del bien
a comprar es mayor que la utilidad marginal del bien en venta que
va a entregar a cambio. Inversamente, un individuo venderd si su
valoracién de las unidades es opuesta. Hemos visto que, sobre estas
bases y teniendo en cuenta la ley de la utilidad marginal, cuando el
precio disminuye la demanda del mercado nunca decrecerd y la
oferta nunca aumentari.

Analicemos mds profundamente las escalas de valores de los com-
pradores y de los vendedores. Ya hemos visto que el valor de un bien
puede originarse en el valor de uso directo y en el valor de cambio,

demanda. Parten del supuesto de que es posible considerar la accién humana en
términos de diferencias «infinitamente pequefias» y, por lo tanto, aplicar elegantes
conceptos matemdcicos tales como el edlculo infinicesimal, etc., alos problemas econd-
micos. Este procedimiento es sofisticado e ilusorio, ya que la accidn humana debe
cratar todos los asuncos en términos de pasos discretos. Si, por ejemplo, la uulidad
de X es apenas inferior a la de Y, de modo que s¢ la podria considerar igual o casi
igual, entonces la accién humana les tratard de la misma manera, es decir, como si
fueran el mismo bien. Puesto que es conceptualmente impaosible medir la utilidad,
incluse el trazado de curvas continuas de urilidad es perjudicial. Para representar los
cuadros de oferta y demanda, se pueden trazar curvas continuas con ¢l fin de lograr
una mayor daridad, pero los conceptos matemdticos de continuidad y el cdlculo infi-
nitesimal no son aplicables, En consecuencia, el concepto aparentemente preciso de
«elasticidad en un puntos (el aumento porcentual de la demanda dividide por una
disminucién porcentual «insignificanter en el precio) estd completamente fuera de
lugar. A causa de esta sustitucion errdnea de las realidades de la accign humana por
pulidos conceptos matematicos, el concepto de «elasticidad de la ofercar adquiere
clara importancia en comparacién con el concepto de elasticidad de la demanda.
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y que la decisién del sujeto actuante queda determinada por el valor
mds alto. Por lo tanto, una persona puede demandar un caballo en
intercambio por una de dos razones: el valor de uso directo que tiene
para él, o el valor de cambio que cree poder obtener en una transac-
ci6én posterior. En el primer caso, serd el consumidor que aprovechard
los servicios del caballo; en el segundo, comprard para hacer después
un intercambio mds ventajoso. Por lo tanto, supongamos en este
ejemplo que el precio de mercado no ha llegado al equilibrio y ahora
es de 85 barriles de pescado por caballo. Muchos demandantes pueden
darse cuenta de que el precio estd por debajo del de equilibrio y que,
por lo tanto, pueden obtener una ganancia de intermediacién
comprando a 85 y revendiendo a un precio final més alto.

Ahora podemos profundizar el andlisis anterior, que no investiga-
ba si se llevaban a cabo o no ventas antes de que fuera establecido el
precio de equilibrio. Supongamos ahora explicitamente que el cua-
dro 1 se refiere a la demanda para uso directo. Simplificando la curva
de demanda reproducida en la figura, podemos representarla tal co-
mo aparece en la figura 14. Podriamos decir que esta es la curva de
demanda para uso directo. En ella, entonces, la aproximacién al precio
de equilibrio opera a través de compras reales a los diferentes precios,
por lo cual los faltantes o los excedentes revelan las pujas o las reba-
jas hasta que por fin se llega al precio de equilibrio. Sin embargo, en
la medida en que los compradores puedan prever cudl serd el precio
de equilibrio, no comprardn a un precio mds alto (aunque lo harfan
si ese fuera el precio final), sino que esperardn a que baje. Del mismo
modo, si el precio estd por debajo del precio de equilibrio, y los compra-
dores prevén cudl serd el precio final, tenderdn a comprar algunas
unidades del bien (caballos, por ejemplo) para revenderlas con ganan-
cia al precio final. Por lo tanto, si empieza a jugar el valor de cambio
y un ndmero importante de compradores actda de acuerdo con sus
expectativas, la curva de demanda puede cambiar como se ve en la fi-
gura 15. La curva de demanda, que se basa solamente en la demanda
para uso directo, es DD, y la nueva curva, que incluye la previsién
del precio de equilibrio, es D’D’. Es obvio que las previsiones de los
compradores tornardn la curva de demanda mucho mds eldstica, ya
que se comprard mds a precios més bajos y menos a precios mds altos.
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FiGURA 14
CURVA SIMPLIFICADA DE DEMANDA

FIGURA 15

CURVA DE DEMANDA MODIFICADA POR LA ESPECULACION
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Por lo tanto, la inclusién del valor de cambio puede hacer dismi-
nuir la demanda por encima del precio de equilibrio que se prevé,
y aumentarla por debajo de ese precio, aunque la demanda final al
precio de equilibrio resulte ser la misma.

Consideremos ahora la situacién del vendedor de la mercancia.
La curva de oferta de la figura 9 trata acerca de la cantidad ofrecida
a cada precio sin considerar el posible precio de equilibrio.

Por lo tanto, podriamos decir que con esa curva de oferta las ventas
estardn dirigidas hacia el precio de equilibrio, y los excedentes o los
faltantes revelardn finalmente la trayectoria hacia el precio final. Por
otra parte, supongamos que muchos vendedores prevén cudl serd el
precio final de equilibrio. Por supuesto, rehusardn vender a un precio
mds bajo, aunque lo harian si ese fuera el precio final. Pero venderdn
sus caballos por encima del precio de equilibrio, ya que, de este modo,
podran obtener una ganancia de arbitraje al volver a comprarlos luego
al precio de equilibrio. Por lo tanto, la curva de oferta puede cambiar,
como lo muestra la figura 16; como resultado de la previsién del pre-

cio de equilibrio, se ha modificado de $Sa §°S’.

FiGura 16
CURVA DE OFERTA MODIFICADA POR LA ESPECULACION
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Supongamos ahora que todos los demandantes y oferentes fueran
capaces de prever exactamente el precio de equilibrio, lo que es suma-
mente improbable. ;Cudl seria la forma de las curvas de oferta y de-
manda en el mercado, en este caso extremo? Serfa asi: a un precio
mayor que el de equilibrio {(digamos 89} nadie demandaria el bien
y los potenciales vendedores ofrecerian todas sus existencias. A un
precio menor que el de equilibrio, nadie ofreceria el bien y todos de-
mandarfan tanto como pudieran comprar, como lo muestra la fi-
gura 17. Aunque una previsién tan undnime y ran correcta es casi
imposible, este caso demuestra que cuanto mis interviene el elemento
de la previsién o especulacion en la oferta y en la demanda, mds rdpi-
damente tenderd al equilibrio el precio de mercado.

Evidentemente, cuanto mds puedan prever los participantes en
el mercado el precio final, mds se apartardn entre sf la ofertay la de-
manda a cualquier precio diferente del precio de equilibrio, més acen-
tuados serdn los sobrantes y los faltantes y mds rdpido se estable-
cerd el precio final.

Ficura 17

PREVISIONES UNANIMEMENTE CORRECTAS
DEL PRECIO FINAL
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Hasta ahora hemos supuesto que estas oferta y demanda especu-
lativas, es decir, esta previsién del precio de equilibrio, han sido co-
rrectas y han apresurado la fijacién del precio final. Supongamos,
sin embargo, que la mayoria de estas expectativas fuera errénea;
que, por ejemplo, los demandantes tienden a suponer que el precio
de equilibrio serd mds bajo que el que, en realidad, resulta ser. ;Cam-
bia esto el precio de equilibrio u obstaculiza el camino hacia él? Su-
pongamos que las curvas de demanda y oferta son tales como apa-
recen en la figura 18. Supongamos que la curva de demanda bésica
es DD, pero que los demandantes prevén precios de equilibrio més
bajos; como consecuencia, la curva baja a D'D’. Como la curva de
oferta es 88, la interseccién de oferta y demanda estard en Y en lugar
de en X, digamos en 85 en vez de en 89. Sin embargo, evidente-
mente, este punto serd solo un punto provisional para el precio, ya
que, apenas este se fije en 85, los demandantes verdn que, a ese precio,
aparecen faltantes y querrdn comprar mds bienes que los disponibles

Figura 18

CURVA DE DEMANDA MODIFICADA POR ERRORES
DE PREVISION
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y, en este punto, las pujas de los aspirantes a compradores hardn
subir, inexorablemente, el precio hasta llevarlo otra vez al verdadero
precio de equilibrio.

El mismo proceso ocurre si hay errores de anticipacién por parte
de los oferentes y, por lo tanto, las fuerzas del mercado tienden siem-
pre al establecimiento del auténtico precio de equilibrio, sin ser dis-
torsionadas por errores especulativos, que se ponen de manifiesto
por si mismos y son eliminados. Tan pronto como los oferentes y de-
mandantes advierten que el precio fijado no es en realidad el precio
de equilibrio, y que empiezan a aparecer excedentes y/o faltantes,
tienden a actuar de modo de restablecer la posicién de equilibrio.

Las acciones, tanto de los compradores como de los vendedores,
en el mercado pueden relacionarse con los conceptos de ingreso,
ganancia y costes psiquicos. Recordemos que el propésito de todo
sujeto actuante es alcanzar la posicién mds alta de ingreso psiquico
y, por lo tanto, una ganancia psiquica en comparacién con su mejor
opcién siguiente, o sea su coste. El hecho de que un individuo compre
o no depende de que el hecho de hacerlo sea su mejor opcién con
los recursos de que dispone, en este caso, el pescado. El ingreso que
espera de cualquiera de sus acciones serd comparado con el coste es-
perado (su siguiente mejor alternativa). En este caso, el ingreso serd:
) la satisfaccién de sus fines, resultante del uso directo del caballo,
0 b) la reventa del caballo a un precio més alto; elegird la que le pro-
porcione mayor utilidad. Su coste serd: ) la utilidad marginal del
pescado que entrega, considerando su valor de uso directo, &) (posi-
blemente) el valor de cambio del pescado por algiin otro bien, o ¢) la
esperada compra futura del caballo a un precio mds bajo; cualquiera
que le brinde la mayor utilidad. Comprar4 el caballo si el ingreso es-
perado es mayor; no lo comprard si el coste previsto es mayor. El in-
greso esperado, para el comprador, es la utilidad marginal de un ca-
ballo adicional; el coste esperado es la utilidad marginal de] pescado
entregado. Tanto para el ingreso como para el coste se elegird el va-
lor mds grande (de uso directo o de cambio) como la utilidad margi-
nal del bien.

Consideremos ahora al vendedor. Este, como el comprador, in-
tenta obtener el mdximo beneficio psiquico, tratando de lograr un
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ingreso mayor que su coste psiquico, es decir, la utilidad de la mejor
opcién siguiente a la que tiene que renunciar debido a su accién.
El vendedor comparard la utilidad marginal de adicionar un bien
(en este caso, el pescado) con la utilidad marginal del bien cedido
(el caballo), al decidir si hace o no la venta a determinado precio.

El ingreso psiquico para el vendedor serd la mayor de las utilida-
des que surjan de las causas siguientes: 4) el valor de uso directo del
bien que le entregan (el pescado) o &) el valor especulativo de volver
a cambiar el pescado por el caballo a un precio més bajo en el futuro.
El coste de la accién del vendedor serd la mayor utilidad a que deba
renunciar entre las siguientes: 2) el valor de uso directo del caballo
entregado, ) el valor especulativo de vender a un precio mds alto en
el futuro, o ¢) el valor de cambio del caballo para adquirir algiin otro
bien. Venderd el caballo si el ingreso esperado es mayor; no lo venderd
si el coste esperado es mayor. Vemos, por lo tanto, que las situacio-
nes de los compradores y las de los vendedores son comparables.
Ambos actian o dejan de actuar segtin su estimacién de la alterna-
tiva que les proporcionard mayor utilidad. La posicién que ocupan
las utilidades en las escalas de valores de los compradores y vendedo-
res individuales es lo que determina el precio de mercado y la canti-
dad que se intercambiard a ese precio. En otras palabras, sea cual fuere
el bien en cuestidn, solo la uzilidad determina el precio y la cantidad
que habri de intercambiarse. Unicamente la utilidad determina cudl
serd la naturaleza de las configuraciones de oferta y demanda.

Por consiguiente, la creencia popular de que la utilidad y el «coste»
tienen, independientemente uno del otro, la misma importancia
en la determinacién del precio es una falacia. El «coste» es, simple-
mente, la utilidad de la mejor opcidn entre aquellas a las que se debe
renunciar en cada accién y, por lo tanto, es parte de la utilidad en
la escala de valores del individuo. Naturalmente, este coste es siem-
pre una consideracion presente de un acontecimiento ﬁtturo, aunque
este «futuro» sea muy cercano. Asi, la utilidad perdida al hacer la
compra podria ser el consumo directo de pescado que el sujeto ac-
tuante podrfa realizar dentro de pocas horas. O tal vez, la posibilidad
de cambiarlo por una vaca, que le serfa dtil durante mucho tiempo.
Es innecesario decir que, como vimos en el capftulo anterior, la
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consideracién presente de ingresos y costes en cualquier accidén se
basa en el valor presente de los ingresos y costes futuros esperados.
Lo importante es que tanto la utilidad que se obtiene como la que
se pierde, en cualquier accién, se refieren a alglin momento futuro,
aunque esté muy proximo, y que los costes pasados no desempefian
papel alguno en la accién humana y, por lo tanto, en la determina-
cién del precio. La importancia de esta verdad fundamental se verd
claramente en los préximos capitulos.

8. LAS EXISTENCIAS Y LA DEMANDA TOTAL POR TENENCIA

Hay otra manera de estudiar los cuadros de oferta y demanda que,
para algunos aspectos del andlisis, es de mayor utilidad que lo que
hemos tratado recientemente. En cualquier punto del mercado, los
aspirantes a vendedores se comprometen a ofrecer parte de sus exis-
tencias del bien y retienen el resto. Asi, a un precio de 86, ofrecerdn
tres caballos en el mercado y retendrén los otros cinco. Esto se debe
a uno de los factores mencionados como costes posibles del inter-
cambio: sea porque el uso directo del bien (digamos, el caballo) tie-
ne mayor utilidad que la adquisicién del pescado para uso directo;
sea porque el caballo podria ser intercambiado por algtin otro bien;
o sea, por dltimo, porque el vendedor espera que el precio final sea
mds alto, como para obtener una ganancia si retrasa la venta. La can-
tidad que los vendedores se reservan la denominaremos demanda
por retencidn. Esta no es, como la demanda que hemos estudiado,
una demanda del bien en intercambio, sino una demanda por reze-
ner existencias. Por lo tanto, una «demanda por tenencia de existen-
cias de un bien» siempre incluird ambos componentes de la demanda:
la demanda de bienes en intercambio por parte de los que no los
poseen, mds la demanda por retencién de existencias por parte de
los que sf los poseen. La demanda de los bienes en intercambio
también es una demanda por tenencia, ya que, independientemente
de lo que el comprador haga con los bienes en el futuro, tiene que
tenerlos desde el momento en que pasan a ser de su propiedad debido
al intercambio. Llegamos, por lo tanto, al concepto de la «demanda
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total por tenencia» de un bien, diferente del concepto anterior de
demanda en intercambio, aunque lo incluye, junto con el de demanda
por retencién, de parte de los vendedores.

Si sabemos cudl es la existencia total de un bien (por ejemplo, 8
caballos), podemos, estudiando los cuadros de demanda y oferta,
conocer la «demanda total por tenencia», o ¢/ cuadro de la demanda
rotal en el mercado. Por ejemplo, a un precio de 82, los comprado-
res demandan 9 caballos en intercambio, y los vendedores retienen
8-1=7, es decir, los vendedores los demandan al retenerlos. En conse-
cuencia, la demanda rotal por tenencia de caballos en el mercado
es 9+7=16 caballos. Por otra parte, a un precio de 97, los vendedo-
res no retendrdn ningtin caballo, y por lo tanto la demanda por re-
tencién serd 0, mientras que la demanda por parte de los comprado-
res serd 2. La demanda total a este precio serd 0+2=2 caballos.

El cuadro 3 muestra la demanda total por tenencia que se deriva
de los cuadros de oferta y demanda proporcionados en el cuadro 1;
también muestra las existencias totales que, por el momento, se
consideran fijas. La figura 19 representa la demanda total por tenen-
cia y las existencias totales.

CUADRC 3
Dernanda Dermanda
total total
por Existencias por Existencias
Precio tenencia totales Precio tenencia totales

80... 17 caballos 8 caballos 91... G caballos 8 caballos
8l... 16 8 92... 4 8
82... 16 8 93.. 4 8
83... 15 8 94... 4 8
84... 14 8 95... 4 8
85... 13 8 96... 2 8
86... 12 8 o97... 2 8
87... 11 8 98... 2 8
88.. 10. 8 99... 1 8
89... 8 8 100... 1 8
90... 6 8 101... 0 8
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Ficuaa 19
LAS EXISTENCIAS Y LA DEMANDA TOTAL POR TENENCIA
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Es obvio que el corrimiento hacia la derecha de la curva de de-
manda total, cuando baja el precio, es atin mds acentuado que el de
la curva de demanda, puesto que la demanda aumenta o perma-
nece igual a medida que el precio baja, mientras que la demanda por
retencién de los vendedores también tiende a crecer a medida que
el precio baja. El cuadro de la demanda total se obtiene de la suma
de ambas. Evidentemente, la demanda por retencién de los vende-
dores aumenta a medida que el precio disminuye por la misma razén
que lo hace la curva de demanda de los compradores. Con un precio
mds bajo, el valor del bien de compra para uso directo o para fu-
turos intercambios aumenta relativamente y, por consiguiente, el
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vendedor tiende a retener una mayor cantidad del bien. En otras
palabras, la curva de demanda por retencién es el anverso de la curva
de oferta.

Otro punto interesante es que, al precio de equilibrio de 89, la
demanda total es 8, igual a las existencias totales. Por ende, el precio
de equilibrio no solo iguala la demanda y la oferta en el mercado,
sino que también iguala las existencias de un bien con el deseo de tenerlo
por parte de las personas, incluyendo compradores y vendedores. En el
diagrama anterior, las existencias totales han sido establecidas en 8.

Es evidente que el mercado tiende siempre a establecer el precio
de un bien de manera tal que las existencias sean iguales a la demanda
total. Supongamos que el precio de un bien sea mds alto que este
precio de equilibrio. Digamos que el precio es 92 y, a ese precio el
stock es 8 y la demanda total, 4. Esto significa que hay cuatro caba-
llos cuyos duefios no quieren poseerlos. Es obvio que alguien debe
poseer ese stock porque todos los bienes deben ser propiedad de
alguien, ya que, de otra manera, no serfan objeto de la accién humana.
Como en todo momento la totalidad de las existencias debe perte-
necer a alguien, el hecho de que el stock de un bien sea mayor que
la demanda total significa que hay un desequilibrio en la economia,
que algunos de los poseedores estdn insatisfechos con lo que poseen.
Tenderdn entonces a fijar precios més bajos para poder vender y el
precio caerd hasta que el stock iguale a la demanda total. Inversa-
mente, supongamos que el precio sea mds bajo que el de equilibrio,
digamos 85, al cual se demandan 13 caballos cuando la existencia
es de 8. La puja de los potenciales compradores por los bienes esca-
sos har4 subir el precio hasta que alcance el equilibrio.

En aquellos casos en los cuales los individuos prevén correcta-
mente el precio de equilibrio, el elemento especulativo tenderd a
hacer la curva de demanda total atin mds «eldstica» y plana. A un pre-
cio mds alto que el de equilibrio pocos deseardn conservar sus exis-
tencias (los compradores demandardn muy poco y los vendedores
querrdn deshacerse de sus reservas). Por el contrario, a un precio mds
bajo que el de equilibrio, la demanda total serd mucho mayor que
las existencias; los compradores demandardn mucho, pero los vende-
dores se negardn a vender sus reservas. Las diferencias entre la demanda
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total y las existencias serdn mds grandes, y la puja de los aspirantes
a compradores y las rebajas de los potenciales vendedores conduci-
rdn, muy pronto, al precio de equilibrio.

Hemos visto que, al precio de equilibrio, los compradores de ma-
yor capacidad de cambio (o los que «mds urgentemente necesitan
el bien») realizan intercambios con los vendedores de mayor capa-
cidad de cambio. Aqu{ vemos que el resultado del proceso de inter-
cambio es que las existencias van a parar finalmente a manos de
los poseedores de mayor capacidad de cambio. Recordemos que, en la
transaccién por ocho caballos, los compradores de mayor capaci-
dad, X1-X5, compraron a los vendedores de mayor capacidad, Z1-
Z5. Una vez realizado el intercambio, los poseedores eran X1-X5,
y los vendedores excluidos, Z6-Z8. Esos individuos terminaron po-
seyendo los ocho caballos, siendo los poseedores de mayor capaci-
dad. A un precio de 89 barriles de pescado por caballo fueron los
que, a causa de sus escalas de valores, prefirieron el caballo en lugar
de los 89 barriles de pescado, y actuaron sobre la base de sus prefe-
rencias. Para cinco de esos individuos esto significé cambiar el pes-
cado que posefan por el caballo; para tres significé rehusarse a cambiar
sus caballos por pescado. Los otros nueve participantes del mercado
fueron los poseedores de menor capacidad, y terminaron siendo los
poseedores del pescado en lugar de los del caballo (aunque hubie-
ran empezado poseyendo caballos). Fueron los dnicos en cuyas es-
calas de valores 89 barriles de pescado valfan mds que un caballo.
Cinco de ellos posefan originalmente caballos que cambiaron por
pescado; los otros cuatro simplemente retuvieron el pescado que te-
nfan sin cambiarlo por caballo alguno.

El andlisis de la demanda total por tenencia es tan dtil como el
de la ofertay la demanda. Cada uno tiene sus ventajas para ser usado
en esferas diferentes. El andlisis de la demanda total tiene el defecto
de que no muestra las diferencias entre compradores y vendedores.
Al considerar la demanda total, hace abstraccién de los intercam-
bios reales, y no determina, como lo hacen las curvas de demanda y
oferta, la cantidad de intercambios. Solo revela el precio de equili-
brio, sin mostrar la cantidad intercambiada a ese precio. Sin embargo,
se concentra mds rigurosamente en la verdad fundamental de que
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el tinico determinante del precio es la utilidad. La curva de oferta es
reducible a una curva de demanda por retencién y a una cantidad dada
de existencias fisicas. En consecuencia, el andlisis de la demanda rotal
y el stock demuestra que la curva de oferta no estd basada en un cierto
«coste» independiente de la utilidad en las escalas de valores indi-
viduales. Vemos que los determinantes fundamentales del precio son
las escalas de valores de todos los individuos {compradores y vende-
dores) que participan del mercado, y que el srock fisico simplemente
se distribuye de acuerdo con estas escalas.”®

En estos intercambios directos de bienes dtiles se hace evidente
que, aun cuando la utilidad de los bienes para los compradores y ven-
dedores estd determinada, en el momento de la transaccién, por el
valor de cambio que poseen para cada individuo, la Gnica fuente #/-
tima de utilidad para cada bien es su valor de uso directo. Si, para el
que posee un caballo, la mayor utilidad de este es el pescado o lavaca
que puede obtener a cambio, y el mayor valor para los poseedores
del pescado o de la vaca es el caballo por el cual pueden intercambiar
esos bienes, etc., el determinante tltime de la utilidad de cada bien
es el valor de uso directo para el consumidor individual.

9, MERCADOS CONTINUOS Y CAMBIOS DE PRECIO

¢Cémo podremos, entonces, resumir el andlisis de nuestro mercado
hipotético de pescado y caballos? Hemos comenzado con un stock
de ocho caballos (y también con cierto stock de pescado), y con una
situacién en la cual las posiciones relativas de ambos bienes en las
escalas de valores de diferentes personas permitfan establecer las
condiciones adecuadas para su intercambio. De los poseedores origi-
nales, los vendedores «de mayor capacidad de cambio» vendieron
sus caballos, mientras que, entre los que originalmente no poseian

28, Sobre ¢l andlisis de la demanda votal y el stock, véase Philip H. Wicksteed, The
Common Sense of Political Ecanomy and Selected Papers (Routledge and Kegan Paul,
Londres, 1933), 1, 213-38; IL, 493-526, y 784-88. Véase también Boulding, ep. cit.,
pp. 51-80.
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este bien, los compradores «de mayor capacidad de cambio» adqui-
rieron unidades de ese szock a cambio de su pescado. El precio final
de venta fue el precio de equilibrio resultante de sus diferentes es-
calas de valores, las que también determinaron el niimero de intet-
cambios realizados a ese precio. Como resultado neto, cada bien
pasé a manos de los poseedores de mayor capacidad de cambio, de
acuerdo con la posicién relativa de esos bienes en sus escalas de va-
lores. Terminados los intercambios, los poseedores de mayor capa-
cidad de cambio tomaron posesién de las existencias y el mercado
para ese bien queds cerrado.

Después de haber alcanzado el equilibrio, y con los bienes en po-
der de los poseedores de mayor capacidad de cambio, el intercam-
bio ya no tiene objeto. El mercado se ha cerrado y no hay actividad
con vistas a «determinar el precio del mercado», porque no existen
motivos para un intercambio. Sin embargo, nuestra experiencia nos
dice que los mercados de casi todos los bienes se encuentran en cons-
tante renovacién.

El mercado se modificard solo si se produce un cambio en la po-
sicién relativa de los dos bienes en consideracidn, en las escalas de
valores de dos individuos por lo menos, uno de ellos poseedor de
uno de los bienes, y el otro poseedor del otro bien. Entonces, los
intercambios se llevardn a cabo en una cantidad y a un precio final
determinados por la interseccién de las nuevas curvas de oferta y
demanda. Esto podrd establecer una canridad diferente de incer-
cambios al precio de equilibtio anterior o a un precio nuevo, segin
su contenido especifico. También puede ocurrir que la nueva combi-
nacién de cuadros de oferta y demanda —en el nuevo periodo—
sea idéntica a la ancerior y, por lo tanto, establezca la misma canti-
dad de intercambios y el mismo precio vigente en el mercado previo.

El mercado siempre tiende rdpidamente hacia la posicién de
equilibrio; cuanto mds amplio sea, y cuanto mejor resulte la comu-
nicacién entre los participantes, mds pronto se equilibrard. Ademds,
las especulaciones mds eficientes tenderdn a mejorar las previsiones
con respecto al punto de equilibrio, y este se alcanzard mds rdpido.
Sin embargo, en aquellos casos en los cuales el mercado no llega al
equilibrio antes de que se modifiquen los cuadros de oferta y demanda,

142



EL INTERCAMBIO DIRECTO

el punto de equilibrio ya no se alcanza. El mercado se hace continuo,
moviéndose hacia una nueva posicidn de equilibrio antes de haber
podido alcanzar la anterior.*?

Los diagramas de la figura 20 representan las distintas modifi-
caciones introducidas por un cambio en los cuadros de oferta y/o
demanda.

Estos cuatro diagramas muestran ocho situaciones que pueden
desarrollarse a partir de los cambios en los cuadros de oferta y de-
manda. Debe observarse que estos diagramas se aplican rnto a un
mercado que ha alcanzado el equilibrio, que por lo tanto se renveva
en algiin momento futuro, como a un mercado continuo, que expe-
rimenta modificaciones en las condiciones de oferta y/o demanda
antes de alcanzar el punto de equilibrio anterior. Las lineas conti-
nuas representan los trazados «originales»; las lineas discontinuas,
los «<nuevos».

En todos estos diagramas se han usado lineas rectas solo por con-
veniencia, ya que pueden tener cualquier forma, siempre que se cum-
plan las condiciones mencionadas respecto de las inclinaciones de
las curvas (inclinacién descendente hacia la derecha en las curvas de
demanda, etc.).

En el diagrama (A), la demanda en el mercado aumenta. A cada
precio hipotético, los participantes deseardn incrementar sus exis-
tencias de bienes (independientemente de que posean ya unidades

29. No es probable que se produzca esta situacién en ¢l caso del equilibrio de mer-
¢eado que hemos descrito. Generalmente el mercado tiende 2 «compensarser répida-
mente mediante la determinacién de un precio de equilibrio, después de lo cual se
realiza cierto nimero de intercambios hasta que se llega a lo que se ha dado en llamar
el estado final de inactividad, o sea, |a etapa que sigue 2 esos intercambios. Estos
precios de equilibrio, sin embarge (como lo veremos en los préximes capitulos), tien-
den a modificarse hacia una posicién de equilibrio a largo plazo, de acuerdo con el
cuadro de la demanda y con las existencias producidas. La curva de oferta en este
estado final de teposo implica las dltimas decisiones con respecto a la produccién de
un bien y difiere de la curva de oferta del mercado. Mientras se va realizando el movi-
miento hacia ese «estado final», van cambiando condiciones tales como la curva de
demanda; por ende, se establece un nuevo estado final como meta de los precios de
mercado. El estado final, entonces, nunca se alcanza. Véase Mises, Human Action, pp.
245 vy 5.
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FIGURA 20
CAMBIOS EN LOS CUADROS DE OFERTA Y DEMANDA

D

(B)

(C) (D)

del bien o no). La oferta permanece igual. Como resultado, el nuevo
precio de equilibrio es mds alto que el anterior, y la cantidad de inter-
cambios que s¢ llevan a cabo en la nueva posicion de equilibrio es mayor
gue la de la posicidn anterior. :

En el diagrama (B), /1 oferta aumenta, mientras que la demanda
permanece igual. A cada precio hipotético, la gente desea liquidar
mds existencias. Como consecuencia, el nuevo precio de equilibrio
es mds bajo que el anterior, y la cantidad intercambiada en la posi-
cidn de equilibrio es mayor.
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Los diagramas (A) y (B) también muestran lo que ocurre cuando
disminuye la demanda manteniéndose constante la oferta y vice-
versa. En este caso, las lineas discontinuas representan las configu-
raciones primitivas y las lineas continuas, las nuevas. En el diagrama
(A), vemos que una disminucién en la demanda conduce a una
reduccién del precio y de la cantidad intercambiada. En el diagrama
(B), vemos que una disminucion en la oferta conduce a un precio
mds alto y a una reduccién en la cantidad intercambiada.

En los diagramas (C) y (D) se ha eliminado la restriccién de que
una de las curvas deba permanecer igual mientras la otra se modi-
fique. En el diagrama (C), la demanda disminuye y la oferta aumenta.
Esto definitivamente conducird a una disminucion del precio de equi-
librio, aunque lo que ocurra con la cantidad intercambiada depen-
derd del cambio relativo de las dos curvas y, por lo tanto, el resul-
tado no se puede prever sobre la base de un aumento en la oferta y
una disminucién en la demanda. Inversamente, una disminucién
en la oferta, mds un aumento en la demanda, conducird a un aumento
en el precio de equilibrio.

El diagrama (D) revela que un aumento en ambos cuadros de de-
manda y oferta conducird a un aumento en la cantidad intercam-
biada, aunque el hecho de que el precio disminuya o no dependerd
de la proporcién relativa de los cambios. Inversamente, una dismi-
nucién de ambos cuadros (oferta y demanda) hard que lz cantidad
intercambiada sea menor. En el diagrama (C), lo que ocurre con la
cantidad, y en el diagrama (D), lo que sucede con el precio depen-
den de la forma especifica de ambas curvas y de los cambios produ-
cidos en ellas.

Las conclusiones de estos diagramas pueden resumirse en el
cuadro 4.

Si estos son los efectos de los cambios en los cuadros de demanda
y oferta de un periodo a otro, trataremos de explicar ahora las causas
que los motivan. Una modificacién en la demanda se debe simple-
mente a un cambio en la utilidad relativa de los dos bienes (el bien
acomprar y el bien en venta) en las escalas de valores de los compra-
dores individuales. Un aumento en la demanda, por ejemplo, signi-
fica que en general el bien a comprar ha subido en las escalas de
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CUADRO 4
Si Entonces
la demanda 'y  la oferta el precio y la cantidad
de equilibrio intercambiada
aumenta es igual aumenta aumenta
disminuye es igual disminuye disminuye
es igual aumenta disminuye aumenta
es igual disminuye aumenta disminuye
disminuye aumenta disminuye —
aumenta disminuye aumenta —
aumenta aumenta — aumenta
disminuye  disminuye — disminuye

valores de los compradores. Esto puede atribuirse 2 2) un aumento
en el valor de uso directo del bien; &) menos oportunidades para
intercambiar el bien en venta por otros bienes (por ejemplo, como
consecuencia de una elevacién en el precio de las vacas en términos
de pescado), o ¢) una menor actividad especulativa en espera de una
mayor reduccién del precio del bien. Este tltimo caso ha sido visto
en detalle y se ha demostrado que se corrige por s{ mismo, ya que
obliga al mercade a alcanzar mds rdpidamente la posicién de equi-
librio. Podemos, por lo tanto, omitir este caso ahora y concluir que
un aumento en la demanda se debe a un incremento en el valor de
uso directo del bien 0 a un precio m4s alto de otros bienes de compra
potenciales, en términos del bien en venta, que los compradores
ofrecen a cambio. Una disminucién en la demanda se debe preci-
samente a los casos contrarios: una caida del valor de uso directo o
mejores oportunidades para adquirir otros bienes de compra a cambio
de este bien en venta. Esto dltimo podria significar un mayor valor
de cambio (por ejemplo, del pescado) en otras esferas de intercam-
bio. Las modificaciones en las oportunidades para otros tipos de
intercambio pueden ser el resultado de precios més altos 0 mds bajos
para los demds bienes, o bien pueden ser consecuencia del hecho
de que en el mercado se estdn ofreciendo nuevos tipos de bienes a
cambio de pescado. Por ejemplo, si se empieza a ofrecer vacas a cambio
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de pescado en un mercado en el cual esto no ocurria antes, se am-
plfan las oportunidades de intercambiar pescado, y esto resultard en
una declinacién general de la curva de demanda de caballos en tér-
minos de pescado.

Obviamente, un cambio en la curva de oferta del mercado es tam-
bién resultado de un cambio en la utilidad relativa de los bienes en
las escalas de valores de los vendedores. Esta curva, sin embargo, pue-
de descomponerse en dos: la cantidad de existencias fisicas y la de-
manda por retencién por parte de los vendedores. Si partimos del
supuesto de un stock constante en los dos periodos comparados,
entonces una modificacién en la curva de oferta se debe puramente
a un cambio en la curva de demanda por retencién. Una disminu-
cién en la oferta causada por un aumento en la demanda por reten-
cién de existencias puede ser causada por 2) un aumento en el valor
de uso directo del bien para los vendedores; 4) mejores oportunida-
des para hacer intercambios por otros bienes de compra, o ¢) mayor
especulacién acerca de un aumento del precio en el futuro. Podemos
omitir aquf el dltimo caso por la misma razén que lo hicimos al re-
ferirnos a la curva de demanda. Por el contrario, una caida en la de-
manda por retencién puede deberse a 2) una disminucién en el valor
de uso directo del bien para los vendedores, o ) menores oportuni-
dades para intercambiar por otros bienes de compra.

En consecuencia, con un stock total constante, las modificaciones
en las curvas de oferta y de demanda se deben solamente a cambios
en la demanda total por tenencia del bien, por parte de los compra-
dores o de los vendedores; estos cambios, a su vez, se originan en
variaciones en la utilidad relativa de los dos bienes. De esta manera,
en los diagramas (A) y (B) el aumento en el cuadro de la demanda y
la disminucién en el cuadro de la oferta, de °S” a SS, son el resultado
de un aumento en la demanda total. En un caso, el aumento en la
demanda total por tenencia se debe a los compradores, en el otro, a
los vendedores. La figura 21 ilustra este hecho. En ambos casos de
aumento en la demanda total, digamos de DT a D’T”, el precio de equi-
librio sube. Y ala inversa, cuando la demanda disminuye, y/o la oferta
aumenta, esto significa que existe una disminucién general en la
demanda total y, en consecuencia, una baja en el precio de equilibrio.
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Ficura 21
AUMENTOQO EN LA DEMANDA TOTAL POR TENENCIA

E

Un diagrama de la demanda total por tenencia no puede propor-
cionar informacién sobre la cantidad intercambiada, sino solo sobre
el precio de equilibrio. Asi, en el diagrama (C), las dos lineas discon-
tinuas representan una caida en la demanda tetal, y en consecuen-
cia, podremos estar seguros de que la demanda total disminuird y,
por lo tanto, también lo hard el precio. (Si pasamos de las lineas
discontinuas a las continuas tendremos ejemplificado el caso opuesto.)
En el diagrama (D), sin embargo, como un aumento de la oferta
representaba una caida en la demanda por retencién, y un aumento
en la demanda significaba un incremento en la demanda por tenen-
cia, no siempre podiamos estar seguros del efecto neto sobre la
demanda total y, per lo tanto, sobre el precio de equilibrio.

Desde el comienzo del andlisis de la oferta y la demanda hasta
este punto hemos dado por sentado que las existencias fisicas son
constantes. Por lo tanto, hemos supuesto un stock de ocho caballos
y hemos considerado los principios segiin los cuales este stock pasard
a manos de diferentes poseedores. El andlisis se aplica a rodos los
bienes, en aquellos casos en los cuales las existencias de un bien se
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intercambian por las existencias de otro. Para algunos bienes, el anili-
sis solo puede llegar hasta este punto. Setfa el caso de aquellos bienes
cuyo szock es fijo y no puede ser aumentado mediante la produc-
cién. Pueden ser bienes naturales o producidos por el hombre, pero
la cantidad disponible no puede acrecentarse por la accién humana.
Un ejemplo podria ser un cuadro de Rembrandt después de la muerte
de este. Ese cuadro podria ocupar una posicién tan elevada en las
escalas de valores de algunos individuos que demandarfa un precio
muy alto en intercambio por otros bienes. Sin embargo, la cantidad
disponible no puede aumentar nunca, y el intercambio y la fijacién
del precio solo pueden llevarse a cabo en términos de un andlisis de
los intercambios anteriores del srock existente, determinados por la
posicién relativa de este bien, y de otros, en numerosas escalas de
valores. Supongamos que se ha producido cierta cantidad de dia-
mantes y que ya no se puede conseguir mds en ninguna parte. Aqui,
nuevamente, el problema serfa parecido, dado que solo se podria in-
tercambiar el stock disponible. En estos casos no existe el problema
posterior de la produccidn, o sea, el de decidir cudnto se debe pro-
ducir en un cierto periodo. Sin embargo, para la mayoria de los bie-
nes esto es fundamental. Gran parte de este libro estd dedicado, en -
realidad, a analizar el problema de la produccién.

Veremos ahora casos en los cuales las reservas existentes de un
bien se modifican de un periodo a otro. Por ejemplo, puede haber
un aumento del stock por haberse producido wna nueva cantidad
del bien, que constituye un agregado a las existencias torales. Asi, tres
dias después de empezar a operar el mercado de caballos podrian
sumarse dos caballos nuevos a la reserva existente. Si el cuadro de la
demanda de los compradores y el cuadro de la demanda por reten-
cién de los vendedores permanecen iguales, tendr4 lugar la situacién
representada en la figura 22.

El aumento en las existencias hard bajar el precio del bien. Al
precio de equilibrio anterior, los potenciales vendedores encuentran
que su stock excede la demanda total por tenencia y, en consecuen-
cia, pedirdn menos a cambio de sus bienes para poder venderlos, lo
cual determinard un nuevo precio de equilibrio mds bajo que el
anterior.
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Ficura 22
EFECTO DE UN AUMENTO EN EL STOCK
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En términos de las curvas de oferta y demanda, un aumento del
stock, permaneciendo constantes los cuadros de demanda y de de-
manda por retencidn, es equivalente a un aumento uniforme en el
cuadro de oferta por el agregado de nuevas existencias (en este caso,
los dos caballos). La cantidad ofrecida serfa el total anterior mds el
agregado de dos unidades. Los que poseen un exceso de stock al
precio de equilibrio anterior tienen que rebajar sus precios para
poder vender sus actuales existencias incrementadas. Si volvemos a
la tabla 2 veremos que un aumento de 2 en la oferta hace bajar el
precio de equilibrio a 88 (donde la demanda es 6 y la oferta nueva
es O).

La situacién puede ser representada como lo muestra la figura 23.

El aumento de las existencias se refleja en un aumento uniforme
en la curva de oferta y, en consecuencia, una cafda del precio y un
incremento en [a cantidad intercambiada.

Naturalmente, no hay razén para suponer que, en realidad, un
aumento en las existencias serd acompafiado necesariamente por una
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FiGura 23
EFECTO DE UN AUMENTO EN LA OFERTA

barriles por caballo

S D

56 caballos

curva de demanda por retencién invariable. Pero para estudiar los
diversos factores causales cuya interaccién da origen al resultado his-
torico real, es necesario aislar cada uno de ellos y considerar cudl se-
ria su efecto si los demds permanecieran constantes. Asi, si un incre-
mento en el stock fuera absorbido al mismo tiempo por un aumento
equivalente en la demanda por retencién, la curva de oferta no aumen-
taria en absolurto, y el precio y la cantidad intercambiada no se mo-
dificarfan. (En el cuadro de demanda total y stock, esta situacién seria
reflejada por un aumento en las existencias acompafiado por una ele-
vacién compensatoria en la curva de demanda total, dejando el precio
en el nivel original.)

Una disminucidn en las existencias de un periodo a otro puede ser
el resultado de haber consumido existencias. Por lo tanro, si conside-
ramos solamente bienes de consumo, parte del stock podrd ser con-
sumido. Ya que los bienes generalmente se agotan en el proceso de
consumo, si no hay suficiente produccién durante el lapso que se
considera, el stock total decrecerd. Se puede agregar un caballo nuevo

I51



EL HOMBRE, LA ECONOMIA Y EL ESTADO

al stock, pero dos pueden morir en el intervalo y, como consecuencia,
podria haber un caballo menos en el mercado. Una disminucidn de
las existencias, con una demanda invariable, ejerce el efecto exacta-
mente opuesto, como podemos ver en los diagramas si pasamos de
las lineas discontinuas a las continuas. Al precio de equilibrio ante-
rior hay un exceso de demanda total por tenencia en comparacién
con las existencias disponibles, y el resultado serd una puja que har4
subir los precios hasta alcanzar un nuevo punto de equilibrio. La
oferta disminuird de manera uniforme al decrecer el szock, lo que
resultard en un precio mds alto y una cantidad menor de bienes inter-
cambiados.

Podemos resumir la relacién entre existencias, produccién y
tiempo, expresando que las existencias de un momento dado (defi-
niendo este como ¢l lapso durante el cual las existencias permane-
cen inalteradas) se relacionan con las existencias de uno anterior,
de esta manera:

Si S, es igual al srock de cierto momento (7}

S, , es igual al srock de un momento anterior (z7),

n unidades de tiempo antes
P esigual a la produccién del bien durante el periodo #

Cﬂ es igual a fa cantidad del bien consumido durante
el periodo #

Entonces:
S: = SM + PH - CH

Por lo tanto, en el caso anterior, si el stock original es de 8 caba-
llos, y se agrega uno pero dos mueren, el nuevo stock del bien ser4:
8 +1-2 =7 caballos.

Es muy importante tratar de no confundirse con el término
«aumento de la demanda». Cuando aparece desvinculado de otras
consideraciones en este trabajo, siempre significa un aumento en el
cuadro de la demanda, es decir, un aumento en las cantidades que
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serdn demandadas a cada precio hipotético. Esta «variacién haciala
derecha de la curva de demanda» siempre tiende a causar un aumento
en el precio.

Nunca debe confundirse con el «<aumento de la cantidad deman-
dada» que se da, por ejemplo, en respuesta a un aumento de la oferta.
Un incremento en el cuadro de la oferta, bajando los precios, lleva
al mercado a demandar la mayor cantidad oftecida. Esto, sin em-
bargo, 70 es un aumento en la demanda, sino que es una exrension
del mismo cuadro de demanda. Es una cantidad mayor demandada
en respuesta a una oferta con un precio mds atractivo. Este simple
movimiento dentro del mismo cuadro no debe confundirse con un
aumento de este a cada precio dado. Los diagramas de la figura 24
ponen de manifiesto la diferencia.

El diagrama I muestta un aumento en la demanda, mientras que
el diagrama II indica una extensién de la cantidad demandada dentro
del mismo cuadro, como resuttado de un incremento en la oferra.
En ambos casos, las escalas de valores de los diversos individuos
determinan el resultado final, pero pueden producirse grandes confu-
siones si no se distinguen claramente los conceptos cuando se usan
términos rales como «aumento» o «disminucién» de la demanda.

FiGURA 24

AUMENTO EN EL CUADRO DE LA DEMANDA
Y EN LA CANTIDAD DEMANDADA

I

Precio
Precio

Cantidad Cantidad
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10. LA ESPECIALIZACION Y LA PRODUCCION DE EXISTENCIAS

Hemos analizado los intercambios que se llevan a cabo con un stock
dado y los efectos de fos cambios en el stock de un bien. Todavia per-
manece sin respuesta la pregunta: ;En qué principios se basa la de-
terminacién de la magnitud de las existencias? Con excepcion de los
bienes de produccién y de consumo dados por la naturaleza, fodos
los bienes deben ser producidos por el hombre. (Incluso los productos
aparentemente dados por la naturaleza deben ser buscados, encon-
trados y posteriormente usados por el hombre; por lo tanto, en defi-
nitiva, se deben al esfuerzo humano.) La magnitud del szocf de un
bien depende de la proporcién en que dicho bien se ha producido
y se produce. Y puesto que las necesidades humanas, respecto de la
mayoria de los bienes, son ilimitadas, los bienes que se consumen
a causa del uso deben ser reemplazados constantemente por otros
recién producidos. Por consiguiente, el estudio de la produccién y
de sus determinantes es muy importante para el andlisis de la accién
humana.

Por ahora no es posible dar una respuesta cabal a este problema,
pero podemos hacer ciertas reflexiones generales sobre la produc-
cién. En primer lugar, aunque cualquier individuo puede ser, en
momentos diferentes, comprador y vendedor de las existencias dis-
ponibles, la produccién de estas debe ser consecuencia de la especia-
lizacién. Hemos hablado ya de esta omnipresencia de la especia-
lizacién, y el proceso que da lugar a ella serd tanto mas avanzado
cuanto mds compleja sea una economia. Se ha demostrado que las
bases para la especializacién son las diferentes habilidades del hombre
y los distintos lugares donde se encuentran los recursos naturales.
El resultado de este proceso productivo es un bien que mds tarde
serd vendido por sus productores a cambio de otro producido de la
misma manera. Las primeras ventas de cualquier bien serdn efectua-
das por sus productores originarios. Las compras estardn a cargo de
compradores que utilizardn estos bienes directamente o los retendrdn
para venderlos mds tarde a un precio mds alto. Por lo ranto, los pro-
ductores originarios venderdn nuevas existencias del bien, en cualquier
momento dado. El stock anterior serd vendido por: 4) productores

I54



EL INTERCAMBIO DIRECTO

originarios, que han acumulado reservas mediante demandas por
retencién; ) compradores que han adquirido el bien para revenderlo
a precios mds altos, y ¢) compradores anteriores, en cuyas escalas de
valores la utilidad relativa del bien, para su uso directo, ha disminuido.

Entonces, el cuadro de la oferta del mercado siempre estd formado
por las ofertas agregadas de los signientes grupos de vendedores:3©

a) La oferta de los productores del bien.
1. La oferta inicial de las nuevas existencias.
2. La oferta de viejas existencias retenidas previamente por los
productores.

&) La oferta de viejas existencias por parte de sus compradores.
1. Ventas por parte de los compradores que han especulado con
la posibilidad de revender a un precio m4s alto.
2. Ventas por parte de los compradores que han comprado el
bien para su uso directo, pero en cuyas escalas de valores la
utilidad relativa de ese bien ha disminuido.

El cuadro de la demanda del mercado consiste en la suma de las
demandas de:

¢) Los que compran el bien para su uso directo.
d) Los que compran para especular con la reventa a precios mds altos.

Puesto que el bien consiste en unidades que tienen la misma uti-
lidad para los compradores, es necesariamente indiferente el hecho
de que las existencias que adquieren sean viejas o nuevas. Si no fuera
asi, se trataria de dos bienes diferentes y no del mismo bien.

La curva de oferta de la clase de vendedores del grupo (4) ya ha
sido analizada (la relacién entre el stock del bien y la demanda por

30. El agregado de los cuadros de oferra puede enrenderse ficilmente: sia un pre-
cio X, los vendedores de clase (a) proveerdn T rtoneladas de un bien y los de clase (&)
proporcionardn T’ toneladas, la oferta rotal del mercado para ese precio es T + T tone-
ladas. El mismo procese se da para cada precio hipocérico.
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retencién por parte de los que especulan con la reventa y de aque-
llos para los cuales la posicién respecto de la utilidad del bien ha
cambiado). Sin embargo, ;qué més puede decirse del cuadro de la
demanda de los vendedores del grupo (a), que son los productores
originarios del bien?

En primer lugar, la existencia de un nuevo stock del bien produ-
cido en poder de los productores también es fija en cada momento.
Por ejemplo, los productores de cobre deciden producir 5.000 tone-
ladas para el mes de diciembre. A fines de ese mes las existencias de
su nueva produccién de cobre serdn de 5.000 toneladas. Podrfan
arrepentirse de su decisién y creer que, si pudieran decidir otra vez,
producirian, digamos, 1.000 toneladas. Pero el hecho es que ahora
tienen 5.000 toneladas y deben darles el mejor uso posible. El rasgo
caracteristico de los productores originarios es que, como resultado
de la especializaci6n, el valor de uso directo de su producto es casi nulo
para ellos. Cuanto mayor especializacién existe, menor valor de uso
posible tiene el producto para su productor. Imaginemos, por ejem-
plo, cudnto cobre podria consumir para su uso personal el pro-
ductor, o qué valor de uso directo tendria su enorme produccién
de automéviles para la familia Ford. Por lo tanto, en el cuadro de la
oferta de los productores, el elemento de uso directo desaparece en
su demanda por retencién. La Ginica razén por la que un producror
puede retener parte de sus existencias es especulativa (cuando prevé
un precio més alto en el futuro para el bien). (En el intercambio di-
recto existe también la posibilidad de trocarlo por un tercer bien,
en nuestro ejemplo, vacas en lugar de pescado.)

Si, por el momento, suponemos que no hay vendedores del grupo
(6) en el mercado y que los productores no tienen una demanda por
retencién actual o resultante de una acumulacién anterior, entonces
los cuadros de demanda y de oferta pueden representarse como SS
y DD en la figura 25. Por lo tanto, sin demanda por retencién, la
curva de oferta serd una linea recta vertical (SS) al nivel de las nuevas
existencias. Sin embargo, es mucho mds probable que un precio que
esté por debajo del de equilibrio induzca a los productores a rete-
ner stock previendo precios mds altos en el futuro (lo que se deno-
mina «formacién de inventarios»}, y que un precio por encima del
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FIGURA 25

EFECTOS DE UN NUEVO STOCK
DE LOS PRODUCTORES DEL GRUPO (A)

Nuevo stock

Q

de equilibrio los haga disponer de las reservas anteriores, acumula-
das en el pasado como demanda por retencién (lo que se conoce
como «iquidacién de inventarios»). En ese caso, la curva de oferta
toma una forma mds familiar (la linea discontinua §’S’).

La eliminacién del valor de uso directo del cdlculo de los vende-
dores significa que todas las existencias deberdn ser vendidas de
manera que, finalmente, los productores no reservaran parte alguna
del stock. Hardn sus ventas en el momento en que consideren que
el precio de mercado sea el mds alto que puedan obtener (es decir, en
el momento en el cual la demanda del mercado sea supuestamente
la mayor).3' Por cudnto tiempo podrin los productores retener sus

31. Por supuesto que, estrictamente, sus cdlculos tendrfan que incluir los costes de
almacenaje.
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existencias dependerd, naturalmente, de la durabilidad del bien; las
frutillas son sumamente perecederas y no podrian permanecer en
buen estado durante muche tiempo; por lo tanto, su curva de oferta
en el mercado serd probablemente una linea vertical.

Supongamos que en el mercado se ha alcanzado un precio de equi-
librio respecto de un bien. En este caso, desaparece el elemento espe-
culativo de la demanda por retencién. Sin embargo, en contraste
con el mercado de reventa de reservas existentes, el de los nuevos pro-
ducros no termina. Como las necesidades se renuevan permanente-
mente en cada periodo, también en cada periodo se producirdn nue-
vas existencias de bienes y, si se mantiene constante la magnitud del
stock y dada una curva de demanda, se seguird vendiendo la misma
cantidad al mismo precio de equilibrio. Por ejemplo, supongamos
que los productores de cobre producen 5.000 toneladas en un mes
y se venden (sin demanda por retencién) a un precio de equilibrio
de OX, segtin el diagrama ancetior. La cantidad de equilibrio es OS.
Si al mes siguiente se producen 5.000 toneladas, el precio de equili-
brio serd el mismo. Si se producen mds, entonces, como vimos, el pre-
cio de equilibrio serd m4s bajo; si se producen menos, serd mds alro.

Si excluimos los elementos especulativos del cuadro de la de-
manda, esta serd determinada exclusivamente por la utilidad del
bien en uso directo (comparada con la utilidad del bien en venta).
Los dos nicos elementos en el valor de un bien son su valor de uso
directo y su valor de cambio; el cuadro de la demanda consta de la
demanda para uso directo y de la demanda especulativa para la re-
venta a un precio mds alto en el futuro. Si eliminamos este iltimo
elemento (por ejemplo, al precio de equilibrio), la tnica fuente de
demanda serd el valor de uso directo del bien para el comprador. Por
consiguiente, si abstraemos el componente de la especulacién, ¢/
tinico determinante del precio de mercado de un bien serd su valor
de uso directo para los compradores.

Como hemos demostrado en las secciones anteriores, la produc-
cién debe llevarse a cabo en un periodo dado. Para fabricar cierta
cantidad de existencias adicionales en una fecha futura, el produc-
tor debe realizar primero una serie de actos, usando trabajo, natura-
leza y bienes de capital, y el proceso requiere tiempo, desde los actos
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iniciales e intermedios hasta que se obtiene la existencia final del pro-
ducto. Por consiguiente, la esencia de la produccién especializada
es la previsidn por parte de los productores con respecto al estado futuro
del mercado. Al decidir si producird o no cierta cantidad de un bien
para una fecha futura, el productor debe emplear su criterio para cal-
cular el precio de mercado al cual le serd posible vender su szock. Este
serd probablemente un precio de equilibrio, pero puede durar poco
tiempo, sobre todo porque, debido al cambio constante en las esca-
las de valores, la curva de demanda también cambia permanente-
mente. Cada productor trata de usar sus recursos —trabajo y bie-
nes— de la manera que le permita obtener, en la produccién de su
stock, el mdximo ingreso psiquico posible y, por lo tanto, una ganan-
cia psiquica. El productor estd siempre expuesto a equivocarse, y los
errores en la previsién del mercado le provocardn una pérdida psiqui-
ca. El factor empresarial es, por lo tanto, esencial en la produccién
para el mercado. Es preciso tener en cuenta que los cuadros de la de-
manda, y consecuentemente los precios futuros, no son y nunca serdn
automdtica y definitivamente conocidos por los productores. Estos
deben estimar el estado futuro de la demanda lo mejor que puedan.

El espiritu de empresa es también la caracteristica dominante de
los compradores y vendedores que actan especulativamente, pre-
viendo si los precios habrdn de subir o bajar en el futuro. Esto es muy
importante y su éxito depende del acierto o error de sus prondsticos.
Puesto que, como vimos, las especulaciones correctas apresuran el
movimiento hacia el equilibrio y las equivocadas tienden a corregir-
se a s{ mismas, la actividad de estos especuladores tiende a acelerar
la llegada a una posicién de equilibrio.

Los que van a usar un bien, al adquirirlo, también deben prever
su deseo futuro de ese bien. Cuando lo compran, serd para utilizarlo
en algdn momento futuro, aun si este es muy cercano. La posicién
que ese bien ocupa en sus escalas de valores representa una estima-
cién del valor que esperan obtener en el futuro, descontado por la
preferencia temporal. Para el comprador es muy posible hacer una
prevision equivocada del valor que el bien tendrd para él en el futuro;
cuanto mds duradero sea el bien, mayor serd la posibilidad de error.
Por tanto, es mds probable que se equivoque el comprador de una
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casa, al prever su valor futuro, que un comprador de frutillas. Por
lo tanto, el espiritu empresarial es también una caracteristica del
comprador, aun en el uso directo de los bienes. Sin embargo, en el
caso de los productores especializados, la actividad empresarial est4
destinada a estimar las necesidades futuras de osas personas y esto,
naturalmente, es un trabajo mucho mds dificil que pronosticar las
valuaciones propias.

La accién humana se lleva a cabo por etapas y, en cada una, el
sujeto actuante debe hacer el mejor uso posible de sus recursos con
vistas a los acontecimientos futuros. El pasado se ha ido para siem-
pre; como ejemplo del papel que desempefian las equivocaciones en
las diferentes etapas de la accién humana, podemos considerar el
simple caso de un hombre que compra un bien para utilizarlo di-
rectamente. Supongamos que la estimacién de sus usos futuros lo
lleva a comprar 10 litros de leche a cambio de 100 barriles de pescado
(este serfa su mdximo precio de compra por ese bien) y que, después
de completada la compra, descubre que, por alguna razén, su valo-
racién ha cambiado y que ahora la leche ocupa un lugar mucho mis
bajo en su escala de valores. Ahora debe hacer frente al problema de
cémo hacer el mejor uso posible de los 10 litros de leche, que no
desaparece por el hecho de que él haya cometido una equivocacién
al asignar sus recursos. Si el precio siguiera siendo de 100 barriles de
pescado, lo mejor que podria hacer seria revender la leche y volver
a obtener los 100 barriles de pescado. Si fuera mayor que 100, obten-
drfa una ganancia especulativa, pudiendo vender la leche a cambio
de més pescado. Y si el precio de la leche ha bajado, pero ¢l pescado
ocupa todavia una posicién mds alta que los 10 litros de leche en su
escala de valores, también obtendria el méximo beneficio psiquico
vendiendo la leche por menos de 100 barriles de pescado.

Es importante reconocer que es absurdo criticar tal accién diciendo
que sufrié una pérdida neta de X barriles de pescado en el curso de
los dos intercambios. Con seguridad, si hubiera previsto correcta-
mente los acontecimientos no habria hecho el primer intercambio.
Por consiguiente, al analizarlo retrospectivamente, el intercambio
originario puede considerarse erréneo. Pero, una vez realizado este,
tiene que hacer el mejor uso posible presente y futuro de la leche,
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a pesar de las equivocaciones pasadas y, por lo tanto, el segundo cam-
bio fue su mejor decisién posible en vista de las circunstancias.

Si, por otra parte, el precio de la leche ha caido por debajo de su
nuevo precio mdximo de compra, entonces su mejor opcién serd uti-
lizar la leche en su uso directo mds valioso.

Del mismo modo, un productor puede decidirse a producir cierta
cantidad de bienes y, después de haberlo hecho, el cambio del mer-
cado lo hace arrepentirse de su decisién. Sin embargo, debe emplear
lo mejor que pueda las existencias ya producidas y obtener el mdximo
beneficio psiquico de ellas. En otras palabras, si consideramos retros-
pectivamente su accién desde el comienzo, cuando invirtid sus recur-
sos en la produccién, su acto significé una pérdida psiquica porque
no hizo el mejor uso posible de sus recursos. Pero una vez que las
existencias estdn producidas, esze es su recurso disponible y vender-
las al mejor precio posible le reportard un beneficio psiquico.

Ahora podemos resumir lo dicho con respecto al ingreso (psiquico)
esperado y al coste (psiquico) esperado, factores que entran en las de-
cisiones de compradores y vendedores en todo intercambio directo
de dos bienes.

Si eliminamos el elemento temporal especulativo, nos quedan los
factores: ingreso A, coste A, y coste C para compradores; e ingreso
A, coste A, y coste B para vendedores. Del mismo modo, si conside-
ramos a los vendedores como los productores originales especiali-
zados —y esto serd tanto mds cierto cuanto mayor sea la proporcién
de la tasa de produccién con respecto a las existencias acumuladas—,
el coste A desaparece para ellos. Si también recordamos que un inter-
cambio involucra dos bienes, puesto que el conjunto de compradores
de un bien es el conjunto de vendedores del otro bien, el coste 4 tam-
bién serd eliminado para los compradores. Solo los factores marca-
dos con un asterisco permanecerdn. El ingreso para compradores y
vendedores es el uso directo que esperan hacer de los bienes adquiri-
dos; los costes se reducen al intercambio por un tercer bien, que se
hace imposible debido a este intercambio (cuadro 5).

Los ingresos y los costes que implica tomar lz decisidn origina-
ria con respecto a la produccidn son, como hemos indicado, de orden
diferente, y se analizardn en capitulos posteriores.
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CUADRO 5
Ingresos del comprador Ingresos del vendedor
*A. Uso directo del bien *A. Uso directo del bien
de compra en venta

o:  B. Expectativadeunaventa o: B. Expectativa de una compra

posterior a un precio POSLerior a un precio
mds alwo mds bajo
(el que sea mis alro (el que sea mds alto
en su escala de valores) en su escala de valores)
Costes del comprador Costes del vendedor

A. Uso directe del bien A. Uso directo del bien
en venta de compra

o:  B. Expectativa de una compra o: *B. Intercambio por un tercer
posterior a un precio bien
mis bajo

o: *C. Intercambio por un tercer o: C. Una venta posterior

bien a un precio mds alto
(el que sea mds alto (el que sea mds alto
en su escala de valores) en su escala de valores)

IL. TIPOS DE BIENES INTERCAMBIABLES

Para mayor claridad del andlisis, los ejemplos de bienes intercam-
biables dados en este capitulo han hecho referencia en su mayoria a
bienes rangibles, tales como caballos, pescado, huevos, etc. Sin em-
bargo, no son estos los Gnicos bienes sujetos a intercambio. A puede
cambiar sus servicios personales por un bien de B. Por ejemplo, A
puede ofrecer su #rabajo al granjero B a cambio de un producto de
su granja, Mds aun, A puede entregar sus servicios personales di-
rectamente como si fueran bienes de consumo a cambio de algin otro
bien. Un individuo puede, por lo tanto, intercambiar atencién mé-
dica o la ejecucién de una obra musical por alimentos o ropa. Estos
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servicios son tan legitimamente bienes de consumo como los bie-
nes tangibles. Asimismo, el trabajo individual es un bien de produc-
cién, del mismo modo que lo son los bienes de capital palpables. En
realidad, los bienes concretos no se valoran tanto por lo que son fisi-
camente cuanto por los servicios que prestan al que los usa, sea este
consumidor o productor. El individuo que actda valora el pan porque
le brinda alimento, la casa porque le proporciona alojamiento, la
mdquina porque le ayuda a producir un bien de orden inferior. En
tltimo andlisis, los bienes tangibles también son valorados por sus
servicios y, en consecuencia, estdn en el mismo plano de los «servi-
cios» personales intangibles.

Por tanto, la economia #e es una ciencia que se ocupa particu-
larmente de los «bienes materiales» o del «<bienestar material». Trata,
en general, de la accién del hombre para satisfacer sus deseos v, de
modo mds especifico, del proceso de intercambio de bienes como
medio para que cada individuo satisfaga sus deseos. Aquellos pue-
den ser bienes tangibles o servicios personales intangibles. Los prin-
cipios de oferta y demanda y de determinacién del precio se aplican
por igual a unos y a otros, y el andlisis que hemos realizado vale para
todos los bienes.

Por lo tanto, hemos cubierto las siguientes posibilidades de inter-
cambio:

@) Un bien por otro (por ejemplo, caballos a cambio de pescado).

&) Un bien por servicios personales (por ejemplo, atencién médica a
cambio de manteca, o trabajo en una granja a cambio de comida).

¢) Un servicio personal por otro servicio personal (por ejemplo, aten-
cién médica a cambio de un trabajo de jardineria, o la ensefianza
a cambio de una ejecucién musical).?

En los casos en que compiten varias unidades homogéneas, se
pueden sumar los cuadros de oferta y demanda; en aquellos en los

cuales una de las partes, o ambas, estdn aisladas o son las inicas que

32. Sobre la imporcancia de los servicios, véase Acthur Latham Perry, Polirical
Eeonomy (21.2 ed., Charles Seribner’s Sons, Nueva York, 1892), pp. 124-39,

163



EL HOMBRE, LA ECONOMIA Y EL ESTADO

llevan a cabo el intercambio, la zona de determinacién del precio
serd establecida como lo indicamos antes. Por ende, si un profesor
de aritmética hace un trato con un violinista para intercambiar sus
servicios, las respectivas escalas de valores delimitardn la zona de
determinaci6n del precio. Si varios profesores de aritmética y varios
violinistas que ofrecen servicios homogéneos forman un mercado
para sus dos bienes, el precio de mercado se formard con el agre-
gado y la interseccién de los cuadros de oferta y demanda. Si los
servicios de diferentes individuos no son considerados de igual cali-
dad por los consumidores, se los evaluard por separado, y cada servi-
cio tendrd un precio distinto.? La curva de oferta serd entonces un
conjunto de unidades de un bien poseidas por un #nico individuo.
Esta curva de oferta individual es, por supuesto, de inclinacién
ascendente hacia la derecha. Si un solo individuo es el oferente de
un bien en el mercado, su curva de oferta es idéntica a la curva de
oferta del mercado.

Una razén evidente por la cual el intercambio se confunde con
un mero cambio de objetos mareriales es que gran parte de las propie-
dades intangibles 7o puede, por su naturaleza, ser intercambiada. Un
violinista puede ser duesio de su habilidad musical e intercambiar
unidades de esta, en forma de servicio, por los servicios de un médico.
Pero otros atributos personales, que no pueden ser objeto de inter-
cambio, pueden ser también deseados como bienes. Por ejemplo,
Brown puede tener un deseo: obtener la aprobacién de Smith. Este
es un bien de consumo particular que no es posible comprar con nin-
glin otro, pues lo que é| desea es verdadera aprobacién y no una mera
demostracién de ella, la cual sf podria comprarse. En este caso, el bien
de consumo pertenece a Smith, pero no puede ser intercambiado;
podria conseguirse de alguna manera, peto no por intercambio. En
relacién con el intercambio, este bien intangible es propiedad inalie-
nable de Smith, es decir, no puede cederlo. Otro ejemplo es que un
hombre no puede transferir su voluntad a otro, aunque pueda hacerlo
con muchos de sus servicios y propiedades. Como vimos, una persona

33. Esto, naturalmente, no significa negar que la existencia de grios violinistas de
diferentes calidades afectard las valoraciones del consumidor con respecto a cada uno.
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no podrifa consentir en trabajar para otra por el resto de su vida; po-
dria cambiar su decisién mds tarde y, entonces, en el mercado libre
nadie podria obligarla a continuar trabajando. Puesto que la volun-
tad del hombre es una propiedad inalienable, en el mercado irres-
tricto no puede ser forzado a mantener un arreglo por el cual deba
someter su albedrio a las érdenes de otros, aunque previamente hu-
biera estado conforme con hacerlo.3* 35 Por otra parte, cuando se
transfiere una propiedad, que puede ser enajenada, se convierte, na-
turalmente, en propiedad de la persona que la ha recibido en inter-
cambio —bajo su tnica y exclusiva jurisdiccién—, y su propieta-
rio original no puede ya reclamarla una vez realizada la transaccién.

Por lo tanto, los intercambios se realizan con bienes susceptibles de
transferirse; pueden ser bienes de consumo, con diferentes grados de du-
rabilidad, o bienes de produccién. Pueden ser tangibles, o bien servicios
personales intangibles. Hay otras clases de cosas que pueden intercam-
biarse, relacionadas con los bienes transferibles. Por ¢jemplo, supon-
gamos que Jones deposita un bien (digamos 1.000 bushels de trigo)
en un almacén para guardarles. Continda siende duefio del bien, pero
transfiere su posesién fisica al duefio del almacén, Green, para que se
lo guarde. Green le da un recibo a Jones por el trigo, certificando que
estd en depésito. El duefio del recibo tiene el derecho de recuperar
el trigo cuando presente el recibo en el almacén. A cambio del servi-
cio de guardar el trigo, Jones le paga cierta cantidad convenida de

34. En un mercado libre, si alguien ha tomade la propiedad de otro por medio de
un acuerdo semejante, tendrd que reintegrarla. Por lo tanco, si A ha acordado traba-
jar durante toda su vida para B a cambio de 10.000 gramos de oro, deberd devolver
una cantidad proporcional de esa propiedad si da por terminado el acuerdo y deja
de trabajar.

35. En otras palabras, no puede estipular contratos obligatorios comprometicndo
sus actos personales futuros. (Sobre el cumplimiente de los contratos en un mercado
irrestricto, véase la seccién 13.) Esto también es aplicable a los contrarss de mazrimo-
nio. Puesto que una persona es duefia de si misima, y esta es una propiedad inaliena-
ble, en un mercada libre un hombre o una mujer no pueden ser obligados a perma-
necer casados si no lo desean, al margen de cualquier acuerdo previo. En consecuencia,
un contrato de matrimonio, al igual que un contraro individual de trabajo, puede anu-
larse cuando cualguiera de las dos partes lo desee.
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algin otro bien, digamos esmeraldas. Por lo tanto, este derecho se
origina en el intercambio de un bien por un servicio (esmeraldas
por almacenamiento), y el precio de este intercambio se determina
segun los principios del andlisis que hemos enunciado. Ahora, sin
embargo, el recibo del depdsito sutge de un derecho sobre el trigo.
En el mercado libre este derecho podria considerarse absolutamente
seguro y seria respetado. Por lo tanto, Jones podria intercambiar ese
recibo como sustizure del trigo. Podria encontrar a otra persona,
Robinson, que desea comprar trigo a cambio de caballos. Si llegan
a un acuerdo, Robinson aceptari el recibo del depésito como un
perfecto sustituto del trigo transferido. Sabe que cuando quiera
disponer de la mercancia almacenada podrd rescatarla presentando
el recibo en el depésito; en consecuencia, el recibo acrda aqui como
un sustituto del bien. En este caso se trata del derecho sobre un bien
presente, ya que el bien puede ser redimido en el momento en que
el duefio lo desee.

Aqui, la naturaleza y la funcién del recibo son simples. El recibo
es una evidencia segura de la propiedad del bien. Adn mds simple
es el caso en el que A, el duefio de una propiedad, por ejemplo una
granja, traspasa esa propiedad a B transfiriéndole un #tulo escrito,
o evidencia de propiedad, que puede considerarse como un derecho.
Sin embargo, la situacién se torna mds complicada cuando la pro-
piedad estd dividida en partes y estas son transferidas de una perso-
naa otra. Por tanto, supongamos que Harrison es duefio de una mina
de hierro. Decide dividir su propiedad y vende las diferentes partes
o acciones del bien a otras personas. Supongamos que crea cien titu-
los, que constituyen la propiedad rotal de la mina, y que los vende
todos, menos diez, a un numeroso grupo de individuos. El duefio
de dos titulos posee, entonces, 2/100 partes de la mina. Puesto que
en un sistema de intercambio dZrecto bay muy pocas posibilidades
de realizar esta actividad, dejaremos el andlisis de una situacién
semejante para capitulos posteriores. Sin embargo, naturalmente,
el poseedor de 2/100 partes de la propiedad tiene derecho de parti-
cipar, en esa proporcidn, en su direccién y su control, asi como en
las ganancias que produzca. En otras palabras, una aecidn es una evi-
dencia de propiedad parcial o un derecho a la propiedad parcial de
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un bien. Este derecho a la participacién proporcional en el uso de
un bien también puede ser vendido o comprado.

Una tercera clase de derecho surge del intercambio de créditos (o
transaccion crediticia). Hasta ahora hemos considerado los inter-
cambios de un &ien presente por otro, es decir, que el bien recibido
puede usarse en e/ presente o en algiin momento futuro. En una tran-
saccion crediticia un bien presente se intercambia por un bien futuro
o, mejor dicho, por un derecho sobre un bien fururo. Supongamos,
por ejemplo, que Jackson desea adquirir 100 kilogramos de algo-
dén inmediatamente, y hace el siguiente intercambio con Perters:
este le entregard a Jackson 100 kilogramos de algod6n ahora (un
bien presente) y, a cambio, Jackson le dard a Peters un derecho a 110
kilogramos de algodén dentro de un afio. Este es un derecho sobre
un bien futuro: 110 kilogramos de algodén dentro de un afio. El
precio del bien presente en términos del bien futuro es de 1,1 kilo-
gramos de algodén en el futuro (dentro de un afio) por kilogramo
de algoddn en el presente. En tales intercambios los precios son de-
terminados por las escalas de valores de los participantes y por la
interseccién de las curvas de oferta y demanda, como en los intercam-
bios de bienes presentes. En los préximos capitulos analizaremos
con mds detalle la fijacién de precios en operaciones de crédito; di-
gamos aqui, como ya lo hemos hecho en el capitulo anterior, que
la valoracién de un bien homogéneo serd mayor cuanto mds inme-
diata sea la perspectiva de obtenerlo. Un bien presente (consistente
en unidades que pueden proporcionar igual satisfaccién) se consi-
derard siempre mds valioso que el mismo bien en el futuro, de acuerdo
con la regla de la preferencia temporal. Esta serd determinada en dl-
tima instancia, para cada individuo, por las posiciones relativas que
ocupen los bienes en su escala de valores y esto contribuird a la fija-
cién del precio de los créditos. Ademds, el que recibe el bien en el
presente (el deudor) tendrd que reembolsar una cantidad mayor del
bien en el futuro al acreedor, ya que el mismo nimero de unidades
vale mds en el presente que en el futuro. El acreedor le hace un servi-
cio al deudor al permitirle usar un bien en el presente, mientras que
el deudor paga por este servicio al reembolsar una cantidad mayor
del bien en el futuro.
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En la fecha de vencimiento el acreedor rescata su derecho y ad-
quiere el mismo bien, dando fin asi a la existencia del derecho.
Mientras tanto, sin embargo, el derecho existe y puede ser vendido
y comprado en intercambio por otros bienes. Por lo tanto, Peters,
el acreedor, podria vender su derecho {0 pagaré) 2 Williams a
cambio de un coche. El precio de este intercambio seria determi-
nado otra vez por los cuadros de la oferta y la demanda. La demanda
que pueda tener el pagaré depende de su seguridad como derecho
a la propiedad del algoddn. En consecuencia, su demanda por
parte de Williams (o la demanda por retencién de Peters) en térmi-
nos de coches estard basada en 4) la utilidad directa y €l valor de
cambio del coche, y ) la utilidad marginal de las unidades de al-
godén adicionales descontadas por €|, sobre dos bases posibles: 1)
el tiempo que resta hasta el vencimiento del pagaré, y 2) la segu-
ridad del pagaré. Por lo tanto, cuanto menos tiempo falte para que
se haga efectivo el derecho sobre un bien dado, mayor serd su va-
loracién en el mercado. Ademds, si el pago resultante no se consi-
dera muy seguro, debido a que el pagaré podrfa no ser levantado,
el derecho serd menos valorado. Después de la transferencia, el pa-
garé pasa a ser propiedad del nuevo duefio, quien se convertird en
el acreedor y tendrd el derecho a reclamar el pago en la fecha de
vencimiento,

Cuando un derecho se transfiere asi, en intercambio por otro bien
(u otro derecho), la transaccién #e es en si misma una transaccion
crediticia. El intercambio de créditos implica un page no realizado
por parte del deudor; en cambio, en el caso que vimos, Peters le da
a Williams un derecho a cambio de otro bien, y la transaccién estd
terminada. Jackson, por otra parte, sigue siendo el deudor debido a
la transacci6n original, que permanece inconclusa hasta que sea can-
celada en la fecha estipulada.3®

36. En una transaccidn crediticia, no es necesario que el bien presente y ¢l bien
futuro sean idénticos. Por ende, ur hombre puede vender trigo ahora a cambio de
una determinada canridad de maiz en el fururo, No obstante, ¢l ¢jemplo que dimos
destaca la importancia de la preferencia temporal, y es también mds faceible que ocurra
asi en la prictica.
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Por lo tanto, las diversas clases de derechos son: sobre bienes pre-
sentes, por medios tales como recibos de depésito o acciones de pro-
piedad conjunta sobre un bien, y sobre bienes futuros, como resul-
tado de transacciones de crédito. Estos son evidencias de propiedad
0, como en el dltimo caso, objetos que se convertirdn en evidencias
de propiedad en una fecha futura.

Por tanto, ademds de los tres tipos de intercambio que mencio-
namos antes, hay otros tres cuyos términos estdn incluidos en el and-
lisis que acabamos de realizar:

4) Un bien por un derecho; ejemplos de esto son: 1) el depésito de
un bien a cambio de un recibo (el derecho sobre un bien presente);
2) una transaccién de crédito, en la que se intercambia un bien
por un derecho a un bien futuro; 3) la compra de acciones de un
bien a cambio de otra clase de bienes; 4) la compra de pagarés a
un deudor a cambio de un bien. Los cuatro casos han sido ya
descritos.

¢) Un derecho a cambio de un servicio; un ejemplo de este tipo es:
un servicio personal intercambiado por un pagaré o un recibo
de depésito.

/) Un derecho por otro derecho; los ejemplos serfan: el intercam-
bio de un pagaré por otro; acciones por un pagaré; una accién a
cambio de otra; un recibo de depésito por cualquiera de las otras
clases de derecho.

Después de haber incluido los bienes en alguna de las siguientes
categorias: bienes tangibles, servicios o derechos sobre bienes (susti-
tutos de bienes), hemos tratado los seis tipos posibles de intercam-
bios, desde el punto de vista de la utilidad y de la oferta y la demanda.
En cada caso, hay consideraciones concretas que contribuyen a la
formacién de las escalas de valores, como la preferencia temporal
en el caso de las transacciones de crédito, y esto permite conocer mds
acerca de los tipos especificos de intercambio. El andlisis que hici-
mos incluye todos los intercambios de bienes posibles. En los pré-
ximos capitulos, cuando veamos el cambio indirecto, también po-
dremos aplicar este andlisis, pero lo profundizaremos con respecto
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a la produccidn y a los problemas que implican las operaciones de
crédito (preferencia temporal), los intercambios de bienes de capi-
tal y de consumo, y aquellos en los que se cambia trabajo por dinero
(salarios).

I2. PROPIEDAD: LA APROPIACION DE TIERRAS VIRGENES

Como vimos, ¢l origen de roda propiedad se remonta en definitiva
a la apropiacién de algiin factor natural, no usado antes por el hom-
bre, y a la combinacién del trabajo humano con ese factor natural,
produciendo un bien de capital o un bien de consumo. Efectiva-
mente, si a través de las donaciones y los intercambios seguimos las
huellas hasta los primeros origenes, encontraremos al hombre frente
a los recursos naturales sin duefio. En una sociedad libre, una parcela
de tierra que nunca se ha usado #o tiene duefio, y puede convertirse
en propiedad del primer hombre que la utilice 0 que combine su
trabajo con este recurso natural.

;CSmo puede determinarse el titulo de propiedad de un hombre
sobre un factor natural? Al desembarcar Colén en un nuevo conti-
nente, ;podia proclamar legitimamente que era todo suyo, o siquiera
aquella parte «hasta donde la vista alcanza»? Naturalmente, no seria
este el caso en la sociedad a que nos referimos. Colén o Crusoe ten-
drfan que usar esa derra, «cultivarla» de alguna manera antes de po-
der asegurar que les pertenece. Este «cultivo» no incluye necesaria-
mente la labranza del suelo, aunque esa serfa una de las formas. Si
el recurso natural es la tierra, el hombre puede desbrozarla para cons-
truir una casa o para pastos, o mantener algunas dreas de drboles ma-
derables, etc. Si se trata de grandes extensiones de tierras, parte de
ellas permanecerdn virgenes hasta la llegada de alguien que tome
posesién de ellas. Cualquier intento de reclamarlas se consideraria
como la usurpacién del derecho de propiedad del primer poseedor.

Sin embargo, no es necesario que la tierra continiie en uso para
que siga siendo propiedad de alguien. Supongamos que Jones se apro-
pia de un terreno nuevo y observa que no le da ganancia alguna; en
consecuencia, lo deja en desuso. O imaginemos que limpia el terreno
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nuevo y, por lo tanto, obtiene su titulo de propiedad, pero enton-
ces observa que ya no le resulta ttil para producir y lo deja baldio.
¢Perderia su titulo en una sociedad libre? No, porque una vez que
ha incorporado su trabajo al recurso natural, este sigue siendo de
su propiedad. Su trabajo se ha amalgamado irrevocablemente con
la tierra y esta le pertenece a perpetuidad. En los préximos capi-
tulos veremos que el hecho de que el trabajo humano se incorpore
o no a la tierra no ejerce influencia sobre su precio de mercado o
valor capirtal. Para la caraldctica el pasado carece de interés. Sin em-
bargo, si lo tiene en lo que respecta al establecimiento de la pro-
piedad, ya que, de alli en adelante, el hombre y sus herederos son
los legitimos prapietarios del factor natural y cualquier intento de
apoderarse de €l por parte de otros serfa considerado un acto de
agresidn.
Wolowski y Levasseur dicen:

El [hombre] se ha aduefiado de l2 naturaleza para su uso; la ha hecho
suya; es su propiedad. Esta propiedad es legitima; constituye un derecho
tan sagrado para ¢l hombre como el libre ejercicio de sus facultades.
Le pertenece porque proviene de él, y no es mds que una emanacién
de su propio ser. Antes de ¢l no habia otra cosa que materia; después
de ¢l y por él, hay tiqueza intercambiable. El productor ha dejado
parte de si mismo en la cosa, que por ello ha adquiride valor y puede,
en consecuencia, ser considerada como una prolongacién de las facul-
tades humanas, en su accién sobre la naruraleza. Como ser libre, es
duefio de si mismo; la causa, es decir, la fuerza productiva, es él mismo;
¢l efecto, o sea la riqueza producida, es también él mismo. ;Quién po-
drifa cuestionar su titulo de propiedad, que ostenta tan claramente el
sello de su personalidad??

Algunos criticos, especialmente los seguidores de Henry George,
objetan que, aunque un hombre y sus herederos puedan tener dere-
cho alos productos de su trabajo o a las cosas que puedan intercam-
biarse por ellos, no lo tienen, en cambio, al factor originario, que es

37. Léon Wolowski y Emile Levasseur, «Propertys, Lalor’s Cyclopedia of Political
Science, erc. (M.B. Cary & Co., Chicago, 1884), I11, 392.
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un «don de la naturaleza». El hecho de que un hombre se apropie
de este don constituye una usurpacién de una herencia comdin a
todos los hombres, y que todos tienen derecho a usar. Sin embargo,
esta afirmacién es contradictoria en sf misma. Un hombre no puede
producir nada sin la ayuda de factores naturales, aunque solo sea el
lugar en que se encuentra. Por lo tanto, para producir o poseer un
bien de capital o un bien de consumo cualquiera, debe apropiarse
de un factor natural y usarlo. El no puede producir inicamente con
su trabajo; #ene que combinarlo con los recursos naturales. Por lo
tanto, si la propiedad de la tierra o de otros bienes de la naturaleza
le estuviera negada al hombre, no podria obtener propiedad con el
fruto de su trabajo.

Ademis, en lo que respecta a la tierra, dificilmente podria encon-
trarse mejor titulo de propiedad que el de ser el primero en transfor-
mar algo carente de valor en un bien que interviene en la esfera de
la produccion. El hombre toma un factor que antes no tenfa duefio
ni era utilizado y, por consiguiente, carecia de valor, y lo convierte
en un instrumento de produccién de bienes de capital o de consumo.
Aunque en capitulos posteriores trataremos temas tales como la
propiedad en un sistema comunista, no se entiende muy bien por
qué el solo hecho de haber nacido habria de otorgar automdrica-
mente una parte alicuota de la superficie de la tierra, ya que el que
primero que la ha usado incorporé a ella su trabajo, mientras que
ni los recién nacidos ni sus antepasados han hecho nada con ella.

El problema se aclara si consideramos el caso de los animales. Los
animales son «tierra econémica», porque son equivalentes a la tierra
fisica al ser factores productivos narurales. ;Podrfa alguien sostener
que el hombre que ha encontrado una vaca, la ha domesticado yla
ha hecho producir no es su duefio? Esto es precisamente lo que ocurre
en el caso de la tierra. La tierra «inculta», como los animales salva-
jes que anteriormente no tenian valor alguno, pasan a ser propiedad
de un hombre y se transforman en bienes atiles para €l. Tanto en un
caso como en el otro el trabajo incorporado confiere un titulo de
propiedad.

Debemos recordar también lo que significa «produccién». Al «pro-
ducir», el hombre no crea la materia. Usa los materiales disponibles,
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los transforma y hace con ellos los bienes que desea. En pocas pala-
bras, prepara la materia para su consumo. Cuando encuentra tierras
o animales y les asigna un uso, también estd realizando una trans-
formacién,

Por tanto, aunque ¢l valor actual de la tierra es sustancial, solo es
«tierra econdémica» debido a los innumerables esfuerzos realizados
en el pasado por el hombre. Al considerar la legitimidad de un titulo
es extremadamente importante el hecho de que la tierra siempre in-
cluye trabajos realizados en el pasado.’®

Si los animales también son «tierra», en el sentido de que son fac-
tores originarios dados por la naturaleza, también lo son el aire y el
agua. Hemos visto que el «aire» no es un bien sujeto a apropiacién,
sino una condicién para el bienestar humano, en lugar de un bien
escaso. Esto, sin embargo, solo es aplicable al aire que se respira en
las condiciones corrientes. Por ejemplo, si alguien desea cambiar o
«acondicionar» su aire, tiene que pagar por €sos servicios y el «aire
acondicionado» se convierte en un bien escaso que es propiedad de
sus productores.

Ademds, si entendemos por «aire» el medio para la transmisién
de ondas de radio e imdgenes de televisidn, encontramos que solo
hay una cantidad limitada de longitudes de onda disponibles para
esos propdsitos. Este factor escaso puede ser apropiado por el hombre
¥: por lo tanto, tener duefio. En una sociedad libre la propiedad de
estos canales puede serle ororgada al individuo tal como la tierra o
los animales: la obtendrd el primero que los use. Por ejemplo, Jones,
el primero que usé una longitud de onda de 1.000 kilociclos en
un 4rea determinada, serfa allf el duefio absoluto de esa frecuen-
cia, y tendrfa todo el derecho de continuar usindola, abandonarla,
venderla, etc. Cualquier otro que transmitiera en la misma lon-
gitud de onda seria tan culpable de usurpacién de un derecho de

38. Véase el excelente tratamiento del tema por Edmond About, Handbook of
Social Economy (Strahan & Co., Londres, 1872), pp. 19-30. Incluso los emplaza-
mientes urbanos implican un trabaje anterior considerable. Véase Herbert B. Doraa
y Alberc G, Hinman, Urban Land Economies (Macmillan & Co., Nueva York, 1928},
pp- 205-213.

173


http:pasado.38

EL HOMBRE, LA ECONOMTA Y EL ESTADO

propiedad como el que invadiera una propiedad privada o como
un ladrén de ganado.?® 4°

Lo mismo puede decirse del agua. Esta, por lo menos la de los
océanos y los rios, es también considerada por la mayoria de la gente
como algo que no puede tener duefio, aunque en algunos casos,
como los lagos pequenos y los pozos, es susceptible de apropiacién.
St bien en alta mar, en lo que respecta a las rutas maritimas, quizd
no se puede hablar de propiedad, por su abundancia en relacién con
aquellas,*" 70 ocurre lo mismo en relacién con los derechos de pesca
en los océanos. Por cierto, no hay peces disponibles en cantidades
ilimitadas para satisfacer las necesidades humanas y, por ende, se trata
de un bien escaso sujeto a apropiacién (ranto las existencias dispo-
nibles como su medio ecolégico, asi como el producto de la pesca).
En realidad, las disputas internacionales acerca de los «derechos de
pesca» son interminables. En una sociedad libre, los derechos de
pesca sobre las dreas apropiadas pertenecerfan a los que llegaran a esas
dreas y las usaran primero, y luego seguirian siendo usados o vendi-
dos a otros individuos. La propiedad privada del agua que incluye
dreas de pesca es directamente andloga a la propiedad privada de tie-
rras o bosques en los cuales hay cotos de caza. Algunos aducen que
el agua fluye, que no ocupa una posicién fija como la tierra. Sin em-
bargo, esta objecién carece totalmente de validez. La tierra también
«se mueve», por ejemplo, cuando una tormenta de tierra la lleva de
un lugar a otro. Lo que es alin mds importante es que el agua puede

39. Siun canal debe tener cierto nimero de lengitudes de onda para que sea po-
sible lograr una transmisién clara, entonces la propiedad de esa banda de frecuencias
serd del primero que la use.

40. El profesor Coase ha demostrado que en la década del 20 el Estado se apro-
pi6 del dominio de las ondas aéreas no tanto para aliviar ¢l «caos» existente sino para
impedir la adquisicién de derechos de propiedad sobre ellas, que los tribunales ya
estaban en proceso de establecer de acuerdo con los principios de la common faw.
Ronald H. Coase, «The Federal Communications Commission», The Journal of Law
and Economics, octubre de 1959, pp. 5, 30-32,

41. Resulta evidente que las rutas aéreas se eszdn haciendo cada vez mis escasas y,
en una sociedad libre, serian considerados sus duefios los primeros en utilizarlas, con
le cual se evitarian muchos accidentes de aviacion.
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ser delimitada en términos de latitud y longitud. Estos limites,
entonces, fijarfan el drea de propiedad de un individuo, con el pleno
conocimiento de que los peces y el agua pasarian de un drea a otra.
El valor de la propiedad se estimarfa de acuerdo con esto.+

Segin otro argumento, la propiedad asignada al primero que la
utilice podria dar lugar a una asignacién antieconémica de los recur-
sos naturales. Supongamos que un hombre pudiera cercar y cultivar,
o utilizar de otra manera, solo cinco acres de un terreno, pero que la
asignacién mds econémica consistiera en unidades de quince acres.
Sin embargo, la regla vigente en una sociedad libre acerca de que
el primer propietario es el que primero la utiliza no significa que esta
asignacion deba ser la definitiva; por el contrario, en este caso los
duefios de tierras formarian una sociedad, o el propictario indivi-
dual mds capaz les compraria a los otros; el resultado final seria que
cada unidad de retreno tendria quince acres.

Debemos afiadir que la teorfa de la propiedad de la tierra en una
sociedad libre, a saber, que el primer propietario es el que primero
la utiliza, no tiene nada en comun con otra teorfa de la propiedad
de la tierra que parece similar, enunciada por ].K. Ingalls y sus disci-
pulos. A fines del siglo x1x, Ingalls propugna la propiedad continua,
solo por los actuales ocupantes y por las personas que usan la tierra.
Esto contrasta con el principio de la propiedad original por parte
del primero que la usa.

El sistema de Ingalls traerfa aparejada, en primer lugar, una distri-
bucién antieconémica y rigida de los factores naturales. Las tierras

32, El agua corriente debe ser propiedad del primero que haga uso de ella (en la
proporcion en que la urilice); es decir, deberia aplicarse el sistemna de «apropiacidns,
en lugar del «riberefos. Sin embargo, €l que se apropia de ella tiene que tener el
control absoluto de su propiedad, transferir sus titlos, etc.; lo que no se puede hacer
ahora en aquellos lugares (por ejemplo, los estados del oeste de los Estados Umdos)
donde predomina, en este momento, una forma del sistema de apropiacién. Véase
Murray N. Rothbard, «Concerning Waters, The Freeman, marzo de 1956, pp. 61-64,
Véase también un excelente articulo del profesor Jerome W, Milltman, «Water Law
an Private Decision-Making: A Criciquer, The Journal of Law and Economics octubre
de 1959, pp. 41-63; Milliman, «Commonality, The Price System, and Use of Water
Suppliess, Seuthern Economic Journal, abril de 1956, pp. 426-37.
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que fueran asentamiento de pequefias propiedades «familiares»,
aunque antiecondmicas, tendrian que ser forzosamente destinadas
a ese uso, y no se las podria utilizar para otros propdsitos mds renta-
bles y de mayor demanda. Algunos terrenos estarian artificialmente
fuera de uso, ya que las tierras que no fueran usadas personalmente
por sus propietarios quedarian ociosas. Ademds, esta teoria es contra-
dictoria en s{ misma, ya que realmente no permitiria la propiedad
en absoluto. Una de las principales condiciones de la propiedad es
el derecho a comprarla, venderla y disponer de ella como al duefio
o a los duefios les parezca conveniente. Ya que los propietarios de te-
rrenos pequefios no tendrfan el derecho de venderlos a otros que
poseyeran terrenos mds grandes, no serian realmente propietarios.
El resultado es que en lo que respecta a la propiedad la tesis de Ingalls
es igual, en tltimo andlisis, a la opinién de los seguidores de H. George:
la Sociedad (supuestamente personificada por el Estado) debe ser
la duefia de la tierra.#?

I3. MEDIDAS CONTRA LA INVASION DE LA PROPIEDAD

Este trabajo es, en su mayor parte, el andlisis de una sociedad en la
que rige el sistema de mercado irrestricto, libre de violencia o de
robos contra la persona o la propiedad de cualquier hombre. Por el
momento no consideramos el problema acerca de cudles serian los
mejores medios para el cumplimiento de esta condicidn. En este
punto no nos interesa si esta situacién se establece por la decision de
cada hombre de no incurrir en accién violenta contra otros o si existe
algtin agente que obliga a todos los miembros de esa sociedad a no

43. Sobre Ingalls y sus doctrinas, véase James ). Martin, Men Agafnst the Stave
{Adrian Allen Associates, Dekalb, II., 1953), pp. 142-52, 220 y ss.; 246 y ss. Véase
también en Benjamin R. Tucker, fustead of 2 Book (2.2 ed., B.R. Tucker, Nueva York,
1897}, pp. 299-357, los puntos de vista del mejor discipulo de Ingalls. A pesar de las
similicudes subyacentes y de sus muchos errores econdmicos, el grupo de Ingalls y
Tucker hizo algunas criticas interesances y eficaces sobre la posicidn de los seguido-
res de George. Estas tienen mayor valor dada la excesiva consideracién que han tenido
los economistas con esas doctrinas.
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cometer tal accién. Aecion violenta, o agresiva, es la que atenta contra
lalibertad personal o la propiedad de alguien (agresién, robo o frau-
de). Si la defensa estd a cargo de cada individuo o de algiin tipo de
agente, damos por supuesto que la condicién fundamental —la exis-
tencia de un mercado irrestricto— se mantiene.

Uno de los problemas del mantenimiento de las condiciones de
un mercado libre es esencialmente el papel coercitivo del agente (sea
este el propio individuo o una organizacién a tal efecto) respecto
de los contratos de intercambio. ;Qué clase de contratos debe ser de
cumplimiento obligatorio para mantener las condiciones de un met-
cado irrestricto? Ya hemos visto que los contratos por los cuales se
transflere el libre albedrio de un individuo no pueden ser respeta-
dos en ese mercado, ya que la voluntad de una persona es inaliena-
ble por naturaleza. Por otro lado, si alguien hace un contrato de esa
indole y recibe a cambio una propiedad de otro, perderd legalmente
el derecho a la totalidad o a parte de esa propiedad, por incumpli-
miento de convenio, cuando decida darlo por concluido. Veremos
que el fraude puede ser considerado como robo, puesto que un indi-
viduo recibe la propiedad de otro pero no cumple su obligacién en
el contrato de intercambio v, por lo tanto, toma la propiedad de
otro sin su consentimiento, Este caso proporciona un indicio sobre
el papel del contrato y su cumplimiento obligatorio en la sociedad
libre. Un contrato debe ser considerado como un convenio de inter-
cambio de dos bienes, presentes o futuros, entre dos personas. Estas
deberdn ser libres de hacer cualquier contrato de propiedad que
deseen; y para que exista realmente una sociedad libre, todos los
contratos sobre bienes naturalmente enajenables deben ser respeta-
dos. El incumplimiento de un contrato debe consideratse como un
robo a la propiedad del otro. Por lo tanto, cuando una persona com-
pra un bien a cambio de una promesa de pago en el futuro, el bien
no puede ser considerado suyo hasta que se haya cumplido el con-
trato y hecho el pago. Hasta entonces, el bien sigue perteneciendo
al acreedot; la falta de pago seria equivalente al robo de la propie-
dad del acreedor.

Una consideracién importante es que 70 se obliga a cumplir un
contrato por el hecho de que se haya hecho una promesa que no se
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ha cumplido. El deber del agente o agentes que tienen una funcién
coercitiva en ¢l mercado libre no es hacer cumplir las promesas por
el mero hecho de ser promesas; su objeto es hacer respetar el contrato
contra el robo de propiedad que estd implicito en su incumplimiento.

La prueba de una promesa de pago es un derecho legitimo, porque
el que la posee es, en efecto, el duefio de la propiedad en cuestién, y
el incumplimiento equivale a un robo. Por otra parte, tomemos el
caso de una promesa de realizar servicios personales sin haber hecho
antes un intercambio de propiedad. Supongamos que un actor de
cine hace un convenio con un estudio cinematogréfico para actuar
en tres peliculas en el curso de un afio. Antes de recibir algiin bien a
cambio (un salario), el actor rompe el contrato y decide no hacer el
trabajo. Ya que su voluntad personal es inalienable, no puede ser obli-
gado, en el mercado libre, a realizarlo. Mds atin, ya que él no ha reci-
bido nada a cambio del estudio cinematogréfico, no ha cometido
ningun robo y, por lo tanto, el contrato no es de cumplimiento obli-
gatorio. Un pleito por «danos» no tendrfa lugar en un mercado libre.
El hecho de que la compaiifa cinematogrdfica pueda haber hecho
grandes planes e inversiones dando por hecho que el actor cumpli-
ria con lo convenido puede ser lamentable para ella, pero no tiene
derecho a esperar que el actor pague por su falta de previsién y es-
piritu de empresa, Sufre las consecuencias de haber confiado dema-
siado en el actor. Este no ha recibido nada de la compafifa y, por lo
tanto, no es responsable por «dafios» eventuales.** En el mercado
libre, cualquier pago forzoso de esa indole infringirfa sus derechos de
propiedad en lugar de defenderlos. Es posible que se considere mads
moral cumplir las promesas que quebrantarlas, pero la condicién de
un mercado libre es que se mantengan los derechos de cada individuo,
de su persona y de su propiedad, y no que se impongan coercitiva-
mente a todos reglas morales adicionales. El cumplimiento forzoso

44. Esto es exacto anngue el actor hubiera acordado previamente en un contrato
que pagaria los dafios, ya que esto no pasa de ser una promesa: no se ha apropiado
implicicamente de la propiedad ajena. En una sociedad libre, la funcidn de un agente
coercirivo no consiste en hacer cumplir las promesas por la fuerza, sino en reparar
cualquier ataque a las personas o a sus propiedades.
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de un cédigo semejante, que irfa més alld de la abolicién de actos hos-
tiles, podria constituir en si mismo una agresién para las personas y
para la propiedad, e interferir en el mercado libre.#

Sin embargo, seria perfectamente correcto que el estudio cinema-
togrifico le solicitara al actor el pago de cierta suma por haber roto
el contrato y; si se negara a pagarla, el estudio también podria negarse
a contratarlo nuevamente notificando a otras compafiias cinema-
togréficas sobre la accién del actor. Lo mds probable es que en el fu-
turo le resultarfa muy dificil firmar coneratos a causa de esto. Por lo
tanto, las «listas negras» estdn permitidas en el mercado libre. Otra
accion legitima es el boicor, por el cual A le pide a B que no haga in-
tercambios con C, por alguna razén. Puesto que las acciones de A
y de B son puramente voluntarias y no agresivas, no hay razén para
que no se les permita boicotear a C. Al contrario, cualquier accién
coercitiva contra el boicot serfa una violacién de los derechos de las
personas.

Si el incumplimiento del pago de las deudas contraidas se con-
sidera equivalente a un robo, entonces su tratamiento por parte del
agente coercitivo debe ser andlogo al de un robo. Es natural que —por
ejemplo, en el caso de un hurto— lo mds importante para el agente
coercitivo sea recobrar la propiedad robada a su duefio. El castigo
al ladrén es una consideracién secundaria. Por tanto, supongamos

45. Asi describe Sir Frederick Pollock la ley contractual inglesa: «Es cierto que,
desde tiempos remotos, las deudas en dinero eran recuperables, pero no porque el
deudor hubiera prometido reembolsar el préstama, sino porque se consideraba que
el dinero era propiedad del acreedor, como si el deudor lo tuviera solo en custodia.
El acreedor podia demandar la devolucién del dinero [...] igual que si reclamara la
propiedad de una extensién de tierras [...] y hasta en la época de Blackstone se decia
que ¢l acreedor tenia la propiedad de la deuda, propiedad que le habia sido otorgada
por el deudor. Para este modo de pensar, otorgar un crédito no significa contiar en
el derecho de reclamar mds adelante {...] el cumplimiento de un acto por parte del
deudor, sino la mera suspensidn del derecho inmediato de poseer ¢l propio dinero,
como el duefio de una casa suspende el derecho a ocuparla cuando lz alquila [...]. El
derecho del demandante en una causa no se basa en un contraco o una promesa, sino
en el hecho de que el acusado ha retenido injustamente dineros o bienes del deman-
dantes. Sir Frederick Pollock, «Contracts, Enciclopaedia Britannica (14,2 ed., Londres,
1929} VI, 339-40,
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que A ha robado 100 onzas de oro a B. En el momento de su captura,
ya ha gastado las 100 onzas y no tiene haberes con los cuales repo-
nerlas. El objetivo principal para el agente coercitivo deberia ser
obligar a A a devolver las 100 onzas; por lo tanto, en lugar de tenerlo
simplemente prisionero e inactivo, el agente deberfa obligarle a
trabajar e incautarse de su salario hasta totalizar la cantidad robada,
mds una compensacién por la demora producida. A los fines de este
andlisis, no tiene importancia que el trabajo forzoso se haga dentro
o fuera de la prisién. El punto principal es que el que viola los dere-
chos de otro en el mercado libre debe renunciar a sus derechos en
el mismo grado. La primera consideracién en el castigo de una agre-
sién contra la propiedad es la obligacién de devolver el equivalente.
Por otra parte, supongamos que B voluntariamente decide perdo-
nar a A, le obsequia la propiedad y renuncia a presentar cargos contra
él. En ese caso el agente coercitivo no podria iniciar ninguna accidén
contra el ladrén, porque su posicién es ahora la de quien recibe una
propiedad como regalo.

Este andlisis explica el tratamiento que se da en el mercado libre
a los deudores que se niegan a pagar. Si el acreedor decide perdo-
nar la deuda y no formular cargos, estd, efectivamente, regalindole
su propiedad al deudor, y ya no hay lugar para hacer cumplir ese
contrato. Pero, ;qué ocurre si el acreedor insiste en recuperar su pro-
piedad? Naturalmente, si el deudor puede pagar la cantidad reque-
rida pero se niega a hacerlo, es culpable de fraude; el agente coerci-
tivo tratard su accién como tal. En primer lugar, se asegurard de que
los haberes del deudor pasen a manos de su verdadero dueno, el
acreedor. Ahora bien, supongameos que el deudor no tiene la propie-
dad pero estaria de acuerdo con pagar si la tuviera. ;Podria esto darle
privilegios especiales o eliminar obligatoriamente la deuda, como
lo determinan las leyes sobre quiebras? Evidentemente, no. La primera

46. «En Roma se podfan recuperar bienes robados, o resarcirse de su pérdida, por
medio de lo que nosotros llamariamos un procese civil, que no afectaba en absoluto
a las relaciones encre el ladrdn y ¢l piblico con motivo del robo. La regla era: primero
la restitucion, después <l castigo,» Wordsworth Donisthorpe, Law in 4 Free Stare (Mac-
millan & Co., Londres, 1895), p. 135.
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consideracién que se impone en el tratamiento del deudor es su
constante y fundamental responsabilidad por la devolucién de la
propiedad al acreedor. La tnica forma por la que esta podria quedar
sin efecto serfa que el deudor y el acreedor se pusieran de acuerdo,
como parte del contrato originario, en que, si el deudor hace cier-
tas inversiones y no cuenta con la propiedad en una fecha determi-
nada, el acreedor perdonard la deuda; es decir, le ofrece al deudor
el derecho de ser copropietario.

En una sociedad libre como la que estamos describiendo no
habria lugar para «instrumentos negociabless. Cuando el gobierno
designa un bien como «negociable», si A se lo roba a B y después
se lo vende a C sin que este tenga conocimiento del robo, B no puede
quitatle el bien a C. Aunque no haya duda alguna de que A es un
ladrén y que no tenia ningdn derecho a la propiedad, la ley deter-
mina que C es el duefio y B no puede recuperar su propiedad de
ninguna manera. La ley de negociabilidad es, evidentemente, una
infraccién de los derechos de propiedad. Alli donde los derechos de
propiedad se respetan plenamente no puede haber componendas
como estas. El comprador tendria que comprar a su propio riesgo y
asegurarse de que el bien no es robado; si a pesar de eso adquiriera
un bien robado, tendria que exigir una reparacién al ladrén, y no ob-
tenerla a expensas del verdadero duefio.

;Y qué ocurriria con los convenios de los carteles? ;Serian res-
paldados en una sociedad libre? Si no ha habido intercambio de pro-
piedad, y las firmas A, B, C... acuerdan entre ellas fijar una cuota
en sus producciones de un bien, este acuerdo naturalmente no seria
ilegal, pero tampoco podria ser obligatorio. Seria una simple promesa
y no un caso de robo implicito.47

47. Esta razén, para que los acuerdos de los carteles no sean de cumplimiento
obligatorio en una sociedad libte, no tiene relacién alguna con la hostilidad que mues-
tra la common lne a los acuerdos de este tipo, con el argumento de que «limican el
comercior. De todos modos, es muy similar a la doctrina de la common Law inglesa
que finalmente se asentd en el caso Mogu! Steamship (1892}, Véase William L. Letwin,
«The English Common Law Concerning Monopolies», University of Chicago Law
Review, primavera de 1954, pp. 382 y ss.
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Frecuentemente se plantea la dificultad de que una sociedad libre
y respetuosa de los derechos de propiedad individuales ignora el
problema de las «deseconomias externas» o «costes externas». Pero
todos los «costes externos» resultan ser casos de equivocaciones del
gobierno—el agente coercitivo— en su funcién de defender adecua-
damente los derechos de propiedad. Por lo tanto, la «culpa» no es de
la institucién de la propiedad privada, sino del gobierno que no ga-
rantiza los derechos de propiedad contra diversas formas suciles de
agresion, es decir, de su incapacidad de mantener una sociedad libre.

Un ejemplo de esta incapacidad es el siguiente: el humo que
lanzan las fdbricas, contaminando el aire y dafiando la salud de las
personas y sus propiedades, puede considerarse como un acto de
agresién, y lo mismo se aplica a la polucién del aire en general. Es
equivalente a un acto de vandalismo, y en una sociedad libre las pat-
tes perjudicadas iniciarfan acciones legales y seria castigado segin
la decisién de los tribunales. La contaminacién del aire, por consi-
guiente, no es un defecto del sistema de los derechos de propiedad
irrestrictos, sino un ejemplo del fracaso del gobierno en hacer res-
petar esos derechos. Téngase en cuenta que en una sociedad libre la
solucién no consiste en crear un organismo estatal administrativo
que dicte reglamentaciones para el control del humo, sino en la ac-
cién judicial, para prohibir y penar la contaminacién del aire que
dafia a las personas y sus propiedades.*®

Ya hemos dicho que en una sociedad libre cada hombre es duefio
de si mismo. Nadie puede apropiarse del cuerpo o la mente de otro,
ya que esto constituye la esencia de la esclavitud. Por lo tanto, las leyes
que prohiben la difamacién, tanto escrita (libelo) como oral (calum-
nia), carecen totalmente de validez, pues parten de la base de que

48. E! ruide también es un acte agresivo en contra de otra persona, una trans-
misién de ondas soncras que atacan los oidos de otros. Acerca de las «deseconomias
externass, el inico economista que se ha ocupado del tema ha side Ludwig von Mises
et Human Action, pp. 650-53. En la exposicién de Donisthorpe, op. iz, pp. 132-
58, puede apreciarse claramente la distincidn entre una accién judicial y otra admi-
nisteativa en una sociedad libre; rambién realiza un excelente tratamiento del ema
de los derechos de propiedad y la coercién gubernamental.
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cada hombre es «duefio de su propia reputacién» y, en consecuen-
cia, cualquier ataque malicioso o falso (jincluse un ataque honestol},
a la persona o a su cardcter, dafia su reputacién y por ende debe ser
castigado. Sin embargo, su «reputacién» no le pertenece objetiva-
mente a un hombre: es simplemente lo que otros piensan de él, es
decir, una funcién de los pensamientos suéjetivos de otros. Pero un
hombre no puede ser duefio de los pensamientos o de la mente de
otros, y, por consiguiente, no se puede violar los derechos de pro-
piedad de un hombre por el hecho de criticarle puiblicamente. Mds
aiin, y por la misma razdn, tampoco se puede obligar a nadie a pensar
mal de un hombre debido a una critica.4?

Las observaciones anteriores deben poner muy en claro que la
funcién del agente coercitivo en una sociedad libre es combatir la
agresién contra la persona y la propiedad fisica, y no el dafio a los
valores de la propiedad. La propiedad fisica es aquello que un hombre
posee y que no tiene relacién con sus valores menetarios, que son
una funcién de lo que otros pagardn por su propiedad. Per consi-
guiente, el vandalismo o el robo de una f4brica es una violacién de
la propiedad fisica y debe estar penado por la ley. Pero si alguien
decide no comprar los productos de una tibrica y adquiere en cam-
bio les de otra fibrica competidora, es posible que disminuya el
valor monetario de la propiedad de la primera, pero este no es, cier-
tamente, un acto punible. Precisamente, la condicién de una so-
ciedad libre es que el duefio de una propiedad no tiene derecho
alguno sobre la propiedad de otros; por tanto, no tiene derecho vi-
lido sobre el valor de su propiedad, sino solo sobre su existencia fi-
sica. En lo que respecta al valor, tiene que probar fortuna en el mer-
cado libre. Esta es la respuesta, por ejemplo, a aquellos que creen que
a algunas empresas o personas «indeseables» se les deberfa prohibir
legalmente trasladarse a ciertos vecindarios, porque eso podria hacer
que «bajara el valor de la propiedad».

49. Del mismo modo, tampoco el chantaje serfa ilegal en una sociedad libre, ya
que consiste en recibir dinero a cambio del servicio de no publicar cierta informacién
sobre la otra persona. No implica violencia ni amenaza de violencia conrra la persona

o la propiedad.
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Un método de adquirir propiedad que no hemos visto hasta
ahora es el fraude. El fraude incluye aquellos casos en los cuales una
de las partes que han llegado a un acuerdo para realizar un inter-
cambio rehusa deliberadamente cumplir su parte del contrato. Por
consiguiente, adquiere la propiedad de otra persona sin sacrificar
ninguno de los bienes que habia prometido a cambio, dando solo
parte de ellos. Ya hemos visto que una deliberada omisién de pago
por parte del deudor equivale, lisa y llanamente, a un robo de la
propiedad del acreedor,

Otro ejemplo de accién fraudulenta es el siguiente intercambio:
Smith ofrece a Jones quince onzas de oro a cambio de su juego de
porcelana. Cuando recibe el embalaje, después de haber entregado
el oro, descubre que la caja no contiene los bienes que habian acor-
dado. Jones ha representado falsamente los bienes que intercambia-
ria y también esto equivale a un robo de la propiedad de Smith.
Como el intercambio se ha hecho falsamente, porque no se habria
llevado a cabo si Smith no hubiera sido engafiado, no es un ejem-
ple de intercambio voluntario, sino de robo por parte de uno de
los contratantes. Por lo tanto, la definicién de mercade —sistema
de intercambios personales voluntarios— excluye tanto la violen-
cia explicita como la implicita (fraude). Hasta ahora, hemos anali-
zado tan solo el mercado exento de fraude y de violencia.

En este andlisis no hemos hecho referencia a un agente coerci-
tivo en particular ni a los medios que emplearfa, sino a los tipos de
acciones que deberia prohibir o permitir. En un mercado libre, los
actos prohibidos serfan todas las agresiones perpetradas por un
hombre contra la propiedad de otro, sea contra su persona o sus
bienes materiales. Aqui damos por supuesto que no hay actos agre-
sivos, o bien porque los individuos no los cometen o porque algiin
tipo de agente coercitivo los combate y previene efectivamente. El
problema consiste, entonces, en definir qué es un acto agresivo,
distinguiéndolo del que no lo es, y esto es lo que se ha tratado de
hacer a través de varios ejemplos tipicos. Cada hombre debe tener
el derecho de propiedad sobre su propia persona y sobre cualquier
propiedad que haya adquirido mediante la produccién o la apro-
piacién de factores sin duefio, como obsequio ¢ por intercambio
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voluntario. Nunca se han descrito las bases de una sociedad libre,
no invasora, o «voluntaria», tan clara y brevemente como lo ha hecho
el filésofo politico Auberon Herbert:

1} El hecho natural fundamental de que cada persona nace en pose-
sién de una mente y un cuerpo diferentes implica que cada uno es
duefio de esa mente y ese cuerpo y del derecho de gobernarlos; al
analizar este hecho vemos que no hay otra deduecién razonable,

2) Tal propiedad de uno mismo implica la prohibicién de toda agre-
sidén violenta o fraudulenta en su contra.

3) Elindividuo, por lo tanco, tiene el derecho de procegerse a si mismo
por la fuerza contra agresiones perpetradas mediante la violencia o
el fraude, y puede delegar tales actos de defensa propia en un cuerpo
especial llamado gobierno... En pocas palabras, nuestra norma vo-
luntaria se definiria asi: «La soberania del individuo debe perma-
necer intacta, excepto cuando ha vulnerado la soberania de otro
individuo no agresivo.»

Ampliando su primer punto, Herbert continda:

Si existe algin principio indudable, es el hecho natural esencial de que
cada persona forma con su cuerpo y su mente un ente diferente, de
lo cual podemos concluir que los entes se pertenecen a si mismos y a
nadie mds. Como he dicho antes, no hay otra deduccién posible. Si
los entes no se pertenecen a sf mismos, nos vemos reducidos a la conclu-
sién mds absurda. A o B no pueden ser dueiios de s mismos, pero s
pueden serlo, total o parcialmente de C o D.5°

s0. Auberon Herbert, en A. Herbert y J.H. Levy, Taxation and Anarchism (The
Personal Rights Assn., Londres, 1912), pp. 24, 36-39; y en «A Cabinet Minister’s Vade
Mecumy, en Michael Goodwin {(comp.), Nineteenth-Century Opinion (Penguin Books,
Londres, 1951), pp. 206-07.
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Capitulo tercero

El modelo del intercambio indirecto

I. LAS LIMITACIONES DEL INTERCAMBIO DIRECTQO

En los capitulos precedentes hemos visto cémo el intercambio bene-
ficia a cada participante y c6mo la divisién del trabajo incrementa
la productividad. Pero hasta aqui solo se ha discutido el inrercamébio
directo o trueque, o sea, el intercambio de un bien il por otro, con
miras al uso directo por cada una de las partes. El intercambio directo
tiene un campo de accién muy limitado en la sociedad, aunque su
estudio sea importante para el andlisis econémico. En una sociedad
primitiva, por ejemplo, Crusoe podria emplear a Jackson para tra-
bajar en su granja a cambio de una parte de la produccién de esta.
Pero no podria existir, en una sociedad, un sistema adelantado de
produccidn solamente con intercambio directo, ni acumulacién de
capital en las etapas més altas de la produccién; en realidad, esta no
pasaria del nivel mds rudimentario. Por ejemplo, supongamos que
A es constructor y tiene que construir una casa, para lo cual contrata
los servicios de albafiiles, carpinteros, etc. En un régimen de inter-
cambio directo, ;cémo haria para pagar el trabajo de esos hombres?
No podria darles parte de la casa. Tendria que vender la casa, preci-
samente por la combinacion de bienes dtiles que cada trabajador y
cada proveedor de materias primas estuvieran dispuestos a aceptar.
Naruralmente que, en tal caso, las dificultades resultarian insupera-
bles y la produccién no se llevaria a cabo.

Este problema de falta de «coincidencia de necesidades», ademds
del insoluble problema de la produccién, se presenta en el simple
intercambio directo de bienes de consumo. Supongamos que A,
que oftece huevos en venta, desea un par de zapatos a cambio; B tiene
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zapatos pero no quiere huevos; no hay forma de que ambos se pon-
gan de acuerdo. Toda persona que tenga la mercancia mds simple
para vender no solo deberd encontrar quien quiera adquirirla; tam-
bién serd preciso que el comprador, a su vez, posea la mercaderia
que desea adquirir el vendedor. El mercado para los productos de
una persona es, por lo tanto, extremadamente limitado y muy pe-
quefio; el campo de accién laboral es poco significativo. Mds atin,
quien posea un bien menos divisible, como por ejemplo un arado,
estard en peores condiciones. Supongamos que D, que es poseedor
de un arado, quisiera cambiarlo por huevos, manteca, zapatos y otros
varios productos. Evidentemente, no puede dividir su arado en varias
piezas y luego intercambiarlas por huevos, manteca, etc. El valor de
cada pieza serd, para los demds, casi nulo. En un sistema de inter-
cambio directo un arado, pricticamente, carecerd de comerciabilidad
y muy pocos intercambios, o tal vez ninguno, se llevarin a cabo.

A todas las dificulrades sefialadas, que hacen practicamente impo-
sible el funcionamiento de un régimen de intercambio directo, debe
agregarse la imposibilidad de resolver los diversos problemas de
cilculo que, como se vio en el capitulo 1, inclusive Crusoe tenia que
afrontar.” No podria estimarse dentro de qué lineas de produccién
se tendrian que ubicar los diversos factores, ya que no habria deno-
minador comin de las unidades. ;Es mejor producir automdviles,
tractores, casas o acero? ;Es mds productivo emplear menos hombres
y mds tierra en cierto producto, o menos tierra y mds hombres? ;Hay
que mantener la estructura actual del capital o hay que consumirlo?
Ninguna de estas preguntas puede responderse, dado que, en las eta-
pas mds alejadas del consumo inmediato, no habria forma de compa-
rar la utilidad o productividad de los diferentes factores o productos.

La conclusién es, evidentemente, que ninguna clase de sociedad
civilizada puede formarse sobre la base del intercambio directo, y
que este, asi como el aislamiento de Crusoe, solo dard lugar 2 una
economia muy primitiva.”

1. Véase, por ejemplo, ¢l capitulo 1, seccién 9.
2. Para una vivida y exacta descripcién del contraste entre la condicién del hambre
en una sociedad de mercado y en otra primitiva, véase Abou, ap. ciz., pp. 5-17.
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2. LA APARICION DEL INTERCAMBIO INDIRECTO

Las tremendas dificultades del intercambio directo solo pueden
superarse mediante el intercambio indirecto, en el que un indivi-
duo adquiere un producto a cambio, no como bien de consumo
para satisfacer directamente sus necesidades o para la produccién
de un bien de consumo, sino simplemente para volver a cambiarlo
por otro producto que desee para el consumo o la produccién.
A primera vista esta operacién puede parecer rebuscada, aunque
en realidad es indispensable para una economia un poco mds
avanzada.

Retomemos, por ejemplo, ¢l caso de A, que ofrece intercambiar
huevos por un par de zapatos. B, el zapatero, tiene zapatos para
vender pero no desea mds huevos de los que ya posee. A no puede,
entonces, obtener zapatos mediante un intercambio directo. Si
quiere comprar un par de zapatos, debe averiguar qué producto
desea B a cambio, y obtenerlo. Si descubre que B desea adquirir
manteca, podrd intercambiar los huevos por la manteca que ofrece
C y solo entonces intercambiar esta por los zapatos de B. En este
caso, la manteca se ha utilizado como medie de intercambio indi-
recto. La manteca valia mds para A que los huevos (supongamos
que los términos del intercambio eran primero diez docenas de
huevos por diez kilogramos de manteca y luego estos dltimos pot
un par de zapatos), no porque A quisiera consumir la manteca o
usarla para producir otro bien en una etapa posterior de produc-
cién, sino porque la manteca le facilitaba, en gran medida, la adqui-
sicién de los zapatos. De esta manera, para A, la manteca era mds
comerciable que los huevos y merecia ser adquirida en razdn de su
cometciabilidad superior. El modelo del intercambio era tal como
el que se muestra en la figura 1.

Se debe considerar, entonces, el enorme beneficio que D, duefio
de un arado, obtiene al utilizar un medio de intercambio. Fl quiere
adquirir muchos productos, pero, como su arado tiene comerciabi-
lidad muy limitada, puede vendetlo a cambio de bienes mds comer-
ciables, por ejemplo: manteca. Esta es mds comerciable, entte otros
motivos, porque, a diferencia del arado, no pierde todo su valor cuando
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FiGura 1
MODELO DEL INTERCAMBIO INDIRECTO

Huevos @

: Manteca :

Calzado
Manteca

|
o)

se la divide en partes mds pequefias. Ahora D usa la manteca como
medio de intercambio indirecto para obtener los diversos produc-
tos que desea consumir.

Asi como es fundamencal para la experiencia humana la existen-
cia de gran variedad de recursos, de bienes deseados y de habilida-
des humanas, también lo es la existencia de los distintos grados de
comerciabilidad que poseen los diversos productos. Dicha comer-
ciabilidad tiende a incrementarse por la mayor demanda, por la
divisibilidad del producto en pequefias unidades sin pérdida de
valor, por la durabilidad y por la facilidad de transporte a grandes
distancias. Es evidente que toda persona puede aumentar, en gran
medida, el mercado de sus propios productos y bienes intercam-
bidndolos por otros mds comerciables y utilizando estos ultimos
como medio de intercambio por los bienes que desea. Asf, la confor-
macién de los intercambios de D, productor de arados, serd tal como
se representa en la figura 2.

D intercambia primero su arado por la manteca de X, luego uti-
liza la manteca para intercambiarla por los diversos bienes que desea
usar; con X, la intercambiard por huevos, con X3 por zapatos, con X,
por caballos, etc.
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FiGura 2

EL EFECTO DEL CAMBIO DE UN PRODUCTO MENQS
COMERCIABLE POR OTRO DE MAYOR COMERCIALIDAD

A medida que, en cualquier sociedad, los productos mds comercia-
bles comienzan a utilizarse como medio de intercambio, rdpidamente
las preferencias se centrardn sobre los pocos productos disponibles que
redinan esa caracteristica. Si D hubiese tenido en cuenta, por ¢jem-
plo, que los huevos eran productos mds comerciables que la manteca,
habria cambiado su arado por huevos para utilizarlos como medio en
otros intercambios. Es evidente que, a medida que las personas prefie-
ren como medio de intercambio algunos productos selectos, la demanda
de esos bienes aumenta considerablemente en el mercado. Los produc-
tos, en tanto se utilicen como medio, adquieren un componente adicio-
nal en su demanda: se los demanda no solo para su uso directo, sino
también para emplearlos como medio de intercambio indirecto. Esta
demanda para su uso como medio se superpone a la que tienen para
el uso directo, y este incremento en la demanda compuesta aumenta
en forma notable su comerciabilidad. De esa manera, si la manteca
comienza siendo uno de los productos de mayor comerciabilidad y,
por lo tanto, s¢ la elige cada vez mds como medio, este incremento
en su demanda aumentca considerablemente la misma comerciabili-
dad que la hizo originariamente 1til como medio de intercambio. El
proceso es acumulativo; las mercancias mds comerciables aumencan
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mucho mds su comerciabilidad, y este incremento generaliza su uso
como medio de intercambio. El proceso continda, con una diferen-
cia siempre en aumento entre la comerciabilidad de los bienes usados
como medio de intercambio y la de los demds productos, hasta que
finalmente uno o dos de ellos son mucho mds comerciables que los
otros y se utilizan en forma general como medio de intercambio.’?

El andlisis econdmico no se ocupa de determinar cudles son las
mercancias elegidas como medio de intercambio; esto es tema de
estudio de la hisroria econdmica. El andlisis econémico de los medios
de intercambio indirecto es vélido sea cual fuere el tipo de producro
utilizado como medio en cualquier sociedad. Histéricamente, muchas
y diversas mercancias se han empleado en forma corriente como
medio de intercambio. En cada sociedad, las personas han tendido
a elegir los productos mds comerciables que estuvieran a su alcance:
el tabaco en la Virginia colonial, el aziicar en las Indias Occidenta-
les, 1a sal en Abisinia, el ganado en la antigua Grecia, los clavos en
Escocia, el cobre en el antiguo Egipto, y muchos otros, incluso las
perlas, el ¢, los caparazones de moluscos y los anzuelos.* A lo latgo
de los siglos, el oro y la plata se convirtieron gradualmente en las
mercancfas mds utilizadas como medio de intercambio. Los moti-
vos de la gran comerciabilidad de estos metales son, entre otros, su
gran demanda como ornamentos, su escasez en relacién con otros
productos, su ficil divisibilidad y su gran durabilidad. En los dlti-
mos siglos su excelente comerciabilidad permitié su adopcién ge-
neral como medio de intercambio en todo el mundo.

Un producto wtilizado en forma general como medio de intercam-
bio se define como moneda. Es evidente que, mientras que el concepto
de «medio de intercambio» es preciso y el intercambio indirecto
puede distinguirse claramente del directo, el concepto de «<moneda»

3. Para up andlisis mds completo de este proceso de la aparicidn del medio coomin,
véase Mises, The Theory of Money and Crediz, pp. 30-33, y Human Action, pp. 402-
04, Véase cambién Menger, op. cit., pp. 257-03. Para una descripcién histérica, véase
J. Laurence Langhlin, Money, Credit and Prices (University of Chicago Press, Chicago
1931}, 1, 3-15, 28-31.

4 Viéase Adam Smith, The Wealth of Nations (Modern Library, Nueva York, 1937),
pp- 22-24; Menger, op. cit., pp. 263-71; Laughlin, ep. ciz., pp. 15-23, 38-43.
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no es tan preciso. No puede definirse estrictamente el punto en el
cual un medio de intercambio se convierte en un bien de uso «comiin
o «generaly, ni si un medio de intercambio es moneda o no; esto solo
puede hacerse mediante la investigacién histérica y el juicio del his-
toriador. De cualquier modo, para simplificar, y ya que hemos visto
que existe en el mercado una fuerte tendencia a transformar en mo-
neda los medios de intercambio, en adelante los llamaremos moneda
o dinero a todos, sin distincién.

3. ALGUNOS EFECTOS DE LA APARICION DE LA MONEDA

El establecimiento de una moneda en el mercado amplia en gran
medida el campo para la especializacién y la divisién del trabajo,
aumenta considerablemente el mercado de cada producto y mejo-
ra el nivel de produccién de una sociedad. No solo se eliminan los
problemas de coincidencia de necesidades y de indivisibilidad de
bienes, sino que, de esta manera, se puede crear una estructura, siem-
pte en aumento, de largos procesos de produccién necesarios para
obtener un bien deseado. Se hacen factibles asi los procesos largos y
complicados de produccién y la especializaciéon puede comprender
tanto las diversas partes de un proceso productivo, como el tipo de
bien producido. De este modo, un fabricante de automéviles puede
vender un automévil por moneda, por ejemplo, manteca u oro, y
luego intercambiar el oro en parte por trabajo, en parte por acero,
cromo, cubiertas, etc. Los productores de acero pueden intercam-
biar el oro, en parte por trabajo, en parte por hierro, por mdquinas,
etc. También los diversos trabajadores, duefios de tierras, etc., que re-
ciben oro en el proceso de produccién, pueden usarlo como medio
para adquirir huevos, automdviles o ropa, segtin lo deseen.

En consecuencia, toda la estructura de una sociedad moderna se
basa en la utilizacién de la moneda, y se comprenderd mejor la gran
importancia de su uso a medida que contimie el andlisis de este tema.’

5. Sobre el significado del dinero para la sociedad civilizada, véase. Wicksteed,
ap. cir, 1, 140 y ss.
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Es evidente el error en que incurren muchos autores al querer expo-
ner las doctrinas de la economia moderna analizando solo ¢l inter-
cambio directo y considerando como ultimo tema el dinero, dando
pot terminada la tarea. Por el contrario, el estudio del intercambio
directo es \itil inicamente como introduccién al andlisis de una
sociedad que utiliza el intercambio indirecto; el intercambio directo
dejarfa muy poco campo al mercado o a la produccién.

Dada la gran variedad de habilidades humanas y de recursos natu-
rales de los que se desprenden las enormes ventajas de la divisién del
trabajo, la existencia de la moneda permite la divisién de la produc-
cién en ramas pequefias; cada hombre vende su producto por dinero,
con el que luego adquirird los productos que desee. En el terreno de
los bienes de consumo, un médico puede vender sus servicios, ¢ un
maestro los suyos, a cambio de dinero, y luego utilizarlo para comprar
los bienes que necesite. En la produccién, un hombre puede produ-
cir un bien de capital, venderlo por dinero y usar el oro recibido para
adquirir el trabajo, la tierra y los bienes de capital de orden supetior
necesarios para su propia produccién. Puede usar el excedente entre
sus ingresos y gastos monetarios para adquirir bienes para su propio
consumo. De ese modo, en cualquier erapa de la produccién de cual-
quier producto se emplean los factores tierra y trabajo, intercambiando
dinero por los servicios y por los bienes de capital necesarios y vendiendo
luego los productos por moneda, para facilicar la etapa de produc-
cién siguiente. Este proceso contintia hasta que se venden los bienes
de consumo finales a los consumidores. Estos consumidores, por su
parte, obtienen su dinero mediante la venta de sus propios bienes, sean
bienes de consumo duraderos o servicios para la produccién. Estos
tiltimos pueden consistir en la venta de servicios laborales o de servi-
cios de la detra, en la venta de bienes de capital, o de bienes hereda-
dos de aquellos que previamente prestaron tales servicios.®

6. Mds adefante se profundizard en el estudie de la recepeién de ingresos mone-
tatios en el proceso de produccién. Aqui debe sefiatarse que el duefio y vendedor de
bienes de capital, puesto que debe pagar por la tierra, el trabajo y los bienes de capiral
en la produccién de effos, en dlimo andlisis obtiene ingresos inicamente como tenedor
de bienes durante cierto tiempo.
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Asi, casi todos los intercambios se hacen por dinero, y este pone
su impronta sobre todo el sistema econémico. Tanto los producto-
res de bienes de consumo, como los propietarios de bienes de con-
sumo duraderos, o de capital, y los vendedores de mano de obra, ven-
den sus bienes por dinero y compran con ese dinero los factores que
necesitan. Utilizan sus ingresos monetarios netos para adquirir bienes
de consumo producidos por otros. Todos los individuos, como pro-
ductores y propietarios, ofrecen asi bienes (mercancias y servicios)
y demandan dinero a cambio. Y, como productores que adquieren
factores, al igual que como consumidores, ofrecen dinero y deman-
dan a cambio una variedad pricticamente infinita de bienes. La eco-
nomia es, por lo tanto, una «economia monetaria», y casi todos los
bienes se comparan con el bien moneda y se intercambian por él.
Este hecho es de importancia crucial para el andlisis de cualquier so-
ciedad que supere el nivel més primitivo. Podemos resumir la com-
pleja estructura de los intercambios en una economia monetaria de
la siguiente manera:

Los productores
Venden: Compran:
Bienes de consumo, Bienes de produccion,
Bienes de produccidn, Trabajo
Trabajo Tierra
Tierra Bienes de capital

Bienes de capital

Por dinero Con dinero

Los consumidores
Compran:
Bienes de consumo

Con dinero
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4. LA UNIDAD MONETARIA

Hemos visto que puede «ofertarse» cualquier bien capaz de ser divi-
dido en unidades, tales que cada una de ellas sea homogénea respecto
de las demds. Los bienes solo pueden comprarse y venderse en tér-
minos de tales unidades, y aquellos que son indivisibles y dnicos pue-
den ofertarse solo como una dnica unidad. Las mercancias tangi-
bles generalmente se comercializan en términos de unidades de peso,
como toneladas, libras, onzas, granos, gramos, etc. La moneda no
es una excepcidn a esta regla. Es el bien que mds se comercializa en
la sociedad, y se compra y vende siempre en términos de unidades
equivalentes a su peso. Es caracteristico entre las unidades de peso,
como también entre otras escalas métricas, el hecho de ser conver-
tibles entre si. Asi, una libra equivale a 16 onzas, y una onza a 437,5
granos o 28,35 gramos. Por lo tanto, si Jones vende su tractor por
15 libras de oro, puede también decirse que vendié el tractor por
240 onzas de oro, o por 6.804 gramos de oro, etc.

Resulta claro que el tamafio de la unidad monetaria utilizada en
una transaccién es irrelevante como tema del andlisis econémico;
la eleccién depende exclusivamente de la conveniencia de las partes.
Las unidades que se empleen serdn de peso y convertibles a libras,
onzas, etc., multiplicdndolas o dividiéndolas por algtin niimero in-
dice y, por lo tanto, serdn todas convertibles entre s{ por idéntico
procedimiento. De ese modo, una libra de oro serd equivalente a
16 onzas y, por supuesto, podrd intercambiarse por este tltimo valor,
si en el mercado asf se desea. El siguiente ejemplo pondrd de mani-
fiesto la irrelevancia de los nombres y de los tamafios de las unidades.
Supongamos que los residentes de Texas usan en sus intercambios
la unidad conocida como Houston, que equivale a 20 granos de oro,
mientras que los de Massachusetts usan el Adams, equivalente a 10
granos. Los ciudadanos de las respectivas dreas pueden hacer sus
intercambios y cdlculos en estos términos, por ejemplo: Jones vende
suautomdvil por «2.000 Houstons de oro» o, simplemente, por «2.000
Houstons»; Jones considera que el precio de los huevos es de «1/2
de Houston la docena». Por su parte, Smith puede comprar una
casa por «10.000 Adams». Obviamente el uso de diferentes nombres
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complicard las cosas, pero, econémicamente, esto carece de signifi-
cado. El <Houston» sigue siendo una unidad de peso del oro, y es una
segunda denominacién paralos «20 granos de oro». Se entiende clara-
mente que, en el mercado, 1 Houston se intercambiard por 2 Adams.”

Para evitar complicaciones innecesarias y clarificar el andlisis de
este tema, los nombres de las unidades monetarias que utilizaremos
serdn los de unidades de peso aceptadas universalmente (rales como
onzas, gramos, etc.) en lugar de los de denominacién local acciden-
tal (tales como délares y francos).

Es obvio que, cuanto mayor sea el valor de las unidades de un
bien, menor serd la magnitud de las unidades usadas en las trans-
acciones cotidianas; por ejemplo, el platino se comercializard en
onzas, mientras que el hierro lo hard en toneladas. Las monedas
relativamente valiosas, como el oro y la plata, tienden a comercia-
lizarse en unidades de peso mds pequefias. Tampoco este hecho tiene
significacién econémica alguna.

La forma en que se comercializa la unidad de peso de un bien
depende de su utilidad para algiin propésito especifico. El hierro
puede venderse en forma de barras, €l queso en trozos rectangula-
res o triangulares, etc. Ciertos bienes se comercializan en formas apro-
piadas para el consumo o la produccién, mientras que el dinero lo
hace en formas adecuadas para el intercambio o para su depésito has-
ta que este se realice. Histéricamente, han sido innumerables las for-
mas de la moneda.? En los dltimos siglos se han utilizado grandes

7. Los nombres de las unidades pueden ser, y han sido, cualesquiera que se conci-
ban de acuerdo cen la costumbre, el lenguaje, etc. Nombres tales como délares, fran-
cos, marcos, siclos, son ejemplos. El nombre «dollar» tuvo su origen en la denomina-
cién generalmente aplicada a las monedas de plata acufiadas por el conde de Schpick
en Bohemia. El conde, que vivia en el Valle de Joachim (o jeachimsihal) comenz6 acu-
fiando onzas de plata en 1518, y la uniformidad y fineza de sus monedas ganaron
buena reputacién en toda Europa. Se conocieron como Jeachimsthalers, finalmente
se abrevid su denominacion: shafers. El nombre «dollar» deriva de «thalers. Cf. Charles
A. Conant, The Principles of Money and Banking (Harper & Bross, Nueva York, 1905)
1-135-40; Menger, op. cit., p. 283.

8. Eloro, por ejemplo, se comercializaba como meneda en forma de pepita, como
joya y en otros ornamentos. Un ejemplo interesante es la moneda de hierro que se
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lingotes de oro o plata para su depdsito o para efectuar transaccio-
nes mayores, mientras que para las menores se han empleado piezas
circulares, conocidas simplemente como monedas.

5. INGRESOS Y GASTOS MONETARIOS

En una economia monetaria, cada individuo vende bienes y presta
servicios que le pertenecen a cambio de dinero, utilizindolo luego
para comprar los bienes que desea. Cualquier persona puede regis-
trar tales intercambios monetarios durante un periodo determinado.
Ese registro efectuado puede denominarse su balance de pagos.

Un registro puede ser el de las transacciones que correspondan
a bienes vendidos por dinero a otros individuos durante cierto pe-
riodo. Por ejemplo, supongamos que el Sr. Brown registra los bienes
vendidos por dinero durante el mes de septiembre de 1961. En el
mismo periodo ha vendido sus servicios al Sr. Jones como carpin-
tero, construyéndole su casa, y ha realizado diversas tareas de re-
paracién en la de los sefiores Jones y Smith. Ademds, ha vendido
su vieja radio al Sr. Johnson. La contabilidad del dinero recibido,
es decir, el dinero comprads con bienes y servicios vendidos, es la
siguiente:

Mes de septiembre de 1961-James Brown

Dinere comprade Bicnes y servicios vendidos

20 onzas de oro Trabajo como carpintero para el Sr. Jones.
5 onzas de oro Trabajo en reparaciones para los Sres. Jones y Smith.
1 onza de oro Una vieja radio vendida al Sr. Johnson.

26 onzas de oro

usaba en Africa Central, El hierro era un bien de mucho valor y se usaba ddndole
forma de azada, La moneda estaba hecha de modo que se pudiera dividir en dos parres
que pudieran asumir ficilmente forma de azadas. Véase Laughlin, op. ciz, p. 40.
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Por la contabilidad sabemos que, mediante las ventas de bienes
y servicios durante ese periodo, Brown ha adquirido 26 onzas de oro.
Este total de dinero adquirido es su ingreso monetario total durante
ese periodo.

Es evidente que, cuanto mayor sea el ingreso monetario de una
persona durante un periodo determinado, mayor serd el dinero que
podrd gastar para obtener el bien que desee. Manteniendo constan-
tes los demds factores (condicion importante que se analizard mds ade-
lante), toda persona procurard maximizar sus ingresos monetarios, du-
rante cualquier periodo, tanto como pueda.

El sefior Brown obtuvo sus ingresos vendiendo sus servicios labo-
rales y un bien de consumo duradero. Existen otras formas de con-
seguir ingresos monetarios en un mercado no interferido. El propie-
tario de tierras puede venderlas para fines agricolas, de vivienda,
industriales, o para darles otros destinos. El duefio de bienes de capi-
tal puede venderlos a quienes deseen usarlos como factores de pro-
duccidn. La tierra o los bienes de capital pueden venderse directamen-
te, o el duefo puede retener la propiedad de un bien y vender solo sus
servicios durante un periodo determinado. Dado que cualquier bien
se compra por los servicios que pueda prestar, no hay razén para que
no puedan adquirirse los servicios de un bien durante cierto tiempo.
Esto, claro estd, podrd llevarse a cabo siempre que en la prctica sea
posible. El duefio de un terreno o de una mdquina de coser o de una
casa puede «alquilarlos» por cierto tiempo a cambio de dinero. Dicho
alguiler dejard el dominio del bien al docador», mientras que el duefio
real de los servicios del bien, durante el periodo de que se trate, serd el lo-
catario «arrendatario». Al finalizar el plazo del alquiler, el bien se resti-
tuird al duefio original, que podrd usar o vender los servicios restantes.

Ademds del pago por la venta de bienes y servicios, una persona
puede recibir dinero en calidad de regalo o donacién. Lo que asf reci-
be no lo compra. El ingreso monetario en cualquier periodo serd igual
al dinero comprado, mds el que reciba como donacién. (Una forma
comun de recibir un regalo es a través de la herencia, como cumpli-
miento de un legado.)

La contabilidad de los ingresos monetarios del sefior Green, desde
junio hasta diciembre de 1961, podria ser:
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Ingresos monetarios | Por venta de bienes y servicios

28 onzas de oro | Alquiler de tierra al Sr. Jones.
COMPRADO 300 onzas de oro Venta de tierra {otra) al St. Forest.
15 onzas de oro Venta de una trilladora al Sr. Woods.

Por donacion

RECIBIDO 400 onzas de oro Herencia del do.

743 onzas de oro

Como vimos en los capitulos anteriores, para que una persona
pueda vender por dinero un bien o un servicio, debe primero produ-
cirlo o comprarlo a quien lo haya producido (o a quien, a su vez,
se lo haya comprado al productor original). Si le regalaron dinero,
el duefo originario debe haberlo adquirido mediante la produc-
cién de un bien, etc. En dltimo andlisis, el primer vendedor de un
bien de capital 0 de un bien de consumo duradero es el productor
originario, y los adquirentes posteriores deben haber producido
algin servicio para obtener el dinero con que comprarlo. La persona
que vende su trabajo, desde luego, produce el servicio directa ¢
instantdneamente. El vendedor de tierra debe haberse apropiado
originariamente de alguna tierra vacante que haya encontrado y
transformado. En el mercado no intervenido de una economia mo-
netaria, los productores de bienes y servicios venden sus bienes por
moneda y luego usan el dinero adquirido para comprar otros bienes
deseados.

En el mercado, todos adquieren el dinero de ese modo, excepto
los productores originarios de oro, es decir, aquellos que lo extraen
y comercializan. Con todo, la produccién del bien moneda, como
la de cualquier otro, requiere también el empleo de tierra, trabajo
y bienes de capital, los cuales deben pagarse empleando moneda.
El minero, por lo tanto, no recibe el dinero como regalo, sino que debe
desarrollar la actividad de busqueda, hallazgo y extraccion del oro
para adquirirlo.

Mediante ¢l empleo de dinero adquirido de las diversas mane-
ras sefialadas, los individuos compran los bienes deseados. Lo hacen
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como consumidores y como productores. Como consumidores, com-
pran los bienes de consumo que desean; en el caso de bienes dura-
deros, los compran, o alquilan sus servicios durante cierto tiempo.
Como productores, utilizan dinero para comprar los servicios de
los factores de produccién necesarios para producir bienes de consu-
mo o bienes de capital de orden inferior. Comprarin directamente
algunos factores para usar fodos sus servicios futuros previstos, y al-
quilardn otros para, asi, aprovechar sus servicios por un periodo de-
terminado. De ese modo, podrin comprar bienes de capital que serdn
tanto «materia primas» como «mdquinas», que podrdn también alqui-
lar; asimismo, podrdn comprar o alquilar la tierra necesaria como
espacio donde trabajar. En general, asi como los consumidores no pue-
den alquilar ficilmente bienes de corta vida titil, no duraderos, los
productores tampoco pueden alquilar con facilidad bienes de capi-
tal o «materias primas» que se desgastan rdpidamente en el proceso
de produccién. Como ya hemos explicado en el capitulo anterior,
en un mercado libre no es posible comprar servicios laborales de una
sola vez. Puesto que la voluntad de un hombre es inalienable, no
puede, en una sociedad voluntaria, ser obligado a trabajar para otro
en contra de su propia voluntad, y por ello no pueden celebrarse con-
tratos cuya finalidad sea su voluntad futura. El trabajo, por ende,
solo puede adquirirse «en alquiler», mediante un acuerdo de «pago
a medida que se ejecutar.

Todo individuo puede contabilizar sus compras en dinero durante
cualquier periodo. El monto total del dinero cedido en tales inter-
cambios es su gasto monetario o salidas monetarias durante dicho
periodo. Aqui debe sefialarse que esta contabilidad de gastos, asf
como la de ingresos, puede llevarse partida por partida para cada
transaccién o agrupando la informacién en clases. En la cuenta an-
terior de Brown, podria haberse asentado su ingreso de 25 onzas
proveniente del trabajo en general y 1 onza por la venta de su radio.
La amplitud de los rubros depende solo de la conveniencia de quien
lleve la contabilidad. El total, por supuesto, no resulta afectado por
el tipo de clasificacién elegida.

Asi como el ingreso monetario es igual al dinero comprade con
la venta de bienes y servicios ds el dinero recibido como regalo o
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donacidn, el gasto monetario es igual al dinero vendido por la compra
de bienes y servicios mds el dinero cedide como regalo. En esas
condiciones, la contabilidad de gastos menetarios del Sr. Brown,
pata ¢l mes de septiembre de 1961, podria ser la siguiente:

Mes de septiembre de 1961-James Brown.

Dinero gastado

Dinero vendido Por bienes y servicios comprados
12 onzas de aro Comida

6 onzas de oro Ropa

3 onzas de oro Alquiler de vivienda

2 onzas de oro Entretenimientos
Dinero donado

1 onza de oro Caridad
24 onzas de oro

Los gastos monetarios registrados en esta cuenta los realizé el
seflor Brown en calidad de consumidor, y el gasto total monetario
durante el periodo es de 24 onzas. Pedria haber subdividido mds la
cuenta en partidas tales como: manzanas 1/5 de onza; sombrero 1
onza, etc., si asi lo hubiese preferido.

En este punto puede sefialarse que el ingreso monetario total de
un individuo, durante cualquier periodo, serdn sus exportaciones, y
los bienes vendidos, «bienes exportados»; por otra parte, su gasto
total monetario serdn sus importaciones, y los bienes y servicios
comprados, los «bienes importados». Estas denominaciones son
aplicables a bienes comprados por productores o consumidores.

Observemos y comparemos ahora las cuentas de ingresos y gastos
del Sr. Brown correspondientes al mes de septiembre de 1961. El
ingreso monetario total fue de 26 onzas de oro y sus gastos de 24
onzas. Esto significa necesariamente que 2 onzas, de las 26 ganadas
en el periodo, permanecieron sin gastar. Aquellas 2 onzas queda-
* ron en poder del Sr. Brown y, consecuentemente, se agregaron al
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stock de oro que pudiera haber tenido previamente. Si sus existen-
cias de dinero al 1.2 de septiembre de 1961 eran de 6 onzas de
oro, al 1.2 de actubre son de 8 onzas de oro. El stock de dinero de
una persona, en un momento dado, es su tenencia en efectivo o su
saldo en efectivo en ese momento. Las 2 onzas de ingreso que perma-
necieron sin gastar en bienes y servicios constituyeron un agre-
gado neto al saldo en efectivo del Sr. Brown durante el mes de sep-
tiembre. El ingreso monetario de una persona durante cualquier
periodo es igual a su gasto monetario mds lo que afiada a su saldo
en efectivo.

Si subdividimos la cuenta de ingresos y gastos en periodos mds
cortos, vemos que lo ocurrido al saldo en efectivo del Sr. Brown
durante el periodo més largo es diferente de una simple adicién de
2 onzas. En efecto, supongamos que todo el ingreso monetario del
Sr. Brown lo obtuvo en dos partidas, el 1.2 y el 15 de septiembre,
mientras que sus gastos fueron diarios, en cantidades variables. Como
resultado, su saldo en efectivo aumenté drdsticamente el 1.0 de
septiembre, digamos que de 6 a 19 onzas. Luego fue disminuyendo
gradualmente, dfa a dia, hasta volver a ser de 6 onzas el dia 15; des-
pués subié bruscamente de nuevo a 19 onzas, para quedar reducido
a 8 a fin de mes.

El proceso de ofertas y demandas del Sr. Brown en el mercado
resulta claro. Ofrecid varios bienes y servicios y demands dinero a
cambio. Con el dinero as{ obtenido, demands varios bienes y servi-
cios y proporciond dinero a cambio. El dinero debe necesariamente
integrar el saldo en efective antes de poder ser gastado en bienes y
servicios.?

Supongamos ahora que los gastos de Brown en septiembre ha-
yan sido de 29 onzas en vez de 24. Ello se obtuvo reduciendo el
saldo en efectivo previo de Brown en 3 onzas y dejdndolo con un
saldo en efectivo de 3 onzas. En este caso, sus gastos monetarios
durante el periodo igualaron su ingreso monetario mds la reduccién

9. Esto también es cierto si el ingreso es gradual y el gasto se lleva a cabo en canti-
dades discretas, o para cualquier otra relacién entre el ingreso y ¢l gaso.
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en su saldo en efectivo. En suma, la siguiente férmula siempre es
aplicable a un individuo durante cualquier periodo:

Ingreso monetario = Gasto monetario + Incremento
neto del saldo en efectivo - Reduccién neta del saldo en efectivo

En la ecuacién precedente, los términos ingreso y gasto pue-
den ser sustituidos por exportaciones e importaciones, respectiva-
mente.

Para simplificar, supongamos que el stock total del bien moneda
en la comunidad ha permanecido invariable durante el periodo
elegido (suposicién que no es irreal, ya que la cantidad de oro que
se agrega, proveniente de la extraccién, es pequefia con respecto a
las existencias). Ahora bien, es obvio que todo dinero, como toda
propiedad valiosa, pertenece a alguna persona en cada instante. En
cualquier momento, la suma de las tenencias en efectivo de todos
los individuos es siempre igual a la existencia total de dinero en la
comunidad. De tal modo, si consideramos a Brown como miem-
bro de un grupo de cinco personas que viven en una aldea, cuyos
saldos en efectivo al 1.° de septiembre eran: 6, 8, 3, 12 y 5 onzas,
la existencia total de dinero en esa aldea, en la fecha indicada, es de
34 onzas. Si pudiera disponerse de la informacién pertinente, la
misma operacién podria realizarse con referencia al mundo entero
y se conocerfa, asf, la existencia total de moneda. Ahora bien, es obvio
que el agregado de 2 onzas al saldo en efectivo de Brown en septiem-
bre debe, necesariamente, haberse compensado con una disminucion
de 2 onzas en el saldo de otro u otros individuos. Puesto que la canti-
dad de dinero no ha cambiado, el incremento del saldo de Brown, nece-
sariamente, debe haberse obtenido con la disminucidn del de otros indi-
viduos. En forma similar, si Brown ha reducido en 3 onzas su saldo
en efectivo, ello debe compensarse con el agregado de 3 onzas al de
uno o mds individuos.

Es importante reconocer que las adiciones o sustracciones de los
saldos en efectivo constituyen actos voluntarios de las personas parti-
cipantes. En cada periodo, algunos individuos deciden incremen-
tar sus tenencias en efectivo y otros reducirlas; cada cual decide

204



EL MODELO DEL INTERCAMBIO INDIRECTO

aquello que, segin cree, le beneficiard mds.” Durante siglos, sin em-
bargo, las creencias populares erréneas han asegurado que alguien
cuyos ingresos son superiores a sus gastos (las exportaciones mayo-
res que las importaciones) tendrd un «<balance comercial favorable»,
mientras que aquel cuyos gastos hayan sido superiores a los ingre-
sos (las importaciones mayores que las exportaciones) habrd sufri-
do un «balance comercial desfavorable». Tal forma de ver las cosas
implica considerar que la parte activa e importante del balance de
pagos es la «comercial», las exportaciones e importaciones, y que los
cambios en los saldos en efectivo de los individuos son simples
«factores de balance» pasivos, que sirven para mantener los pagos
totales siempre equilibrados. En otras palabras, se supone que los
individuos gastan cuanto quieren en bienes y servicios y que el incre-
mento o la reduccién de su saldo en efectivo aparecen mds tardia-
mente. Por el contrario, cada individuo, en el curso de sus acciones
en el mercado, toma activas resoluciones respecto de sus saldos en
efectivo. De ese modo, Brown decidié incrementar su saldo en efec-
tvo en 2 onzas y vendid sus servicios laborales para obtener el dinero,
renunciando a la compra de bienes de consumo hasta la suma de 2
onzas. En el dltimo ejemplo, cuando gasté 3 onzas mds de lo perci-
bido en el mes consideré que su saldo en efectivo era excesivo y que
era preferible gastar una parte de €l en bienes de consumo y servi-
cios. Por lo tanto, nunca hay que preocuparse por el balance de pagos
de nadie. El balance comercial de una persona continuard siendo
«desfavorable» en tanto desee reducir su saldo en efectivo (y otras
personas estén dispuestas a comprar su dinero con la venta de sus
bienes). Su limite extremo serd, por supuesto, el momento en que
su saldo en efectivo llegue a cero. Sin embargo, lo mas probable es
que deje de reducir dicho saldo mucho antes de llegar a ese limite."

10, Esta seccién se limita al andlisis respecto del gasto en bienes de consumo. En
una seccidn posterior trataremos los gastos de los productores en bienes de produc-
cidn. Se verd, sin embargo, que aun las pérdidas sufridas en ¢l balance de efecrivo por
parte de los productores son resulrado de acciones voluntarias especificas, que en un
periodo posterior resultaron ser equivocadas.

1L Se sostiene que una persona que gasta la mayor parte de su ingreso en ropa y
comida tiene que tener un balance comercial «desfavarables, ya que sus gastos deben
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6. LOS GASTOS DE LOS PRODUCTORES

En [a seccién precedente se traté el caso del Sr. Brown, cuyos gas-
tos monetarios fueron dedicados, en su totalidad, a la adquisicién
de bienes de consumo. Su ingreso monetario, sin considerar la venta
de bienes en uso previamente producidos, provino de la venta de
servicios laborales, Sus gastos fueron hechos tinicamente en bienes
de consumo; su ingreso derivé casi exclusivamente de sus servicios
laborales. Todo hombre debe ser consumidor y, por lo tanto, este
andlisis del suministro para consumo es aplicable a todos. La mayor
parte de las personas obtiene sus ingresos de la prestacién de sus
servicios laborales. Sin embargo, si no consideramos los bienes
previamente producidos, ya que originariamente alguien debe ha-
berlos producido, todo otro ingreso monetario debe derivar de la
produccién de nuevos bienes de capital o de consumo (excluidos
los vendedores de tierras o de sus servicios, cuya propiedad debe,
originariamente, haber derivado del descubrimiento y adaptacién
de tierras sin propietario).

Los productores de bienes de capital y los de bienes de consumo
se encuentran en una situacién diferente de los que venden unica-
mente servicios laborales. El St. Brown, por ejemplo, vendedor sola-
mente de mano de obra, no necesita gastar dinero alguno en la
compra de bienes de capital. Solo debe gastar en los bienes de
consumo deseados para obtener las energfas necesarias para produ-
cir y vender en el mercado sus servicios laborales. Los productores
de bienes de capital y de consumo ——ejes de una sociedad civili-
zada, dado que poco se puede producir con trabajo Gnicamente—
no estdn ni pueden estar en tan afortunada situacién. Para que un
hombre pueda producir un bien de consumo, debe obtener los servi-
cios del trabajo, de la tierra y de los bienes de capital, con el fin de apli-
car el conocimiento tecnolégico disponible (£row-how) en la produc-
cién del bien. Retrocediendo en el proceso descubrimos que, para

ser (nfimos. Sin embargo, si el individuo en cuestidn gasté rodo su efectivo no puede
tener un «balance desfavorabler, independientemente de los bienes que haya adqui-
rido y de su nivel de vida.
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producir un bien de capital, el supuesto preductor debe obtener
previamente la tierra, el trabajo y los bienes de capital necesarios.
Cada productor individual (o grupo de individuos asociados) obtiene
los factores necesarios y los combina para después producir un bien
de capital. Este proceso es repetido por muchos individuos hasta que
se alcanza la etapa inferior de produccién y al fin se logra el bien de
consumo. El producter del bien de capital debe obtener los facto-
res necesarios (tierra, trabajo y capital) con dinero, y, cuando el bien
de capital (de orden inferior) ha sido terminado, lo vende por dinero.
Este bien de capital, a su vez, se usa para la produccién de otro bien
de capital de orden aun inferior, que se vende por dinero. El proceso
continda hasta que el productor, que finalmente produce el bien de
consumo, lo vende por dinero al consumidor.

En la tigura 3 se representa un esquema de este proceso.

Las flechas de trazo continuo describen el movimientoe de los bicnes
que se intercambian a medida que los productores compran los fac-
tores y los transforman, en cada etapa, en bienes de capital de orden
inferior, vendiéndolos después a los productores correspondientes.
Las flechas de trazo discontinuo, que apuntan en sentido contrario,
describen el movimiento del dinere en esos mismos intercambios.
El productor de un bien de capital utilizé dinero de su propiedad para
comprar factores de produccién. Luego utilizé esos factores de pro-
duccién, junto con mano de obra alquilada, para producir un bien
de capital de orden inferior, que retuvo en su patrimonio hasta que
pudo vendetlo por dinero a otro productor. El productor de un bien
de consumo siguié el mismo procedimiento, salvo que su venta por
dinero la efectué directamente al consumidor final.

Denominaremos capitalistas a aquellos productores que urilizan
su dinero para invertir en la adquisicién de factores, sea en propie-
dad o en alquiler. Los capitalistas, pues, producen y son propietarios
de los bienes de capital de las diversas etapas, que intercambian por
dinero hasta que el producto llega a los consumidores. Los que parti-
cipan en el proceso productivo son, por lo tanto, los capiralistas y
los vendedores de los servicios de la tierra y del trabajo. Los capita-
listas son los dnicos que gastan dinero en bienes de produccidn; por
eso, pueden ser denominados aqui «los productores».-
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FIGURA 3

ETAPAS EN EL PROCESO DE PRODUCCION
PARA EL CONSUMIDOR FINAL

O ©
T

/
)
Va

Bien de consumo

+

Consumidor

NN = Tierra o naturaleza
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Evidentemente, una caracteristica primordial del proceso de
produccién es que cada individuo debe producir anzes de poder
efectuar la venta de su producto. Toda inversién en la produccién
se realiza porque se espera efectuar posteriormente la venta del bien
producido a los productores de orden inferior y, por dltimo, a los
consumidores.

Légicamente, el consumidor debe tener dinero en efective para
poder gastarlo en bienes de consumo y, de modo similar, el produc-
tor debe tener primero el dinero para invertir en la adquisicién de
factores. ;De dénde obtiene dinero el consumidor? Como hemos
visto anteriormente, podri obtenerlo de regalos o de la venta de bie-
nes previamente producidos, pero, en dltime andlisis, debe haberlo
obtenido de la venta de algiin servicio productivo. El lector puede
observar el destino final de las flechas de trazo discontinuo; son los
vendedores de los servicios del trabajo y de la tierra. Ellos, los traba-
jadores y los propietarios de la tierra, usan el dinero obtenido por
tales servicios para adquirir los productos finales del sistema de pro-
duccién. También los productores-capitalistas reciben ingresos en
cada etapa del proceso de produccién. Mds adelante nos ocupare-
mos de la cuidadosa investigacién que, evidentemente, requieren
los principios que regulan esos ingresos de los capiralistas. Por ahora,
puede sefialarse que los ingresos netos de los duenios de bienes de
capital no son simplemente el resultado de la contribucién de esos
bienes a la produccién, puesto que ellos, a su vez, son el producto de
otros factores.

:De dénde, entonces, obtienen los productores su dinero para efec-
tuar inversiones? Es claro que solo de las mismas fuentes. Con los
ingresos adquiridos de la produccién, los individuos, ademds de com-
prar bienes de consumo, pueden adquirir factores de produccién y
emprender procesos productivos como productores de un bien que
no es simplemente su propio setvicio laboral. Con el fin de obtener
dinero para invertir, un individuo debe ahorrar dinero mediante la
restriccion de sus posibles gastos de consumo. Este dinero ahorrado
se afiade primero a su saldo en efectivo y después se invierre en la com-
pra de factores, para efectuar posteriormente la venta del bien pro-
ducido. Es obvio que la inversién solo puede provenir del dinero
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ahorrado por individuos que restringen sus gastos de consumo,
ahorran e «inician transacciones comerciales», invirtiendo sus fondos
en factores que les dardn productos en el futuro.™

De este modo, mientras todos los hombres deben gastar parte
de sus ingresos monetarios en el consumo, algunos deciden conver-
tirse en productores de bienes de capital y de consumo, y ahorrar
dinero para invertir en los factores requeridos. Los ingresos de toda
persona pueden gastarse en el consumo, o en la inversién para la pro-
duccién de bienes, o pueden pasar a incrementar su saldo en efec-
tivo. En cualquier periodo es vilida la siguiente férmula: Ingresos
monetarios = Gastos de consumo + Gastos de inversion + Incrementos
del saldo en efective - Reducciones del saldo en efectivo (los gastos de
inversién pueden definirse como la suma de gastos monetarios efec-
tuados para la adquisicién de factores de produccién).

Tomemos el caso hipotético del Sr. Fred Jones y su «balance de
pagos» del mes de noviembre de 1961. Supongamos que sus ingre-
sos provenientes de varias fuentes, durante ese mes, son de 50 onzas.
Decide gastar, en ese periodo, 18 onzas en la compra de bienes de
consumo; resuelve agregar 2 onzas a su saldo en efectivo e invertir
las restantes 30 onzas en un «negocio» que le permitird producir un
bien determinado. Debe destacarse que este negocio puede impli-
car la produccién de cualquier bien; podria ser una fibrica de acero,
una granja o una zapaterfa de venta al por menor. Podrfa también
consistir en la compra de trigo de una temporada previendo su venta
en otra posterior. Todas estas actividades son empresas productivas,
puesto que, en cada caso, se produce un bien y de esta manera se
avanza en el proceso de destinar ese bien al consumidor final. Puesto
que la inversién siempre se efectia previendo una venta futura, los
inversores participan también de la actividad empresarial, de la empresa.

Supongamos que Jones gasta sus fondos ahorrados invirtiéndo-
los en una fébrica de papel. Su cuenta de ingresos y gastos en noviem-
bre podria ser como la siguiente:

12. Los productores también podrian tomar prestade ahorros de un tercero, pero
todo el proceso de préstamos se omite en esta seccidn para hacer posteriormente un
andlisis mds claro. Los préstames se analizardn en un capitulo préximo.
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Mes de septiembre de 1961-James Brown

Ingresos Fgresos

Por venta de cierras..... 20 onzas | AlimMentos.....ocvioronnecrennn, 7 ONZAS
Por venta de edificio ... 30 onzas | VeStimenta ..o...ocoveeeeeveeiivevenen 4 onzas
Vivienda....evesinercesseninns 4 0nzas

Entretenimientos.......coeveveenes 3 ONZAS

50 onzas | Gastos de consumo ............... 18 onzas

En mdquinas papeleras.......... 12 onzas

En pulpa de madera............... 10 onzas

En mano de obra.......cceceeen.. 8 onzas

Gasros de inversion ............... 30 onzas

Agregado al saldo en efectivo.. 2 onzas

TOTAL....coovivrvvierririiririnenns. 30 Onzas

Por supuesto que estas cifras solo reflejan una situacién en par-
ticular; podrian haber representado, por ejemplo, una disminucién
del saldo en efectivo, para posibilitar una mayor inversién.

Los gastos de inversion siempre se efectiian previendo una venta
futura. Los factores se compran y se transforman en el producto, que
posteriormente el empresario vende a cambio de dinero. El <hom-
bre de negocios» realiza sus erogaciones esperando estar en condicio-
nes de vender el producto a cierto precio en algiin momento futuro.
Supongamos que Jones invierte las 30 onzas con la expectativa de
poder transformar sus factores en un producto (en este caso, papel)
y venderlo por 40 onzas en algin momento del mes de noviembre
de 1962. Si sus expectativas demuestran ser acertadas, conseguird ven-
der el papel por 40 onzas en la fecha prevista y su cuenta de ingre-
sos para el mes de noviembre de 1962 deberd incluir «40 onzas obte-
nidas por la venta de papel».

Es obvio que, en igualdad de condiciones, un inversor procurarg
conseguir el mayor ingreso neto posible de su inversién, del mismo
modo que todo individuo trata de lograr el mayor ingreso por sus
ventas. Si Jones tiene la oportunidad de invertir sus 30 onzas en
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distintos procesos de produccién y espera obtener de una inversién
un ingreso neto de 40 onzas anuales, de otra 37 y de otra 34, elegird
la que le asegure una mayor ganancia. Una diferencia fundamental
entre el individuo como empresario y el individuo como consumi-
dor es que este tltimo no tiene el estimulo de tener mayores expor-
taciones que importaciones. Las importaciones de un individuo son
sus adquisiciones de bienes de consumo y, por lo tanto, son los fines
de su actividad. Los bienes que importa son para él una fuente de
satisfaccion. Por el contrario, el individuo, como hombre de ne-
gocios, «importar \inicamente bienes de produccidn que, por de-
finicién, no tienen para él udlidad directa. De ellos solo puede ob-
tener ganancia vendiéndolos, o vendiendo sus productos y, en
consecuencia, sus importaciones son meramente los medios necesa-
rios para sus posteriores «exportacionesy. Por lo tanto, procura conse-
guir el mayor ingreso neto; en otras palabras, trata de lograr que las
exportaciones excedan lo mds posible a las importaciones. Cuanto
mayor sea el ingreso de su negocio, mayor serd la cantidad de dinero
disponible para gastar (es decir, importar) en la adquisicién de los
bienes de consumo que desea.

Es evidente, sin embargo, que los hombres, en su conjunto, no
tienen un particular deseo de exportar mds de lo que importan o
de tener un «balance comercial favorable». Tratan de exportar mds
de lo que importan en bienes de produccidn en sus negocios; el exce-
dente asi obtenido lo gastan en la importacidn de bienes de consumo
para satisfacer sus necesidades personales. En definitiva, podrdn,
como el St. Brown en el ejemplo precedente, optar por aumentar
o disminuir el saldo en efectivo, segiin lo crean oportuno y necesa-
ri0.” Tomemos como ejemplo el caso del Sr. Jones, después de
haberse establecido con su negocio. Durante cierto periodo, puede
tomar la decisién de quitar 5 onzas de su saldo en efectivo. Aunque
haga lo posible por obtener el mayor ingreso neto de su negocio y

13. En parte fue una confusién entre la accién toral del individuo y su accién como
empresario lo que condujo a distintos autores a llegar a la conclusién, a partir de la
conducta de un empresario, de que las «nacioness estdn «mucho mejors si «ellas» ex-
pertan mis de lo que vellas» imporean.
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asi agregar lo mds posible a su saldo en efectivo de esa fuente, puede
ser que en suma tome la decisién de reducirlo. Por ejemplo:

Fred Jones

Ingresos Crastos

Del negocio .............. 150 onzas | En el negocio, en factores
de produccion
{bienes de produccién) ..... 100 onzas

En bienes de consumo ........ 55 onzas
155 onzas

Reduccién del saldo
en efectiVo v virircriienns 3 ONZAS

7. EL EMPLEQ DE RECURSOS
Y LA MAXIMIZACION DEL INGRESO

Hemos visto que, en la economia monetaria, en igualdad de condi-
ciones, los hombres procurardn obtener el mayor ingreso moneta-
rio posible: si son inversores, buscardn el mayor retorno neto posi-
ble; si venden sus servicios laborales, lo hardn por la mayor recompensa
que puedan obtener. Cuanto mayor sea el ingreso monetario, mayor
serd la cantidad de dinero disponible para gastar en bienes de con-
sumo. Antes de iniciar un andlisis mds profundo de la economifa mo-
netaria, es importante examinar la condicién «en igualdad de condi-
ciones», o ceterss paribus.

En el capitulo 1 hemos analizado el hecho de que, en cada accién,
toda persona trata de obtener la mayor ventaja posible, es decir, de
conseguir el fin situado en el punto mds alto dentro de su escala de
valores. Esto se ha designado también como el intento de «maximi-
zar la renta psiquica» o «ingreso psiquico». Esta es una verdad praxeo-
16gica, una ley general vilida para toda accién humana, sin condi-
cién alguna. Ahora bien, el establecimiento del cambio indirecto,
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0 una economia monetaria, permite a todos obtener un vasto nu-
mero de bienes de consumo que no podrian conseguir, o les serfa
dificil obtener, aisladamente o mediante el trueque. Como hemos
demostrado en este capitulo, estos bienes de consumo se adquieren
produciendo y vendiendo un bien a cambio del bien moneda y luego
usando ese dinero para comprarlos. A pesar de esta tendencia, sin
embargo, no todos los bienes pueden comprarse y venderse en el
mercado. Algunos se obtienen de ese modo, otros no. Como vimos
en el capitulo 2, algunos bienes son inalienables y, por lo tanto, no
pueden ser intercambiados. No pueden integrar un nexo moneta-
rio; no es posible comprarlos o venderlos por dinero. Este hecho no
significa que los individuos los desprecien o los aprecien excesiva-
mente. Para algunas personas, muchos de los bienes de consumo no
susceptibles de intercambio son preciosos y los mantienen en un punto
alto dentro de sus escalas de valores. Para otras, poco significan en
comparacién con aquellos bienes de consumo que pueden ser com-
prados. El orden en la escala de valores depende de la eleccién vo-
luntaria de cada individuo. Es un desatino culpar al «dinero» de las
tendencias de ciertas personas a dar mds valor a los bienes intercam-
biables que a los que no lo son. Ninguna fuerza deriva de la econo-
mia monetaria que impulse a los hombres a hacer tales elecciones;
el dinero simplemente les da la posibilidad de ampliar enormemente
sus compras de bienes intercambiables. Antes bien, la existencia del
mercado permite decidir libremente cémo se valorardn el dinero y
las cosas que con €l pueden comprarse en relacién con otros bienes
que no son intercambiables.

En realidad, la existencia de la economia monetaria produce el
efecto contrario. Ya que, como nos ensefia la ley de la urilidad, la uti-
lidad marginal de una unidad de cualquier bien disminuye a medida
que aumenta su oferta y, puesto que el empleo de dinero conduce
a un enorme incremento de la oferta de bienes intercambiables,
resulta evidente que esta gran oferta permite a los hombres disfru-
tar los bienes que no son intercambiables en mayor medida que si
se tratase del caso contrario. Ef becho mismo de que los bienes de con-
sumao intercambiables sean mds abundantes, hace gue cada individuo
aprecie mds los no intercambiables.
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Es posible dar muchos ejemplos de escalas de valores que inclu-
yen bienes intercambiables y los que no lo son. Supongamos que un
hombre es duefio de un lote de terreno en el que se encuentra un
monumento histérico que aprecia por razones estéticas. Suponga-
mos también que tiene una oferta de compra por cierta suma de
dinero, sabiendo que el comprador intenta destruir el monumento
y usar el terreno para otro fin. Para decidir si vende o no la propie-
dad, el duefio debe comparar el valor que para él representa la conser-
vacién del monumento con el que atribuye a los bienes de consumo
que finalmente podria adquirir con el dinero que le ofrecen a cambio.
La decisién dependerd de la conformacién de la escala individual de
valores del interesado, en el momento de que se trate. Pero es evi-
dente que, si posee en abundancia bienes de consumo, tenderd a darle
mayor valor al bien estético (no intercambiable) que a la suma ofre-
cida de dinero. Por lo tanto, el establecimiento de una economia mo-
netaria produce precisamente el efecto contrario al que se le achaca
comdnmente de impulsar a los hombres a menospreciar los bienes
que no son intercambiables. Es poco probable que una persona de
pocos medios prefiera un bien no intercambiable antes que otro que
si lo es, en comparacién con otra cuyo «nivel de vida» sea superior,
medido en bienes intercambiables.™

Ejemplos como los que se acaban de exponer tienen gran impor-
tancia para la accién humana, pero son muy poco relevantes para
los capitulos siguientes, que tratardn principalmente el andlisis del
mercado en un sistema de intercambio indirecto. No hay mucho
mds que decir al respecto en este estudio donde interviene la moneda
en las transacciones (la subdivisién de la praxeologia conocida como

14. Los términos «no intercambiable» e «intercambiable» son mucho m4s adecua-
dos que los términos «ideal» y «material». La tltima clasificacién tiene dos errores,
ademds de que omite sefalar la diferencia esencial entre los dos tipos de bienes. En
primer lugar, como se ha demostrado con anterioridad, muchos bienes intercambia-
bles son servicios intangibles y no bienes «materiales» tangibles. En segundo lugar,
muchos de los bienes no intercambiables evaluados por algunas personas dificilmente
serfan considerados bienes «ideales» por otras, de manera que es necesario un término
mds objetivo.
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cataldetica). Sin embargo, hay otros ejemplos de elecciones de ese
tipo, que son mds importantes para la cataldctica. Consideremos el
caso de un hombre que tiene tres ofertas por sus servicios labora-
les, una de 30 onzas por mes, otra de 24 y la tercera de 21. Ahora
bien —y aqui volvemos al problema originario de esta seccién—,
es obvio que elegird aceptar la oferta de 30 onzas, siempre que los
factores psiquicos, o mejor dicho no intercambiables, sean «igua-
les» en las diversas opciones. Si al hombre de que se trata le es indi-
ferente cualquier diferencia entre las condiciones de trabajo de las
tres ofertas, entonces ningin factor, que no sea el ingreso moneta-
rio y el ocio, se tendrd en cuenta en su eleccién y, si resuelve traba-
jar, elegird la del ingreso de 30 onzas. Por otra parte, puede ser que
le disgusten por igual los distintos empleos y sus respectivas condi-
ciones; que el trabajo de 30 onzas corresponda a una firma que no
le guste, o implique una rarea desagradable para él. Puede set también
que el trabajo por el que le ofrecen 24 onzas redna condiciones que
te satisfagan sobremanera. Hemos visto en el capitulo 1 que el trabajo
se valora no solo por la contraprestacién monetaria, sino también
port el agrado o desagrado que por la tarea en si tengan los indivi-
duos. Las valoraciones que un hombre le asigna al trabajo en s son
bienes positivos o negativos no intercambiables, porque para el
sujeto actuante estdn inseparablemente ligadas a la tarea en si misma.
Pueden compararse con consideraciones monetarias, pero no son
intercambiables ni pueden ser ignoradas. De tal manera, en el ejem-
plo precedente, el hombre debe sopesar los «bienes de consumo»
no comerciables atribuidos en su escala de valores a los distintos em-
pleos. En esencia, lo que estd comparando son dos «grupos» de utili-
dad: 4) la utilidad de 30 onzas por mes, mds el hecho de trabajar
en lo que considera un comercio inmoral o en condiciones desagra-
dables, contra #) la utilidad de 24 onzas mensuales, mads el hecho
de trabajar en un empleo que le agrada. La eleccién se hard de acuerdo
con la escala de valores de cada individuo; puede ser que alguno
elija el empleo de 30 onzas, otro el de 24. El hecho importante para
la cataldctica es que el hombre siempre elige un conjunto formado
POt ingresos monetarios y otros factores psfquicos, y que procurara ob-
tener el mdximo ingreso monetario solo si los factores psiquicos son
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neutrales respecto de sus elecciones. Si no lo son, el economista siem-
pre deberd tenerlos en cuenta.

Orro ejemplo similar es el caso de un inversor potencial. Supon-
gamos que un inversor tiene la posibilidad de invertir sus ahorros
en alguno entre diversos proyectos de produccién. Puede, por ejem-
plo, invertir 100 onzas, con la perspectiva de una ganancia neta del
10% anual, en un proyecto; del 8% en otro y del 6% en un tercero.
Si los otros factores psiquicos son iguales, tenderd a invertir en aquel
proyecto que promete la mayor ganancia monetaria neta, en este caso,
el 10%. Supongamos, en cambio, que ¢l producto que le proporcio-
nard el 10% le desagrada mucho, mientras que el proceso y el pro-
ducto que prometen el 8% cuentan con su total aceptacién. También,
en este caso, cada proyecto de inversién implica un factor psiquico
inseparable, positivo 0 negativo. El placer de producir un producto
y el desagrado de producir otro son bienes de consumo no intercam-
biables, positivo uno y negativo el otro, que el sujeto actuante debe
sopesar para decidir su inversién. No comparard simplemente el
10% versus el 8%, sino el «10% mds un proceso y producto desagra-
dables» frente al «<8% mds un proceso de produccién placenteron.
La alternariva que elija dependerd de su propia escala de valores. De
ese modo, tanto en el caso de una empresa como en el del trabajo
personal, debemos decir que el empresario tenderd a elegir el camino
que le prometa un mayor ingreso monetario, sienipre que los otros
factores no intercambiables sean neutrales con respecto a las diver-
sas opciones. En cualquier caso que sea, por supuesto, cada indivi-
duo actuard para obtener el mdximo ingreso psiguice de su escala de
valores, en la cual incluye todos los bienes, sean intercambiables o no.”

Al decidir el modo de llevar al méximo su ingreso psiquico, el
hombre, por lo tanto, considera todos los factores relevantes, apre-
ciables 0 no en términos de intercambio. Al resolver si trabaja y en
qué empleo, debe también considerar el bien de consumo deseado

15. La creencia de los economistas cldsicos, en especial John Stuart Mill, asi como
la de sus criticos, con respecto a que la economia debe postular un mitico shombre
econdmicor, que esté interesado tnicamente en adquirir un ingrese monetario, es
totalmente errénea.
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casi universalmente: el ocio. Supongamos que, teniendo en cuenta
el dinero que va a recibir y los valores intercambiables involucra-
dos, el sujeto del ejemplo anterior elige el empleo de 24 onzas. A
medida que trabaja mds en él, declinard la utilidad marginal del
salario que recibe por unidad de tiempo (sea 24 onzas por mes o
1/4 de onza por hora, etc.). La utilidad marginal del ingreso mo-
netario tenderd a declinar cuanto mds dinero se adquiera, ya que el
dinero es un bien. En tanto se lo desee pata usos no monetarios
{tales como ornamentacién) o para agregarlo al saldo en efectivo
{veremos mds adelante cudles son los componentes de la demanda
de dinero), el incremento del stock de dinero conducird a una decli-
nacién en su utilidad marginal, igual que en el caso de cualquier
otro bien. En la medida en que el dinero se desee para la compra
de bienes de consumo, el «equivalente a una onza» en bienes de con-
sumo también declinard en utilidad a2 medida que se adquieran
nuevas onzas. La primera onza de dinero gastada en bienes de con-
sumo serd para satisfacer su mayor necesidad en la escala de valores,
la siguiente, para satisfacer la necesidad ubicada en segundo término,
etc. (por supuesto, no serd este el caso para un bien que cueste mds
de una onza, pero este problema se soluciona aumentando el tamafo
de las unidades monetarias para que sean homogéneas con respecto
alo que cada una pueda comprar). En consecuencia, la utilidad mar-
ginal de los ingresos monetarios tiende a disminuir a medida que
aumentan los ingresos.

Por otra parte, a medida que la prestacién de trabajo aumenta,
el stock de posibles unidades de ocio disminuye, y la utilidad mar-
ginal del ocio al que se renuncia aumenta. Como vimos en el capi-
tulo 1, el trabajo tiende a ser ofrecido hasta el punto en el que la uti-
lidad marginal que se va a obtener de él deja de ser superior a la del
ocio, en la escala de valores del individuo. En una economia mone-
taria, el trabajo cesard cuando la utilidad marginal del ingreso adi-
cional de dinero por unidad de tiempo ya no exceda a la utilidad mat-
ginal del ocio al que se renuncia al trabajar tiempo adicional.’®

16. Port supuesto, el resultado concrero difiere segiin sea el individuo y la unidad de
tiempo de que se trate. En téeminos de ingreso por hora, el punto en el cual ¢ wrabajo
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Asf, el hombre distribuye su tiempo entre ocio y trabajo produc-
tivo, entre trabajo por dinero y trabajo en algo no intercambiable,
etc., de acuerdo con el principio de llevar al mdximo su ingreso psi-
quico. Al decidir entre trabajo u ocio, compara las ventajas margi-
nales de trabajar con las de no hacerlo.

De modo similar, el inversor potencial no solo debe comparar
las ventajas y desventajas monetarias y no monetarias de cada inver-
sién posible, sino que riene que considerar también el hecho de in-
vertir o no. Cada hombre debe distribuir sus vecursos monetarios en
tres y solo tres formas: en gastos de consumo, en gastos para inversion y
en incrementos en su saldo en efectivo. Supongamos que para el inver-
sor del ejemplo antes expuesto, el proyecto que promete obtener
una ganancia del 10% fuera el que tiene la utilidad mayor en su es-
cala de valores, considerando rodos los factores. Aun asi, le faltard
decidir: ;debo efectivamente invertir, comprar bienes de consumo,
o incrementar mi saldo en efectivo?

La ventaja marginal de efectuar la inversién serd el ingreso mone-
tario esperado, comparado con las utilidades o desutilidades no co-
merciales implicadas. La ventaja de un ingreso monetario serd tener
mds dinero en el futuro para poder gastarlo en bienes de consumo.
Sitiene en este momento 100 onzas de dinero y las invierte, pasado
un afio puede que tenga 110 onzas que podrd gastar en bienes de
consumo. Por otro lado, lo que principalmente se opone a que haga
la inversién, tal como lo explicamos en el capitulo 1, es la preferen-
cia temporal; al invertir estd renunciando al posible consumo e ¢/
presente. Si consideramos que con una onza de dinero se compran
tantos bienes ahora como dentro de un afio (suposicién que aban-
donaremos en capitulos posteriores), entonces una onza de dinero
ahora valdrd siempre mds que dentro de un afio, sencillamente por-
que el goce de un bien dade siempre se prefiere lo antes posible. Por
lo tanto, el inversor, para decidir si invierte o no, debe comparar el

se detiene podrd aparecer muy rdpido; en términos de ingreso por afio, podrd no
aparecer nunca. En otras palabras, independientemente de su ingreso monerario por
hora, posiblemente no trabajard més alld de cierta cantidad de horas; pero se tomard
vacaciones solo si su ingreso anual es considerable.
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rendimiento adicional futuro con su deseo de consumir en el pre-
sente. Su planteamiento serd: «Si valoro 100 onzas ahora mds que
100 onzas dentro de un afio, ;valoro 100 onzas ahora mds o menos
que 110 onzas dentro de un afno?». Decidird de acuerdo con su es-
cala de valores. Asimismo, deberd sopesar cada inversién contra la
utilidad marginal de aumentar su saldo en efectivo (mds adelante
veremos en qué consiste esto).

De ese modo, cada unidad en existencia del bien moneda de un
individuo (sus recursos monetarios) siempre se distribuye en alguna
de las tres categorfas mencionadas, segtin su escala de valores. Cuanto
mds dinero destine al consumo, menor serd la utilidad marginal de
los bienes consumidos. Cada unidad adicional gastada se destinard
a bienes deseados con menor urgencia reduciendo la disponibilidad
de bienes de inversién y la de su saldo en efectivo, por lo cual, de
acuerdo con la ley de la utilidad, aumentard la utilidad marginal de
cada uno de esos usos. Lo mismo serd aplicable para los demds usos;
cuanto mds dinero se gaste en cada uno de ellos, menor serd su utili-
dad marginal y mayor la utilidad marginal de aquellos a los que se
renuncia. Toda persona asignard sus recursos monetarios conforme
con los mismos principios, segin los cuales, el sujeto hipotético del
capitulo 1 asigné su stock de caballos; cada unidad se utilizard para
obtener el fin mds til, adn no alcanzado. Cada individuo distribuird
su dinero de acuerdo con estos principios (la obtencién del mayor
ingreso psiquico). Segin su escala de valores, cada individuo consi-
derard la utilidad marginal que respectivamente obtendrd de cada
unidad utilizada y, de esta manera, determinard sus gastos moneta-
rios que se reflejardn en su balance de pagos.

Asi como, dentro de la categoria general de gastos de inversidn,
hay distintos proyectos con diferentes rendimientos esperados, asf
existe, dentro de la categoria general de consumo, una gran variedad
de bienes de consumo. ;Conforme a qué principios una persona dis-
tribuye sus gastos entre los numerosos tipos de bienes de consumo
disponibles? Precisamente conforme a los mismos principios. La pri-
mera unidad de dinero que gaste en bienes de consumo serd emplea-
da en aquel bien que satisfaga el fin mds valorado, la siguiente en el
que le siga en valor, etc.
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Cada parte de un bien de consumo que se adquiere disminuye
la utilidad marginal de ese bien para el adquirente y aumenta la uti-
lidad marginal de todos los otros bienes a los que se renuncia. El in-
dividuo distribuird sus recursos monetarios dentro de la categoria
de consumo, asignando cada unidad de dinero a aquel bien que mayor
utilidad marginal tenga en su escala de valores. Su juicio sobre las
utilidades marginales relativas determinard sus gastos monetarios.
Es evidente que podemos eliminar las palabras «dentro de la cate-
gorfa de consumo» de la pendltima oracién, para llegar a la norma
que regula toda asignacién de dinero de un individuo entre las distin-
tas categorias.

Nuestro andlisis puede ahora generalizarse ain mds. Cada indi-
viduo, en todo momento, posee cierto stock de bienes dtiles, cierto
stock de recursos, o activo. Estos recursos pueden incluir no solo 4i-
nero, sino también bienes de consumo, bienes de produccidn no huma-
nos (tierra'y bienes de capital), energia humanay tiempo. Podr4 utili-
zar cada uno de estos recursos de acuerdo con los mismos principios
que guiaron la asignacién de su dinero, de modo que cada unidad
se destine al uso que mayor utilidad marginal prometa en su escala
de valores.

Debemos sefialar aqui que la venta de servicios laborales perso-
nales no siempre se hace a un «empleador que efectda la inversién
adquiriendo con dinero el servicio y procurando después vender el
producto resultante. En muchos casos, quien invierte también trabaja
personalmente en la produccién. En algunos casos, el inversor gasta
fondos ahorrados en factores de produccién y contrata el trabajo de
alguien para que dirija la operacién productiva propiamente dicha.
En otros casos, el inversor también gasta su tiempo trabajando en
los detalles del proceso productivo. Queda claro que esto es compa-
rable con el «trabajo» de cualquier empleado que ni es duefio del pro-
ducto ni lo vende.

Cudles serdn los principios que determinardn si un inversor po-
tencial trabajard personalmente en su propia inversién en un proceso
productivo (es decir, si se «auto-empleard») o habrd de invertir solo
su dinero y venderd sus servicios como empleado a un tercero? Sin
duda, funcionard nuevamente el principio de la mayor ventaja
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psiquica, Supengamos que Jones tiene la posibilidad de efecruar
una inversién que considera la mejor y la mds remunerativa, y estima
que le reportard un ingreso neto de 150 onzas el afio préximo sin
trabajar él en el proyecto en si, sino contratando a otros para que lo
dirijan y administren. Calcula también que si él mismo dirige el ne-
gocio, en lugar de contratar a un administrador, podrd obtener un
ingreso neto adicional de 50 onzas durante el préximo afio. Por lo
tanto, si emplea su propio trabajo, el ingreso neto que obtendrd del
proyecto serd de 200 onzas. Esta cifra serd mds alta cuanto mds dies-
tro en la direccidén sea él con respecto a la persona a la que reem-
plaza; serd menor, cuanto menor sea la diferencia entre su destreza
y la del otro. En este caso, el ingreso neto de 200 onzas incluird 150
onzas de ingreso por la inversién y 50 onzas por el trabajo de direc-
cién. La eleccién de este modo de actuar dependerd (dejando de
lado el ocio) de que cuente con la posibilidad de vender sus ser-
vicios laborales en otro lugar, por un ingreso mayor. Este «ingreso
mayor» lo serd en términos de ingreso psiquico, pero, si suponemos
neutrales los factores no intercambiables, el «<ingreso mayor» setd el
mayor ingreso monetario. Si, ceteris paribus, Jones puede ganar 60
onzas como empleado de algiin otro productor inversor, tomard
este empleo y contratard a otra persona para emplearla en su propia
inversién. En tal caso, su ingreso monetario total serd: 150 onzas de
su proyecto, mds 60 de su empleo, o sea, 210 onzas. Por supuesto
que, si la existencia de factores psiquicos no intercambiables, tales
como una gran preferencia por ser su propio empleado, contrarresta
el incentivo de una mayor remuneracion, quizd prefiera el ingreso
de 200 onzas.

De este andlisis resulta claro que el concepto generalizado de tra-
bajador preductivo, limitado a quien trabaja en el campo o en las
fibricas, es completamente falaz. Trabajadores son todos aquellos
que utilizan su trabajo en algin proceso productivo. Ese trabajo se
realiza para obtener un ingreso monetario (que puede sopesarse con
otros factores psiquicos). Si el servicio laboral se vende a un emplea-
dor que es duefio del bien final producido por los factores coope-
rativos, ese servicio se puede prestar para cualquier tarea requerida,
desde cavar una zanja hasta ser presidente de una compafifa. Por otro
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lado, el ingreso proveniente del trabajo puede resultar del «auto-
empleo» del empresario inversor. Este tipo de trabajador es, al mismo
tiempo, duefio del producto final, y su ingreso monetario neto por
la venta del producto incluird tanto lo que provenga del dinero
invertido como su ingreso por los servicios prestados. Cuanto mayor
sea la empresa y mds complejos los procesos de produccién, mayor
tenderd a ser la especializacién en las tareas directivas y, consecuen-
temente, menor serd la tendencia hacia el autoempleo por parte del
empresario. Cuanto menor sea la empresa y mds simples los méto-
dos de produccién, mayor serd la probabilidad de ucilizar el auto-
empleo como norma general.

Hasta aqui hemos tratado especificamente los principios de la
asignacion del trabajo y del dinero. Los demds recursos intercam-
biables que un individuo puede poseer (dado que de los recursos
intercambiables se ocupa la catalictica) son los bienes de consumo
v los bienes de produccién no humanos (tierra y bienes de capital).

Los bienes de consumo que un hombre tiene en existencia son
los duraderos. Los servicios y bienes no duraderos desaparecen al ser
consumidos. Ahora bien, como vimos en el capitulo 2, cualquier
bien puede tener valor de uso directo para su duehio, o valor de cambio,
o una mezcla de ambos. En algin momento, cada propietario de
un bien de consumo debe juzgar si, en su escala de valores, es mayor
su valor de uso directo o su valor de cambio. En la economia mone-
taria, €l problema del valor de cambio se simplifica, ya que lo espe-
cialmente importante serd el intercambio por dinero. Se comparard
la ucilidad del mds alto valor de uso directo, en la escala de valores
del individuo, con la utilidad de la suma de dinero que podria obte-
ner a cambio del bien. Supongamos, por ejemplo, que el St. Williams
es duefio de una casa y determina que podria venderla por 200 onzas
de oro. Compara luego, segin su escala de valores, el valor de uso
directo con el valor de cambio. Podria tener tres opciones de usos
directos de la casa: a} vivir en ella; b) vivir en ella parte del tiempo
y dejar que su hermano viva en ella otra parte del tiempo y ¢) vivir
en ella parte del tiempo, sin dar participacién a su hermano; es posi-
ble que establezca el siguiente orden de preferencias en su escala de
valores:
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Escala de valores de Williams

Orden

1.  Uso directo (a)
Intercambio del bien por 200 onzas de moneda.
Uso directo ()
Uso directo (¢)

S

En este caso, Williams decidird vivir en la casa y no venderla. Su
decisién estard determinada, exclusivamente, por su propia escala
de valores; alguna otra persona podria valorar més el hecho de
cambiarla que el uso directo y, en consecuencia, vender la casa por
dinero.

Naturalmente, es vdlido para cualquier bien dado, que su vende-
dor procure conseguir el mayor precio posible; la prueba de esto es
andloga a la demostracién que vimos en el capitulo 2, donde el
vendedor de un determinado bien siempre trataba de obtener el
precio mds alto, salvo que, en este caso, los mercados se han simpli-
ficado, porque los intercambios se hacen solamente por dineroy, en
consecuencia, el precio en dinero es lo realmente importante. £/
ingreso monetario que un individuo obtendrd de la venta de un bien
siempre serd igual al precio unitario de venta en dinero por la canti-
dad de unidades vendidas. Asi, si vende una casa al precio de 200 onzas
por casa, su ingreso monetario total por ese bien serd de 200 onzas.
Su deseo de vender al mds alto precio no significa, por supuesto,
que siempre venderd a ese precio. El precio mds alto posible por un
bien puede, no obstante, ser mds bajo que el valor psiquico que para
el duefio tenga su uso directo, como en el ejemplo de Williams. Es
posible, sin embargo, que si el precio de venta de la casa subiera a
250 onzas, su valor de cambio serfa mayor que el valor de uso directo
(a), y Williams venderfa la casa.

Resulta claro, ademds, que si el duefio del bien de consumo es tam-
bién su productor originario, su valor de uso directo, serd para €,
casi nulo. El productor especializado, que produce y es propietario
de casas, televisores o lavadoras, nota que el valor de uso directo de
sus existencias es, para él, pricticamente inexistente. Solo el valor de

224



EL MODELO DEL INTERCAMBIO INDIRECTO

cambio es importante y su interés radica solamente en maximizar su
ingreso monetario proveniente del stock y, por lo tanto, en obtener
los precios mds altos en la venta de cada bien. Los factores no inter-
cambiables, que pueden parecer importantes para el inversor o para
el trabajador potencial de cierta produccién, no lo serdn para quien
ya tiene un stock de bienes, puesto que ya ha tenido en cuenta los
factores no intercambiables al hacer su inversidn originaria o al elegir
su ocupacion. De ese modo, para quien ya es un productor de un
bien de consumo, la manera de llevar al mdximo su ingreso psiquico
de ese origen es obtener el mayor precio posible de su venta.

¢Cudndo venderd un bien el duefio y cudndo alquilara sus ser-
vicios? Resulta claro que seguird el camino que crea le reportard el
mayor ingfeso monetario o, con mds precisién, el valor presente mds
alto de ingreso monetario.

;Y qué sucede en el caso de un propietario de bienes de produccion
no humanos? ;Cémo asignard estos bienes para alcanzar el mayor in-
greso psiquico? En primer lugar, resulta claro que, por definicién,
los bienes de produccidon no pueden tener, para €|, valor de uso di-
recto como bienes de consumo, pero podrian tener valor de uso
directo como bienes de produccién, es decir, como factores de produc-
cién de un producto ubicado mds adelante en el proceso de trans-
formacién en bienes de consumo. Para cualquier stock dado de un
determinado bien de produccién, o para cualquier unidad de ese
stock, puede haber un valor de cambio, un valor de uso para la trans-
formacién de este bien en otro producto que tendrd valor de cambio,
o ambos valores a la vez. También respecto del duefio de bienes de
produccidn es cierto que los factores no intercambiables desem-
pefardn un papel poco significativo. El hecho de que ya haya inver-
tido y quizd trabajado en la produccién o compra de esos bienes sig-
nifica que ya tuvo en cuenta posibles valores psiquicos positivos o
negativos implicitos en el trabajo en si. Mds atin, en la economia de
intercambio indirecto, solo el intercambio por dinero de bienes pro-
ducidos es importante, ya que queda muy poco campo de accién para
el trueque. Por lo tanto, al propietario de bienes de produccién le in-
teresa juzgar si estos le reportardn un ingreso monetario mayor inter-
cambidndolos directamente por disiero o transforméndolos, mediante
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la produccién, en un producto de «orden inferior» que luego vender4
por dinero.

Consideremos el caso del Sr. Robertson para ejemplificar las
elecciones que debe afrontar el propietario de bienes de produc-
cién. Robertson invirtié en los siguientes factores y, por ende, es su
propietario:

10 unidades del bien de produccién X
15 unidades del bien de produccién ¥
16 unidades del bien de produccién Z

Sus conocimientos tecnoldgicos le permiten saber que puede
transformar estas unidades de los factores X, ¥y Zen 10 unidades
del producto final P (las diversas «unidades», por supuesto, son pu-
ramente unidades fisicas de los diversos bienes y son, por lo tanto,
absolutamente inconmensurables entre si). Estima Robertson que
podrd vender las unidades de P por 15 onzas cada una, o sea que ob-
tendrd un ingreso monetario total de 150 onzas.

Por otro lado, ve la posibilidad de vender (o revender) directa-
mente los factores por dinero, sin transformarlos en P, de la siguiente
manera;

10 unidades de X a 6 onzas de oro por unidad
{el precio en dinero de X), significa un ingreso
monetario proveniente del stock de Xde .......covenenennenne. 60 onzas

5 unidades de Y'a 9 onzas por unidad, significa
un ingreso monetario de.......... terrraernmnnnaernraanreans errreennns 45 onizas

6 unidades de Z a 4 onzas por unidad, significa
Un ingreso Monetario de. . i 24 onzas

Su ingreso monetario total por la venta de las existencias de cada
bien de produccién, separada y directamente, es de 129 onzas. Pero
Robertson debe también considerar los gastos monetarios en los que
deberia incurrir para comprar los servicios laborales requeridos para
la transformacién. En una economia libre no se puede poseer un

226



EL MODELO DEL INTERCAMBIQ INDIRECTO

stock de trabajadores. Si el gasto en servicios laborales fuese menor
que 21 onzas, le seria provechoso transformar los factores y vender
el producte P por 150 onzas; si la contratacién de los setvicios la-
borales le representara un gasto mayor de 21 onzas, le convendria
vender directamente los bienes de produccién por dinero.

Por supuesto que, en cada una de estas posibles ventas, al duefio
le interesard peder vender al precio mds alto posible y recibir asi el
mayor ingreso monetario por cada bien.

Supongamos ahora que Robertson haya decidido emprender la
produccién y que tiene actualmente en existencia 10 unidades de
P. No hay perspectivas de entrar en algtin negocio en el que Pse use
como factor para hacer otro producto. Por lo tanto, solo le queda una
alternativa: vender el producto por dinero al precio mds alto que
pueda obtener. No obstante, en aquellos casos en que Psea un bien
duradero, todavia tiene la opcién de demorar la venta, si cree que
su precio en dinero serd mds alto en el futuro y le compensard wanto
la desventaja de esperar (su preferencia temporal), hasta que la venta
se realice, como los gastos de depésito de P acumulados hasta ese
momento.

El propietario de un bien de produccién (considerado como
producte en si 0 como un factor) puede alquilarlo si ne se decide
por venderlo. Desde luego que, para que esto sea posible, el bien de-
berd ser relativamente duradero. De nuevo, en este caso, como en el
de un bien de consumo, el duefio decidira entre la venta directa del
bien y el alquiler de sus servicios por un periodo determinado, de
acuerdo con su juicio respecto de qué alternativa le reportard mayor
ingreso monetario (o, para ser precisos, mayor valor presente).

De este modo, hemos analizado las acciones del propietario de
existencias de bienes de consumo o de produccidn, en su intento de
lograr sus fines mds apreciados, es decir, de llevar al mdximo su in-
greso psiquico. Los factores no intercambiables serdn para él, gene-
ralmente, de poca importancia, puesto que ya los habrd desconrtado
al decidir su inversién. Si dejamos de lado el valor de los bienes de
consumo duraderos usados directamente por sus duefios, el propé-
sito de estos serd obtener, de la existencia de bienes, el mayor ingreso
monetario posible. El ingreso monetario proveniente de la venta de
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un bien es su precio en dinero multiplicado por la cantidad vendida;
esto significa que los vendedores tratardn de obtener el mayor precio
posible en dinero por sus existencias.

A esta altura del andlisis podemos ya, por lo menos en forma con-
cisa, comenzar a responder a la pregunta que, por carecer de sufi-
ciente informacién, no pudimos contestar en el capitulo 2: «Cono-
cida la conducra del propietario de un stock determinado de bienes,
:qué es lo que determina la dimensién de ese stock de bienes?s. Ahora
bien, es obvio que, salvo en el caso de la energfa personal, esos bienes
deben haber sido previamente producidos por alguna persona (o previa-
mente encontrados y transformados, en el caso de los factores pura-
mente naturales). Esta produccién fue llevada a cabo o por el actual
duefio o por alguien en el pasado, de quien adquiri$ el stock por
medio de intercambio o donacién. La razén de la inversién pasada
debe haber sido, como vimos antes, la expectativa de un ingreso
monerario futuro que compensase el sacrificio de postergar su
consumo hasta ese momento en lugar de hacerlo en aquel presente.
El inversor anterior tuvo la esperanza de poder vender el bien por
un ingreso monetario mayor que los gastos monetarios en los que
debia incurrir para adquirir los factores de produccion. Como ejem-
plo, tomemos el caso del St. Robertson, con un stock de 10 unida-
des de P. ;Cémo adquirié ese stock? Invirtiendo dinero en la compra
de los factores necesarios para producir dichas unidades de Py reali-
zando luego su produccidn, con la esperanza de conseguir un deter-
minado ingreso monetario neto, es decir, con la expectativa de que
el ingreso monetario proveniente de la venta de P fuese, en alguna
medida, mayor que los gastos monetarios invertidos en los diver-
sos factores. ;Cémo surgié la existencia de los factores X, Yy Z,
previamente producidos? Mediante el mismo proceso. Varios inver-
sores emprendieron la produccién de estos factores con la expecta-
tiva de obtener un ingreso monetario neto de la inversién (espe-
rando que el toral de ingresos monetarios obtenidos fuese mayor que
el total de gastos). Esta decisién de invertir es la razén por la cual sur-
gen todas las existencias de bienes de produccién y de consumo du-
raderos de cualquier comunidad en cualquier momento. Ademds,
el stock de factores puramente naturales fue adquirido, mediante ¢l
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proceso de descubrir y usar esos factores previamente no utilizados
en la produccién, por parte del duefio actual o de alguna otra persona
con anterioridad. La existencia del bien dinero, como la de los bienes
de produccién y de consumo, fue el resultado de una decisién de in-
vertir, por parte de un preductor-inversor que esperaba que su in-
greso monetario fuese mayor que sus gastos monetarios. Por otro
lado, la existencia de la energia personal, que posee cualquier indi-
viduo, es inherente a su naturaleza como ser humano.

Hemos analizado asi cada tipo de recursos intercambiables que
una persona puede tener, qué es lo que regula su uso para llevar al
mdximo su ingreso psiquico y hasta qué punto la elevacién del in-
greso psiquico al mdximo implica el intento de hacer lo propio con
el ingreso monetario proveniente del recurso. Al analizar los deter-
minantes del ingreso monetario proveniente de cualquier venta,
hemos visto que ellos son la cantidad y el precio en dinero y, acaba-
mos de ver, cémo pueden tenerse en cuenta las cantidades que for-
man parte de un «stock dado» de cualquier bien. Lo que falta con-
siderar son los precios en dinero. De ellos, hasta ahora, solo sabemos
que ¢l verdedor de cualquier bien —de consumo, de produccién o
servicio laboral— quiere venderlo por un precio en dinere tan alto
como le sea posible. Los bienes no intercambiables en la escala de va-
lores de un propietario de factores pueden modificar esta norma ge-
neral, pero, cominmente, esas modificaciones solo serdn importan-
tes en el caso de los vendedores de servicios laborales.

Hasta ahora hemos considerado al hombre como asignador o
vendedor de un bien dado. ;Qué sucede con el hombre como compra-
dor de un bien? (y aqui recordemos el planteamiento hecho en la
primera parte de este capitulo). Come comprador, utiliza dinero para
efectuar gastos de inversién y de consumo. Cuando estudiamos los
gastos de consumo de un individuo, vimos que tomaba sus deci-
siones al respecto considerando el valor por «unidad» de cada bien.
Pero ;qué es lo que determina cudl serd el valor de esa unidad? ;Qué
es una onza de dinero valorada en huevos, sombreros, manteca, etc.?
Esto solo puede determinarse por el precio en dinero que el com-
prador habrd de pagar por el bien. Si puedé comprar huevosa 1/10
de onza la docena, entonces con una onza obtendrd 10 docenas de
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huevos. Ahora bien, es evidente que un hombre, como comprador
de bienes de consumo con dinero, procurard comprar cada bien en
particular a/ menor precio posible. Para quien posee dinero y busca
comprar bienes de consumo, resulta claro que, cuanto menor sea el
precio en dinero de esos bienes mayor serd su ingreso psiquico; cuanto
mds bienes pueda comprar, mds usos podrd efectuar con la misma
cantidad de dinero. El comprador, por lo tanto, buscard los precios
en dinero mds bajos por los bienes que adquiere.

De este modo, cereris paribus, el ingreso psiquico de quien vende
por dinero se maximiza vendiendo bienes al mayor precio posible;
el ingreso psiquico de quien compra con dinero se maximiza com-
prando al menor precio posible.

Hagamos ahora un resumen de los resultados del analisis efec-
tuado en este capftulo. Hemos visto ¢c6mo el medio comiin de inter-
cambio emerge en el mercado del intercambio directo; hemos estu-
diado la estructura de los intercambios por dinero en una economia
de intercambio indirecto; hemos descrito cdmo en cada individuo
se lleva a cabo un flujo de ingresos y gastos monetarios. Luego inves-
tigamos qué es lo que implica maximizar el ingreso psiquico en una
economia monetaria, y cémo este principio rige las acciones de la
gente en sus diversas funciones —como dueiios de distintos tipos
de recursos o como trabajadores o inversores—. Vimos hasta qué
punto tal bisqueda de los fines mds altamente valorados implica
maximizar el ingreso monetario en los diversos casos, y hasta qué
punto no. Acabamos de llegar a la conclusién de que, para llevar al
mdximo el ingreso psiquico, el vendedor de un bien procurard obte-
ner el mayor precio posible y el comprador de un bien procurard el
menor precio en dinero, con excepciones tales como la del trabaja-
dor que rechaza una remuneracién mds alta por su trabajo en razén
de las condiciones no intercambiables ligadas a su tarea 0 como la
del inversor que desdefia la perspectiva de un ingreso mayor prefi-
riendo una determinada linea de produccién, también por motivos
no intercambiables. Fuera de estas excepciones, seguir la regla de «com-
prar en el mercado mds barato y vender en el mds caro», conduce a
la satisfaccién de los fines mds apreciados por cada individuo, tanto
para el consumidor como para el productor.
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Aunque sabemos que el hombre, cezeris paribus, trata de obte-
ner el mayor ingreso psiquico y, por lo tanto, el mayor ingreso mone-
tario, atin no comprendemos sobre qué bases se determina el ingreso
monetario que obtiene. Sabemos que los valores no intercambia-
bles simplemente se determinan por las escalas de valores de cada
individuo. Pero pese a que sabemos que, ceteris paribus, un hombre
venderd un bien, o un servicio, por un precio en dinero mayor, antes
que por otro menor, aun ignoramos qué es lo que hace que los
precios en dinero sean lo que son. ;Qué es lo que define los precios
en dinero de los bienes de consumo, de los servicios laborales, de
los bienes de capital y de los factores naturales? ;Qué determina el
precio en dinero de un bien duradero «en su totalidad» y qué el de
sus servicios «alquilados»? Y, con la gran importancia de la inversién,
como determinante de la existencia de todo bien, ;qué determina
la diferencia entre el ingreso monetario bruto proveniente de la
venta de bienes y los gastos monetarios en que se incurre al adqui-
rir los factores necesarios para producirlos? ;Es solo la previsién de
esa diferencia entre el ingreso monetario por la venta de bienes y
los gastos monetarios en factores lo que ocasiona la inversién y la
produccién? ;Y cudles son, si las hay, las relaciones que tienden a
establecerse entre los diversos precios?

Dicho de otro modo, la accién humana usa recursos escasos para
procurar llegar a los fines mds altos ain no alcanzados, es decir para
llevar al médximo el ingreso psiquico. Hemos visto cémo hacen esto
los individuos aislados y a través del intercambio directo, aunque
estos casos solo pueden existir en forma muy limitada. Vimos cémo
se realiza, en escala mucho mayor, en la economia monetaria; y he-
mos visto también que los componentes especificos de la maximi-
zacién de la satisfaccion psiquica en la economfa monetaria son, en
definitiva: valores no intercambiables, cantidades de bienes en exis-
tencia y los precios en dinero por los que estos bienes pueden inter-
cambiarse en el mercado. Hemos explicado el papel que desempe-
fian los valores no intercambiables e indicado brevemente cémo se
determina la cantidad de existencias de cada bien. Tenemos ahora
que investigar el problema cldsico en el andlisis del intercambio in-
directo: la determinacidn de los precios monetarios. El andlisis de los
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precios en dinero permitird, ademds, investigar las razones y los fac-
tores determinantes de la «diferencia» entre el ingreso bruto mone-

tario esperado de las ventas y los gastos en factores, que induce a la
gente a invertir en la produccién de bienes.
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Capitulo cuarto

Los precios y el consumo

I. LOS PRECIOS MONETARIOQS

Hemos visto la enorme importancia que revisten los precios mone-
tarios de los bienes en una economia de intercambio indirecto. Los
ingresos monetarios del productor o del trabajador y el ingreso psi-
quico del consumidor dependen de la configuracién de estos precios.

:Cémo se determinan estos precios? Para esta investigacién, po-
demos basarnos en casi todo lo discutido en el capitulo 2, en el que
pudimos ver cémo los precios de un bien, en términos de otros, se
determinan de acuerdo con las condiciones establecidas en el inter-
cambio directo. La razén por la cual se consideré ampliamente una
situacién que solo puede existir en forma muy limitada ha sido el
hecho de que puede aplicarse un andlisis similar en el caso del inter-
cambio indirecto.

En una sociedad que utilizaba el trueque, el mercado, que esta-
blecia los precios {(suponiendo que el sistema pudiera funcionar),
se componia de una gran cantidad de mercados existentes para inter-
cambiar un bien por cada uno de los otros. Al establecerse una
economia monetaria, el nimero de mercados necesarios se redujo
considerablemente. Hoy, una gran variedad de bienes se intercam-
bia por el bien moneda, y viceversa, el bien moneda se intercambia
por una gran variedad de bienes. Cada mercado, por lo tanto {con
excepcion de los casos aislados de trueque), incluye la moneda como
uno de sus dos elementos.

Ademds de los préstamos y sus devoluciones (que describiremos
mds adelante), se realizan por dinero los siguientes tipos de inter-
cambios:
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Bienes de consumo en existencia Por dinero
Bienes de consumo nuevos y servicios Por dinero
Bienes de capital Por dinero
Servicios laborales Por dinero
Servicios del factor «tierra» Por dinero

En el caso de los bienes duraderos, cada unidad puede venderse
en su totalidad o pueden contratarse sus servicios por un periodo
determinado.

Ahora, recordemos del capitulo 2 que el precio de un bien, en tér-
minos de otro, es la cantidad del otro bien dividida por la cantidad
del primero. Si en un intercambio se cambian 150 barriles de pescado
por 3 caballos, el precio de los caballos en términos de pescado, o
sea, «el precio en pescados de los caballos», serd de 50 barriles de pes-
cado por caballo. Supongamos ahora que, en una economia mone-
taria, 3 caballos se intercambian por 15 onzas de oro (dinero). El pre-
¢io monetario de un bien en un intercambio serd, por lo tanto, la
cantidad de unidades de oro dividida por la cantidad de unidades
del bien, estableciendo asi una relacién numérica.

Para ilustrar cémo los precios en dinero pueden ser computados
en un sistema de intercambio, vamos a suponer que se llevan a cabo
los siguientes intercambios:

15 onzas de oro por 3 caballos

5 onzas de oro por 100 barriles de pescado

1/8 de onza de oro por 2 docenas de huevos

24 onzas de oro por 8 horas de trabajo del Sr. X

Los precios monetarios de estos intercambios serfan:

15 onzas _ 5 onzas
3 caballos 1 caballo

5 onzas _ 1 onza - 1/20 de onza
100 barriles 20 barriles 1 barril
de pescado de pescado de pescado

234



LOS PRECIOS Y EL CONSUMO

1/8 de onza 1/16 de onza

2 docenas 1 docena
de huevos de huevos
24 onzas - 3 onzas
8 horas 1 hora
de trabajo de trabajo
del Sr. X del Sr. X

La dltima relacién numérica detallada en cada caso es el precio
en dinero de las unidades de cada bien en cada intercambio.

Resulta evidente que si utilizamos dinero en todos los intercam-
bios, el precio monetario sirve de comiin denominador para rodas
las relaciones numéricas de esos intercambios. De esta manera, te-
niendo en cuenta los precios monetarios anteriores, cualquier persona
puede calcular que si 1 caballo se intercambia por 5 onzas, y 1 barril
de pescado por 1/20 de onza, entonces 1 caballo puede intercam-
biarse en forma indirecta por 100 barriles de pescado o por 80 doce-
nas de huevos, o por 5/3 de una hora de trabajo del Sr. X, etc. En
vez de una infinidad de tratos aislados para intercambiar cada bien
por cada uno de los otros bienes, cada bien se intercambiard por
dinero y las relaciones numéricas de intercambio entre un bien y
todos los demds podrian ficilmente calcularse observando sus pre-
cios monetarios. Aqui debemos poner énfasis en que esas relaciones
numéricas son solo hipotéticas, y solamente pueden ser computa-
das porque existen intercambios por dinero. Solo a través del uso
del dinero podemos calcular de modo hipotético estas relaciones nu-
méricas de trueque, y solo a través de intercambios indirectos por
dinero un bien puede finalmente intercambiarse por otro aplicando
una tasa de intercambio hipotética." Muchos autores han creido erré-
neamente que el dinero puede ser excluido de la formacién de los

1. Las excepciones a este caso son los intercambios ditectos que pueden produ-
cirse entte dos bienes basdndose en su hipotética relacion de intercambio en el mercado.
Estos intercamnbios, sin embargo, son relativamente aislados, carecen de importancia
¥ dependen de los precios monetarios de ambos bienes.
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precios y que se puede describir con exactitud la situacién como si
el intercambio ocurriera en forma de trueque. Si cualquier inter-
cambio estd sujeto al dinero y a los precios en términos de dinero,
no podemos excluirlo al analizar la formacién de precios en una
economfa de intercambio indirecto.

Al igual que en el caso del intercambio directo, siempre habrd
una tendencia en el mercado a establecer un precio para cada bien.
Hemos visto que la regla bésica es que cada vendedor trata de vender
su bien al mayor precio monetario posible, y que cada comprador
trata de comprar el bien al precio mds bajo posible. Las acciones de
los vendedores y los compradores siempre tenderdn a establecer rd-
pidamente un precio en ¢l mercado en cada momento. Si el precio
que indica el mercado para 100 barriles de pescado es, por ejem-
plo, 5 onzas, es decir, si vendedores y compradores creen que pue-
den vender y comprar el pescado que deseen a 5 onzas por cada 100
barriles, entonces ningiin comprador pagard 6 onzas y ningiin vende-
dor aceptard 4 onzas por el pescado. Esta actitud prevalecerd en todo
el mercado, estableciéndose asi la regla de que, en toda la sociedad,
los bienes homogéneos tenderdn a ser comprados y vendidos a un
determinado precio en dinero, en cualquier momento dado.

;Cudles son entonces las fuerzas que determinan en qué punto
este precio en dinero tiende a establecerse? Veremos que, como
demostramos en el capitulo 2, los determinantes son las escalas de
valores individuales expresadas por medio de los cuadros de oferta
y demanda.

Debemos recordar que, en el proceso de determinar el «precio
en pescado de los caballos» en un intercambio directo, se establecia,
al mismo tiempo, el «precio en caballos del pescado». En el inter-
cambio que se lleva a cabo en una economia monetaria, ;cudl es el
«precio en bienes del dinero en términos de los bienes» y cémo se
determina?

Consideremos la siguiente lista de intercambios tipicos realiza-
dos por dinero. Estos establecen el precio monetario de cuatro bienes
diferentes en el mercado. Si invertimos el orden y dividimos la canti-
dad de bienes por la cantidad de dinero en cada intercambio llega-
remos al siguiente resultado:
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1/5 20 barriles 16 docenas  1/3 de hora de trabajo
de caballo = de pescado _ de huevos del St. X
1 onza ’ 1 onza ’ 1 onza ’ 1 onza

Este tipo de lista u «ordenamiento» continda indefinidamente
para un ndmero ilimitado de intercambios de bienes por dinero. La
inversa del precio monetario de cualquier bien nos da el «precio-mercan-
cia» del dinero con respecto a ese bien en particular. El dinero, en cierto
sentido, es el dnico bien, en lo que respecta a precios, que permanece
en el mismo estado que los bienes intercambiados en el sistema de
trueque. En el trueque, cada bien tenfa su precio en el mercado en
términos de los otros bienes: el precio en pescado de los huevos, el
precio en caballos de las peliculas cinematogréficas, etc. En una econo-
mia monetaria todas las mercancias, excepto el dinero, tienen solo un
precio en términos de moneda. La moneda, por otra parte, mantiene
una infinidad de «precios-mercancia» que determinan el «precio en
bienes del dinero». El conjunto nos lleva a establecer de manera gene-
ral el «precio-mercancia del dinero». Si consideramos todo el conjunto
de precios en bienes, sabremos lo que una onza de dinero comprard
en términos de cualquier combinacién de bienes deseados, es decir,
sabremos cudl serd el «valor de una onza» de dinero (lo que influird
enormemente en las decisiones de los consumidores).

Como alternativa, podemos decir que el precio monetario de
cualquier bien demuestra el «poder adquisitivo» que tendrd en el
mercado. Supongamos que una persona posee 200 batriles de pescado
y calcula que el precio que rige en el mercado es de 6 onzas por cada
100 barriles, y que por lo tanto podrd vender 200 barriles por 12
onzas. El «poder adquisitivo» de 100 barriles en el mercado es de 6
onzas de dinero. De manera similar, el poder adquisitivo de 1 caba-
llo puede ser de 5 onzas, etc. El poder adquisitivo de las existencias
de cualquier bien es igual a la cantidad de dinero que puede «comprar»
en el mercado y, por ende, estd directamente determinado por el
precio en dinero que puede obtener. En consecuencia, e/ poder
adquisitivo de una unidad de cualquier tamafio de un bien es igual a
su precio en dinero. Si el precio en dinero de una docena de huevos
(la unidad) es de 1/8 de onza de oro, entonces el poder adquisitivo
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de una docena de huevos es también de 1/8 de onza. De manera
similar, el poder adquisitivo de 1 caballo eta, en el caso anterior, de
5 onzas; el de 1 hora de trabajo del Sr. X era de 3 onzas, etc.

Luego, para cada bien, excepto el dinero, el poder adquisitive
de su unidad es idéntico al precio en dinero que puede obtener en
el mercado. ;Cudl es el poder adquisitivo de la unidad monetaria?
Obviamente, el peder adquisitivo de, por ejemplo, una onza de oro,
puede ser calculado solo en relacién con todos los bienes que una
onza podria adquirir. E/ poder adguisitivo de la unidad monetaria
consta de todo ¢l conjunto de precios-mercancia que se pueden obtener
en esa soctedad en rérminos de esa unidad? Los ejemplos anteriores
forman parte de ellos: 1/5 de caballo por onza; 20 barriles de pescado
por onza; 16 docenas de huevos por onza, etc.

Es evidente que el bien moneda y los determinantes de su poder
adquisitivo introducen una complicacién en los cuadros de demanda
y de oferta que hemos analizado en el capitulo 2. No es una simple
duplicacién de los cuadros de oferta y demanda que aparecian en el
trueque, dado que la situacién de la oferta y la demanda del dinero
es tnica. Antes de investigar el «precio» del dinero y sus determinan-
tes, debemos desviarnos del tema e investigar cémo se determinan
los precios monetarios de todos los demds bienes econémicos.

2. LA DETERMINACION DE LOS PRECIOS MONETARIOS

Tomemos como ejemplo una mercancia tipica y analicemos cémo
se determina su precio monetario en el mercado. {Para un an4lisis

2. Muchos autores interpreran «el poder adquisitivo de la unidad monetarias como
si fuera una especie de «nivel de precios», una entidad calculable formada por el prome-
dio de «rodos los bienes combinadoss. Los economistas clisicos mids importantes no par-
ticipaban de esta posicion falaz: «Cuando hablan del valor del dinero o del nivel de los
precios sin otra explicacidn, se estdn refiriendo a la estructura de precios, tanto de fos bie-
nes como de los servicios, con rodas sus particularidades y sin implicaciones conscientes
de ninguna clase de promedio estadisticon. Jacob Viner, Studies int the Theory of Interna-
tional Trade (Harper & Bros, Nueva York, 1937), p. 314, También ¢f Joseph A. Schum-
peter, History of Economic Analysis (Oxford University Press, Nueva York, 1954}, p. 1094.
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mds detallado de los precios podemos tomar como referencia lo ex-
puesto en el capitulo 2.) Consideremos un bien homogéneo, la man-
teca grado A, para intercambiarlo por dinero.

El precio monetario resulta determinade por las acciones toma-
das de acuerdo con las escalas de valores individuales. Por ejemplo,
una escala de valores de un consumidor puede ordenarse asi:

— 7 granos de oro

— (Primer kilegramo de manteca)
— 6 granos de oro

— 5 granos de oro

— (Segundo kilogramo de manteca)
— 4 granos de oro

— 3 granos de oro

— (Tercer kilogramo de manteca)
— 2 granos de oro

Las cantidades entre paréntesis son aquellas que la persona no
posee pero que estd pensando obtener; las otras son las que forman
parte de sus posesiones. En este caso, el precio monetario mdximo
del comprador es de 6 granos de oro por su primer kilogramo de
manteca. Si el precio de mercado es de 6 granoes o menor, entonces
intercambiard esos granos por manteca; si el precio es de 7 granos
o mayor, no habrd intercambio. Su precio mdxime en la compra
del segundo kilogramo serd considerablemente mds bajo. Este resul-
tado siempre se confirma y se basa en la ley de la utilidad. A medida
que aumente la cantidad de manteca poseida, la utilidad marginal
de cada kilogramo decrecera. Por otra parte, cuanto menor sea la
cantidad de oro remanente, mayor setd, para €, la utilidad margi-
nal de cada grano. Ambas fuerzas impulsan la disminucién de los
precios méximos de cada unidad adicional, al hacerse mayor la canti-
dad adquirida.? De esta escala de valores podemos deducir e/ cuadro

3. Las disposiciones en tablas expuestas en el texto se han simplificado en bene-
ficio del lector ¥ no son estrictamente cortectas. Supongamos, por ejemplo, que un
individuo ya ha pagada 6 granas de oro por 1 kilogramo de manteca. Cuando decida
adquirir otro kilogramo de manteca su valaracién por zodas las unidades monertarias
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de la demanda de este comprador, o sea, la cantidad que consumird
de cada bien a un precio monetario hipotético en el mercado. Pode-
mos también deducir su curva de demanda, si deseamos ver grifi-
camente su composicién, El cuadro de la demanda individual del
comprador se describe en el cuadro 1.

Podemos ver que, debido a la ley de la utilidad, una curva de
demanda individual podrd ser «vertical» o tener una inclinacién
decreciente hacia la derecha a medida que el precio hipotético declina
(la cantidad demandada, al bajar el precio monetario, deberd ser
igual o mayor), y no podr4 tener una inclinacién decreciente hacia
la izquierda (la cantidad demandada no puede ser menor).

Si esta es, necesariamente, la configuracién de cualquier cuadro
de demanda de un comprador, resulta evidente que la existencia de
mds de un comprador tenderd a reforzar este comportamiento. Exis-
ten vinicamente dos formas de clasificar las escalas de valores de las
distintas personas: son idénticas o diferentes. En un caso extremo,

Cuapro 1
PRECIO CANTIDAD DEMANDADA
DE MERCADO (ADQUIRIDA)
Granos de oro por cada Kilogramos
kilogramo de manteca de manteca

aumentard, puesto que ahora su steck serd menor que en el primer caso. Nuestros cuadros,
por lo ranto, no representan exactamence el aumento de la utilidad marginal del dinero
a medida que se va gastando. Sin embargo, la correccién refiterza, en vez de modificar,
nuestra conclusion acerca de que el precio mdximo de demanda decrece cuando la canti-
dad aumenta, ya que vemos que la caida serd mayor que la que nosoeros representamos.
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en el cual todas las escalas de valores fueran idénticas (lo que es casi
imposible debido a la inmensa variedad de valores de los seres huma-
nos), veriamos, por ejemplo, que los compradores B, C, D, etc.,
tendrian la misma escala de valores y por ende el mismo cuadro de
demanda que el comprador A, que acabamos de describir. En ese
caso, la forma de la curva de la demanda agregada del mercado (la
suma de las curvas de demanda individuales) seria idéntica a la curva
del comprador A, aunque las cantidades agregadas serfan, légica-
mente, mucho mayores. Sin duda, las escalas de valores de los
compradores serin generalmente diferentes, lo que significa que los
precios maximos que pagarfan por un kilogramo de manteca serdn
distintos. El resultado es que, mientras mds bajo sea el precio en el
mercado, mayor cantidad de compradores de diferente niimero de
unidades entrard a él. El efecto de esto es una tendencia declinante
hacia la derecha en la curva de demanda del mercado.

Como ¢jemplo de la formacién de una estructura de demanda
en el mercado, partiendo de las escalas de valores individuales, toma-
remos al comprador A mencionado anteriormente y agregaremos
dos compradores mds, B y C, con las siguientes escalas de valores:

Comprador B Comprador C

— 6 granos de oro — 5 granos de oro
— (Primer kilogramo F— 4 granos se oro

de manteca) —(Primer kilogramo
— 5 granos de oro de manteca)
— (Segundo kilogramo — 3 granos de oro

de manceca) — (Segundo kilogramo
— 4 granos de oro de manteca)
— 3 granos de oro — (Tercer kilogramo
- 2 granos de oro de manteca}
— (Tercer kilogramo — 2 granos de oro

de manteca) — (Cuarto kilogramo
— (Cuarto kilogramo de manteca)

de manteca) — (Quinvo kilogramo
— 1 grano de oro de manteca}

— 1 grano de oro
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A partir de estas escalas de valores podemos establecer sus cuadros
de demanda individuales (cuadro 2),

Se puede apreciar que en ninguna de las curvas de demanda indi-
viduales puede haber una pendiente descendente hacia la izquierda
mientras el precio hipotético baja.

Podemos ahora sumar todas las demandas individuales de A, By
C y convertirlas en un cuadro de demanda del mercado. Esta estruc-
tura dard la cantidad total del bien que, a un precio determinado, serd
comprada en el mercado. La configuracién de la demanda del mercado,
considerando los compradores A, B y C, se describe en ¢l cuadro 3.

Cuapro 2
Comprador B Comprador C
PRECIO CANTIDAD PRECIO CANTIDAD
DEMANDADA DEMANDADA
Granos!/ Kilogramos Granos/ Kilogramos
kilogramo de manteca kilogramo de manteca
7 i 0 5 . 0
6 e 0 4 . 0
5. oo 1 G J 1
4 .. e 2 2 i, 3
3. 2 1 .5
2 .. e 2
1. . 4
CUADRO 3
CUADRO DE LA DEMANDA AGREGADA DEL MERCADO
Precio Cantidad demandada
7. 0
6. 1
5 .. .2
OO 4
B s 5
2 e 8
1 .12
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La figura 1 es una representacién grifica de estos cuadros y de la
suma de ellos, formando asf el cuadro de la demanda del mercado.

FIGuRa 1

EFECTO DE AGREGAR LOS CUADROS DE DEMANDA
¥ LOS DE OFERTA DEL MERCADO
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Los principios de formacién del cuadro de la oferra del mercado
son similares, aunque las fuerzas causales detrds de sus escalas de
valores diferirdn.* Cada productor valora la unidad que va a vender
y la cantidad de dinero que va a obtener a cambio de acuerdo con
su escala de valores.

De esta manera, la escala de valores de un vendedor podria ser
asf:

Vendedor X

(7 granos de oro)

{6 granos de oro)

Sexto kilogramo de manteca
(5 granos de oro)

Quinto kilogramo de manteca
Cuarto kilogramo de manteca
(4 granos de oro)

Tercer kilogramo de manteca
(3 granos de oro)

Segundo kilogramo de manteca
Primer kilogramo de manteca
(2 granos de oro)

(1 grano de oro)

Si el precio de mercado fuera 2 granos de oro, este vendedor no
venderia manteca, puesto que, segtin su escala, adn su primer kilo-
gramo de manteca vale mds, para él, que los dos granos. A un precio
de 3 granos venderia 2 kilogramos, dado que cada uno de ellos vale
menos de 3 granos segiin su propia escala. A un precio de 4 granos
venderia 3 kilogramos, etc. Es evidente que, al disminuir el precio
hipotético, la curva de oferta individual debera ser vertical o con
una inclinacién decreciente hacia la izquierda, es decir, un precio
mds bajo provocard una oferta menor o igual, pero nunca mayor.
Esto equivale a afirmar que, mientras el precio hipotético aumente,

4. Sobre los cuadros de oferta del mercado, véase Friedrich von Wieser, Social
Eeonomics (George Allen & Unwin, Londres, 1927), pp. 179-84,
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la curva de oferta serd vertical o con una inclinacién creciente hacia
la derecha. Una vez mds, la razén es la ley de la utilidad.

Cuanto menor sea el stock del vendedor, su utilidad marginal
tenderd a aumentar, mientras que la utilidad marginal del dinero
adquirido tenderd a disminuir. Por supuesto, si la utilidad margi-
nal del stock del proveedor es nula y la utilidad marginal del dinero
disminuye, pero muy lentamente, a medida que lo va adquiriendo,
laley no podrd cambiar la cantidad a suministrar dentro de los limi-
tes de accién del mercado, de manera que la curva de oferta puede
ser vertical en casi toda su extensién. De este modo, un proveedor
Y podria tener la siguiente escala de valores:

Vendedor Y

— (6 granos de oro)

— (5 granos de oro)

— (4 granos de oro)

— (3 granos de oro)

— (2 granos de oro)

— Sexto kilogramo de manteca
— Quinto kilogramo de manteca
— Cuarto kilogramo de manteca
— Tercer kilogramo de manteca
— Segundo kilogramo de manteca
— Primer kilogramo de manteca
— (1 grano de oro)

Este vendedor estard dispuesto a vender todas las unidades exis-
tentes por un precio minimo de 2 granos. Su curva de oferta tendrd
la forma que se muestra en la figura 2.

En el caso del vendedor X, su precio minimo de venta era de 3
granos para el primer y segundo kilogramos de manteca, 4 granos
para el tercero, 5 granos para el cuarto y quinto kilogramos y 6 para
el sexto. Para el vendedor Y, el precio minimo de venta del primer
kilogramo y los kilogramos siguientes era de 2 granos. Sin embargo,
la curva de oferta en ningiin caso puede tener una pendiente decre-
ciente hacia la derecha mientras el precio decrece, es decir, en ningtin
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FiGURA 2
CURVA DE OFERTA DEL VENDEDOR'Y

Precio A)

1
6 Cantidad

caso podrd una disminucidn del precio llevar a un aumento de las
unidades ofrecidas.

Supongamos que los proveedores de manteca son solamente dos:
X e Y, con sus respectivas escalas de valores. Sus cuadros de oferta,
tanto los individuales como el agregado para el mercado, serdn como
se muestra en el cuadro 9.

La curva de oferta del mercado ya fue dibujada en la figura 1.

CUADRO 4
Cantidad Ofertada
Precio X Y Mercado
8... 6 6 12
7... 6 [ 12
6... 6 6 12
5... 5 6 11
4. 3 6 9
3. 2 [ 8
2... 0 [ 6
1... 0 0 0
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Notamos que la interseccidn de las curvas de oferra y demanda
del mercado, es decir, el punto que determina el precio en el que la
cantidad ofrecida y la cantidad demandada se igualan, se localiza,
en este caso, en medio de dos precios. Necesariamente, esto se debe
a la falea de divisibilidad de las unidades. Por ejemplo, si un grano
es indivisible, no hay forma de introducir un precio intermedio y
el precio de equilibrio del mercado serd de 2 o de 3 granos. Esta apro-
ximacién es lo més preciso que se puede determinar de un precio
en el que el mercado estd equilibrado, o sea, un precio con el cual
los supuestos vendedores y compradores estdn satisfechos. Si damos
por supuesto que la unidad monetaria puede subdividirse y que el
precio de equilibrio es de dos granos y medio, no solo se simplifi-
cars la formacién de precios sino que habremos hecho una suposi-
cién real, puesto que una de las caracteristicas mds importantes del
dinero es su divisibilidad en unidades minimas, que pueden ser in-
tercambiadas en el mercado. Esta divisibilidad de la unidad mone-
taria es lo que nos permite dibujar lineas continuas al trazar las cur-
vas de oferta y demanda.

El precio monetario del mercado tenderd hacia el equilibrio, en
este caso, a2 dos granos y medio. A un precio mds alto, la cantidad
ofrecida serfa mayor que la cantidad demandada. Como resultado de
esto, parte de la oferta no podtfa ser vendida y los vendedores ten-
drian que ofrecer un precio mds bajo para poder vender su srock.
Puesto que solo un precio tiende a persistir en el mercado, y los com-
pradores siempre tratan de obtener mayores ventajas, el resultado
serd una disminucién general del precio hacia el punto de equilibrio.
Por otro lado, si el precio es menor de dos granos y medio, habrd
potenciales compradores que a ese precio quedardn insatisfechos. Estos
compradores subirdn los precios, y, puesto que los vendedores buscan
obtener el precio mis alto, el precio de mercado subird buscando
un punte de equilibrio. De esta manera, el hecho de que el hombre
trate de obtener la mayor ganancia pone en movimiento una serie
de fuerzas que establecen el precio monetario en un cierto punto
de equilibrio; a este precio tenderdn a efectuarse los futuros inter-
cambios. El precio monetario se mantendrd en un punto de equi-
librio hasta que el cuadro de la oferta o el de la demanda cambien.
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Los cambios en las condiciones de la oferta o la demanda estable-
cerdn un nuevo precio de equilibrio hacia el cual tenderd a acercarse
el nuevo precio de mercado.

El punto de equilibrio dependerd de la configuracién de los cua-
dros de oferta y demanda, y las causas que determinan estas estruc-
turas serdn discutidas mds adelante.

El stock de cualquier bien es la cantidad rotal de ese bien en exis-
tencia. Una parte del bien serd usada para intercambio y el resto
quedard retenido. Recordemos que, para cualquier precio hipoté-
tico, la suma de la demanda por parte de los compradores mis la
demanda por retencién, por parte de los oferentes, nos da la demanda
rotal de ambos grupos.’ La demanda total incluye la demanda de
los no propietarios y la demanda por retencién de los propietarios
del bien. Puesto que la curva de oferta es vertical o creciente cuando
el precio aumenta, la demanda del vendedor bajard o serd inexis-
tente al aumentar el precio. En cualquier caso, la demanda toral
aumenta cuando el precio disminuye.

Si hay un aumento en la demanda por retencién, el incremento
en la demanda total serd mayor —la curva serd mucho mds elds-
tica— que la curva normal de demanda, debido al aumento del
componente de retencién.® Asf, cuanto mayor sea el precio del stock
en el mercado, menor serd la disposicién del mercado a guardarlo y
mayor Ja disposicién a venderlo. A la inversa, cuanto menor sea el
precio del bien en el mercado, mayor serd la disposicién a poseerlo
y menor la disposicién a venderlo.

Una caracteristica de la curva de demanda total es que corta siem-
pre a la recta de stock disponible en el mismo precio de equilibrio
en que se cortan las curvas de oferta y demanda. La linea de la de-
manda total y la del stock tienden, como las otras, hacia el mismo
precio de equilibrio del mercado, aunque las cantidades intercambia-
das no queden reflejadas en estas curvas. Sin embargo, demuestran

5. Se recomienda al lector remitirse a la seccién sobre «El stock y la demanda totals
expuesta en el capfrulo 2,

6. Si no existe demanda por retencidn de parte de los vendedores, la demanda
wotal serd idéntica ala configuracidn de la demanda normal.
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que si todas las unidades de un stock dado deben ser poseidas por
alguien, el precio de mercado de cualquier bien tiende a ser aquel
en e] que la demanda total por existencias iguala a las existencias
mismas. De esta manera, el steck quedard en manos de los mds vehe-
mentes o mds capaces, quienes querrdn exigir lo maximo de sus exis-
tencias. Aquel duefio que estaria dispuesto a vender sus existencias
si se produjera un pequefio aumento del precio es el propietario mar-
ginal. El que no es propietario pero que compraria si el precio bajara
levemente es el no propietario marginal.”

La figura 3 representa un diagrama de las curvas de oferta, de-
manda, demanda total y stock de un bien.

FiGURA 3
CURVAS DE OFERTA, DEMANDA, STOCKY DEMANDA TOTAL

£ DT
D S, | Stock

2

Q

7. La prueba de que los dos ripos de curvas siempre producen el mismo precio de
equilibrio esla siguiente: A cualquier precio dado, la cantidad demandada es D, Ja can-
tidad ofertada es 5, el seock existente es I, la demanda por retencion es R y la demanda
total es T. Lo siguiente serd siempre verdadero, por definicién:

5=K-R
T=D+R

Ahora bien, al precio de equilibrio, donde S y D se cortan, § es obviamente igual
aD.PerosiS=D,entonces T=K-R+R,05ea, T=K
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La curva de demanda total se compone de la demanda mds la
retencién de la oferta. Ambas descienden hacia la derecha al bajar
los precios. El precio de equilibrio es igual tanto en la interseccion
de las curvas de oferta y demanda como en las de demanda total y
stock.

Si no hay demanda por retencién, la curva de oferta serd vertical
¢ igual a las existencias disponibles. En ese caso el diagrama serd como
se muestra en la figura 4.

3. LA DETERMINACION DE LOS CUADROS DE OFERTA
Y DE DEMANDA

Todo precio monetario de un bien en el mercado resulta, por lo
tanto, determinado por los cuadros individuales de oferta y demanda
de los compradores y vendedores. Sus acciones tienden a establecer
en el mercado un precio de equilibrio uniforme, que solamente cam-
biar4 cuando lo hagan sus configuraciones.® Surge asi la siguiente

FiGURA 4
EFECTO DE LA INEXISTENCIA DE DEMANDA POR RETENCION

P
Oferta = Stock

Demanda = Demanda Total

Q

8. Por supuesto, este precio de equilibrio puede referitse a una zona, en vez de a
un dnico precio, en aquellos casos en que existe una zona encre las valoraciones del
comprador marginal y las del vendedor marginal. Véase el anilisis de un vendedor y
un comprador en el capitulo 2. En esos casos raros en los que generalmente habrd muy
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pregunta: ;Cudles son los determinantes de los cuadros de oferta y
demanda en si? ;Puede llegarse a alguna conclusién acerca de las es-
calas de valores y las configuraciones resultantes?

En primer lugar, el andlisis sobre la especulacién, realizado en
el capitulo 2, puede aplicarse directamente al caso del precio mo-
netario. Por lo tanto, no es necesario repetirlo en este momento.?
Basta decir, en resumen, que, mientras el precio de equilibrio sea an-
ticipado correctamente por los especuladores, los cuadros de ofer-
ta y demanda reflejardn el siguiente hecho: por encima del precio
de equilibrio, los demandantes comprardn menos, debido a que
pueden anticipar una futura caida en el precio monetario. Por de-
bajo de ese precio, comprardn mas cantidad anticipando una pré-
xima alza en los precios. De manera similar, los vendedores ven-
derdn mds al precio cuya disminucién anticipan y venderdn menos
a un precio que, segin prevén sufrird un incremento. El efecto
general de la especulacién es hacer ambas curvas, la de oferta y la
de demanda, mds eldsticas, es decir, trasladindolas de DD a D’IY
yde SS a§'S’, tal como se muestra en la figura 5. Cuantas mds per-
sonas participen en esta especulacién (correcta), més eldsticas serdn
las curvas y, en consecuencia, mds rdpidamente se alcanzard el
precio de equilibrio.

Vimos también que los principales errores en los que se incurre
en la especulacién tienden en forma inexorable a autocorregirse. Si
las curvas de oferta y demanda con especulacién (D’D’- §’S’) no
estiman el precio de equilibrio correctamente v, en consecuencia, se
cortan en otro precio, entonces resultard evidente que ese precio no
compensa ¢l mercado. Este tenderd nuevamente a llevar el precio (y
la cantidad vendida) al verdadero punto de equilibrio, a menos que
el punto de equilibrio establecido por los cuadros especulativos sea

pocos compradores y vendedores, existe una zona dentro de la cual se podrd compen-
sar el mercado en cualquier punto, dando lugar a manifestaciones de chabilidad mer-
cantil». Sin embargo, en los grandes mercados de una economfa monetaria, aun un
solo comprador y un vendedor tenderdn hacia un precio determinado ¢ hacia una
zona muy estrecha entre los precios méximos de compra y los minimos de venta.

9. Véase el capitulo 2, seccién 7.
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FIGURA 5

EFECTO DE LA ESPECULACION SOBRE LAS CURVAS
DE OFERTA Y DE DEMANDA

Q

idéntico al determinado por los que no lo son. Si el precio de los
huevos indicado en los cuadros especulativos es de 2 granos y sin
especulacién se establece en 3 granos, la cantidad demandada serd
excesiva con respecto a la cantidad ofrecida a 2 granos y, finalmente,
la demanda de los compradores llevard el precio a 3 granos.™®
Dejando de lado la especulacién, regresemos a la demanda del
comprador. Supongamos que él estime la unidad de un bien deter-
minado, en su escala de valores, por encima de cierto nimero de
onzas de oro. ;Cudles pueden ser las posibles fuentes de la demanda
de ese bien? En otras palabras, ;cudles son las verdaderas razones
causantes de que ese bien tenga utilidad para el comprador? Exis-
ten dnicamente tres razones que definen la utilidad que un bien

10. Lo expuesto y el anilisis del capitulo 2 refutan el cargo hecho por algunos
autores en ¢l sentido de que la especulacidn se «justifica a si misma» y que distorsiona
los efectos de los factores fundamentales de la oferta y la demanda por su tendencia
a establecer precios de pseudoequilibrio en el mercade. Lo contrario es lo verdadero,
0 sea, los errores especulativos, al estimar los factores fundamentales, dienden a corre-
girse por si mismos y la anticipacién ayuda a establecer mds répidamente ¢l verda-
dero precio de equilibrio del mercado.

252



LOS PRECIOS Y EL CONSUMO

adquirido puede tener para cualquier persona.” Una de ellas es: a)
prevision de una posible venta futura de ese bien a un precio moneta-
rio mds alto. Esta es la demanda especulativa, basicamente efimera,
pero util para descubrir otros factores fundamentales de la demanda.
Esa demanda es la que acabamos de analizar. La segunda razén para
la demanda es: b) el uso directo del bien para el consumo. La tercera
es: ¢) su uso directo como bien de produccién. El origen (b) puede
aplicarse solamente a los bienes de consumo, y el (c) a los bienes de
produccién. Los primeros se consumen directamente; los dltimos se
usan en el proceso de produccién y junto con otros factores coadyu-
vantes se transforman en bienes de capital de orden inferior, los que
asu vez se venden por dinero. De esta manera, la tercera razén es apli-
cable tnicamente a los productores que invierten en la adquisicién
de bienes de produccién. La segunda surge de los consumidores. Si
dejamos de lado la razén especulativa temporaria, (b) es el origen de
las demandas individuales para todos los bienes de consumo y (c) es
el origen de las demandas para todos los bienes de produccién.

sQué sucede con el vendedor de bienes de consumo o de produc-
cién? ;Por qué, a cambio, él demanda dinero? El vendedor demanda
dinero debido a la utilidad marginal que el dinero tiene para él, y
por esa razén valora el dinero adquirido mds que la posesién de los
bienes que vende. Los componentes y los determinantes de la utili-
dad de la moneda serdn analizados en una seccién posterior.

Por consiguiente, el comprador de un bien lo demanda debido
a su valor de uso directo, sea para el consumo o para la produccién.
El vendedor demanda dinero debido a su utilidad marginal para el
intercambio. Esto, sin embargo, no agota la descripcién de los com-
ponentes de las curvas de oferta y demanda del mercado, puesto
que no hemos explicado atn las valoraciones del bien de acuerdo
con la escala de valores del vendedor y las valoraciones del dinero
por parte del comprador. Cuando un vendedor guarda las existen-
cias de un bien determinado en vez de venderlas ;cudl serd el funda-
mento de su demanda por retencién de ese bien? Hemos visto que

11. Compdrese este andlisis con el del intercambio directo explicado en el capitulo 2.
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la cantidad retenida de un bien a un cierto precio es igual a las existen-
cias que el vendedor se niega a vender a ese precio dado. Las fuentes
de la «demanda por retencién» del vendedor son dos: a) la previsién
de una venta futura a un precio mayor (este es el factor especulativo
expuesto anteriormente), y b) el uso directo del bien por parte del
vendedor. Este segundo factor generalmente no se aplica a los bienes
de produccién, puesto que el vendedor produce el bien de produc-
cién para su venta y por lo general no estd preparado para utilizarlo
inmediata y directamente en la produccién. En algunos casos, sin
embargo, existe esta alternativa del uso directo para una produccién
posterior. Por ejemplo, un productor de petréleo crudo puede venderlo
o utilizarlo en su propia planta para producir gasolina si el precio
monetario decae por debajo de un monto limite establecido. En el
caso de los bienes de consumo, que es lo que estamos analizando en
este momento, el uso directo también es factible, particularmente
en el caso de la venta de un bien de consumo ya existente, previamen-
te usado por el vendedor, como una casa, una pintura, etc. Sin em-
bargo, con el gran desarrollo de la especializacién en la economia mo-
netaria, estos casos no se presentan con frecuencia.

Si dejamos de lado (a) por ser un factor temporal y nos damos
cuenta de que (b) no se presenta con mucha frecuencia en el caso de
bienes de produccién o de consumo, resulta evidente que muchas
curvas de oferta del mercado tenderdn a asumir una forma casi verti-
cal. En ese caso, después de que el productor haya invertido en la produc-
cién de un bien y cuente ya con cierto stock, estard dispuesto a venderlo
al precio monetario que realmente pueda obtener, a pesar de lo bajo
que sea. Esto, por supuesto, no es lo mismo que decir que el vende-
dor invertird en una produccidn futura si anticipa un precio moneta-
rio muy bajo parala venta del producto. En el dltimo caso, ¢l problema
estd en determinar cudnto debe invertirse en el presente en la produc-
cién de un bien que se venderd en algiin momento futuro. En el caso
de la curva de oferta del mercado, que ayuda a establecer diariamente
el precio de equilibrio, estamos teniendo en cuenta un szock determi-
nado y una «demanda por retencién» para esas existencias. Por otro
lado, en el caso de la produccién, nos referimos a decisiones de in-
versién que conciernen a la cantidad de existencias a producirse en
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un periodo posterior. Lo que hemos analizado hasta el momento ha
sido la curva de oferta del mercado. Aqui, el problema del vendedor
es qué hacer con un stock dao, con los bienes ya producidos. El problema
de la produccién serd estudiado en el capitulo 5 y siguientes.

Otra condicién que puede resultar de las acciones del mercado es
el reingreso al mercado de los anteriores compradores para revender
un bien. Para que esto ocurra, es evidente que el bien debe ser dura-
dero. (Por ejemplo: un servicio, como tocar el violin, es un bien pere-
cedero, por lo que no podrd revenderse a otros compradores.) El total
de las existencias de un bien serd igual a la nueva oferta de los produc-
tores 7mds la demanda por retencién de esos productores, 74s la oferta
de quienes ya poseen el bien, 7ds la demanda por retencién de esos
duefios (es decir, la cantidad que los propietarios existentes retengan).
La curva de oferta del mercado de los que ya son duefios del bien ird
en aumento o serd vertical conforme al incremento de los precios, y
la curva de demanda por retencién de esos duefios aumentard o serd
constante de acuerdo con la disminucién de los precios. En otras pala-
bras, sus configuraciones son de forma similar a las establecidas entre
los productores. La curva de oferta total se formard simplemente con
la suma de las curvas de oferta de los productores y de los que ya son
duefios del bien. El cuadro de la demanda total serd igual a la demanda
de los compradores mds la demanda por retencién (si hay alguna) de
los productores y de los actuales propietarios.

Siel bien es unassilla estilo «chippendale», la que ya no puede pro-
ducirse, las curvas de oferta del mercado serdn idénticas a las curvas
de oferta de los duefios anteriores. En este caso no hay nueva produc-
cién, ni incrementos en las existencias.

Podemos ver con claridad que, cuanto mayor sea la proporcién
de las existencias previas en relacién con la nueva produccién, man-
teniéndose los demds factores constantes, mayor tenderd a ser la im-
portancia de la oferta de los duefios actuales en comparacién con la
oferta de los nuevos productores. La tendencia serd darle mucha ma-
yor importancia a las existencias previas cuanto mayor sea la dura-
bilidad del bien.

Hay un tipo de bien de consumo cuya curva de oferta se estu-
diard en una seccién posterior acerca del trabajo y los ingresos. Este
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tipo de bien es el de los servicios personales, tales como los servicios
del médico, del abogado, del violinista, del sirviente, etc. Estos ser-
vicios, como ya se ha dicho, son perecederos. De hecho, son bienes
que se consumen inmediatamente al ser producidos. No son obje-
tos materiales tales como las «<mercanciass; provienen directamente
del esfuerzo del propio productor, quien los produce instantinea-
mente por propia decisién. La curva de oferta depende de la deci-
sién de producir (ofrecer) o no un esfuerzo personal y no de laventa
de existencias ya producidas. En esta esfera no hay existencias, puesto
que los bienes desaparecen, se consumen apenas producidos. Es
evidente que el concepto de existencias solo es aplicable a objetos
tangibles. Sin embargo, el precio de los servicios personales se esta-
blece en el punto de interseccién de la oferta y la demanda, al igual
que en el caso de los bienes tangibles.

Para todos los bienes, ¢l precio de equilibrio tiende a establecer
un estado de reposo en el cual cesan los intercambios. Luego de esta-
blecide un precio, comenzardn las ventas hasta que las existencias
estén en poder de quienes tengan mayor capacidad de cambio, de
acuerdo con sus respectivas escalas de valores. Cuando la nueva pro-
duccién sea continua, las operaciones del mercado también lo serdn
debido a la afluencia de nuevos bienes provenientes de producto-
res que entran al mercado, lo que altera el estado de reposo y prepara
el campo para realizar nuevos intercambios, con productores deseo-
sos de vender sus bienes y consumidotes deseosos de adquirirlos.
Por otra parte, ¢l estado de reposo tiende a permanecer cuando se
mantiene el stock de bienes y no se activa la produccién. Los cambios
en los precios y los nuevos intercambios se producirdn solo como
consecuencia de las modificaciones en las valoraciones; es decir, las
modificaciones en la posicidn relativa que ocupan el dinero y el bien
en la escala de valores de al menos dos de los individuos que operan
en el mercado, lo que los inducird a efectuar nuevos intercambios
del bien por dinero. Por supuesto que al modificarse las valoracio-
nes, como suele suceder en un mundo cambiante, las operaciones
en el mercado, para el stock existente, nuevamente continuardn,™

12, Véase ¢l capitulo 2,
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Un ejemplo de ese extrafio tipo de bienes, en el que el mercado
puede ser intermitente en vez de continuo, es el de las sillas estilo
«chippendale». Las existencias son muy limitadas y el precio mone-
tario relativamente alto. Esas existencias se distribuyen siempre
entre los poseedores mds deseosos de obtenerlas y su comercializa-
cién es poco frecuente. Cuando alguno de los coleccionistas valora
su pieza «chippendale» por debajo de cierta cantidad de dinero y
otro coleccionista valora esa misma cantidad de dinero poseido por
debajo de lo que valora las sillas, la consecuencia légica serd que se
produzca un intercambio. La mayor parte de los bienes, sin embargo,
aun los que no pueden volver a producirse, se encuentran dentro
de un mercado activo y continuo debido a los cambios constantes
en las valoraciones y al gran nimero de participantes del mercado.

En conclusién, los compradores deciden adquirir bienes de
consumo seguin diferentes rangos de precio (dejando de lado los
factores especulativos previamente analizados) porque demandan
bienes para su uso directo. Deciden abstenerse de comprar debido
a su demanda por retencién de dinero, que prefieren conservar en
vez de gastarlo en un bien determinado. Los vendedores ofrecen los
bienes, en cualquiera de los casos, debido a su demanda de dinero,
y cuando se reservan parte de las existencias, esto se debe (ademis
de deberse a la especulacién sobre un aumento de precios) a su
propia demanda del bien para su uso directo. Asi, los factores gene-
rales que determinan los cuadros de oferta y demanda de todos y
cada uno de los bienes de consumo, de todas las personas que operan
en el mercado, son: la demanda de un bien para su uso directo y la
demanda de dinero, sea para retenerlo o para intercambiarlo, equi-
librados segtin sus escalas de valores. Aunque analizaremos mds
adelante las decisiones de inversién en la produccién, es evidente
que tales decisiones se deben a la demanda por obtener un benefi-
cio monetario futuro. La decisién de 7o invertir, como ya hemos
visto, se debe a una demanda que compite por usar ese dinero en
el presente.
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4. LAS GANANCIAS DEL INTERCAMBIO

Al igual que en el caso contemplado en el capitulo 2, los vendedo-
res incluidos en las ventas efectuadas al precio de equilibrio son aque-
llos cuyas escalas de valores los convierten en los vendedores de mayor
capacidad de cambio y mds 4vidos. De manera similar, los compra-
dores mds dvidos (los de mayor capacidad de cambio) serdn los que
comprardn el bien al precio de equilibrio. Al precio de 2 1/2 granos
de oro por kilogramo de manteca, los vendedores serdn aquellos para
quienes los 2 1/2 granos de oro tengan mds valor que un kilogramo
de manteca; los compradores serdn aquellos para quienes la valora-
ci6én sea inversa. Aquellos que queden excluidos de las ventas o las
compras debido a sus propias escalas de valores serdn los comprado-
res o vendedores «de menor capacidad» o menos «dispuestos», a quie-
nes llamaremos «submarginales». Los compradores y los vendedo-
res «marginales» son aquellos cuyas configuraciones individuales
apenas les permiten participar en el mercado. El vendedor marginal
es aquel cuyo precio minimo de venta es exactamente de 2 1/2 granos;
un precio de venta ligeramente menor lo excluiria del mercado. El
comprador marginal es aquel cuyo precio méximo de compra es de
2 1/2 granos; un precio ligeramente mayor lo excluirfa del mercado.
Conforme ala ley de uniformidad del precio, todos los intercambios
ocurren al precio de equilibrio (cuando este ya se ha establecido), o
sea, en un punto intermedio entre las valoraciones del comprador
marginal y del vendedor marginal, determinado por la interseccién
de las curvas de oferta y demanda. Evidentemente, desde el punto
de vista de la accién humana, todos los compradores resultardn be-
neficiados (o piensan que se beneficiardn) con el intercambio. Aque-
llos que se abstienen de comprar el bien suponen que perderdn con
el intercambio. Esto es cierto para todos los bienes.

Algunos autores han dado mucha importancia a la «ganancia psi-
quica» obtenida por medio del intercambio (de los compradores y
los vendedores de mayor capacidad de cambio) y se ha intentado
varias veces medir o comparar estos «excedentes». El comprador que
hubiera pagado 4 granos por la misma cantidad estarfa obteniendo
obviamente un beneficio subjetivo, puesto que puede efectuar la
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compra por solo 2 1/2 granos. El mismo razonamiento es vilido
para el caso del vendedor dispuesto a vender la misma cantidad por
solo 2 granos. Sin embargo, el excedente psiquico de lo «suprama:-
ginal» no puede ser comparado, ni medido, tanto en el caso del com-
prador como en el del vendedor marginal. Debemos recordar que
tanto el comprador marginal como el vendedor marginal reciben
también una ganancia psiquica: ganan en el intercambio, pues si
no fuera asi no lo efectuarian. Las escalas de valores de cada indivi-
duo son puramente ordinales y no hay forma posible de medir la dis-
tancia entre las preferencias; realmente, cualquier intento de medi-
cién es imposible y constituye una mera falacia. En consecuencia,
no hay una forma de hacer comparacienes o medidas de valor inter-
personales y, por ende, ninguna base para asegurar que una petsona
se beneficia mds que la otra.”

Podemos ilustrar la imposibilidad de medir la utilidad o los be-
neficios de la siguiente manera. Supongameos que el precio de equi-
librio de los huevos en el mercade ha quedado establecido en 3 gra-
nos por docena. Las siguientes son las escalas de valores de algunos
compradores y posibles compradores.

A B C

4 granos — 5 granos 3 1/2 granos
3 1/2 granos — (1 docena 3 granos
(1 docena de huevos) (1 docena
de huevos) — 4 1/2 granos de huevos)
3 granos — 4 granos 2 1/2 granos
2 1/2 granos — 3 1/2 granos

— 3 granos

— 2 1/2 granos

Los precios monetarios se dividen en unidades de 1/2 grano; con
el propésito de simplificar, se supone que cada comprador considera

13. En algunas situaciones podemos hacer comparaciones de modo semejante a
los hiscoriadores, haciendo juicios imprecisos. Sin embargo, no pedemos hacetlo
como economistas, basindonos en la praxeologia.
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la adquisicién de una docena de huevos como una unidad. C, obvia-
mente, es un comprador submarginal; es excluido del mercado
porque «3 granos» estd mds alto, en su escala de valores, que una
docena de huevos. Sin embargo, A y B efectuardn la compra. A serd
un comprador marginal y podrd efectuar la compra ajustadamente.
Al precio de 3 1/2 granos, quedaria excluido del mercado, debido
al ordenamiento en su escala de valores. Por otro lado, B es un
comprador supramarginal, comprard una docena de huevos aunque
el precio suba a4 1/2 granos. Pero, ;podemos afirmar que B se bene-
ficia mds que A? No, no podemos. Cada escala de valores, como
explicamos anteriormente, es netamente ordinal, una cuestién de
preferencias. Aunque B prefiera los huevos antes que los 4 1/2 granos
y A prefiera los 3 1/2 granos antes que los huevos, no tenemos atin
una medida para comparar las dos ganancias. Todo lo que podemos
afirmar es que con el precio superior a 3 granos, B obtendrd una
ganancia psiquica del intercambio, mientras que A se convertird en
submarginal, sin obtener ganancia. Pero aun asumiendo por un mo-
mento que el concepto de «distancia» entre las preferencias tuviera
sentido, la ganancia de A sobre los 3 granos podria darle una mayor
utilidad subjetiva que a B la ganancia sobre los 3 granos, aunque
esta tlltima es también una ganancia sobre 4 1/2 granos. No pueden
hacerse comparaciones interpersonales de las utilidades, y las pre-
ferencias relativas entre el dinero y los bienes, en las diferentes es-
calas de valores, no se pueden utilizar para esas comparaciones.
Aquellos autores que en vano han tratado de medir las ganan-
cias psiquicas del intercambio se han concentrado en las «ganancias
del consumidor». Los intentos més recientes tratan de tomar como
base el precio que un hombre habria pagado por determinado bien
si la alternativa hubiese sido prescindir completamente de él. Estos
métodos son completamente falaces. El hecho de que A habria com-
prado un traje a 80 granos de oro, tanto como al precio de mercado
de 50 granos, y que B no habria comprado el traje si el precio hubiese
sido de 52 granos, no implica, como hemos visto, que la ganancia
de A habria sido mayor que la de B. El hecho de que, aun pudiendo
identificar a los compradores marginales y supramarginales, no
podamos asegurar que la ganancia de uno sea mayor que la del otro,
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es razén concluyente para rechazar cualquier intento de medir los
beneficios de los consumidores y otros beneficios psiquicos.

Existen muchos otros errores metodolégicos en ese procedi-
miento. En primer lugar, las escalas de valores individuales son di-
ferentes en cada accién concreta. Pero la economia trata los aspec-
tos universales de la accién real y no las lucubraciones psicolégicas
de los sujetos actuantes. Deducimos la existencia de una escala de
valores especifica sobre la base del hecho real; no conocemos aque-
lla parte de la escala de valores que no se traduce en accién real. La
incégnita de cudnto estaria uno dispuesto a pagar si existiese la ame-
naza de tener que prescindir de todo el stock de un bien es una pre-
gunta estrictamente académica, sin relacién alguna con la accién
humana. Al igual que otras suposiciones, esta no guarda ninguna
relacién con la economia. Mds este concepto particular es un retorno
a la falacia de la economia cldsica de considerar la cantidad total de
un bien como si fuera relevante para la accién individual. Es claro
que solo las unidades marginales son pertinentes en las acciones y que
no existe una relacién determinada entre la utilidad marginal de
una unidad y la utilidad de toda la produccién.

Es cierto que la utilidad total de la oferta de un bien aumenta
segtn su magnitud. Esto se deduce a partir de la propia naturaleza
del bien. En una escala de valores individual, diez unidades de un
bien serdn valoradas mds que cuatro unidades. Pero esta preferen-
cia carece totalmente de relacién con la posicién establecida para la
utilidad de cada unidad cuando la oferta es de 4, 9, 10 o cualquier
otra cantidad. Esto es vdlido independientemente del tamafio de la
unidad. Solo podemos afirmar una simple relacién ordinal, es decir
que cinco unidades tendrdn mayor utilidad que una unidad y que
la primera unidad tendrd mayor utilidad que la segunda, la tercera,
etc. Pero no hay una forma determinada de alinear la utilidad unita-
ria con la utilidad del «paquetes.™# Ciertamente, la utilidad total tiene
sentido, como un concepto real y pertinente en vez de hipotético,

14. Para mayor informacidn sobre estos puntos #ézse Rothbard, «Toward a Recons-
truction, ete.y, op. ¢ir., pp. 224-43. Véase también Mises, Theory of Money and Credit,
pp- 38-47.
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solo cuando se deben tomar decisiones efectivas concernientes a la
totalidad de la produccién. Aun en ese caso, es utilidad marginal,
aunque ¢l tamafio del margen o unidad sea la produccién total.

Lo absurdo de intentar medir la ganancia del consumidor se verd
con mayor claridad si consideramos, como lgicamente podemos
hacerlo, fodos los bienes de consumo en conjunto y tratamos de me-
dir de alguna manera la indudable ganancia del consumidor a partir
del hecho de que la produccién existe como un todo para el inter-
cambio. Esto nunca se ha intentado.”

§. LA UTILIDAD MARGINAL DEL DINERQ
a) El consumidor

No hemos explicado ain un problema muy importante: la ubi-
cacién del dinero en las diferentes escalas de valores individuales,
Sabemos que, en estas escalas, la posicién de las unidades de los dis-
tintos bienes resulta determinada por la posicién relativa de las uti-
lidades marginales de esas unidades. En el caso del trueque, fue
evidente que las posiciones relativas se determinaban por las valo-
raciones de la gente segin la importancia marginal que se le daba
al uso directo de los distintos bienes. Sin embargo, en una econo-
mia monetaria s mds importante el valor de cambio de la mercan-
cfa moneda que su valor de uso directo.

En el capftulo 1, seccidén 5, al analizar la ley de la ucilidad margi-
nal, vimos que la utilidad marginal de la unidad de un bien se deter-
mina de la siguiente manera: 1) si la unidad estd en posesién del
sujeto actuante, la utilidad marginal de la unidad es igual al valor

15. Esinteresante ver cémo aquellos que tratan de medir el excedente del consu-
midor rehiisan explicitamente considerar zodes los bienes o algin bien que pueda
resultar grande con respecto al presupuesto del consumidor. Este enfoque es conve-
niente pero ilégico, puesto que descarta dificultades fundamentales en el andlisis. Es,
sin embargo, tipico de la tradicién marshalliana en cconomia. Para conocer una afir-
macién explicita de un marshalliano de actualidad, véase D.H. Robertson, Urilizy
and All That {George Allen & Unwin, Londres, 1952}, p. 16.
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preferencial que este le da a su fin 0 uso menos importante, del cual
tendria que prescindir al perder esa unidad; o 2) si todavia no posee
la unidad, la urilidad marginal de agregar una unidad serd igual al
valor del uso mds importante que a esa unidad se le pueda dar.
Basado en esto, un hombre distribuye todas las unidades de su szock
de un bien segiin los usos mds importantes primero, los usos de
regular importancia después, mientras va postergando los de menor
importancia, Vimos en el capitulo 3 cémo el hombre distribuye su
stock monetario entre los distintos usos. La mercancia dinero tene
diversos usos y su nimero se multiplica a medida que se desarrollan
y avanzan la economia monetaria, la divisién del wabajo y la estruc-
tura del capiral. Deben tomarse todas las decisiones referentes a los
numerosos bienes de consumo, los diversos proyecros de inversidn,
el consumo presente frente al aumento de ingresos futuros y al
aumento del saldo en efectivo. Decimos que cada individuo distri-
buye cada unidad de la mercancfa dinero entre los usos mds impor-
tantes que pueda darle, después en los siguientes, etc., determindn-
dose asf la colocacién del dinero en cada uso posible y en orden a
su necesidad. El uso menos importante es aquel al que se renuncia
primero, como con cualquier otra mercancia.

No nos interesa aqui investigar todos los aspectos de la utilidad
marginal del dinero, en particular las decisiones sobre el saldo en
efectivo se tratarin mds adelante. Lo que nos interesa es analizar el
tema de la utilidad marginal del dinero en relacién con las decisio-
nes de consumo. Todo hombre es un consumidor, y por lo ranto el
andlisis es aplicable a cualquiera que participa del nexo del inter-
cambio monetario.

Cada unidad sucesiva que el consumidor asigne a diferentes lineas
de gasto se situard segiin sea mayor la utilidad para él. El ingreso
pstquico es su utilidad marginal, es decir, el valor del uso mds impor-
tante que le puede dar. Su cosze psiquico es el uso siguiente en impor-
tancia, al que deberd renunciar para poder satisfacer el fin de mayor
importancia. La utilidad mds alta a Ja que se renuncia se define, por
lo tanto, como el cosze de cualquier accién de intercambio.

La utilidad que una persona obtiene, o espera obtener, de un
intercambio es la utilidad marginal de agregar el bien adquirido, es
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decir, el uso mds importante que le pueda dar a las unidades adqui-
ridas. La utilidad de la cual se priva es la mds alta de las utilidades
que podria haber obtenido de las unidades del bien al cual renun-
cia en el intercambio. Cuando se trata de un consumidor que adquiere
un bien, su utilidad marginal al adicionarlo es el uso mds valorado
que puede dar a las unidades de ese bien; es el ingreso psiquice que
espera obtener del intercambio. Por otro lado, aquello a lo que re-
nunciard, es al uso de las unidades de dinero que «vende» o de que
prescinde. Su cosze es, por lo tanto, el valor del uso mds importante
que hubiera podido darle a aquel dinero.’ Todo hombre lucha por
lograr con su accién un ingreso psiquico mayor que su coste psiquico,
obteniendo asi una ganancia psiquica: esto se aplica también a las
compras del consumidor. Se produce error cuando su eleccién resulta
equivocada, ddndose cuenta, mds tarde, de que habria sido mejor
haber escogido otro curso de accién en el pasado.

Ahora, mientras el consumidor aumenta las unidades adquiri-
das de un bien, la utilidad marginal que ese bien agregado tiene
para & debetd disminuir, de acuerdo con la ley de la utilidad margi-
nal. Por otra parte, mientras prescinde de mds unidades del bien en
venta, la utilidad marginal que este bien tiene para é se hard mayor
conforme a la misma ley. Finalmente, deberd abstenerse de conti-
nuar adquiriendo unidades de un bien porque la utilidad marginal
del bien que entrega se hace mayor que la del bien que recibe. Esto
se ve claramence en relacién con los bienes de uso directo, pero,
;qué sucede con ¢l dinero?

Es evidente que el dinero no solo es un bien (il sino que es uno
de los mds ttiles en una economia monetaria. Se usa en prictica-
mente todos los intercambios. Hemos visto que una de las activi-
dades mds importantes del hombre consiste en distribuir su szock
monetatio entre los distintos usos que desee darle. Por lo tanto,
resulta obvio que el dinero obedece la ley de la utilidad marginal igual
gue cualguier otra mercancia. El dinero es un bien divisible en unida-
des homogéneas. En realidad, una de las razones por las cuales se elige
una mercancia como moneda es su fraccionabilidad en pequefias

16. Véase el capitulo 2.
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unidades homogéneas. La primera unidad monetaria se asignard al
uso mds importante y valioso para el individuo, la segunda se asig-
nard al uso siguiente mds valorado, etc. Cualquier unidad de dinero
a la que se deba renunciar ird acompafiada del sacrificio del uso me-
nos valorado al que estaba asignada o al que se podrfa asignar. Tam-
bién es verdadera la afirmacién de que, al igual que cualquier otra
mercancia, mientras aumenta el stock, su utilidad marginal declina
y mientras su stock declina, la utilidad marginal para el poseedor
aumenta."” La utilidad marginal de agregar una unidad es igual ala
del mds alto fin que, con esa unidad monetaria, se puede obtener;
y la utilidad marginal es igual en valor al fin valorado gue habria que
sacrificar si se renunciara a esa unidad monetaria.

;Cudles son los fines a los que puede servir el dinero? Son estos:
a) los usos no monetarios de la mercancia dinero (tal como el uso
del oro para ornamentacién); b) los gastos en las diferentes varie-
dades de bienes de consumo; c) la inversién en diversas combinacio-
nes alternativas de factores de produccién, y d) el incremento del
saldo en efectivo. Cada una de estas grandes categorfas de uso retine
un gran ndmero de tipos y cantidades de bienes, y cada opcién en
particular se ordena segtin la escala de valores de los individuos. Puede
verse con claridad cudles son los servicios que prestan los bienes de
consumo: proporcionan satisfaccién inmediata a los deseos indivi-
duales y son, por lo tanto, bien evaluados de acuerdo con su escala
de valores. También resulta claro que, cuando el dinero se usa con pro-
pOsitos no monetarios, se convierte en un bien de consumo directo
en vez de ser un medio de intercambio. La inversién, como analiza-
remos mds adelante, implica un incremento en el nivel de consumo
futuro a través de invertir en el presente en bienes de capital.

:Cudl es el objeto de conservar o aumentar el saldo en efectivo?
Esta pregunta serd analizada en préximos capitulos, pero si pode-
mos afirmar que el deseo de mantener un saldo en efectivo surge
de la incertidumbre respecto del momento adecuado para hacer
adquisiciones, sean de capital o de consumo. También existe cierta

17. Para mayor informacién sobre este punto véase el apéndice A, «La utilidad
marginal decreciente del dinero».
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incertidumbre en relacién con la estabilidad de la propia escala de
valores del individuo en el futuro y el deseo de mantener dinero en
efectivo con el fin de satisfacer cualquier cambio imprevisto que
pudiera surgir. La incertidumbre es, indudablemente, una caracte-
ristica fundamental de toda accién humana, y la incertidumbre
acerca de los cambios en los precios y en las escalas de valores cons-
tituye uno de sus aspectos esenciales. Por ejemplo, un individuo
que prevé un aumento en €l poder adquisitivo de la unidad mone-
taria en un futuro préximo tenderd a posponer sus compras hasta
que llegue ese momento, y aumentard su saldo en efectivo en el pre-
sente. Por otro lado, si anticipa una caida en su podeér adquisitivo,
tenderd a comprar més en el presente y reducird su saldo en efec-
tivo. Un ejemplo de la incertidumbre general es el deseo de un indi-
viduo de mantener una cierta cantidad de efectivo a mano ance la
posibilidad de «un dfa dificil», es decir, para hacer frente a gastos
imprevistos de cualquier tipo. Su «sentimiento de seguridad», en ese
caso, demuestra que el dinero no vale solo cuando se lo intercam-
bia. Debido a su gran comerciabilidad, su mera posesign otorga un
servicio a quien lo tiene.

El hecho de que el dinero en efectivo otorga un servicio, hace
evidente la falacia en que algunos autores incurren al distinguir entre
dinero «circulante» y dinero «ocioso». En primer lugar, todo el dinero
siempre forma parte del saldo en efectivo de alguien. Nunca se
«mueve» de alguna forma misteriosa «circulando». Forma parte del
saldo en efectivo de A y, cuando este compra huevos a B, pasa a
formar parte del saldo en efectivo de B. En segundo lugar, indepen-
dientemente de la cantidad de tiempo que una unidad de dinero
esté en el saldo en efectivo de una persona, le estard prestando un
servicio a esa persona y, por lo tanto, nunca serd un bien «ocioso».

;Cudl es la utilidad marginal y el coste involucrado en cualquier
acto de intercambio para consumo? Si un consumidor gasta cinco
granos de oro en una docena de huevos, significa que supone que
el mejor uso que puede dar a los cinco granos de oro es la adquisi-
cién de la docena de huevos. Esta es la utilidad marginal de los cinco
granos. Esta utilidad es su ingreso psiquico previsto como consecuen-
cia del intercambio. ;Cu4l es entonces el «coste de oportunidad» o
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simplemente el «coste» del intercambio, es decir, la mejor opcién
siguiente? Esta alternativa es el uso siguiente de mayor valor que
podria haber hecho de los cinco granos de oro. Podria ser cualquiera
de las siguientes opciones, dependiendo de cudl fuese la m4s alta en
su escala de valores: a) gastar en algiin otro bien de consumo; b) usar
la mercancia dinero para consumo directo; c) hacer una inversién en
factores en alguna linea de produccién para incrementar sus in-
gresos y consumo futuros; d) agregar dinero a su saldo en efectivo.
Debe notarse que, como este coste estd referido a decisiones sobre
la unidad marginal de cualquier tamafio que sea, este serd también
el «coste marginal» de la decision. Este coste es subjetivo y resulta
del ordenamiento segin la escala de valores individual.

La naturaleza del coste, es decir, la utilidad a la que se renuncia al
tomar la decisién de gastar dinero en un bien de consumo en parti-
cular, se ve claramente en el caso en que el coste sea el valor que po-
dria haber derivado de otro acto de consumo. Cuando el coste es una
inversién a la que se renuncid, se presume que se ha renunciado al
aumento esperado del consumo futuro, expresado en términos de
la tasa individual de preferencia temporal, lo cual serd analizado m4s
adelante. De cualquier modo, cuando un individuo compra un de-
terminado bien, como por ejemplo huevos, mientras mds cantidad
siga comprando, menor serd, para él, la utilidad marginal de adicio-
nar cada unidad sucesiva. Esto coincide, por supuesto, con la ley de
la utilidad marginal. Por otro lado, cuanto mds dinero gaste en hue-
vos, mayor serd la utilidad marginal a la que renuncia en relacién
con el siguiente bien en orden de preferencia, por ejemplo, manteca.
De esta manera, mientras mds gaste en huevos, menor serd la utili-
dad marginal derivada de ello y serd mayor su coste marginal por
la compra de huevos, es decir, el valor al que deberd renunciar por
ello. Finalmente, el dltimo superard ala primera. Cuando esto suceda
y el coste marginal de la adquisicién de huevos sea mayor que la
utilidad marginal de su adicién, el consumidor desviard sus compras
hacia la manteca y en ese orden continuard el mismo proceso. Con
cualquier stock monetario, los gastos de consumo ocupardn el primer
lugar y para cada bien seguirdn esa misma ley. En algunos casos, el
coste marginal de consumir un bien de consumo se reemplaza por
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algiin tipo de inversién, pudiendo una persona invertir dinero en
factores de produccién. Esta inversién continuard hasta que el coste
marginal de esa inversidn, en términos de consumo o del saldo en
efectivo cedido, sea mayor que el valor actual del retorno esperado.
Algunas veces, el uso mds valorado es la adicién al saldo en efecti-
vo, por lo cual esta continuard hasta que la utilidad marginal deri-
vada de este uso sea menor que el coste marginal de cualquier otro
uso. De este modo, el stock monetario de una persona se distribuye
entre sus usos mds valorados.

Asi se establecen las configuraciones individuales de demanda
de cada bien de consumo, y las configuraciones de la demanda del
mercado son el resultado de la suma de las demandas individuales
del mercado. Asi, dados los stocks de todos los bienes de consumo
(el hecho de ser dados se analizard en préximos capitulos), los precios
del mercado resultardn determinados en consecuencia.

Podria pensarse, y algunos autores asi lo han hecho, que el dinero
en este caso ha tenido la funcién de medir y permitir una compa-
racién de las utilidades de los diferentes individuos. Realmente, no
ha hecho nada semejante. La utilidad marginal del dinero difiere
de una persona a otra, asi como sucede con la utilidad marginal de
cualquier otro bien. El hecho de que con una onza de moneda se
pueda comprar una variedad de bienes en el mercado y de que cual-
quier persona tenga oportunidad de acceder a ellos no nos da ninguna
informacién acerca de la forma en que se valorardn las diferentes
combinaciones de bienes. No existe medida o comparacion posible en
el campo de los valores o de las preferencias. El dinero permite que so-
lamente los precios sean comparables, al establecerse precios en dinero
para cada bien.

Podr{a parecer que el proceso de comparacién y el ordenamiento
segtin las escalas de valores de cada individuo han establecido y de-
terminado los precios de los bienes de consumo, sin necesidad de
mayor andlisis. El problema, sin embargo, no es tan simple. El des-
cuido y la evasién de todas las complicaciones involucradas han
contaminado la economfia durante muchos afios. En un sistema de
trueque, no habrfa existido dificultad analitica. Todos los bienes de
consumo posibles habrian sido valorados y comparados por cada
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individuo y se habrfan determinado todas las configuraciones de
demanda de cada uno de los bienes con respecto a los otros, etc.
Las utilidades relativas habrian establecido las configuraciones in-
dividuales de demanda y estas se habrian sumado para llegar a las es-
tructuras de demanda de todo el mercado. Pero en una economia
monetaria surgen dificultades analiticas.

Para determinar el precio de un bien, analizamos la demanda del
mercado para ese bien; esto depende de las demandas individuales,
estas a su vez estdn determinadas por las preferencias individuales
respecto de las unidades de ese bien y respecto de las unidades de
dinero, estas tiltimas determinadas, a su vez, por las diferentes opcio-
nes que el uso del dinero presenta; incluso estas vltimas alternativas
dependen, a su vez, de los precios de los otros bienes. Una demanda
hipotética de huevos deberd asumir como «dado» algtin precio mone-
tario para la manteca, la ropa, etc. Pero ;cdmo pueden entonces usarse
escalas de valores y utilidades para explicar la formacién de los precios
monetarios cuando las propias escalas de valoves y utilidades dependen,
a su vez, de la existencia de precios monetarios?

b) La regresion monetaria

Resulta evidente que este problema de la circularidad es de vital
importancia (X depende de Y, mientras que Y depende de X) y no
solo existe en relacién con las decisiones de los consumidores, sino
también con referencia a cualquier decisién de intercambio que
ocurra en una economfa de mercado. Consideremos al vendedor de
un stock de un bien de consumo. A un precio monetario dado, de-
berd decidir si vende las unidades de su stock o si las conserva. Su
deseo de vender a cambio de conseguir dinero se debe a la utilidad
que ese dinero tiene para él. Utilizard el dinero en lo que més le im-
porte y esto determina su valoracién del dinero, o la utilidad margi-
nal de adicionarlo. Pero la utilidad marginal de adicionar dinero, por
parte del vendedor, estd basada en el dinero ya poseido y su poder para
adquirir otros bienes, que el vendedor posiblemente comprard, tanto
bienes de consumo como factores de produccién. Por lo tanto, la
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utilidad marginal del vendedor depender4 también de la existencia
previa de precios monetarios para los diversos bienes en la economia.

Algo similar ocurre con el trabajador, el propietario de tierras,
el inversionista o el duefio de un bien de capital: al vender sus ser-
vicios o sus bienes, el dinero tendrd una utilidad marginal por su
adicién, lo que es un prerrequisito necesario de su decisién de vender
los bienes y, por lo tanto, un determinante de su curva de oferta de
ese bien por dinero. Sin embargo, esta utilidad marginal depende
siempre de la existencia previa de una variedad de precios moneta-
rios. El vendedor de cualquier tipo de bien o servicie a cambio de
dinero compara la utilidad marginal del dinero que va a obtener
frente a la utilidad marginal de conservar aquel bien o servicio. Cual-
quiera que gasta dinero en comprar un bien o un servicio estd compa-
rando la utilidad marginal de conservar el dinero contra la utilidad
marginal de adquirir el bien. Estas escalas de valores de los distin-
tos compradores y vendedores son las determinantes de las confi-
guraciones de ofertay demanda, asi como de todos los precios mone-
tarios. Sin embargo, para establecer prioridades entre los bienes y
el dinero en su escala de valores, el dinero y« debe tener udlidad
marginal para cada persona y esta utilidad marginal debe estar basada
en la existencia previa de precios monetarios para los diversos bienes.™®

La solucién a este problema crucial de la circularidad ha side
notablemente expuesta por el profesor Ludwig von Mises, en su
notable teoria de la regresién monetaria.’® La teorfa de la regresién

18. Es cierto que «quien considera la posibilidad de adquirir o gastar dinero est4,
antes que nada, inceresado en su poder adquisitive fucuro ¥ en la fucura escruccura
de los precios. Pero no puede considerar el poder adquisitivo futuro del dinero sino
analizando su configuracién en el pasado inmediato», Mises, Human Action, p. 407,

19. Véase Mises, Theory of Money and Credis, pp. 97-123, y Human Action, pp.
405-08. Véase también Schumpeter, ap. cir., p. 1090. Hasta el momento en que Mises
aport$ la solucién, este problema obstruia ¢l desarrollo de la ciencia econdmica. La
incapacidad para resolverlo hizo que muchos economistas perdieran la esperanza de
poder conscruir un andlisis econdmico satisfactorio de los precios monetarios, Fueron
impelidos 2 abandonar un andlisis fundamental de los precios econdmicos y a separar
toralmente los precios de ios bienes de sus componentes monetarios, Sobre este funda-
mento inexacto establecieron que los precios individuales se determinan totalmente,
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monetaria puede explicarse examinando el periodo considerado en
cada parte de nuestro andlisis. Definamos un «dfa» como el periodo
indispensable para establecer los precios de mercado para cada bien
existente en la sociedad. En el dia X, el precio de cada bien resulta
determinado por las acciones reciprocas de la oferta y la demanda
del dinero y del bien por parte de los compradores y vendedores du-
rante ese dfa. Cada comprador y cada vendedor determinan el orden
de preferencia para el dinero y el bien en cuestién, de acuerdo con
sus relativas utilidades marginales. Por lo tanto, el precio monetario
al final del dfa X resulta establecido por las utilidades marginales
del dinero y del bien tal como eran 4/ principio del dia X. Pero la uti-
lidad marginal del dinero se basa, como vimos anteriormente, en
la existencia previa de una diversidad de precios monetarios. El
dinero se demanda y se considera (til debido a los precios moneta-
rios ya existentes. Por eso el precio de un bien en el dia X queda
determinado por la utilidad marginal de ese bien en ese dfa X y por
la utilidad marginal del dinero en el dia X, la cual, a su vez, depende
de los precios de los bienes en el dia X-1.

El andlisis econémico de los precios monetarios 7o es, por lo
tanto, circular. Si bien los precios del dfa de hoy dependen de la
utilidad marginal del dinero del mismo dfa, esta tlltima depende de
los precios monetarios del dia anterior. Vemos asi que todo precio
monetario, en cualquier dfa, tiene un componente temporal, de

al igual que en un sistema de trueque, sin contar con los componentes monetarios,
mientras que la demanda y la oferta de dinero determinan una relacién imaginaria
llamada «nivel general de precios». A partir de ahi los economistas empezaron a espe-
cializarse en dos 4reas: la «teorfa de los precios», que ignora totalmente el dinero en su
funcién verdadera, y la «teorfa del dinero», la cual a su vez ignora los precios indivi-
duales y trata Unicamente acerca de un «nivel de precios» inexistente. Los primeros se
preocuparon Unicamente de un precio en particular y sus determinantes; los dltimos
tinicamente de la «<economf{a en conjunto, sin relacionarla con sus componentes indi-
viduales. Se las [lamé respectivamente «microeconomfa» y «macroeconomifa». De hecho,
esas premisas falaces llevaron inevitablemente a conclusiones erréneas. Desde luego,
existen razones legitimas y necesarias (para que la economia pueda trabajar sobre un
andlisis real) para aislar los diferentes aspectos a medida que se profundiza el andlisis;
pero no es legitimo falsificar la realidad al efectuar esta separacién y que el andlisis final
no presente una imagen correcta de los aspectos individuales y sus interrelaciones.
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manera que ese precio resulta determinado parcialmente por los
precios del dia anterior. Esto #o significa especificamente que el pre-
cio de los huevos hoy sea determinado en forma parcial por el precio
de ayer; el precio de la manteca hoy, por el precio de ayer, etc. Por
el contrario, el componente temporal para cada precio especifico hoy
es el conjunto de los precios monetarios de ayer para todos los bienes
¥, por supuesto, la valoracién subsiguiente de la unidad monetaria
por parte de los individuos de la sociedad. Sin embargo, si conside-
ramos el conjunto de los precios de hoy, el componente temporal
esencial para la determinacién de esos precios serd también el conjunro
de los precios del dia de ayer.

Este componente temporal concierne exclusivamente a la parte
monetaria de los factores determinantes. En una sociedad de trueque,
1o existe un componente temporal en los precios de un dfa dado. Cuando
se estdn intercambiando caballos por pescado, los individuos que
participan del mercado establecen las utilidades marginales relativas
sobre la base del uso directo que tendrdn esos bienes. Esos usos di-
rectos son inmediatos y no requieren ningin precio previamente
establecido en el mercado. De ese modo, las utilidades marginales
de los bienes directos, tales como los caballos y el pescado, carecen
del componente temporal previo. En consecuencia, no existe problema
de circularidad en un sistema de trueque. En ese tipo de sociedad, si
todos los mercados anteriores y el conocimiento previo de los precios
se eliminaran, habria un periodo inicial de confusién mientras cada
individuo consultase su escala de valores y tratase de estimar las de
los demds, pero no habria dificultad en restablecer rdpidamente el
mercado de intercambios. En una economfa monetaria el problema
es diferente. Puesto que la utilidad marginal del bien dinero depende
de los precios monetarios anteriores, una eliminacién de los merca-
dos existentes y del conocimiento de los precios monetarios daria
como resultado la imposibilidad de restablecer en forma directa una
economfa monetaria. La economfa serfa destruida y se darfa una re-
gresién hacia un estado sumamente primitivo de trueque, después
del cual resurgirfa lentamente la economia monetaria.

En este momento podriamos hacer la siguiente pregunta: habien-
do comprobado que no existe circularidad en la determinacién de los
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precios monetarios y tomando en cuenta el hecho de que las causas
de esos precios se retrotraen en el tiempo, ;no implica eso un inter-
minable retroceso? Silos precios de hoy se determinan parcialmente
por los de ayer, y los de ayer por los del dia anterior, etc., ;no implica
esto una regresién infinita, y por lo tanto, la determinacién de los
precios queda sin explicar?

La respuesta es que la regresién no es infinita y la clave de su
origen estriba en la distincién que acabamos de describir respecto
de las condiciones de una economf{a monetaria y de las de un sistema
de trueque. Recordemos que la urilidad del dinero estd basada en
dos elementos fundamentales: la utilidad del dinero como medio de
intercambio y la utilidad de la mercancia dinero en uso directo como
bien econémico (por ejemplo, el uso del oro para ornamentacién).
En la economia moderna, una vez que la mercancia dinero se ha
convertido en un medio de intercambio, su uso como medio tiende
a sobrepasar su uso directo como bien de consumo. La demanda
del oro, en calidad de dinero, excede considerablemente su demanda
como joya. Sin embargo, este tltimo uso sigue existiendo y ejerce
cierta influencia en la demanda roral del bien moneda.

En cualquier dia, en una economia monetatia, la utilidad mar-
ginal del oro y, por lo tanto, su demanda intervienen en la determi-
nacién de todos los precios monetarios. La utilidad marginal del oro
y su demanda hoy dependen de la variedad de precios monetarios
existentes ayer, los que a su vez dependen de la utilidad marginal del
oro y su demanda anterior. Ahora, si seguimos retrocediendo en el
tiempo, tendremos que llegar al punto de partida original en el que
la gente empez6 a usar el oro como medio de intercambio. Consi-
deremos el primer dia en el que se dej6 de utilizar el sistema de true-
que propiamente dicho y se comenz a utilizar el oro como medio
de intercambio. En ese momento, el precio monetario, o mejor
dicho el precio en oro de cada bien, dependfa parcialmente de la
utilidad marginal del oro. Esta utilidad marginal contenia un compo-
nente temporal, o sea, el ordenamiento previo de los precios en oro,
los que habian sido determinados mediante el trueque. En otras pa-
labras, cuando el oro empezé a usarse como medio de intercambio,
su utilidad marginal, al ser utilizado en esa funcién, dependia del
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ordenamiento previo de los precios en oro establecidos mediante el
trueque. Pero si retrocedemos hacia el dia anterior, al #itimo dia en
qgue se utilizé el trueque, vemos que los precios en oro de los diver-
sos bienes en ese dia, al igual que todos los otros precios, carecian
de un componente temporal. Se determinaban, al igual que los otros
precios de trueque, dnicamente por la utilidad marginal del oro y
de los otros bienes en ese dia, y la urilidad marginal del oro carecia
del componente temporal, puesto que solo se usaba para consumo
directo.

Asf se explica la determinacién de los precios monetarios (precios
en oro) sin que haya circularidad o regresién infinita. La demanda
de oro es parte integrante de cada precio en oro y la demanda de oro
de un dia, en cuanto a su uso como medio de intercambio, tiene un
componente temporal, puesto que se basa en los precios en oro del
dia anterior. Este componente temporal se retrotrae al dltimo dia
de trueque, o sea, un dia antes del dia en que el oro se empezaraa
usar como medio de intercambio. Ese dfa, el oro no tenia utilidad
en ese aspecto; su demanda era dnicamente para uso directo y en
consecuencia el establecimiento de precios en oro, para ese dia y para
los anteriores, no contenfa elemento temporal alguno.*® '

El patrén causal-temporal de la regresién puede esquematizarse
de la manera que se presenta en el diagrama de la figura 6. La secuen-
cia diaria estd identificada como 1, 2, 3, etc., y para cada periodo
las flechas denotan los factores que determinan los precios en oro
del mercado. Para cada periodo, los precios en oro de los bienes

20. Al retroceder en el tiempo y acercarnos a la época del trueque, la demanda
de oro para intercambio se debilita en comparacién con la demanda para su uso di-
recto hasta que, finalmente, desaparece ¢l dltimo dia en que se efectus solamence
trueque ¥ también muere con ella ¢l componente temporal.

21, Debe sefialarse que el punto crucial que establece la regresidn no es el momento
en que deja de usarse el oro como «dinero» sino el momento en que deja de usarse
como media de intercambio. Queda claro que el concepto de medio «general» de incer-
cambio (dinero) no es imporrante aqui. Mientras el oro se use como medio de inter-
cambia, su precio seguird conteniendo un componente temporal. Por supuesto, es
cierto que al considerar la utilidad de un bien usado come medio fmitado de inter-
cambio solo serd necesario considerar un conjunto limitado de precios,
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FiGura 6
PATRON CAUSAL-TEMPORAL DE LA REGRESION MONETARIA

Y

Utilidades marginales
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] [ del oro
P °

Precios en oro
de los bienes
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.

J Utilidades marginales
e los bienes

estdn esencialmente determinados por las utilidades marginales re-
lativas del oro y de los otros bienes en las escalas de valores indivi-
duales, y las utilidades marginales del oro estdn basadas en los precios
en oro del periodo anterior. Este componente temporal, sefialado
por una flecha, continda existiendo hacia atrds hasta el vltimo dfa
de trueque en el que el oro se usé solo para consumo directo o para
la produccién y no como medio de intercambio.

En ese punto ya no existe dependencia temporal de los precios
en oro anteriores y la flecha temporal desaparece. En este diagrama,
el sistema de trueque prevalece para los dfas 1, 2y 3 y el oro se usa
como medio de intercambio a partir del dia 4.

Uno de los objetivos mds importantes alcanzados por Ja reorfa
de la regresion es la determinacién de que el dinero debe surgir del
modo descrito en el capitulo 3, es decir, debe surgir a partir de una
mercancia ya demandada para su uso directo, y que mds tarde se
usé con mayor frecuencia como medio general de intercambio. La
demanda de un bien como medio de intercambio debe establecerse
sobre la base de la existencia previa de precios de ese bien en rela-
cién con otros. Un medio de intercambio puede originarse solo con-
forme a nuestra descripcién previa y al diagrama expuesto; puede
surgir solo como consecuencia de su wso directo en una situacion
previa de trueque, y de haberse establecido una estrucrura de precios
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en relacién con otros bienes. La moneda debe crearse a partir de un
bien que tenga un poder adquisitive propio anterior, tal como lo han
tenido el oro y la plara. No puede producirse de la nada por medio
de un «pacto social» o por una orden gubernamental.

Por otra parte, no podemos deducir de este andlisis que si una
moneda existente perdiera su capacidad de uso directo ya no podria
usarse como dinero. Si el oro, después de ser establecido como
moneda, perdiese su valor para uso ornamental o industrial, no per-
deria necesariamente su caracterfstica monetaria. Una vez que se ha
establecido un medio de intercambio como moneda, los precios
monetarios se seguirdn estableciendo. Si el dia X, el oro pierde su
capacidad de uso directo, seguirdn existdendo precios monerarios
establecidos el diaX-1 y estos precios formardn la base para la utili-
dad marginal del oro en el dia X. En forma similar, los precios mo-
netarios determinados el dfa X formardn la base para la utilidad
marginal monetaria del dia X+ 1. Por lo tanto, mientras que es ab-
solutamente necesario que el dinero se or/gine como un bien de uso
directo, no es absolutamente necesario que sus usos directos conti-
nien después de haberse establecido come moneda.

Los precios monetarios de los bienes de consumo han sido expli-
cados en términos de las escalas de valores individuales, y, a su vez,
estas escalas han sido explicadas sobre la base de la valoracién subje-
tiva del uso de cada bien. A la economia no le incumben los conte-
nidos especificos de estos fines, sino la explicacién de los diversos
fendmenos de la accién humana basados en cualguier fin dado y,
por lo tanto, su funcién en esta esfera se lteva a cabo rastreando
hacia atrds estos fenémenos hasta las valoraciones subjetivas de los
bienes dtiltes.**

22, El profesor Patinkin critica a Mises en el supuesto de que el teoterna de la re-
gresién se basa en la idea de que la utilidad marginal del dinero estd relacionada con
la utilidad marginal de los bienes por los que se intercambia en vez de estarlo con la
utilidad marginal de la retencién monetaria, acusando a Mises de sostener este tldmo
enfoque incoherentemente en algunas partes de su libro Theory of Money and Credi,
De hecho, el concepto de Mises sobre la utilidad marginal del dinero s hace referen-
cia a la utilidad de retener dinero y su enfoque sobre el teorema de la regresidn es
diferente. En &l expone que la utilidad marginal de retener se basa en el hecho previo
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c) La utilidad y los costes

Podemos resumir las observaciones sobre la utilidad y los costes de
los compradores y de los vendedores de bienes de consumo; o mejor
dicho, de los compradores y vendedores potenciales (véase el capi-
tulo 2) de la siguiente manera:

Vendedor:

Ingreso: Utilidad marginal de la adicién de las unidades mone-
tarias = Valor segiin el orden de prioridades del uso previsto de
mayor valor

Coste:

1) Utilidad marginal del bien en su use directo —uso de mayor
valor que tendria que ser sacrificado—

o

2) Utilidad marginal de retener anticipando una venta futura a
un precio mayor

Lo que resulte m4s importante segiin su escala de valores.

En caso de que ninguno de estos elementos se manifieste, la venta
no tendrd coste alguno.

de que el dinero puede intercambiarse por bienes, en otras palabras, que estd funda-
da en los precios monetarios anteriores de los bienes. Se hace asi necesario romper
esta circularidad por medio del teorema de la regresién, En conclusion, los precios
de los bienes tienen que existir para poder establecer una utilidad marginal para el
dinero retenido. En su propia teoria, Patinkin trata débilmente de justificar la circu-
laridad diciendo que al analizar el mercado («experimento» del mercado) se comienza
con la utilidad y al analizar la urilidad se comienza con los precios {«experimenton
individual), Sin embargo, queda atrapado en la misma wrampa de la circularidad, lo
que facilmente se descubre a través de una metodologia de «causa y efecto» (en oposi-
¢ién a la de tipo matemdtico de mutua determinacién). Don Patinkin, Money Interest,
and Prices (Row Peterson & Co., Evanston, Hlineis, 1956), pp. 71-72, 414.
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Comprador:

Ingreso: Ulilidad marginal de la adicién de las unidades del bien =
Valor mis alto en el orden de prioridades en el uso directo de las
unidades.

Coste: Utilidad marginal de las unidades monetarias —valor asig-
nado al uso mds importante que tendrd que sacrificarse para efec-
tuar el intercambio—.

El objetive del sujeto actuante siempre es obtener una ganancia
psiquica haciendo que su ingreso marginal exceda su coste margi-
nal. Solo después de tomar una decision, de actuar y de poder apre-
ciar sus consecuencias, el sujeto podrd saber si su decisién fue correcta,
es decir, si el ingreso psiquico realmente excedié al coste. Es posi-
ble que su coste resulte ser mayor que su ingreso y, por lo tanto,
signifique que ha perdido en el intercambio.

Es conveniente distinguir los dos puntos de vista por los cuales
el sujeto actuante juzga su accién como ex ante y ex post. Su posi-
cibén es ex ante cuando tiene que decidir qué linea de accién tomar;
es la reflexién mas evidente y dominante de la accién humana. El
sujeto actuante sopesa sus opciones y las consecuencias de ellas. Ex
post es la experiencia acumulada a través de sus acciones anteriores.
Es el juicio sobre sus acciones pasadas y sus resultados. Frente a una
posicién ex ante, entonces, siempre optard por la alternativa mds
ventajosa, cbteniende una ganancia psiquica cuando el ingreso ex-
ceda al coste. Ex post, pudo haber obtenido una ganancia o una pér-
dida por llevar a cabo determinada accién. El ingreso pudo haber
sido mayor que el coste o no, segiin su buen juicio de empresario,
al romar la determinacién inicial. Resulea evidente que sus juicios
ex post son ttiles sobre todo para sopesar sus consideraciones ex ante
previamente a emprender acciones futuras. Supongamos que un con-
sumidor final compra un producto y después se da cuenta de que
cometid un error al adquirir el bien, ya que para él tiene poco valor
o ninguno. Podria asi comprar un pastel y luego comprobar que ne
le gust$. Ex ante, la utilidad (esperada) del pastel es mayor que la
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utilidad marginal del dinero cedido en la compra; ex post, comprueba
que ha cometido un error y que si la situacién se repitiera no lo
comprarfa. Sin embargo, la compra ha sido responsabilidad del
consumidor y deberd asumir tanto la pérdida como la ganancia de
su decisién voluntaria. Légicamente, nadie puede revivir el pasado,
pero puede utilizar su experiencia, por ejemplo, para evitar comprar
ese mismo pastel. Es evidente que el pastel, una vez adquirido, puede
tener poco valor o ninguno, aunque la persona haya pagado origi-
nalmente varios granos de oro. El coste del pastel es equivalente a la
utilidad marginal a la que se ha renunciado, o sea, los 3 granos de
oro pagados. Este coste pagado en el pasado no da ningin valor al
pastel en el presente. Esto resulta evidente, y, sin embargo, la econo-
mia ha sufrido continuamente la negacion de esta verdad; especial-
mente en el siglo X1X, con el surgimiento de varias teorfas del valor
sobre la base del «coste». Estas teorias afirmaban que el valor de los
bienes surge a partir de los costes o los sacrificios efectuados en el
pasado para su adquisicién. Pero podemos ver con claridad que el
valor de un bien solo puede ser conferido por ¢l deseo de los indi-
viduos de usarlo directamente en ¢l presente o por la expectativa pre-
sente de poder venderlo a esos individuos en el fieruro.? Podemos
modificar lo anterior suponiendo que el comprador no representa
a un consumidor final sino a un comprador especulador que prevé
un aumento en el precio futuro. En ese caso, representa para él un
beneficio mayor la utilidad marginal de conservar el bien, anticipan-
do una futura venta a un precio mayor, descontados los costes de
almacenamiento.

23. Como Wicksteed declara: «Los esfuerzos se regulan por los valores anticipa-
dos pero los valores no se controlan por esfuerzos anteriores», y «el valor de lo que se
posee no estd afecrado par el valor de aquello a lo que se ha renunciado o cedido para
poder obtenetlo. Pero la medida en que se esté dispuesto a ceder cierras ventajas para
obener algo a cambio dependeri del valor que se espera obtener con su posesidn»,
Wicksteed, op. eit., capitulo 1, pp. 88-93.
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d) La planificacion y la gama de opciones

Deberfa resultar evidente que la incorporacién de la moneda amplia
enormemente el conjunto de opciones que todos poseemos. La
cantidad de opciones para los distintos usos que pueden satisfacerse
a cambio de las unidades monetarias es mayor que el nimero de
usos a los que puede destinarse un bien especifico. Los caballos o
las casas pueden destinarse a diferentes usos; la materia prima, hacia
diversas dreas de la produccidn, pero el dinero puede destinarse a
la adquisicién de cualguier tipo de bien que pueda intercambiarse
en la sociedad, sea tangible o intangible, sea un bien de consumo o
de capital, un bien marcerial 0 un derecho sobre otros bienes. El
dinero sirve, en gran medida, para expandir nuestro campo de accién,
y es en si mismo un medio esencial para ser empleado en la obten-
cién de los fines mds valorados.*

Seria conveniente, en este momento, considerar el actuar de cada
persona, que siempre se encuentra ocupada en adecuar sus medios
a los fines m4s apreciados de acuerdo con su escala personal de valo-
res. Sus acciones, en general, y sus actos de intercambio, en particu-
lar, son siempre resultado de sus expectativas sobre el curso de accién
que le proporcione mayor satistaccidn. Toma siempre el camino que,
segln espera, le permirtird alcanzar los fines mds valorados en un
cierto tiempo (que en algunos casos puede ser casi inmediato) y, por
lo tanto, obtener una ganancia psiquica por su accién. Si su accién
da resultados adversos, de manera que otra opcién habria produ-
cido mayor ingreso psiquico, habrd sufrido una pérdida. Ex ante,
analiza la situacién presente y futura, escoge de acuerdo con sus va-
lores tratando de obtener los mejores resultados de acuerdo con sus
conocimientos y luego elige el curso de accidn a romar sobre la base
de estos planes. Estos planes son sus decisiones en relacién con ac-
ciones futuras basadas en su evaluacién de los fines y en el conoci-
miento que tiene para su obtencién. Tode individue est4, por lo tanto,

24. Veremos mids adelante, en el capitulo 11, que el dinero es (nico en lo que res-
pecta al hecho de que el aumento de su oferta no confiere un beneficio general una
vez que ha sido establecido como 1al en ¢l mercado.
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constantemente ocupado en planificar. Esta planificacién puede va-
riar desde una enorme inversién en una fibrica nueva de acero hasta
la decision que puede tomar un nifio pequefio de gastar dos centa-
vos en caramelos, pero que aun as{ implica una planificacién.* Por
lo tanto, es erréneo afirmar que una sociedad de libre mercado es
«no planificada; al contrario, cada individuo planifica por si mismo.

Pero, ;no desemboca en un caos el hecho de que la planificacién
individual no parezca ser coordinada? Al contrario, el sistema de in-
tercambio, en primer lugar, coordina los planes individuales bene-
ficiando a ambos lados en cada intercambio. En segundo lugar, el
presente volumen dedica una gran parte de su contenido a la expli-
cacién y al andlisis del orden y los principios que determinan los
fendmenos de intercambio en una economia monetaria: precios,
desembolsos, etc. Lejos de ser cadiica, la estructura de una econo-
mia de mercado presenta un cuadro sistemdrico y ordenado que se
deduce de los principios bédsicos de la accién humana y del inter-
cambio indirecto.?

6. LAS INTERRELACIONES ENTRE LOS PRECIOS
DE LOS BIENES DE CONSUMO

En cualquier momento dado, el consumidor se enfrenta con los pre-
cios monetarios ya establecidos de los diversos bienes de consumo
existentes en el mercado. Sobre la base de su escala de ucilidad, de-
termina sus prioridades con respecto a las diversas unidades de los

25. «Planificaciédn» no significa necesariamente que una persona haya conside-
rado detenidamente la toma de una decisién ¥ su consecuente realizacion. Puede ha-
ber tomado su determinacién casi instantdneamente. Aun asi, es una accién planeada.
Puesto que toda accién tiene un objetivo ¥ no es solo un reflejo, debera haber antes
de actuar una decisidn de hacerlo, asi como una valoracidn. De este modo, vemos que
siempre existe planificacién.

26. La economfa «debe incluir y referirse, en alguna medida, a un estudio sobre
ia forma en que los miembros de [...] una sociedad, espontineamente, administra-
rdn sus propios recursos ¥ las relaciones que, espontdneamente, sostendrin unas cen

otrasy, Wicksteed, ap, cir., capitulo 1, pp. 15-16.
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distintos bienes y del dinero, y estas prioridades determinan cudnto
dinero va a destinar a la adquisicién de cada uno de esos bienes.

Especificamente, e/ consumidor gastard dinero en cada bien en
particular hasta el punto en que, para él, la utilidad marginal de agre-
gar una unidad de ese bien deje ya no sea mayor que la utilidad margi-
nal de su precio monetario en el mercado. Esta es la ley de la accién
del consumidor en una economia de mercado. Mientras gasta dinero
en un bien, la utilidad marginal de cada nueva unidad decrece,
mientras que la utilidad marginal del dinero gastado va en aumento
hasta que, finalmente, deja de gastar en ese bien. En aquellos casos
en que la utilidad marginal de una dnica unidad sea menor que la
utilidad marginal de su precio monetario, el individuo se absten-
drd de comprar ese bien.

De esta manera se determinan los cuadros de demanda indivi-
duales para cada bien y, consecuentemente, las configuraciones de
la demanda agregada de todo el mercado. La posicién de estos cua-
dros determinard los precios del mercado en un futuro inmediato.
Sianalizamos la actividad dividiéndola en periodos de «dias», vere-
mos que los compradores individuales establecen sus prioridades y
sus configuraciones de demanda basados en los precios existentes en
el dia 1, y estas mismas determinan cudles serdn los precios el dia 2.

Se recomienda al lector tomar como referencia el andlisis efec-
tuado en el capitulo 2, secciones 9y 10. Ese andlisis se efectud sobre
las condiciones del trueque, pero también es aplicable al caso de los
precios monetarios. Al final de cada dia, los cuadros de demanda
(o mejor dicho, las estructuras de demanda total) y el stock disponi-
ble en ese mismo dia establecfan el precio de equilibrio del mercado
para ese dfa. En la economia monetaria, estos factores determinan
los precios monetarios de los diversos bienes durante ese dfa. El and-
lisis de los cambios en los precios de un bien (explicado en el capi-
tulo 2) es aplicable aqui en forma directa. En la economia mone-
taria, los mercados mds importantes son continuos, puesto que los
bienes se producen diariamente. Los cambios en la oferta y la de-
manda, o los cambios en la configuracién de la demanda total y el
stock, tendrdn un efecto exactamente igual al ocurrido en el trueque.
Un aumento en la demanda total durante el dia anterior tenderd a
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aumentar el precio monetario de ese dia; un aumento en el stock
disponible tenderd a disminuir el precio, etc. Al igual que en el true-
que, al final del dia el stock de cada bien queda en posesién de quie-
nes mds valoran el bien.

Hasta este momento nos hemos concentrado en la forma de de-
terminar el precio monetario de cada bien de consumo sin prestar
mayor atencion a la relacién de los precios entre si. Esta relacién,
sin embargo, debe quedar clara. Los bienes disponibles se ordenan
—al igual que las preferencias respecto a mantener el dinero en
nuestro saldo en efectivo— de acuerdo con las escalas de valores
individuales. Asf, de acuerdo con sus prioridades y con la ley de la
utilidad, el individuo distribuird sus unidades monetarias entre los
usos posibles de mayor valor: los diversos bienes de consumo, la
inversién en los diferentes factores y la adicién a su saldo en efec-
tivo. Dejemos la incégnira sobre la distribucién entre el consumo
v la inversién y la pregunta referente al saldo en efectivo para capi-
tulos posteriores v pasemos a analizar tinicamente las interrelacio-
nes de los precios de los bienes de consumo entre si.

La ley de interrelacién de los bienes de consumo indica que: cuan-
tos mds sustitutos haya disponibles para cualgquier bien dado, mayor
tenderd a ser la elasticidad de las demandas (individuales y de mercado)
por ese bien. Por la definicién de «bien» deducimos que dos bienes
no pueden ser «sustitutos perfectos» uno del otro, puesto que si los
consumidores los considerasen idénticos se transformarfan, por defi-
nicién, en un mismo bien. Todos los bienes de consumo son, por
otra parte, sustitutos parciales de algin otro bien. Cuando una persona
ordena segtin su escala de valores la infinidad de bienes disponibles
y estima la utilidad decreciente de cada uno, estd considerando unos
como sustitutos parciales de otros. Un cambio de posicién en la escala
necesariamente cambiard la posicién de todos los bienes, puesto que
toda relacién valorativa es ordinal y relativa. El aumento de precio
de un bien (debido, por ejemplo, a una disminucién en la produc-
cién) tenderd a desviar la demanda del consumidor hacia otros bienes
de consumo y, por lo tanto, sus demandas tenderdn a aumentar.

A la inversa, un aumento en la oferta y la consiguiente dismi-
nucién del precio de un bien tenderdn a desviar la demanda del
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consumidor desde otros bienes hacia este, y decreceran las deman-
das de los otros bienes (en algunos casos més que en otros).

Es un error suponer que solamente los bienes técnicamente simi-
lares son sustitutos uno del otro. Mientras més dinero gaste el consu-
midor en carne de cerdo, por ejemplo, tendrd menos dinero para
carne de vaca; o cuanto mds gaste en viajes, tendrd menos para
adquirir aparacos de televisién. Supengamos que una disminucién
en la oferta de cerdo aumente su precio en el mercado; se ve clara-
mente que la cantidad demandada y el precio de la carne de vaca
sufrirdn una alteracién debido a ese cambio. 57 en este rango la
demanda de carne de cevdo es mds eldstica que la unidad, entonces el
aumento de precio hard que se gaste menos dinero en carne de cerdo
y se tenderd a gastar mds dinero en carne de vaca. La demanda de
carne de vaca aumentard y el precio tenderd a subir. Por owro lado,
si la demanda de la carne de cerdo es ineldscica, mds cantidad de
dinero del consumideor se gastard en ella y el resultado serd una caida
en la demanda de carne de vaca y, consecuentemente, en su precio.
Esta relacion entre bienes sustitutos es aplicable, en cierto grado, a
todos los bienes, puesto que todos son susticutos entre si, debido a
que cada bien compite con los otros por el stock monetario del con-
sumidor. Por supuesto, algunos bienes son sustitutos mds préximos
entre si y la interrelacién entre ellos va a ser mds fuerte que entre otros
bienes. El hecho de que sean mejores sustitutos depende, sin em-
bargo, de las circunstancias particulares del consumidor y de sus
preferencias, y no tanto de la similitud técnica.

Los bienes de consumo, en cuanto unos son sustitutos de otros,
se relacionan de la siguiente manera: cuandeo el szock de A aumenta
y el precio de A, por lo tanto baja, 1) si la demanda del bien A es
el4stica habrd una tendencia decreciente en la demanda de los bienes
B, C, D, etc., y la consiguiente baja en sus precios; 2} si la demanda
del bien A es ineldstica habrd un aumento en las demandas de los
bienes B, C, D, etc. y un consecuente aumenio de sus precios; 3) si
la configuracién de la demanda tiene una elasticidad exactamente
neutra (o unitaria} de manera que no ocurre ningin cambio en la
cantidad de dinero empleado en el bien A, ne habrd ninguna alte-
racién en la demanda y en los precios de los otros bienes.
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Conforme la economfa monetaria se desarrolla y la civilizacién
florece, se produce una mayor expansién en las diferentes clases de
bienes disponibles y por lo tanto en la cantidad de bienes que pueden
ser sustituidos unos por otros. Existe una tendencia, cada vez mayor,
a que las demandas de los diversos bienes de consumo se convier-
tan en mds eldsticas, aunque siempre habrd demandas de bienes que
irdn desde las muy eldsticas hasta las muy ineldsticas. En cuanto a
los cambios que ocurren en las curvas de demanda debido a la multi-
plicacién de sustitutos, tenderd a predominar el primer tipo de inter-
accién. Atin mds, cuando se introduzcan en el mercado nuevos tipos
de bienes, estos hardn disminuir la demanda monetaria hacia los
otros bienes (productos sustitutos) y, consecuentemente, provoca-
rdn el primer tipo de reaccién.

Las interrelaciones de sustitucién entre los bienes de consumo
fueron claramente expuestas por Philip Wicksteed en el pdrrafo
siguiente:

Obviamente, cuando una mujer llega al mercado con la incertidumbre
de comprar patatas o pollos, el precio al cual encuentre estos productos
podrd determinar su decisién [...] El precio es la primera sefial, y la m4s
obvia, sobre la naturaleza de las alternativas a las que renuncia al efec-
tuar la compra considerada. Pero es igualmente obvio que no solamente
el precio de ese bien en particular va a afectar a la compra, sino que
también afectardn a la decisién los precios de otros bienes. Si unas pata-
tas viejas, pero en buenas condiciones, se pueden obtener a un precio
mds bajo, serd poco probable que el comprador pague un precio mayor
por las frescas, puesto que existe la alternativa de adquirir otro bien en
condiciones favorables [...]. Siun ama de casa piensa colaborar para una
pequefia fiesta de vecinos llevando dos pollos como contribucién a la
cena, es posible que pueda hacerlo con igual aprecio aunque sin distin-
cién, sustituyendo el pollo por bacalao. En ese caso no solo el precio
del pollo sino también el del bacalao influirdn en su decisién [...].
Pero, ;de qué depende la diferencia entre el precio del pollo y el del
bacalao? Probablemente del precio de cosas que no tienen una relacién
directa ni con el pollo ni con el bacalao. Un padre y una madre pueden
tener grandes aspiraciones con respecto a la educacién y facilidades que
puedan proporcionar a sus hijos y abstenerse voluntariamente de gastar
en otras cosas para asi poder beneficiarlos. Esos padres pueden deci-
dir voluntariamente [...] atender a sus invitados con menos lujo que
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el acostumbrado y, al mismo tiempo, costeatles a sus hijos las clases
de violin o de francés. En estos casos, la alternativa de comprar pata-
tas frescas o viejas, o atender a los amigos sirviéndoles pollo o bacalao,
o ninguna de las dos cosas, puede estas atectada, en cierta medida, por
condiciones tales como el poder asegurar a sus hijos lecciones de fran-
cés o de musica de calidad adecuada.*?

Asi como todos los bienes de consumo compiten entre si por los
recursos del consumidor, también algunos bienes son complemen-
tarios entre si. Estos son los bienes cuyas utilidades para el consu-
midor estin {ntimamente ligadas, de manera que las demandas de
esos bienes también lo estardn. Un ejemplo de bienes de consumo
complementatios son los palos de golf y las pelotas de golf, dos bienes
para los que la demanda tiende a subir o a bajar al mismo ritmo.
En este caso, por ejemplo, un aumento en la oferta de pelotas tenderd
a causar una dfsminucidn en su precio, lo que a su vez aumentard la
demanda de pales de golf, al mismo tiempo que la cantidad de pelo-
tas demandadas. Esto tenderd a aumentar el precio de los palos de
golf. Desde el momento en que los bienes son complementarios entre
si, cuando el szock de A aumenta y su precio disminuye, la demanda
del bien B aumenta y su precio tenderd a subsr. Puesto que la dismi-
nuci6n del precio de un bien siempre aumenta la cantidad deman-
dada (por la ley de la demanda), este cambio siempre estimularg la
demanda del bien complementario y, por lo tanto, tenderd a aumen-
tar su precio.*® Para este efecto, la elasticidad de la demanda en el
producto originario no tiene pertinencia alguna.

Resumiendo estas interrelaciones entre los bienes de consumo:

Bienes sustitutos:

Si el stock de A aumenta, el precio de A disminuye y la curva de
demanda para A es:

27. Wicksteed, op. ¢it., capitulo 1, pp. 21-22.

28. La excepcidn se presenta en aquellos casos en que la curva de demanda de
un bien es continuamente verrical, y, por ende, no tiene efecto sobre el bien comple-
mentario,
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Ineldstica: La demanda y el precio de B, C, D... aumentan
FEldstica: La demanda y el precio de B, C, D... decrecen
Neutra: Ningin efecto en B, C, D...

Bienes complementarios:
Si el stock de A aumenca, el precio de A disminuye:

la demanda y el precio de B, C, D... aumentan
(a2 menos que la curva de demanda del bien A sea vertical, en
cuyo caso no se producird efecto alguno).

Todos los bienes son sustitutos entre si, pero sole algunos son com-
plementarios. Cuando también sean complementarios, este efecto
se combinard con el efecto sustitutivo y la naturaleza de cada caso
en particular determinard cudl de los dos efectos serd el dominante.

Este andlisis sobre la interrelacién de los bienes de consumo ha
planteado solamente los efectos que se producen cuando hay cambios
en el stock de bienes o del lado de la oferta. Pero los efecros son dife-
rentes cuando los cambios ocurren en la configuracion de la demanda
y no en el stock. Supongamos que la demanda del mercado por el
bien A aumenta; se desplaza hacia la derecha. Esto significa que para
cada precio hipotético, la cantidad de A comprada, y por lo tanto,
la cantidad de dinero gastado en A, habed aumentado. Pero, dado
un determinado steck de dinero en una sociedad, ello determinard
una disminucién de las demandas de uno o varios bienes.?? Cuanto
mds dinero se invierta en el bien A, con un steck dado de dinero,
menos dinero se gastard en los bienes B, C, D... Las curvas de
demanda para estos 1iltimos bienes «se desplazan hacia la izquierda»
y los precios de los bienes disminuyen. Por lo tanto, el efecto de susti-
tucién de todos los bienes por otros serd tal que un incremento en
la demanda de A, y su consiguiente gumento de precio, causard una
disminucién en las demandas de los bienes B, C, D... y una cafda

29. En este punto omitimos el andlisis del caso en el que el aumento de la demanda
surge de la disminucién del saldo en efectivo /o de una disminucién en la inversién,
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en sus precios. Podremos apreciar esta relaciéon con mds claridad
cuando comprendamos que los cuadros de demanda estdn deter-
minados por escalas de valores individuales y que el aumento en la
utilidad marginal de una unidad de A necesariamente significa una
disminucién relativa en la utilidad de los otros bienes de consumo.

En cuanto ala relacién de complementariedad de los bienes, hay
otros efectos que tienden a producirse. Si hay un aumento en la de-
manda de palos de golf, seguramente también habrd un aumento
en la demanda de pelotas de golf, puesto que ambas estdn determi-
nadas por el aumento relativo del deseo de jugar al golf. Cuando
los cambios ocurren debido a alteraciones en la demanda, los precios
de los bienes complementarios tenderdn a subir o bajar conjunta-
mente. En ese caso, no podemos afirmar que el aumento en la de-
manda del bien A ocasiond el aumento en la demanda de su bien
complementario B, puesto que el incremento de ambos bienes fue
causado por el aumento de la demanda de todo el «paquete» a consu-
mir, en el cual los dos bienes estdan intimamente relacionados.

Podemos ahora reunir los dos grupos de interrelaciones de los bienes
de consumo, debido a cambios producidos en el stock y en la demanda
(la demanda por retencion del productor puede omitirse aqui, puesto
que los elementos especulativos expuestos conducen a una estimacién
correcta del determinante bdsico que es la demanda de consumo).

El cuadro 5 indica las reacciones en otros bienes B, C, D, cuando
se producen cambios en los determinantes del bien A, en cuanto estos
bienes son sus sustitutos o sus bienes complementarios. El signo +
significa que los precios de los otros bienes reaccionan en la misma
direccién que el precio del bien A. El signo — significa que los precios
de los otros bienes reaccionan en sentido opuesto.

En algunos casos, un stock viejo de un bien puede ser valorado en
forma diferente que otro nuevo y por lo tanto deberd tomarse como un
bien diferente. De esa manera vemos que, mientras unos clavos viejos,
pero bien conservados, pueden tener igual valor que los nuevos, un
automévil Ford viejo no serd estimado del mismo modo. Sin embargo,
habr4 una relacién cercana entre estos dos bienes. Si la oferta de los
automoviles Ford nuevos declina y sus precios aumentan, los consu-
midores tenderdn a desviar su demanda hacia los Ford mds antiguos,
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CUADRD 4
CAMBIOS EN LOS PRECIOSDEB, C, D...

Si Ay el otro bien son Si bay cambios St hay cambios
en ef stock en la demanda
del bien A del bien A

Sustituros uno del otro + stla demanda
de A es eldstica

— stlademanda
de A es ineldstica

Nada si la demanda
de A es neutra

Complementarios entre si — +

aumentando en consecuencia su precio. Vemos asi ¢cémo los bienes
viejos y nuevos, que son técnicamente similares, tienden a ser, entre
si, posibles sustitutos, y su demanda y precio tender4n a relacionarse.

En economia se ha escrito mucho acerca de la teoria del consumo
bajo el «supuesto» de que cada bien de consumo se desea en forma
independiente de los otros bienes. Como hemos visto, realmente el
deseo de obtener los diversos bienes es necesariamente interdepen-
diente, puesto que todos estdn ordenados en las mismas escalas de
valores de los consumidores. La utilidad de cada uno estd en relacién
directa con la de los otros. Este ordenamiento de los valores de los
bienes y del dinero permite establecer los cuadros individuales de de-
manda y luego los de las demandas agregadas, en moneda, para cada
bien en particular.

7. LOS PRECIOS DE LOS BIENES DURADEROS
Y LOS DE SUS SERVICIOS
;Por qué compran las personas bienes de consumo? Como vimos
¢ q P P
en el capitulo 1, un bien de consumo se desea y requiere debido a

que el sujeto actuante considera que ese bien servird para satisfacer
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sus necesidades mds urgentes y asi logrard los fines deseados. En
otras palabras, el bien es valorado por sus servicios esperados.

Los bienes tangibles tales como la ropa, la comida, la vivienda,
ete., v los bienes intangibles como los servicios personales —aten-
cion médica o conciertos—, son bienes similares en la vida del
consumidor. Ambos son valorados en términos de la satistaccién
que proveeran sus servicios.

Todo tipo de bien de consumo producird una cierta cantidad de
servicios por unidad de tiempo, alos que podemos denominar wnida-
des de servicio. Cuando son intercambiables, estos servicios pueden
venderse individualmente. Por otro lado, cuando un bien es una mer-
caderia fisica y, ademds, es duradera, esta puede venderse al con-
sumidor en una sola pieza, incluyéndose as{ un beneficio futuro de
varias unidades de servicios.

¢Cudles son las interrelaciones entre los mercados y precios de
un bien duradero, considerado en su totalidad, y los de sus unida-
des de servicio?

En igualdad de circunstancias, es obvio que un bien »2ds dura-
dero es mucho mds valioso que otro menos duradero, puesto que
ese contiene mds unidades futuras de servicio. Supongamos que hay
dos aparatos de television, cada uno de los cuales presta un servicio
idéntico al consumidor, pero A tiene una expectativa de servicio de
5 afios mientras que B la tiene de 10. Aunque el servicio que pres-
ten sea idéntico, B prestard al consumidor el doble de servicios que
A. Por lo tanto, en el mercado, el precio de B tenderd a duplicar el
precio de A%°

Para los bienes no duraderos, es inexistente el problema de ven-
der por separado los servicios del bien y el bien en si. Puesto que es
inherente a ellos el hecho de que presten servicios por un tiempo
relativamente corto, estos bienes se venden generalmente como un

30. Estrictamente hablando, esto no es correcto y mds adelante se hard una salve-
dad. Puesto que, como resultade de la preferencia temporal, los servicios presentes
sen mis valiosos que esos mismos servicios en el future ¥ aquellos que estdn en un
future cercano son mis valiosos que los mds lejanos, B costard menos que el doble
del precio de A.
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todo. La manteca, los huevos, los cereales, etc., se venden como un
todo ¢ incluyen todos los servicios que puedan prestar. Nadie pen-
sarfa en «alquilar» huevos. Los servicios personales, por otro lado,
nunca se venden en su totalidad, puesto que en el mercado libre no
existen contratos de esclavitud. Nadie puede adquirir de por vida a
un médico, un abogade o un pianista, para que le preste sus servi-
cios sin posterior remuneracién. Asf podemos ver que los servicios
personales siempre se venden en unidades individuales.

El problema de cémo vender los servicios, ya sea separadamente
o en conjunto con ¢l bien, surge en ¢l caso de los bienes duraderos
tales como casas, pianos, trajes de etiqueta, aparatos de television,
ete. Hemos visto que los bienes no se venden como una clase com-
pleta, por ejemplo el «pan» o los <huevos», sino en unidades homo-
géneas que son parte del producto, cales como <hogazas de pan» o
«docenas de huevos». En esta patte del andlisis vemos que los bienes
se pueden vender como una unidad fisica completa, como lo son una
casa, un televiser, etc., o como unidades de servicio por un tiempo
determinado. La venta de estas unidades de servicio de un bien du-
radero es lo que se denomina alguiler de un bien. El precio de la
unidad de ese servicio es lo que llamamos renta.

Puesto que el bien es en s un conjunte de unidades de servicie
esperadas, es pertinente basar nuestro andlisis en la unidad de ser-
vicio. Es evidente que la demanda y el precio de las unidades de ser-
vicio de un bien de consumo se determinarin sobre la base de los
mismos principios aplicados en el andlisis del capitulo anterior.

Un bien de consume duradero contiene acumuladas las unidades
de servicio que prestara por un periodo de tiempo. Supongamos que
una casa tiene una vida ddil de 20 afios y que la renta anual de la casa
tiene un precio de 10 onzas de oro, determinado por la oferta y la
demanda del mercado. ;Cudl serfa el precio de mercado de la casaen
si, sl esta se vendiera? Puesto que el precio de la renta anual es de 10
onzas (y si se supone que se continuard con la renta), el comprador
de la casa obtendrd la cantidad que resulte de multiplicar 20 x 10, es
decir, 200 onzas de posibles ingresos por alquileres. El precio de la
casa en conjunto tenders inexorablemente a igualar el valor presente
de esas 200 onzas. Vamos a suponer ahora, por conveniencia, que no
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existe el fenémeno de la preferencia temporal y que el valor actual
de las 200 onzas es, por lo tanto, igual a 200 onzas. En ese caso, el
precio total de la casa tenderd a igualar las 200 onzas.

Supongamos ahora que el precio de mercado de la casa en conjunto
es de 180 onzas. En ese caso, habrd gran cantidad de posibles compra-
dores puesto que existird la expectativa de obtener una ganancia
monetaria al adquirir la casa en 180 onzas y luego alquilarla a un
precio total de 200 onzas. Esta accién es similar a la especulacién
del comprador que espera vender a un precio més alto. Por otro
lado, habrd renuencia por parte de los duefios actuales de esas casas
(o de la casa, si no existe otra equivalente de acuerdo con el juicio
del mercado) a vender a ese precio, puesto que serfa més provechoso
dar en alquiler que vender. En estas condiciones, a 180 onzas, encon-
traremos un exceso de demanda sobre la oferta de este tipo de casas
en venta. Este exceso de demanda tenderd a subir el precio a 200
onzas. Supongamos por otro lado que el precio de mercado es supe-
rior a 200 onzas. En este caso, habrd una demanda minima para ad-
quirirla, puesto que seria mds barato pagar el alquiler que pagar la
cantidad necesaria para comprarla. Los duefios, por el contrario, es-
tardn deseosos de vender la casa en vez de darla en alquiler dado que
el precio de venta es mayor. El exceso de oferta sobre la demanda, a
un precio superior a 200 onzas, provocard una disminucién en el pre-
cio hasta alcanzar el punto de equilibrio.

Vemos que, mientras cada precio de mercado se determinaen la
forma explicada en otras secciones de este capitulo, también el mer-
cado determina las relaciones entre los precios. Vemos que existe una
relacién determinada entre el precio de las unidades de servicio de
un bien duradero y el precio de ese bien como un todo. Si esa rela-
cién es alterada o no se aplica durante algiin tiempo, la accién de
los individuos en el mercado tenderd a restablecerla, ya que la posi-
bilidad de obtener cierta ganancia monetaria resurgird hasta que esa
relacién se haya establecido y las acciones dirigidas a obtener esa
ganancia tenderdn inevitablemente a eliminar esa oportunidad. Este
serfa un caso de «arbitraje», en el mismo sentido que el estableci-
miento de un precio para un bien en el mercado. Si existen dos precios
para un mismo bien, la gente tenderd a precipitarse a comprar en

292



LO5S PRECIOS Y EL CONSUMO

el mercado que cotiza més bajo y a vender la mayor cantidad posi-
ble de ese bien en el mercado mds alto, hasta que el juego de la oferea
y la demanda de los dos mercados establezca un precio de «equili-
brio» eliminando la oportunidad del arbitraje. En el caso del bien
duradero y de sus servicios, existe una relacion de equilibrio de precios,
que el mercado tiende a establecer. Ef precio de un bien en su rotali-
dad en el mercado es igual a la suma del valor presente de los ingresos
esperados (futuros) por sus alquileres o rentas.

Los ingresos futuros en concepto de alquileres previstos no son
necesariamente una extrapolacién de los precios de alquiler presen-
tes. En realidad, puesto que los precios siempre estdn cambiando,
en casi todos los casos, los alquileres cambiardn en el futuro. Cuando
una persona compra un bien duradero, estd comprando sus servi-
cios por un periodo que se extiende hacia el futuro; por lo ranto,
estd mds preocupada por los precios futuros que por los presentes
y inicamente se interesa en los presentes como una posible referen-
cia hacia el futuro.* Supongamos ahora que los individuos que parti-
cipan en el mercado consideran, en general, que los alquileres por
esta casa en la préxima década serdn mucho mds bajos que en el pre-
sente. El precio de la casa no serd entonces la cifra que resulte de
multplicar 20 x 10 onzas, sino una suma mucho menor.

En este punto conviene definir el «precio de un bien como un
todo» como su valor capital en el mercado, aunque existe el peligro
de confundirlo con el término «bien de capital». El valor capital de
cualquier bien (sea un bien de consumo, de capital o un factor dado
por la naturaleza), es el precio monetario al que, como bien dura-
dero, se vende en el mercado. El concepto es aplicable a todos los
bienes duraderos que contienen servicios futuros.? El valor capital

31. Hay que tener en cuenta que no existe algo semejante a un precio «presentes
establecido por el mercado. Cuando una persona considera el precio de un bien, estd
pensando en el precio de mercado acordado en la idltima cransaccidn. El precio
wpresente» es en realidad siempre el precio establecido en el pasado mds inmediaco
(por ejemplo, media hora antes). Lo que le interesa siempre al sujeco actuante son
los diversos precios que se darin en los diferentes momentos futuros.

32. Sobre los usos diferentes otorgados al término «valors, véase el apéndice B,
«El valor,
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de un bien de consumo tenderd a igualar la suma del valor presente
de las unidades de renta esperadas.

El valor capital, en cualquier momento, se basa en la expectativa
del precio de los alquileres futuros. ;Qué sucede cuando esas expec-
tativas son erréneas? Supongamos que el mercado espera que los
alquileres de esta casa aumenten en los préximos anos y, por lo tanto,
establece un valor capital mayor que 200 onzas. Si los alquileres real-
mente decrecen, contrariamente a lo previsto, esto significa que con
el valor capital originario previsto en el mercado se ha sobrestimado
¢l valor de la renta de la casa. Aquellos que han vendido la casaa 250
onzas habrdn ganado, mientras que quienes la compraron para poder
alquilarla habrin perdido con la transaccién. Vemos que aquellos que
fueron previsores hdbiles ganaron, mientras que los que no lo fueron
perdieron como consecuencia de sus transacciones especulativas.

Es obvio que esas ganancias monetarias #0 son el simple resul-
tado de una previsién correcta, sine de una prevision mds correcta que
las de otros individuos. Si todos los individuos hubieran previsto co-
rrectamente, el valor capital original habria sido menor que 200 onzas,
por ejemplo 150, previendo asi la disminucién final de los alquile-
res. En ese caso, no habria sido posible obtener ganancia moneta-
ria alguna.?? Debe quedar claro que las ganancias o las pérdidas son
una consecuencia de la libre accién realizada por los propios gana-
dores y perdedores. La persona que compra un bien para ofrecerlo
en alquiler, a un precio que resulta ser un valor capital excesivo, solo
podri culparse a si misma por su gran optimismo con respecto a los
beneficios monetarios de su inversién. La persona que vende a un
valor capital mayor que el ingreso de la renta final serd retribuida
por su sagacidad en la toma de decisiones. Puesto que todos los es-
peculadores que tienen éxito son compensados y los que no lo tienen
son castigados, en proporcién a su buen o mal juicio respectivamente,
el mercado tiende a establecer y a mantener una calidad en las previ-
siones o proyecciones de inversi6én tan alta como sea humanamente
posible alcanzar.

33. Los conceptos de ganancia y pérdida menetarias y su selacién con la capitali-
zacion serdn analizados més adelanse.
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La relacién de equilibrio entre el valor capital y la suma de las
rentas futuras esperadas tiende a ser establecida diariamente por el
mercado. Es similar al precio de equilibrio establecido por el mer-
cado para cada bien, por medio de la oferta y la demanda, cada dfa.
Por otra parte, la relacién de equilibrio entre el valor capital presen-
te y las rentas reales futuras es solo una tendencia a largo plazo
sostenida por el estimulo al mercado de los previsores m4s exito-
sos. Esta relacién es un equilibrio final similar al equilibrio final
de los precios que marca la pauta hacia la cual tienden los precios
diariamente.

El estudio del valor capital y de los precios de los alquileres re-
quiere un andlisis adicional sobre la oferta y la demanda. La deter-
minacién del precio del alquiler no presenta problemas. La del pre-
cio del valor capital necesita, sin embargo, ser modificada para
explicar su dependencia y su relacién con el precio del alquiler. La
demanda del bien duradero existird no solo por su utilidad directa,
sino también como demanda de inversion en futuros alquileres por
parte de otras personas. Si una persona cree que el precio de mercado
del valor capital de un bien es menor que el ingreso que puede obte-
ner por alquileres futuros, tratard de adquirir ese bien y de partici-
par en el mercado como proveedor de bienes en alquiler. De manera
similar, la demanda por retencidn para la totalidad del bien no estard
basada solo en el uso directo o en los posibles aumentos de precios,
sino zambién en la futura rentabilidad del bien. Si el propietario de
un bien duradero cree que el precio de venta (valor capital) es menor
que lo que puede obtener en alquileres, conservard el bien y lo alqui-
lard. El valor capital del bien serd tal que compense y equilibre el
stock total y el total de las demandas por ese bien. La demanda por
retencién por parte de los compradores resultard ser, igual que antes,
la demanda por retencién de su dinero, mientras que los vendedo-
res, tanto del bien total como de sus unidades de servicio, son quie-
nes demandardn dinero a cambio.

En otras palabras, para cualquier bien de consumo, los propieta-
rios tienen la alternativa de consumirlo directamente o venderlo a
cambio de dinero. En el caso de los bienes de consumo duraderos,
el propietario puede adoptar cualquiera de las siguientes opciones:

295



EL HOMBRE, LA ECONOMIA Y EL ESTADC

utilizarlo directamente, venderlo en su totalidad, o alguilarlo, es
decir, vender sus unidades de servicio por un periodo. Hemos visto
que si el uso directo del bien representa un valor mds alto en su es-
cala individual de valores, entonces lo utilizard y no lo colocard en
el mercado. Si la venta del bien en su toralidad representara su valo-
racién mds alta, entraria a formar parte del mercado de «capital»
como proveedor de ese bien. Si su alquiler estuviera en el lugar mds
alto de su escala de valores, entrarfa en el mercado de «alquileres»
como proveedor del bien. Cudl ser4 la opcidn que ocupe el lugar
mais alto en su escala de valores dependers de lo que considere la
mejor inversién monetaria. La forma que adquieran las curvas de
oferta tanto para el mercado de capital como para el de alquileres
serd ascendente hacia la derecha o vertical, puesto que, cuanto mayor
sea el ingreso previsto, menor ser4 la cantidad retenida para uso di-
recto. Resulta evidente que los cuadros de la oferta de esos dos mer-
cados estdn reciprocamente conectados. Tenderan a estar en equi-
librio cuando se establezca una relacién de equilibrio de precios
entre ellos.

De manera similar, quienes no sean propietarios de un bien en
un momento dado elegirdn entre: a) no comprar el bien y retener
su dinero, b) comprarlo enteramente y ¢) tomarlo en alquiler. Elegj-
rén, por supuesto, la opcidn mejor ubicada segiin sus escalas de
valores, la que, a su vez, se basard parcialmente en sus demandas de
dinero y en sus estimaciones respecto de qué clase de compra les
convendrs. Si deciden comprar, lo hardn en el mercado que consi-
deren mds barato; luego, podrdn usar el bien directamente o podrin
venderlo en un mercado mds caro. Asf, vemos que si el valor capi-
tal de una casa es de 200 onzas, pero el comprador calcula que los
precios de los alquileres totalizan 220 onzas, serd inmediata su de-
cisién de comprar 2 200 onzas, después de lo cual podri usar la pro-
piedad directamente o participar en el mercado de alquileres para
obtener los ingresos previstos de 220 onzas. La tltima opcién depen-
derd nuevamente de su escala de valores. Este es otro ejemplo de la
accién de arbitraje explicada anteriormente, y su efecto es el de vin-
cular las curvas de demanda de los dos tipos de mercado existentes
para los bienes duraderos.
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Debemos sefialar aqui el hecho de que, en algunos casos, el
contrato de alquiler adquiere en sf las caracteristicas de un contrato
de capital y la estimacidn de ingresos futuros. Este es el caso de los
contratos de alquiler a Jzrgo plazo. Supongamos que A estd planean-
do alquilarle a B una casa por un término de 30 afios a un precio
anual determinado. Esto es, en vez de cambiar continuamente el
precio del alquiler, este se ffjard en el contrato original. Nuevamente,
los cuadros de oferta y de demanda se establecen de acuerdo con las
diversas apreciaciones individuales sobre las variaciones en los precios
de los alquileres del mismo tipo de bien. Asi, vemos que si hay dos
casas idénticas y se supone que la suma de los precios de alquiler de
la casa A, en los préximos treinta afios, serd de 300 onzas, el precio
del alquiler a largo plazo para la casa B tenderd a establecerse en 10
onzas por afio. Aqui se presenta nuevamente una conexién similar
entre los mercados. El precio establecido de alquilar a largo plazo
tenderd a ser igual a la suma del valor presente de las fluctuantes rentas
previstas para bienes similares. Si el supuesto general es que la suma
de las rentas serd de 360 onzas, habrd una gran demanda de contra-
tos a largo plazo por valor de 300 onzas y una oferta reducida para
alquilar a ese precio, hasta que el precio a largo plazo de los alqui-
leres alcance las 12 onzas anuales y logre asf nivelar las cantidades.
Nuevamente, la incertidumbre inherente al futuro es lo que permite
a los buenos previsores ganar y a los que no lo son perder.34

En realidad, la preferencia temporal existe y el valor presente de
las rentas futuras es siempre menor, en cierta medida, que la suma
de esas rentas. Si no fuera asi, el valor capital de los bienes muy du-
raderos (aquellos que se desgastan en forma imperceptible) serfa casi
infinito. Una propiedad que presuntamente fuese duradera y cuya
demanda persistiese por cien afios tendrfa un precio de venta casi
infinito. La razén por la cual esto no ocurre es porque la preferen-
cia temporal devaltia los bienes futuros de acuerdo con el lapso que
se considera. La forma en que se establece la tasa de preferencia
temporal serd analizada en los préximos capitulos. Sin embargo, se

34. Véase Feuer, op. ciz., pp. 158-60.
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ilustra a continuacién el siguiente ejemplo de los efectos de la prefe-
rencia temporal sobre el valor capital de un bien. Tomemos como
referencia un bien duradero del que se espera una vida il de 10
afos, con un precio del alquiler de 10 onzas anuales. Si la tasa de
preferencia temporal es del 10% anual, las rentas futuras y sus valo-
res presentes serdn los siguientes:

Afios 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

Rentas futuras esperadas 10 10 1¢ 10 10 10 10 10 10 10
Valor presente 9 817,3676,0544,94,44,03,6

(suponiendo el pago del primer afio un afio después a partir de la

fecha)

Suma de los valotes presentes = 59,4 onzas = valor capital, en com-
paracién con la suma de 100 onzas de renta futura.

Cuanto mayor sea el ndimero de afios considerados, mayor serd el
descuento, reduciéndose, asi, el valor presente a una cantidad infima.

Es importante reconocer que el factor de preferencia temporal
no confiere ganancias o pérdidas monetarias, como si es el caso de
las apreciaciones correctas sobre situaciones inciertas. Si la rasa de
preferencia temporal es del 10%, la adquisicién del bien antes
mencionado al precio de 59,4 onzas, conservindolo y dédndolo en
alquiler por un término de 10 afios, con el objeto de adquirir 100
onzas, #no constituye ganancia monetatia. En este caso el dinero
presente estaba por encima del dinero futuro y lo dnico que esta per-
sona recibié fue simplemente el ingreso futuro que el mercado habia
valorado como igual a 59,4 onzas de dinero presente.

En general, podemos resumir las acciones de los empresarios en
el campo de los bienes de consumo duraderos diciendo que: la ten--
dencia serd invertir en compras globales de bienes de consumo dura-
deros (ya existentes) cuando consideren que el valor capital presente
de ese bien en el mercado es menor que la suma de los alquileres que
recibirdn en el futuro (descontando la preferencia temporal}. Ven-
derdn esos bienes enteramente cuando piensen que el valor capital
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presente es mayor que la suma del descuento de todos los alquile-
res. Los mds acertados obtendrdn ganancias y los otros sufrirdn pérdi-
das. Cuanto mds acertadas sean las apreciaciones, las oportunida-
des de «arbitraje» tenderdn a desaparecer.

Aunque hemos analizado las ganancias y las pérdidas de arbi-
traje de la accidn empresarial en los casos de venta global, en contra-
posicion con el alquiler, tenemos todavia que desencrafiar las leyes
que gobiernan los ingresos empresariales, los ingresos que los pro-
ductores tratan de obtener por medio de la produccidn; este problema
se analizard en los préximos capitulos.?

8. LAS COMPARACIONES SOBRE EL BIENESTAR
Y LA SATISFACCION FINAL DEL CONSUMIDOR

Debido a nuestra preocupacién por el andlisis de las acciones huma-
nas en una economia monetaria, no se debe pensar que las verdades
generales establecidas en el capitulo 1 ya no son vélidas. Todo lo con-
trario, en el capitulo 1 fueron aplicadas a casos aislados como el de
Crusoe, porque, légicamente, se empieza por analizar esas situacio-
nes para después hacer lo propio con las interrelaciones mds comple-
jas de la economia monetaria. Sin embargo, las verdades expuestas
en el primer capitulo siguen siendo aplicables no solo a través de in-
ferencias idgicas sobre el complejo monetario, sino también directa-
mente a todas las situaciones de la economia monetaria en las que
el dinero no estd involucrado.

Hay otro aspecto en el que el andlisis del primer capitulo puede
aplicarse directamente a una economia monetaria. Nos referimos
en especial al andlisis del intercambio respecto de la asignacién que
hace el consumidor de su dinero a los usos que para €l son mis va-
liosos, sobre la base de su escala individual de valores. No debemos
olvidar que el objetivo fundamental que persigue el consumidor, al

35. Para un mejot ttatamiento acerca del valor de los bienes duraderos, véase el
brillante tratado de Bohm-Bawerk, Positive Theory, etc., pp. 339-57; Feteer, op. cir.,
pp- 111-21; y Wicksteed, op. ¢it., capitulo 1, pp. 101-11.
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disponer de su dinero, es utilizar los bienes adquiridos para satisfa-
cer sus fines mds valorados. Asi, con el objeto de analizar el mercado,
una vez que Jones ha comprado tres kilogramos de manteca, perde-
mos interés en la manteca (suponiendo que no hay posibilidad de
que Jones vuelva a participar en el mercado de la manteca revendién-
dola). La venta minorista de manteca es la venta del &ien de consumeo,
puesto que esta es la ultima venta a cambio de dinero alo largo del
proceso de produccién de la manteca. Ahora el bien se encuentra
en poder del verdadero consumidor, quien ha sopesado la compra
en su escala de valores y ha decidido hacerla.

Sin embargo, no debemos olvidar que, tomando en cuenta la ac-
cién humana en su integridad, con la compra de manteca por parte
del consumidor #o finaliza el proceso. La manteca deberd ser trans-
portada a la casa de la persona. A partir de ese punto, Jones deci-
dird sobre la mejor forma de aprovechar las unidades de manteca:
en tostadas, tortas, bizcochos, etc.. Por ejemple, para usar manteca
en una torta o en emparedados, la Sra. Jones cocinard la torta y
preparard los emparedados antes de llevarlos a la mesa, donde el Sr.
Jones los comerd. Vemos que el andlisis del capitulo 1 es correcto
en cuanto a que el consumidor asigna los bienes titiles —caballos,
manteca o cualquier otra cosa—, de acuerdo cen su utilidad, a los
usos mds valorados. Pedemos ver también que cuando se vendis la
manteca por titima vez a cambio de dinere no constituia un bien de
consumo sino un bien de capiral, aunque de menor orden que en
cualquier otra etapa de la produccién. Los bienes de capital son
bienes ya producidos, pero que deben combinarse con otros facto-
res para convertirse en bienes de consumo, bienes que finalmente
van a satisfacer al consumidor. Desde un punto de vista estricta-
mente praxeoldgico, la manteca solo se convierte en bien de consumo
cuando el consumidor final la estd comiendo o cuando es consu-
mida de alguna otra manera. Desde el punto de vista de la praxeo-
logia —el andlisis completo y formal de la accién humana en rodos
sus aspectos— no es adecuado llamar «bien de consumo» al bien
vendido al consumidor final. Sin embargo, desde el punto de vista
de la subdivisién de la praxeologia que cubre los aspectos netamente
econémicos —la cataldctica, o ciencia que estudia los intercambios
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monetarios—, se considera conveniente denominar «bien de con-
sumo» al que estd en la tltima etapa de una relacién monetaria. Esta
es, en Ja mayoria de los casos, la tltima fase, en la que el productor
puede invertir dinero en algdn factor. Es licito, entonces, denomi-
nar «bien de consumo» a cualquier bien que se encuentre en esa
dltima etapa monetaria, siempre que seamos conscientes de las otras
implicaciones. Debemos recordar en todo momento que sin las dlti-
mas etapas y sin la asignacién final a los consumidores, no habria
razén alguna para la existencia de todo el proceso de intercambio
monetario. La economfa no puede desconocer la etapa final de
consumo por el simple hecho de que haya dejado de ser una rela-
cién monetaria, puesto que esa etapa es la meta final de los indivi-
duos luego de efectuar sus transacciones comerciales en la sociedad.

Prestando atencién a ese punto pueden aclararse muchas confu-
siones. Nos encontramos asi ante el interrogante acerca de los ingre-
sos del consumidor. En el capitulo 3 analizamos los ingresos mone-
tarios del consumidor, y la meta universal de maximizar los ingresos
psiquicos, sefialando, en cierta medida, la relacién existente entre am-
bos. Cada cual trata de elevar al mdximo el ingreso psiquico, el cual
incluye, en su escala de valores, una extensa serie de bienes de con-
sumo, intercambiables o no. Los bienes intercambiables generalmente
estdn dentro de las relaciones monetarias y, por lo ranto, se pueden
adquirir por medio de dinero, mientras que no sucede lo mismo con
los bienes no intercambiables. Hemos sefialado algunas consecuen-
cias del hecho de que sea el ingreso psiguico y no el monetario el que
se estd tratando de maximizar y cémo eso introduce modificaciones
en la cuantia de esfuerzo o trabajo y en la inversién en bienes de pro-
duccién. También es cierto que el ingreso psiquico, por ser puramente
subjetivo, no puede ser medido. Ademds, desde el punto de vista pra-
xeolégico, no podemos comparar en forma ordinal el ingreso psiquico,
ni la utilidad, de una persona con la de otra. No podemos decir que
el ingreso o la «utilidad» de A es mayor que la de B.

Si podemos, por lo menos en teoria, medir los ingresos moneta-
rios sumando la cantidad de ellos que cada persona obtiene, pero esto
en modo alguno implica una medicién del ingreso psiquico. Ademds,
no nos permite, como podrfa suponerse, obtener un indicador exacto
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de la cantidad de servicios que cada individuo puede obtener de los
bienes de consumeo intercambiables. Un ingreso de 50 onzas de oro
en un afio probablemente no represente lo mismo, en término de
los servicios obtenidos de bienes intercambiables, que un ingreso de
50 onzas de otro afio. El poder adquisitivo del dinero en relacién
con los otros bienes cambia continuamente y no hay forma de poder
medir esos cambios.

Por supuesto, desde el punto de vista de los historiadores y no
de los economistas, podemos comparar los ingresos «reales», en vez
de los monertarios, entre los diferentes periodos. Asi, si Jones reci-
bié 1.000 onzas en concepto de ingresos durante un afio y 1.200 el
afio siguiente, y los precios en general aumentaron durante ese afio,
el incremente del «ingreso real» de Jones fue mucho menor que el
incremento nominal monetario, o tal vez disminuyé. Sin embargo,
como veremos mds adelante, no existe un método precise para
medir, 0i aun para determinar, el poder adquisitivo del dinero y
sus fluctuaciones.

Aun en caso de limitarnos a un mismo periedo, los ingresos mone-
tarios no son una guia infalible. Existen, por ejemplo, muchos bienes
de consumo que pueden obtenerse tanw por medioe del intercambio
monetario como fuera de él. Asi, Jones podria gastar 18 onzas al mes
en comida, alquiler y mantenimiento, mientras que Smith solo gasta
9 onzas al mes. Esto no significa necesariamente que Jones obtiene
el doble de servicios que Smith. Puede ser que Jones viva en un hotel
que le provee esos servicios a cambio de dinero. Smith, por otra parte,
puede estar casado, y asi obtiene servicios de cocina y limpieza sin
que exista relacién monetaria alguna. El ingreso psiquico de Smith
por esos servicios puede ser igual o mayor que el obtenido por Jones
a pesar de que sus gastos monetarios sean menores.

Tampoco podemos medir los ingtesos psiquicos si nos limitamos
a los bienes que participan del vinculo monetario. A y B pueden vivir
en un mismo tipo de casa, pero ;cémo un economista observador
puede deducir que los dos disfrutan de la casa en la misma forma?
Obviamente, ¢l grado de satisfaccién no va a ser el mismo y el mero
hecho de comparar los ingresos o las propiedades no nos permite
tener una idea de la diferencia.
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De aqui se desprende que la ley de la utilidad marginal decre-
ciente del dinero es aplicable solo a las valoraciones de cada persona
individualmente. No pueden compararse las utilidades de una persona
y otra. No podemos asegurar, como algunos autores han hecho, que
un délar adicional significa menos satisfaccién para Rockefeller que
para un hombre pobre. Si Rockefeller repentinamente se hiciera po-
bre, cada billete significaria para él mds de los que representa ahora;
de manera similar, si el hombre pobze se hiciera rico, sin que se alte-
rase su escala de valores, cada billete tendria para él menor signifi-
cado del que tiene ahora. Pero este hecho no implica una compara-
cién de las satisfacciones de diferentes individuos o de sus valoraciones
subjetivas. Es posible que un Rockefeller goce mds que un indivi-
duo pobre, pero altamente ascético, de los servicios obtenidos por
cada délar adicional.

9. ALGUNAS FALACIAS RELACIONADAS CON LA UTILIDAD

Una teoria sobre la udilidad sostenida por varios autores establece
que el consumidor actiia con el objeto de equiparar la utilidad margi-
nal de cualquier bien con el precio de ese bien. Para comprender
esta tesis examinemos la escala de preferencias del Sr. Jones obser-
vando la compra de uno o mds trajes (y asumiendo que todos los
trajes son de la misma calidad, es decir, que se trata del mismo «bien»).
Supongamos que su escala de valores sea la siguiente:

3,4 granos de oro
3,3 granos de oro
{Primer traje)

3.2 granos de oro
3,1 granos de oro
{Segundo traje}
3,0 granos de oro
2,9 granos de oro
2,8 granos de oro
(Tercer traje)

2,7 granos de oro

[
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Supongameos también que ¢l precio de mercado es 2,9 granos
de oro por traje. De ese modo Jones comprard dos trajes, y no uno
ni tres. Comprard mientras la utilidad marginal decreciente de la
siltima unidad de trajes a comprar exceda la utilidad marginal crecienze
del dinero.3® Este es un hecho evidente. Ahora bien, si se habla de
bienes ilimitadamente divisibles, tales como la manteca, y de peque-
fas unidades monetarias, tales como los centavos, es fcil precipi-
tarse a la conclusién de que el consumidor de cada bien actuard
tratando de equiparar, al precio de mercado, la utilidad marginal
del dinero y la utilidad marginal del bien. Debe dejarse constan-
cia, sin embargo, de que no existe tal «equiparacién». En el caso de
los trajes, el nivel del segundo traje estd considerablemente més
arriba del nivel de los 2.9 granos. Vemos entonces que no hay equi-
paracién. Aun en el caso de los bienes mds divisibles siempre habrd
una diferencia en el nivel de prioridades y no una equiparacién entre
las dos utilidades. Una persona puede comprar 11 onzas de man-
teca a 10 centavos la onza hasta llegar al punto en que no haya di-
ferencia en su escala de urilidades entre la undécima onza y los 10
centavos; aun asi, no hay igualdad sino una diferencia en ¢l orden
de prioridades, y la tltima onza obtenida se encuentra en un nivel
mds alto que la dltima suma de dinero gastada. Por supuesto, el con-
sumidor trata de gastar su dinero en del modo en que mds se acer-
quen las dos, pero nunca podrin ser iguales.

Ademds, las urtilidades marginales de cada bien particular, una
vez adquiridos, difieren entre si. Tomemos, por ejemplo, un grano
de oro como la unidad monetaria a considerar. Digamos que los
precios de mercado de diversos bienes son los siguientes:

huevos: 1 docena por grano;
manteca: 1 kilogramo por grano;
pan: 1 hogaza por grano;
dulces: 1 tableta por grano.

36. Omitimos las posibles traslaciones en el nivel de prioridades debido 2 un
incretmento en la utilidad del dinere, las cuales sole complicarian la explicacién in-
necesariamente.

304



LOS PRECIOS Y EL CONSUMO

Cada individuo adquirird cada mercancia hasta alcanzar el ulti-
mo punto en el que todavia la utilidad marginal de la unidad obte-
nida excede la utilidad marginal de un grano de oro. Para una per-
sona, eso puede significar la compra de 5 kilogramos de manteca,
3 hogazas de pan, 2 tabletas de dulce, etc. Esto, a su vez, significa que
un sexto kilogramo de manteca o una tercera hogaza de pan ten-
drian una utilidad marginal menor que ¢l grano de oro cedido. Sin
embargo, la utilidad marginal de cada bien serfa diferente de la de
los otros bienes.

Otra idea, ain mds curiosa, sostiene que, cuando hay equilibrio,
la proporcidn relativa de las utilidades marginales de los diversos bie-
nes entre si es igual a la de sus respectivos precios. Sin entrar en ma-
yores detalles acerca del modo en que los autores llegaron a esa con-
clusién, podemos ver que es absurda, puesto que las utilidades no
son cantidades y por lo tanto no pueden ser divididas.

Estas falacias surgen de otra relacionada con ellas: la idea de que el
individuo actda tratando de eguiparar la utilidad marginal que cual-
quier bien tendria en cada uno de sus usos. Aplicindolo al dinero, esto
implicarfa que la utilidad marginal de una unidad de dinero fuese igual,
en cada uso, para cada persona. Esto es incorrecto, puesto que, como
hemos visto, las utilidades marginales de los diversos bienes no pueden
igualarse. Las sucesivas unidades de un bien se asignan al fin mds de-
seado primero, luego a satisfacer el siguiente en importancia, etc. Si
hay diferentes servicios que un bien puede prestar, cada uno utilizando
diversas unidades posibles, la utilidad marginal de una unidad en cada
servicio continda decreciendo a medida que la oferta aumenta. A
medida que se adquieren los bienes, la utilidad marginal de cada bien
adquirido decrece y la persona podr4 asignar su dinero primero a un
uso, luego a otro y luego nuevamente al primero. Sin embargo, en nin-
guin caso existe una equiparacioén entre las utilidades marginales.

El dogma de la equiparacién de las utilidades marginales puede
comprenderse mejor si analizamos el siguiente pdrrafo de quien fue,
probablemente, el que dio origen a esa idea:

Sea s el stock total de algtin bien capaz de prestar dos servicios distin-
tos. Podemos entonces representar las cantidades apropiadas para esos
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servicios como x, ¢ y, siendo condicién necesaria que x; mds y; sea
igual a s. Podemos decir que la persona va gastando pequefias canti-
dades de ese bien. Sabemos que ¢l hecho de elegir el cutso de accién
que aparentemente ofrece las mayores ventajas en ese momento es una
tendencia inevitable del hombre. Por lo tanto, cuando una persona
estd conforme con la distribucién que ha dispuesto, concluimos que
ninguna otra opcién habria resultado mds placentera; lo que equivale
a decir que un incremento en las existencias del bien rendiria exacta-
mente la misma utilidad ranto para un servicio como para el otro,
Supongamos que Au, y Au, son los incrementos de la utilidad que
pueden resulrar del consumo de un bien en cualquiera de sus dos
formas. Cuando finaliza la distribucion debemos contar con la siguiente
igualdad: Au, = Au, [...]. Evidentemente, el mismo razonamiento se
aplicard a cualquier par de usos y por lo tanto a todos los servicios
simultdneamente, de manera que obtendremos una serie de ecuacio-
nes, menos numerosa en una unidad que el nimero de usos posibles
de un bien. El resultado general es que, si el bien es consumido por
un ser inteligente, su consumo producird la mayor utilidad.?”

Los errores fundamentales planteados aqui consisten en conce-
bir la utilidad como una cantidad determinada, como una funcién
del incremento de la cantidad del bien, y tratar el problema en térmi-
nos de pasos infinitamente pequefios. Ambos procedimientos son
falaces. Las utilidades no son cantidades sino érdenes de preferen-
cia y las cantidades de un bien utilizadas sucesivamente son siem-
pre significativas y no infinitesimales. Si las unidades son discretas,
el orden de preferencia de cada unidad serd diferente del de las otras
y no podr4 darse equiparacién alguna.

Muchos de los errores cometidos en el andlisis de la utilidad sur-
gen de] hecho de considerarla una especie de cantidad, la cual, por
lo menos en principio, es susceptible de ser medida. Por ejemplo,
cuando nos referimos a la «maximizacién» de la utilidad del consu-
midor no nos estamos refiriendo a que un szock determinado o una
cantidad dada de un bien deben maximizarse, sino al orden de pre-
ferencia dentro de la escala de valores del individuo. De manera

37. W. Stanley Jevons, The Theory of Political Economy (Macmillan & Co., 3.2
ed., Londres, 1888}, pp. 59-60.
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similar, el supuesto de unidades pequenisimas y la creencia en la
utilidad como una cantidad llevan a cometer el error de considerar
la utilidad marginal como si fuera la derivada matemdrica de la «uti-
lidad total», la cual resulta al integrar las diversas unidades de un
bien. En realidad, no existe esa relacién ni tampoco algo semejante
ala «utilidad total», sino dinicamente la wilidad marginal de una uni-
dad de mayor tamario. El tamano de la unidad depende de su perti-
nencia en cada accién en particular.®

Esto ilustra uno de los graves peligros en que se incurre por el uso
de los métodos matemdticos en la economfa, puesto que esos mé-
todos traen consigo la idea de la continuidad, o sea, la existencia de
pasos infinitesimales. La mayor parte de los autores considera esta
presuncién como inofensiva y como una funcién potencialmente
tiil, sefialando su gran eficacia en el campo de la fisica. Sin embargo,
no tienen en cuenta la enorme diferencia que existe entre el mundo
de la fisica y el de la accién humana. El problema aqui no consiste,
simplemente, en encontrar las herramientas para mediciones mi-
croscopicas que la fisica ha desarrollado. La diferencia crucial es que
la fisica trata de objetos inanimados, que se nueven pero no actdan.
Los movimientos de estos objetos pueden investigarse, ya que son
regulados por leyes precisas, cuantitativamente determinadas y
perfectamente expresadas en términos de funciones matemdricas.
Puesto que estas leyes describen con precision los procesos del mo-
vimiento, no existe, en este caso, inconveniente alguno en consi-
derar los supuestos simplificadores de la continuidad y los pasos
infinitesimales.

Sin embargo, los seres humanos no tienen ese tipo de movi-
miento, sino que actiian conscientemente utilizando ciertos medios
para alcanzar los fines deseados. La investigacidn de las causas de la
acci6n humana es, por lo tanto, totalmente distinta de la investiga-
cion sobre las leyes del movimiento de los objetos fisicos. Los seres
humanos, en particular, actian sobre la base de las cosas que son
pertinentes para su accién. El ser humano no puede ver el proceso

38. Véase el apéndice A, «La utilidad marginal decreciente del dinero», y Roth-
bard, «Toward a Reconstruction, etc.», foc. cit.
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infinitesimal, y en consecuencia, para él no tiene significado alguno
ni pertinencia para su accién. Asi, si la menor unidad que un ser hu-
mano puede distinguir es una onza de un bien, serd entonces la onza
la unidad bdsica y no podemos suponer una continuidad infinite-
simal en términos de pequefas fracciones de una onza.

El problema fundamental de la teotia de la utilidad, ignorado por
los autores matemdticos, ha sido el tamario de la unidad. En el supuesto
de la continuidad matemdtica, esto no representa problema alguno;
no podria serlo puesto que la unidad matemdtica se concibe como
infinitamente pequefia y, por lo tanto, en forma literal, carece de
tamadio. Sin embargo, en un andlisis de la accién humana desde el
punto de vista praxeoldgico esto resulta una incégnita bdsica. El
tamaiio pertinente de la unidad varia de acuerdo con la situacién en
particular, y en cada una de estas situaciones la unidad pertinente se
transforma en unidad marginal. No existe sino una simple relacién
ordinal entre las utilidades de las unidades de diversos tamafios.

La tendencia a tratar los problemas de la accién humana en térmi-
nos de igualdad en su utilidad y en términos de pasos infinitesima-
les se observa también en los Gltimos trabajos sobre «los mapas de
indiferenciar. Casi toda la estructura de la economia matemdtica
contempordnea, en cuanto a la teoria del consumo, ha sido creada
sobre el supuesto de la «indiferencia». Su fundamento es el estudio
de grandes clases de combinaciones de dos bienes entre los cuales
el consumidor es indiferente con respecto a sus valoraciones. Ademds,
las diferencias entre ellos son infinitamente pequeiias, de manera
que pueden dibujarse lineas continuas y trazar sus tangentes. La fa-
lacia mayor en este modo de pensar es que la «indiferenciar no puede
ser la base para llevar a cabo la accién. Si el hombre realmente fuera
indiferente ante dos opciones, seria imposible que se decidiera por
alguna de ellas y, por lo tanto, no podrfa actuar. Estamos interesa-
dos en analizar la accién humana y cualquier accién demuestra una
manifestacién de voluntad basada en la preferencia; preferencia de
una opcidn sobre otras. No hay, por lo tanto, cabida para el concepto
de indiferencia dentro de la economia o dentro de cualquier otra
clencia praxeoldgica. Si fuera indiferente para un hombre consumir
5,1 0 5,2 onzas de manteca, debido a que la unidad es demasiado
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pequefia para tomarla en cuenta, tampoco tendria entonces razén
para elegir entre las dos opciones. Usaria la manteca por unidades
de una onza en vez de décimas de onza. Por esta misma razén, no
existen pasos infinitesimales en la accién humana. Serdn pasos solo
aquellos que sean significativos en la accién humana; por lo tanto,
siemptre serdn finitos y discretos.

El error del razonamiento basado en la «indiferencia» es el hecho
de no considerar que un problema importante para el campo de la
psicologia puede no setlo para la praxeologia, a la cual pertenece la
economia. La psicologfa contempla el problema de cdmo y por gué
el individuo forma escalas de valores y para responder a esas pregun-
tas es adecuado considerar la tendencia individual a decidirse en
una alternativa o a ser «indiferente». La praxeologia, sin embargo,
es una ciencia ldgica basada en la existencia de la accién per se; esta
interesada en explicar e interpretar la accién real en su sentido univer-
sal y no en un sentido particular o especifico. Su andlisis de las esca-
las de valores es, por lo tanto, una deduccién que parte de la natura-
leza de la accién humana y no de un ensayo especulativo del proceso
interno de la mente. Por consiguiente, para la praxeologia es irre-
levante considerar si un hombre, al tener que decidir entre A y B,
lo hace con firmeza y decisién racional o si lo hace al azar, lanzando
una moneda al aire. Este problema interesa a la psicologia. La praxeo-
logfa se ocupa solamente del hecho de que, por ejemplo, elija A en
vez de B y de que, por lo tanto, A haya sido considerado mds alto
que B en su escala de preferencias. A la teorfa de la utilidad no le con-
ciernen ni la psicologia ni las operaciones internas de la mente, puesto
que es una ciencia diferente fundamentada en las consecuencias 16-
gicas de la mera existencia de la accidn.

La praxeologia tampoco se basa en la psicologfa de la conducra.
En realidad, compardndola con la psicologfa, sus principios son opues-
tos a los del conductismo. Como hemos visto, la praxeologia, lejos
de basarse en una simple observacién de las acciones, lo que sf podria
hacerse con el movimiento de las piedras, se basa en una distincién
fundamental entre la accién humana y el movimiento de la materia
inorganica, esto ¢s, el hecho de que la accién humana es motivada
hacia el logro de ciertos fines. Los medios y los recursos se usan para
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obtener esos fines. Lejos de dejar de lado el proceso mental, la pra-
xeologfa descansa fundamentalmente sobre el axioma bdsico de la
accion, que es causada y activada por la mente humana. Sin em-
bargo, la praxeologia no se ocupa del contenido especifico de estos
fines, ni de la forma de alcanzarlos, o de su ordenamiento; se ocupa
del andlisis de las implicancias légicas de la existencia de estos fines.

Algunos autores, al amparo de una separacién artificial entre las
escalas de valores y la accién real, han llegado hasta el extremo de
tratar de identificar los mapas de indiferencia de las personas por
medio de cuestionarios. Estos intentos, ademis de ser inadecuados
debido a que la indiferencia no es un argumento vdlido en praxeo-
logia, fallan, ademds, al no reconocer que las escalas de valores
cambian continuamente, por lo que dichos cuestionarios carecen
de relevancia respecto de los problemas econémicos. A la economia
no le interesan las escalas de valores obtenidas en respuesta a los
cuestionarios, sino los valores implicitos en la accién real. Como
Ludwig von Mises dice en relacién con los intentos de separar la
accién de las escalas de valores:

[...] la escala de valores es solamente una herramienta fabricada por el
pensamicnto. La escala de valores se manifiesta iinicamnente en la accién
real y puede ser percibida solo observando la accién real. No es, por
lo tanto, permisible contrastarla con la accién real y usarla como patrén
general para [a evaluacién de esas acciones reales.??

Pueste que no es pertinente hablar de indiferencia en relacién
con la accién humana, podemos deducir que dos opciones no pue-
den ser tenidas por iguales en una escala de valores individual. Si
realmente fueran valoradas en la misma forma, no habria lugar para

39. Mises, Human Action, p. 102. El Dr. Bernardelli justamente afirma: «Si alguien
me preguntara en abstracto si el amor hacia mi pafs es mayor que mi deseo de libertad,
me sentitia perdido y no sabria qué responder. Pero si en realidad tuviera que esco-
get entre realizar un viaje dentto de mi pais y el peligro de perder mi libercad, el grado
de intensidad de mi deseo se haria totalmente evidentes. Harro E Bernardelli, «Whar
has Philosophy to Conrribute to the Social Sciences and to Economics in Particular?»,
Economica, noviembre de 1936, p. 451, Véase también nuescro andlisis sobre el «exce-
dente del consumidor» en la seccion 4.
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la eleccidn ni se podria hablar de accién. En consecuencia, las op-
ciones no son solamente ordinales en las escalas de valores de los in-
dividuos, sino que, ademds, se valoran sin ataduras, es decir, cada
una tiene un diferente nivel de prioridad.

La famosa ilustracién usada por los tedricos de la indiferencia
para demostrar la relacién entre la accién humana y la indiferencia,
es la del asno de Buridan. Esta fdbula es la de un burro que se man-
tiene inmdvil, hambriento y equidistante de dos fardos de pasto, o
sediento y equidistante ante dos cubos de agua. Puesto que los dos
fardos o los cubos de agua son igualmente atractivos, el burro no
puede elegir y por lo tanto se muere por inanicidn. Este ejemplo,
supuestamente, demuestra la indiferencia en la accién y muestra la
forma en que la indiferencia se manifiesta dentro de la accién. Para
mayor confusién, Schumpeter se refiere a este asno como «perfec-
tamente racional».4°

En primer lugar, dificilmente podria concebirse una persona o
un asno que fuera menos racional. En realidad el asno se encuentra
ante fres opciones, y no dos, siendo la tercera el hecho de morirse
por inanicién si se queda estdtico. Aun desde el punto de vista de
los que apoyan la teorfa de la indiferencia, esta tercera postura tendrfa
que ocupar un nivel mds bajo que cualquiera de las otras dos opcio-
nes en la escala de valores del sujeto actuante. Seguramente 0 elegird
morir por inanicién.

Sitanto el cubo de agua de la izquierda como el de la derecha son
igualmente atractivos y no encuentra razén para preferir uno o el otro,
tanto el asno como el hombre tomardn una decisién al azar, como
por ejemplo, tirando una moneda. Pero tendrdn que decidirse por
alguno. Una vez mds, decimos que nuestro interés estd en la prefe-
rencia revelada por la accidn de elegir entre alternativas y no en la
psicologia que explica esas preferencias. S1la moneda arrojada sefala
el cubo de la izquierda, querrd decir que ese cubo fue valorado, final-
mente, mds alto de acuerdo con su propia escala de valores, puesto
que hacia €] se dirigird el sujeto actuante. Yemos asi que, lejos de

40. Schumpeter, op. cft., pp. 94 n. ¥ 1064,
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ser una prueba sobre la importancia de la indiferencia, el caso del
asno de Buridan es un excelente ejemplo para demostrar que la indi-
ferencia no desempefia rol alguno en el andlisis de la accién humana.

Otro modo por el que se pretende explicar el andlisis de la indi-
ferencia surge de suponer que un hombre, por ejemplo el Sr. Jones,
elige entre dos opciones, A y B, el 50% de las veces, en sucesivas re-
peticiones. Este resultado, supuestamente, demuestra que Jones era
indiferente respecto de las dos opciones. Sin embargo, la 16gica in-
dica que, en algunos casos en la escala de valores de Jones, A estaba
en un nivel mds alto que B y que en otros casos se alteraron las prio-
ridades y B result estar en una posicién mds favorable con respecto
a A. Fn ningiin caso hubo indiferencia entre las dos opciones. El
cambio en las prioridades indica un cambio en la escala de prefe-
rencias en lugar de indiferencia basada en una escala de valores cons-
tante. Si estuviéramos tratando el aspecto psicolégico, podriamos
analizar la intensidad de esas preferencias y emitir el juicio de que,
en relacién con su personalidad, el hombre estaba eligiendo en forma
relativamente indiferente en vez de hacerlo intensamente, decidién-
dose, en definitiva, por una de las dos opciones. Pero desde el punto
de vista de la praxeologia no estamos interesados en ¢l contenido
concreto de sus escalas de valores ni en su intrincada personalidad.
Solo nos interesa su escala de valores segiin se pone de manifiesto
a través de la eleccion efectuada entre las diversas opciones.

APENDICE A! LA UTILIDAD MARGINAL DECRECIENTE
DEL DINERO

Algunos autores admiten la validez de la ley de la utilidad margj-
nal decreciente para todos los bienes, pero no en el caso de la moneda.
Asi, por ejemplo, un hombre puede asignar cada onza de moneda
a los usos que para él tienen mayor importancia. Sin embargo, su-
pongamos que comprar un automévil cueste 60 onzas de oro. La ad-
quisicién de la onza niimero 60, que le permitird comprar el auto-
mévil, tendrd, para él, mucho mds valor que la adquisicién de la onza
nimero 58 0 59, que no representaban la misma posibilidad.
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Este argumento implica una equivocacién idéntica a la expuesta
en el capitulo 1 sobre «el incremento de la utilidad marginal de los
huevos».#' En ese caso vimos que es erréneo deducir un a2umento
en la utilidad marginal del cuarto huevo debido 2 que con los tres pri-
meros no podia cocinar un pastel. Vimos que un «bien» y, conse-
cuentemente, la «unidad» de un bien se definen de acuerdo con la
cantidad de servicios equivalentes ofrecidos por unidad. Esva dliima
frase nos da el concepto clave. El cuarto huevo no significaba un
servicio equivalente al primero v, por lo tanto, no era intercambiable
con este; un #nico huevo, en este caso, no podia tomarse como uni-
dad. Las unidades de un bien deben ser homogéneas en cuanto a la
utilidad que de ellas se deriva, y solamente respecto de este tipo de
unidades es aplicable la ley de la utilidad.

La situacién es similar en el caso del dinero. La utilidad del bien
moneda reside en su utilizacién como medio de intercambio v no
en su uso directo. En este caso, una «unidad» de dinero, conside-
rada en relacién con las escalas de valores individuales, debe ser tal
que resulte homogénea con todas las otras unidades en cuanto a su
valor de cambio. Siuna onza mds permite la adquisicién de un auto-
mévil, y el problema estd relacionado con este caso en particular,
entonces la «unidad» del bien dinero no deberd considerarse como
equivalente a una onza sino a sesenta onzas.

Todo lo que debe hacerse para comprender y explicar las «discon-
tinuidades» debidas a las posibles grandes compras es variar el tamaiio
de la unidad monetaria para la cual se aplican tanto la ley de la udli-
dad marginal como las distintas preferencias y elecciones.#* Esto es
lo que cada persona realmente hace en la prictica. Supongamos que
un hombre estd considerando cémo emplear 60 onzas de oro. A los
efectos de simplificar, asumamos que tiene la posibilidad de divi-
dir las 60 onzas en unidades de 5 onzas cada una, lo que llamare-
mos opcién A. En este caso decidird asignar las unidades de 5 onzas
de acuerdo con las prioridades mds altas en su escala de valores. Las

41, Véase el capitulo 1, apéndice A.
42. Véase la excelente discusidn sobre los tamafios de las unidades en Wicksteed,
ap. cit., capitulo 1, pp. 96-101, y 84,
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primeras 5 onzas serdn asignadas o invertidas en ¢l bien de mayor
utilidad que pueda obrenerse con 5 onzas; las 5 onzas siguientes serdn
usadas de acuerdo con la siguiente prioridad y asi sucesivamente.
Por tltimo, sus duodécimas 5 onzas serdn asignadas a su prioridad
nimero doce. Sin embargo, ahora también se enfrenta con otra op-
cién: la B. Esta consiste en gastar las 60 onzas integras en algtin uso
determinado que resulte ser el mds valorado seguin su escala de va-
lores. Este serd el uso simple mejor evaluado para el empleo de la
unidad de 60 onzas de dinero. Para decidir cudl serd el curso de accién
a seguir, la persona hard un andlisis comparativo entre la utilidad
que obtendrd del empleo de las 60 onzas en su totalidad (por ¢jem-
plo en la compra de un automévil) y la que obtendrd de gastar en un
«paqueter, es decir, 5 onzas en un bien, 5 onzas en otro, etc. Puesto
que la persona conoce su escala de preferencias —si no fuera asi no
podria decidir sobre ningin curso de accién—, no es dificil supo-
ner que puede comparar la utilidad de adquirir un automdvil con
la utilidad de todo el paquete y no con la de cada uno de los usos de
las 5 onzas. En otras palabras, establece una unidad de 60 onzas y
determina qué alternativa estima mds alto en su escala de valores; sea
la compra de un automdvil o de un cierto paquete distribuido en
fracciones de 5 onzas (u otro tamafio cualquiera). De todos modos,
las 60 unidades se distribuyen en lo que cada hombre considera serd
sumejor uso y lo mismo puede decitse de cada una de sus decisio-
nes de intercambio monetatio.

Aqui debemos enfatizar el hecho de que no existe una relacién
numérica —fuera de un ordenamiento netamente ordinal— entre
las utilidades marginales de las diversas unidades de 5 onzas y las
utilidades de las unidades de 60 onzas, y esto es también verdadero
en las combinaciones que hemos estudiado. Todo lo que podemos
decir es que la utilidad de 60 onzas serd, evidentemente, mds alta que
cualquiera de las obtenidas con las 5 onzas. Pero no hay modo alguno
de determinar la diferencia numérica. Solo el individuo mismo podrd
determinar si el nivel de utilidad de este paguere resulta ser mds alto
o mds bajo que la utilidad de la adquisicién de un automévil.

Hemos dicho reiteradamente que la utilidad solo puede ser or-
denada, pero nunca puede ser medida. No existe relacién numérica
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alguna entre la utilidad que presta una unidad mayor o menor de
un bien. Ademds, no existe relacién numérica entre las unlidades
de una unidad y las de varias unidades del mismo tamafio. Por lo
tanto, no es posible sumar o combinar utilidades marginales para
formar asi una «utilidad total»; esta inicamente puede ser la utili-
dad marginal de una unidad mayor, y no existe una relacién numé-
rica entre ella y las utilidades de las pequeiias unidades.
Como afirma Ludwig von Mises:

El valor solo puede estimarse en relacién con los actos de apreciacién
especificos [...]. El valor total solo puede estimarse en relacién con un
caso en particular de un individuo [...] que tiene que elegir entre las
cantidades rotales disponibles de algunos bienes econémicos. Como
cualquier otro acto de valoracién, este es completo en si mismo... Cuan-
do un stock se valora en su conjunto, su utilidad marginal, es decir, la
utilidad de la dltima unidad disponible, coincide con su utilidad total
puesto que la provisién total es una cantidad indivisible. 43

Existen, por le tanto, dos leyes sobre la utilidad que derivan de
la condicién apodictica de la accién humana; la primera: dado ef
tamanio de una unidad de un bien, la utilidad (marginal) de cada
unidad decrece mientras la cantidad de unidades aumenta; la segunda:
la utilidad (marginal) de una unidad de mayor tamasio es mayor que
la utilidad (marginal) de una unidad de menor tamario. La primera
es laley de la utilidad marginal decreciente, a la segunda se la conoce
como la ley del aumento en la utilidad total. La relacién entre las
dos leyes y entre los aspectos considerados en ellas es puramente de
rango, o sea, ordinal. Asf, vemos que 4 huevos (o kilogramos de
manteca, u onzas de oro) son mds apreciados, en una escala de valo-
res, que 3 huevos, los que a su vez serdn mds valiosos que 2 huevos
y 2 huevos lo serdn mas que 1. Este ejemplo ilustra la segunda ley.
El primer huevo serd mds apreciado que el segundo huevo, el que

43. Mises, Theory of Maney and Credir, pp. 46-47. Véase también Harro E Bernar-
delli, «The End of the Marginal Utility Theory?», Ecenemica, mayo de 1938, pp. 205-
07. y Bernardelli, «<A Reply to Mr. Samuelson’s Note»s, Economica, febrerc de 1939,
pp- 88-89,
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a su vez serd mds apreciado que ¢l tercero, etc. Este ejemplo ilustra
la primera ley. Pero no existe una relacién aritmética entre esos arti-
culos aparte de este tipo de ordenamiento.#4

El hecho de que las unidades de un bien deban ser homogéneas
en cuanto al servicio que prestan significa que, en ¢l caso del dinero,
la relacién dada de precios monetarios se mantiene constante. El
servicio que presta una unidad monetaria se manifiesta en su valor
de uso directo y en especial en su valor de cambio, que a su vez
descansa en su poder adquisitivo para una gran variedad de bienes
ofrecidos. En nuestro estudio de la regresién moneraria y la utilidad
marginal del dinero hemos visto que ranto la valoracién como la
utilidad marginal del bien moneda se basan en una estructura de
precios monetarios previamente establecidos para los diversos bienes.
Debemos aclarar que, para la eficaz aplicacién de esta ley, no puede
haber alteracién de precios. Si hay algiin cambio, como por ejemplo
que la quinta unidad monetaria se torne mds valiosa que la cuarta de-
bido a un cambio interpuesto en los precios monerarios, resultari en-
tonces que los servicios que puede prestar cada unidad ya no serdn
iguales y, por lo tanto, no podrin considerarse homogéneos.

Como vimos anteriormente, este poder que tiene la unidad mone-
taria para la adquisicién de los diversos bienes se denomina poder
adgquisitivo de la unidad monetaria, y abarca toda la gama de precios
monetarios establecidos en el mercado en un determinado momento,
considerada en términos del precio de cada bien por unidad mone-
taria. Como vimos en el teorema de la regresi6n, el poder adquisi-
tivo que tiene hoy la unidad monetaria estd determinado por las
urilidades marginales actuales de los bienes y del dinero, expresadas
por medio de los cuadros de demanda. A su vez, la utilidad margi-
nal del dinero hoy depende directamente del poder adquisitivo del
dinero en ¢l dia de ayer.¥

44. Siempre debe tenerse en cuenta que los cérminos «total y «marginal» no denen
¢l mismo significado, o la misma mutua relacidn, que cienen en el cdlculo infinitesimal.
«Total» es en este caso otra forma de decir «marginal». El error al no reconacer esta dife-
rencia ha contaminado la economia desde los dias de Jevons y Walras.

45. Para un mejor andlisis sobre la deterrninacién del poder adquisitivo del dinero y
sobre su oferta y demanda, véase el capfrulo 11, sobre «El dinero y su poder adquisicivor.
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APENDICE B: EL VALOR

La economia ha usado tan ampliamente el concepto de «valor» que
serfa inoportuno abandonarlo ahora. Sin embargo, el término se pres-
ta a una indiscutible confusién debido a que se usa en varias formas
diferentes. Es importante tener presente la distincién entre el uso
subjetivo del término, en el sentido de valoracién y preferencia, en
oposicién al uso objetivo que corresponde al poder adguisitivo o pre-
cio de mercado. Hasta este capitulo, la palabra «valor» ha sido uti-
lizada en relacién con el proceso de «valoracidn» subjetiva indivi-
dual al establecer prioridades en las «escalas de valores» individuales.

En este capftulo, sin embargo, el término «valor capital» ha hecho
referencia al poder adquisitivo de un bien duradero en términos de
dinero en el mercado. Si una casa puede venderse en el mercado a
250 onzas de oro, su «valor capital» serd entonces de 250 onzas. La
diferencia entre este tipo de valor y el subjetivo es evidente. Cuando
un bien se valora en forma subjetiva, se estd evaludndolo compara-
tivamente con otros bienes segtin una escala de valores. Cuando un
bien se est4 «evaluando, en el sentido de conocer su valor capital,
la persona que hace la evaluacion estima la cantidad de dinero por
la que el bien puede venderse en el mercado. Este tipo de actividad
se Conoce como apreciacidn o tasacién y debe distinguirse de la forma
subjetiva de valoracién. Si el Sr. Jones dice: «Podré vender esta casa
la préxima semana a 250 onzas», estd «apreciando» su poder adqui-
sitivo, o el «valor de cambio objetivo» a un valor de 250 onzas de
oro. No estd valorando ni la casa ni el oro segiin su propia escala de
valores, sino que estd haciendo una estimacién del precio moneta-
rio de la casa en algiin momento futuro. La apreciacién es funda-
mental para todo el sistema econémico allf donde se aplique el inter-
cambio indirecto. No solo el alquiler y las ventas de bienes dependen
de esta apreciacién y del deseo de obtener ganancias monetarias,
sino también la inversién de los productores, pilar fundamental de
todo el sistema de produccién. Veremos como el término «valor ca-
pital» se aplica no solo a los bienes de consumo duraderos, sino tam-
bién a todos los otros factores de produccién no humanos, es decir,
2 la tierra y a los bienes de capital, solos y como factores agregados.
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La adquisicién y el uso de estos factores descansan en la apreciacién
que hagan los empresarios sobre su rendimiento final en términos
de ingresos monetarios en el mercado, y se observard que su valor ca-
pital en el mercado también tenderd a equipararse con la suma de
los ingresos monetarios descontados futuros.4®

46. Sobre el tema apreciacién y valoracion, ¢f., Mises, Human Action, pp. 328-30.
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Capitulo quinto

La produccidn: su estructura

1. ALGUNOS PRINCIPIOS FUNDAMENTALES DE LA ACCION

El andlisis de las actividades productivas —las acciones que final-
mente dan por resultado la obtencién de bienes de consumo— re-
sulta muy intrincado en una compleja economfa monetaria de mer-
cado. Por lo tanto, lo mejor es que resumamos ahora algunos de los
principios fundamentales de mayor aplicacién ya formulados en el
capftulo 1. En ese capitulo aplicamos aquellos principios iinicamen-
te a una economia robinsoniana. Sin embargo, son en realidad apli-
cables a cualquier tipo de economia y constituyen la clave indispen-
sable para el andlisis de la tan compleja economia moderna. Algunos
de esos principios fundamentales son:

1) Cada individuo actia de modo que el ingreso psiquico esperado,
o logro de utilidad, resultante de su accién exceda su coste psiquico.
Este iltimo es la utilidad perdida de la mejor alternativa siguiente
que podria adoptar seguin los medios disponibles. Ambos, el in-
greso psiquico y el coste psiquico, son puramente subjetivos para
el individuo. Puesto que toda accién se relaciona con las unidades
del stock de un bien, podemos referirnos a estas estimaciones sub-
jetivas como utilidad marginal y coste marginal respectivamente,
entendiendo por marginal la accién paso a paso.

2) Cada persona actiia en el presenre sobre la base de sus actuales
escalas de valores, con miras a obtener en el futuro los resultados
finales esperados. Por consiguiente, cada persona actiia para obte-
ner cierto estado futuro de satisfaccién. Cada uno tiene un hori-
zonte temporal del futuro hacia el cual dirige sus acciones. Utiliza
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medios dados en el presente, de acuerdo con sus ideas tecnolé-
gicas, para lograr sus fines en el futuro.

Cada persona prefiere, y tratard de obtener, la satisfaccién de un
determinado fin en el presente, en lugar de la satisfaccién de ese
mismo fin en el futuro. Esta es la ley de la preferencia temporal.
Cada individuo distribuye sus bienes de acuerdo con la utilidad
que le brindan. Un conjunto de unidades de un bien se asigna
primeramente para sus usos mds valorados, después para los usos
siguientes mds valorados y asi sucesivamente. Se entiende por
bien una oferta homogénea de una o mds unidades intercambia-
bles. Por lo tanto, cada unidad serd valorada siempre en la misma
forma que cualquier otra unidad. Si se entrega o pierde una uni-
dad de un lote determinado, el uso menos valorado, al cual se le
asignaba una unidad de dicho bien, serd aquel al que se habrd de
renunciar. Por lo tanto, el valor de cada unidad del stock de un
bien es igual a la utilidad resultante del uso presente menos valo-
rado de ese bien. Esta utilidad marginal disminuye a medida que
aumentan las existencias de cada bien. La utilidad marginal resul-
tante a/ ariadir una unidad a las existencias equivale a la utilidad
en su préximo uso mds valorado, es decir, ¢/ de mds alto valor de
los fines asin no satisfechos. Esto nos lleva a la ley de la utilidad
marginal y a la ley de asignacién de factores.

En una combinacién técnica de factores de produccién para ob-
tener un bien, mientras un factor varfa y otros permanecen cons-
tantes, hay un punto éptimo, un punto de miximo rendimiento
medio del producto con respecto a ese factor. Esta es la ley de los
rendimientos, basada en el hecho mismo de la existencia de la ac-
cién humana.

Finalmente, sabemos, tal como se menciona en el capitulo 2, que
el precio de cualquier bien tenderd a ser uniforme a través de todo
el mercado. El precio se determina mediante los cuadros de oferta
y demanda, los cuales, a su vez, surgen a partir de las escalas de va-
lores de los individuos en el mercado.
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2. LA ECONOMIA DE GIRO UNIFORME

El anlisis de las actividades de la produccién en una economia mo-
netaria de mercado es un tema bastante complejo. Estas activida-
des, en particular la determinacién de los precios y, por consiguiente,
el rendimiento, la asignacién de los factores y la formacién del ca-
pital, solo podrén explicarse si usamos la construccién mental e ima-
ginaria de la economia de giro uniforme.

Esta construccién se explica de la siguiente manera: nos damos
cuenta de que el verdadero mundo de accién estd en un continuo cam-
bio. Las escalas de valores individuales, las ideas tecnoldgicas y las
cantidades de medios disponibles siempre estdn cambiando. Estos
cambios impulsan sin cesar la economia en varias direcciones. Las
escalas de valores cambian, la demanda por parte de los consumido-
res se desvia de un bien a otro, las ideas tecnoldgicas cambian y los
factores se utilizan de distintas maneras. Cada tipo de modificacién
tiene efectos diferentes sobre los precios. Las preferencias tempora-
les cambian provocando ciertos efectos sobre la tasa de interés y la
estructura de capital. El punto esencial es este: antes de que los efec-
tos de cualquier cambio se pongan de manifiesto completamente,
aparecen nuevos cambios. Sin embargo, debemos considerar, me-
diante el razonamiento, lo que pasaria si no existiesen modificacio-
nes. En otras palabras, ;qué ocurrirfa si las escalas de valores, las
ideas tecnoldgicas y los recursos se mantuvieran constantes? ;Qué
pasarfa entonces con los precios, la produccién y sus respectivas re-
laciones? Si los valores, la tecnologfa y los recursos (cualquiera que
sea su forma concreta) permanecen constantes, la economfa tiende
hacia un estado de cosas en el cual girz uniformemente, es decir, las
mismas actividades tienden a repetirse de acuerdo con el mismo pa-
trén, una y otra vez. La tasa de produccién de cada bien permanece
constante, todos los precios permanecen constantes, la poblacién
permanece constante, etc. De esta manera, si los valores, los recur-
sos y la tecnologfa permanecen constantes, nos encontramos frente
a dos estados de cosas: a) el periodo de transicién hacia una econo-
mfa de giro uniforme inmutable y b) la vuelta inmutable de la eco-
nomia de giro uniforme sobre sf misma. Esta tiltima etapa es el estado
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de equilibrio final. Debe distinguirsela del equilibrio de precios en
el mercado que se establece cada dia por la interaccién de la oferta
y la demanda. El estado de equilibrio final es aquel al cual la econo-
mia siempre tiende a aproximarse. S1 nuestros datos —valores, recur-
sos y tecnologfas— permanecieran constantes, la economia se mo-
veria hacia la posicién de equilibrio final y permaneceria alli. Sin
embargo, en la realidad, los datos siempre estdn cambiando y, por
consiguiente, antes de llegar a un punto de equilibrio final, la econo-
mia desvia su direccién hacia alguna otra posicién de equilibrio
final.

Por eso, la posicién de equilibrio final estd siempre cambiando
¥, en consecuencia, nunca puede ser alcanzada en la prdctica. Sin
embargo, este hecho tiene gran importancia. En primer lugar, es
como la liebre perseguida por el perro. En la prictica, nunca es al-
canzada y siempre se estd moviendo, pero nos muestra la direccién
en la cual se mueve el perro. La complejidad del sistema de mercado
es tal que no podemos analizar los precios de los factores y los ingre-
sos en un mundo de continuo cambio a menos que, primero, anali-
cemos su direccién en un mundo de giro uniforme donde no hay
cambios y donde las condiciones dadas pueden operar por si solas
fuera del conjunto.

Ciertamente, en esta etapa de la investigacién no estamos inte-
resados en las evaluaciones éticas de nuestro conocimiento. No atri-
buimos mérito ético a la posicién de equilibrio; es solo un concepto
para la explicacidn cientifica de la actividad.

El lector podrd preguntarse por qué se nos permite utilizar este
concepto «tan poco real» del equilibrio final, cuando ya hemos pre-
sentado, y presentaremos adn, serias objeciones al uso de premisas
no realistas en la economfa. Por ejemplo, como veremos a continua-
cién, la teorfa de la «competencia perfecta» —tan de moda entre
los autores actuales— se basa en premisas imposibles y absurdas. La
teorfa se desarrolla segtin esa linea y no solo se aplica de modo critico
al mundo real, sino que, de hecho, se utiliza como base ética desde
la cual se critican las «desviaciones» reales con respecto a ella. El con-
cepto de «curvas de indiferencia» y la accién basada en pasos infi-
nitamente pequefios son otros ejemplos de premisas falsas que son
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utilizadas como base de estructuras tedricas muy sofisticadas. El
concepto de la economia de giro uniforme, sin embargo, siempre
y cuando se aplique con cuidado, no estd expuesto a estas criticas.
Esta, por ser la meta hacia donde se mueve el sistema real, es una
fuerza siempre presente; por lo tanto, es la posicidn final de reposo
en la cual, sobre la base de las escalas de valores dadas y efectiva-
mente existentes, todos los individuos habrian de alcanzar las mds
altas posiciones en sus escalas de valores, dada cierta tecnologia y
ciertos recursos. La importancia de este concepro es legitima y
realista.

Sin embargo, siempre debemos recordar que, mientras la posi-
cién final de equilibrio es la meta hacia donde se mueve la econo-
mia en cada momento, los cambios en la informacién alteran esta
posicién y, por consiguiente, desvian la direccién del movimiento.
Por lo tanto, nada hay en un mundo dindwmico que sea éticamente
mefor que una posicion de equilibrio final. En realidad, como los de-
seos no estdn cubiertos (de lo contrario no habria accién), una posi-
cién tal, sin cambios, seria poco exitosa, puesto que implica que no
serfa posible cubrir un deseo adicional. Ademds, debemos recordar
que una situacién de equilibrio final tiende a ser —aunque nunca
llegue a serlo realmente— el resuftado de la operacién del mercado
y no la condicién de esta actividad. Por ejemplo, muchos autores,
al percibir que, en la economia de giro uniforme, las ganancias y
las pérdidas empresariales serfan nulas, de alguna manera han con-
cluido que esta debe ser la condicion para cualquier actividad le-
gitima en el mercado. Dificilmente podrfa haber una equivocacién
mayor respecto del concepto de mercado, o mayor abuso del concepto
de equilibrio.

Otro peligro en la utilizacién de este concepro es que sus condi-
clones estaticas, esencialmente atemporales, se acomodan satisfac-
toriamente al uso de las matemdticas. Estas se basan en ecuaciones
que representan relaciones mutuas entre dos o mds «funciones».
Dichos procedimientos matemadricos en si mismos no nos intere-
san, puesto que no establecen relaciones causales. Son de gran impor-
tancia para la fisica, por ejemplo, porque esa ciencia se ocupa de es-
tudiar ciertos movimientos regulares observados de particulas de
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materia que podemos catalogar como inmotivadas. Estas particulas
se mueven de acuerdo con ciertas leyes cuantitativas, observables
con precisién y de estimacién exacta. Las matemdticas son indispen-
sables para la formulacién de las leyes que vinculan esas variables y
para la formulacién de las explicaciones tedricas sobre los fenéme-
nos observados. En la accién humana la situacién es completamente
diferente, si no diametralmente opuesta. Mientras que en fisica las
relaciones causales solo se pueden dar por supuestas hipotéticamente
y luego verificarse en forma aproximada al referirlas a estrictas regu-
laridades observables, en praxeologia conocemos la fuerza causal en
funcionamiento; esta fuerza causal es la accién humana motivada,
es la conducta con un propdsito dirigida al logro de ciertos fines. El
aspecto universal de esta conducta puede ser objeto de andlisis 16gico.
No estamos tratando con relaciones cuantitativas «funcionales» entre
variables, sino con la razén humana, causante de cierta accién no «de-
terminable» ni reducible a fuerzas exteriores. Ademds, puesto que
los datos de la accién humana estdn en constante cambio, no hay re-
laciones cuantitativas y precisas en la historia humana. En fisica, las
relaciones cuantitativas o leyes son constantes; se consideran vdli-
das para cualquier punto en la historia humana, pasada, presente o
futura. En el campo de la accién humana no existen tales constan-
tes cuantitativas. No hay relaciones constantes vélidas para los dife-
rentes periodos de la historia humana. Las tnicas «leyes naturales»
(si podemos usar esta etiqueta pasada de moda pero perfectamente
legitima para tales regularidades constantes en la accién humana)
son cualitativas, mds que cuantitativas. Son precisamente las leyes ex-
trafdas de la praxeologfa y de la economfa: el hecho mismo de la
existencia de la accién humana, el uso de medios para lograr fines,
la preferencia temporal, la utilidad marginal decreciente, etc.

Las ecuaciones matemdticas, por lo tanto, son apropiadas y ttiles
alli donde hay relaciones cuantitativas constantes entre variables in-
motivadas, pero son singularmente inapropiadas en la praxeologfa
y la economfa. En estos campos, el método apropiado es el andlisis
verbal y 18gico de la accidn y sus procesos a través del tiempo. No
es sorprendente que los principales esfuerzos de los «economistas
matemdticos» hayan sido dirigidos hacia la descripcién del estado de

324



LA PRODUCCION: SU ESTRUCTURA

equilibrio final, haciendo uso de ecuaciones, pues en ese estade, dado
que las actividades simplemente se repiten a si mismas, parecerfa
haber mayor campo de accién para la descripeién de las condicio-
nes por medio de ecuaciones funcionales. Sin embargo, estas ecua-
ciones no pueden hacer otra cosa que describir ese estado de equi-
librio, en el mejor de los casos.

Ademds de no hacer nada mas que lo que la légica verbal puede
hacer y, por consiguiente, violando el principio cientifico de la navaja
de Ockham —basado en que la ciencia deberia ser tan simple y clara
como fuera posible—, el uso de las matemadticas contiene graves
errores y defectos inherentes al método.

En primer lugar, no puede describir el camino por el cual la eco-
nomia se aproxima al equilibrio final. Esta tarea solo puede reali-
zarse a través del andlisis verbal, I6gico, de la accién causal de los
seres humanos. Es evidente que esta es la rarea imporrante, puesto
que este andlisis es el que interesa para la accién humana. La accién
se mueve en una direccién y no es susceptible de descripcién en un
munde inmutable y de giro uniforme. El munde es incierto y debe-
mos tener en cuenta que no podemos llegar por medio de la 16gica
a concluir que la economia es estdtica (de giro uniforme). El supuesto
de la existencia de una economia de giro uniforme solo s un instru-
mento auxiliar que nos ayuda en el andlisis de la accién real. Puesto
que la matemdtica solo da cabida, y de manera defectuosa, al estado
estdtico, los autores matemdticos han tendido a distraerse con este
estado; asf, han proporcionado un retrato particularmente errado
del mundo de la accién. Las ecuaciones matemadticas, entonces,

1. Otra diferencia que ya hemos mencionado es que esas macemdricas, en parri-
cular el cileulo, se basan, en gran parte, en el supuesto de la exiscencia de pasos infi-
nitesimales. Tal suposicién puede ser perfectamente legitima en un campo donde el
comportamienta de la materia inmotivada esté bajo estudio. Pero para la accidn bu-
mana carece de sentido precisamente porque siende pasos infinitamente pequefios
son irrelevantes para el ser humano. Por esto, la accidn bajo estudio en la economia
siempre debe producirse en pasos finitos, discretos. Por consiguiente, es incorrecto afir-
mar que cal suposicién puede hacerse tanto en el estudio de la accién humana como
en el estudio de la fisica. En la accion humana podemos calificar tal supuesta no solo
de irreal, sino de antirrealista.
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describen dnicamente la situacion estdrica y atemporal.* Difieren
drdsticamente de las ecuaciones matemdticas aplicadas en fisica, las
que describen un proceso a través del tiempo. Precisamente a través
de esta descripcidn de relaciones constantes cuantitativas del movi-
miento de elementos, la matemdtica aporta su gran servicio a las
ciencias naturales. ;Qué diferente es la economia, donde las mate-
midticas, en el mejor de los casos, solo pueden describir inadecuada-
mente un resultado final acemporal®?

El uso del concepto matemadtico de «funcién» es particularmente
inadecuado para una ciencia que estudia la accién humana. Por una
parte, la accién en sf misma #o es funcién de cosa alguna, puesto

2. Los economistas matemdticos o «econometristas» han tratado, durante afios
¥ sin éxito, de analizar el camino del equilibrio, tanto como las condiciones mistnas
del equilibrio. El econometrista F. Zeuthen recientemente admitié que rtales inten-
to0s no conducen a nada. Los matemiricos todo lo que pueden describir es el punro
de equilibrio final, Véanse las observaciones de E Zeuthen en la decimosexta junta
europea de la Sociedad Econométrica, en Econometrica, abril, 1955, pp. 199-200,

3. Para una excelente critica sobre el uso de las matematicas en la economia, véase
Mises, Human Action, pp. 251, 347-54, 697-99, 706-11. También véase Mises,
«Comments about the Mathematical Treatment of Economic Problems», Studiun
Generale, V1, 2 (1953) {Springer Verlag: traduccidn inédita por Helena Rarzka); Niksa,
foc. eit; Ischoboldin, lbe. ci; Paul Painlevé, «The Place of Mathematical Reasoning
in Economics» en Louise Sommer, ed., Essays in Enropean Economic Thought (D. Van
Nostrand, Princeton, 1960) pp. 120-132, y Wieser, op. ciz. pp. 51-55. Para un crata-
miento sobre el mérodo légico en economia, véase Human Action y el trabajo minus-
valorado de }.E. Cairnes. The Character and Logical Method of Political Econony,
{Macmillan & Co., 2.2 ed., Londres, 1888). También véase Marian Bowley. Nassaz
Senior and Classical Feonomics (Augustus M. Kelley, Nueva York, 1949, pp 55-65.
Si algo de matemitica se ha usado en este tratado, ha sido solo en el sentido de las
lineas expuestas por Cairnes: «No deseo negar que sea posible emplear diagramas
geométricos o fdrmulas matemdticas con el propésite de exhibir doctrinas econdmi-
cas aleangadas por otros camines. Lo que me aventuro a negar es la doctrina que han
promovido el profesor Jevons y otros, que consiste en que el conocimiento econd-
mico pueda extenderse por tales medios; que las matemadticas puedan aplicarse al
desarrollo de la verdad econdmica, como ha sido aplicada al desarrollo de las verda-
des mecdnicas v fisicas; y a menos que pueda mostrarse que las sensaciones mentales
admiten ser expresadas en formas cuantitativas precisas o, por otra parte, que el fené-
menc econémice no depende de sensaciones mentales, soy incapaz de ver cémeo puede
evitarse llegar a esta conclusién». Cairnes, gp. cit., pp 4-5.
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que el concepto de «funcién» implica determinacién y regularidad
mecdnica, Unica y terminante, Por otra parte, las matemdrticas de
las ecuaciones simultdneas, que en fisica se ocupan del movimiento
inmotivado, acentdan la mutua determinacién. Sin embargo, en la
accién humana, la conocida fuerza causal de la accién determina
unidireccionalmente los resultados. Esta concepcidn equivocada y
tosca de los autores inclinados a aplicar matemdticas al estudio de
la accién humana fue ejemplificada en una critica efectuada a Eugen
von Bohm-Bawerk, uno de los mdximos economistas, por parte del
profesor George Stigler:

[...] aun asi, el postulado de la continuidad de las funciones de la utili-
dad y la demanda (lo cual es irreal solo en un menor grado y es esen-
cial para el método analitico) nunca se da por supuesto. Una debili-
dad importante se ve en el fracaso de Bohm-Bawerk en lo que respecta
a entender algunos de los elementos esenciales de la teorfa econémica
moderna, tales como los conceptos de mutua determinacién y equi-
librio (desarroliados por el uso de la teoria de las ecuaciones simuled-
neas). El concepto de mutua determinacién es rechazado en favor del
antiguo concepro de causa y efecto.

La debilidad que aqui se pone en evidencia no es la de Bohm-
Bawerk, sino la de aquellos, como el profesor Stigler, que tratan,
vana y falsamente, de construir la economia sobre ¢l modelo de la
fisica matemdtica, especificamente el de la mecdnica clésica.’

4. George . Sugler, Production and Distribution Theories (Macmillan & Co.,
Nueva York, 1946), p. 181. Sobre el ataque que Carl Menger hace del concepto de
mutua determinacion y su critica a la economifa matemdtica en general, séase T.W.
Hucchison, A Review of Econontic Doctrines, 18701929 (The Claredon Press, Oxford,
1953) pp. 147-148, y el interesante articulo de Emil Kauder, «Intelecrual and Poli-
tical Roots of the Older Austrian Schools, Zeitschrift fiir Nationalokonomie, XV11, 4
(1958) pp. 412 ss.

5. Stigler afiade una nota al pie de pdgina al pdrrafo anterior, que se menciona
como ¢l cup de grace para Bohm-Bawerk: «B6hm-Bawerk ne estaba entrenado en
matemdticasr, Stigler, ep. ¢it. Debe comprenderse que la matemdtica es dnicamente
sirviente de la l6gica y 1a razén y no su amo. El «entrenamientos en matemdrica no
es mds necesario, dada su inutilidad ¢ inaplicabilidad a las ciencias de la accién, que
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Volviendo al concepto de la economia de giro uniforme, el error
de los economistas matemdricos es tomar este concepto como un
estado de cosas real y hasta ideal, cuando solo es un concepto mental
que nos permite analizar el mercado y las actividades humanas alli
desarrolladas. Es indispensable porque es la meta, aunque siempre
cambiante, de la accién y el intercambio; por otra parte, la infor-
macién nunca permanece inmutable el tiempo suficiente como para
ser considerada existente. No podemos concebir un estado de cosas
sin cambio o incertidumbre, y por lo tanto sin accién. El estado de
giro uniforme, por ejemplo, serfa incompatible con la existencia del
dinero, verdadero intermediario y eje de la estructura de intercambio.
El dinero se demanda y se retiene como mercancia solo porque es
mds comerciable que otras mercancias, es decir, porque su poseedor
se siente seguro de poder intercambiarlo. En un mundoe donde los
precios y las demandas permanecieran siempre iguales, tal deman-
da de dinero serfa innecesaria. El dinero se demanday se retiene solo
porque proporciona mayor seguridad para encontrar un mercado y
por la incertidumbre con respecto a las demandas en un futuro pré-
ximo. Por ejemplo, si cada uno supiera su consumo preciso en el
futuro —y esto podria conocerse en un sistema de economia de giro
uniforme— no habria razén para mantener un saldo en efectivo.
Este serfa invertido para luego ser recuperado en las cantidades nece-
sarias el dia en que hubiera que efectuar un gasto determinadeo. Pero
si nadie deseara atesorar dinero, este no existirfa, ni tampoco sistema
alguno de precios monetarios. Todo el mercado monetario quebraria.

el ventrenarnientor en técnicas agricolas, por ejemplo, para saber que no son aplica-
bles a bordo de un transatlintico. Ciertamente, €l entrenamiento en maremdtica, sin
prestar la atencién adecuada a la epistemologfa de las ciencias de la accién humana,
es probable que no permita alcanzar resultados exitosos cuando se aplica a estas dl-
timas, segin lo demuestra este ejemplo. La grandeza de Bshm-Bawerk como econo-
mista no necesita defensa a esta altura, Para un sentido homenaje a B6hm-Bawerk,
véase Joseph A. Schumpeter, «<Eugen von Bshm-Bawerk, 1851-1914», en Tén Great
Economiszs (Oxford University Press, Nueva York, 1951), pp. 143-90. Para un des-
crédito puramente asertivo y no fundamentado sobre la importancia de Bshm-Bawerk
como economista, véase Howard S. Ellis, su resefia del libro de Schumpeter, en el
Jeurnal of Political Economy, octubre, 1952, p. 434,
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Por lo tanto, la economia de giro uniforme no es realista, puesto que
no puede establecerse en la realidad y no podemos concebir sélida-
mente su establecimiento. Pero el concepto de economia de giro
uniforme es indispensable en el andlisis de la economia real. Si con-
sideramos la hipétesis de un mundo donde todo cambio ya se ha
realizado, podremos analizar, entonces, la direccién del cambio real.

3. ESTRUCTURA DE LA PRODUCCION.
UN MUNDO DE FACTORES ESPECIFICOS

Para una mejor comprensién del proceso de produccién, es de suma
importancia el tema de la especificidad de los factores, cuestién que
ya hemos tratade en el capitulo 1. Un factor espectfico es aquel que
es apropiado para la produccién de un dnico producto. Un factor
puramente inespecifico seria aquel que igualmente convendria para
la produccién de cualquier producto posible. Resulea claro que no
todos los factores pueden ser puramente inespecificos, ya que, en ese
caso, todos los factores serfan puramente intercambiables, es decir,
solo se necesitaria un facror. Pero hemos visto que la accién humana
implica la existencia de mds de un factor. Incluso la existencia de
un factor puramente inespecifico es inconcebible si consideramos
la «conveniencia en la produccién» en términos de valor mds que
en términos tecnoldgicos.® En efecto, si analizamos el concepro vere-
mos que no tiene sentide decir que un facter es «igualmente con-
veniente» en términos puramente tecnolégicos, puesto que no hay
manera de comparar las cantidades fisicas de un producto con las
de otro. Si X interviene en la produccién de tres unidades de A o
dos unidades de B, no hay manera de comparar estas unidades. Sola-
mente la valoracion de los consumidores establece una jerarquia de

6. La lirerarusa sobre economia ha sido inmensurablemente confundida por los
autores sobte teoria de la produccién que tratan los problemas en términos mds tecno-
légicos que de valoracidn. Para un excelense arriculo sobre este problema, véase Lionel
Robbins, «Rematks upon Certain Aspects of the Theory of Costs», Economic Journal,
marzo, 1934, pp. 1-18.
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bienes valorados, cuya interaccién establece los precios de los bienes
de consumo. Entonces, en términos relativos, los factores inespeci-
ficos se asignan a los productos més valorados por los consumido-
res. Es dificil imaginar un bien cualquiera que sea puramente ines-
pecifico e igualmente valorado en todos los procesos de produccién.
Entonces, fijamos la distincién principal entre el factor especifico,
que solo puede usarse en una linea de produccién, y el factor ines-
pectfico (de grados variables de convertibilidad), que puede ser usado
en mds de un proceso de produccién.

Ahora consideremos por un momento un mundo donde cada
bien es producido solo por varios factores especificos. En este mundo,
un mundo que es imaginable aunque bastante diferente del nues-
tro, cada persona, cada pedazo de terra, cada bien de capital, se desti-
narfa ala produccién de un bien en particular. No habria usos alter-
nativos de ningtin bien, de unalinea de produccién a otra. Entonces,
en toda la produccién mundial habria pocos «problemas econémi-
cos», es decir, no existiria el problema de la utilizacién de medios es-
casos aplicados a fines alternativos. Ciertamente, solo los consumi-
dores tendrfan adn que asignar sus escasos recursos monetarios a los
bienes de consumo preferidos. Fuera del mercado, cada uno —siem-
pre en calidad de consumidor— tendrfa que asignar su tiempo y
energfas al goce de diversos bienes de consumo. En la produccién
de bienes intercambiables, atin habria #na asignacién que cada hom-
bre tendria que hacer: cudnto tiempo se dedica al trabajo y cudnto
al ocio. Pero no habria problema para decidir a gué campo dedi-
carse, qué hacer con cada pedazo de tierra, cémo asignar los bienes
de capital. El empleo de los factores dependeria de la demanda del
producto final por parte de los consumidores.

La estructura de la produccién en tal mundo de factores especi-
ficos se asemeja al diagrama de la figura 1.

En este diagrama vemos dos bienes de consumo tipicos, Ay B,
representados como un rectdngulo negro al pie del diagrama. Cada
uno se produce mediante la cooperacién de los factores del nivel su-
perior siguiente, denominado P 1 o primer nivel de bienes de pro-
duccién. Estos bienes de capital del primer nivel son, a su vez, produ-
cidos con la ayuda de factores cooperativos del segundo nivel, y as{
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FiGura 1

ESTRUCTURA DE LA PRODUCCION EN UN MUNDO
DE FACTORES PURAMENTE ESPECIFICOS

P P

3 3

2 2

1 1

C C
(A) (B)

sucesivamente. El proceso continda, légicamente, en forma ascen-
dente hasta que los bienes de capital son totalmente producidos por
los factores tierra y trabajo, aunque esta etapa no estd representada
en ¢l diagrama. Las lineas conectan los puntos para sefialar el patrén
causal de los factores. En el diagrama, todos los factores son pura-
mente especificos puesto que ninguin bien se utiliza en diferentes etapas
del proceso o para producir diferentes bienes. Las flechas centrales
indican la direccién causal del esfrerzo, descendente, desde los bienes
de mds alto nivel de produccién a través de los de nivel intermedio,
llegando finalmente a los bienes de consumo. En cada etapa, la mano
de obra utiliza factores dados por la naturaleza para producir bienes
de capital, los cuales se combinan con mano de obra y factores dados
por la naturaleza —transformandose en bienes de capital de orden
inferior— hasta llegar a los bienes de consumo.

Ahora que hemos trazado la direccidn del esfuerzo productivo,
debemos trazar la direccién del ingreso monetario. Este tiene sentido
opuesto, desde los consumidores hacia los productores. Los consu-
midores adquieren el stock de un bien de consumo a un precio deter-
minado en el mercado, permitiendo a los productores obtener un
cierto ingreso. Dos de los problemas cruciales de la teoria de la pro-
duccién son: el mérodo por el cual se asigna el ingreso monetario y
el consiguiente problema del precio de los factores de produccién.
Primero consideremos la etapa mds «baja» de la produccién, la etapa
en que se logra el producto final. En esta etapa, numerosos factores
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(hasta ahora todos especificos) cooperan en la produccidn de los
bienes de consumo.” Existen tres tipos de factores: trabajo, natura-
leza y bienes de capital producidos. Imaginemos que un determi-
nado dia los consumidores adquieren cierta cantidad de un bien X,
por ejemplo, a un precio de 100 onzas de oro. Dada la cantidad del
bien vendido, el precio de esa cantidad total es igual al ingreso bruto
obtenido por la venta del bien. ;Cémo se asignardn estas 100 onzas
a los facrores de produccién?

En primer lugar, debemos hacer una suposicién acerca de la
propiedad del bien de consumo inmediatamente antes de su venta.
Es obvio que los propietarios serdn los receptores inmediatos de las
100 onzas de ingreso en oro. Digamos que en la Gltima etapa siete
factores han participado en la produccién: dos del tipo trabajo, dos
del tipo tierra y tres del tipo bienes de capital. Existen dos opcio-
nes con respecto a la propiedad final del producto (antes de ser ven-
dido al consumidor): a) todos los duefios de estos factores son duefios
del producto final en forma conjunta o b) el propietario de cada
factor vende el servicio de su factor a algin otro, y el dltimo (quien
puede, a su vez, contribuir con un factor) vende, finalmente, ¢l bien
al consumidor. Aunque esta dltima es casi la condicién universal,
serfa conveniente analizar la primera opcién.

Los que poseen el producto final, cualquiera que sea la alterna-
tiva adoptada, son «capitalistas», puesto que son duefios de bienes de
capital. Sin embargo, es mejor restringir el uso de este término para
designar a aquellos que han ahorrado dinero con el cual poder com-
prar factores. Esto, por definicién, no ocurre en la primera opcién,
donde los propietarios de los factores son duefios conjuntamente de

7. Debemos apresurarnos a agregar que esto #e significa la adopcién de la vieja
falacia clisica que trataba cada uno de estos grupos de factores como si fueran homo-
géneos. Resulta evidente que son heterogéneos y para los propdsitos de Ja formacién
de los precios, y en la accién humana, son tratados como tales. Solo ¢l mismo bien,
homogéneo para la valoracién humana, es tratade corno un «factor» coman, y wdos
los factores son tratados similarmente —por su contribucién al ingreso— por parte
de los productores. Sin embargo, las caregorias «tierra, trabajo y bienes de capital» son
esenciales para un andlisis mds profundo de los problemas de la produccign, en pari-
cular, el andlisis de los diversos ingresos y de la relacién del tiempeo con la produccién.
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los productos. El término «propietario del producto» es suficiente
para designar al duefio de los activos de capital, cualquiera que sea
la alternativa adoptada. Los duefios del producto son también «em-
presarios», puesto que asumen la mayor carga empresarial de ajus-
tarse a las condiciones inciertas del futuro. Sin embargo, al llamar-
los «empresarios», a secas, podriamos olvidarnos de que ellos son
también capitalistas o propiertarios del producto y que esta funcién
la continuarfan realizando aun en una economia de giro uniforme.

4. LA PROPIEDAD CONJUNTA DEL PRODUCTO
POR PARTE DE LOS DUENOS DE LOS FACTORES

Consideremos, en primer lugar, el caso de la propiedad conjunta por
parte de los duefos de todos los factores cooperativos finales.® Re-
sulta claro que las 100 onzas de oro les corresponden a los duefios
conjuntamente. Seamos totalmente arbitrarios y establezcamos que
un total de 80 onzas les corresponden a los duefios de los bienes de
capital y 20 onzas a los duefios del trabajo y de los factores dados
port la naturaleza. Es obvio que, cualquiera que sea la asignacién en
un mercado no intervenido, estard de acuerdo con el convenio contrac-
tual de todos y cada uno de los propietarios de los factores involu-
crados. Ahora resulta evidente que hay una diferencia importante
entre lo que sucede con el ingreso monerario del rabajador y del
duefio de la tierra, por una parte, y lo que ocurre con el ingreso del
duefio de los bienes de capital, por la otra. Los bienes de capital deben
ser producidos a su vez por el trabajo, la naturaleza y otros bienes de
capital. Por lo tanto, mientras que el que contribuye con su energfa de
«trabajo» (y esto por supuesto incluye tanto la energfa de direccién,

8. Debe entenderse que los «factores de produccions incluyen cada servicio que
avanza al producto hacia la etapa de consumo. De esta manera, tales servicios como
los «costes de comercializacién, publicidad, etc.» son servicios productivos tan legi-
timos como cualquier otro factor., La falacia en la espuria distincién encre los «costes
de producciéns y los «costes de venta» ha sido definitivamente demostrada por Mises,
en Human Action, p. 319
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como la llamada «laboral» en el lenguaje popular) ha ganado una
recompensa, el duefio de los bienes de capital ha gastado previa-
mente algin dinero para la produccién o la compra de sus propios
factores.

Resulta claro entonces que, puesto que solo los factores de pro-
duccién pueden obtener ingreso del consumidor, ¢/ precio de los bie-
nes de consumo, es decir, el ingreso obrenido por el bien de consumo,
equivale a la suma de los precios devengada por los factores de produc-
cidn, es decir, el ingreso devengado por los factores. En el caso de la pro-
piedad comiin o conjunta, esta es una verdad evidente, puesto que
solo un factor puede recibir un ingreso por la venta de un bien. Es
como si dijéramos que 100 onzas equivalen a 100 onzas.

:Pero qué sucede con las 80 onzas que arbitrariamente les hemos
asignado a los duefios de los bienes de capital? ;A quién le corres-
ponden en tltima instancia? Puesto que hemos supuesto, en este
ejemplo de propiedad comin, que todos los productos son posei-
dos en forma conjunta por los duefios de los factores, deducimos
que los bienes de capital, que también son productos, son poseidos
en forma conjunta por los factores de produccién del segundo nivel.
Digamos que cada uno de los tres bienes de capital de primer orden
fue producido por cinco factores, dos del tipo trabajo, uno del tipo
tierra, y dos del tipo bienes de capital. Todos estos propietarios de
factores poseen 80 onzas conjuntamente. Digamos que cada uno
de los bienes de capital de primer orden ha obtenido lo siguiente:

Bien de capital A: 30 onzas
Bien de capital B: 30 onzas
Bien de capital C: 20 onzas

Elingreso de cada bien de capital serd, entonces, de cinco duefios
de factores en el segundo nivel de produccién.

Resulta entonces que, conceptualmente, ninguno, en tiltimo and-
lisis, recibe un ingreso como duefio de un bien de capital. Puesto que
cada bien de capital analiticamente se resuelve en factores origina-
riamente dados por la naturaleza y por el trabajo, es evidente que
no le corresponde ningtin dinero al duefio de un bien de capital.
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Las 100 onzas, en su totalidad, deberian ser asignadas, en ultima
instancia, al factor trabajo y a los duefios de los factores dados por
la naturaleza, exclusivamente. Asi, las 30 onzas devengadas por los
duefios del bien de capital A serian asignadas a los cinco duefios de
factores, mientras que las cuatro onzas correspondientes a uno de
los bienes de capital del tercer nivel, coadyuvante en la produccién
del bien A, serfan asignadas al factor tierra, al trabajo y a los bienes
de capital de cuarto nivel, etc. En tiltima instancia, todo el dinero
se asigna solo al trabajo y a los factores dados por la naturaleza. El
diagrama de la figura 2 ilustra este proceso.

Al pie del diagrama vemos que las 100 onzas de oro se transfie-
ren de los consumidores a los productores. Parte de este dinero se
destina a los duefios de bienes de capital, otra parte a los duefios del

Ficura 2
INGRESQS DEVENGADOS POR LOS FACTORES
DE PRODUCCION

Ingreso de la tierra y el trabajo
100 onzas
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Gastos del consumidor
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factor tierray otra a los propietarios de la mano de obra. (La propor-
cién en que va a uno u otro grupo estd tomada arbitrariamente en
el ejemplo y no tiene importancia para este andlisis.) La cantidad
correspondiente a los duefios de los bienes de capital estd incluida
en la porcién sombreada del diagrama y la cantidad devengada zanto
por el trabajo como por los duefios de los factores naturales es la por-
cién en blanco del diagrama.

En la parte inferior, en el primer bloque, las 20 onzas recibidas
por los propietarios de los factores tierra y trabajo estan marcadas con
una flecha ascendente, seguida por otra similar en la parte superior
del diagrama; la linea superior muestra el dinero recibido, en dltimo
término, por los duefios de los diversos factores. El tamafio de la
linea de la parte superior (100 onzas) debe ser igual al de la linea
de la parte inferior (100 onzas), puesto que el dinero finalmente re-
cibido por los duefios de los factores debe ser equivalente al dinero
gastado por los consumidores.

Ya en lalinea 2, seguimos la suerte de las 80 onzas que han corres-
pondido a los duenos de los bienes de capital de primer orden. Su-
pongamos que 60 onzas corresponden a los duefios de los bienes de
capital de segundo orden y 20 onzas al factor trabajo y a los factores
dados por la naturaleza, ambos de segundo orden. Una vez mds, el
drea en blanco de las 20 onzas estd marcada con una flecha ascen-
dente, que representa lo que finalmente reciben los duefios de los
factores, y también estd marcada en la linea tope del diagrama. El
mismo proceso se repite mientras ascendemos en el orden de los bie-
nes de capital. Por supuesto que, en cada etapa, la cantidad obtenida
por los duefios de los bienes de capital es cada vez menor, puesto que
corresponde cada vez mds a los duefios del trabajo y de los recursos
naturales. Por dltimo, en la etapa mds alta imaginable, las 20 onzas
que quedan, ganadas por los duefios de los bienes de capital del nivel
anterior, se asignan solo a los factores tierra y trabajo, puesto que habre-
mos llegado a la etapa en la que todavia no se ha producido ningiin
bien de capital y solo existen el trabajo y la naturaleza. El resultado es
que las 100 onzas son finalmente asignadas a los espacios en blanco,
es decir, a los factores tierra y trabajo. La flecha larga ascendente a la
izquierda del diagrama indica la direccién del ingreso monetario.
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Al hecho evidente de que el ingreso por la venta de un bien de con-
sumo equivale al gasto en ese bien por parte de los consumidores,
podemos agregarle una verdad aplicable a cada etapa de produccién,
que es la siguiente: e/ ingreso por la venta de un bien de capital equi-
vale al ingreso devengado por los factores de produccion de ese bien.

En el mundo que hemos examinado, donde todos los productos,
en cualquiera de las etapas, son poseidos conjuntamente por los due-
fios de sus factores, resulta claro que el primer trabajo se hace en la
etapa mds alta. Los duefios de la tierra y el trabajo invierten estos fac-
tores para producir el bien de capital de orden mds alto (en este caso,
el quinto orden); luego estos propietarios transficren el bien a los
duenos del trabajo y la tierra en la etapa inferior siguiente, quienes
producen el bien de capital de cuarto orden que a su vez coopera con
los factores trabajo y tierra de esa etapa para producir un bien de or-
den mds bajo, y asi sucesivamente. Por fin llegamos a la etapa mds
baja y los factores cooperan produciendo el bien de consumo, que
luego se vende a los consumidores.?

En el caso de la propiedad conjunta no se forma una clase sepa-
rada de propietarios de bienes de capital. Todos los bienes de capital
producidos son poseidos en forma conjunta por los duefios de los
factores productivos tierra y trabajo; los bienes de capital del orden
siguiente hacia abajo son poseidos por los duefios de los factores tierra
y trabajo de esa siguiente etapa, junto con los duehos que previamente
cooperaron, etc. En conclusidn, la estructura total de bienes de capi-
tal comprometida en cualquier linea de produccién es poseida conjun-
tamente por los duefios de la tierra y del trabajo. El ingreso obtenido
por la venta final del producto a los consumidores solo les correspon-
de a los duefios de la tierra y el trabajo; no hay un grupo separado de
duefios de bienes de capital a quienes corresponda ingreso alguno.™

9. Sobre la estructura de la produccidn, véase Wieser, op. cit., pp. 47 ss.

10. En la prictica, una o mds personas pueden ser duefias de cualquiera de los fac-
tores. De esta manera, los factores originarios pueden ser conjuntamente poseidos por
varias personas. Esto no afecta nuestro andlisis. El dnico cambio es que los copropieta-
rios de un factor tendrfan que distribuir el ingreso del factor de acuerdo con un contrato
voluntario previamente establecido. Pero el tipo de distribucién permaneceria igual.
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Resulta evidente que el proceso de produccién toma tiempo y es
mucho mayor cuanto mds complejo es ese proceso. Durante este
tiempo todos los factores han tenido que trabajar sin remuneracion;
han tenido que trabajar tinicamente con la expectativa de obtener
un ingreso futuro. Su ingreso lo recibirdn en una fecha posterior.

El ingreso que recibirfan los factores, en un mundo de factores
puramente especifico, depende enteramente de la demanda del con-
sumidor por ese producto final en particular.

Si los consumidores gastan 100 onzas en el bien, entonces los
factores recibirdn 100 onzas en forma conjunta. Si gastan 500 onzas,
los factores recibirdn esa cantidad. Si no gastan nada en el producto
y los productores han cometido el enorme error empresarial de
trabajar sobre un producto que los consumidores no compran, los
factores no recibirdn nada. El ingreso monetario conjunto ganado
por los duefios de los factores fluctda pari passu con la demanda del
producto por parte de los consumidores.

En este caso surge naturalmente una pregunta: ;qué les sucede
a los duefios de los factores que no reciben nada? ;Deben «morir
por inanicién»? Bdsicamente no podemos responder a esta pregunta
para un caso en particular, pues la economia prueba verdades acerca
de los ingresos «funcionales» en la produccién y no acerca de los in-
gresos de una persona determinada. En otras palabras, una persona
puede no tener ningtin ingreso por este bien, mientras que al mismo
tiempo recibe un retorno sustancial por la propiedad de otra porcién
de tierra. En los casos en los que no existe tal propiedad en otra
drea, el individuo puede dedicarse a producir aisladamente, sin reci-
bir por ello un retorno monetario o, si ha acumulado un saldo mone-
tario en efectivo, puede comprar bienes reduciendo ese saldo. Ademds,
al haber acumulado dicho saldo, puede invertir en tierra o en bienes
de capital o en su propia organizacién productiva aplicada a otra li-
nea de produccién. Su trabajo —segtin nuestras suposiciones—
puede ser un factor especifico, pero su dinero es utilizable en cual-
quier linea de produccién.

Supongamos el peor de los casos posibles: un hombre sin efec-
tivo alguno, sin activos y cuya labor es un factor especifico para un
producto que tiene poca o ninguna demanda por parte del consu-
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midor." ;No es este un verdadero ejemplo de un individuo dejado
a la deriva por la existencia del mercado y por la especializacién que
prevalece en éI? Al supeditarse al consumidor, ;no ha puesto su feli-
cidad y su existencia en peligro? Aun dando por sentado que la gente
elije un mercado, ;no se vuelve trdgica la eleccién para muchos?

La respuesta es que, en cualquiera de los casos, no hay tal rigi-
dez en el proceso de mercado. Porque aun en este caso imposible,
el individuo #no estaria peor de lo que habrfa estado en aislamiento
o recurriendo al trueque. Siempre podria volver al aislamiento si
considerara que no le es posible lograr sus fines a través del proceso
de mercado. El mero hecho de que tengameos en cuenta esta posi-
bilidad evidencia las enormes ventajas que el mercado le propor-
ciona a cada individuo. Realmente podemos empiricamente decla-
rar que, sin el mercado moderno y desarrollado y retrotrayéndonos
al aislamiento, la mayorfa abrumadora de los individuos no podria
obtener suficientes bienes intercambiables para su existencia. No
obstante, esta eleccién siempre queda a disposicién de cualquiera
que, por alguna razén, prefiera voluntariamente el aislamiento y
no los enormes beneficios del sistema de mercado. En consecuen-
cia, las quejas hechas contra el sistema de mercado por personas
descontentas son, por cierto, erréneas y fuera de lugar. Cualquier
persona o grupo, en un mercado no intervenido, es libre de aban-
donarlo en cualquier momento y de retirarse y adoptar cualquier
otra forma de acuerdo cooperativo. La gente puede elegir el aisla-
miento individual, o puede establecer alguna clase de aislamiento
en grupo, o empezar desde el principio para volver a crear su propio
mercado. En cualquier caso, en el mercado libre la eleccién perte-
nece enteramente a las personas y son ellas quienes deciden de acuer-
do con sus preferencias, no entorpecidas por la amenaza o el uso de
violencia.”?

1. En realidad, este caso no puede ocurrir, puesto que el trabajo, como mds tarde
veremos, es siempre un factor inespecifico,

12, Por consiguiente, nuestro punto de visia es que el término «soberania del con-
sumidor» es sumamente inapropiado y seria mds adecuado urilizar ¢l término «sobe-
rania individual» para describir el sistema de mercado libre. Para un anilisis del con-
cepto de «soberania del consumidors, véase el capitulo 10 de este libro.
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Nuestro ejemplo del «peor de los casos» nos permite analizar una
de las objeciones mds populares efectuadas a la sociedad libre: «esta
le proporciona libertad para morirse por inanicién». Primero, del
hecho de que esta objecién sea tan difundida podemos concluir que
debe haber suficiente gente tan caritativa como para hacer dona-
ciones a estos infortunados. Sin embargo, hay una refutacién mds
importante, y es que el argumento de <libertad para morirse por
inanicién» se basa en el hecho de que se confunde «libertad» con
«abundancia de bienes intercambiables». Ambos son concepros dis-
tintos. La libertad es conceptualmente definible solo como ausen-
cia de restricciones interpersonales. Robinson Crusoe en la isla de-
sierta tiene una libertad absoluta, puesto que no hay ninguna otra
persona que lo estorbe. Pero no estd viviendo necesariamente en la
abundancia, Por cierto, es probable que esté constantemente al bor-
de de la inanicién. El hecho de que el hombre viva en un determi-
nado nivel de pobreza o de abundancia depende del éxito que tanto
¢l como sus antecesores hayan tenido en su lucha con la naturaleza
y en la ransformacién de los recursos dados por la naturaleza en
bienes de capital y de consumo. Por consiguiente, los dos proble-
mas son independientes. Crusoe es totalmente libre, aun muriéndo-
se de hambre, mientras que es posible, aunque no muy probable,
que una persona, en un momento dado, sea esclavay ala vez suamo
la mantenga en la riqueza. No obstante, hay una relacién impor-
tante entre ambas situaciones, porque hemos visto que un mercado
libre tiende a llevar abundancia a todos los que participan de él, y
veremos mds adelante que la intervencién violenta en el mercado y
una sociedad hegeménica tienden a generar pobreza general, El
hecho de que una petsona tenga libertad para morirse de inanicién
#no es, por consiguiente, una condena al mercado libre, sino que se
refiere a un simple hecho de la naturaleza: cada nifio viene al mundo
sin capirtal y sin recursos propios. Por ¢l contrario, como veremos
mds adelante, es el mercado libre de una sociedad libre el que provee
el dnico instrumento para reducir o eliminar la pobreza y proveer
abundancia.
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5. EL COSTE

En este punto introduzcamos nuevamente el concepto de «coste»
dentro del andlisis. Ya hemos visto que el coste «<marginal» de cual-
quier decisién es la utilidad mds alta siguiente, que debemos sacti-
ficar a causa de esa decisién. Cuando un medio M debe distribuirse
entre los fines |, F, y P, y F, es el fin situado en el lugar mds alto
en la escala de valores del mdmduo, este se esfuerza por asignar los
medios de manera que pueda lograr sus fines mds valorados, renun-
ciando a aquellos que no lo son y tratando de obtener tantos fines
como pueda con los medios disponibles. Si asigna sus medios a F,
yaF, ydebedejar F;, este es el coste marginal de su decision. Si falla
en su decisién y obtiene F 5 €n lugar de F,, entonces ex post —retros-
pectivamente— habrd sufrido una pérdida teniendo en cuenta el
curso que podrfa haber tomado.

:Cudles son los costes involucrados en las decisiones vomadas
por los duefios de los factores? En primer lugar, hay que hacer hin-
capié en que estos costes son subjetivos y no pueden ser determi-
nados con precisién por observadores externos, ni ser medidos ex
post por contadores observadores.” En segundo lugar, resulta claro
que, dado que los factores, tales como la tierra y los bienes de capi-
tal producidos, tienen solo un uso: la produccién de este producto
{en virtud de que son puramente especificos), no ocasionan cosze
alguno a su poseedor al ser utilizados en la produccién. En los ¢érmi-
nos de nuestro problema, la dnica alternativa para sus poseedores
serfa dejar la terra sin utilizar y no recibir ningdn ingreso. Sin em-
bargo, el uso del trabajo si tiene un coste, de acuerdo con el valor del
ocio abandonado por los trabajadores. Por supuesto que este valor
no puede medirse en términos de dinero y, necesariamente, difiere
de un individuo a otro, ya que no puede haber comparacién entre
las escalas de valores de dos o mds personas.

13. Véase el excelente andlisis sobre el coste efectuado por G.E Thirlby, «The Sub-
jecive Theory of Value and Accouncing Coses, Economica, febrero, 1940, pp, 33 ss,
y especiaimente de Thirlby, «Economist’s Cost and Equilibrium Theoty», Economica,
mayo, 1960, pp. 148-53,
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Una vez que el producto final ha sido producido, continda lo
analizado en el capitulo anterior y resulta claro que, en la mayoria
de los casos, la venta del bien al precio establecido en el mercado,
cualquiera que este sea, es lo menos costoso, excepto en los raros casos
de consumo directo por parte del productor o en los casos de anti-
cipacién de un aumento de precios en el futuro cercano. Esta venta
es la menos costosa si la consideramos desde el punto de vista apro-
piado: el punto de vista del sujeto actuante en ¢l instante mismo de
llevar a cabo la accién. El hecho de que este sujeto no se habria de-
dicado al trabajo si hubiera sabido por adelantado el precio acrual
puede indicar la existencia de poca capacidad de juicio para la toma
de decisiones, pero esto no afecta en nada la situacién presente.

Ahora, habiendo realizado todo el trabajo y terminado el pro-
ducto, el coste originario —subjetivo— ya ha sido contraido y ha
desaparecido al tomar la decisién originaria. Ahora no hay alter-
nativa para la venta del bien al precio establecido en el mercado y,
por lo tanto, la venta es lo menos costoso.™* En consecuencia, resulta
evidente que, una vez que se ha creado el producto, el «coste» no
tiene influencia en su precio. Los costes pasados, siendo efimeros,
son irrelevantes para la determinacién de los precios presentes. La
agitacién que se produce a menudo con las ventas efectuadas 2 un
valor «por debajo del coste» se coloca ahora en su perspectiva adecuada.
Resulta evidente que en el sentido pertinente del término «coster
no pueden llevarse a cabo esas clases de ventas. La venta de un bien
ya producido probablemente se efectde sin ningtin coste, y si no es
asi, y el precio estd por debajo del coste, el vendedor entonces guar-
dard el bien en lugar de venderlo.

14. Como dice Thirlby, «el coste es efimerox. El coste involucrado en una deci-
sion en particular pierde su significado con la toma de la decision porque la decisién
desplaza el curso de accidn alternativo. Thirlby, «Subjetive Theory of Values, ap. cir.
p. 34. Y Jevons: «Una vez becho el trabajo, no tiene influencia sobre el valor futuro de
un articulo dado: se va y se pierde para siempre. En el comercio, el pasado es siempre
pasado y siempre se comienza de nuevo, juzgando los valores de las cosas con una vi-
sion sobre la ucilidad futura. La industria existe esencialmente con visién hacia el fu-
turo, ¥ no hacia el pasador. Jevons, sp. cir., p. 164.
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Nadie niega que los costes tengan influencia en la produccién.
Sin embargo, esa influencia no se ¢jerce directamente sobre el precio
sino sobre la cantidad que serd producida o, de manera mds especi-
fica, sobre el grado en que van a ser utilizados los factores. Hemos
visto en nuestro ejemplo que la tierra y los bienes de capital serdn uti-
lizados a su mdxima capacidad posible, puesto que no hay ganancia
o beneficio en dejar que permanezcan ociosos.” El trabajo implica
costes con respecto al ocio al que se renuncia. El ingreso monetario
que alguien espera obtener de su trabajo es el factor decisivo en lo re-
ferente a emplear o no su trabajo en el producto, o cudnto trabajo de-
dicar a él. El ingreso monetario es ordenado en su escala subjetiva de
valores junto con el coste que implica renunciar al tiempo libre y asf
toma su decisién con respecto a la cantidad de trabajo que dedicard
ala produccién. La elevacién de los costes en las escalas de valores in-
dividuales es, por lo tanto, #no de los determinantes de la cantidad
que serd producida. Por supuesto, este stock desempefia posterior-
mente un papel en la determinacién del precio de mercado, puesto
que la cantidad ofrecida serd valorada por los consumidores de acuerdo
con la ley de la utilidad marginal decreciente. Sin embargo, con esto
estamos lejos de afirmar que el coste determina el precio o que se
combina con la utilidad para la determinacién de este. Podemos re-
sumir brevemente la ley del precio (que en este punto solo puede ex-
presarse en relacién con los factores especificos y la propiedad conjunta,
pero que mds adelante comprenderemos que es verdadera para cual-
quier arreglo de la produccién). Segtin sus escalas de valores, los indi-
viduos valoran una existencia dada de bienes segiin sus utilidades,
estableciendo los precios de los bienes de consumo; ese stock se produce
de acuerdo con las decisiones tomadas por los productores que previa-
mente han sopesado en sus escalas de valores el ingreso monetario pro-
veniente de los consumidores, y los costes subjetivos (simplemente las
utilidades a las que se renuncia) involucrados en la produccién.

15. Indudablemente habrd excepciones, tales como los casos donde el duefio ob-
tiene placer por la permanencia ociosa de la tierra o de los bienes de capital, como €l
placer estético de ver la tierra como bosque no cultivado. Entonces estas alternativas
son también costes cuando se toma una decisién sobre el uso de la tierra.
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En el primer caso, las valoraciones de la utilidad son general-
mente (aunque no siempre) efectuadas por los consumidores; en el
tltimo caso, por los productores. Pero resulta claro que los determinan-
tes del precio son solamente las utilidades subjetivas de los individuos
al valorar las condiciones y opciones dadas. No hay costes «objeti-
vos» o «reales» que determinen o que se coordinen para la determi-
nacién de los precios.™®

Si investigamos mds detenidamente los costes de los trabajadores
en la produccién, veremos que lo que estd involucrado no es simple-
mente una cuestién de renunciamiento al ocio. Existe otro elemento,
aunque en este caso entrelazado: se renuncia a los bienes presentes a
cambio de la expectativa de obtener un ingreso en ef fururo. Asi,
agregado al elemento ocio-trabajo, los trabajadores, en este caso, de-
ben esperar algiin tiempo antes de obtener la retribucién, mientras
tienen que abandonar su ocio en el presente o en diversos periodos
previos a la obtencién de la retribucién. Por consiguiente, vemos
que ¢l tiempo es un elemento critico en la produccién y su andlisis
debe estar presente en cualquier teoria de la produccién.

Cuando los duefios de los factores se aventuran en un proceso
de produccién cuyo rédito necesariamente tendrd vigencia en el

16. Es desafortunado el hecho de que estas verdades, sustancialmente establecidas
pot la cescuela austriaca de economfas {incluidos algunos ingleses y estadounidenses)
hace cetea de tres cuartos de siglo, hayan sido casi enteramente oscurecidas por la acep-
tada doctrina ecléetica que dice que los «costes reales» y la utilidad se coordinan de al-
guna manera en la determinacién del precio, siendo los «costes» «realmente» mds impar-
tantes «en el lacgo plazos. ;Cudnras veces ba sido invocada la analogfa de la urilidad y
el coste de Alfred Marshall: «las dos hojas de una tijera» como un susticuto del andlisis!
Emil Kauder ha proporcionado una interpreracion interesance acerca de la razén por
la cual fracasé el pensamiento britdnico en la adopcidn. del enfoque del valor subjetivo
en las centurias previas. El atribuye al antecedente calvinista de los lasicistas britdnicos
como Smith y Locke el énfasis sobte el trabajo y el coste real, en contraposicion a la
urilidad subjetiva y a la satisfaccién. Es de particular interés aqui mencionar el antece-
dente fuertemente evangélico de Matshall. Implicita en su tratamiento estd la segunda
razén del fallo de los cldsicos para seguir la idea subjetivista: su busqueda de una medida
invatiable del valor. Esta bisqueda incorporaba el deseo «cientificos de imitar los méto-
dos de las ciencias naturales. Emil Kander, «The Retarded Acceprance of the Marginal
Utilicy Theory», Quarterly fournal of Economics, noviembre, 1953, pp. 564-75.
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futuro, estdn abandonando su ocio y otros bienes de consumo de
los que podrian haber gozado sin trabajar o haber obtenido antes
con procesos de produccién mids cortos. Con el fin de invertir su
trabajo y su tierra en un proceso de produccién dado, deben restrin-
gir su consumo presente al maximo posible. Esto implica la renun-
cia, sea al consumo inmediato o al consumo resultante de procesos
de produccién mds cortos. Se renuncia a un consumeo presente con
la expectativa de un consumo fitruro. Puesto que hemos visto que
la ley universal de la preferencia temporal sostiene que cualquier
satisfaccion serd preferida en forma inmediata antes que con poste-
rieridad, una satisfaccién equivalente serd preferida lo mis pronto
posible. Se renunciard al consumo presente de un bien si se prevé
un mayor consumo ex el fururo, dependiendo el nivel de la gracifi-
cacién de la preferencia temporal. Esta restriccién del consumo
presente es el aborro (véase el andlisis efectuado en el capitulo 1).

En un mundo donde los productos son poseidos en forma
conjunta por los duefios de los factores, los propietarios originales
de la tierra y del trabajo deben hacer su propio ahorro; aun en una
economia monetaria, no hay una expresién monetaria para repre-
sentar el ahorro total. Los duefios de la tierra y del trabajo renun-
cian a cierta cantidad de consumo presente y ahorran en varias for-
mas con el fin de invertir su tiempo y su trabajo para producir el
producto final. Sus ingresos los obtienen finalmente, por ejemplo,
después de un afio, cuando venden el bien a los consumidores y los
duefios en conjunto reciben las 100 onzas. Sin embargo, para nosotros
es imposible decir cudl fue el ahorro o inversién que operé en térmi-
nos monetarios.

6. LA PROPIEDAD DEL PRODUCTQ POR PARTE
DE LOS CAPITALISTAS. ETAPAS AMALGAMADAS

Hasta este punto hemos analizado el caso en el cual los dueiios de la
tierra y el trabajo (los factores originarios) restringen su posible con-
sumo e invierten sus factores en un proceso de produccién que, al
cabo de cierto tiempo, produce un bien de consumo para ser vendido
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a los consumidores a cambio de su dinero. Ahora consideremos una
situacién en la cual los duefios de los factores no se apropian del
producto final. ;Cémo puede ocurrir? Primero, olvidémonos de las
diversas etapas del proceso de produccién y supongamos por el
momento que todas las etapas pueden unificarse. Entonces, un indi-
viduo o grupo de individuos actuando conjuntamente pueden, en
el presente, ofrecer pagar dinero a los duefios de la tierra y del trabajo
y asi comprar el servicio de sus factores. Los factores, entonces, ope-
ran y generan el producto que, conforme a los términos establecidos
en el acuerdo, pertenece a la nueva clase de propietarios del producto.
Estos duefios del producto han adquirido los servicios de los facto-
res tierra y trabajo, mientras han estado contribuyendo a la produc-
cién, y luego venden el producto final a los consumidores.

¢Cudl ha sido la contribucién de estos duefios del producto o
«capitalistas» al proceso de produccién? Su contribucién fue la si-
guiente: los capitalistas efectuaron el ahorro y la restriccién del con-
sumo, en vez de que lo hicieran los duefios de la tierra y del trabajo.
Los capitalistas originariamente ahorraron, por ejemplo, 95 onzas
de oro, que pudieron haber gastado en la adquisicién de bienes de
consumo. Sin embargo, se abstuvieron de hacer eso y, en su lugar,
adelantaron el dinero a los duefios de los factores a quienes paga-
ron por sus servicios mientras estaban operando, ddndoles el dinero
antes de que el producto fuera efectivamente producido y vendido
a los consumidores. Por eso los capitalistas hacen una contribucién
esencial a la produccién. Liberan a los duefios de los factores de la
necesidad de sacrificar bienes presentes y esperar los futuros. Por el
contrario, los capiralistas proporcionan bienes presentes de sus propios
ahorros (es decir, dinero con el cual se adquieren los bienes presen-
tes) a los duefios de los factores originarios. En pago por este abaste-
cimiento de bienes presentes, estos tltimos retribuyen con sus servi-
cios productivos a los capitalistas, quienes se convierten en los duefios
del producto. Precisando aun mds, los capitalistas se hacen duefios
de la estructura de capital, de toda la estructura de bienes de capital
a medida que se producen. Manteniendo la suposicién de que un ca-
pitalista, o un grupo de ellos, posee todas las etapas de la produccién
de un bien, los capitalistas contintan adelantando bienes presentes
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a los duefios de los factores a medida que el «afio» transcurre. Con
el correr del tiempo se producen, primero, bienes de capital de orden
superior, luego son transformados en bienes de capital de orden
inferior y asi, sucesivamente, hasta que se transforman en el producto
final. En todo momento, esta estructura integra es propiedad de los
capiralistas. Destacamos que, cuando un capiralista posee la estruc-
tura total, estos bienes de capital, cualesquiera que sean, no le hacen
a &l ningtin bien. Supongamos que un capitalista ya ha adelantado
80 onzas por un periodo de varios meses a los duefios del trabajo y
de la tierra en una linea de produccién. Tendrd en su poder, como
resultado, una masa de bienes de capital de quinto, cuarto y tercer
orden. Sin embargo, ninguno de estos bienes de capital le serd de
utilidad, hasta que puedan ser procesados posteriormente y se ob-
tenga, y venda al consumidor, el producto final.

La literatura popular le atribuye enorme «podet» al capiralista y
considera muy importante el hecho de que sea propietario de una
masa de bienes de capital, con una gran ventaja sobre los demds in-
dividuos en la economia. Sin embargo, vemos que esto estd lejos de
ser cierto y que lo opuesto bien podtia ser verdad, va que el capita-
lista ha ahorrado lo maximo posible en el consumo de bienes y ha
contratado los servicios de los factores para producir sus bienes de
capital. Los duefios de estos factores poseen el dinero por el que, de
otra manera, tendrian que haber ahorrado y esperado (soportando
incertidumbre), mientras que el capitalista solo vene una masa de
bienes de capital, una masa que no le serd de ningiin valor a menos
que pueda ser transformada posteriormente y que pueda vender el
producto final a los consumidores.

Cuando el capitalista adquiere los servicios de los factores ;cuil
es exactamente el intercambio que se establece? El capitalista otorga
dinero {un bien presente) a cambio de recibir los servicios de los
factores (trabajo y tierra) que trabajardn para abastecerlo de bienes
de capital. En otras palabras, lo abastecerdn de bienes futuros. Los
bienes de capital, por los que ¢l paga, son estaciones en su camino
hacia el producto final: el bien de consumo. En el momento en que
la tierra y ¢l trabajo son arrendados para producir bienes de capi-
tal, estos y, por consiguiente, los servicios del trabajo y de la tierra,
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son bienes futuros, que materializan la entrega esperada de un bien
en el futuro —un bien que podrd ser luego consumido—. El capi-
talista que compra los servicios de la tierra y el trabajo en el afio 1
para trabajar en un producto, que finalmente se convertird en un bien
de consumo listo para la venta en el afio 2, estd adelantando dinero
(un bien presente) a cambio de un bien futuro (la obtencién de mds
dinero en el futuro, por la venta del producto final). Un bien presente
se intercambia por un bien futuro esperado.

En nuestro ejemplo, suponemos que los capitalistas 70 poseen
factores originarios, en contraposicién al primer caso en el cual los
productos eran posefdos en forma conjunta por los duefios de los
factores. En nuestro caso, los capitalistas al principio poseen dinero,
con el cual compran los servicios de la tierra y el trabajo con el fin
de producir bienes de capital que son finalmente transformados por
la tierra y el trabajo en bienes de consumo. En este caso suponemos
que en ningtiin momento el capitalista posee alguno de los factores
tierra o trabajo. Por supuesto, en la vida real puede haber, y de hecho
hay, capitalistas que trabajan como administradores en el proceso
de produccién y también son propietarios de la tierra sobre la cual
operan. Sin embargo, desde el punto de vista analitico, es necesario
aislar estas diversas funciones. A esos capitalistas que solo poseen los
bienes de capital y el producto final antes de la venta podemos lla-
marlos «capitalistas puros».

Ahora agreguemos transitoriamente otra restriccién a nuestro
andlisis, a saber, que todos los bienes y servicios de los productores
solo se alquilan, nunca se adquieren en su totalidad. Este es un su-
puesto ttil que mantendremos aun mucho después de que abando-
nemos el supuesto de la especificidad de los factores. Aqui supone-
mos que los capitalistas puros nunca adquieren la totalidad de un
factor que, por si mismo, puede brindar varias unidades de servicio.
Solo pueden contratar los servicios de los factores por unidades de
tiempo. Esta situacién es andloga a las condiciones descritas en el
capitulo 4, seccién 7, anteriormente analizadas, en las que los consu-
midores compraban o «alquilaban» unidades de servicio de un bien
en vez de comprar los bienes como un todo. Por supuesto que, en
una economifa libre, este arrendamiento o alquiler siempre debe
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ocurrir en el caso de los servicios del trabajo. El trabajador, siendo
un hombre libre, no puede ser comprado; es decir, no se le puede
pagar por la totalidad de sus servicios futuros anticipadamente, pues
estaria asf bajo el dominio de su comprador. Esta serfa una condi-
cién de esclavitud y, aun cuando fuese «esclavitud voluntaria», como
hemos visto, no puede existir en un mercado libre debido a la inalie-
nabilidad del individuo. Por consiguiente, no puede comprarse a
un trabajador pero si sus servicios durante un cierto periodo, es decir,
pueden alquilarse o contratarse.

7. LOS BIENES PRESENTES Y FUTUROS;
LA TASA DE INTERES PURA

Dejamos para mds adelante la parte principal del andlisis de la valo-
racién de los servicios productivos y de los factores de produccién.
Sin embargo, en este punto podemos ver que las adquisiciones de
los servicios del trabajo y de la tierra son precisamente andlogas. El
tratamiento cldsico del ingreso productivo considera al trabajo como
el pago por la prestacién de un servicio, mientras que la tierra obtiene
rentas y se supone que uno y otro estdn sujetos a leyes completamen-
te diferentes. Sin embargo, en la realidad, los pagos por los servicios
del trabajo y la tierra son andlogos. Ambos son factores productivos
originarios y en caso de alquilar la tierra en vez de comprarla ambos
son arrendados por unidad de tiempo y no vendidos en su totalidad.
Por lo general, quienes escriben sobre economia han llamado «empre-
sarios» a esos capitalistas que compran los factores trabajo y tierra
con la expectativa de una recompensa monetaria futura por la venta
del producto final. Sin embargo, son empresarios solo en la econo-
mfa real de incertidumbre. En una economia de giro uniforme, donde
todas las acciones del mercado se repiten indefinidamente y donde,
por consiguiente, no hay incertidumbre, el empresario desaparece.
No hay futuro incierto que prever y sobre el cual hacer proyectos.
Llamar a esos capitalistas simplemente empresarios implica tdcita-
mente decir que en la economfa de giro uniforme no habr4 capita-
listas, o sea, que no habr4 ningtin grupo que ahorre dinero y contrate
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los servicios de los factores, obteniendo bienes de capital y de consumo
para luego venderlos. Sin embargo, en realidad no hay razén por la
cual los capitalistas puros no deban continuar operando en una eco-
nomia de giro uniforme. Aun cuando los ingresos finales y la de-
manda del consumidor fuesen seguros, los capitalistas deberian estar
suministrando bienes presentes a los duefios del trabajo y de la tierra a
fin de liberarlos de la carga de esperar hasta que los bienes futuros
sean producidos y finalmente transformados en bienes de consumo.
Su funcién, porlo tanto, permanece en la economia de giro uniforme,
para suministrar bienes presentes y asumir la carga de esperar las
utilidades futuras durante el periodo del proceso de produccién. Su-
pongamos simplemente que la suma que los capitalistas pagaron
fue de 95 onzas y que la venta final fue de 100 onzas. Las 5 onzas
distribuidas a los capitalistas son el pago por su funcién de suminis-
trar bienes presentes y de esperar por un ingreso futuro. En resumen,
los capitalistas, en el afio 1, compraron bienes futuros por un valor
de 95 onzas y después vendieron el producto transformado, por 100
onzas, en el afio 2, cuando ya se habfa convertido en un bien presente.
En otras palabras, en el afio 1 el precio de mercado de un ingreso pre-
visto (cierto) de 100 onzas solo era de 95 onzas. Resulta evidente
que esto se deduce del hecho universal de la preferencia temporal
y del beneficio resultante de un determinado bien en el presente so-
bre la perspectiva actual de su futura adquisicién.

En la economfa monetaria, puesto que el dinero interviene en
todas las transacciones, el descuento de un bien futuro respecto de un
bien presente puede expresarse, en todos los casos, en términos de
un determinado bien: el dinero. Esto es asf porque el dinero es un bien
presente y porque los derechos sobre bienes futuros casi siempre se
expresan en términos de ingresos monetarios futuros.

En nuestro andlisis, hemos supuesto que todos los factores de
produccién son puramente especificos para una linea particular de pro-
duccién. Sin embargo, cuando los capitalistas han ahorrado dinero
(«capital monetario»), estdn en libertad de adquirir los servicios de
los factores para cualquier linea de produccién. El dinero, e/ medio
general de intercambio, es precisamente inespecifico. Si, por ejemplo,
el ahorrador considera que puede invertir 95 onzas en el proceso
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de produccién ya mencionado y ganar 100 onzas en un afio, o invet-
tir 95 onzas en cualquier otro proceso y ganar 110 onzas en un afio,
invertird su dinero en el proceso en el que obtenga mayor utilidad.
Resulta claro que la linea en la cual se verd impulsado a invertir serd
aquella que le dé la m4s alta rasa de retorno sobre su inversién.

El concepto de #asa de retorno resulta necesario para poder compa-
rar diferentes inversiones potenciales durante distintos periodos y
que involucran diferentes sumas de dinero. Independientemente de
la cantidad de dinero que ahorre, pretenderd recibir la mayor suma
posible en concepto de retorno neto, es decir, la tasa mds alta de re-
torno neto. El retorno absoluto debe referirse a unidades de tiempo
y esto se logra determinando la tasa por unidad de tiempo. De esta
manera, un retorno de 20 onzas sobre una inversién de 500 durance
2 afios es de 2% anual, mientras que un retorno de 15 onzas sobre
[a misma inversién durante un aio serfa de 3% anual.

En una economia de giro uniforme, una vez que la informacién
quede determinada y continte sin cambio, la tasa de retorno neto
sobre la inversién del dinero setd la misma en cada linea de produc-
cién. Si los capitalistas pueden ganar el 3% anual en un proceso de
produccién y el 5% en otro, dejardn de invertir en el primero e in-
vertirdn mds en el ltimo, hasta que las tasas de retorno sean unifor-
mes. En este tipo de economfa no hay incertidumbre empresarial
y la tasa de retorno neto es la proporcién de intercambio pura exis-
tente entre los bienes futuros y presentes. Esta tasa de retorno es la
tasa de interés. Esta tasa de interés pura serd uniforme durante todos
los periodos y para todas las lineas de produccidn y permanecerd
constante en la economia de giro uniforme.”

Supongamos que, en un momento dado, las tasas de interés obte-
nidas no fuesen uniformes entre las diversas lineas de produccién.
Si los capitalistas, en general, estdn obteniendo el 5% de interés y
un capitalista en particular estd obteniendo el 7% en una determi-
nada linea productiva, los otros capitalistas ingresardn en esa linea
y pujardn por los factores de produccién demanddndolos a mayor

17. El término «tasa de interés pura» corresponde al término de Mises «tasa de
interés originarias. Véase Human Action, passim.
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precio. De esta manera, si un capitalista estd pagando a los factores
93 onzas sobre un ingreso de 100, un capitalista competidor puede
ofrecer 95 onzas y competir con el primero por el uso de los factores.
De este modo, el primero se verd forzado a entrar en competencia
con el otro capitalista y tendrd que elevar su propuesta a 95 (dejando
de lado por simplicidad la vatiacidn porcentual sobre la cifra inver-
tida en vez de udilizar la base de 100 onzas). Por supuesto que el
mismo proceso de igualacién ocurrird entre los capitalistas y las
empresas dentro de una misma linea de produccién, la misma «indus-
ttia». Siempre habrd una presién competitiva tendente a mantener
una tasa de interés uniforme en la economia. Debe destacarse el
hecho de que esta competencia no se da solo entre las empresas de
la misma industria o entre las que producen productos «similares».
Puesto que el dinero es el medio general de intercambio y puede
ser invertido en cualquier producto, esta competencia se extiende
a lo largo y a lo ancho de la estructura de la produccién.

Posteriormente, en el capitulo 6, se hard un anilisis mds com-
pleto sobre la determinacién de la tasa de interés, pero debe ponerse
de manifiesto aqui que los autores cldsicos erraron gravemente en
su tratamiento sobre el proceso de ingresos obtenidos de la produc-
cién; crefan que los salarios eran la «recompensa» del trabajo, las ren-
tas la «recompensa» de la tierra y el interés la «recompensa» de los bie-
nes de capital, siendo estos tres factores de produccién supuestamente
independientes. Pero tal concepto sobre el interés era completa-
mente falaz. Como hemos visto y seguiremos viendo mds adelante,
los bienes de capital #o son independientes del resto del proceso de
produccién. Son categotias imputables a la tierra y al trabajo (y tam-
bién al tiempo). Por consiguiente, los bienes de capital no generan
interés por si mismos. Ya hemos visto anteriormente que 7o les co-
rresponde ingreso alguno a los duefios de los bienes de capital como
tales.

18. Aqui se remite al lector a una de las grandes obras en la historia del pensa-
miente econdmico: Capital and Interest de Eugen von Béhm-Bawerk (Brentano’s,
Nueva York, 1922), donde se bosqueja la correcta teoria del interés; en particular, se
analizan briilantemente las falsas teorias sobre ¢l interés. Esto no implica que ¢l autor
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Silos duefios de los factores tierra y trabajo reciben todo el ingreso
(por ejemplo, 100 onzas) cuando son copropietarios del producto,
¢por qué consienten en vender sus servicios por una cifra 5 onzas
menor que su «valor total»? ;No es esta una forma de «explotacién»
por parte de los capitalistas? Otra vez la respuesta es que los capita-
listas 70 obtienen ingresos por su posesién de bienes de capital, por-
que los bienes de capital no generan ninguna clase de ingreso mone-
tario. Los capitalistas obtienen ingresos en su calidad de compradores
de bienes futuros a cambio de suministrar bienes presentes a los duefios
de los factores. Es por este componente temporal, resultado de las prefe-
rencias temporales de los diversos individuos, por lo que aparecen
la tasa de interés y el ingreso correspondiente y 7o por la supuesta
productividad aislada de los bienes de capital.

Por consiguiente, los capitalistas obtienen su ingreso (el interés)
abasteciendo de servicios presentes a los duefios de los factores, en
adelanto por los frutos de su produccién, adquiriendo sus produc-
tos por medio de esta compray vendiéndolos posteriormente, una vez
convertidos en bienes presentes. De esta manera, los capitalistas sumi-
nistran bienes presentes a cambio de bienes futuros (los bienes de
capital), conservan los bienes futuros y los procesan hasta conver-
tirlos en bienes presentes. Renuncian al dinero en el presente por una
mayor cantidad de dinero en el futuro y la tasa de interés que obtie-
nen es el agio, o descuento sobre los bienes futuros en comparacién
con los bienes presentes, es decir, la bonificacién impuesta sobre los
bienes presentes en relacién con los bienes futuros. Con posteriori-
dad veremos que esta tasa entre bienes presentes y futuros no es uni-
forme solamente dentro del proceso de produccién, sino a través de
todo el sistema de mercado. Esta es la «tasa social de preferencia tem-
poral». Es el «precio del tiempo» en el mercado como resultante de
todas las valoraciones individuales de ese bien.

Se analizard m4s adelante cémo se determina el agio o la tasa de
interés pura en los peculiares mercados de intercambio temporal.
Aqui, simplemente, debemos concluir con la observacién de que

de estas lineas suscriba totalmente la teorfa del interés de Bohm-Bawerk tal como se
presenta en su obra Positive Theory of Capital.
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existe agio, el cual serd establecido uniformemente en toda la econo-
mia y constituird la tasa de interés pura, basada en la expectativa
cierta de los bienes futuros respecto de los bienes presentes.

8. LOS COSTES EN DINERO, LOS PRECIOS
Y ALFRED MARSHALL

En una economia de giro uniforme cada bien se vender4 a los consu-
midores a un cierto precio de «equilibrio final». Estas sumas les co-
rresponderdn en parte a los capitalistas, en concepto de ingreso por
intetés, y el resto a los dueiios de la tierra y el trabajo. Los desembol-
sos que efectiian los productores, popularmente, se llaman «costes».
Estos son costes en dinere, o gastos monetatios, y obviamente no
son lo mismo que los «costes» en el sentido psiquico de la utilidad
subjetiva a la cual se renuncia. Los costes en dinero pueden ser ex
post asl como también ex ante. (En la economia de giro uniforme,
ex ante'y ex post son lo mismo.) Sin embargo, los dos concepros se
entrelazan cuando los costes psiquicos se aprecian y ponderan, tanto
como sea posible, en términos monerarios. De esta manera, el pago
a los factores puede ser de 95 onzas y ser registrado como un coste,
mientras el capitalista que obtiene un interés de 5 onzas considera
una cantidad de 100 onzas como coste de oportunidad, puesto que
podria haber hecho otra inversién en otro lado y haber obtenido el
5%, o mas, de interés.

Si, por el momento, incluimos como costes monetarios los pagos
efectuados a los factores y el interés,” entonces veremos que, en una
economia de giro uniforme, los costes monetarios equivalen a las

1. Estrictamente, esta suposicién es incortrecta y la hacemas en esta seccién solo
con propdsitos de simplicidad. Pues el interés puede ser un coste de oportunidad
para un individue que invierte, pero s #5 un coste monetario, ni es un coste de opor-
tunidad para el conjunte de los capiralistas. Para las consecuencias derivadas de este
errof, en que a menudo se incurre en la literatura econémica, véase André Gabor y
LE Pearce, «The Place of Money Capital in the Theory of Production», Quarterly Jour-
nal of Economics, noviembre, 1958, pp. 537-57, y de Gabor y Pearce, «A New Approach
to the Theory of the Firm», Oxford Eronomic Papers, octubre, 1952, pp. 252-65.
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ventas totales en dinero para cada empresa en cada linea de produc-
cién. Una empresa obtiene beneficios empresariales cuando su retor-
no es mayor que el interés y sufre pérdidas empresariales cuando su
retorno es menor. En nuestro proceso de produccién los consumi-
dores pagardn 100 onzas (venta en dinero) y los costes en dinero son
de 100 onzas {ingreso de los factores mds el interés), y lo mismo ocu-
rrird con todos los otros bienes y procesos. Esto significa, en esen-
cia, que no hay ganancias o pérdidas empresariales en la economia
de giro uniforme, porque no hay cambios en los datos o incertidum-
bre respecto de posibles cambios. Si las ventas y costes totales en di-
nero son equivalentes entre s, entonces las ventas y costes en dinero
por unidad vendida también serdn equivalentes. Esto se deduce so-
bre la base de reglas elementales de aritmética. Las ventas en dinero
equivalen o son iguales al precio monetario del bien. Llamaremos a
los costes totales en dinero por unidad coste monetario promedio del
bien. De esta manera se concluye que en la economia de givo uniforme
el precio de cada bien equivaldrd al coste monetario promedio.
Aunque pueda parecer extrafio, muchos autores han inferido de
esto una conclusién realmente curiosa. Su deduccién es que «a largo
plazo» (es decir, en la economia de giro uniforme) el hecho de que
los costes sean equivalentes a las ventas, o de que los «costes equi-
valen a los precios», implica que los costes determinan los precios. Sos-
tienen que el precio del bien, antes analizado, es de 100 onzas porque
el coste (el coste monetario promedio) es de 100 onzas por unidad.
Se supone que esta es la ley de la determinacién del precio «a largo
plazo». Sin embargo, debe resultar claro que lo verdadero es preci-
samente lo contrario. El precio del producto final resultard deter-
minado por las valoraciones y demandas de los consumidores y este
precio determina cudl serd el coste. Silos consumidores valoran el pro-
ducto mencionado en 50 onzas en lugar de 100, como resultado de
un cambio en sus valoraciones, entonces, es precisamente en el «largo
plazo» donde se eliminan los efectos de la incertidumbre y los «costes
de produccién» (pagos a los factores mds el interés) equivaldrdn al
precio final. Hemos visto anteriormente cémo los ingresos de los fac-
tores dependen de la demanda del consumidor y flucttian de acuerdo
con esa demanda. Los pagos efectuados a los factores son el resultado

355



EL HOMBRE, LA ECONOMIA Y EL ESTADO

de las ventas a los consumidores y estos factores no determinan las
ventas por adelantado. De esta manera, son los costes de produccién
los que dependen del precio final y no en forma inversa. Es irénico
que sea en la economia de giro uniforme, precisamente, donde este
fenémeno causal resulte més claro. Hemos visto claramente que en
la economia de giro uniforme los consumidores pagan y determinan
el precio final del producto, y es tinicamente a través de estos pagos
como se retribuye a los factores y el interés. Por consiguiente, €l monto
de estos pagos y el de todos los «costes de produccién» son deter-
minados por el precio y no a la inversa. Los costes monetarios son
lo opuesto a un factor bdsico determinante, dependen del precio del
producto y de la demanda del consumidor.

En el mundo real de incertidumbre es mds dificil ver esto porque
los factores se pagan por adelantado con respecto a la venta del pro-
ducto, puesto que los capitalistas-empresarios adelantan dinero a
los factores con la expectativa de poder recuperar su dinero mds el
interés con creces, después de vender el producto a los consumido-
res.”® El hecho de obtener o no un excedente depende de la previ-
sién respecto al estado de la demanda del consumidor y de los precios
futuros de los bienes de consumo. Por supuesto que, en el mundo
real en el que los precios se establecen en el mercado, las ganancias
y pérdidas empresariales implican siempre que los costes y los ingre-
s0s no sean idénticos; resulta evidente entonces que el precio queda
determinado dnicamente por las valoraciones del stock —por su
«utilidad»— y no por sus costes monetarios. Pero aunque la mayo-
ria de los economistas reconoce que en el mundo real (también lla-
mado «corto plazo») los costes no pueden determinar el precio, son
seducidos por el hdbito del empresario individual de tratar al «coste»
como el factor determinante y aplican este procedimiento al caso
de la economfa de giro uniforme y, por consiguiente, también al
largo plazo inherente al proceso econémico. Segiin lo trataremos mds
adelante, el error proviene de tratar a la economia desde el punto
de vista de un empresario individual y no desde el punto de vista del

20, Véase Menger, op. cir., pp. 149 ss.
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economista. Para el empresario individual, el «coste» de los facto-
res lo determinan fuerzas externas a él y a sus propias ventas. Sin em-
bargo, el economista debe ver cémo se dererminan los costes mone-
tarios ¥ debe admitir, tomando en cuenta todas las interrelaciones
de la economia, que estos costes son determinados por los precios
finales que reflejan las demandas y las valoraciones del consumidor.

Cuando consideremos un mundo de facrores tanto especificos
como inespecificos, veremos mds claramente la fuente del error. Sin
embargo, la esencia de nuestro andlisis y su conclusién permanece-
ran iguales en aquellos casos mds complejos y realistas.

Los economistas cldsicos estuvieron bajo la ilusién de que el pre-
cio del producto final lo determinaban los «costes de produccién»
0, mds atin, fluctuaban entre esa doctrina y la «teorfa del valor tra-
bajo» que separaba los costes monetarios del trabajo seleccionando
ese segmento del coste de produccién como el determinante del
precio. Pasaron por alto 1a determinacién de los precios de algunos
bienes como las pinturas antiguas que ya existfan y que no necesita-
ban preduccién ulterior. La relacién correcta entre los precios y los
costes indicada anteriormente fue desarrollada, junto a otras brillan-
tes contribuciones a la economia, por los economistas «austriacos»,
incluyendo los de origen austriaco Carl Menger, Eugen von Bshm-
Bawerk y Friedrich von Wieser, y ¢l inglés W. Stanley Jevons. Fue con
los escritos de la escuela austriaca en las décadas de 1870 y 1880 con
los que la economia se establecié definitivamente como ciencia.*

Lamentablemente, en la ciencia econémica han tenido lugar ver-
daderos retrocesos del conocimiento casi con la misma frecuencia
que los adelantos obtenidos. En este punto como en otros, el enorme

21. Las interesantes investigaciones de Emil Kauder indican que lo sustancial de
la teoria austriaca de la utilidad marginal (el fundamento de la opinién de que el
precio determina ef coste y no en forma inverse ni mutuamente) ya habia sido formu-
lado por los economistas franceses e italianos de los siglos xvil y xvii. También indi-
can que Iz escuela cldsica inglesa desvid la economia hacta un camino equivocado,
una via de la cual la economia solo fue sacadz por los austriacos. Véase Emil Kauder,
«Génesis of the Marginal Utility Theory, Economic Journal, septiembre, 1953, pp.
638-50; y de Kauder, «The Retarded Acceptance of The Marginal Utility Theory»,
loc. et
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avance proporcionado por la escuela austriaca fue bloqueado e inver-
tido por la influencia de Alfred Marshall, quien intenté rehabilitar
a los cldsicos e integrarlos con los austriacos mientras menospre-
ciaba las contribuciones de estos dltimos. Lamentablemente, fue la
idea de Marshall y no la austriaca la que ejercié mayor influencia
sobre los pensadores. Esta influencia es en parte responsable del
mito corriente entre los economistas acerca de que la escuela austriaca
estd efectivamente muerta, no teniendo nada mds que aportar y que
cualquier cosa de valor que esta pudo ofrecer fue efectivamente es-
tablecida e integrada en los Principios de Alfred Marshall.

Marshall traté de rehabilitar la teoria del coste de produccién de
los cldsicos admitiendo que en el «corto plazo» la demanda de los
consumidores regula el precio. Pero en el «argo plazo», entre los
bienes reproducibles importantes, es el coste de produccidn el deter-
minante. Segin Marshall, tanto la utilidad como los costes mone-
tarios determinan el precio, como las hojas de una tijera, pero una
hoja es mds importante en el corto plazo y otra en el largo plazo.
De este modo concluye que:

Como regla general, cuanto mds corto sea el periodo que considere-
mos, mayor serd la influencia de la demanda sobre el valor y, cuanto
mds largo sea el periodo, mds importante serd la influencia del coste de
produccién sobre el valor. El valor actual y efectivo en cada momento,
el valor de mercado, como comtnmente se llama, estd frecuentemente
mds influido por los eventos que se suceden, y por causas cuya accién
es inclerta y de corta vida, que por aquellas causas que se dan persisten-
temente. Pero en todos los periodos largos estas causas inciertas e irregu-
lares destruyen mutuamente sus influencias de tal manera que, en el lar-
go plazo, las causas persisrentes dominan completamente el valor.**

La consecuencia es bastante clara: si uno trata con valores de mer-
cado de «corto plazo», estd siendo bastante superficial y ocupdn-
dose solo de causas inciertas y transitorias —como es el caso de los
austriacos—. Pero si queremos considerar las cuestiones «realmente

22. Alfred Marshall, Principles of Economics (Macmillan & Co., Londres, 8.2 ed.,
1920) pp. 349 ss.

358



LA PRODUCCION: SU ESTRUCTURA

bésicas», las causas verdaderamente duraderas y permanentes de los
precios, debemos concentrarnos en los costes de produccién, me-
todologfa de los cldsicos. Esta impresién de los austriacos —«supues-
ta negligencia con respecto al largo plazo y su negligencia adicio-
nal hacia los costes»— ha quedado marcada en la economfa desde
entonces.

El andlisis de Marshall sufre un grave defecto metodoldgico, en
verdad una casi irremediable confusién metodolégica, al referirse
al «corto plazo» y al «largo plazo». El considera el «largo plazo» como
si efectivamente existiera, como si fuera el elemento permanente,
persistente y observable bajo la fluctuacidn irregular y bédsicamente
sin importancia del valor de mercado. Admite que «aun las causas
mds persistentes, en todo caso, estin expuestas a cambiar», pero in-
dica claramente que estas tienen mucha menor posibilidad de cam-
biar que los valores inciertos del mercado; ciertamente en esto des-
cansa su naturaleza del largo plazo. De esta manera, considera los
datos del largo plazo como subyacentes a los valores de mercado tran-
sitorios, de manera similar a aquella en la que el nivel bésico del mar
subyace a las cambiantes olas y mareas.”? Para Marshall entonces, los
datos del largo plazo son algo que puede ser reconocido y sefialado
por un observador, puesto que, al cambiar mds lentamente que los
valores del mercado, pueden ser observados con mayor precisién.

La concepcién del largo plazo de Marshall es completamente falaz
y esto elimina todo el fundamento de su estructura teérica. El largo
plazo, por su naturaleza, no existe y nunca puede existir. Esto no sig-
nifica que el andlisis del largo plazo o de la economfa de giro uni-
forme no sea importante. Por el contrario, solo a través del concepto
de este tipo de economia podemos someter al anilisis cataldctico
tales problemas criticos como el beneficio empresarial, la estructura
de la produccién, la tasa de interés y la formacién de los precios de
los factores productivos. La economfa de giro uniforme es la meta
(no obstante se desplaza) hacia la cual se mueve el mercado. Pero el

23. Esta analogfa, aun cuando no en este contexto, fue usada frecuentemente por
los economistas cldsicos aplicada a los precios y al «nivel de precios», un empleo igual-
mente erréneo.
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punto en cuestién es que #o es observable o real, como lo son los pre-
cios del mercado.

Anteriormente hemos visto las caracteristicas de la economia de
giro uniforme, la cual es la condicién que aparece y continiia existien-
do cuando los datos del mercado (valoraciones, tecnologia y re-
cursos) permanecen constantes. Es una construccién tedrica del eco-
nomista que le permite sefialar en qué direccidn tiende a moverse
la economia en un momento dado; también le posibilita aislar varios
elementos en su andlisis de la economia del mundo real. Para anali-
zar las fuerzas determinantes en un mundo cambiante debe cons-
truirse por via de la hipétesis un mundo sin cambios. Esto es com-
pletamente distinto del hecho de afirmar que el largo plazo existe
o que es mds permanente o mds persistente y real que los datos del mer-
cado. Por el contrario, los precios reales del mercado son los tnicos
que existen sientpre, y son el resultado de los datos del mercado
(demandas de los consumidores, recursos, etc.} que cambian continua-
mente. El dlargo plazo» #0 es mds estable; sus datos necesariamente
cambian junto con los del mercado. El hecho de que los costes equi-
valgan a los precios a «largo plazor no significa que los costes efec-
tivamente sean la misma cosa que los precios, sino que la tenden-
cia existe, una tendencia que continuamente estd haciéndose pedazos
en la realidad por los cambios tan inciertos en los datos del mercado
que Marshall sefiala.?+

En definitiva, el dlargo plazo» no es ni persistente ni real; el «largo
plazo» de la economia de giro uniforme no es real en modo alguno,
es una construccién tedrica muy til que posibilita al economista se-
falar la direccién en la cual se mueve el mercado en cualquier mo-
mento dado {especificamente, hacia la eliminacién de ganancias y pér-
didas, si los datos del mercado existentes permanecen constantes).

24. Sobre este error de Macshall, véase EA. Hayek, The Pure Theory of Capital,
(University of Chicago Press, Chicago, 1941), pp. 21, 27-28. Aqui Marshall estd co-
metiendo la famosa falacia del «realismo conceptuals, en la cual las construcciones
teoréticas se confunden con las entidades realmente existentes. Para otros ejemplos,
véase Leland B. Yeager, «Some Questions on Growth Economics», American Economic
Review, marzo, 1954, pp. 62 ss.
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De este modo, ¢l concepto de la economfa de giro uniforme es es-
pecialmente til en el andlisis de la comparacién del interés con
las ganancias y pérdidas. Pero los datos del mercado son la tinica
realidad.

Esto no es para negar (los austriacos nunca lo hicieron) que los
costes subjetivos, en el sentido de costes de oporrunidad y urilida-
des renunciadas, son importantes en el andlisis de la produccién.
En particular, las desutilidades del trabajo y de la espera —como
se expresan en la preferencia temporal— determinan cudnea ener-
gia y cudnto de su ahorro la gente utilizard en el proceso de pro-
duccién, Esto, en sentido mds amplio, determinard, o ayudard a
determinar, la oferta total de todos los bienes que serdn produci-
dos. Pero estos costes son en si mismos utilidades subjetivas, de tal
manera que ambas «<hojas de la djera» son gobernadas por la utili-
dad subjetiva de los individuos. Esta es la explicacién causal de
origen dnico y no dualistico. Ademds, los costes no tienen influen-
cia directa sobre la cantidad relativa de cada bien a producir. Los
consumidores evaluardn los diversos stocks de bienes disponibles.
La cantidad de energia productiva y ahorro que se destinard a la pro-
duccién de un bien especifico o a la de otro, es decir, el stack re-
lativo de cada producto, dependerd de las expectativas empresaria-
les referidas a la obtencién del mayor beneficio monetario. Estas
expectativas se basan en la orientacién prevista de la demanda del
consumidor.

Como resultado de tales previsiones, los factores inespecificos se
moveran hacia la produccién de esos bienes, donde, ceteris paribus,
sus duefios obtendrdn los mds altos ingresos. Una exposicién de este
proceso se hard mds adelante.

El tratamiento de Marshall sobre los costes subjetivos fue tam-
bién falaz. En lugar de la idea de los costes de oportunidad, tenfa
la nocién de que eran «costes reales» que podrian sumarse en tér-
minos de unidades mensurables. Los costes monetarios de la pro-
duccién, entonces, se convertian en los «precios del abastecimiento»
que los empresarios necesariamente tenian que pagar a fin de <hacer
surgir un adecuado suministro de esfuerzos y esperas» para producir
un bien. Luego se supuso que estos costes reales eran el elemento
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fundamental y persistente que retenfan los costes monetarios de la
produccién, lo que permitié a Marshall hablar de la situacién normal,
a largo plazo y de mayor persistencia.

He aqui el gran error de Marshall, que ha penetrado en los tra-
bajos de sus seguidores y de los autores modernos, considerando los
costes y la produccién exclusivamente desde el punto de vista de
un empresario individual aislado, o de una industria individual, pet-
diendo por completo la visién de la economia en su conjunto con
todas sus interrelaciones.?® Marshall, por necesidad, trata con los
precios individuales de los diferentes bienes e intenta demostrar que
los citados «costes de produccién» determinan esos precios, a largo
plazo. Pero es completamente erréneo ligar determinados bienes
con el trabajo frente al ocio y con el consumo frente a los costes de
espera, ya que estos tltimos son solo fenémenos generales que co-
rresponden y se propagan a todo el sistema econémico. El precio
necesario para utilizar un factor inespecifico es el mds alto que ese
factor puede obtener en cualquier otro lado —un coste de oportu-
nidad—. Lo que pueda conseguir en otra parte estd bdsicamente
determinado por el estado de la demanda del consumidor en ese
lugar. Los costes de oportunidad del ocio y del consumo, en gene-
ral, solo ayudan a determinar la cantidad —el srock general— de
trabajo y ahorro que se aplicard a la produccién. Este tema se volverd
a tratar mds adelante.

25. Marshall, op. cit., pp. 338 ss.

26. Debemos apresurarnos a sefialar que esta critica de ningtin modo coincide
con la de los neo-keynesianos, acerca de que los economistas deben ocuparse de am-
plios agregados y no de los casos individuales. Este tiltimo enfoque es atin peor, puesto
que comienza con «totales» que no tienen ninguna base en la realidad. Lo que defen-
demos es una teorfa que se ocupa de todos los individuos con su interaccién en la eco-
nomfa. Ademds, ha sido el enfoque «austriaco» y no el walrasiano el que reciente-
mente la ha favorecido. Este tltimo se ocupa de las interrelaciones entre los individuos
(«el enfoque del equilibrio general»), pero solo en la economia de giro uniforme y con
abstracciones matemdticas.
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9. LA FORMACION DE LOS PRECIOS
Y LA TEORfA DE LA NEGOCIACION

Hemos visto que, para todos los bienes, los ingresos totales de los
vendedores tenderdn a igualar las retribuciones totales a los factores,
y esta igualdad se alcanzard en la economia de giro uniforme. En esta
economifa, los capitalistas obtendrdn su ingreso por interés a la misma
tasa uniforme de toda la economfa. El ingreso restante de la produc-
cién y venta a los consumidores lo obtendrén los duefios de los fac-
tores originarios: tierra y trabajo.

Nuestra préxima tarea serd analizar la determinacién de los pre-
cios de los servicios de los factores y la determinacién de la tasa de in-
terés tal como tienden a establecerse en la economia real y como se
alcanzarfan en la economia de giro uniforme. Hasta ahora, el trata-
miento se ha centrado en la estructura de los bienes de capital, tratdn-
dolos como si estuvieran en una tnica etapa de produccién. Resulta
claro que hay numerosas etapas, pero ya hemos visto que los ingre-
sos en la produccién se transforman finalmente por si solos —y cier-
tamente asi sucede en la economia de giro uniforme— en los ingre-
sos de los factores originarios: tietra y trabajo. Posteriormente tendremos
que ampliar nuestro andlisis para incluir el caso en el que intervienen
muchas etapas en el proceso de produccién y deberemos defender este
tipo de andlisis temporal de la produccién, contra la visién general
muy en boga de que la produccién es «atemporal» en las condiciones
modernas; y que el andlisis de los factores originarios podria ser util
para una economfa primitiva, pero no lo es para una economia moderna.
Como corolario de esto tendremos que analizar, ademds, la natura-
leza del capital y del tiempo invertidos en el proceso de produccién.

«Cudl seria el proceso de determinacién de los precios de los fac-
tores productivos en un mundo de factores puramente especificos?
Hemos supuesto que solo se podrian adquirir /os servicios de los bie-
nes y no los bienes en su totalidad. En el caso del trabajo esto es verdad
a causa de la naturaleza de la sociedad libre; en el caso de la tierra y
los bienes de capital, suponemos que los productores capitalistas alqui-
lan en lugar de adquirir directamente cualquiera de los factores de
produccién. En nuestro ejemplo anterior, las 95 onzas se canalizaban
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hacia todos los duefios de los factores en forma conjunta. ;Por medio
de qué principios podemos determinar cémo se distribuye el ingreso
conjunto entre los diversos servicios individuales de los factores? Si
todos los factores son puramente especificos, podemos recurrir a lo
que usualmente se llama teoria de la negociacién. Estamos en una situa-
cién muy andloga a la del trueque entre dos personas, que hemos visto
en el capitulo 2. Pero no se trata de una determinacién de precios
relativos ni de proporciones, sino de términos de intercambio con
zonas amplias entre los «pares marginales» de precios. El precio méxi-
mo de uno estd ampliamente separado del precio minimo del otro.

En el caso presente, tenemos, por ejemplo, doce factores del tipo
trabajo y tierra, cada uno de los cuales es indispensable para la pro-
duccién del bien. Ninguno de los factores puede ser utilizado en otro
sitio ni en ninguna otra linea de produccién. Lo que tienen que resol-
ver los duefios de los factores es la parte proporcional que le correspon-
de a cada uno en el ingreso total conjunto. La meta mdxima de cada
duefio de un factor es ligeramente menor que el 100% del ingreso que
le proporcionan los consumidores. Pero no puede determinarse a
través de la praxeologia cudl serd la decision final. No existe una teorfa
de la negociacién para todos los casos pricticos; todo lo que puede
decirse es que, ya que los duefios de cada factor quieren participar y
obtener algin ingreso, todos probablemente llegardn a algin tipo de
acuerdo contractual voluntario. Este serd un contrato social formal
si los factores poseen el producto conjuntamente; o serd el resultado
implicito si un capitalista «puro» compra los servicios de los factores.

Los economistas siempre han estado disconformes con respecto a
situaciones de negociacién de esta clase, puesto que el andlisis econé-
mico no agrega nada relevante sobre el particular. Sin embargo, no
debemos tentarnos y condenar tales situaciones como «explotacio-
nes» incurriendo asf en graves errores y convirtiendo el asunto en un
drama. Cualquiera que sea el acuerdo al que lleguen los individuos,
serd beneficioso para cada uno de ellos; de otro modo no habrian
llegado a trato alguno.*”

27. Desde Bshm-Bawerk nada significativo se ha dicho acerca de la negociacién.
Véase su Positive Theory, cit., pp. 198-99. Esto puede verse en la obra de J. Pen, <A
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Generalmente se supone que, en el afdn de obtener partes pro-
porcionales, los factores trabajo resultan con menor «poder de ne-
gociacién» que los factores tierray, por ende, resultan perjudicados.
El unico significado que puede tener aqui el término «poder de
negociacién» es que algunos duefios de factores pueden tener pre-
cios minimos de retencién, para sus facrores, debajo de los cuales no
entrarfan en la produccién. En ese caso, estos factores recibirian,
al menos, el minimo; mientras que los factores que no tienen ningtin
minimo asignado, ninglin precio de retencién, trabajarfan incluso
por un ingreso ligeramente mayor que cero. Pero deberia resultar
evidente que cada duefio de un factor trabajo tiene algzin precio de
venta minimo, un precio por debajo del cual no trabajaria. En nues-
tro caso, suponiendo (bastante irrealmente como veremos) que
todos los factores son especificos, es verdad que ningin trabajador
podrd obtener retribucién alguna en otro tipo de trabajo, pero en
todo caso, podria gozar del descanso y esto establece un precio
minimo de oferta del servicio del trabajo. Por otra parte, la utiliza-
cién de la tierra no sacrifica ocio. Excepto en ciertos casos atipicos
en los que el duefio goza del placer estético por la contemplacién
de una extensién de su propia tierra sin utilizacién, no hay ningin
ingreso que la tierra pueda darle que no sea una recompensa mo-
netaria por su produccién. En consecuencia, la tierra no tiene precio
por retencién y su duefio aceptarfa una retribucién infima en lugar
de dejar sus tierras ociosas. Por consiguiente, el poder de negocia-
cién del duefio del trabajo es casi siempre superior al del duefio de
la tierra.

Como veremos mds adelante, en el mundo real, el trabajo es un
factor puramente inespecifico, por lo cual la teoria de la negociacién
nunca podria aplicarse a los ingresos por el trabajo.?®

General Theory of Bargaining», American Economic Review, marzo, 1952, pp. 24 ss.
La propia teozia de Pen es de pocoe valor porque le resta importancia al supuesco de
la medicién de la utilidad. 7544, p. 34 n.

28. Conrrasta el tracamiento en la mayoria de los textos, donde la negociacién ocu-
pa un lugar importante en la explicacién de la formacién de los precios de mercado
s#nicamente en el andlisis de los ingresos del trabajo.
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Entonces, cuando dos o mds factores son especificos para una
linea dada de produccién, nada puede agregar el analisis econémico
acerca de la distribucién del ingreso conjunto derivado de la produc-
cién; es asunto de acuerdo voluntario entre ellos. La negociacién y
la falta de determinacién de los precios también tienen lugar entre
dos o mds factores inespecificos, en los casos esporddicos en que
estos factores deben utilizarse en proporciones idénticas en cada uso.
Tampoco en estos casos hay precios determinados para ninguno de
los factores tomados por separado y el resultado debe establecerse
por mutuo acuerdo.

Supongamos, por ejemplo, que cierta mdquina, que contiene
dos partes indispensables, puede ser usada en varios campos de
produccién. Sin embargo, las dos partes siempre deben combinarse,
para su uso, en una proporcion fija.

Supongamos que estas dos partes pertenecen a dos (o mds) in-
dividuos, es decit, que dos individuos diferentes produjeron estas
dos partes distintas a través de su trabajo y su tierra. La mdquina
asi compuesta serd vendida o se usard en aquella linea de produc-
cidn en la que se obtenga el mayor ingreso monetario. Pero el pre-
cio que se establecerd para esa mdquina necesariamente serd un
precio acumudlarivo en lo que concierne a los dos factores —las dos
partes—. El precio de cada parte y la distribucién del ingreso a
sus duefios deben determinarse mediante un proceso de negocia-
cién. La economia no puede aqui establecer los precios separados.
Esto es asi porque la proporcién entre ambas es siempre la misma,
aun cuando el producto combinado pueda usarse de varias mane-
ras diferentes.”

No solo se aplica poco cominmente la teoria de la negociacién
en el mundo real, sino que las zonas de indeterminacién entre las
valoraciones v, en consecuencia, las zonas de indeterminacién de
los precios, tienden a disminuir en importancia mientras la econo-
mfa evoluciona del trueque hacia una avanzada economia moneta-
ria. Cuanto mayor sea el nimero y variedad de bienes disponibles

29. Véase Mises, Human Action, p. 336.
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y mayor el niimero de personas con diferentes valoraciones, meno-
res serdn las zonas de indeterminacién.?®

En este punto podemos introducir otro elemento raro, explicita-
mente empirico, en nuestro andlisis: el hecho de que, en este planeta,
el trabajo ha sido mucho més escaso que el factor tierra, Tanto en
el caso de Crusoe, como en el de una economia moderna, los hombres
han podido elegir qué tierra utilizar para los distintos fines y cudl
mantener ociosa; encontrdndose con tierra ociosa «no rentable», o sea,
tierra que no proporciona ningun ingreso. Por supuesto, a medida
que avanza la economia y la poblacién y utilizacién de recursos cre-
cen, hay una tendencia hacia una mayor escasez relativa de la derra
(dejando de lado los descubrimientos de nuevas tierras fértiles).

30. Cualquier zona de indeterminacién en los precios debe quedar establecida
por la coincidencia de una curva de oferta absolutamente verrical, y una curva de
demanda del mercado absolutamente vertical también, de ese bien o servicio, de tal
manera que el precio de equilibrio se encuentre en una zona y no en un punto. Como
declara Hutt, «depende enteramente de la coincidenciz forruita de (...} una curva de
demanda no usual y muy improbable, con una curva de oferta absoluramente rigidar.
W.H. Hutt, The Theory of Collective Bargatning (The Free Press, Glencoe, Hllinois,
1954), pp- 90, ¥ 79-109,
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Capitulo sexto

La produccidn: la tasa de interés y su determinacién

1. NUMEROSAS ETAPAS, LA TASA DE INTERES PURA!

Hasta aqui hemos estudiado la estructura de la produccién amalga-
mada en una tinica etapa. Una o varias empresas han integrado verti-
calmente todas las etapas de la produccién de un producto (siendo
especificos todos los factores) hasta que, finalmente, el producto se
vende al consumidor. Por cierto, este hecho es una suposicién irreal.
Consideraremos ahora la situacién de la produccién en el mundo
real, donde: 4} los factores son especificos e inespecificos y £ la pro-
duccién se divide en numerosas etapas y los factores operan en forma
ininterrumpida avanzando desde las etapas mds alejadas hacia las
dleimas del proceso productivo.” En lugar de suponer que determi-
nada empresa —un grupo de capitalistas— adquiere los factores y
se apropia del producto hasta que se vende al consumidor, suponga-
mos que existen diversas empresas y distintos grupos de capicalistas
a intervalos definidos, y que en cada intervalo el producto, en el es-
tado en que se encuentra en ese punto, se vende por dinero a otro ca-
pitalista o grupo de capitalistas. No es necesario hacer ningtin supuesto

1. El anilisis de este capitulo se refiere a la tasa de interés pura, tal como es deter-
minada por las preferencias temporales. Sobre el papel que cumple el componente del
poder adquisitive en la tasa de interés de mercado, véase més adelante el capitulo 11,
sobre la moneda.

2. Sobre la teoria de la produccién y sus ecapas, véanse las importantes obras de
EA. Hayek, particularmente Prices and Production (2.2 ed., Londres: Routledge and
Kegan Paul, 1933) [trad. esp.: Precios y produccidn, Madrid: Ediciones Aosta/Unidn
Editorial, 1996), y Profits, Interest and Investment (Londres: Routledge and Kegan Paul,
1939).
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especial acerca de la cantidad de etapas que se llevan a cabo o de
cusles son los intervalos entre cada una de ellas. Por simple con-
veniencia, retomemos nuestro ejemplo representado en el diagrama
de la figura 2 del capitulo 5. Supondremos que en cada linea mar-
cada del diagrama se lleva a cabo un intercambio de bienes y servi-
cios y, asimismo solo por conveniencia, que cada etapa tiene la
misma duracién.

Ahora, en lugar de recibir los ingresos en concepto de intereses
por los servicios en una suma global en la etapa final de un proceso,
el capitalista o los capitalistas reciben ingresos por intereses ex cada
etapa.’ Si cada etapa dura un afo, entonces, el proceso de produc-
cién completo de ese bien serd de seis afios. Cuando las etapas se
agrupan o integran verticalmente, un capitalista (o grupo de capi-
talistas) adelanta a los propietarios de los factores originarios la suma
de dinero equivalente a lo que corresponde por los seis aiios y espera
hasta que este periodo transcurra para obtener su renta. (En reali-
dad, ya que el trabajo y su paga, y la de la tierra, son continuos, a me-
dida que el producto se va transformando hasta llegar a la etapa final,
el primer trabajo y tierra contratados se pagarfan durante el primer
afo y los dltimos hacia finales del dltimo afio.) Sin embargo, si con-
siderainos las etapas por separado, cada capitalista adelanta el dinero
solo por un afio.

Analicemos el diagrama representado en la figura 1. Debemos,
de alguna manera, modificar ! diagrama anterior. Agregamos una
barra en la parte inferior correspondiente a 100 onzas, y el ingreso
por intereses que recibe el capitalista en esta etapa inferior estd in-
dicado por una flecha orientada hacia la izquierda. La flecha as-
cendente representa la cantidad que reciben los propietarios de los
factores originarios, tierra y mano de obra, en esta etapa, y la parte
sombreada representa la cantidad destinada a los propietarios de
los factores o bienes de capital de un nivel superior, es decir de los
productos intermedios. El diagrama anterior no describia los ingre-
sos en concepto de intereses; simplemente reflejaba que todos los

3. Véase la obra de Bohm-Bawerk, Positive Theory, pp. 304-05, 320 [uwrad. esp.:
Teoria positiva del capitaf, Madrid: Ediciones Aostz, 1998].
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FIGURA 1
INGRESOS ASIGNADOS A LOS FACTORES EN CADA ETAPA
DE LA PRODUCCION
Ingreso de los factores tierra y trabajo
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Gastos del consumidor

ingresos les correspondfan a los propierarios de los factores origina-
rios; aun no habiamos incorporado a nuestro andlisis el elemento
temporal.

La estructura de la produccién y los pagos respectivos que se ven
en este diagrama operan de la siguiente manera: los consumidores
gastan 100 onzas en determinado bien. De esas 100 onzas, 5 corres-
ponden a ingresos por intereses de los vendedores del bien de con-
sumo y 95 onzas se utilizan como pago a los duenos de los factores.
En nuestro ejemplo, 15 onzas se destinan a los factores (originarios)
tierra y trabajo y 80 onzas, a la adquisicién de servicios de los factores
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bienes de capital de un orden m4s alto. En la segunda etapa, los ca-
pitalistas reciben 80 onzas como pago por la venta de su producto.

De las 80 onzas, 16 se destinan a la adquisicién de los factores
tierra y trabajo, y 4 corresponden a ingresos, en concepto de inte-
reses, de los capitalistas del segundo nivel de produccién. Los 60
restantes se utilizan para la obtencién de bienes de capital de orden
superior. El proceso se repite hasta que, en la dltima etapa, los capi-
talistas de orden superior obtienen 20 onzas como renta, se quedan
con 1y destinan 19 al pago de los factores tierra y trabajo. La suma
total de los ingresos de los factores tierra y trabajo es de 83 onzas.
El ingreso total en concepto de intereses es de 17 onzas.

En el capitulo anterior, al referirnos al interés, mencionamos que
el dinero es siempre inespecifico, de lo que resulta que en la econo-
mia de giro uniforme el retorno por interés sobre una inversién
monetaria (la tasa de interés pura) es siempre el mismo en toda la
economfa, sea cual fuere el tipo de producto o las condiciones parti-
culares de su produccién. Vemos aqui una amplificacién de este
principio: No solo la tasa de interés debe ser uniforme para cada uno
de los bienes, sino que también debe ser uniforme en todas las etapas
de produccién de todos los bienes. En nuestro diagrama, la tasa de in-
terés recibida por los propietarios de los productos, es decir, por los
capitalistas, es igual en cada etapa. En la etapa inferior, los produc-
tores han invertido 95 onzas en factores (tanto en bienes de capital
como en factores originarios) y han recibido 100 onzas de los consu-
midores (un ingreso neto equivalente a 5 onzas). Esto representa
un rédito sobre la inversién de 5/95, aproximadamente 5,2%. En
la economia de giro uniforme, que estamos considerando en este
momento, no hay ganancias o pérdidas debido a la incertidumbre,
de modo que este rédito representa la tasa de interés pura.4 En la
siguiente etapa mds alta, el capitalista invierte 60+10, es decir, 76
onzas en factores, y recibe un ingreso neto equivalente a 4 onzas, que
es otra vez aproximadamente 5,2%. Y asf sucesivamente para cada

4. En la economia de giro uniforme de nuestro ejemplo, la casa de interés purz es
{a rasa de incerés, puesto que, como veremos, las desviaciones de la rasa pura se deben
exclusivamente a la incertidumbre.

372



LA PRODUCCION: LA TASA DE [NTERES Y SU DETERMINACION

etapa de inversion, donde —excepro por los caprichos de la aritmé-
tica en nuesiro ejemplo— la tasa de interés es uniforme para cada
etapa. En la etapa mds alta, el capirtalista ha invertido 19 onzas en
la contratacién de la tierra y el trabajo y recibe un rédito neto de 1
(nuevamente, 5,2%).

La tasa de interés debe ser igual en cada etapa del proceso pro-
ductivo, Supongamos que fuese mds elevada en las etapas de produc-
cién mds altas. Entonces, los capitalistas dejarfan de producir en
las etapas mds bajas y se cambiarfan a las etapas mds altas, donde
los intereses son mayores. ;Cudl serfa el efecto de este cambio? Pode-
mos responder enfatizando las implicaciones que tendria una dife-
rencia en la tasa de interés. Una tasa de interés mayor en la etapa
A con respecto a la B significa que el margen de precios entre la
suma de los factores que ingresan en la etapa A y el precio de venta
del producto es mayor, en términos porcentuales, que el margen de
precios en la etapa B. Por lo tanto, si comparamos las etapas 4 y |
en el diagrama de la figura 1, vemos un precio que varfa de 43 a
45 en el primer caso y de 95 a 100 en el iltimo, con un retorno por
interés neto de aproximadamente 5,2% en cada uno. Sin embargo,
supongamos que la suma de Jos precios de los factores para la etapa
4 fuera 35 en lugar de 43, mientras que la suma de los precios de
los factores para la etapa 1 fuera 98 (por supuesto, la suma de los
precios de los factores aqui excluye los ingresos en concepto de inte-
reses). Los capitalistas que invirtieran en la etapa 4 obtendrfan un
retorno neto de 8, es decir, 23%, mientras que los inversionistas de
la etapa 1 obtendrian 2%, aproximadamente. Los capitalistas em-
pezarian a dejar de invertir en la etapa 1 y se pasatian a la etapa 4.
Como consecuencia de este cambio, la demanda agregada por los
factores empleados en la etapa 1 se reduciria y el precio de los facto-
res empleados en esta etapa decaerfa. Mientras tanto, una mayor
inversién en la etapa 4 aumentaria all{ los precios de los factores,
de modo que el precio acumulativo serfa superior a 35, La produc-
cién de la etapa 4 aumentaria y el incremento de la oferta dismi-
nuiria los precios, que serian inferiores a 43. Este arbitraje continua-
ria hasta que el margen porcentual en cada una de las dos etapas fuese
el mismo.
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Es muy importante resaltar que la tasa de interés es igual a la tasa
de variacion proporcional del precio entre las diversas etapas. Muchos
autores consideran la tasa de interés solo como el coste del dinero en
el mercado de préstamos. En realidad, como veremos mds adelante,
la tasa de interés invade todos los mercados temporales, y ¢l mercado
de préstamos para la produccién es en realidad un mercado tempo-
ral estrictamente subsidiario y de importancia secundaria.’

En una economia de giro uniforme, no solo la rasa de interés serd
igual en cada etapa de produccién de cualquier producto, sino que
la misma tasa de interés prevalecerd en odas las etapas de todos los
productos. En un mundo real de incertidumbre, la zendencia de los
actos empresariales va siempre dirigida a establecer una tasa de inte-
rés uniforme a través de todo el mercado. La razén de esta unifor-
midad resulta evidente: si en la etapa 3 de produccién del bien X
se obtiene el 8% y en la etapa 1 del bien Yel 2%, los capitalistas
dejarin de invertir en el segundo caso y se lanzardn a invertir en el pri-
mero. Como resultado, el margen de precio se modificard de acuerdo
con las ofertas y demandas existentes v las tasas de interés tenderdn
a igualarse.

Podemos ahora dejar de lado nuestro supuesto de igualdad de
duracién de las diversas etapas. Cualquier etapa de cualquier producto
podrd ser corta o larga segiin lo requieran las técnicas de produc-
cién o la estructura de organizacién industrial. De este modo, una

5. En el sinniimero de comentarios sobre la Generna! Theory de J.M. Keynes, nadie
ha destacado el pasaje en ¢l que Keynes critica a Mises ¢l tratamiento de este tema.
Keynes dice que la nueva y «peculiars teorfa del interés de Mises «confundes la «eficien-
cia marginal del capital» (la tasa de retorno de una inversion) con la tasa de interés.
Pero el punte es que la «eficiencia marginal del capitals jes efectivamente la tasa de
inrerés! Es un precio en el mercado temporal. Precisamente esta tasa «natural» de
interés, mds que la tasa de préstamos, fue el problema central de la teoria det interés
durante muchos afios. La parte esencial de la doctrina fue explicada por Bshm-Bawerk
en Capital and Interest y, por lo ranto, no deberfa haber sorprendido a Keynes, Véase
John Maynard Keynes, The General Theory of Employment, Interest and Money (New
York: Harcourr, Brace & Co., 1936), pp. 192-93. Es precisamente la preocupacién
de Keynes sobre estas cuesriones relativamente poco importantes de los mercados de
préstamos lo que constituye uno de los defectos mds graves de su teorfa sobre el interés.
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técnica de produccion podria requerir un afio en alguna etapa en
particutar. Por otra parte, una empresa podria «integrar vertical-
mente» dos etapas y anticipar el dinero a los propietarios de los fac-
tores por el periodo comprendido por ambas etapas, antes de vender
el producto, El retorno neto de la inversién en cualquier etapa se
ajustard de acuerdo con su extensién. Asi, supongamos que la tasa
de interés uniforme en la economia sea del 5%; esto es 5% por cierta
unidad de tiempo, por ejemplo un afio. Un proceso productivo o
inversién que ocupe un periodo de dos afios, en equilibrio, obten-
drd una retribucién cercana al 10%, equivalente a un 5% anwual, y
asf serd para cualquier etapa de produccién, sea cual fuere su dura-
cién. Por esto, la irvegularidad o la integracion de etapas no interfiere,
en absoluro, el proceso bacia el equilibrio.

Ahora resulta claro que la cldsica trinidad «trabajo, tierra y capi-
tal» que obtiene «salarios, rentas e intereses» debe modificarse en
forma drdstica. No es cierto que el capital sea un factor de produc-
ci6n independiente o que gana intereses para su duefio de la mis-
ma manera que el trabajo y la tierra obtienen ingresos para sus pro-
pietarios. Como vimos con anterioridad, y discutiremos luego, el
capital no es un factor de produccién independiente. Los bienes
de capital son vitales y de crucial importancia para la produccién,
pero su produccién es, en definitiva, imputable a los factores, trabajo,
tierra y tiempo. Es mds, la tierra y el trabajo no son factores homo-
géneos, sino simplemente categorias de #ipos de factores de una va-
riedad singular. Cada factor tierra y cada factor trabajo tiene carac-
teristicas propias y poder propio para servir en la produccién. Cada
uno, por lo tanto, recibe su propio ingreso, segiin veremos mds ade-
lante. Los bienes de capital también tienen infinita variedad, pero
en la economia de giro uniforme no reciben ingreso alguno. Si re-
cibe ingresos la conversién de bienes futuros a bienes presentes. Las
satisfacciones futuras se descuentan constantemente respecto de las
satisfacciones presentes, debido al hecho universal de la preferencia
temporal. Es la propiedad y la tenencia de los bienes de capital, des-
de la fecha 1, cuando se adquieren los servicios de los factores, hasta
que el producto se vende en la fecha 2, lo que el capitalista-inver-
sionista lleva a cabo. Esto equivale a la adquisicién de bienes tuturos
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(los servicios de los factores que producen bienes de capital) con
dinero, seguidos por la venta de bienes presentes en una fecha poste-
rior. Esto dltimo ocurre cuando se venden los bienes de consumo,
ya que son bienes presentes. Cuando se venden por dinero bienes
de capital intermedios, de orden inferior, en ese caso no se trata de
bienes presentes sino de bienes futuros mds cercanos al bien final.
En otras palabras, los bienes de capital han sido adelantados desde
una etapa mds distante de la etapa de consumo a una menos distante.
El tiempo de esta transformacién serd cubierto por una tasa de pre-
ferencia temporal. Por eso, si la tasa de preferencia temporal en el
mercado, es decir, la tasa de interés, es, por ejemplo, del 5% anual,
y tenemos un bien presente que vale 100 onzas en el mercado, la
tenencia actual de un derecho sobre ese bien dentro de un afo val-
drd 95 onzas. El valer presente de una demanda de 100 onzas den-
tro de un afio serd de 95 onzas. Sobre esta base, el valor estimado
del bien puede ser calculado para diversos periodos; entonces, la de-
manda para dentro de medio afio tendrd hoy un valor aproxima-
do de 97,5 onzas. El resultado serd la uniformidad de la tasa por
petiodo.

Asi, los capitalistas adelantan bienes presentes a los propietarios
de factores a cambio de bienes futuros; luego, venden los bienes que
han madurado y se han convertido en bienes presentes o de un fu-
turo menos lejano, por bienes presentes (dinero). Han adelantado
a los propietarios de factores bienes presentes y, a cambio, esperan
que estos factores, que son bienes futuros, se transformen en bie-
nes mds préximos a ser bienes presentes que antes. La funcién de
los capitalistas es una funcién temporal, y sus ingresos representan
el agio de la comparacién entre bienes presentes y futuros. Este in-
greso en concepto de intereses #o se deriva de los concretos y he-
terogéneos bienes de capital, sino de la generalizada inversién en
tiempo.® Proviene del sacrificio que representa dar un bien presente

6. Como declara Bshm-Bawerk: «El interés [...} puede obtenerse de cualquier ca-
pital, no importa la clase de bienes en que consista el capital: tanto bienes manufac-
turados como naturales, perecederos o duraderos, sustituibles o insustituibles, bienes
fungibles o aun monetarioss, Bshm-Bawerk, Capiral and Interesr, p. 1.
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para obtener un bien futuro (servicjos de los factores). Como resul-
tado de las adquisiciones, los propietarios de los factores obtienen
su dinero en el presente por un producto que estard maduro solo
en el futuro.

Asi, los capitalistas restringen su consumo presente y destinan estos
ahorros monetarios para suministrar dinero (bienes presentes) a los pro-
pietarios de los factores que estdn produciendo bienes futuros Gini-
camente. Este es el servicio —un adelanto en el tiempo— que los
capitalistas ofrecen a los propietarios de los factores y por el cual estos
dltimos pagan voluntariamente en forma de tasa de interés.

2. LA DETERMINACI@N DE LA TASA DE INTERES PURA.
EL MERCADO TEMPORAL’

Resulta claro ya que la tasa de interés desempefia un papel crucial
en el sistema de produccién de una compleja economia monetaria.
:Como se determina? Hemos visto que la tasa de interés pura, que
es la que ahora nos concierne, tiende a ser la misma en todas las eta-
pas de todos los procesos productivos de la economia, y por eso serd
igual en la economia de giro uniforme.

El nivel de la tasa de interés pura estd determinado por el mercado
de intercambios de bienes presentes por bienes futuros, un mercado
que, seglin veremos, penetra en muchas ramas del sistema econémi-
co. La institucién del dinero como un medio general de intercam-
bio ha simplificado en gran medida el mercado presente-futuro en
comparacién con las arduas condiciones del sistema de trueque, donde
existian mercados independientes para cada articulo. En la econo-
mia monetaria el mercado presente-futuro, o lo que podemos llamar
«mercado temporal», se expresa siempre en términos monetarios,
El dinero es el bien presente por excelencia, porque, aparte del valor
de consumo del metal mismo, el bien dinero es el unico bien abso-
lutamente comercializable en la sociedad; su titular puede cambiarlo

7. Véase Mises, Human Acvion, pp. 521-42.
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por bienes de consumo en cualquier momento que lo desee. Por eso
es un bien presente. Dado que los bienes de consumo, una vez vendi-
dos, por lo general no vuelven al nexo del intercambio, el dinero es
el bien presente que predomina en el mercado. Ademds, ya que
constituye el medio para odos los intercambios, es también el medio
de intercambio en lo que hemos llamado mercado temporal.

;Cudles son los bienes futuros que se intercambian por dinero?
Los bienes futuros son bienes de los que se espera se conviertan en bienes
presentes en alguna fecha futura. Tienen por eso un valor presente.
Debido al hecho universal de la preferencia temporal, cualquier bien
tiene mayor valor en el presente que el valor actual de la perspecti-
va de convertirse en bien presente dentro de cierto tiempo. En otras
palabras, es mayor el valor de un bien en el presente que su valor pre-
sente como bien futuro. Dado que el dinero es el medio general de
intercambio, el dinero es el bien presente, tanto para el mercado tem-
poral como para otros mercados, y los bienes futuros son las expec-
tativas presentes respecto de la adquisicion futura de dinero. Se concluye
de la ley de la preferencia temporal que e/ dinero presente vale mds
que las expectativas presentes de la misma cantidad de dinero en el fu-
turo. En otras palabras, el dinero futuro (expectativas presentes de
obtencién de dinero en el futuro) siempre se intercambiard con un
descuento en relacién con el dinero presente.

Este descuento de bienes futuros respecto de bienes presentes (o
inversamente, la prima sobre bienes futuros, por los presentes) es la
tasa de interés. Por eso, si en el mercado temporal 100 onzas de oro
se intercambian por la perspectiva de obtener 105 onzas de oro dentro
de un afo, la tasa de interés es, aproximadamente, del 5% anual.
Esta es la tasa de descuento temporal del dinero futuro al presente.

A qué nos referimos especificamente al hablar de «perspectivas
de obtencién de dinero en el futuro»? Estas expectativas deben anali-
zarse con sumo cuidado para poder explicar todos los factores causa-
les en la determinacién de la tasa de interés. En primer lugar, en el
mundo real, esas perspectivas, como otras cualesquiera, en un periodo
dado, son siempre mds o menos inciertas. En el mundo real siem-
pre existird la incertidumbre, lo que necesariamente hace que los ele-
mentos interés, pérdida y ganancia estén entrelazados creando una
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serie de complejidades que se analizardn mds adelante. Para poder
separar el mercado temporal de los elementos empresariales debemos
considerar el mundo de la economia de giro uniforme, donde no
existe la incertidumbre, todas las expectativas se cumplen y la tasa de
interés pura se mantiene igual en toda la economia. La tasa de interés
pura serd entonces la tasa vigente de descuento temporal, relacio-
nando el precio de los bienes presentes con el de los bienes futuros.

¢Cudles son, entonces, los tipos especificos de bienes futuros que
se incluyen en el mercado temporal? Son dos. Uno es ¢/ reclamo es-
crito por cierta cantidad de dinero en una fecha futura. En este caso,
el intercambio en el mercado temporal es asi: A le da dineroa B a
cambio de un reclamo por dinero futuro. El término usado gene-
ralmente para referirse a A, el que adquiere dinero futuro, es el de
«prestamista» o «acreedor», mientras que a B, el vendedor de dinero
futuro, se lo define como «prestatario» o «deudor». La razén es que
esta transaccion crediticia, en contraste con una transaccién de contado,
permanece incompleta en el presente. Cuando un individuo compra
un traje al contado, transfiere dinero a cambio del traje. La transac-
cién ha concluido. En una transaccién crediticia, el acreedor simple-
mente recibe un documento que lo autoriza a reclamar una cierta
cantidad de dinero en el futuro. La transaccién se completard en el
futuro, cuando B, el prestatario, reintegre el préstamo transfiriendo
la suma acordada con el acreedor.

Aunque el mercado de préstamos es un tipo muy visible de tran-
saccién temporal, no es, de ninguna manera, ni el dnico ni el pre-
dominante. Existe un tipo de transaccién mds sutil, pero mds impor-
tante, que penetra en todo el sistema de produccién pero que, con
frecuencia, no se reconoce como una transaccién temporal. Estaes
la adquisicién de bienes de produccién y servicios, que son trans-
formados alo largo de un periodo y finalmente surgen como bienes
de consumo. Cuando los capitalistas adquieren los servicios de los
factores de produccién (o, como veremos luego, cuando adquieren
los factores mismos), estdn comprando cierta cantidad y valor de pro-
duccién neta, descontada a su valor presente, puesto que los servi-
cios adquiridos de la tierra, el trabajo y el capizal son bienes futuros
que serdn transformados en su forma final como bienes presentes.
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Supongamos, por ejemplo, que un capitalista-empresario contrata
servicios laborales y supongamos, también, que pueda determinarse
que este servicio contratado resultard en una entrada neta de 20
onzas de oro para el propietario del producto. Veremos luego que
el servicio tenderd a ser remunerado con el valor neto de su producto,
pero descontado por el intervalo de tiempo hasta su venta. Si el
servicio del trabajo brinda un ingreso de 20 onzas dentro de 5 afios,
resulta obvio que el duefio del trabajo no esperard recibir del capi-
talista las 20 onzas @hora, por adelantado. Recibird sus ingresos netos
descontados por la tasa de interés corriente. El ingreso por interés
serd percibido por el capitalista que ha asumido la tarea de anticipar
dinero presente. Entonces, este esperard durante 5 afios, hasta que
el producto madure, para recuperar su dinero.

El capitalista puro, por lo tanto, al desempefiar la funcién de
adelantar capital en un sistema productivo, cumple el rol de inter-
mediario. Vende dinero (bien presente) alos propietarios de los fac-
tores a cambio de los servicios de esos factores (bienes futuros en
perspectiva). Retiene estos bienes y continda empleando trabajo en
ellos hasta transformarlos en bienes de consumo (bienes presentes)
que luego se venden al publico por dinero (bien presente). La recom-
pensa que recibe por la venta de bienes presentes en relacién con lo
que pagd por bienes futuros es la tasa de interés obtenida por el inter-
cambio.

El mercado temporal, por lo tanto, no estd restringido al mercado
de préstamos o crediticio. Interviene en toda la estructura de produc-
cidn del sistema econdmico. Todos los factores productivos son bienes
futuros, proveen a su duefio la expectativa de ser adelantados hacia
el objetivo final del consumo, que provee la raison détre de toda
empresa productiva. Este es un mercado temporal donde los bienes
futuros vendidos no constituyen una transaccién crediticia como en
el mercado de préstamos. La transaccién es completa en si misma
y no necesita pagos adicionales de ninguna de las partes contratan-
tes. En este caso, el comprador de bienes futuros —el capitalista—
adquiere sus ingresos mediante la transformacién de estos bienes
en bienes presentes, en vez de hacerlo mediante la presentacién de
un pagaré al vendedor originario del bien futuro.
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El mercado temporal, el mercado donde se intercambian bienes
presentes por bienes futuros, constituye entonces un conjunto com-
puesto por varias partes. En una parte del mercado los capitalistas
intercambian sus ahorros (bienes presentes) por los servicios de nu-
merosos factores {bienes futuros). Esta es una parte, y la mds impor-
tante, del mercado temporal. La otra es el mercado de préstamos para
consumo, donde los ahorradores prestan su dinero mediante una
transaccién crediticia a cambio de un pagaré por dinero futuro. Los
ahorradores son los abastecedores de dinero presente; los prestata-
rios, proveen dinero futuro en forma de pagarés. Por el momento, es-
tamos analizando solo el caso de aquellos que piden prestado para
gastar en bienes de consumo y no el de los productores que piden
ahorros prestados para invertir en la produccién. Para los prestata-
rios de ahorros para la produccién, los préstamos no son fuerzas in-
dependientes en el mercado temporal, sino que dependen por com-
pleto de la tasa de interés entre bienes presentes y futuros, segun
queda determinada en el sistema de produccién, igual a la relacién
entre los precios de los bienes de consumo y los de produccién y entre
las diversas etapas del proceso productivo. Mds adelante estudiare-
mos esta dependencia.

3. LA PREFERENCIA TEMPORAL
Y LAS ESCALAS INDIVIDUALES DE VALOR

Antes de continuar considerando las partes que componen el mer-
cado temporal analicemos la raiz del asunto: la escala de valores del
individuo, que, como hemos visto en el problema de la determina-
cién del precio y la demanda, proporciona la clave para la determi-
nacién de todo evento del mercado. Esto no es menos cierto en lo
concerniente a la tasa de interés, solo que aqui la clave estd en la es-
cala de valores de las preferencias temporales del individuo.
Consideremos a un individuo que hace abstraccién de cualquier
papel especifico que pueda desempefiar en el sistema econdmico.
Este individuo tiene, necesariamente, una escala de valores con una
utilidad marginal decreciente para el dinero tal que cada unidad

381



EL HOMBRE, LA ECONOMIA Y EL ESTADO

adicional de dinero que adquiere ocupa en ella un lugar inferior. Esto
es necesariamente cierto. De manera reciproca —y esto también de-
riva de la utilidad marginal decreciente del dinero— cada unidad
sucesiva de dinero que gaste serd mds valorada segin su escala. La
misma ley de la ucilidad es aplicable al dinero futuro, es decir, a las
perspectivas de obtener dinero en el futuro. En ambos casos, para el
dinero presente y para el dinero futuro, se aplica la ley general que
dice que de una cantidad mayor de un bien se obtendrd una mayor
utilidad que de una canridad menor. Podemos ilustrar estas leyes gene-
rales por medio de una hipotética escala de valores de un individuo:

Jobn Smith

............. veeseeernemeneenne (19 Onzas futuras) (10 afios a partir de ahora)
cuarta unidad de 10 onzas
revteevssneisosessseneennsseeens {18 onzas futuras)
....... rrverrrenesireoniennnrens (17 onzas futuras)
................................. {16 onzas fururas)
eeveerreennns tercera unidad de 10 onzas
(15 onzas futuras)
(14 onzas futuras)
errrersrerirerareensnenennnes (13 onzas futuras)
segunda unidad de 10 onzas
................................. {12 onzas futuras)
reveeeenensee primera unidad de 10 onzas
cerrisinnsenanes s {11 onzas futuras)
cvesranenen (primera unidad adicional de 10 onzas)
............. (segunda unidad adicional de 10 onzas)
vievssssisrnsnrinisenneenens {10 onzas futuras)

Vemos en esta escala de valores que todas las alternativas posi-
bles de eleccién estdn ordenadas en una escala y que la ley de la utili-
dad se encuentra ejemplificada. La «primera unidad de 10 onzas»
se refiere al rango asignado a la primera unidad de 10 onzas {la uni-
dad arbitrariamente elegida aqui) de la que se desprenderd. La «se-
gunda unidad de 10 onzas» de dinero de la que se desprenderd estd
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ubicada en un nivel superior de valoracién, etc. La «primera unidad
adicional de 10 onzas» que anadird a sus existencias se refiere al
rango otorgado a la siguiente unidad de 10 onzas que el individuo
piensa adquirir (el paréntesis indica que no posee el bien). Tenemos
una lista ordenada de la escala de valores del Sr. John Smith con
respecto al tiempo, o sea, su escala de preferencia temporal. Su-
pongamos que la tasa de interés del mercado sea del 3%, es decir,
puede obtener 13 onzas de dinero futuro {en este ejemplo, a 10 afios)
vendiendo 10 onzas de dinero presente. Para saber cémo actuard
tenemos el privilegio de poder consultar su escala de preferencia
temporal. Vemos que preferird las 13 onzas de dinero futuro a su
primera unidad de 10 onzas y también a su segunda unidad de 10
onzas, pero que su tercera unidad de 10 onzas ocupa una posicién
supetior en su valoracién. Por lo tanto, con una tasa de mercado
del 3% anual, el individuo ahorrard 20 onzas de oro y las vendera
port dinero futuro en el mercado temporal. El es un abastecedor de
bienes presentes en el mercado temporal hasta la cantidad de 20
onzas.®

Si la tasa de interés del mercado fuera 2%, tal que 12 onzas fu-
turas fuesen el precio de 10 onzas presentes, entonces el Sr. John
Smich setia un abastecedor de 10 onzas de dinero presente. Nunca
seria abastecedor de dinero fururo porque en su caso no existen canti-
dades de dinero futuro superiores a las 10 onzas que estén clasifi-
cadas por debajo de la «primera unidad adicional de 10 onzas».

Supongamos, por ¢jemplo, que el Sr. James Robinson tiene la si-
guiente escala de valores temporales:

8. Esta es una visién muy simplificada de las escalas de valores. A los efectos de
nuestra exposicién hemos omitido el hecho de que la segunda unidad agregada de 13
onzas futuras tendrd una valoracién menor que la primera; la tercera unidad de 13,
menos que la segunda, etc. Por lo tanto, realmente la estructura de la demanda de
bienes fucuros serd mds baja que la presentada aqui. Sin embargo, la esencia del and-
lisis no varia, puesco que podemos suponer la estructura de la demanda del tamario
que prefiramos. La (inica conclusién significativa es que la forma de la curva de de-
manda serd tal que el individuo demandard mds bienes futuros, a medida que la tasa
de incerés del mercado se eleve, y esta conclusién es vélida tanco para la versién real
como para la simplificada,
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James Robinson

................................. (19 onzas futuras) (10 afios a partir de ahora)
rreeaernees segunda unidad de 10 onzas
hmeeneeaereannaaareaernaans (18 onzas futuras)
................................. (17 onzas futuras)
versveennenn. primera unidad de 10 onzas
trerereaernnnernneenneeannaan (16 onzas futuras)
e e eeraerraareaeraneenaane (15 onzas futuras)
trecvressreassressnensnenennenns. (14 Onzas futuras)
cevvencenees (primera unidad adicional de 10 onzas)
vrererrsrererrensrreninnnennens L13 onzas futuras)
crensssvesersesssesssennnenes {12 onzas fururas)
............. (segunda unidad adicional de 10 onzas)
creeesoresrerorsesoreaeners {11 onzas futuras)
............. (rercera unidad adicional de 10 onzas)
cirrieeesisesenrseensenneseenss (10 onzas fucturas)

Si la tasa de interéds del mercado fuera 3%, sus valoraciones son
tales que no destinard ningin ahorro al mercado temporal. Por el
contrario, 13 onzas futuras estn valoradas por debajo de la «primera
unidad adicional de 10 onzas»; lo cual quiere decir que Robinson
estd dispuesto a cambiar 13 onzas de dinero futuro por 10 onzas de
dinero presente. Asi, en contraste con el Sr. Smith, se convierte en
abastecedor de dinero futuro. Si la tasa de interés fuese del 1%,
entonces abasteceria 22 onzas de dinero futuro a cambio de 20 onzas
de dinero presente, aumentando asi su demanda de dinero presente
al precio menor.

Se obsetvard que no se ha registrado nada menor que 10 onzas
de bienes futuros para ser comparado con 10 onzas de bienes presen-
tes. La razén es que toda preferencia temporal de un individuo es
positiva; esto significa que una onza de dinero presente serd siem-
pre preferida a una onza, o menos, de dinero futuro. Por lo tanto,
no puede existir una tasa de interés pura que sea igual a cero o nega-
tiva. Muchos economistas han cometido el grave error de creer que
la tasa de interés determina la escala de preferencias temporales y la
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tasa de ahorro, en lugar de a la inversa. Esto no tiene valides alguna.
Las tasas de interés analizadas aqui son simplemente hipotéticas e
indican y muestran las escalas de preferencia temporal de cada indi-
viduo. En el conjunto, como ahora veremos, la interaccién de prefe-
rencias temporales y, por consiguiente, los cuadros de oferta y deman-
da de los individuos en el mercado temporal, determinan la tasa de
interés pura del mercado. Lo hacen de la misma manera en que las
valoraciones individuales definen las estructuras totales de oferta y
demanda de bienes que determinan, a su vez, los precios del mercado.
Una vez mds, son las urilidades y solo ellas (en este caso, en forma
de preferencias temporales) las que determinan el resultado del mer-
cado; la explicacién no se basa en ninguna clase de «proceso de mutua
determinacién» de preferencias y consecuencias del mercado.

Continuando con nuestro andlisis, tabulemos las escalas de los
Sres. John Smith y James Robinson basdndonos en sus escalas de va-
lores temporales en relacién con su posicién en el mercado tempo-
ral. La escala del St. John Smith se muestra en el cuadro 1. La del
Sr. James Robinson en el cuadro 2.

La escala temporal del Sr. Robinson es particularmente interesan-
te. En su escala de valores temporales encontramos que, a una tasa

CuaDro 1
Oferta de dinere Oferta de dinero

Tasa presente = demanda Juturo = demanda

de de dinero de dinero
interés futuro = ahorros presente

(%) (onzas de oro) {onzas de oro)

9... 40 0

8. 30 0

7... 30 0

6... 30 g

3. 20 g

4... 20 0

3. 20 g

2. 10 0

L. 0 0
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CUADRO 2
Oferta de dinero Oferta de dinero

Tasa presente = demanda Sfuturo = demanda

de de dinero de dinero
interés Sfuturo = ahorros presente

(%) {onzas de oro) {onzas de oro)

9. 20 0

8... 10 0

Ton 10 0

6... 0 0

5... 0 0

4. 0 0

3. 0 10

2... 0 10

l... 0 20

de interés del 9%, 19 onzas de dinero futuro se encuentran por
encima de la segunda unidad de 10 onzas de dinero presente y, por
lo tanto, artiba de la primera unidad. A esta tasa de interés, su oferta
de dinero presente en el mercado temporal (sus ahorros) serd igual
a 20 onzas. Puesto que su valoracién de la primera unidad (de 10
onzas, unidad de medida tomada arbitrariamente para este andli-
sis} estd entre 16 y 17 onzas de dinero futuro, cuando el interés del
mercado es del 6%, su rédito de 16 onzas es para él menos valioso
que su primera unidad. En consecuencia, no serd ahorrista y oferente
de dinero presente a esta tasa de interés. Por otro lado, tampoco
serd oferente de bienes futuros (es decir, no demandara bienes pre-
sentes en el mercado temporal). Para ser un oferente de bienes fu-
turos, la valoracién del dinero futuro al cual tendria que renunciar
con la tasa de interés existente tendria que ser menor que el dinero
presente que obtendria. En otras palabras, el dinero futuro al que
renuncia tendria que valer menos para €l que la utilidad de la «primera
unidad adicional de 10 onzas» segin su escala. Mientras la tasa de
mercado oscile entre 4% y 6%, esto no serd cierto, puesto que las 14
a 16 onzas de dinero futuro que deberfa abastecer tendrian maés
valor, para €], que las 10 onzas adicionales de dinero presente que
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obrendria en el intercambio. En el caso del Sr. Robinson, el punto
critico surge cuando la tasa de interés hipotética baja a 3%, ya que
13 onzas futuras valen menos que 10 onzas adicionales de dinero
presente, y €l ofertard las onzas futuras al mercado. Si la tasa de ince-
rés fuese del 1%, oferctaria 20 onzas de bienes futuros.?

Resulta evidente que un individuo, en un momento dado, serd
un ahorrador neto (es decir, un demandante neto de bienes furu-
ros), un oferente neto de bienes futuros, o no participard en el mer-
cado temporal. Las tres categorfas son excluyentes entre si.

El diagrama de la figura 2 esboza las escalas de los Sres. Smith y
Robinson en forma grifica. La tasa de interés se encuentra en ¢l eje
vertical y la moneda en el horizontal. Las ofertas de bienes presen-
tes son también demandas de bienes futuros y las demandas de bie-
nes presentes son también ofertas de bienes futuros.

FiGura 2
COMPARACION DE ESCALAS DE PREFERENCIA TEMPORAL

9 |
8 |
8 74 Oferra de bienes presentes
2 (Robinson)
‘-Q —
8 5
= Oferra de bienes presentes
5 44 (Smith)
b
& 31 .
il Demanda por bienes presentes
=25 / (Robinson)
1
I I | I I I

0 10 20 30 40 50 60

Onzas de oro

9. El lector puede dejar de lado los paréntesis del dinero futuro del nivel mds bajo
de laescala de valores, y2 que el St. Robinson considera su oferta ranto como su demanda.
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No podemos comparar entre si las utilidades o las valoraciones
de diferentes personas, pero si podemos decir que la escala de prefe-
rencia temporal del St. Robinson es mds afta que la del St. Smith.
En otras palabras, no tiene sentido comparar el rango o utilidad que
ambos individuos conceden a una unidad cualquiera de un bien,
pero podemos comparar (si las conocemos) sus escalas basadas pu-
ramente en sus preferencias temporales. La escala de preferencia
temporal del St. Robinson es mds alta que la del St. Smith; es decir,
a cada tasa de interés hipotética las valoraciones del Sr. Robinson
son tales que se desprenderd de una menor cantidad de sus bienes
presentes para intercambiarlos por bienes futuros.™®

Exploremos la escala tipica de preferencia temporal de un indi-
viduo o, lo que es lo mismo, su estructura o escala de oferta y de-
manda temporal. En primer lugat, no hay necesidad alguna de que
la unidad escogida sea de 10 onzas. Puesto que el dinero es tal vez
el bien mds divisible, es posible fraccionar las unidades en tamafios
cada vez mds pequefios. Es mds, a causa del arbitraje en el mercado,
la tasa de interés de retorno sobre la inversién de bienes presentes
respecto de bienes futuros serd igual para todas las unidades de dis-
tintos tamanos. En consecuencia, podremos visualizar una curva
relativamente continua para cada individuo.

Una caracteristica inevitable de una escala de preferencia tem-
poral de un individuo es que, finalmente, después de haber abaste-
cido el mercado con una cierta cantidad de dinero presente, ninguna
tasa de interés concebible podrd convencerle de adquirir mds bienes
futuros. La razén es que, cuando el dinero presente poseido por un
individuo disminuye y el dinero futuro aumenta, la utilidad margi-
nal del primero aumenta en su escala de valores y la utilidad mar-
ginal del Gltimo disminuye. Todo individuo debe consumir en el pre-
sente, y esto limita drdsticamente sus ahorros sea cual fuere la tasa
de interés. Como resultado, después de cierto punto, la preferen-
cia temporal de un individuo por el presente se vuelve infinita y la
linea que representa su oferta de bienes presentes se torna vertical.

10. Dela misma manera, aunque nio podemos comparar utilidades, podemos com-
parar (conociéndolas) las escalas individuales de demanda de bienes,
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En el otro extremo de la escala, el hecho mismo de la preferencia tem-
poral implicard que, a una tasa de interés minima, el individuo no
ahorrard nada. El punto en ¢l que la curva de oferta toque al eje ver-
tical dependers de las valoraciones del individuo, y debe hacerlo
como resultado de la accién de la ley de la preferencia temporal. Un
hombre no podria preferir 10 onzas, 0 aun menos, de dinero futuro
en lugar de 10 onzas de dinero presente.”

Lo que suceda después de que la curva de oferta del individuo
toque el eje vertical depender4 de sus preferencias temporales. En
algunos casos, como en el de] St. John Smith, la udlidad marginal
del dinero bajard demasiado rdpido, en comparacién con la del di-
nero futuro, como para que él pueda participar como demandante
neto de bienes presentes a una tasa de interés baja. En otras pala-
bras, la tasa de preferencia temporal del Sr. Smith es demasiado baja
en esta zona como para que se transforme en demandante de bienes
presentes y oferente de bienes futuros. Por otro lado, la escala mds
alta de preferencia temporal del Sr. Robinson es tal que a una tasa
de interés baja se convierte en oferente de bienes futuros a cambio
de bienes presentes, tal como se ve en la figura 2.

Podemos diagramar, para un individuo, una curva de oferta y
una de demanda, convencionalmente, como hemos hecho en la fi-
gura 2. Por otra parte, también podemos modificar este diagrama
para hacer una curva continua de la actividad del individuo en el
mercado temporal a la que podemos denominar «curva individual
del mercado temporal». A aleas tasas de intetés, bajando hasta donde
toca el eje vertical, esta curva es simplemente la curva de oferta de
bienes presentes del individuo. Pero, més abajo, estamos invirtiende
su curva de demanda y continudndola hacia la izquierda en el eje ho-
rizontal, tal como se visualiza en la figura 3.

1. No es vélido objetar que alguien podria preferir el wso del dinero en el fururo
mds que en el presente, Ese no es ¢l caso aqui, sino la a'igooniéis’idad para el uso. Siun
hombre quiere «ahorrars dinere para algin uso future, puede «atesorarlor en vez de
gastarlo en un bien furure y, por lo tantoe, tenerlo siempre disponible. Hemos dejado
de lado e} watesoramientor para tratarlo en el capitulo referente al dinero; de todos
modos, no tendria lugar en el mundo sin incertidumbre de Ja economia de giro uniforme.
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FIGURA 3
CURVA INDIVIDUAL DEL MERCADO TEMPORAL

1 = Tasa de interés pura
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Cada individuo tiene un tipe similar de escala de mercado tempo-
ral, que refleja su particular escala de valores. La escala de cada uno
serd tal que, a tasas de interés mayores, habrd una mayor tendencia
hacia el ahorro neto, y a tasas de interés menores, menor serd el
ahorro, hasta que el individuo se convierta en un demandante neto.
A cada tasa de interés hipotética existe un posible ahorro neto, una
demanda neta o una abstencién. Para algunos cambios en la tasa de
interés no habrd cambio alguno (curva vertical), pero nunca exis-
tir4 la situacién donde la oferta sea mayor o la demanda menor, con
tasas de interés més bajas.

Las escalas del mercado temporal de todos los individuos se to-
talizan en el mercado formando las estructuras temporales de oferta
y demanda de bienes presentes en términos de bienes futuros. La
estructura de oferta aumentar4 con los incrementos en la tasa de in-
terés y la de demanda caerd.

En la figura 4 vemos un tipico diagrama agregado del mercado.
Agregando las escalas de oferta y demanda del mercado remporal de
todos los individuos del mercado obtenemos curvas tales como S
v DD. DD es la curva de dernanda por bienes presentes en términos
de la oferta de bienes futuros. Se dirige hacia la derecha al disminuir
la tasa de interés. SS es la curva de oferta de bienes presentes en
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FIGURA 4
CURVAS AGREGADAS DEL MERCADQO TEMPORAL
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términos de la demanda de bienes futuros. Se dirige hacia la dere-
cha cuando aumenta la tasa de interés. La interseccién de ambas
curvas determina la zasa de interés de equilibrio: la tasa de interés tal
como tenderia a ser en una economia de giro uniforme. Esta tasa
de interés pura, entonces, estd determinada énicamente por las prefe-
rencias temporales de los individuos en la sociedad y por ningiin otro
factor.

La interseccién de las dos curvas determina una tasa de interés de
equilibrio, B4, y una cantidad ahorrada de equilibrio 0B. 0B es la
cantidad total de dinero que serd ahorrado e invertido en dinero fu-
turo. A una tasa de interés mds alta que BA, la oferta de bienes pre-
sentes excederia la de los bienes futuros ofrecidos a cambio, y los
ahorros excedentes competirfan entre si hasta que el precio de los
bienes presentes en términos de bienes futuros declinase hasta llegar
al equilibrio.

Si la rasa de interés estuviera por debajo de B4, la demanda de
bienes presentes de los oferentes de bienes futuros excederia la oferta
de ahorros y la competencia de esa demanda empujaria la tasa de in-
terés, nuevamente, hacia el punto de equilibrio.
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Es posible que se haya incurrido en mayor cantidad de falacias
en lo que respecta a la tasa de interés que en cualquier otro aspecto
de la economia. Debié pasar mucho tiempo para que la preferen-
cia temporal, cuya importancia en la determinacion de la tasa de
interés pura es tan crucial, fuera incluida en la economda, y los econo-
mistas necesitaron ain ms tiempo para comprender que la prefe-
rencia temporal es el #nico factor determinante. La renuencia a acep-
tar una interpretacion basada en una causa tinica hassido perjudicial
para la economia hasta nuestros dfas.”

4. EL MERCADQ TEMPORAL Y LA ESTRUCTURA
DE LA PRODUCCION

El mercado temporal, como otros mercados, estd constituido por com-
ponentes individuales cuyas escalas se agregan y forman las estruc-
turas de oferta y demanda del mercado. La complejidad del merca-
do temporal (y del mercade monerario en general) se debe al hecho
de que también est4 dividido y subdividido en varios «ssubmercados»
distintos. Estos son susceptibles de fusionarse en un mercado total,
pero cada uno de los componentes es interesante y muy significa-
tivo y, por ende, merecen mayor andlisis. A su vez, cada uno estd com-
puesto por escalas individuales de oferta y demanda.

Como hemos indicado anteriormente, podemos dividir el mercado
«presente-futuro» en dos subdivisiones principales: {2 estructura de
la produccidny el mercado crediticio de consumeo. Observemos primero
la estructura de la produccién; para hacerlo con mayor claridad, con-
sideremos nuevamente el diagrama de la estructura de la produccién
tal como se ve en la figura 1, con una diferencia importante; antes

12. Laimportancia de la preferencia temporal fue expuesta por Bshm-Bawerk en
su obra Capital and Interest. Pero la gran importancia de este tema ha sido compren-
dida solo por muy pocos economistas, notablemente por Frank A. Fetter y Ludwig
von Mises. Véase Fetter, Fconomic Principles, pp. 235-316; #d., «Interest Theories, Old
and News, American Economic Review (marzo, 1914), pp. 68-92,y Mises, Human Action,
pp. 476-534.
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el diagrama representaba una tipica estructura de produccién para
un bien de consumo cualquiera; ahora, el mismo diagrama repre-
senta la estructura de la produccion para la totalidad de los bienes. Fl
dinero circula desde los bienes de consumo hacia las diversas etapas
de la produccién, mientras que los bienes lo hacen en sentido opuesto,
desde las etapas de produccién mds altas hacia las mds bajas, para
venderse por fin como bienes de consumo final. El modelo de la pro-
duccién no cambia por el hecho de que existan factores especificos
e inespecificos, dado que la estructura de la produccién es total, el
grado de especificidad de un producto en particular es irrelevante en
un andlisis del mercado temporal.

Nada cambia por el hecho de que procesos diferentes de produc-
cién para distintos bienes tengan duraciones también distintas. Esto
no implica ninguna dificultad, ya que el movimiento de una etapa
a otra puede ser agregado para cualquier ndmero de procesos.

Existen, sin embargo, dos problemas serios que parecen estar in-
volucrados al agregar la estructura de la produccién total en la eco-
nomia. Uno es el hecho de que en varios procesos no se producirg,
necesariamente, un intercambio de bienes de capital por dinero en
cada etapa. Una empresa puede «integrar verticalmente» una o mds
etapas y asi adelantar bienes presentes por un periodo mayor. Vere-
mos mds adelante, sin embargo, que esto no presenta dificultad
alguna, tal como no la presenté en el caso de procesos particulares.

Un segundo problema es la adquisicién y el uso de bienes de ca-
pital duraderos. Seguimos suponiendo que ningin bien de capital
o recurso natural es comprado; Gnicamente es alguilado, o sea, arren-
dado a sus duefios. La adquisicién de bienes duraderos presenta com-
plicaciones, pero otra vez, COmo veremos, esto no signiﬁca cambio
alguno en la esencia de nuestro andlisis.

El diagrama de la estructura de produccién ilustrado en la figu-
ra 5 omite los nimeros que indicaban el monto de los pagos entre
los diversos sectores, sustituyéndolos por las letras D y § para indi-
car los puntos donde se llevan a cabo las diversas transacciones tem-
porales y qué grupos participan en ellas. Las letras D indican deman-
dantes de bienes presentes y las S representan oferentes de bienes
presentes por bienes futuros.
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FIGURA 5

ESTRUCTURA DE LA PRODUCCION AGREGADA
DE TODOS LOS BIENES
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Empecemos por la parte inferior, es decir, por el desembolso de
los consumidores para la adquisicién de bienes de consumo. El mo-
vimiento del dinero estd indicado por flechas y este se mueve de los
consumidores hacia los vendedores de bienes de consumeo. Esta no
es una transaccién temporal porque es un intercambio de bienes pre-
sentes (dinero) por bienes presentes (bienes de consumo).”

13. El hecho de que los consumidores puedan fisicamente consumir parte o la
toralidad de estos bienes en fecha Furura no afecta a esta conclusién, porque cualquier
consumo adicional tendrd lugar fuera del nexo monetario, y es esco divime, precisa-
mente, lo que estamos analizando.
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Los productores de bienes de consumo son necesariamente ca-
pitalistas que han invertido en los servicios de los factores para pro-
ducir estos bienes, que luego venden. Su inversién en factores con-
sistié en la adquisicién de servicios de los factores tierra y trabajo
(factores originarios) y bienes de capital de primer orden (factores
que hubo que producir). En ambas categorias de transacciones (efec-
tuadas en una etapa previa a la venta final del bien de consumo), los
bienes presentes se intercambian por bienes futuros. En ambos casos
los capitalistas proporcionan dinero presente a cambio de servicios
de factores cuya renta se materializard en el futuro y que, por lo tanto,
son brenes fituros.

Es asi como los capitalistas que producen bienes de consumo, a
quienes podriamos llamar «capitalistas de la primera etapa», parti-
cipan de transacciones temporales al efectuar sus inversiones, Los
componentes de esta particular subdivisién del mercado temporal
son entonces:

— La oferta de bienes presentes: Capitalistas,.
— La oferta de bienes fiuturos: Propietarios de tierras, Trabajadores,
Capitalistas, (demanda de bienes presentes).

Los Capitalistas, son los capitalistas de la primera etapa, quienes
producen bienes de consumo. Adquieren los bienes de capirtal de sus
propietarios —productores— (capitalistas de la segunda etapa o Ca-
pitalistas,). Las letras S y 2 correspondientes indican la existencia
de estas transacciones, y las flechas ascendentes sefialan la direccién
de los pagos.

En la erapa siguiente, los Capitalistas, tienen que adquirir servi-
cios de los factores de produccién. Ofrecen bienes presentes y adquie-
ren bienes futuros, bienes que estdn ain mds lejanos en el futuro
que el producto que ellos producirdn.™ Estos bienes futuros son

14. Ninguna complicacién de importancia se deriva de un mayor grado de igja-
nia de los factores de orden superier. Como ya hemos sefialado, un bien futuro rnds
distante simplemente serd descontado por el mercado en una cantidad mayor, aunque
a la misma tasa anual. La fasz de interés, es decir, el descuento de bienes futuros por
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ofrecidos por los propietarios de tierras, los trabajadores y los Capi-
talistas,. En resumen, la segunda etapa estd compuesta por:

— La oferta de bienes presentes: Capitalistas,.
— La oferza de bienes firuros: Propietarios de tierras, Trabajadores,
Capitalistas,.

Estas transacciones estdn marcadas con las letras § y D corres-
pondientes y las flechas ascendentes indican la direccién del pago.

Este proceso continua hasta la dltima etapa. En esta etapa final,
que aqui es la sexta, los capitalistas ofrecen bienes futuros a los capi-
talistas del nivel anterior pero rambién abastecen con bienes presen-
tes a los trabajadores y propietarios de tierras a cambio de los ser-
vicios extremadamente furturos de estos ultimos. Las transacciones
para las dos etapas mds altas son, entonces, las siguientes (la dltima
etapa estd designada como /V en lugar de 6):

Quinta etapa, compuesta por:

— La oferta de bienes presentes: Capitalistas,.
— La oferta de bienes futuros: Propietarios de tierras, Trabajadores,
Capiralistasy,.

Etapa N, compuesta por:

— La ofersa de bienes presentes: Capitalistas.
— La oférta de bienes futuros: Propietarios de tierras, Trabajadores.

Podemos ahora resumir nuestro mercado temporal para cual-
quier estructura de produccién de N etapas:

unidad de tiempo, se mantiene ignal con independencia de lo lejano que el bien se
encuentre en el tiempo. Este hecho sirve para resolver un problema que hemos mencio-
nado antes: la integracién vertical de las empresas respecto de una o mis etapas produc-
tivas, $i la rasa de equilibrio es del 5% anual, entonces un productor que opera en
una sola etapa obtendrd el 5% de su inversién, mientras que el productor que descuenta
bienes futuros de tres etapas, por tres afios, obtendrd aproximadamente un 15%, es
decir, 5% por afio.
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Proveedores de bienes presentes Proveedores de bienes futuros
(demandantes de bienes presentes)

Capitalistas, Todos los propietarios de tierras
Capitalistas, Todos los trabajadores
Capitalistas, Cap%talfstas2

.............. Capitalistas,

Capitalistas, Capitalistasy

Para ilustrar claramente el funcionamiento de la estructura de
produccién, observemos con atencidn el ejemplo numérico dado
en la figura 1 y resumamos las cantidades de bienes presentes ofre-
cidos y recibidos por los diversos componentes del mercado tempo-
ral. Aqui podemos usar las mismas cifras para aplicarlas a la estruc-
tura de la produccién, aunque en este caso el lector pueda desear
considerar las unidades como muiltiplos de onzas de oro. El hecho
de que las diferentes duraciones de los procesos productivos y los dis-
tintos grados de integracién vertical no impliquen dificultad algu-
na en el total nos permite utilizar el mismo diagrama tanto para un
tinico proceso productivo como para la economia como un todo. Es
mds, el hecho de que la tasa de interés en la economia de giro uni-
forme sea la misma para todas las etapas y todos los bienes en la eco-
nomia, nos permite agregar las etapas equivalentes de todos los bie-
nes. Asi, si el interés es del 5%, entonces podemos decir que para
cierta etapa de un bien, el pago de los capitalistas a los propietarios
de los factores es de 50 onzas y el ingreso por la venta de los produc-
tos es de 52,5 onzas; mientras que también podemos suponer que
los pagos totales para la economia, en el mismo periodo, son de 5.000
onzasy los ingresos, de 5.250 onzas. La misma tasa de interés implica
la misma tasa de retorno sobre las inversiones, considerada indivi-
dualmente o para todos los bienes en conjunto.

Lo que consignamos a continuacidn son las ofertas y demandas
de los bienes presentes que obtuvimos de la figura 1, excepto que ahora
nos estamos refiriendo a la economia global:
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Aborradores Demandantes de bienes presentes
Proveedores de bienes presentes Proveedores de bienes fisturos
Capitalistas) ... 95 0z. —» 15 oz. Prop. de tierra y trabajo; Capitalistas, ... 80 oz
Capitalistas, ... 76oz. —» 16oz Prop. de tierra y trabajo; Capiralistasy ... 60 oz.
Capitalistas, ... 57 oz. —» 12 o0z. Prop. de tierra y trabajo; Capitalistas; ... 45 oz.
Capitalistasy ... 430z, —» 13 oz. Prop. de tierra y trabajo; Capiralistas, ... 30 oz,
Capit:;.]ist:asS .. 280z. —» Boz. Prop. detierra y trabajo; Capitalistasy ... 200z,
Capitalistasyg ... 192 0z. —» 19 oz Prop. de tierra y trabajo

318 oz 83 oz. 235 oz

Las flechas horizontales en cada etapa de este cuadro describen
¢l movimiento del dinero ofrecido por los ahorradores a los deman-
dantes en esa etapa.

De esta tabulacién resulta ficil deducir el ingreso neto de dinero
de los participantes: su ingreso bruto de dinero menos sus pagos de
dinero (si incluimos el periodo completo para todas sus transaccio-
nes en el mercado temporal). El caso de los propietarios de tierras y
trabajo es simple: reciben su dinero a cambio de los bienes futuros
devengados por sus factores; este dinero serd su entrada bruta y neta
proveniente del sistema productivo. El ingreso neto total de dinero
para los propietarios del trabajo y la tierra es de 83 onzas. Estaes la
suma de los ingresos monetarios de los propietarios de la tierra y el
trabajo en cada etapa de produccién.

El caso de los capitalistas es mds complicado. Ellos pagan con bie-
nes presentes a cambio de bienes futuros y luego venden a los capi-
talistas de la etapa mds baja siguiente los productos que madurardn
en un futuro menos distante, a cambio de dinero. Su ingreso #eto
de dinero se deriva de sustraer sus gastos de dinero del ingreso bruro
durante el periodo de la etapa de produccién. En nuestro ¢jemplo,
los diversos ingresos netos de los capitalistas son los siguientes:

INGRESOS NETOS DE LOS CAPITALISTAS
QUE PRODUCEN BIENES DE CAPITAL

Capitalistas, ....ocvrvevrercrrecenn. 80 - 76 = 4 onzas
Capitalistas; .......... vrrereenveininens 00 57 = 3 onzas
Capitalistas, ..........c.crvueeen. veerr 45 - 43 = 2 Onzas
Capitalistasg .......cocconrcrnconneccn 30 - 28 = 2 onzas
Capitalistasyg .coeeereecrreonseeenncens 20-19=1 onza

12 onzas
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El ingreso neto total de los capitalistas que producen bienes de
capital (niveles 2 hasta N) es de 12 onzas. ;Qué sucede entonces con
los Capitalistasl, quienes, aparentemente, no solo no tienen ningtin
ingreso neto, sino que incurren en un déficit de 95 onzas? A ellos se
les reintegra, como vemos en el diagrama de la figura 1, 70 el ahorro
de los capitalistas sino el desembolso de los consumidores, que suma
un total de 100 onzas, lo que representa un ingreso neto para los ca-
pitalistas de 5 onzas.

En este punto debemos destacar que el patrén general de la estruc-
tura de produccién y del mercado temporal serd el mismo tanto en el
mundo real de incertidumbre como en la economia de giro uniforme.
La diferencia radicard en las cantidades que se dirigen a cada sector y
en las relaciones entre los diversos precios. Veremos luego cudles serdn
las diferencias; por ejemplo, la tasa de retorno para los capitalistas en
cada sector no serd uniforme en el mercado real, pero el patrén de
pagos, la composicién de oferentes y demandantes serd igual.

Al analizar el balance de ingresos y gastos en la estructura de la pro-
duccién, algunos autores especializados en temas de economia han
pensado que podemos consolidar los diversos ingresos y considerar
solo los ingresos netos. La tentacién ha sido simplemente descartar
las diversas transacciones «intercapitalistas» considerdndolas «dupli-
caciones». Si hacemos eso aqui, entonces el 1ngreso neto total en el
mercado serd, para los capitalistas: 17 onzas (12 onzas para los capi-
talistas de bienes de capital y 5 onzas para los capitalistas de bienes
de consumo); para los factores tierra y trabajo: 83 onzas. El ingreso
neto total es entonces de 100 onzas. Esto es exactamente igual al total
de gastos de los consumidores en ese periodo.

El ingreso neto total es de 100 onzas y el consumo es de 100 onzas.
No existe, por lo tanto, ahorro zeto adicional. Estudiaremos luego
con mis detalle el ahorro y su intercambio; aqui, el punto es que en
el eterno circulo de la economia de giro uniforme, cero de ahorros
netos, por definicién, significarfa que hay una cantidad justa de aho-
rro bruto para conservar intacta la estructura de capital productivo,
para asegurar el proceso de produccién en marcha y para mantener
la produccién de una cantidad constante de bienes de consumo para
cada periodo.
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Sin duda, es legitimo y tuil considerar los ingresos y ahorros netos,
pero no siempre es claro y su uso ha side muy engafioso en la econo-
mia actual.’5 La utilizacién de las cifras del ingreso «nacional» neto
(es mejor considerar el «ingreso social» extendido a través de la co-
munidad mercantil que utiliza dinero en lugar de limitar su alcance
a los limites nacionales) lleva a la creencia de que el elemento real-
mente importante que mantiene la estructura de la produccién es
el gasto del consumidor. En nuestro ejemplo de la economia de giro
uniforme, los diversos factores y capitalistas reciben su ingreso neto
v lo reinvierten en consumo, con lo cual mantienen la estructura de
la produccién y los futuros niveles de vida, es decir, la produccién
de bienes de consumo. La inferencia de tales conceptos es clara: los
ahorros de los capitalistas son necesarios para aumentar y profun-
dizar la estructura de capital, pero aun sin ahorro alguno, el gasto
de consumo por si solo es suficiente para conservar intacta la estruc-
tura de capital.

Esta conclusién parece enganiosamente inequivoca; después de
todo, ¢no es el gasto de consumo el bastién y el producto final de
la actividad econémica? Esta tesis, sin embargo, es totalmente erré-
nea. No hay «automatismo» en el gasto de los capirtalistas, en espe-
cial cuando dejamos el mundo de la economia de giro uniforme; es
en ¢l mundo real donde el error conceptual hace estragos. Con la
produccién dividida en etapas, no es cierto que el gasto de consumo
sea suficiente para proveer al mantenimiento de la estructura de ca-
pital. Cuando consideramos el mantenimiento de la estructura de
capital, debemos tener en cuenta zodas las decisiones para abastecer
de bienes presentes el mercado presente-futuro. Estas decisiones se
agregan, no se cancelan unas a otras. El total de ahorros en la econo-
mia no es, entonces, equivalente a cero, sino el agregado de todos
los bienes presentes ofrecidos a los propietarios de bienes futuros
durante el proceso productivo. La suma de los suministros desde los
Capitalistas, hasta los Capitalistasy;, que es de 318 onzas. Es el total
de ahorros brutos —la oferta de bienes presentes por bienes futuros

15. Recientemente, la contabilidad social se ha puesto mds a rono con la realidad
al considerar ¢l «flujo monetario» entre diferentes sectores.
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en la produccién—, que también iguala a la inversién bruta total.
La inversién es la cantidad de dinero gastada en factores, bienes fu-
turos y, necesariamente, iguala a los ahorros. El total de gastos de pro-
duccién es 100 {consumo) mds 318 (inversiones = ahorros) igual a
418 onzas. El ingreso bruto total de produccién iguala al ingreso bru-
to delos Capiralistas; (100 onzas) mds el ingreso bruto de los otros ca-
pitaliscas {235 onzas), mds el ingreso bruto de los duefios de los fac-
tores tierra y trabajo (83 onzas), que también suma 418 onzas.

El sistema representado en nuestro diagrama de estructura de la
produccién, pues, es el de una economia en la cual 418 onzas de oro
se obtienen como ingreso bruto, 100 onzas se gastan en consumo y
318 onzas se ahorran e invierten en algin orden en la estructura de
la produccién. En la economia de giro uniforme, 418 onzas se ganan
y luego se gastan sin atesoramiento ni desatesoramiento, es decir, sin
efectuar adiciones o sustracciones netas al saldo en efectivo durante
todo el periodo.®®

De esta manera, en vez de no necesitar ahorros para mancener
la estructura de la produccién y el capital intactos, vemos que una gran
proporcién de ahorros e inversién —en nuestro ejemplo, tres veces
la cantidad gastada en consumo-— es necesaria, simplemente, para
conservar la estructura de la produccién. El contraste resulta claro
cuando consideramos quién obtene los ingresos y quién tiene el
poder de decidir si se consume o se invierte. Los tedricos que defien-
den la teoria del ingreso neto suponen en forma implicica que las dni-
cas decisiones importantes en relacion con el consumo frente al aho-
rro-inversién son las efectuadas por los duefios de los factores con
independencia de sus ingresos netos. Ya que el ingreso neto de los ca-
pitalistas es relativamence pequefio, se atribuye poca importancia a
su papel en el mantenimiento del capital. Vemos, sin embargo, que
lo que mantiene al capital son los gastos e inversiones &rutos y no
las inversiones netas. Los capiralistas en cada etapa de produccién
representan un papel vital para mantener el capital por medio de sus
inversiones, debido a sus ahorros provenientes de su ingreso bruco.

16. Los problemas del atesoramiento y del «desatesoramiento» del saldo en efec-
tivo se tratardn en el capitulo 11 sobre la moneds; por ahora prescindiremos del asunto.
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Para ejemplificar, tomemos el caso de los Capitalistas, . De acuerdo
con los tedricos del ingreso neto, su papel es relativamente pequeiio,
ya que su ingreso neto es solo de 5 onzas. Pero en realidad, su ingreso
bruto es de 100 onzas y lo determinante es su decisidn con respecto a
cudnto aborrar y cudnto consumir de esto. En la economia de giro uni-
forme, por supuesto, afirmamos simplemente que ahorran e invier-
ten 95 onzas. Pero al alejarnos de este tipo de economia, debemos
darnos cuenta de que no existe nada automdtico con respecto a esta
inversién. No hay ninguna ley natural por la cual tengan que inver-
tir esa cantidad. Supongamos, por ejemplo, que los Capitalistas,; de-
cidieran romper con el flujo continuo de la economia de giro uniforme
gastando el total de las 100 onzas en su propio consumo, en vez de
invertir 95 onzas. Resulta evidente que la estructura de produccién
del mercado se destruirfa. Los propietarios de los bienes de capital
de orden superior no obtendrfan ningdn ingreso, y todos los proce-
sos de capital de orden superior y todos los procesos productivos
mds extensos deberfan ser abandonados. Hemos visto antes, y vere-
mos luego con mds detalle, que la civilizacién avanza merced al capi-
tal adicional, el cual alarga los procesos productivos. Solo el empleo
de mds capital en procesos mas largos permite obtener mayores
cantidades de bienes. Si los capitalistas sustituyeran el ahorro-inver-
sién por el consumo, todos estos procesos necesariamente serian
abandonados y la economia retornaria al estado de barbarie, recu-
rriendo solo al empleo de procesos productivos més cortos y primi-
tivos. El nivel de vida, la cantidad y variedad de bienes producidos
caerfa, entonces, a niveles paupérrimos.'”

;Cudl podria ser la razén para que los ahorros ¢ inversiones se vol-
caran al consumo? La tinica razén —en el mercado libre— serfa un
aumento stibito y masivo de las preferencias temporales de los capi-
talistas, ral que las satisfacciones presentes se volvieran mds valiosas
en comparacién con las satisfacciones futuras. Sus preferencias tem-
porales mds altas significan que la tasa de interés existente no basta-
rfa para inducirlos a ahorrar e invertir en las proporciones previas.

17. Véase Knut Wicksell, Lectures on Political Fronamy (Londres, Routledge and
Kegan Paul, 1934}, [, pp. 189-91.
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Por lo tanto, consumirian una mayor proporcién de su ingreso bruto
e lavertirian menos,

Cada individuo, sobre la base de su escala de preferencia tempo-
ral, decide qué cantidad de su ingreso destinar4 al ahorro y qué can-
tidad al consumo. Las estructuras temporales totales (determinadas
por las preferencias temporales) establecen las proporciones sociales tota-
les entre ahorro (bruto) y consumo. Resulta claro, pues, que cuanto
mds altas sean las escalas de preferencia temporal mayor serd la pro-
porcién entre el consumo y el ahorro, mientras que cuanto mds ba-
jas sea la escala de preferencia temporal mds baja serd esta propor-
cién. Como hemos visto, al mismo tiempo, escalas de preferencia
temporal altas en la economifa conducen a altas tasas de interés y
bajas escalas a bajas tasas de interés.

De lo anterior se desprende que las preferencias temporales de los
individuos en el mercado determinan, simultdneamente y por si mismas,
tanto la tasa de interés de equilibrio del mercado come las proporcio-
nes entre consumo y ahorre (individuales y totales). Ambas son las
dos caras de la misma moneda. En nuestro ejemplo, el aumento en
las escalas de preferencia temporal ha causado una disminucién en
los ahorros absolutos y proporcionales y un aumento en la tasa de
interés.

La falacia de las cifras del producto neto ha llevado a los econo-
mistas a incluir lo «bruto» en sus cifras de producto e ingreso. En
la actualidad, el concepto favorito es el de «producto bruto nacio-
nal», y su contrapartida, el gasto bruto nacional. Estos concepros
fueron adoptados debido a los errores que se encontraron en el con-
cepto de ingreso neto.”” Sin embargo, las cifras «brutas» son el colmo

18. Para obtener mayor informacién sobre las relaciones entre la tasa de interés, es
decir, ]a brecha de precios, o margen, y las proporciones invertidas y consumidas, véase
mds adelante.

19. Acerca del producto neto y brute, véase Milton Gilbert y George Jaszi, «Na-
tional Product and Income Statisties as an Aid in Economic Problems», en . Fellner
vy B.E Haley, eds., Beadings in the Theory of Income Distribution (Philadelphia: Blakis-
ton, 1946}, pp. 44-57; y Simon Kuznets, National Income, a Summary of Findings (Nueva
York: National Boureau of Economic Research, 1946), pp. 111-21 y especialmente
p. 120,
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de lo ilégico, ya que solo son brutas en forma parcial. Incluyen Gni-
camente las compras brutas, por parte de los capitalistas, de bienes
de capital duraderos y el consumo de su propio capital, estimado por
las depreciaciones establecidas por sus propietarios. Consideraremos
luego, en forma mds amplia, los problemas del capital duradero, pero
es suficiente decir que no existe gran diferencia entre ¢l capital du-
radero y el capital menos duradero. Ambos se consumen en el curso
del proceso productivo y ambos deben ser pagados a partir del in-
greso y los ahorros brutos de los capitalistas de orden inferior. En-
tonces, al evaluar el pacrén de pagos de la estructura de preduccion,
es inadmisible excluir el consumo de los bienes de capital no dura-
deros del cuadro de las inversiones. Es completamente ilégico aislar
los bienes duraderos, que solo son, por sf mismos, materializaciones
descontadas de sus servicios no duraderos y, por lo tanto, no difieren
de los bienes no duraderos.

La idea de que la estructura de capical se mantiene intacta sin aho-
rros, como si fuese automdtica, es fomentada por el uso del enfo-
que de lo «<neto». Siaun con un ahorro equivalente a cero fuera posi-
ble mantener el capital, entonces pareceria que el valor agregado del
capital fuese una entidad permanente que no pudiera ser reducida.
Esta nocién de la permanencia del capital ha penetrado la teoria
econdmica, en especial a través de las obras de J.B. Clark y Frank
H. Knight y de la influencia que este ultimo ha tenido en los Esta-
dos Unidos al exponer la teoria econémica «neocldsica». Para soste-
ner esta doctrina es necesario negar el andlisis de las etapas de produc-
cibn y, realmente, negar la influencia del tempo en la produccién.*®
La penetrante influencia del tiempo se subraya en el concepto de
petiodo de produccién y en la determinacién de la tasa de interés
y la relacién consumo-inversién por parte de las escalas individua-
les de preferencia temporal. La doctrina de Knight niega toda parti-
cipacién del tiempo en la produccién, asegurando que la produc-
cién «ahora» (en una economia moderna y compleja) es independiente

20. $ila permanencia es un atributo de esta mitica entidad, el valor agregado del
capital, este se convierte en un factor de produccién independiente, tanto como el tra-
bajo, y gana el interés,
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del tiempo y que la preferencia temporal no influye en la tasa de in-
terés. Esta doctrina se ha denominado «mitologfa del capital». Entre
otros errores, lleva a la creencia de que no hay problema econémico
ligado a la reposicién y mantenimiento del capital.2"2?

Una falacia comin, fomentada por el uso del enfoque del ingreso
neto, sostiene que los gastos importantes en el sistema de produc-
cién son los del consumidor. Muchos autores han llegado hasta el
punto de relacionar la prosperidad de los negocios directamente
con el desembolso del consumidor, y las depresiones econémicas,
con las mermas en los gastos de consumo. En los capitulos siguien-
tes se analizardn ciertas consideraciones acerca del «ciclo econé-
mico», pero debe quedar claro que hay poca o ninguna relacién
entre la prosperidad y los gastos de consumo; en verdad, lo correcto
es casi |o contrario. Para la prosperidad de los negocios, la conside-
racién importante es el margen de precios entre las diversas etapas,
es decir, la tasa de interés de retorno obtenida. Esta tasa de interés
es la que induce a los capitalistas a ahorrar e invertir bienes presen-
tes en factores productivos. La tasa de interés, como hemos demostra-
do, queda establecida por las configuraciones de las preferencias
temporales de los individuos en la sociedad. Lo importante para el
retorno de los capitalistas no es la cantidad total de dinero gastada
en consumo, sino los mdrgenes, esto es, las diferencias entre los
precios de los productos y la suma de los precios de los factores en

21. La falacia del enfoque de lo «netow del capital es, por lo menos, tan vigja
como Adam Smith y ha continuado hasta el presente. Véase Hayele, Prices and Produc-
tion, pp. 37-49. Este libro es una contribucién excelence al andlisis de la estructura
de la produccién, el ahorro y el consumo y su aplicacidn al ciclo econdmico, basado
en las teorias de la produccién y el ciclo econémico de Béhm-Bawerk y Mises, respec-
tivamente. Véase también Hayek, «The Mythology of Capital», en Readings in the
Theory of Income Distribution, pp. 355-83; (d., Profits, Interest, and Investement,
passim.

22. Para una critica al punto de vista andlogo de ].B. Clark, véase Frank A. Fetter,
«Recent Discussions of the Capital Conceptr, Quarterly Journal of Ecanomics, noviem-
bre, 1900, pp. 1-14. Fetter critica sucintamente el error de Clark al explicar el interés
respecto de los bienes de consumo, sus supuestos acerca de un fondo de capital perma-
nence y sobre la ¢sincronizaciéns en la produccidn.
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las diversas etapas (mdrgenes que tenderdn a ser proporcionalmente
iguales a lo largo de la economia).

De hecho, nunca habrd necesidad de preocuparse por los gastos de
consumo. Siempre debe haber consumo: como hemos visto, después
de cierta cantidad de ahorro en dinero, siempre hay un minimo
irreducible de haberes monetarios que cada individuo gastard en
consumo cotriente. El hecho mismo de la accién humana asegura
tal minimo indispensable. Mientras exista la economia monetaria
y el dinero esté en uso, serd gastado en la adquisicién de bienes de
consumo. La proporcién gastada en capital en sus diversas etapas
y en su totalidad nos da la clave de la consideracién realmente im-
portante: la produccién total real de bienes de consumo en la econo-
mia. La cantidad total de dinero gastado, sin embargo, no da nin-
guna clave. El dinero y su valor se estudiardn de manera sistemdtica
en un préximo capitulo. Sin embargo, es obvio que el nimero de
unidades gastadas puede variar enormemente segiin la cantidad de
unidades monetarias en circulacién. 100, 1.000, 10.000 o 100.000
onzas de oro pueden ser gastadas en consumo sin que esto signifi-
que otra cosa que no sea que la cantidad de unidades monetarias
disponibles es mayor o menor. El total de dinero gastado en consumo
no otorga ninguna guia sobre la cantidad de bienes que pueden
adquirirse en la economia.

Por lo tanto, es importante considerar las preferencias tempora-
les y la proporcién resultante entre los gastos en bienes de consumo
y de produccién (inversidn). Cuanto menor sea la proporcion de los
primeros, mayor setd la inversién en la estructura de capital y, después
de un tiempo, mds abundante la oferta de bienes de consumo y mis
productiva la economfa en su conjunto. La otra cara de la moneda es
el efecto que determina la preferencia temporal, sobre el margen de
precios que establece la tasa de interés y el ingreso de los capitalistas
{ahorradores-inversionistas) en la economfa. Hemos visto ya el efecto
que produce la reduccién en la inversién en el primer nivel, y més
adelante analizaremos en profundidad el efecto que ocasionard sobre
la produccién y el interés la reduccién de las preferencias tempora-
les y los efectos de los diversos cambios en la cantidad de moneda
sobre las preferencias temporales y la estructura de la produccién.

406



LA PRODUCCION: LA TAaSA DE INTERES ¥ $U DETERMINACION

Antes de continuar con el andlisis de la preferencia temporal y
de la estructura de la produccién, completemos nuestro estudio de
los componentes del mercado temporal.??

Los demandantes puros de bienes presentes en el mercado tempo-
ral son los diversos grupos de trabajadores y propietarios de tierras:
los vendedores de los servicios de los factores originarios de produc-
cién. Su precio en el mercado, como veremos posteriormente, es el
valor del producto marginal de sus unidades, descontado por la tasa
de interés vigente. Cuanto mayor sea la tasa de interés, menor serd
el precio de su servicio; o, mejor dicho, mayor serd el descuento del
valor del producto marginal considerado como bien presente. Asf,
si el valor del producto marginal de determinado factor tierra o
trabajo es de 10 onzas por periodo y la tasa de interés es del 10%,
su precio descontado al presente serd, aproximadamente, de 9 onzas
si falta un afio para lograr el producto final. Una mayor tasa de inte-
rés llevaria a un precio menor, y una tasa menor, a un precio mayor,
aunque el precio mdximo es aquel apenas por debajo del valor del
producto marginal, ya que la tasa de interés nunca puede desapa-
recer totalmente.

Parece factible que la estructura de la demanda de bienes presen-
tes por factores originarios de produccién sea sumamente ineldstica
como respuesta a los cambios en la tasa de interés. Es probable que
el descuento de las diversas tasas de interés signifique muy poca
diferencia para el propietario de los factores.*4 Si se produjeran gran-
des cambios en la tasa de interés, estos representarian una enorme

23. Véase Bohm-Bawerk, Positive Theory , pp. 299-322, 329-38.

24. Latasa de interés, sin embargo, hard una gran diferencia en tanto que él sea
duefio y vendedor de un bien duradero. La tierra es, desde luego, duradera casi por
definicién, de hecho, por lo general es un bien permanente. Hasta aqui hemos consi-
derado solo la venta de los servicios de los factores, es decir, el «alquiler» o «rentar del
factor, haciendo abstraccidn de la venta o la valoracién de los factores duraderos que
contienen servicios futuros. La cierra duradera, como veremos, es «capitalizadas, o
sea que ¢l valor del factor, como un todo, es la suna del valores descontados de los
productes marginales futuros, y alli es donde la tasa de interés hard una diferencia
significativa. El precio de la derra duradera, sin embargo, es irrelevante con respecto
a la estructura de la oferca de sus servécios, demandando dinero presente.
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diferencia para los capitalistas y determinarian grandes disparida-
des en el ingreso en concepto de interés y en el cardcrer lucrativo
de los diversos procesos productivos (sobre todo los més extensos);
pero producirian, sin embargo, un efecto insignificante en los ingre-
_sos de los propietarios de los factores originarios de produccién.

En el mercado temporal, estamos considerando la totalidad de
los factores agregados; la tasa de interés penetra en todos los aspec-
tos del mercado «presente-futuros, incluidas todas las adquisicio-
nes de los servicios de la tierra y el trabajo. Por lo tanto, cuando con-
sideramos la oferta de cierto factor en ¢l mercado lo hacemos en
general, y no su oferta particular para un uso especifico. Un grupo
homogéneo de parcelas de tierra puede tener, por ejemplo, tres usos
alternativos: cosechar trigo, criar ovejas o construir una fibrica de
acero. Su estructura de oferta para cada uno de los tres usos serd
eldstica (una curva relativamente plana) y estard determinada por
el monto que pueda obtener en el siguiente mejor uso (es decir, aquel
en el cual el valor del producto marginal descontado sea el mds alto
siguiente). En este andlisis no consideramos la curva de oferta para
una industria o uso particular; lo que consideramos es su curva de
oferta para la totalidad de usos, o sea, su curva de oferta en el mercado
temporal a cambio de bienes presentes. En consecuencia, tomamos
en cuenta el comportamiento de todos los propietarios de un factor
tierra homogéneo (o de un propietario, si el factor tierra es tinico,
como sucede a menudo). Es muy probable que la tierra no tenga
precio de retencién, es decir, que tendrd poco valor de uso subje-
tivo para el propietario. Algunos propietarios valorardn la posibili-
dad de contemplar la belleza de la tierra nunca utilizada; en la pric-
tica, sin embargo, la importancia de tal demanda de retencién por
la tierra es insignificante. Serd mayor, claro estd, donde el propie-
tario pueda utilizar la tierra para cultivar su alimento.

Es factible que los servicios del trabajo también sean ineldsticos
con respecto al descuento de interés, pero probablemente lo serdn
menos que la tierra, ya que el trabajo tiene demanda por retencién,
un valor de uso subjetivo, incluso en el mercado del trabajo totali-
zado. Esta demanda especial de retencién deriva del valor del ocio
como bien de consumo. Si existen precios més altos por los servicios
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del trabajo, estos inducirdn a que mds unidades de trabajo entren
en el mercado, mientras que si los precios son bajos, aumentardn
las oportunidades relativas del ocio. Sin embargo, aqui también, la
diferencia que surgird por los cambios relativamente grandes en la
tasa de interés no serd, en modo alguno, tan grande; la curva de oferta
de trabajo agregada (o mejor dicho las curvas, una para cada factor
homogéneo de trabajo) tenderd a ser ineldstica con respecto a la tasa
de interés.

Las dos categorfas de demandantes independientes de bienes
presentes por bienes futuros son los propietarios de la tierra'y los tra-
bajadores. Los oferentes de bienes presentes en el mercado tempo-
ral son los capitalistas, quienes ahorran de su posible consumo e in-
vierten estos ahotros en bienes futuros. Pero puede surgir la siguiente
pregunta: ;no demandan también los capitalistas bienes presentes
ademds de ofertarlos?

Es cierto que los capitalistas, después de invertir en una etapa de
la produccién, demandan bienes presentes a cambio de su producto.
Esta demanda, en particular, es ineldstica con respecto a los cambios
del interés, ya que estos bienes de capital pueden no tener valor de
uso subjetivo para sus productores. Sin embargo, es dependiente y
secundaria. En primer lugar, el producto por el cual el propietario
demanda bienes presentes es, por supuesto, un bien futuro, pero es
también una etapa menos distante del futuro que los bienes que el pro-
pietario adquirié para poder producirlo. En otras palabras, los Capi-
talistas3 venderdn sus bienes futuros a los Capitalistasz, pero ellos
habfan comprado bienes futuros a los Capitalistas 4> asf como también
alos propietarios de tierras y a los trabajadores. As{ pues, en cada etapa
cada capitalista demanda bienes que estdn més distantes en el futuro
que el producto que él ofrece, y oferta bienes presentes durante la
etapa de produccién, hasta que este producto ha sido terminado. Por
lo tanto, es un oferente neto de bienes presentes y un demandante neto
de bienes futuros. Es asi como sus actividades estdn guiadas por su papel
de oferente. Cuanto mayor sea la tasa de interés que devengue, es decit
a mayor margen de precios, mayor serd su tendencia a invertir en la
produccidn; si no fuese esencialmente un oferente de bienes presen-
tes, esto no seria cierto.
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La relacién entre su papel como oferente y como demandante
de bienes presentes puede ilustrarse con el diagrama de la figura 6.

Este diagrama es otra forma de ejemplificar adecuadamente la
estructura de la produccién. En el ¢je horizontal estdn representadas
las diversas etapas de la produccién, donde los puntos hacia la izquier-
da representan las etapas mds altas, y los puntos hacia la derecha, las
etapas menores. De izquierda a derecha, entonces, las etapas de produc-
cién son cada vez mds bajas y, finalmente, alcanzan la etapa de bienes
de consumo. El eje vertical representa los precios, que podrfan ser
tanto de la estructura de produccién de un bien en particular como
de todos los bienes en general. Los precios representados en cada etapa
son precios acumulados de los factores en cada etapa, excluyendo el
retorno por interés de los capitalistas. En cada etapa hacia la derecha,
el nivel de los puntos es cada vez mayor, y la diferencia representa el
retorno por interés de los capitalistas en esa etapa. En este diagrama
se indican los retornos para los capitalistas en dos etapas adyacentes
y la constante inclinacién indica que ambos retornos son iguales.

FIGURA 6

RELACION ENTRE LOS PRECIOS ACUMULADOS
DE LOS FACTORES Y LAS ETAPAS DE PRODUCCION

Precio

I |
Alta Baja

Etapas de produccién
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Reproduzcamos ahora el diagrama en la figura 7.% El diagrama
original de la estructura de la produccién estd marcado con los
puntos A, By C. Los capitalistas X adquieren factores a un precio
Ay venden su producto en ¢l punto B, mientras que los capitalis-
tas ¥ compran en By venden sus proeductos en C. Consideremos
primero la etapa mds alea representada aqui —la de los capitalistas
X—. Estos compran los factores en el punto A. Aqui ofrecen bienes
presentes a los duefios de los factores. Los capitalistas X, por supuesto,
preferirfan que los precios de los factores fueran mds bajos; de esta
manera preferirfan pagar A’en lugar de A. El margen de su interés
no puede determinarse hasta que ne se determinen sus precios de
venta. Sus actividades como oferentes de bienes presentes a cambio

FIGURra 7

EFECTO DE LA TENDENCIA HACIA UNA TASA
DE INTERES UNIFORME

Precio

Erapas de produccién

25. Estrictamente, por supuesto, la pendiente no serd constante, dado que el re-
torno es igual parcentualnente, no en términos absoluros, Sin embargo, las pendien-
tes se tratan aqui como constantes para una mayor simplificacién en la presentacién
del andlisis.
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del retorno de la inversién, por lo tanto, no estdn completas solo con
la adquisicién de los factores; obviamente, no podrian estarlo. Los
capitalistas deben transformar los factores en productos y vender sus
productos por dinero antes de obtener su retorno por el interés prove-
niente de la oferta de los bienes presentes. Los oferentes de bienes
futuros (trabajadores y propietarios de tierras) completan sus trans-
acciones inmediatamente tan pronto como obtienen dinero presente.
Pero las transacciones de los capitalistas estardn incompletas hasta
que vuelvan a obtener dinero presente. Su demanda de bienes presen-
tes es, en consecuencia, estrictamente dependiente de su oferta previa.

Los capitalistas X, como hemos dicho, venden sus productos en
B a los capitalistas de la etapa mds baja siguiente. Naturalmente,
desearfan un precio de venta més alto por su producto: preferirian
el punto B’en lugar del B. Si viéramos dnicamente esta venta, esta-
rfamos tentados de afirmar que, al igual que los demandantes de bie-
nes presentes, los capitalistas X prefieren un precio mds alto y, por
lo tanto, un descuento menor por su producto; es decir, una tasa
de interés mds baja. Sin embargo, este serfa un punto de vista super-
ficial, ya que debemos mirar ambos intercambios, los cuales, nece-
sariamente, deben considerarse juntos si tenemos en cuenta la trans-
accién completa. Ellos prefieren un punto de compra menor y un
punto de venta mayor; esto significa una linea mds inclinada, o una
tasa de descuento mayor. En otras palabras, los capitalistas prefleren
una tasa de interés mds alta y, por lo tanto, siempre actdan como
oferentes de bienes presentes. Por supuesto, el resultado de este parti-
cular cambio (al margen de precios A’ B’) es que el escalén siguiente
de capitalistas, los capitalistas Y, sufren una reduccién en su margen
de precios, a lo largo de la linea B’C. Por supuesto, es perfectamente
compatible con los deseos de los capitalistas X que los capitalistas
Y sufran una disminucién en su retorno, siempre que el retorno de
los primeros prospere. Cada capitalista estd interesado en mejorar
su propio retorno por interés pero no necesariamente la tasa de inte-
rés en general. Sin embargo, como ya hemos visto, no pueden existir
para siempre diferencias en los retornos de interés entre una etapa y otra,
0 entre un proceso productivo y otro. Si se estableciera la situacién
AB’C, los capitalistas se moverfan de la etapa Ya la X, la demanda
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incrementada pujaria el precio por encima de A’, las ventas en B’
aumentarian y la demanda bajaria; también bajarfa la oferta en C
hasta que por fin se igualarian los respectivos intereses. Hay siem-
pre una tendencia hacia la igualacién, que se completa realmente en
la economia de giro uniforme.

5. LA PREFERENCIA TEMPORAL, LOS CAPITALISTAS
Y EL STOCK MONETARIO INDIVIDUAL

Cuando afirmamos que las escalas de las preferencias temporales de
todos los individuos en la sociedad determinan la tasa de interés y
la proporcidn entre los ahotros y el consumo, nos referimos a todos
los individuos y no a una cierta clase especial de ellos llamada «capi-
talistas». Existe cierta inclinacién, dado que la estructura de la pro-
duccién se analiza en términos de clases diferentes: propietarios de
recursos naturales, trabajadores y capitalistas, a concluir que hay tres
grupos estratificados de personas en la sociedad que pertenecen a
estas clasificaciones. De hecho, en el andlisis econémico del mercado
consideramos las funciones y no a los individuos per se. En realidad,
no hay una clase especial de capitalistas distinta de la clase de los
trabajadores o propietarios de tierras. Esto no solo se debe a que los
capitalistas son también consumidores, sine también al importante
hecho de que todos los consumideres pueden ser capitalistas si lo
desean. Lo serdn si asi lo dicta su escala de preferencia temporal. Los
diagramas del mercado temporal, como los que hemos visto, se apli-
can a todos los individuos y no simplemente a un grupo selecto co-
nocido como capitalistas. Los intercambios de los diversos diagramas
de oferra y demanda agregadas a través de todo el mercado temporal
establecen la tasa de interés de equilibrio del mercado. Conforme a
esta tasa de interés, algunos individuos serdn oferentes de bienes pre-
sentes, algunos seran demandantes y habri otros, cuya curva repre-
sentativa de su escala de oferta y demanda coincide con la linea de
origen, que no formardn parte del mercado tempeoral. Aquellos cuyas
escalas de preferencia temporal, a esta tasa, les permitan ser oferen-
tes serdn los aborradores, es decir, los capitalistas.
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El papel de los capitalistas se esclarecerd si nos formulamos la
siguiente pregunta: ;De dénde obruvieron el dinero que ahorran e
invierten? En primer lugar, puede ser que lo hayan obtenido en lo
que podriamos llamar produccién «corriente», es decir, a través de
sus capacidades como trabajadores, propietarios de tierras o capi-
talistas. Después de haber recibido el dinero deben decidir cémo
asignarlo entre las diferentes lineas de bienes, y elegir entre el consumo
y la inversién. En segundo lugar, la fuente de esos fondos pudo
haber sido dinero ganado en producciones pasadas y previamente
«acumulado» y ahora «des-acumulado». Sin embargo, en esta etapa
del andlisis dejamos de lado el atesoramiento y el desatesoramiento.
La tercera fuente es dinero nueve, y esto también se tratard mds
adelante.

En consecuencia, por ¢l momento consideraremos que el dinero
del cual se derivan los ahorros tnicamente debe haber provenido
de ingresos recientes de la produccién. Algunos lo obtuvieron como
capitalistas, y otros, como propietarios de factores originarios.

Aqui el lector puede haber detectado una aparente paradoja: ;cémo
un trabajador o propietario de tierras puede ser demandante de bie-
nes presentes y luego tornarse oferente de bienes presentes para la
inversién? Esto parece particularmente incomprensible, ya que antes
dijimos que no se puede ser demandante y oferente de bienes presen-
tes a la vez y que la escala de preferencia temporal de cada uno lo
sitda en un campo u otro, pero no simultineamente en ambos. La
solucién a este enigma es que los dos actos no se realizan al mismo
tiempo, aun cuando ambos se llevan a cabo con igual alcance, a su
debido momento, en la vuelta sin fin de la economia de giro uniforme.

Reproduzcamos la tipica escala de preferencia temporal de un
individuo, tal como se muestra en la figura 8. A la tasa de interés
de mercado OA, ofreceria ahorros AB; a una tasa de interés de mer-
cado OC, demandaria una cantidad CE de dinero. Analicemos aqui
con mds detalle el ¢je horizontal. El punto O es el punto de origen.
Es aquel en el cual la persona delibera sobre su curso de accién, es
decir, la posicién en la que se encuentra cuando estd consultando,
por asi decirlo, sus escalas de preferencia temporal. Especificamente,
esta es su posicién, en relacién con el tamafio de su stock de dinero,
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FiGgura 8

RELACION ENTRE LA ESCALA DE PREFERENCIA TEMPORAL
INDIVIDUALY EL STOCK MONETARIO

Tasa de interés

S
Oferta
A
__J_‘_‘ ’
D | C
0
Mis = Stock de onzas de oro —————» Menos

en el momento de origen. En el punto O tiene una cierta canridad
de dinero y estd considerando a cudnto de este dinero estd dispuesta
a renunciar a cambio de bienes futuros, o cuinto dinero adicional
desearia adquirir para aumentar su stock renunciando a bienes fu-
turos, Supongamos que es un ahorrador. Mientras se mueve sobre
la curva hacia la derecha, estd renunciando, cada vez mds, a su stock
de dinero presente a cambio de bienes futuros. Por lo tanto, su re-
torno minimo de interés aumenta. Cuanto mis hacia la derecha se
mueva sobre la curva, menor sera su steck final de dinero. Por otra
parte, consideremos al mismo individuo cuando es demandante
de bienes presentes. Al moverse sobre la curva hacia la izquierda,
aumenta su stock de bienes presentes mientras renuncia a bienes fu-
turos. Considerando ambos lados del punto de origen, vemos en-
tonces que, cuanto mds hacia la derecha se extiende sobre la cur-
va, menor stock tiene; cuanto més hacia la izquierda, mayor es su
stock.
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En consecuencia, dada su escala de preferencia temporal, cuan-
to mds dinero tenga propenderd a ocupar una posicién de mayor
oferta, y cuanto menos dinero tenga, una posicién de mayor deman-
da. Antes de vender sus servicios, el trabajador, o el propietario de
tierras, tendrd cierta cantidad de dinero en efectivo que, aparente-
mente, no disminuird de cierto nivel minimo. Después, al vender
sus servicios, obtiene su ingreso de la produccién, con lo que aumenta
su stock de dinero. Luego asigna este ingreso entre el consumo y el
ahorro-inversién, suponiendo que no exista acumulacién o desacu-
mulacién. Entonces, en este punto, cuando estd asignando su ingre-
$0, se encuentra en una posicién muy distinta y en un momento di-
ferente. Ahora ha agregado una considerable suma a sus existencias
monetarias.

Consideremos en la figura 9 el grdfico del mercado temporal del
individuo con dos diferentes puntos de origen, es decir, dos canti-
dades distintas de dinero; una antes de obtener su ingreso (I) y otra
inmediatamente después (II).

Aqui vemos cémo un trabajador o un propietario de tierras puede
ser demandante en un momento —en una posicién de sus existen-
cias monetarias— y oferente en otro. Con una pequefa cantidad
de dinero, como vemos en el primer diagrama, es un demandante.
Luego adquiere dinero en un campo productivo, aumenta en gran
medida sus existencias monetarias y, por lo tanto, el punto de origen
de su decisidn de asignar su ingreso se desvia hacia la izquierda, de
modo que con sus ingresos se torna en un oferente. Claro que, en
muchos casos, es atin un demandante o no forma parte del mercado
temporal. Para acufiar una frase que permita distinguir estas dos po-
siciones, podrfamos llamar a su condicién original una posicién
«pre-ingreso» (antes de vender sus servicios por dinero), y a la posi-
cién final «post-ingreso» (su dltima situacién cuando estd asignando
su ingreso). Ambos puntos de origen son relevantes para sus respec-
tivas acciones reales.

Vimos antes que es posible que la demanda de dinero pre-ingreso
de un propietario de tierras sea casi ineldstica o vertical, mientras
que la de un trabajador, probablemente, serd mds eldstica. Algunos
individuos, en una posicién post-ingreso, serdn oferentes a la tasa
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FiGura 9

EFECTO DE LA MODIFICACION DEL STOCK MONETARIO
INDIVIDUAL SOBRE LA ASIGNACION DE DINERO
HACIA EL AHORRO Y EL CONSUMO

i

I I_I Curva del mercado
4‘_|_|_|_ termporal

Ir_l—l Demanda

Pre-Ingreso

Stock de oro Curva del mercado

temporal

——— D

Oferta

Mds

_I_,_ Post-Ingreso

0 Stock de oro

de interés de mercado, otros serdn demandantes y otros, neutrales.
Los cuatro diagramas de la figura 10 representan diversas situacio-
nes de preferencia temporal pre-ingreso y post-ingreso, estableciendo
curvas individuales de mercado temporal con la misma tasa de inte-
rés de mercado para cada uno.

Lalinea AB, que cruza la pdgina, es nuestra supuesta tasa de inte-
rés de mercado, equilibrada como resultado de las escalas individua-
les de preferencia temporal. A esta tasa de interés, el propietario de
tierras y el trabajador (diagramas [ y II} demandan dinero presente
(pre-ingreso). Los diagramas I11 y IV representan a un demandante
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FiGura 10

DIFERENTES CURVAS INDIVIDUALES DEL MERCADO
TEMPORAL, A UNA DETERMINADA TASA DE INTERES

I 1 III v
i i i i
CMT. CM.T. CMT CM.T.
A ———— B
[Dem:mda ﬁ)ema.nda ;j j
Demanda
Stock de oro 0 ) 0 ) 0 ) 0
Pre-Ingreso Pre-Ingreso Post-Ingreso
del duchio del trabajador
de la tierra

y 2 uno neutral a este interés (siendo neutral aquel que no ofrece ni
demanda dinero en el mercado temporal); ambos estdn en una situa-
cién post-ingreso,

Concluimos que cualquier individuo puede ser un capitalista si
asi lo desea. Puede sacar fondos tanto del fruto de inversiones previas
de capital o del saldo en efectivo «acumulado» en el pasado, como
de sus ingresos como trabajador o propietario de tierras. Puede, por
supuesto, utilizar fondos provenientes de varias de estas fuentes. Lo
tinico que inhibe a un individuo de ser un capitalista es su propia escala
de preferencia temporal, cuando es muy alta; en otras palabras, su fuerte
deseo de consumir bienes en el presente. Los marxistas y otros que
postulan una estratificacién rigida —una virtual estructura de castas
en la sociedad— cometen un grave error. La misma persona puede
ser, a la vez, trabajador, propietario de tierras y capiralista en el mismo
periodo.?¢

26. El error marxista proviene de uno muy similar introducido en la economia
por Adam Smith. Véase Ronald L. Meek, «Adam Smith and the Classical Concept of
Profit, Scottish Journal of Political Econonty, junio, 1954, pp. 138-53.
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Puede discutirse el hecho de que solo pueden afrontar la situa-
cién de ser capitalistas los wicos», es decir, aquellos que tienen una
mayor cantidad de dinero en existencia. Este argumento solo es ad-
misible en forma superficial, ya que en nuestros diagramas anterio-
res Vimos que, para cualgquier individuo y cualquier escala de preferen-
cia temporal, un mayor stock de dinero lo llevard a una mayor oferta
de ahorros, y un menor stock, a una oferta menor. Cezeris paribus, lo
mismo es aplicable a cambios en los ingresos monetarios, que cons-
tituyen un aumento en sus existencias. No podemes, sin embargo, su-
poner que un individuo con activos (post-ingreso) de 10.000 onzas
de oro necesariamente ahorrard mds que otro que cuenta con 100
onzas de oro. No podemos comparar preferencias temporales entre per-
sonas, mis que lo que podriamos hacerlo respecto de cualquier otro
tipo de utilidad. Lo que podemos afirmar como ley econémica para
una persona no podemos asegurarlo al comparar, entre si, a dos o
mi4s personas. Cada individuo tiene su propia escala de preferencia
temporal, aparte del tamafio especifico de sus existencias moneta-
rias. La estructura de preferencia temporal de cada individuo, asi
como cualquier otro elemento de su escala de valores, es fruto exclu-
sivo de su apreciacién personal de las cosas. El conocido proverbio
que compara al préspero campesino francés con el rico playboy, que
siempre estd endeudado, no induce a la aseveracién de que, general-
mente, es el rico quien siempre ahorra; debemos sefialar que este
puede ser un juicio histérico interesante, pero no nos suministra nin-
guna ley econémica cientifica, y el propésito de la ciencia econémi-
ca es proporcionarnos tales leyes. Mientras un individuo tenga algiin
dinero, y debiera tenerlo si participa en cierta medida en la sociedad
de mercado, puede ser un capitalista.

6. LOS DEMANDANTES POST-INGRESO
Hasta este punto hemos analizade la demanda de bienes presentes
en el mercado temporal por parte de los propietarios de tierras y de los

trabajadores, asf como la demanda proveniente de los capitalistas.
A esta demanda total podemos llamatla demanda de los productores
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por bienes presentes en el mercado temporal. Esta es la demanda de
aquellos que venden sus servicios en el proceso de produccién. Es,
en su totalidad, una demanda pre-ingreso, tal como la hemos defi-
nido; es decir, se lleva a cabo antes de la obtencién del ingreso en el
ststema productivo. Es una venta de servicios de factores (bienes fu-
turos) a cambio de dinero presente. Pero existe otro componente
de la demanda neta de bienes presentes en el mercado temporal. Es
el componente post-ingreso, una demanda que se realiza después de
obtener el ingreso productivo. Esta no puede ser una demanda de
produccidn, ya que los duefios de bienes futuros utilizados en la pro-
duccidn la ejercitan antes de su venta. Es, por el contrario, una de-
manda de consumo.

Esta subdivisién del mercado temporal opera de la siguiente
manera: el St. Jones vende 100 onzas de dinero futuro (digamos a
un plazo de un afo) al Sr. Smith a cambio de 95 onzas de dinero
presente. Este dinero futuro no estd en la forma de una expectativa
creada por un factor de produccién; es un «pagaré» del Sr. Jones por
el cual promete pagar 100 onzas de dinero al afio de la fecha de
emisién. Intercambia este reclarmoe de dinero futuro por 95 onzas de
dinero presente. El descuento en dinero futuro comparade con el
dinero presente es precisamente equivalente al que prevalece en otras
partes del mercado temporal que ya hemos estudiado (solo que, en
este caso, es mds obvio). La tasa de interés finalmente establecida
en el mercado estd determinada por la oferta neta rotal y las escalas
de demanda neta a lo largo de todo el mercado temporal, y estas,
como hemos visto, estdn determinadas por las preferencias tempo-
rales de todos los individuos en el mercado. De esta manera, en el
caso de la figura 10 que hemos descrito antes, vemos en el diagrama
I11 el case de un demandante neto (post-ingreso) a la tasa de inte-
rés de mercado. La forma que asume esta demanda estd constituida
por la venta de un pagaré por dinero futuro, que por lo general se
denomina «préstamo» de dinero presente. Por otro lado, la persona
cuya curva de mercado temporal estd representada en el diagrama
IV tiene tal configuracin de preferencia temporal que no es ni ofe-
rente neto ni demandante neto a la tasa de interés existente. No par-
ticipa del mercado temporal en su posicidén post-ingreso.
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Asi, pues, los prestatarios netos son aquellos que tienen una tasa
de preferencia temporal relativamente mds alta que otros, a la tasa
de interés corriente; de hecho, es tan alta que tomardn prestada cierta
cantidad a ese interés. Debemos subrayar aqui que consideramos
tinicamente préstamos para consumo, préstamos de dinero para adi-
cionar al stock monetario del Sr. Jones destinado al uso presente para
consumo. Su venta de dinero futuro difiere de la venta de los pro-
pietarios de tierras y de la de los trabajadores en otro aspecto: las
transacciones de estos tltimos son completas en si mismas, mien-
tras que la del Sr. Jones atin no lo es. Su pagaré establece un reclamo
de dinero futuro por parte de su comprador (o prestamista), el Sr.
Smith, quien para completar su transaccién y obtener su interés
respectivo debe presentarlo en la fecha convenida y reclamar su dinero.

En conclusién, los componentes del mercado temporal son los si-
guientes:

L. La oferta de bienes presentes por bienes futuros:
Ahorros (de todos).
1. La demanda de bienes presentes por parte de los oferentes de bienes

Sfuturos:

a. Demanda de produccién:
Propietarios de tierras. Trabajadores.

b. Demanda de consumo:
Consumidores. Prestatarios.

Estas demandas se totalizan independientemente de que sean
post-ingreso o pre-ingreso; ambas se producen dentro de un periodo
corto y recurren de manera continua en la economia de giro uniforme.

Aunque las demandas de produccién y de consumo se totalizan
estableciendo la tasa de interés del mercado, un punto de gran impor-
tancia para el sistema productivo se pondrd en evidencia si separa-
mos analiticamente estas demandas. El diagrama de la figura 11 des-
cribe el establecimiento de la tasa de interés en el mercado temporal.

El eje vertical representa la tasa de interés; el eje horizontal, las
onzas de oro. La curva SS representa la estructura de oferta de aho-
rros, determinada por las preferencias temporales individuales. La
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FiGUura 11

DETERMINACION DE LA TASA DE INTERES
DE EQUILIBRIO EN EL MERCADO TEMPORAL
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Onzas de oro

curva CC'representa la estructura de demanda de préstamos por bie-
nes presentes por parte de los consumidores, que consiste en la de-
manda neta total (post-ingreso) a diversas tasas de interés hipotéti-
cas. La curva DD es la demanda total de bienes presentes por parte
de los oferentes de bienes futuros, constituida por la curva CC muds
una curva que no estd representada: la demanda de bienes presen-
tes por parte de los propietarios de los factores originarios de produc-
cidn, es decir, tierra y trabajo. Ambas curvas, CCy DD, resultan de-
rerminadas por las preferencias temporales de los individuos. La tasa
de interés de equilibrio serd fijada por el mercado en ¢l punto £, que
es la interseccién de las curvas Sy DD,

El punto de interseccién E determina dos resultados importan-
tes; la tasa de interés, que estd establecida por 04, y la oferta rotal
de ahorros AE. Sin embargo, la posicién de la curva CCes vital para
el sistema productivo; cuanto mayor sea la posicién de CC a una
tasa dada de interés, mayor serd la cantidad de ahorro total, que serd
detraida de la produccién y se dirigird a préstamos para consumo.
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En nuestro diagrama, el total de ahorros destinados a la inversién en
la produccién es BE.

La fuerza relativa de la demanda de produccién y de consumo de
bienes presentes en la sociedad depende de las configuraciones de
las preferencias temporales de los diversos individuos que acttian en
el mercado. Hemos visto que la demanda de produccién de bienes
presentes tiende a ser ineldstica con respecto a las tasas de interés;
por otro lado, la curva de préstamos para consumo probablemente
serd muy eldstica. De ahi se concluye que, en el sector de la demanda,
los cambios en las preferencias temporales impactardn mds en la es-
tructura de demanda de consumo. Del lado de la oferta, un alza en
las preferencias temporales llevard a un movimiento de la curva S§
hacia la izquierda, con menor cantidad ahorrada e invertida a cada
tasa de interés. Los efectos de los cambios de las preferencias tempo-
rales sobre la tasa de interés y sobre la estructura de produccién se
analizardn mds adelante.

Resulta claro que los ahorros brutos que mantienen la estructura
de produccién son los ahorros «productivos», es decir, los que se des-
tinan a la inversién, y que estos excluyen a los ahorros para «consu-
mo», destinados a préstamos al consumidor. Desde el punto de vista
del sistema productivo, podemos considerar el préstamo a un consu-
midor como una falta de ahorro, ya que esta es la cantidad en que los
gastos de consumo de una persona exceden su ingreso, en contraste con
el ahorro, que es la cantidad del ingreso de una persona que excede
su consumo. En ese caso, los ahorros prestados se cancelan, por asf
decirlo, por la falta de ahorros de los prestatarios de consumo.

Las subdivisiones del mercado temporal para consumo y produc-
cién constituyen una buena ilustracién de cémo la tasa de interés
se iguala en el mercado. La conexién entre los retornos por la inver-
sién y los préstamos en dinero a los consumidores no es obvia. Sin
embargo, surge claramente de nuestro andlisis que ambas forman
parte del mercado temporal. También deberfa ser evidente que la tasa
de interés en el mercado de préstamos para consumo no puede des-
viarse, a largo plazo, de la tasa de interés de retorno en una inversién
productiva. Ambos son aspectos del mercado temporal; si la tasa de
interés sobre los préstamos para los consumidores, por ejemplo, fuera
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mds alta que la tasa de interés de retorno sobre la inversién, los aho-
rros se utilizarfan para la adquisicién, mds remunerativa, de paga-
rés en vez de bienes futuros en forma de factores. Este cambio harfa
bajar el precio de los factores futuros, es decir, la tasa de interés sobre
la inversién subiria y la tasa de interés sobre préstamos para consumo
descenderia como resultado de la competencia de mayor cantidad
de ahorros en el campo de los préstamos para consumo. El perma-
nente arbitraje que se efectiia en el mercado, entonces, tenderd a ni-
velar la tasa de interés en ambas partes del mercado. De esta manera,
la tasa de interés tender4 a nivelarse para todas las dreas de la econo-
mia como si operara en tres dimensiones: «<hotizontalmente» entre
todos los procesos de produccidn, «verticalmente» entre cada etapa
de produccién y «con profundidad» en el mercado de préstamos para
consumo y en la estructura de la produccién.

7+ EL MITO DE LA IMPORTANCIA DEL MERCADO
DE PRESTAMOS PARA LA PRODUCCION

Hemos completado nuestro andlisis de la determinacién de la tasa
de interés pura tal como seria en una economia de giro uniforme (tasa
ala cual el mercado tiende a acercarse en el mundo real). Hemos mos-
trado cdmo se establece a través de las preferencias temporales en
el mercado temporal y hemos visto los diversos componentes de ese
mercado temporal. Sin duda, esta afirmacién podrd resultar confusa
para muchos lectores: ;dénde estd el mercado de préstamos para la
produccién? Este es, precisamente, €l mercado que siempre se destaca
en los escritos sobre economia. De hecho, la tasa de interés por lo
comiin se refiere a préstamos de dinero incluidos préstamos para
consumo y produccién, pero sobre todo acentuando el dltimo caso,
ya que, en general, es mayor y mds significativo. Se supone que la
tasa de intetés sobre préstamos de dinero al productor potencial es
la que tiene mayor relevancia. Mds aun, la doctrina neocldsica, hoy
de moda, sostiene que ¢l mercado de préstamos para los produc-
tores determina la tasa de interés y que esta determinacién se lleva
a cabo, segtin se muestra en la figura 12, donde S5 es la oferta de
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FiGura 12
CONCEPCION NEOCLASICA DE LA DETERMINACION
DE LA TASA DE INTERES
i
D
S
D

S

Moneda

ahotros en el mercado de préstamosy DD esla demanda de estos prés-
tames, por parte de los productores 0 empresarios. La interseccién de
ambas curvas, supuestamente, determina la tasa de interés.

Se notard que esta clase de andlisis pasa por alto completamente
los aborros brutos de los productores y también la demanda de bienes
presentes por paite de los propietarios de los factores originarios. Se pre-
senta a los capitalistas no como oferentes de bienes presentes, sino
como demandantes de bienes presentes. ;Qué hecho determina la
configuracién de las curvas 8§y DD de acuerdo con esta doctrina
neocldsica? La curva S§ resulta determinada por las preferencias tem-
porales; la curva DD, por otra parte, se supone definida por la «efi-
ciencia marginal del capital», es decir, por la supuesta tasa de retorno
sobre la inversién.

Este enfoque no comprende el verdadero sentido, porque solo
considera la economia desde el punto de vista superficial de un hom-
bre de negocios promedio. Este toma un préstamo de ahorradores
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individuales en el mercado de préstamos para la produccién y juzga
la cantidad que pedird prestada sobre la base de la tasa de «ganancia»
o retorno que espera recibir. Los autores suponen que tiene a su dis-
posicién una variedad de proyectos de inversién, algunos de los cua-
les le pagarfan, digamos, un 8%, otros un 7%, otros un 3%, etc., y
que tomard un préstamo a una tasa de interés hipotética para inver-
tir en aquellos proyectos cuyo retorno sea mds alto. En otras pala-
bras, si la tasa es del 8% tomard prestado para invertir en aquellos
proyectos que le rendirdn mds del 8%; si la tasa es del 4%, inverti-
rd en muchos otros proyectos, aquellos que le permitan obtener mds
de un 4%, y asi sucesivamente. De esta manera, la curva de deman-
da de ahorros para cada individuo y para el total en el mercado se
dirigird hacia la derecha, como por lo general lo hacen las curvas de
demanda, a medida que la tasa de interés disminuye. La intersec-
cién, entonces, establecerfa la tasa de interés del mercado.

Desde un punto de vista superficial, este enfoque puede parecer
razonable. Generalmente ocurre que un hombre de negocios prevé
las diferentes tasas de retornos de las diversas inversiones, toma
prestado en el mercado, de diferentes ahorradores, y se le considera
popularmente el «capitalista» 0 empresario, mientras que los pres-
tamistas son simples ahorradores. Esto otorga credibilidad a la de-
nominacién de la curva DD de la figura 12, como demanda de di-
nero (bienes presentes) por parte de los capitalistas o empresarios.
Ademds, evita las misteriosas complejidades haciendo hincapié, hé-
bil y simplemente, sobre la tasa de interés para préstamos de la
produccién (los préstamos de ahorradores a hombres de negocios)
en los que ellos y la mayorfa de los autores sobre economia estdn in-
teresados. Esta es la tasa de interés, que, por lo general, los economis-
tas analizan en forma exhaustiva.

Este andlisis, aunque popular, es erréneo, segiin demostraremos
a continuacién. En primer lugar, consideremos con mayor detalle
la construccién de esta curva DD. ;Cudl es la base para aquella «su-
puesta variedad de proyectos disponibles», cada uno con diferentes
tasas de retorno? ; Por qué una inversion rinde un retorno monetario
neto cualquiera? La respuesta usual es que cada dosis de nueva inver-
sién tiene un «valor del producto marginaly, tal como 10%, 9%, 4%,
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etc., y que, naturalmente, las inversiones mds productivas se reali-
zardn primero; por lo tanto, si los ahorros aumentan, las inversio-
nes siguientes serdn las de menor valor productivo. Esto constituye
la base para determinar la «supuesta curva de demanda del hombre
de negocios», que cae hacia la derecha al aumentar los ahorros y dis-
minuir la tasa de interés. Se comete aquf un error fundamental de
larga data en la economia: la atribucién de productividad econdmica
ala inversién monetaria. No hay duda de que la inversién aumenta
la productividad fisica del proceso productivo, asi como la produc-
tividad en cuanto a horas-hombre. Realmente, eso explica por qué
se llevan a cabo la inversién y el consiguiente aumento de la dura-
cién de los periodos de produccion. Pero ;qué tiene esto que ver con
el valor de la productividad o con el retorno monetario de la inver-
sién, especialmente en la economia de giro uniforme?
Supongamos, por ejemplo, que cierta cantidad de factores fisi-
cos (y dejemos de lado la pregunta de cémo se mide esta cantidad)
produce 10 unidades de cierto producto, en determinado periodo,
a un precio de venta de 2 onzas de oro por unidad. Digamos ahora
que esa inversién se hace en bienes de capital de orden superior, a
tal extremo que la productividad se quintuplica y que los mismos
factores originarios pueden producir 50 unidades por periodo. El
precio de venta de esta mayor oferta del producto serd menor; su-
pongamos que se reducird a la mitad: una onza por unidad. El in-
greso bruto por periodo ha aumentado de 20 a 50 onzas. ;Quiere esto
decir que la productividad en términos de valor se ha incrementado
2 veces y media, asi como la productividad fisica se ha quintupli-
cado? Claro que no, ya que, como hemos visto, los productores se
benefician, no por el ingreso bruto sino por la brecha entre el precio
de venta y el precio total de los factores involucrados. El aumento
en la productividad fisica, naturalmente, aumentard el ingreso a
corto plazo, pero esto se refiere a situaciones de pérdidas y ganan-
cias del mundo real de incertidumbre; la tendencia a largo plazo no
serd asi. La tendencia a largo plazo (concluyendo en la economia
de giro uniforme) es hacia una nivelacién del margen de precios.
:Cémo puede haber un beneficio permanente cuando los precios
acumulados de los factores pagados por el productor aumentan,
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digamos, de 18 a 47 onzas? Esto es precisamente lo que pasard en
el mercado mientras los competidores disputen entre si para inver-
tir en estos proyectos rentables. La brecha entre precios, es decir, la
tasa de interés, serd nuevamente del 5%.

Asi pues, la productividad de los procesos de produccién no tiene
relacién fundamental con la tasa de retorno sobre la inversién. Esta
tasa depende del margen de precios entre etapas, el cual tenderd a
igualarse. Como vimos, €l tamafio de esta brecha, es decir, el tamafio
de la tasa de interés, estd determinado por las preferencias tempo-
rales de todos los individuos que participan en la economfa.

En conclusién, la doctrina neocldsica sostiene que la tasa de in-
terés tomada principalmente del mercado de préstamos para la
produccién estd codeterminada por la preferencia temporal (que
a su vez determina la oferta de ahorros individuales) y por el valor
de la productividad marginal de la inversién que, a su vez, deter-
mina la demanda de ahorros por parte de los hombres de nego-
cios. Esta dltima, a su vez, estaria determinada por las tasas de re-
torno sobre las inversiones. Pero vimos que estas mismas tasas de
retorno son, de hecho, la tasa de interés, y que su dimensién estd
determinada por las preferencias temporales. Los «neoclasicistas»
estdn parcialmente acertados en un dnico aspecto, y es que la tasa
de interés en el mercado de préstamos para la produccién depende
de las tasas de retorno sobre las inversiones; sin embargo, no se
dan cuenta de la importancia de esa dependencia. Resulta claro,
entonces, que estas zasas de retorno {que se igualarin en una tnica
tasa} constituyen la tasa de interés velevante en la estructura de la
produccién.®?

27. Se encontrardn andlisis brillantes sobre las diversas formas de la ceorfa del
intetés de la sproductividad» (la visién neocldsica acerca de que la inversién gana un
retorno por interés porque los bienes de capical tienen palor productive) en los siguien-
tes articulos de Frank A. Fetter: «The Roundabout Process of the Interest Theary»,
Quarterly Journal of Economics, 1902, pp. 163-80, donde se refuta la muy desafortu-
nada calda de Bshm-Bawerk en una teoria del interés de la productividad; «Interest
Theories, Old and New», op. cit., pp. 68-92, donde se presenta una extensa disqui-
sicién acerca de la teoria de la preferencia remporal junto con una critica a las conce-
siones de Irving Fisher a la doctrina de la productividad; véase rambién «Capiralization
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Si descartamos el andlisis neocldsico, podemos formularnos la
siguiente pregunta: ;cudl es el papel del mercado de préstamos para
la produccién y de la tasa de interés establecida en él? Este rol tiene
una total y estrecha dependencia de la tasa de interés, tal como vimos
anteriormente, manifestindose, por un lado, en la tasa de retorno so-
bre la inversién y, por otro, en el mercado de préstamos para consumo.
Estos ltdmos mercados son las subdivisiones importantes e indepen-
dientes del mercado temporal en general, y el primero es importan-
te para el sistema de produccién.

En este andlisis, el mercado de préstamos a los productores re-
presenta un papel subsidiario y dependiente. En realidad, desde el
punto de vista del andlisis fundamental, no hay necesidad alguna
de que exista el mercado de préstamos para los productores. Para
examinar esta conclusién, consideremos un estado tal de los hechos
econdmicos que excluya el mercado de préstamos de los producto-
res. ;Qué se necesita para llevar esto a cabo? Los individuos ahorran,
consumiendo menos que la cantidad que perciben como ingreso, e
invierten directamente estos ahotros en la estructura de la produc-
cién; el incentivo para invertir es la tasa de retorno (el margen de
precios) que obtienen con la inversién. Esta tasa queda determi-
nada, junto con la tasa del mercado de préstamos para los consu-
midores, por los distintos componentes del mercado temporal que
ya hemos sefialado oportunamente. En este caso, no existe mercado
de préstamos a los productores; no hay préstamos de un grupo
ahorrador a otro grupo de inversionistas. Pero resulta claro que la
tasa de interés en la estructura de la produccién atn existe y estd
determinada por factores que nada tienen que ver con el frecuente

Versus Productivity, Rejoinders, American Economic Review, 1914, pp. 856-5% y
«Davenport’s Competitive Economicsy, fournal of Political Economy, 1914, pp. 555-
62. B linico error de Fetter en lo referente a la teoria del interés fue rechazar ia afir-
macién de Fisher en el sencido de que la preferencia temporal (o la «impaciencia,
como la llama Fisher} es un hecho universal y secesario de la accién humana. Para
una demostracién de esta importante verdad péase Mises, Human Action, pp. 480
y ss.

28. Con respecto al fallo de Keynes para percibir este punto, véase la nota 5 de este
mismo capitulo.
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tratamiento que los economistas hacen del mercado de préstamos
para los productores.

8. LAS SOCIEDADES POR ACCIONES

Es evidente que, lejos de ser un elemento importante, el mercado
de préstamos para los productores tiene una importancia relativa y
resulta fécil postular un sistema productivo sin ese mercado. No
obstante, alguien podria argumentar que todo eso estd bien para una
economia primitiva donde cada empresa tiene como propietario a
un tnico capitalista-inversionista que invierte sus propios ahorros.
Pero ;qué sucede en nuestra compleja economia moderna, donde
los ahorros y las inversiones estdn separados, siendo procesos cons-
tituidos por grupos diferentes de personas, el primero por muchos
individuos dispersos entre si y el dltimo, por unos pocos directores
de empresas? Por lo tanto, consideremos otra situacién posible: hasta
este punto no hemos tratado en detalle la cuestién acerca de si cada
factor o negocio era propiedad de una persona o de varias. Ahora
estudiaremos una economia en la cual los factores son propiedad
conjunta de varias personas, como ocurre en el mundo moderno, y
veremos en qué se modifica nuestro andlisis.

Antes de estudiar el efecto de tales sociedades de propiedad
conjunta sobre el mercado de préstamos para los productores, debe-
mos analizar la naturaleza de aquellas. En estas sociedades de pro-
piedad conjunta, varios individuos mancomunan su capital en una
organizacion o firma comercial y toman decisiones sobre la inver-
sién de sus ahorros en forma comunitaria, en vez de hacerlo indivi-
dualmente. La firma, entonces, adquiere factores: tierra, trabajo y
bienes de capital, y luego vende el producto al consumidor o a capi-
talistas de orden inferior. Asi, es propietaria de los servicios de los
factores y en particular del producto mientras es producido y pre-
parado para laventa. Es propietaria del producto hasta que se vende
por dinero. Los individuos que contribuyeron a la empresa con su
capital ahorrado son los duefios comunes, sucesivamente, de: @) el
capital inicial —ahorros mancomunados—, 4) los servicios de los
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factores, ¢) el producto de los factores y d) el dinero obtenido de la
venta del producto. En la economia de giro uniforme, la propiedad
de los activos sigue este patrén paso a paso, periodo tras periodo,
sin cambio alguno. En una sociedad por acciones, en el mundo real,
la variedad de activos productivos es grande. Cualquier empresa por
lo general se compromete a desarrollar varios procesos de produc-
cién, y cada uno tiene un periodo diferente y es probable que en
alglin momento esté involucrada en diversas etapas de varios proce-
sos. Puede ser que una firma esté produciendo de forma tal que su
produccién total sea continua y efectuando diariamente ventas de
nuevas unidades del producto.

Resulta obvio, entonces, que si la firma se mantiene continua-
mente en accidn, sus operaciones serdn, de manera permanente, una
combinacién de inversién y venta de productos. Su activo, en cada
momento, serd una mezcla de efectivo a invertir, factores compra-
dos, productos recién iniciados y dinero recibido por la venta de los
productos. El resultado, superficialmente, es que la firma aparenta
ser una cosa que continda de manera automgtica, como si la produc-
cién fuera, de algtin modo, ilimitada e instantdnea y siguiera en for-
ma inmediata después de la llegada de los factores.

Esta idea es completamente errada; no hay tal continuidad auto-
mdtica de inversién y produccién. La produccién se continda porque
los propietarios toman continuamente decisiones en ese sentido; si
no piensan que es rentable hacerlo, pueden, en cualquier punto, al-
terar, reducir o detener por completo las operaciones y las inversio-
nes. La produccién lleva ziempo, desde que se realiza la inversién
inicial hasta que se obtiene el producto final.

En nuestro breve andlisis, podemos clasificar los tipos de activos
poseidos por una firma (sea en forma conjunta o individualmente)
de la siguiente manera:

A. Dinero

B. Activos productivos
Mezcla de factores como la tierra y los bienes de capital, que in-
corporan servicios futuros (esto se analizard mds adelante); pro-
duccién intermedia; productos terminados.
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El mercado evaltia monetariamente este conjunto de activos, pro-
ceso que luego examinaremos en detalle.

En este punto, retrocedamos al caso simple de una inversién efec-
tuada por un tinico individuo: una inversién en factores en una fecha
y la venta del producto resultante un afio después. Este era el supuesto
invocado en nuestro andlisis original de la estructura de la produc-
cién, y veremos que el mismo andlisis puede aplicarse al caso mds
complejo de una mezcla de activos en diferentes etapas productivas e
incluso la produccién de diferentes bienes. Consideremos un grupo
de individuos que fusionan 100 onzas de oro de su dinero ahorrado,
adquiriendo factores con ellas, obteniendo un producto y vendién-
dolo por 105 onzas un afio después. La tasa de interés en esta socie-
dad es del 5% anual y la tasa de retorno (interés sobre esta inversién)
es coherente con esto. Surge ahora la siguiente pregunta: ssobre qué
bases prorvatean los duefios los activos que aportan? Cada individuo estd
interesado en conocer su participacién en los activos mancomunados
y, en consecuencia, las empresas se establecen de tal manera que todos
los propietarios tienen conocimiento del principio de prorrateo.

Al principio puede sostenerse que se trata simplemente de una ne-
gociacién, como en el caso del producto de propiedad conjunta de
todos los duefios de los factores. Pero esa situacién no es aplicable
aqui, ya que en el caso anterior no existfan bases para distinguir cudles
eran las participaciones de cada uno de los copropietarios. Un grupo
de personas trabajaba, contribufa con su tierra, etc., para llevar a cabo
el proceso de produccién y no habia manera, excepto a través de la
negociacién, de que el ingreso de las ventas del producto pudiera ser
distribuido entre ellos. Aqui, cada individuo contribuye con cierta
cantidad de capital y, por lo tanto, las proporciones quedan ya esta-
blecidas desde el comienzo. Digamos que las 100 onzas de capital son
aportadas por 5 individuos de la siguiente manera:

A, 40 onzas
B, 20 onzas
Carreeeeeen 20 onzas
| ) OO 15 onzas
Eonnaie. 5 onzas



LA PRODUCCION: LA TASA DE INTERES Y SU DETERMINACION

En otras palabras, A contribuye con el 40% del capital, B con
el 20%, C con el 20%, D con el 15% y E con el 5%. Cada indivi-
duo-propietario de la empresa es duefio, entonces, del mismo porcen-
taje que aportd para adquirir los activos iniciales. Esto también es
cierto para cada etapa del proceso y, finalmente, para el dinero obrte-
nido en la venta del producto. Las 105 onzas ganadas de la venta
se reinvertirdn en el proceso o no. De todas maneras, la propiedad de
estas 105 onzas serd distribuida en la misma proporcién que el capi-
tal invertido.

Esta estructura natural es esencialmente la estructura de una so-
ciedad por acciones, en la cual cada accionista (inversionista) recibe
una accién (un certificado de propiedad proporcional a la cantidad
que ha invertido en el total de la compaififa). Asi A, B..., E forman
una compaiifa; pueden emitir 100 acciones, cada una de las cuales
representa un valor o un activo de una onza. A recibird 40 accio-
nes; B, 20 acciones; C, 20 acciones, etc. Después de la venta del pro-
ducto, cada accién valdrd 5% mds que su valor original o valor par.

Supongamos que después de la venta, o en alglin momento ante-
rior a esta, otra persona, F, desea invertir en esta compafifa. Supon-
gamos que quiere invertir 30 onzas de oro. En ese caso, la inversién
de ahorros en dinero, en la compaiifa, aumenta desde solo 100 (si
es antes de la venta) 0 105 (si es después de la venta), en 30 onzas.
Treinta nuevas acciones serdn emitidas y otorgadas a F y el valor ca-
pital de la firma aumentard en 30 onzas. En la mayorfa de los casos
donde continuamente ocurren reinversiones de ingresos moneta-
rios, el valor capital de los activos de la firma serd el valor estimado
de todos los activos productivos incluyendo el efectivo, la tierra, los
bienes de capital y los productos terminados. El valor capital de la
firma puede aumentar en cualquier momento, a causa de nuevas in-
versiones, y mantenerse a través de las reinversiones de los propieta-
rios una vez que el producto final se vende.

El conjunto de acciones de capital se conoce generalmente como
stock; el valor par total del stock de capital es la cantidad original apot-
tada durante la formacién de la compafifa. Desde ese momento, el
valor capital total de los activos cambia a medida que se obtienen in-
gresos, o, en el mundo real de incertidumbre, mientras se sufren
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pérdidas y mientras el capital es reinvertido o retirado de la compa-
fifa. Por consiguiente, el valor total del szock de capital cambia y el
valor de cada accién diferird del valor original.

¢Cémo decidird el grupo de socios sobre los asuntos de la compa-
fifa? Esas decisiones, que deben ser tomadas conjuntamente, se hardn
por alguna forma de votacién. El sistema de votacién natural, que
uno espera que se use, es el que da derecho a un voto por accién, de-
cidiendo los asuntos con la conformidad de la mayoria. Esta es, pre-
cisamente, la metodologfa adoptada en una sociedad por acciones,
y en su forma moderna, la corporacién.

Por supuesto, algunos métodos de las sociedades por acciones difie-
ren de este de acuerdo con los deseos de los socios. Se pueden formar
asociaciones entre dos o mds personas sobre la base de diversos prin-
cipios. Por lo general, sin embargo, si un socio recibe mds que su
proporcién de capital invertido, es porque estd contribuyendo a la
empresa con algo mds, por ejemplo, con su trabajo o su tierra y se le
remunera en consecuencia. Como veremos, la tasa pagada al «socio
trabajador» por su trabajo serd aproximadamente igual a la que podria
ganar trabajando en otra parte, y lo mismo se aplica al pago de la
tierra o de cualquier factor originario aportado por un socio. Ya que
estas asociaciones estdn précticamente limitadas a unos pocos indi-
viduos, las relaciones son mds o menos informales y no necesitan de
socios formales, como en la sociedad por acciones. Sin embargo, tien-
den a funcionar de una manera muy similar. Proveen mds campo
para acuerdos idiosincrdsicos. Asi, un socio puede recibir mds que su
porcién de capital porque los otros lo aprecian; esto es, en realidad,
una especie de gratificacién para él proveniente de los demds socios.
Las sociedades por acciones se adaptan mds a principios formales.

La gran ventaja de las sociedades por acciones es que proporcio-
nan un canal inmediato para nuevas inversiones de capital ahorrado.
Hemos visto lo f4cil que es atraer nuevos capitales mediante la emisién
de nuevas acciones. También es muy fdcil para cualquier propietario
retirar su capital de la empresa. Esta mayor facilidad de retiro aumenta
mis la tentacién de invertir en la compafifa. M4s adelante explora-
remos la fijacién de los precios de las acciones en el mundo real de in-
certidumbre. En este mundo real, hay lugar para grandes diferencias

434



LA PRODUCCION: LA TASA DE INTERES Y SU DETERMINACION

de opinién con respecto al valor estimado de los activos de una em-
presa y, por lo tanto, al valor monetario estimado de cada accién de
la empresa. En la economfa de giro uniforme, sin embargo, todas las
estimaciones de valor monetario estardn de acuerdo (m4s adelante
examinaremos el principio de esa estimacién) y, en consecuencia, el
valor estimado de las acciones serd uniforme y constante.

Mientras que el mercado accionarial de las sociedades por accio-
nes permite un canal adecuado para la acumulacién de ahorros, ¢/
mercado de acciones en si es estrictamente dependiente de los mdrgenes de
precios. Los ahorros, o la falta de ahorros, de los capitalistas estdn de-
terminados por las preferencias temporales, y estas establecen la bre-
cha de precios en la economia. El valor del capital invertido en la em-
presa, es decir, sus activos productivos, serd la suma de las ganancias
futuras del capital descontadas por la tasa de interés. Si el margen de
precios es del 5%, la tasa de interés de retorno en el mercado de accio-
nes (la razén entre los ingresos por accién con respecto al precio de
esa accién en el mercado) tenderd a igualar la tasa de interés determi-
nada en cualquier otra parte del mercado temporal, en este caso, 5%.

Todavia tenemos una situacién en la cual los capitalistas ofrecen
su propio capital ahorrado, que se utiliza para adquirir factores con
la expectativa de un retorno monetario neto. La dnica complicacién
que surge en las sociedades por acciones es que muchos capitalistas
contribuyen y son propietarios de activos de la firma en forma con-
junta, y que el precio de cierta cantidad de esa propiedad serd regu-
lado por el mercado para que la tasa de interés resultante sea la mis-
ma para cada accién individual y para la empresa en su totalidad.
Sila firma adquiere factores a un precio total de 100 y vende el pro-
ducto un afio después a 105, con un retorno del 5%, entonces, 1/5
de sus acciones se venderdn por un precio agregado de 20 y obten-
drdn un retorno neto anual de una onza. As{, todas las tasas de inte-
rés para las porciones de capital tenderdn a ser iguales a la tasa de in-
terés obtenida sobre el capital conjunto.”

29. Las acciones o las unidades de derechos de propiedad «tienen la caracteris-
tica de fungibilidad o intercambiabilidad; una unidad es exactamente igual a otra
[...]. Tenemos una divisién matemdtica sobre un conjunto de derechos. Esta cualidad
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En las sociedades por acciones, la autoridad de las mayorias
respecto del total de las acciones poseidas no significa que se vulne-
ren los derechos de la minoria. En primer lugar, el total de recursos
mancemunados y los procedimientos de decisién se llevan a cabo
voluntariamente. Segundo, todos los accionistas o propietarios tienen
un interés comun en aumentar sus rédicos y activos monetarios, aun-
que pueden, por supuesto, diferir con respecto a los medios para lo-
grar ese fin, Tercero, los miembros de la minoria pueden vender sus
acciones y retirarse de la companfa, si asi lo desean.

Los socios pueden convenir sus derechos de propiedad y de vota-
cién como lo consideren mds adecuado y existen muchas variantes
en ese sentido. El tipo de sociedad en la que cada socio tiene derecho
a solo un voto, sin tener en cuenta el nimero de acciones que posee,
se denomina, de manera absurda pero eficaz, «cooperativar, aunque
resulta obvio que todas las sociedades por acciones y los demds tipos
de sociedades son, en definitiva, insticuciones cogperativas.’®

Mucha gente cree que el andlisis econémico es aplicable solo a
las empresas cuya propiedad es individual, y no a las sociedades por
acciones de la economia moderna. Nada podria estar mds lejos de
la verdad. La introduccién de las sociedades por acciones no ha
cambiado de manera fundamental nuestro anilisis de la tasa de in-
terés o de los procesos de ahorro-inversién, pero ;qué sucede con
la separacién entre <administracién» y propiedad en una sociedad
por acciones? Es cierto que, en este tipo de sociedades, los socios

de “fungibilidad” hace posible la existencia de mercados osganizados de mercancias
e inversiones [...]. Con estas unidades fungibles de [...] derechos de propiedad tene-
mos la posibilidad de acelerar los cambios en la propiedad y en los miembros de los
grupos [...]. Silos intercambios aumentan, cada unidad se hace convestible en dinero
en efectivo mds rdpidamente. Su duefio puede recuperar ficilmente el poder del efec-
tivo para disponer de la utilidad de la riqueza». Hastings Lyon, Corperations and their
Financing (Boston, D.C. Health, 1936), p. 11. Por lo tanto, las acciones, asi como la
propiedad en su rotalidad, se cornan ficilmente comerciables.

30. Laliterarura sobre el denominado smovimiento cooperativista» es de muy poca
calidad. La mejor fuente es Cooperatives in the Petroleum Industry, KCE. Eutinger, ed.
{Nueva Yock: Petroleum Industry Research Foundation, 1947), especialmente Pt. I,
Ludwig von Mises, «Observations on the Cooperative Movement».

436



LA PRODUCCION: LA TASA DE INTERES Y SU DETERMINACION

contratan [os servicios de personal ejecutivo para supervisar a sus tra-
bajadores, mientras que los propietarios individuales suelen desem-
pefiar ellos mismos sus cargos administrativos. Un gerente es un
empleado como cualquier otro. El presidente de una compaiifa, asf
como un obrero que cava zanjas, es empleado por los duefios y, co-
mo este Gltimo, emplea trabajo en el proceso productivo. Como
veremos luego, el precio de la labor gerencial resulta determinado
del mismo modo que el de cualquier otro trabajador. En el mercado,
el ingreso de un propietario individual incluye también el salario
por ese tipo de labor administrativa, que los accionistas no reciben.
Asi, vemos que, lejos de hacer obsoleto el andlisis econémico, el
mundo moderno de las corporaciones ayuda al anilisis separando
y simplificando las funciones de la produccién, en especial la funcién
administrativa.

Ademds de la funcién de aportar nuevo capital, los capitalistas
de las sociedades por acciones asumen también la funcidn empre-
sarial, que constituye el elemento crucial para guiar los procesos de
produccién hacia la satisfaccion de los consumidores. En ¢l mun-
do real de incertidumbre, un juicio acertado respecto de la manera
como opera el mercado canaliza las inversiones presentes hacia ga-
nancias futuras y no hacia pérdidas fururas. Trataremos mds ade-
lante la naturaleza de las pérdidas y las ganancias; es suficiente decir
aqui que el elemento empresarial en el mercado se debe a la pre-
sencia de la incertidumbre. Hemos discutido la determinacién de
la tasa de interés pura, la tasa de interés tal como tiende a ser, y
como serfa en el mundo de la economia de giro uniforme. En este
tipo de economia, donde todas las técnicas, las demandas y las ofer-
tas del mercado futuras, etc., son conocidas, la funcién de inver-
sién se torna puramente pasiva y expectante. Puede ser que adn
exista alguna funcién supervisora, o de trabajo gerencial, pero esto
puede analizarse segtin los precios del factor trabajo. Sin embargo,
no habri funcién empresarial dado que los eventos fururos serin
conocidos.

Algunos han sostenido que las sociedades por acciones contri-
buyen a una separacién entre los ahorros y las inversiones, que los
accionistas ahorran y los gerentes hacen la inversién; esto no es mds
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que una falacia. Los gerentes son agentes contratados por los accionis-
tas y estdn sujetos al dictamen de estos tltimos. Cualquier accio-
nista que no esté satisfecho con las decisiones de la mayoria de los
socios puede disponer de la accién que posee. Como consecuencia,
son los accionistas quienes ahorran y quienes invierten sus fondos.!

Hay quienes opinan que ya que los accionistas, mayoritariamen-
te, no estdn «interesados» en los asuntos de su compafifa, no contro-
lan efectivamente la firma, sino que permiten que el control pase a
manos de los empleados-gerentes. No obstante, el interés de un
accionista es cuestién suya y estd bajo su control. Puede permitcir
que los gerentes decidan, pero la decisién fundamental adn le perte-
nece y tiene absoluto control sobre sus agentes.’? Hay un punto de
vista tipico segin el cual «la maximizacién del ingreso por dividen-
dos de los accionistas como grupo no es un objetivo que sea nece-
sariamente tinico o supremo. En cambio, los funcionarios de geren-
cia buscardn el mejoramiento de las ganancias 2 largo plazo y una
posicién competitiva de la firma y su propio prestigio como geren-
tes».?? Pero el hecho de «mejorar las ganancias a largo plazo» equi-
vale a la maximizacién del ingreso de los accionistas; ;qué otro hecho
puede desarrollar el prestigio de los gerentes? Otros tedricos caen
abruptamente en el misticismo al considerar a la «corporacién» —un
nombre conceptual que damos a una institucién que es propiedad
de individuos reales— como «realmente» existente y que funciona
por si misma.?*

31. Véase Mises, Human Action, pp. 301-05, 703-05.

32. Las luchas de los representantes en los tltimaos afios nos muestran una dramd-
tica evidencia de este tipo de control,

33. Edgar M. Hoover, «Some Institutional Factors in Business Decisions», Ame-
rican Economic Review, Papers and Proceedings, mayo, 1954, p. 203.

34. Porejemplo, véase Gerhard Colm, «The Corporation and the Corporation In-
come Tax in the American Economys, Awmerican Economic Review, Papers and Proceedings,
mayo, 1954, p. 488.
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9. LAS SOCIEDADES POR ACCIONES Y EL MERCADO
DE PRESTAMOS PARA LA PRODUCCION

Ya estamos listos para encarar el andlisis del efecto de las sociedades
por acciones en el mercado de préstamos para la produccién.

Tomemos como ejemplo la firma antes mencionada, con un stock
de capital total y valor capital de 130 onzas, que es propiedad de seis
accionistas. Obtiene un ingreso neto del 5% anual para sus socios,
y esta es la tasa de interés obtenida por todas las empresas en la
economia.

Hemos visto cémo la empresa expande su capital en 30 onzas de-
bido a la venta de un nuevo stock de capital al St. E Veamos ahora
qué sucede cuando se hace un préstamo productivo. Supongamos
que la empresa toma prestadas 20 onzas en el mercado de préstamos
para la produccién por un periodo de 5 afios. ;Qué ha ocurrido? La
empresa ha intercambiado un bien futuro —una promesa de pagar
en el futuro— por dinero presente. El dinero presente ha sido ofre-
cido por el ahorrador G. Resulta claro que G es el que ha ahorrado
y es el capitalista de la transaccién, mientras que los accionistas AF
estdn aqui ofreciendo bienes futuros; y, ademds, son los accionistas
quienes invierten el nuevo capital en el sistema de produccién. Desde
un punto de vista superficial, esto parece ser un caso de separacién
entre ahorro e inversién.

Sin embargo, analicemos la transaccién con més detalle: G ha ofre-
cido un nuevo capital por un valor de 20 onzas a la empresa durante
un periodo de 5 anos. Los duefios A-F toman este nuevo capital y lo
invierten en bienes futuros, es decir, en factores de produccién. En
otras palabras, A-F son inversionistas intermediarios de los ahorros de
los acreedores. ;Cudl serd la tasa de interés en este préstamo? Es obvio
que en la economia de giro uniforme esta tasa de interés serd igual a
5%, es decir, dependerd de la tasa de retorno que prevalezca en el
margen de precios de la estructura productiva. La razén de esto debiera
resultar clara. Ya hemos visto cémo se determina la tasa de interés en
la estructura de la produccidn; hemos supuesto que es del 5% en otras
partes. Ahora supongamos que la firma ofrece pagar a G el 3% sobre
el préstamo; evidentemente, G no prestard a la empresa 20 onzas para
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obtener el 3%, cuando podria conseguir el 5% como accionista en
esa firma o en cualquier otra. Por otro lado, la compaifa no estd en
condiciones de pagar a G mds del 5%, ya que su retorno neto sobre
la inversién serd del 5%. Si el mdximo que esa empresa puede pagar
en concepto de intereses es 5% y el minimo que el acreedor puede
aceptar es 5%, obviamente la transaccién se llevard a cabo al 5%.

Es obvio que, en esencia, G, el acreedor en el mercado de présta-
mos, no difiere de E el individuo que ha invertido en acciones. Am-
bos han ahorrado dinero en vez de consumirlo y ambos desean ven-
der su capital ahorrado a cambio de bienes futuros y obtener un
interés. Las escalas de preferencia temporal tanto de F como de G,
asf como las de todos los demds, se agregan en el mercado temporal
determinando a la tasa de interés; ambos, F y G, son ahorradores
netos a la tasa del mercado. La tasa de interés, pues, estd determinada
por las diversas escalas de preferencia temporal, y la tasa final resulta
establecida por las escalas de ahorro, por una parte, y por las escalas
de demanda de bienes presentes, por la otra. Las escalas de demanda
consisten (solamente) en la demanda de produccién de los trabaja-
dores y propietarios de tierras y la demanda de consumo por parte
de los consumidores prestatarios. F y G son ahorradores netos, ambos
interesados en invertir su capital para obtener el méximo retorno posi-
ble. No existe diferencia esencial entre el procedimiento que emplea
F para invertir su capital y el de G para invertir el suyo; lz diferencia
entre invertir en acciones y prestar dinero a las empresas es solo técnica;
la separacién entre ahorro e inversién que se produce en el dltimo caso
carece de importancia. La tasa de retorno sobre la inversidn, fijada
por el total de ahorros y el total de las demandas de los duefios de fac-
tores, determina completamente la tasa de interés en el mercado de prés-
tamos para la produccion, asi como la tasa de beneficios en concepto
de acciones. El mercado de préstamos para la produccién carece to-
talmente de importancia desde el punto de vista del andlisis fundamen-
tal, e incluso es intitil tratar de construir estructuras de oferta y deman-
da para este mercado, ya que su precio se determina en otra parte.s

35. Como Frank Fetter planteé brillantemente: «El [interés] contractual esed basado
tiende a concordar con el interés econémico [es decir, el “interés natural”, diferencial
y
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No es en absoluto relevante que el capital ahorrado sea canalizado
hacia la inversién por via de acciones o por via de préstamos. La tnica
diferencia radica en la cuestién legal. Es mds, atin la diferencia legal
entre el acreedor y el propietario resulta insignificante. El préstamo
de G ha aumentado el valor capital de los activos de la empresa de
1302 150. Los 150 invertidos pagan 5%, 0 7,5 onzas anuales. Exami-
nemos la situacién y veamos quiénes son los actuales duefios del capi-
tal. Observemos la figura 13.

En este diagrama, el rectdngulo a la izquierda representa los acti-
vos de la compafifa en un momento dado. Vemos en el rectdngulo a
la derecha que 130 onzas de estos activos estdn representadas por el
capital de los socios y 20 onzas por el pasivo, es decir, promesas de

Ficura 13

DISTRIBUCION DE LA PROPIEDAD DE LOS ACTIVOS
DE LAS SOCIEDADES POR ACCIONES

Pasivo
20
Activo
150 Patrimonio
Neto
130

de precios entre etapas] [...] Es el interés econdmico el que eratamos de explicar en
forma légica a través de la naturaleza econdmica de los bienes, El interés contractual es
un problema secundario, un problema cometcial y legal, en cuanto a quién tendri el
beneficio del ingreso que surgird de la posesién de los bienes. Esto estd muy conectado
con el tema de la propiedads. Ferter, «Recent Discussions of the Capital Concept», op.
cit., pp. 24-25.
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pago en favor de los acreedores. Pero ;qué significa esta «represen-
tacién»? Significa que, por ejemplo, si la firma decidiera disolver y
liquidar su sociedad, 20 onzas de este activo serian utilizadas para
pagar a los acreedores y 130 les corresponderian a los propietarios
legales. Significa, ademds, que de las 7,5 onzas pagadas como ganan-
cia neta anual, 6,5 onzas irfan a los socios y una onza a los acreedo-
res, representando cada una el 5% de sus ahorros. En realidad, cada
grupo recibe el 5% de su inversion, ya que los acreedores son tan
inversionistas como los accionistas. De hecho, ;no son los acreedo-
res propietarios de 20 onzas del activo de la firma y no son partici-
pes de las gananctas a prorratear de esas 20 onzas? ;Qué funciones,
en cuanto a la propiedad, no tenen los acreedores en comparacién
con los accienistas? Aun desde el punte de vista legal, los acreedo-
res tienen derecho a reclamar primero sobre los activos de una corpo-
racién, y se les paga antes que a los accionistas. Por lo tanto, son in-
dudablemente dueios de aquellos activos. Puede aducirse que por
no ser accionistas no tienen voto en las decisiones de la sociedad,
pero hay muchas situaciones en las cuales las sociedades por accio-
nes emiten acciones sin derecho a voro. Los duefios de estas acciones
no votan en los asuntos de la compafifa aun cuando reciben su parte
de las ganancias.

Debemos concluir que econémicamente, y aun desde el punto de
vista del derecho, no hay diferencia entre los accionistas y los acreedo-
res de produccidn; ambos son igualmente oferentes de capiral, ambos
reciben retorno sobre su inversién igualmente determinade por el
mercado temporal, ambos son propietarios de su porcién de los ac-
tivos de la compafifa. Las diferencias entre ellos son de tipo técnico
y semdntico. Es cierte que nuestra discusién, hasta ahora, se ha cen-
trado dnicamente en la economia de giro uniforme, pero veremos
que el mundo real de incertidumbre, el mundo empresarial, aunque
tiene mayores complicaciones, no cambia lo esencial de nuestro
anilisis.?

36. «El acreedor es siempre un socio virwal del deudor o un propietario virtual del
bien dado en prenda o hipotecados, Mises, Human Action, p. 536. Véase rambién Feuer,
«Recent Discussions of the Capital Conceprs, ap. cit., p. 43.
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En escritos recientes se observa un reconocimiento cada vez ma-
yor de la identidad esencial entre accionistas y acreedores, en con-
traste con la vieja tradicién que postulaba una aguda divisién entre
ellos. Pero lo curioso es que la nueva literatura interpreta la identi-
dad precisamente de manera errénea. En vez de tratar a los acreedo-
res como accionistas, trata a los accionistas como acreedores. En otras
palabras, el enfoque correcto es considerar a los acreedores como parte
de los propietarios de la firma, pero la nueva literatura trata a los ac-
cionistas como meros acreedores de la firma, sosteniendo la nueva
tradicién que muestra a los gerentes-empleados como sus verda-
deros propietarios. Se dice que los gerentes son duefios de la firma
y pagan intereses a los acreedores y dividendos a los accionistas asi
como a cualquiera de los factores, como un no deseado coste de pro-
duccién. En realidad, los gerentes son tan solo los representantes con-
tratados de los accionistas, y son estos tiltimos los que deciden cudnto
de sus ganancias reinvertirdn en la firma y cudnto «retirardn de ella»
en forma de «dividendos».

La distincién comun entre «dividendos» y «ganancias retenidas»
no es ttil para el propdsito del andlisis econdmico. Las ganancias re-
tenidas no necesariamente se reinvierten; pueden estar apartadas de
la inversién en el balance de caja y ser pagadas luego como dividen-
dos. Por otro lado, los dividendos no se gastan necesariamente en con-
sumo; pueden ser invertidos en alguna otra firma. En consecuencia,
la distincién es engafiosa. Las ganancias se reinvierten o no, y todas
las ganancias pertenecientes a una sociedad por acciones son ganan-
cias de los duefos individuales.

Los ahorros pueden ser canalizados por medio de intermediarios
antes de entrar al mercado de préstamos de los productores (o de los
consumidores). Encontrar una inversién productiva es una de las
tareas de los empresarios, y con frecuencia es mds conveniente para
un individuo, en lugar de decidir por si solo en cuanto a los cana-
les adecuados para la inversidn, prestar o invertir su dinero en otras
instituciones establecidas y conocedoras de las colocaciones que pro-
ducen rédito. Estas instituciones pueden servir como canales, juntando
los pequefios ahorros de individuos aislados, cuyas inversiones, por
s{ solas, son demasiado pequefias como para afrontar el coste de
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encontrar un mercado para ellas. Las instituciones, pues, invierten
los fondos de manera idénea en mayores sumas. Un ejemplo tipico
son las sociedades de cartera, que venden sus propias acciones a indi-
viduos y luego utilizan este capital para comprar acciones de otras
compafifas. En la economia de giro uniforme, el interés que se obten-
dria de los ahorros de los individuos, por via de los intermediarios,
serfa igual al interés obtenido por inversiones directas menos el coste
del servicio del intermediario (precio que serfa determinado en el
mercado como cualquier otro). De esta manera, si la tasa de interés
de mercado es del 5% y el coste del servicio del intermediario es del
1%, entonces, en la economia de giro uniforme, aquellos que cana-
lizan sus ahorros a través del intermediario recibirfan un retorno
del 4% por la inversién de sus ahorros.

Hemos visto qué poca importancia tiene el mercado de présta-
mos al productor como factor determinante independiente en la
fijacién de la tasa de interés del mercado o del sistema productivo.

En muchos casos es conveniente designar con términos distin-
tos la tasa de interés en los mercados de préstamos contractuales y
la tasa de interés en forma de ingresos sobre inversiones como resul-
tado de los mdrgenes de precios. Podemos llamar a la primera /z
tasa de interés contractual (donde el interés se fija en el momento de
efectuar el contrato), y a la Gltima, la tasa de interés natural (esto es,
el interés que viene «naturalmente» a través de las inversiones en el
proceso productivo, en lugar de estar incluido oficialmente en el con-
trato de intercambio). Las dos tasas de interés, por supuesto, coinci-
dirdn en la economia de giro uniforme.

A lo largo de nuestro andlisis, nos hemos basado en un supuesto
fundamental que puede ser modificado: que los individuos siem-
pre tratardn de obtener la tasa de retorno mds alta. Sobre esta base
hemos indagado en las acciones de arbitraje y en la uniformidad final
de la economia de giro uniforme. Hemos supuesto que cada in-
versionista tratard de obtener lo miximo de su inversién. Esto no
siempre es cierto, y los criticos de la economfa nunca han dejado
de reprochar a los economistas por desdefiar fines diferentes de los
puramente monetarios. Sin embargo, la economia no desprecia tales
fines, es mds, el andlisis praxeoldgico los incluye en forma explicita.
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Como hemos sefialado repetidas veces, cada individuo intenta ma-
ximizar su ingreso psiquico, y esto lo llevard a maximizar su ingreso
monetario solo si los otros fines psiquicos son neutros. Puede verse
ahora la facilidad con la cual la economia puede acomodar los fines
no monetarios. Supongamos que la tasa de interés en la sociedad sea
del 5% y que, sin embargo, haya una linea de produccién desagra-
dable para la mayoria de la gente, incluidos los inversionistas. Por
ejemplo, en una sociedad donde la fabricacién de armas no goza de
la aprobacidn de la gente, el arbitraje no funcionard para igualar los
retornos de la industria de armamentos con los de otras industrias.
No nos referimos aqui al disgusto de los consumidores de armas, que
se reflejarfa por si solo en una menor demanda del producto, sino
a la aversién particular de los productores, en especial los inversio-
nistas. Debido a este disgusto psiquico, los inversionistas requerirdn
un retorno mayor en la industria de armamentos que en otras indus-
trias; es posible, por ejemplo, que requieran un retorno del 10%, aun
cuando la tasa de interés general sea del 5%. ;Qué factores, enton-
ces, tendrdn que pagar por este aumento en el descuento? No esta-
mos anticipando los resultados de nuestro andlisis siguiente si afir-
mamos que los duefios de los factores inespecificos, es decir, los que
pueden emplearse en cualquier lugar (o, estrictamente, los servicios
de esos factores que puedan emplearse), no aceptarin un menor re-
torno monetario en la industria de armamentos que en otras indus-
trias. En la economia de giro uniforme, sus precios, tal como son
determinados en esta industria, serdn los mismos que en otras indus-
trias. Md4s aun, pueden ser mayores si los duefios comparten la aver-
sién de los inversionistas hacia la industria de armamentos. El peso
de los precios mds bajos en cada etapa de produccién recaerd sobre
los factores puramente especificos, aquellos que deben destinarse a esa
industria si es que estdn en el sistema productivo. A largo plazo, en
la economia de giro uniforme, no serdn bienes de capital, ya que estos
siempre necesitan ser reproducidos, y los recursos equivalentes pue-
den dejar la industria tarde 0 temprano, dependiendo, en cada caso,
de la durabilidad del bien de capital y de la duracién del proceso de
produccién. El factor especifico puede ser el trabajo, pero esto no es
empfricamente posible, ya que el trabajo es casi siempre un factor
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inespecifico que puede cambiar de ocupacidn. Por lo tanto, es proba-
ble que sean los factores especificos del tipo «tierra» los que sufran
el impacto del retorno menor.

Lo contrario ocurrird en el caso de la industria en la que la ma-
yoria de los inversionistas, expresamente, estdn ansiosos de entrar en
el negocio por una razén u otra. En ese caso, aceptardn un retorno
menor que el que aceptarian en otros procesos de produccién. La
fuerza de la competencia en el mercado mantendrd, una vez mds, a
los factores inespecificos al mismo precio en todas las industrias,
aun cuando el precio podria ser menor si los duefios de los factores
estuvieran particularmente ansiosos de trabajar en determinada in-
dustria. Los precios mds altos en las diversas etapas serdn, por lo tanto,
obtenidos por los duefos de los factores especificos, por lo general,
factores del tipo «tierra».

La tasa de interés, pues, siempre tiende a igualarse a lo largo de
sus distintos submercados y sus diversas formas. En la economfa de
giro uniforme, las tasas serdn iguales en todas partes. Esta conclusién,
debe ser modificada, sin embargo, para afirmar que las tasas de inte-
1és diferirdn de acuerdo con el componente «psiquico», tanto positivo
como negativo, dependiendo de que exista un disgusto o una prefe-
rencia especial entre los inversionistas en un proceso particular de
produccién.?” Podemos decir que, en el caso de un agrado especial,
los inversionistas estardn «consumiendo» el placer de invertir en el
proceso particular y pagando el precio de un retorno més bajo; en el
caso de un desagrado especial, estardn cobrando mds por esa desuti-
lidad. Debe enfatizarse, sin embargo, que estas diferencias en el re-
torno no se producen si solo a una personale gusta o le disgusta parti-
cularmente cierta actividad o sector; solo ocurrirdn si hay un grupo
significativo de preferencias en una direccién u otra. Este tipo de con-
sumo, negativo o positivo, estd entretejido en el proceso de produc-
cién y se produce directamente con la produccién, y por ende difiere
del consumo ordinario que opera al final del proceso productivo.

37. También puede haber componentes psiquicos similares en el mercado de prés-
tamos para consumo; por ejemplo, si existe una preferencia oun disgusto especia.l res-
pecto de cierto prestatatio.

446



LA PRODUCCION: LA TASA DE INTERES Y SU DETERMINACION

IO. LAS FUERZAS QUE AFECTAN
A LAS PREFERENCIAS TEMPORALES

La praxeologfa no puede proporcionar una explicacién de las prefe-
rencias temporales del hombre. Estas estdn determinadas psicolégi-
camente por cada persona y el economista debe tomarlas como un
dato. Sin embargo, el andlisis praxeoldgico puede ofrecernos algunas
verdades acerca de las preferencias temporales recurriendo al supuesto
de ceteris paribus. Como vimos, cada persona tiene una escala de prefe-
rencias en relacién con sus existencias monetarias. Una menor canti-
dad de dinero provocard una mayor tasa de preferencia temporal por
cada unidad de dinero que atin estd en su poder, hasta que finalmente
su tasa de preferencia temporal subird al infinito cuando su stock mo-
netario (o mejor, su dinero para consumo) sea muy bajo. Las existen-
cias de dinero de una persona se modifican, pero suponemos que su
escala de valores permanece constante. Asi{ podemos medir los efec-
tos de los cambios en una de las variables: las existencias de dinero.

Realmente, no es el stock de dinero lo relevante en cuanto a sus
preferencias temporales, sino el valor rea/ de esas existencias. En la
economia de giro uniforme, donde el poder adquisitivo de la unidad
monetaria permanece sin modificaciones, ambos conceptos resultan
idénticos. Ceteris paribus, un aumento en el ingreso real —aumen-
tando realmente el stock monetario— disminuird la tasa de prefe-
rencia temporal en su escala. Por supuesto, histéricamente, no hay
razones para que su escala de preferencia permanezca sin cambios. Es
importante saber, sin embargo, que dada una escala sin cambios, su
tasa de preferencia temporal relevante caerd.

Hay otros elementos que influyen en la determinacién de las es-
calas de preferencia temporal; supongamos, por ejemplo, que la gente
tuviera la certeza de que llegard el fin del mundo en cierta fecha cer-
cana ;Qué pasaria con las preferencias temporales y con la tasa de
interés? Los hombres dejarfan de abastecer necesidades futuras y de
invertir en todos los procesos de produccién largos. Los bienes fu-
turos perderfan su valor en comparacién con los bienes presentes,
las preferencias temporales por bienes presentes se incrementarfan
y la tasa de interés pura subirfa al infinito. Por otro lado, si todala gente
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alcanzara la inmortalidad como consecuencia del descubrimiento
de una nueva droga, las preferencias temporales tenderian a ser mu-
cho mis bajas, habrfa un aumento en la inversién y la tasa de inte-
rés pura disminuiria abruptamente.

1I. LA ESTRUCTURA TEMPORAL DE LAS TASAS DE INTERES

Es claro que las tasas naturales de interés son muy flexibles; tien-
den hacia la uniformidad y se modifican debido a los cambios de
las expectativas empresariales. En el mundo real, los precios de los
diversos factores y productos intermedios, asi como también de los
productos finales, estin sujetos a una fluctuacién continua, como
también lo estdn los precios de las acciones y el retorno que estas pro-
ducirfan. También es evidente que la tasa de interés sobre présta-
mos a corto plazo se modifica con facilidad debido a cambios cir-
cunstanciales. Cuando la tasa natural de interés cambia, los nuevos
préstamos a corto plazo se ajustan fdcilmente a ese cambio.

Tal vez se presente alguna dificultad en el caso de los préstamos a
largo plazo para la produccién. Aqui hay un elemento que aparente-
mente cs rigido y otro que puede ajustarse a la tasa natural de interés
de las inversiones solo al cabo de cierto tiempo. Después de todo, un
préstamo a un plazo de 20 afios se contrata a una tasa de interés ori-
ginal que permanece igual durante ese periodo; ;no es este un ele-
mento fijo que no se ajusta a las condiciones y valoraciones cambian-
tes? Este andlisis es superficial e incorrecto. Las promesas de pago a
largo plazo también pueden ser compradas y vendidas en el mercado.
La mayoria de estas deudas a largo plazo se llaman bonos y se nego-
cian en un mercado sumamente activo y flexible. La tasa de interés
convenida en un principio carece de importancia. As{, un préstamo
a largo plazo de 100 onzas se contrata al interés fijo del 5%, o 5
onzas anuales. Si la tasa de interés general sube, los individuos tende-
rdn a vender sus bonos, que les producen solo el 5%, e invertirin
su dinero en otra parte, ya sea en otras empresas, en sus acciones, o en
préstamos a corto plazo. Esta disposicién a vender bonos (un aumento
en la oferta) disminuye el precio del bono hasta que el interés que
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le produce al comprador resulta ser el mismo que la tasa de interés
general en cualquier otra parte. De esta manera, si la tasa de inte-
rés general sube del 5% al 10%, el precio del bono bajard de 100 a
50, de modo que el retorno anual fijo de 5 proporcionard un rendi-
miento del 10%. El elemento importante de la inversién en bonos
no es la tasa de interés original (el retorno fijo en el llamado «valor
par» del bono), sino el interés que produce el bono en el mercado.
Una disminucién general de la tasa de interés aumentard, por otro
lado, los precios del bono por encima del valor par y empujard el
rendimiento por debajo del 5%. Cuanto mds se acerque el dia de
la cancelacién del bono, su precio de mercado se aproximard al valor
de paridad hasta que finalmente se venderd a la par, ya que la canti-
dad recuperada serd el valor par original o principal del préstamo.

Resulta claro que en la economia de giro uniforme las tasas de
interés para todos los periodos serdn iguales. Sin embargo, la renden-
cfa hacia tal igualacién en algin momento ha sido discutida en el
caso de los cambios futuros esperados en la tasa de interés, Sorprenden-
temente, se ha prestado poca atencién a este tema; la teoria que pre-
valece es que en el mercado de préstamos no habrd tendencia hacia
la igualacidn si se espera un cambio en las tasas de interés en un fu-
turo préximo.’® Supongamos que la tasa de interés es ahora del 5%
y se espera que permanezca en ese nivel; entonces, la tasa de interés
sobre los préstamos para todos los vencimientos serd también del 5%.
Supongamos ahora que se espera que la tasa de interés aumente en
el futuro cercano; digamos que aumenta cada afio un 1% hasta llegar
al 9% dentro de cuatro afios. En ese caso, debido a que se espera que
la tasa a corto plazo {la tasa de interés de préstamos que duran un
afio o menos) aumente durante el siguiente periodo de cuatro afios,
la presente tasa a largo plazo para ese periodo (por ejemplo, la tasa
presente para préstamos de cinco afios) serd un promedio de las
tasas fururas que se esperan durante este periodo. Asi, la tasa presente
de préstamos a cinco afios serd del 5% mds el 6% mds el 7% mds
el 8% mids el 9%, dividido por 5, lo que promedia una tasa del 7%.

38. Véase Friedrich A. Lutz, «The Scructute of Interesc Ratess, Readings in the
Theory of Income Distribution, pp. 499-532.
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La tasa a largo plazo serd el promedio de vasas a corto plazo sobre
el periodo correspondiente. En consecuencia, las tasas a largo plazo
serdn proporcionalmente mds altas que las tasas a corto plazo cuando
se espera que estas Gltimas aumenten, y mds bajas cuando se espera
que disminuyan (véase la figura 14).

Esto, sin embargo, es una teoria que ocasiona mds problemas
que los que resuelve. Supongamos que se espera un alza en las tasas
de interés; ;por qué deberia esto limitarse a alzas en las asas a corto
plazo? ;Por qué no aplicatlo tambiép a las tasas a largo plazo?®. Es que
la teoria se basa en el supuesto insostenible de que las tasas a largo

FiGURra 14

TASAS DE INTERES A LARGO PLAZO CONCEBIDAS
COMO EL PROMEDIO DE LAS TASAS A CORTO PLAZO

7% e Subida esperada
— -
-
7
5% Tasa sin expectativa
N de cambio
e
-~ T
_________ Caida esperada

Dimensién de la madurez del préstamo

39. Con posterioridad z este texto, ¢l profesor Luckett ha publicado una critica a
Lucz que es, en parte, similar. Véase Dudley G. Luckett, «Professor Lutz and the Strue-
ture of Interest Racess, Quarterly Journal of Economics, febtero, 1959, pp. 131-44, Véase
también .M. Culbertson, «The Term Struccure of Interest Ratess, /béd., noviembre,

1957, pp. 485-517.
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y corto plazo no tienden a igualarse. La suposicién de que un cambio
en la tasa de interés se llevard a cabo solo por un tiempo breve no
ha sido probada y va en contra de nuestra demostracién de que las
tasas a corto y largo plazo tienden a moverse conjuntamente. Mds
atin, la teorfa se basa en el supuesto implicito de que los individuos
estdn satisfechos permaneciendo como prestamistas en periodos
«cortos» al 5% mientras que los inversionistas obtienen el 7% en el
mercado a largo plazo simplemente porque esperan lograr, a la larga,
un promedio del 7%. Pero ;qué le impide a un prestamista que opera
en préstamos a corto plazo vender su préstamo del 5%, comprar uno del
7% a largo plazo, esperar la presunta alza en los préstamos a corto plazo
mis alld del 7% después de dos anios y luego volver a aperar en el mercado
de corto plazo obteniendo el 8% o el 9%? Si hace esto, no obtendrd
simplemente el 7%, como lo postula el diagrama anterior (sea direc-
tamente a largo plazo o a un promedio entre el 5% y el 9% a corto
plazo); obtendrd un 7% més 7% mds 7% mds 8% mds 9%, o sea, un
promedio anual del 7,6%. Al intentar lograrlo, provocard un srre-
sistible movimiento de arbitraje de cortos a largos plazos, con lo que
hard que la tasa de interés en el corto plazo aumente a partir de las
ventas de préstamos en el mercado y disminuya en el largo plazo,
hasta que la tasa de interés se haga uniforme a lo largo de toda la estruc-
tura temporal.

Lo mismo ocurre en el caso de la expectativa de una baja futura;
los largos plazos no pueden permanecer en equilibrio por debajo de
los cortos plazos durante cualquier lapso, ya que habrd un movimien-
to de «largos» a «cortos» en el mercado, hasta que las tasas de interés
sean iguales en toda la estructura temporal y cese el movimiento de
arbitraje.

La tasa de interés, pues, siempre tiende a ser uniforme a lo largo
de la estructura temporal. ;Qué sucede si se espera que la tasa de in-
terés cambie en un futuro inmediato? En ese caso, operard un proceso
similar al caso de especulacién en mercancias o bienes fungibles.
Los especuladores pujardn hacia arriba la tasa de interés con la expec-
tativa de un alza inminente, o pujardn hacia abajo con la expecta-
tiva de una baja. Por supuesto que cuanto antes se espere que ocurra
el alza 0 la baja, mayor serd el efecto sobre los especuladores y mayor
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impacto tendrd en el movimiento corriente de la tasa. En el caso de
un bien fungible, sus existencias serdn retenidas a la espera de un
aumento en la demanda y en el precio, y luego serdn liquidadas,
con lo cual se provocard una transicién mds rdpida para llegar al
mismo precio establecido por las fuerzas subyacentes de la oferta y
la demanda. De manera similar, se evitard invertir el dinero y se
mantendrd en efectivo hasta que la tasa de interés alcance el mayor
nivel esperado o se invertird si se espera una disminucién en la rasa
de interés. Esta accién acelerard la transicién a la tasa determinada
por la nueva alineacién de preferencias temporales. Asf como los
errores especulativos, en relacién con los precios de los bienes fun-
gibles causan pérdidas e impulsan cambios posteriores hacia el pre-
cio «real» subyacente, asi los errores especulativos son autocorregi-
bles y gufan a la tasa de interés al nivel determinado por las preferencias
temporales.

El diagrama de la estructura temporal del interés, entonces, se-
guird la tendencia que se refleja en la figura 15.

FIGURA 15
ESTRUCTURA TEMPORAL DE LAS TASAS DE INTERES

____________________________ Subida esperada

5% Tasa original

———————————————————————————— Caida esperada

Dimensién de la madurez del préstamo
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El hecho absurdo de separar las tasas de interés a corto y a largo
plazo se torna evidente cuando vemeos que la tasa de interés bésica
es la tasa natural sobre inversiones, no el interés en el mercado de
préscamos para la produccién. Ya hemos visto la identidad esencial
de la tasa de ingresos en el mercado de préstamos con la del mercado
de acciones; si consideramos el mercado de acciones, resulea obvio
que no hay distincién de tasas entre inversiones a corto y a largo
plazo. Diferentes empresas toman parte en etapas de produccién de
duraciones diversas; no obstante, el mercado de acciones iguala la
tasa de interés en todas las inversiones, eliminando completamente
las diferencias en la estructura temporal, de maneta que resulta difi-
cil para muchos autores comprender el verdadero concepto del
periodo de produccion. Pero ya que las operaciones del mercado de
acciones y del mercado de préstamos son esencialmente idénticas,
resulta obvio que no existe diferencia en la explicacién causal entre
tasa de interés a corto y a largo plazo. Los auteres que postulan una
diferencia esencial entre la naturaleza de las tasas a corto y a largo
plazo han sido mal guiados por la comdn idea de considerar el mer-
cado temporal exclusivamente como mercado de préstamos, cuando
en realidad el mercado de préstamos resulta ser dependiente.4°

En la prictica, puede suceder que cualquiera de los dos mercados,
tanto de large como de corto plazo, cambie primero y el otro lo haga
a continuacién. El hecho de que uno u otre cambie primero serd re-
sultado de las condiciones particulares.#

40. Es destacable que en su estudio empirico sobre la estructura tempartal de las
tasas de interés, Charles Walker haya encontrado en las tasas de interés una tenden-
cia irresistible a la igualacién, pero se vio obligado a muldiplicar sus supuestos para in-
tentar demostrar que este es una prucha de la teeria de que las tasas no necesariamen-
te se igualardn. Charles E. Walker, «Federal Reserve Policy and The Struceure of Interest
Rates on Govetment Securitiess, Quarterly journal of Feonomics, febrero, 1954, pp.
19-42. El articulo de Walker tiene un métito considerable al demoscrar la imposibi-
lidad de un mantenirniento gubernamental de un pacrén de interés diferencial mien-
tas el mercado lo conduce a la igualdad. Véase Luckerr, op. cir., p. 143.

4L Véase Mises, Human Action, p. 541,
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APENDICE: SCHUMPETER Y LA TASA DE INTERES
EQUIVALENTE A CERO

El profesor Joseph Schumpeter impulsé una teorfa del interés que
sostiene que serd igual a cero en la economia de giro uniforme. A
partir del andlisis anterior debe quedar claro el motivo por el cual
la rasa de interés (la tasa de interés pura en la economia de giro uni-
forme) nunca podria ser igual a cero. Estd determinada por las prefe-
rencias temporales individuales, que son todas positivas. Para mante-
ner su posicién, Schumpeter se vio forzado a sostener, como Frank
Knight, que el capital se mantiene por si solo permanentemente en
la economia de giro uniforme. Si no hay problema de manteni-
miento, entonces no surge la necesidad de pagar interés para mante-
ner la estructura de capital. Esta idea, que hemos analizado antes,
deriva aparentemente del enunciado estdtico de J.B. Clark y se sos-
tiene meramente por definicion, puesto que el valor del capital se
mantiene constante por definicién en la economia de giro uniforme.
Pero esto no responde la cuestion; la pregunta importante es: ;cdmo
se mantiene constante? Y la dnica respuesta es que se mantiene por
las decisiones tomadas por los capitalistas inducidos por una tasa
de interés de retorno. Si la tasa de interés pagada fuera igual a cero,
el capital se consumiria completamente.

La critica definitiva de Mises y Robbins a la teoria de Schumpe-
ter de la tasa de interés igual a cero (que acabamos de presentar) ha
sido atacada por dos discipulos de Schumpeter.#? Primero, niegan
que el capital se mantenga constante por definicién (en la economia
uniforme de Schumpeter); por el contrario, «se deduce de las condi-
ciones mismas del sistema». Pero ;cudles son esas condiciones? Existe,
primero, la ausencia de incertidumbre con respecto al futuro. Esto,

42. Véase Mises, Human Action, pp. 527-29. Véase también Lionel Robbins, «On
a Certain Ambiguity in the Conception of Stationary Equilibriume, en Richards V.
Clemence, ed., Readings fn Economic Analysis (Cambridge: Addison-Wesley Press,
1950), 1, 176 ss.

43. Richard V. Clemence y Francis §. Doody, The Schumpererian Systemn (Cam-
bridge: Addison-Wesley Press, 1950, pp. 28-30).
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realmente, pareceria ser la condicién para cualquier economia de giro
uniforme. Pero Clemence y Doody agregan: «No hay preferencia
temporal a menos que la introduzcamos como supuesto especial,
en cuyo caso puede ser tanto positiva como negativa, si asi lo prefe-
rimos, y no hay nada mds que discutir.» Con tal manera de ver las
cosas respecto de la preferencia temporal, por supuesto que no hay
nada mids que discutir. La base integra del interés puro, requiriendo
pagos de intereses, es la preferencia temporal, y si suponemos que
la preferencia temporal es inexistente o que no tiene influencia, en-
tonces se concluye muy fécilmente que la tasa de interés pura es igual
a cero. La «prueba» de estos autores consiste, simplemente, en igno-
rar el poderoso y universal hecho de la preferencia temporal 4

44. Como ha ocurrido con todos los teéricos que intentaron negar la preferen-
cia temporal, Clemence y Doody dejan de lado, precipitadamente, los préstames para
consuma, Frank A, Fetter sefial$ hace algunos afios que solo la preferencia remporal
puede integrar el interés del mercado de préstamos para el consumo y para la produc-
cién en una dnica y simple explicacién. Los préstamos para consumo no se relacio-
nan en absoluto con la explicacién de la sproductividadr del interés, pero si, obvia-
mente, con la preferencia temporal. Véase Clemence y Doody, op. cit., p. 29,
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Capitulo séptimo

La produccién: determinacién general
del precio de los factores

I. IMPUTACION DEL VALOR DESCONTADO
DEL PRODUCTO MARGINAL

Hasta aqui hemos estudiado la tasa de interés tal como se estable-
cerfa en una economfa de giro uniforme, es decir, tal como tiende a
ser en el mundo real. A continuacidén investigaremos los precios de
los diversos factores de la produccién en los mismes @érminos, es de-
cir, tal como tienden a ser en el mundo real y tal como serian en la
economia de giro uniforme.

Siempre que hemos tratado el tema de la determinacidn de los
precios de los factores productivos, hemos considerado los precios
de sus unidades de servicio, es decir, sus rentas. Con el fin de dejar
de lado la consideracién de los precios de los factores «como un
todo», como materializacién de una serte de futuras unidades de
servicio, hemos supuesto que ningtin hombre de negocios compra
directamente factores (tierra, mano de obra o bienes de capital), sino
solo las unidades de servicio de esos factores. Este supuesto restric-
tivo seguird siendo vdlido también ahora. Mds adelante, lo abando-
naremos y comenzaremos a considerar el precio de cada facror «en
su totalidad».

En el capitulo 5 vimos que cuando todos los factores son espe-
cificos, no podemos mostrar ningan principio sobre la determina-
cién de los precios. Pricticamente, lo dnico que el andlisis econémico
puede decirnos sobre los precios de los factores productivos en tales
casos es que la negociacién voluntaria entre sus duefios resolvers la
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cuestién. En la medida en que los factores sean todos puramente
especificos, muy poco puede aportar el andlisis econémico en cuanto
a los determinantes de sus precios. ;Qué condiciones deben regir,
entonces, para que podamos ser mds precisos en cuanto a la deter-
minacién de los precios de los factores?

La descripcién que hoy estd de moda sobre este tema depende de
la estabilidad o variabilidad de las proporciones de los factores com-
binados que se utilizan por unidad de producto. Si los factores tini-
camente pueden combinarse en determinadas proporciones fijas para
producir una cantidad dada de un producto, entonces no puede exis-
tir un precio determinado; si, en cambio, es posible variar esas propor-
ciones para lograr un resultado dado, puede aislarse y determinarse
lavaloracién de cada producto. Analicemos este punto de vista. Supon-
gamos que un producto que vale 20 onzas de oro se produce a partir
de tres factores, cada uno de los cuales es puramente especifico para
esta produccidn, y que las proporciones son variables, de manera que
el producto puede ser elaborado tanto por 4 unidades del factor 4,
5 del By 3 del C, como por 6 del factor 4, 4 del By 2 del C. ;Cémo
contribuird esto a que el economista aporte algiin dato adicional
sobre la determinacién de los precios de estos factores, mds que el
hecho de que se establecerin mediante una negociacién? Los precios
siempre se fijardn por negociacion, y es evidente que la variabilidad
en las proporciones de los factores no ayuda a determinar el valor es-
pecifico o la participacién de cada producto en particular. Dado que
cada factor es puramente especifico, no tenemos manera de determi-
nar en forma analitica cémo se obtiene un precio para un factor.

El énfasis erréneo otorgado a la variabilidad de las proporciones
como base para la valoracién de los factores, segtin vemos en la lite-
ratura actual, se debe al método de andlisis que prevalece. Se tiene
en cuenta exclusivamente una empresa tipo con sus precios de venta
y se tienen por dados los precios de los factores. Se supone, entonces,
que las proporciones de los factores son variables. En consecuencia,
puede demostrarse que si el precio del factor A aumenta en compa-
racién con el de B, la empresa utilizard menos de Ay més de Ben la
produccién de su producto. A partir de esto se deducen las curvas de
demanda para cada factor y se establece el precio de cada uno de ellos.
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Las falacias existentes con respecto a este enfoque son numero-
sas. El principal error radica en basar una explicacién causal sobre
la determinacién del precio de los factores en la suposicion de que
los precios de los factores vienen dados. En verdad, no podemos expli-
car la determinacidn de los precios de los factores si, al mismo
tiempo, los consideramos como dados desde el principio mismo del
andlisis.” Se supone entonces que el precio de un factor varfa, pero,
scdmo puede ocurrir semejante cambio? En el mercado no existen
cambios que no sean causados por algo.

Resulta evidente que esta es la imagen del mercado que tiene
una empresa; sin embargo, la concentracién en una sola empresa y
la reaccién de su propietario no constituyen el camino adecuado
para postular una teorfa de la produccidn; por el contrario, tienden
a inducir a error, tal como sucede en este caso. En la literatura con-
tempordnea, esta preocupacién por la empresa aislada, y no por la
relacién reciproca entre empresas en la economfa, ha conducido a
la construccién de un edificio muy complicado y en gran medida ca-
rente de valor como teoria de la produccién.

Todo el andlisis sobre las proporciones variables y fijas es en reali-
dad tecnolégico y no econémico, y este hecho tendria que haber
alertado a los autores que confian en la variabilidad como clave de
su explicacién sobre la determinacién de los precios.* La tinica con-
clusién tecnoldgica que conocemos por la praxeologia es la ley de los
rendimientos, tratada al comienzo del capitulo 1. Segtin esta ley,
dados otros factores, existe una proporcién éptima de factores en
la produccién de cualquier producto. Esta puede ser la #nica propor-
cién en la cual puede producirse un bien, o bien es posible que sea
una entre muchas. El primero es el caso de las proporciones fijas;

1. La tendencia matemadtica a reemplazar el concepto de causa y efecto por el de
mutua determinacién ha contribuido a comprometerse, de buena voluntad, con un ra-
zonamiento circular. Véase Rothbard. «Toward a Reconstruction of Utility and Welfare
Economics», ap. cit., p. 236; y Kauder. «Intellectual and Political Roots of the Older
Austrian Schooly, loc. cit.

2. Resulta evidente que, cuanto mds prolongado sea el periodo, mds variables ten-
derdn a ser las proporciones de los factores. Tecnoldégicamente, se requieren cantidades
variables de tiempo para reordenar los diversos factores.
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el segundo, el de las proporciones variables. Ambos casos estdn
comprendidos dentro de la ley de los rendimientos, mds general, y
veremos que nuestro andlisis de la valoracién de los factores se basa
exclusivamente en esta ley praxeoldgica y no en suposiciones tecno-
légicas mds restrictivas,

La cuestién clave, en efecto, no es la variabilidad, sino el cardezer
especifico de los factores. Para que se pueda determinar el precio de
estos, debe haber factores inespecificos, que sean ttiles en varios proce-
sos de produccidn. Son los precios de estos factores inespecificos los
que es posible determinar. Si, en algiin caso en particular, hay un
solo factor especifico, entonces su precio también queda establecido
como la diferencia residual entre la suma de los precios de los facto-
res inespecificos y el precio del producto. Sin embargo, cuando inter-
viene mds de un factor especifico en cada proceso, solo se puede
determinar el precio residual acumulado, y el precio de cada factor
especifico por separado solo puede fijarse mediante una negociacién.

Para llegar a los principios de la determinacién de precios, ten-
gamos primero en cuenta la conclusién y verifiquemos después el
proceso seguido para llegar a ella. Cada capiralista tratard de em-
plear un factor (o mejor, el servicio de un factor) a un precio que,
al menos, sea inferior al valor descontado de su producto marginal. El
valor del producto marginal es el ingreso monetario que puede atri-
buirse 0 «imputarse» a una unidad de servicio del factor. Se trata
del valor del producto «marginal», porque la oferta del factor se hace
en unidades discretas. Este valor del producto marginal es descon-
tado por la tasa social de preferencia temporal, es decir, por la tasa
de interés corriente. Supongamos, por ejemplo, que una unidad de
un factor (tal como el valor diario de cierta hectdrea de terreno o el
valor de un dia del esfuerzo de cierto trabajador) producird parala
empresa, al imputarse como tal, un producto que dentro de un afio

3. Esto justifica la conclusidn de Mises, Human Action, p. 336, en comparacion,
por ejemplo, con el andlisis contenido en George |. Stigler, Production and Distribu-
tion Theories. Mises agrega la importante salvedad de que, si los factores tienen las mis-
mas proporciones fijas en todos los procesos para los cuales son inespecificos, entonces
rambién aqui solo la negociacién es capaz de determinar sus precios,
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se venderd a 20 onzas de oro. El valor del producto marginal de este
factor serd de 20 onzas, pero este es un bien futuro. El valor actual
del bien futuro, dado que lo que se compra ahora es su valor actual,
serd igual al valor del producto marginal descontado por la tasa de
interés corriente. Si esta tasa es del 5%, entonces el valor descon-
tado del producto marginal serd igual a 19 onzas. Para el emplea-
dor —el capitalista—, pues, la cantidad mdxima que vale en la actua-
lidad la unidad del factor es 19 onzas, y estard dispuesto a comprar
este factor a cualquier precio hasta 19 onzas.

Supongamos ahora que el o los propietarios de una empresa
pagan 15 onzas por unidad de este factor. Como veremos mds
adelante con mayor detalle, esto significa que el capitalista obtiene
una ganancia pura de 4 onzas por unidad, puesto que recibe 19 onzas
de la venta final. (En esta venta obtiene 20 onzas, pero una onza es
resultado de su preferencia temporal y de su espera y no constituye
ganancia pura; el valor actual de su venta final es 19 onzas.) Sin em-
bargo, al ver que esto sucede, otros empresarios cubrirdn la brecha
existente con el fin de obtener esas ganancias. Estos capitalistas
tendrdn que hacer ofertas mds altas para evitar que el factor caiga
en manos del primer capitalista y, por lo tanto, pagardn mds de 15
onzas, digamos, 17 onzas. Este proceso prosigue hasta que el factor
alcanza el precio del valor descontado de su producto marginal y no
quedan ganancias puras. Por ende, en la economia de giro uniforme,
todo factor por separado alcanzard el valor descontado de su pro-
ducto marginal y este serd su precio. Como resultado, cada factor
obtendrd el valor descontado de su producto marginal y el capita-
lista obtendr4 la tasa de interés corriente por la compra de bienes
futuros con sus ahorros. En la economia de giro uniforme, como
hemos visto, todos los capitalistas percibirdn la misma tasa de inte-
rés corriente y no se lograré, entonces, ninguna ganancia pura. Nece-
sariamente, el precio de venta de un bien serd igual a la suma de los
valores descontados del producto marginal de sus factores, mds la
retribucién sobre la inversién correspondiente a esa tasa de interés.

Resulta evidente que, si el valor marginal de una unidad especi-
fica del servicio de un factor puede aislarse y determinarse, enton-
ces las fuerzas de la competencia que actdan en el mercado hardn
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que su precio sea igual al valor descontado de su producto marginal en
la economia de giro uniforme. El capitalista no pagard ningtin pre-
cio superior al valor descontado del producto marginal del servicio
de un factor; todo precio inferior, en cambio, se elevard por la ac-
cién competitiva de los empresarios que, al ofrecer precios mayores,
atraerdn esos factores. Esta actividad conducird, en el primero de los
casos, a la desaparicién de las pérdidas, y en el segundo, a la desapa-
ricién de las ganancias puras, a la vez que se alcanza la economia de
giro uniforme.

Cuando un factor es aislable, es decir, cuando se puede estimar
por separado el valor de su servicio en relacién con los servicios de
los otros factores, su precio siempre tenderd a ser igual al valor des-
contado de su producto marginal. Resulta evidente que el factor no
puede aislarse si, segtin lo mencionado en la nota 3, siempre debe
combinarse con algtin otro factor en particular en proporciones fi-
jas. Si esto sucede, entonces, solo puede darse un precio al produc-
to acumulado de los factores y el precio individual tinicamente se
obtiene mediante una negociacién. Ademds, segiin hemos expuesto,
si todos los factores son puramente especificos para el producto —sea
cual fuere la variabilidad de las proporciones de su combinacién—,
los factores no serdn aislables.

Luego, los factores directamente aislables son los inespecificos; un
factor especifico es aislable siempre que sea el tinico especifico en la
combinacién, en cuyo caso su precio serd la cifra que resulte de la di-
ferencia entre el precio del producto y la suma de los precios de los
factores inespecificos. Pero, ;mediante qué proceso el mercado aisla
y determina la participacién (el valor del producto marginal de cierta
unidad de un factor) en el ingreso derivado de la produccién?

Volvamos a tener en cuenta la ley fundamental de la utilidad.
:Cudl serd el valor marginal de una unidad de cualquier bien? Serd
igual a la valoracién que el individuo haga del fin que debe perma-
necer insatisfecho en caso de que se elimine esa unidad. Si un hom-
bre posee 20 unidades de un bien y si las aplicaciones para las que
sirve ese bien varfan de 1 a 20 en su escala de valores (siendo 1 la de
mayor prioridad), entonces la pérdida de una unidad, no importa el
fin al que se la destine en la actualidad, significard la pérdida del uso
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que ocupaba el vigésimo puesto en la escala. Por lo tanto, la utili-
dad marginal de una unidad de ese bien ocupa el nimero 20 en la
escala de valores de la persona. Teda nueva unidad que se adquiera
satisfard el siguiente fin en importancia que no haya sido alcanzado
todavia, es decir, el del puesto niimero 21, el cual necesariamente
tendrd un valor inferior en comparacion con los fines que ya se han
alcanzado. Cuanto mayor sea la disponibilidad de un bien, menor
serd el valor de su utilidad marginal.

Un andlisis similar también es aplicable al bien destinado a la
produccién. Una unidad de un bien para la produccién se valorard
en términos del ingreso que se perderfa en caso de que se eliminase
una unidad de ese bien. Esto puede determinarse si el empresario
conoce su «funcién de produccidn, es decir, las diversas maneras en
que los factores pueden combinarse tecnolégicamente para obtener
ciertos productos y su estimacién de la curva de demanda de los com-
pradores de su producto, es decir, los precios que estos estarian dis-
puestos a pagar por su producto. Supongamos ahora que una empresa
combina los factores de la siguiente manera:

4X + 10Y + 27 — 100 onzas de oro

4 unidades de X mas 10 unidades de ¥ mds 2 unidades de .Z
producen un bien que puede venderse por 100 onzas de oro. Conje-
turemos que el empresario estima que si se eliminase una unidad
de X sucederia lo siguiente:

3X + 10Y + 2Z —s 80 onzas de oro

La pérdida de una unidad de X manteniendo constantes los otros
factores ha producido la pérdida de 20 onzas de oro en concepto de
ingreso bruto. Este, pues, es el valor del producto marginal de la
unidad en esta situacion y para esta aplicacién.*

4. Estrictamente hablando, deberiamos ocuparnos aqui dei valor desconzade del
produceo marginal, pero tratarlo como valor del producto marginal, 2 estas alturas,
simplifica las cosas.
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Este proceso también es reversible. Supongamos que en la actua-
lidad la empresa produce en las proporciones mencionadas en tiltimo
término, y obtiene 80 onzas de oro. Si agrega una cuarta unidad de
Xa su combinacién, manteniendo constantes las demds cantidades,
obtiene 20 onzas de oro mds. Por lo tanto, también aquf el valor del
producto marginal de esta unidad es 20 onzas de oro.

Este ejemplo supone en forma implicita un caso de proporcio-
nes variables. ;Qué sucede si las proporciones necesariamente tu-
vieran que ser fijas? En ese caso, la pérdida de una unidad de X re-
querirfa dejar de lado cantidades proporcionales de Y, Z, etc. La
combinacién de los factores formada sobre la base de 3X serfa en-
tonces la siguiente:

3X+7,5Y+1,5Z —s 75 onzas de oro
(suponiendo que no varia el precio del producto final)

Asi, pues, con proporciones fijas el valor del producto marginal
del factor variable serfa mayor, en este caso, 25 onzas de oro.’

Ignoremos por el momento las variaciones del valor del producto
marginal dentro de cada proceso de produccién y consideremos solo
sus variaciones entre los distintos procesos. Esto es bdsico, ya que,
en definitiva, es necesario tener un factor utilizable en mds de un pro-
ceso de produccién para que se pueda aislar el valor de su producto
marginal. De modo inevitable, este valor diferird de un proceso a otro,
dado que las diversas combinaciones de factores y precios de los pro-
ducros también serdn disimiles. Para cada factor, entonces, se dispon-
drd de una gama de posibles inversiones en los distintos procesos

5. Postulamos aqu{ que cantidades iguales de factores producen iguales cantida-
des de resultados. La famosa cuestién de que si esta condicién se mantiene realmente
(a veces expresada en un pretencioso lenguaje matemdtico sobre si la «funcién de pro-
duccién es lineal y homogénea») se resuelve fécilmente si comprendemos que la propo-
sicién que dice que causas iguales producen iguales resultados es el principal axioma
tecnolégico de la naturaleza. Todos los casos que aparentan desvirtuar esta regla solo
lo hacen en apariencia: en realidad, las presuntas excepciones siempre entrafian alguna
«indivisibilidad» en la cual un factor, en efecto, no puede cambiar de manera propor-
cional con respecto a los demds factores.
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de produccién, cada uno de los cuales tendrd un valor de su producto
marginal diferente. Estos valores (o, estrictamente hablando, los va-
lores descontados de sus productos marginales) pueden ordenarse
en progresién decreciente. Por ejemplo, para el factor X:

25 onzas,
24 onzas,
22 onzas,
21 onzas,
20 onzas,
19 onzas,
18 onzas,
etc.

Supongamos que comenzamos en la economia con una canti-
dad igual a cero del factor y que agregamos entonces una unidad.
:En qué se empleard esta unidad? Resulta obvio que serd empleada
en la aplicacién que tenga el valor descontado de su producto margi-
nal mds elevado. Esto se debe a que los capitalistas de los diversos
procesos de produccién competirdn entre si por el uso de ese factor.
Pero el uso en el cual el valor descontado del producto marginal es
25 puede desplazar la unidad del factor de manos de los otros compe-
tidores, y esto solo puede suceder pagando 25 onzas de oro por la
unidad. Cuando se suministra una segunda unidad, esta se destina
a la aplicacién que le sigue en importancia y recibe un precio de 24
onzas; el mismo proceso ocurre a medida que se suman nuevas uni-
dades. Al agregarse un nuevo suministro, el valor del producro margi-
nal de cada unidad desciende. Por el contrario, si la cantidad de un
facror (es decir, sus existencias totales en la economia) disminuye, el
valor del producto marginal de cada unidad aumenta. Las mismas leyes
se aplican, por supuesto, al valor descontado del producto marginal,
dado que este es precisamente el valor del producto marginal descon-
tado por un factor comun, que es la tasa de interés pura del mercado.
Por lo tanto, a medida que aumenta la oferta, se van aprovechando
cada vez mis las aplicaciones disponibles para ese factor con valores
inferiores de su producto marginal.
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En forma de diagrama, podemos presentar esta situacidn tal
como se muestta en la figura 1. La linea PP es la curva del valor del
producto marginal (o del valor descontado del producto marginal)
de un factor. Esta linea siempre desciende hacia la derecha, porque
siempre las nuevas unidades que se agregan se van utilizando en las
aplicaciones restantes que producen mayor ingreso. La coordenada
horizontal representa la magnitud de la disponibilidad del factor.
Cuando la oferta es 04, el valor del producto marginal es AB. Cuando
la cantidad es mayor, tal como OC, el valor del producto marginal es
menor, tal como CD.

Por ejemplo, digamos que hay 30 unidades del factor X dispo-
nibles en la economia y que el valor del producto marginal correspon-
diente a esa cantidad es 10 onzas. El precio de la trigésima unidad,
entonces, tenderd a ser de 10 onzas, y serd 10 onzas en la economia
de giro uniforme. Este hecho se debe a que el precio de un facror
tiende a ser igual al valor de su producto marginal. Pero ahora debe-
mos recordar que existe la inexorable tendencia a que &/ precio de
todas las unidades de cualquier bien sea uniforme en todo el mercado.
Esta condicién debe regir tanto para un factor productivo como para
cualquier otro bien. En efecto, este resultado surge de la ley basica
de la utilidad que hemos considerado, segtin la cual, por definicién,

FiGura 1

INFLUENCIA DE LA OFERTA DE UN FACTOR
SOBRE EL VALOR DE SU PRODUCTO MARGINAL

Valor (o valor
descontado) del
producte marginal P
de un factor
H\\HB\ Valor descontado
D del producto
marginal
P
0 A C

Cantidad de un factor
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si las unidades de un factor son intercambiables, entonces el valor
de una unidad serd igual al valor de cualquier otra unidad en cada
momento. El valor de cualquier unidad de un bien serd igual al valor
de uso de menor rango que en ese momento se le otorgue a una uni-
dad. En este caso, cada unidad del factor se cotizard a 10 onzas de oro.

Supongamos, por ejemplo, que el propictario de la unidad del
factor que se utiliza en la aplicacién de mayor rango de nuestra serie
exija recibir un precio de 24 onzas, en vez de 10. En ese caso, el ca-
pitalista en ese ramo de produccién puede negarse a aceptar este
factor y, en cambio, absorber la unidad empleada en la aplicacién
de rango mds bajo, pagando, digamos, 10,5 onzas por esta dltima.
La tnica alternativa que le queda al duefio del factor que habfa exi-
gido 24 onzas es sustituir al otro factor en el punto de menor rango,
a 10 onzas. En efecto, todos los factores se trasladardn hasta que los
precios sean uniformes en todo el mercado de sus servicios.

El precio de X, pues, queda establecido en 10 onzas. Resulta de-
terminado por el valor del producto marginal (o mds bien el valor
descontado del producto marginal) de la oferta de X. Ese precio
desciende a medida que la cantidad aumenta y viceversa. Suponga-
mos que Y también es un factor inespecifico y que Z es un factor
especifico para el proceso particular considerado previamente. Supon-
gamos ademds que, mediante un proceso similar, el valor desconta-
do del producto marginal de Y, y por ende su precio, queda estable-
cido en 2 onzas.

Aqui debemos introducir nuevamente el concepto de produc-
cién dentro de cada linea. Hemos considerado el valor del producto
marginal de factores que se trasladan de una aplicacién a otra. En
nuestro ejemplo, una unidad de X puede tener un valor de su pro-
ducto marginal (o valor descontado del producto marginal) de 20
onzas en un uso particular; sin embargo, su precio, segtn lo deter-
minado por el valor del producto marginal de la aplicacién de menor
rango en la cual se le emplea, es de 10 onzas. Esto significa que, en
esta aplicacion, el capitalista emplea por 10 onzas un factor que le
rinde 20 onzas. Estimulado por esta ganancia, empleard més uni-
dades del factor hasta que el valor de su producto marginal en esta
aplicacién sea igual al valor del producto marginal del factor en la
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aplicacién de menor rango, es decir el precio del factor, que es 10
onzas. El mismo proceso se producird en relacién con cada una de
las otras aplicaciones. Por lo tanto, siempre habr4 una tendencia (lo
que se concretard en la economia de giro uniforme) a gue el valor
descontado del producto marginal de cualguier factor sea igual en cada
linea de produccion. Un poco mds adelante veremos por qué el aumento
de las compras de un factor, aun dentro de cada linea, reduce el valor
del producto marginal en esa linea.

Partamos, pues, del supuesto de que los precios de X'e ¥'son, res-
pectivamente, 10 y 2 onzas, y que todos los capitalistas han ordena-
do su produccién de manera que el valor descontado del producto
marginal de cada factor en cada linea se iguale con estos precios. Su-
pongamos, ademds, que el punto de equilibrio, en este uso en parti-
cular, resulta de la siguiente combinacién:

3X+10Y+2Z —> 80 onzas
Sustituyendo los precios dados de Xe ¥:

30 + 20 + 2Z — 80 onzas
27 — 30 onzas
Z —> 15 onzas
Por lo tanto, Z = 15 onzas.

El precio del factor especifico Z, residual con respecto a los de-
mds factores, queda establecido, entonces, en 15 onzas.

Como es obvio, el impacto que produce un cambio en la demanda
del consumidor sobre el precio de un factor especifico resulta mucho mayor,
en ambos sentidos, que el que produce sobre el precio del empleo de un
factor inespecifico.

Ahora es evidente el motivo por el cual lz empresa, en el andlisis
de los precios de los factores, tiende a considerar que estos se estable-
cen en forma externa y, simplemente, modifica su produccién de
acuerdo con esos precios. Sin embargo, desde el punto de vista anali-
tico, resulta evidente que el factor determinante es la serie de valo-
res del producto marginal en su conjunto, y que el proceso de menor
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jerarquia en términos de este valor, a través de los precios de los fac-
tores, transmitird el mensaje, por asi decirlo, a las diversas empre-
sas, y cada una de ellas empleard el factor en la medida en que el valor
descontado de su producto marginal esté alineado con su precio.
Pero el factor determinante final es la curva del valor descontado
del producto marginal, y no el precio del factor. Para hacer la distin-
cién, podemos decir que toda la serie de valores del producto mar-
ginal de un factor estd representada por la curva general del valor
descontado del producto marginal de ese factor, mientras que una ga-
ma especial de ciertos valores dentro de un determinado proceso o
etapa de produccidn lo estd por la curva particular del valor descon-
tado del producto marginal de ese factor. Lo que determina el precio
de la oferta del factor es la curva del valor descontado del producto
marginal general, mientras que las curvas particulares del valor descon-
tado del producto marginal dentro de cada proceso de produccién
se alinean de manera que el valor descontado del producto margi-
nal del factor iguale su precio. La figura 1, ya descrita, muestra una
curva general, mientras que los valores del producto marginal parti-
culares son subconjuntos dentro de la serie mds amplia de todas las
alternativas posibles, es decir la curva general del valor del producto
marginal.

En sintesis, los precios de los factores productivos se establecen
de la siguiente manera: siempre que un factor sea aislable, su precio
tenderd hacia el valor descontado de su producto marginal y serd igual
aél en la economia de giro uniforme. El factor serd aislable cuando
sea inespecifico, es decir, cuando resulte dtil en mds de un proceso
productivo o cuando constituya el #nico factor especifico de un pro-
ceso. El precio del factor inespecifico se establecerd en un monto
igual al valor descontado de su producto marginal, segiin lo deter-
minado por su curva general, es decir, por toda la gama posible de
valores descontados de su producto marginal, dadas numerosas uni-
dades de la oferta del factor en la economia. Ya que en primer térmi-
no se elegirdn los usos mds productivos y se postergardn los menos
productivos, la curva general del valor del producto marginal des-
cenderd a medida que aumente la oferta. Los diversos valores del pro-
ducto marginal particulares, en los distintos procesos, se ordenardn
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de manera que se igualen con el precio del factor establecido por la
curva general. El valor descontado del producto marginal impu-
tado al factor especifico serd la diferencia residual entre el precio del
producto y la suma de los precios de los factores inespecificos.

La utilidad marginal de una unidad de un bien queda estable-
cida por la escala de utilidad marginal decreciente de un hombre al
valorar cierta oferta o stock de ese bien. De modo similar, el merca-
do establece el precio de un bien de consumo mediante el agregado
de las curvas de demanda decrecientes de los consumidores y su in-
terseccién con la oferta o stock dado de ese bien. Tendremos que
profundizar aun mds sobre el problema y responder a dos interro-
gantes generales: ;qué es lo que determina los precios de los facto-
res de produccién en el mercado y qué lo que determina la canti-
dad de bienes que habrén de producirse? Hemos visto en esta seccidn
que el precio de un factor resulta determinado por la interseccién de
su descendente curva general del valor del producto marginal (des-
contado) con la oferta dada (stock) de ese factor en la economfa.

2. LA DETERMINACION DEL VALOR DESCONTADO
DEL PRODUCTO MARGINAL

a) El descuento

Si son las curvas del valor descontado del producto marginal las que
definen los precios de los servicios de los factores inespecificos, ;qué
es lo que determina la forma y posicién de esas curvas? En primer lu-
gar, por definicién, resulta evidente que la curva del valor descontado
del producto marginal es la curva del valor del producto marginal, de
ese factor, descontado. El descuento no encierra ningdn misterio; segtin
hemos afirmado, el valor del producto marginal del factor se descuenta
de acuerdo con la tasa de interés pura del mercado. La relacién entre
el valor del producto marginal y el valor descontado del producto
marginal puede representarse tal como se muestra en la figura 2.

La oferta del factor estd representada por la linea EF para una
cantidad dada OF. La linea continua es la curva del valor del producto
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FIGURA 2

EFECTO DE LOS CAMBIOS EN LA TASA DE INTERES
SOBRE EL VALOR DESCONTADO DEL PRODUCTO MARGINAL
A MEDIDA QUE VARIA LA OFERTA DEL FACTOR
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marginal para las distintas ofertas. El valor del producto marginal
de la oferta OF es EA. Ahora bien, la linea discontinua DD, es la
curva del valor del producto marginal descontado a cierta tasa de in-
terés. Dado que representa un valor descontado, es uniformemente
menor que la curva del valor del producto marginal. En términos
absolutos, es relativamente mds baja a la izquierda del diagrama de-
bido a que una misma caida porcentual representa una mayor caida
absoluta donde el monto es mayor. El valor descontado del producto
marginal de la oferta OF es igual a EB. Por lo tanto, £B serd el precio
del factor en la economia de giro uniforme. Supongamos ahora que
la rasa de interés en la economia aumenta, como es obvio, a raiz de
los incrementos en las escalas de preferencia temporal. Esto significa
que la tasa de descuento para cada valor del producto marginal hipo-
tético serd mayor y que los niveles absolutos serin menores. La nueva
curva del valor descontado del producto marginal aparece represen-
tada por la linea discontinua D,D,. El nuevo precio para la misma
oferta del factor es £C, es decir, un precio menor que el anterior.
Luego uno de los determinantes de la curva del valor desconta-
do del producto marginal es la tasa de descuento, y ya hemos visto

471



EL HOMBRE, LA ECONOMIA Y EL ESTADO

que esta resulta determinada por las preferencias temporales de los
individuos. Cuanto mds alta sea la tasa de descuento, menor tenderd
a ser ¢l valor desconrado del producto marginal y, por lo tanto, menor
serd el precio del factor; a menor tasa de interés, mayores serdn el
valor descontado del producto marginal y el precio del factor.

b) El producte fisico marginal

¢Qué es, entonces, lo que determina la posicién y forma de la curva
del valor del producto marginal? ;Qué es el valor del producto margi-
nal? Es la cantidad de ingresos recaudados atribuibles a una unidad
de un factor. Y este ingreso depende de dos elementos: 1) el producto
fisico producido y 2) el precio de ese producto. Si en el mercado se
estima que una hora del factor X produce un valor de 20 onzas de
oro, esto podria ser porque una hora produce 20 unidades de un
producto fisico que se vende al precio de una onza de oro por unidad;
o el mismo valor del producto marginal podria originarse en la
produccién de 10 unidades de un producto que se vende a 2 onzas
de oro por unidad, etc. En conclusién, ef valor del producto margi-
nal de una unidad de servicio de un factor es ignal a su producto fisico
marginal multiplicado por el precio de ese producto.®

Investiguemos, entonces, los determinantes del producro fisico
marginal. En primer lugar, no puede haber una curva general, a di-
ferencia de lo que ocurre para el valor del producto marginal, por la
sencilla raz6n de que las unidades fisicas de los diversos bienes no son
comparables. Es imposible comparar en términos fisicos, por ejem-
plo, una docena de huevos con medio kilo de manteca y con una casa.
Sin embargo, un mismo factor puede ser util en la produccién de
cualquiera de estos bienes. Puede haber, por lo tanto, una curva del

6. Esto no es estrictamente cierto, pero el error téenico de la declaracién no afecra
al andlisis causal en el texto. En efecto, este argumento se fortalece porque, en reali-
dad, el valor del producto marginal es igual al producto fisico marginal muldiplicado
por el vingreso marginals, ¥ este siempre es menor que el precio o igual a él. Véase el
apéndice A: «El producco fisico marginal y €] valor del producto marginals.
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producto fisico marginal solo en términos particulares, es decir, en
términos de cada proceso de produccién en particular, en el cual puede
emplearse el factor. En cada proceso de produccién, el factor tendrd
una curva de produccién fisica marginal de una forma determinada.
El producto fisico marginal de la oferta de un factor para ese proceso
es la cantidad de producto fisico imputable a una unidad de ese fac-
tor, es decir, la cantidad de producto que habrd de perderse en caso
de que se elimine una unidad del factor. Sila oferta del factor aumen-
ta en una unidad para ese proceso, y los otros factores permanecen
constantes, entonces el producto fisico marginal de esa oferta repre-
senta el producto fisico adicional que se obtiene mediante la adicién
de una unidad. La oferta pertinente del factor en las curvas del pro-
ducto fisico marginal no es el stock total que hay en la sociedad, sino
la cantidad disponible ez cada proceso, dado que las curvas del producto
fisico marginal se establecen para cada proceso por separado.

1. La ley de los rendimientos

Con el fin de investigar mejor el producto fisico marginal, recorde-
mos la ley de los rendimientos comentada en el capitulo 1. De acuerdo
con esta ley, eterna verdad de la accién humana, si la cantidad de un
factor varia y las cantidades de los demds factores permanecen cons-
tantes, hay un punto en el cual el producto fisico por unidad del
factor es mdximo. El producto fisico por unidad del factor puede
denominarse producto fisico medio. La ley establece, asf, que con una
oferta menor o mayor del factor, el producto fisico medio tiene que
ser menot. En la figura 3 vemos la curva tipica de un producto fisico
medio.

2. El producto fisico marginal y el producto fisico medio
;Qué relacién existe entre el producto fisico marginal y el producto

fisico medio? El primero es la cantidad de producto fisico que se produ-
cird con la adicién de una cantidad de un factor, siendo dados los otros
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Ficura 3

EL PRODUCTO FISICO MEDIO EN RELACION
CON LA OFERTA DE UN FACTOR

Producro
fisico
medio Producto fisico
medio
Cantidad del facror

Jactores. El segundo es la velacion existente entre el producto total y la
cantidad total del factor variable, también siendo dados los otros facto-
res. Para ilustrar los significados de ambas entidades, consideremos
un caso hipotético en el cual todas las unidades de los demds facto-
res son constantes, mientras que el nimero de unidades de un deter-
minado factor es variable. En el cuadro 1 aparece en la primera co-
lumna el nimero de unidades del factor variable, y en la segunda,
el producto fisico total producido cuando estas unidades variables

CuADRO 1
Unidades Producto Producto fisico Producto fisico
del factor variable rotal medio marginal
0. 0,0 0,0 0,0
I.. 3,0 3,0 3.0
2. 8,0 4,0 5,0
3... 15,0 5,0 7,0
4... 22,0 5.2 7.0
S 27,5 5,5 5,5
0... 30,0 5,0 2.5
7w 28,0 4,0 -2,0
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se combinan con cantidades fijas de los otros factores. La tercera co-
lumna es el producto fisico medio, es decir, el producto total divi-
dido por el ndmero de unidades del factor. La cuarta columna co-
rresponde al producto fisico marginal, a saber, la diferencia obtenida
en el producto total al agregar una unidad mds del factor variable, o
sea, el producto total de la fila corriente menos el producto total de
la fila precedente.

En primer lugar, resulta evidente que ningsin factor serd empleado
Jamds en la region donde el producto fisico marginal es negativo. En
nuestro ejemplo, esto ocurre donde se emplean siete unidades del
factor. Seis unidades del factor, combinadas con otros factores dados,
produjeron 30 unidades del producto. El agregado de otra unidad
produce una pérdida de dos unidades del producto. El producto fisico
marginal del factor, cuando se emplean siete unidades, es -2. Eviden-
temente, nunca se emplearé ningln factor en esta regién, y esto es
cierto tanto cuando el propietario del factor también es propietario
del producto como cuando un capitalista contrata el factor para que
opere sobre el producto. No tendrfa sentido y serfa contrario a los prin-
cipios de la accién humana gastar esfuerzos o dinero en factores adicio-
nales, solo para que la cantidad de producto total disminuyera.

En la tabulacién, corroboramos la ley de los rendimientos, ya que
el producto fisico medio, comenzando obviamente en cero, para cero
unidades del factor, llega a un mdximo y después desciende. También
observamos lo siguiente en el cuadro: 1) Cuando el producto fisico
medio aumenta (con excepcién del primer punto, donde tanto el pro-
ducto total, como el producto fisico marginal y el producto fisico me-
dio son iguales), e/ producto fisico marginal es mayor que el producto
fisico medio; 2) cuando el producto fisico medio disminuye, el producto
[fisico marginal es menor que el producto fisico medio; 3) en el punto de
mdximo producto fisico medio, el producto fisico marginal es igual al
producto fisico medio. Probaremos ahora, algebraicamente, que siem-
pre rigen estas tres leyes.”

7. Podria preguntarse por qué recurrimos ahora a la matemdrica después de nues-
tras observaciones en contra del mérodo matemdtico en economfa. El motivo es que, en
este problema en particular, lidiamos con una cuestién puramente tecnoldgica. No nos
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Sea F un mimero cualquiera de unidades de un factor variable,
siendo fijos los otros factores, y sea P la cantidad de producto toral
que se obtiene por la combinacién de los factores. Luego, P/F es el
producto fisico medio. Si agregamos AF unidades adicionales del factor
variable, el producto total aumenta en AP. El producto fisico margi-
nal correspondiente al aumento del factor es AP/AF. El nuevo producto
fisico medio correspondiente al mayor suministro del factor es:

P+ AP

F+ AF
Ahora bien, el nuevo producto fisico medio podria ser mayor o
menor que el anterior. Supongamos que el nuevo producto fisico me-

dio sea mayor y que, en consecuencia, estamos en una regién donde
estd aumentando. Esto significa que:

P+ AP P
2 L siendo w» el simbolo de «mayor que»
F+ AF F
o bien:
P+ AP P
L s
F+ AF F

Combinando los términes, tenemos:

FP + FAP - PF— PAF
F(F+ AF)

>

ccupamos aqui de las decisiones humanas, sino de las condiciones tecnoldgicas nece-
sarias del mundo tal como son dadas a los factores humanos. En este mundo externo,
determinadas cantidades de causa praducen determinadas cantidades de efecto, y esta
esfera, muy limitada en el cuadro praxeolégico global, s la que, al igual que las cien-
cias naturales en general, muestra una particular susceptibilidad hacia los métodos ma-
temdticos. La relacidn existente entre los términos medio ¥ marginal es obviamente
algebraica, y no una relacién entre fines y medios. Véase la prueba algebraica en Stigler,
Theory of Price, pp. 44 ss.
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Entonces, serd:

EP + FAP— PF~PAF > 0

FAP - PAF >0
FAP > PAF
Y, por lo tanto,
AP P
= . =
AF F

Luego, el producto fisico marginal es mayor que el producto fi-
sico medio #nicial. Dado que es mayor, esto significa que existe un
namero 4 > I wal que:

AP _ R

AF F

Ahora bien, de acuerdo con la regla algebraica segin la cual si

a ¢
b d
entonces
a ct+a
b deb
Por lo tanto,
AP kP + AP
AF  F+AF

Dado que £ > 1,
kP + AP P+ AP

>

F+AF F+ AF
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Luego,

AP P+ AP

- >

AF F+ AF

En conclusién, el producto fisico marginal también es mayor
que el producto fisico medio incrementado.

En otras palabras, 57 ¢f producto fisico medio aumenta, entonces
el producto fisico marginal es mayor que el producte fisico medio, en
esa regidn. Esto prueba la primera ley enunciada anteriormente.
Ahora bien, si retrocedemos en nuestra prueba, sustituimos los sig-
Nos «mMayor que» por «menor que» y seguimos pasos similares, lle-
gamos a la conclusién opuesta: cuando el producto fisico medio
disminuye, el productoe fisico marginal es menor que el producto fisico
medio. Esto prueba la segunda de nuestras tres leyes sobre la re-
lacién existente entre el producto fisico marginal y el producto
fisico medio. Pero si el producto fisico marginal es mayor que el
producto fisico medio cuando este aumenta, y es menor cuando
disminuye, se desprende que cuando estd en el mdximo, el producro
fisico marginal no puede ser mayor ni menor que el producto fisico
medio, sino ignal. Y esto prueba la tercera ley. Vemos que estas ca-
racteristicas de nuestra tabla se aplican a todos los casos posibles de
produccion.

El diagrama de la figura 4 representa un conjunto tipico de cur-
vas de producto fisico marginal y medio. Muestra las diversas re-
laciones entre ambas. Las dos curvas comienzan en cero y son idén-
ticas muy cerca de su origen. La curva de producto fisico medio
crece hasta que llega a su mdximo en el punto By luego decrece.
La curva del producto fisico marginal asciende con mayor rapidez,
es decir, es mas elevada que la del producto fisico medio, alcanza
su mdximo antes, en C, y luego declina cruzindose con la del pro-
ducto fisico medio en B, Desde alli, la curva del producto fisico
marginal desciende con mayor rapidez que la del producto fisico
medio hasta que, finalmente, cruza el ¢je horizontal en el punto A4

y se torna negativa. Ninguna empresa operard mds alld de la zona
0A.
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FIGURA 4

RELACION ENTRE EL PRODUCTO FISICO MARGINAL
Y EL PRODUCTO FISICO MEDIO

P

Producto fisico marginal

C B

™~ Producto fisico medio

0 D A I Cantidad del facror

Exploremos mejor ahora el drea del producto fisico medio creciente,
entre 0y D. Tomemos otra tabulacién hipotética (cuadro 2), que
serd mds sencilla para nuestros fines.

Este es un segmento de la parte creciente de la curva de producto
fisico medio; el mdximo se alcanza en 4 unidades y 6,2 de producto
fisico medio. La cuestidn es: ;qué probabilidad existe de que una
empresa considere esta regién como la combinacién correcta entre
cantidades de insumos y productos? Tomemos la linea superior de
la tabla. Dos unidades del factor variable, mds un conjunto que po-
drfamos llamar {7 unidades de todos los demds factores, rinden 10
unidades del producte. Por otra parte, en el mdximo producto fisico
medio para el factor, 4 unidades de este, mds U unidades de los otros
factores, rinden 25 unidades del producto. Como ya hemos visto, es
ley fundamental en la naturaleza que las mismas causas cuantitativas

CUADRO 2
Unidades del factor Producto rotal Producto flsico medio
2. 10 3,0
3. 18 6,0
4,.. 25 6,2
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producen los mismos efectos cuantitativos. Por lo tanto, si reduci-
mos ala mitad las cantidades de todos los factores de la tercera linea,
obtendremos la mitad del producto. En otras palabras, 2 unidades
del factor combinadas con U/2, es decir, con la mitad de las diver-
sas unidades de cada uno de los demds factores, rendirdn 12,5 unida-
des de producto.

Consideremos esta situacién. En la linea superior vemos que 2
unidades del factor variable, mds U unidades de factores dados, rin-
den 10 unidades del producto. Sin embargo, yuxtaponiendo la linea
de abajo, vemos que 2 unidades del factor variable, mds U/2 unida-
des de factores dados, rinden 12,5 unidades del producto. Resulta
evidente que, asi como ocurre en el caso de ir més alld de 04, toda
empresa que destine factores de manera de operar en la regién 0D
tomard una decisién muy desacertada. Obviamente, nadie querrd
gastar mds en esfuerzos o dinero en factores (los «otros» factores) para
obtener una menor produccién total o siquiera la misma produccién
total. Se pone entonces de manifiesto que si el productor se mantiene
en la regién 0D, se encuentra en una zona de productividad fisica
marginal negativa de los otros factores. Estaria en una situacién en la
cual obtendria un mayor producto total prescindiendo de algunos de
los otros factores. Del mismo modo, mds alld de 0A se encontrarfa
en posicién de aumentar su produccién total si descartara algo del
actual factor variable. En consecuencia, una regidn creciente del producto
[isico medio para un factor significa una region de producto flsico margi-
nal negativo para otros factores y viceversa. Un productor, por lo tanto,
jamds querrfa asignar su factor a la regién 0D ni mds all§ de A.

Tampoco el productor asignarfa el factor de manera que su pro-
ducto fisico marginal estuviese en los puntos B o A. En efecto, el factor
variable serd fijado de manera que tenga una productividad margi-
nal cero (en A), vnicamente si es un bien gratuito. Sin embargo, no
existen bienes gratuitos; solamente hay una condicién del bienestar
humano que no estd sujeta a la accién y, por ende, no es un elemen-
to en las curvas de productividad. Por otra parte, el producto fisico
medio estd en B, su mdximo para el factor variable, solo cuando los
demds factores son gratuitos y, por lo tanto, tienen una productividad
marginal igual a cero en ese punto. Unicamente si todos los demds
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factores fuesen gratuitos y pudieran no tomarse en cuenta, el pro-
ductor podria concentrarse simplemente en elevar al méximo la pro-
ductividad de un tnico factor. Sin embargo, no puede haber produc-
cién con un tnico factor, segin vimos en el capitulo 1.

La conclusién, en consecuencia, es ineludible. En un proceso de
produccién, todo factor se empleard siempre de tal manera que se
encuentre en una region donde el producto fisico medio sea decreciente,
y donde el producto fisico marginal sea decreciente pero positivo, entre
los puntos Dy A del diagrama. En todo proceso de produccién, por
lo tanto, todos los factores se empleardn en una regién de producto
fisico marginal decreciente y de producto fisico medio también de-
creciente, de modo que las unidades adicionales del factor empleado en
el proceso reduzcan el producto fisico marginal, mientras que una menor
cantidad de unidades lo eleven.

o) El valor del producto marginal

Segtin hemos visto, el valor del producto marginal de cualquier fac-
tor es su producto fisico marginal multiplicado por el precio de venta
de su producto. Acabamos de concluir que cada factor se empleard
en la regién de producto fisico marginal decreciente en cada proceso
de produccién. ;Qué forma tendrd la curva del valor del producto
marginal? A medida que la cantidad de un factor aumenta mante-
niendo los otros factores constantes, se deduce que la produccién
fisica total del producto serd mayor. Un mayor stock, dada la curva
de demanda de los consumidores, conducird a una reduccién del
precio del mercado. El precio del producto caerd, entonces, cuando
el producto fisico marginal disminuya y aumentard cuando este
aumente. Se deriva de esto que la curva del valor del producto margi-
nal del factor siempre serd decreciente y descenderd con mayor rapi-
dez que la curva del producto fisico marginal. Para cualquier proceso
de produccidn espectfico, todo factor se empleard en la region donde el
valor del producto marginal sea decreciente.® Esto se correlaciona con

8. Esta ley rige para todos los factores, especificos e inespecificos.
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la conclusién anterior basada en la ley de la utilidad, de que un
factor en general se empleard en los diversos procesos de produc-
cién, de tal manera que el valor de su producto marginal esté dismi-
nuyendo. Por lo tanto, el valor de su producto marginal general (entre
diversos usos y en cada uno de ellos) estard descendiendo y los diver-
sos valores del producto marginal individuales (en cada aplicacién)
también estardn decreciendo. En consecuencia, el valor descontado
del producto marginal también decrecerd.

Segin hemos visto, el precio de una unidad de cualquier factor
se establecerd en el mercado como igual al valor descontado de su
producto marginal. Este serd el valor descontado del producto mar-
ginal segtin lo determinado por la curva general, comprendiendo
todos los diversos usos que se le puedan dar. Ahora bien, los produc-
tores empleardn el factor de manera gue el valor descontado del pro-
ducto marginal se iguale entre todos los usos. Si el valor descontado
del producto marginal en una aplicacién es mayor que en otra, en-
tonces los empleadores de la primera linea de produccién estardn
en condiciones de ofrecer mds por ese factor y lo utilizardn en mayor
cantidad mientras disminuya (segin el principio del valor del pro-
ducto marginal decreciente) el valor descontado del producto mar-
ginal de la aplicacién en expansidn, hasta el punto en que se iguale
con el valor descontado del producto marginal creciente de la apli-
cacién que se contrae. El precio del factor se establecerd como igual
al valor descontado del producto marginal general que, en la econo-
mia de giro uniforme, serd idéntico en todos los usos individuales.

Asi, contemplando un factor en todas sus interrelaciones, hemos
podido explicar la formacion del precio de su unidad de servicio sin
suponer previamente la existencia del precio por si mismo. Focalizar el
andlisis sobre la situacién tal como se la observa desde el punto de
vista de la empresa equivale a caer en este tipo de error, porque,
obviamente, la empresa individual advierte que en el mercado existe
cierto precio para el factor. El precio de una unidad del factor serd
establecido por el mercado como igual al valor de su producto mar-
ginal descontado por la tasa de interés durante el tiempo en que se
produce el bien, con la condicién de que esta valoracién de la parti-
cipacién del factor sea aislable. Lo es si el factor es inespecifico o si
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se trata de un dnico factor especifico residual en un proceso. El valor
del producto marginal en cuestién resulta determinado por la curva
general de este valor del producto marginal, que abarca las diversas
aplicaciones del factor, y por la oferta disponible del factor en la
economifa. La curva general del valor del producto marginal de un
factor disminuye a medida que la oferta del factor aumenta, y estd
compuesta por las curvas del valor del producto marginal indivi-
duales para las diversas aplicaciones del factor, las que, a su vez, estdn
compuestas por las curvas decrecientes del producto fisico margi-
nal y los precios cada vez menores del producto. Por lo tanto, si la
oferta del factor aumenta, y se mantiene invariable la curva del valor
del producto marginal en la economia, este y, por ende, el precio del
factor, descenderdn; y a medida que la oferta del factor disminuya,
ceteris paribus, el precio del factor aumentard.

Para la empresa individual, el precio vigente en el mercado de un
factor es la sefial del valor descontado de su producto marginal en
alguna otra parte. Este es el coste de oportunidad de la empresa que
utiliza el producto, dado que iguala al valor del producto al que se
renuncia al dejar de utilizar la unidad de ese factor en otra aplicacién.
De esto se deriva que, en la economia de giro uniforme, donde todos
los precios de los factores son iguales a los valores descontados de
sus productos marginales, los precios de los factores y los «costes» (de
oportunidad) serdn iguales.

Los criticos del andlisis de la productividad marginal han soste-
nido que en el «complejo mundo moderno» todos los factores coope-
ran en la produccién de un producto y, por lo tanto, es imposible es-
tablecer algin tipo de imputacién de una parte del producto a los
diversos factores cooperativos. De ahi, afirman, que la «distribucién»
del producto entre los factores es independiente de la produccién
y tiene lugar en forma arbitraria, de acuerdo con la teorfa de la nego-
ciacién. Sin duda, nadie puede negar que son muchos los factores que
cooperan realmente en la produccién de bienes, pero el hecho de que
la mayoria de ellos (y todos los factores laborales) sean inespecificos
y que muy raras veces interviene mds de un dnico factor puramente
especifico en un proceso de produccién permite que el mercado aisle
la productividad en términos de valor y tienda a pagar cada factor
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conforme con este producto marginal. En el mercado libre, por ende,
el precio de cada factor no se determina mediante una negociacién
«arbitraria», sino que tiende a establecerse de manera estricta de
acuerdo con el valor descontado de su producto marginal. La impor-
tancia de este proceso del mercado es mayor a medida que la econo-
mia se torna mds especializada y compleja y los ajustes se hacen mds
delicados. Cuantos mds usos aparecen para un factor y cuantos mds
tipos de factores surgen, mds importante es este proceso de «impu-
tacién» del mercado en comparacién con una simple negociacién.
En consecuencia, este es el proceso que ocasiona la asignacién efec-
tiva de los factores y el caudal de produccién adecuado a las deman-
das mds urgentes de los consumidores (incluyendo los deseos no
monetarios de los mismos productores). Por ende, en el proceso del
mercado libre no existe una separacién entre produccién y «distribu-
cién». No hay ningin recipiente al que se arrojan arbitrariamente los
«productos» y del cual alguien los distribuye o puede distribuirlos en
forma también arbitraria entre diversas personas. Por el contrario, los
individuos producen bienes y los venden a los consumidores a cam-
bio de dinero que, a su vez, gastan en consumo o en inversiones con
el fin de aumentar el consumo futuro. No existe una «distribucién»
independiente, solo hay produccién y su corolario, ¢l intercambio.
Deberia entenderse siempre, aunque no se lo consigne explicita-
mente en el texto por razones de éxposicién, que las curvas del valor
del producto marginal que se utilizan para establecer los precios son
curvas del valor descontado del producto marginal, descontando el
valor del producto marginal segtn el lapso de tiempo remanente
hasta la finalizacién de la produccién del bien de consumo. Son los
valores descontados del producto marginal los que se igualan entre
los diversos usos del factor. La importancia de este hecho radica en
que explica la asignacién de los factores inespecificos que realiza el
mercado entre las diversas ezzpas productivas de un mismo bien o
de diferentes bienes. Asi, si el valor descontado del producto margi-
nal de un facror es 6 onzas de oro, iy si el factor se emplea en un pro-
ceso pricticamente simultdneo con el consumo, su valor del produc-
to marginal serd 6. Suponiendo que la tasa pura de interés es 5%, y
si el factor se usa en un proceso que habrd de madurar para el consumo
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final dentro de cinco afios, un valor descontado del producto mar-
ginal igual a 6 significa un valor del producto marginal igual a2 7,5;
si se usa en un proceso de diez afios, un valor descontado del producto
marginal igual a 6 significa un valor del producto marginal igual a
10, etc. Cuanto mds diste el momento en el cual opera el factor con
respecto a aquel en el que se complera el producto final, tanto mayor
serd la diferencia permitida en los ingresos por intereses ganados
por los capitalistas, quienes adelantan bienes presentes, permitiendo
asi el proceso de produccidén en toda su extension. El monto del
descuento que se hace al valor del producto marginal es mayor en
este caso, porque la etapa superior es mds remota que las demds con
respecto al consumo final. Por lo tanto, para que ocurra una inver-
sién en las etapas superiores, el valor de su producto marginal tiene
que ser mucho mayor que el correspondiente en los procesos mds
cortos.”

3. EL ORIGEN DE LOS INGRESOQS DE LOS FACTORES

Nuestro andlisis nos permite ahora resolver una controversia muy
tradicional en economfa: ;Cudl es la fuente de los salarios, el capital
o el consumo? O bien, dicho de otra manera, ;cudl es la fuente de los
ingresos de los factores originarios (trabajo y tierra)? Es evidente
que el objetivo final de la inversién de capital es el consumo futuro.
En ese sentido, el consumo es el requisito necesario sin el cual no
habria capital. Ademds, para cada bien individual, el consumo dicta,
a través de las demandas del mercado, los precios de los diversos
productos y los traslados de los factores (inespecificos) de un proceso
a otro. Sin embargo, el consumo por si mismo no provee nada. Los
ahorros y las inversiones son necesarios para permitir que haya algin
consumo, ya que puede haber muy poco consumo sin procesos de

9. Véase la excelente expesicién en Bohm-Bawerk, Pasitive Theory of Capital, pp.
304-12. Para una exposicién adicienal sobre el valor descontado del producto margi-
nal frente al valor del producto marginal, véase el apéndice B, «El profesar Rolph y
la teorfa de la productividad marginal descontada».

485



EL HOMBRE, LA ECONOMIA Y EL ESTADO

produccién y sin estructura de capital, mds que el simple acto de la
recoleccién directa de frutos silvestres.™

En la medida en que los factores trabajo y tierra produzcan y ven-
dan bienes de consumo en forma inmediaza, no se requiere capital
para su pago. Se pagan directamente con el consumo. Esto ocurria
cuando Robinson Crusoe recogfa frutos y también sucede en la
economia altamente capitalista con la mano de obra (y la tierra) du-
rante las etapas finales de los procesos de produccién. En estas etapas
finales, que incluyen los ingresos por trabaje puro obtenidos con la
venta de servicios personales (de médicos, artistas, abogados, etc.)
a los consumidores, los factores obtienen el valor de su producto mar-
ginal directamente, sin ningiin descuento por anticipacién. Todos
los demis factores, a saber trabajo y tierra que participan en el pro-
ceso de produccién se pagan mediante capital ahorrado previamente
con respecto a la produccién y consumo del producto.

Tenemos que llegar a la conclusién de que en la disputa encre la
teoria cldsica que sostiene que los salarios se pagan con capital y la
teoria de Henry George, J.B. Clark y otros, que sostiene que los sa-
larios se pagan con el producto consumido por afio, la primera teorfa
es correcta en la abrumadoera mayoria de los casos, y esta mayoria
se hace mds preponderante cuanto mayor es el stock de capital en la
sociedad.”

4. LA TIERRA Y LOS BIENES DE CAPITAL

El precio de la unidad de servicios de cada factor es, pues, igual al va-
lor descontado de su producto marginal. Esto sucede con todos los
factores, sean «originarios» (trabajo y tierra) o «producidos» (bienes
de capital}. Sin embargo, como hemos visto, no hay ningiin ingreso
neto para los propietarios de bienes de capiral, ya que sus precios con-
tienen los precios de los diversos factores que cooperan en su pro-
duccién. En esencia, luego, el ingreso neto solo es devengado por

10. Véase Wicksell, op. cit,, I, p. 108.
11 Véase el excelence andlisis de Wicksell, op. ¢it., I, pp. 189-91, 193-95.

486



LA PRODUCCION: DETERMINACION GENERAL DEL PRECIO

los propietarios de los factores tierra y trabajo, y por los capitalis-
tas debido a sus servicios «temporales». Sigue siendo cierto, sin em-
bargo, que el principio de determinacién de precios (igualdad con
el valor descontado del producto marginal) se aplica del mismo modo,
sea cual fuere el factor, ya se trate de un bien de capital o de cual-
quier otro.

Volvamos al diagrama de la figura 1 del capitulo 6. Por razones
de simplicidad, supongamos esta vez que nos ocupamos de una dnica
unidad de un bien de consumo que se vende por 100 onzas y que
una unidad de cada factor en particular interviene en su produccién.
Asi, enlafila 1, 80 se refiere a una unidad de un bien de capital. Con-
sideremos en primer lugar la primera fila. Los Capitalistas, compran
un bien de capital por 80 onzas y (suponemos) un factor trabajo por
8 onzas y un factor tierra por 7 onzas. El valor del producto margi-
nal del conjunto de los tres factores es 100. Sin embargo, su precio
total es 95 onzas. El resto es el descuento devengado por los capita-
listas a causa del elemento tiempo. La suma de los valores descon-
tados de sus productos marginales, entonces, es 95 onzas, y esto es
precisamente lo que los propietarios de los tres factores recibieron
en total. El valor descontado del producto marginal del servicio del
factor trabajo fue 8, el del servicio del factor tierra fue 7 y el del ser-
vicio del bien de capital fue 80. Asi, cada factor obtiene el valor
descontado de su producto marginal al precio que ha recibido. Pero,
:qué sucede en el caso del bien de capital? Se vendié por 80, pero
fue necesario producirlo, y esta produccién cuesta dinero para pagar
el ingreso de los diversos factores. El precio del bien de capital se re-
duce, digamos, a otro factor tierra, pagado con 8 onzas, a otro factor
trabajo, pagado con 8 onzas, y a un factor bienes de capital pagado
con 60 onzas. Los precios y, por ende, los ingresos de todos estos
factores vuelven a descontarse debido al elemento tiempo, y este des-
cuento es devengado por los Capitalistas,. La suma de los ingresos
de estos factores es 76 y, una vez mds, cada servicio de un factor de-
venga el valor descontado de su producto marginal.

Cada bien de capital tiene que ser producido y seguird siéndolo
en la economfa de giro uniforme. Dado que es asi, vemos que el factor
bienes de capital, aunque devenga el valor descontado de su producto
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marginal, no lo obtiene en forma neta, porque s« propietario, a su
vez, debe pagar dinero a los factores que lo producen. En dltima ins-
tancia, solo pueden obtener ingresos netos los factores tierra, trabajo
y tiempo.

Este tipo de andlisis ha recibido severas criticas sobre la siguience
base:

Este método «austriaco» de reducir todo retrospectivamente a
los factores tierra y trabajo (jy tiempo!) puede ser un interesante
ejercicio histérico, y hemos de admitir que, si rastreamos el origen
de la produccién y la inversién lo suficientemente lejos, llegaremos
por fin al mundo de los hombres primitivos que empezaron a produ-
cir capital con sus manos desnudas. Pero, ;qué aplicabilidad tiene
esto para el mundo complejo y moderno que nos rodea, un mundo
donde ya existe una enorme cantidad de capital con el cual trabajar?
En el mundo moderno no hay produccién sin ayuda de capial v,
por lo tanto, todo el anilisis austriaco del capital carece de valor para
la economia moderna.

No hay objecién acerca del hecho de que no tenemos interés en
hacer un andlisis histérico, sino, en cambio, un andlisis econémico
de la compleja economia. En particular, el sujeto actuante no tene
interés en el origen histérico de sus recursos: actiia en el presente per-
siguiendo un objetivo que habrd de alcanzar en ¢f futuro.” El anili-
sis praxeolégico reconoce esto y se ocupa del individuo que actda en
el presente para satisfacer fines en el futuro (de inmediato a remoto).

Es verdad, también, que la presentacién hecha por el maestro de
la teoria del capiral y la produccién, Bohm-Bawerk, ha sembrado
confusién al dar una interpretacién histérica a la estructura de la pro-
duccién. Esto es cierto sobre todo en cuanto a su concepto del «pe-
riodo medio de produccién», que traté de establecer una duracién
media de los procesos de produccién que operan en la actualidad,
pero remontindose a los comienzos de la histotia. En una de las partes
mds débiles de su teorfa, Bohm-Bawerk admitié que: «El muchacho

12. Esto fue comprendido por Carl Menger. Véase EA. Hayek. «Carl Mengers,
en Henry W. Spiegel (ed.), The Development of Economic Thought, John Wiley, Nueva
York, 1952, pp. 530 ss.

488



LA PRODUCCION: DETERMINACION GENERAL DEL PRECIO

que corta un palo con su cuchillo, en realidad, hablando estricta-
mente, solo continda ¢l trabajo del minero que, hace siglos, intro-
dujo la primera pala en el suelo para hacer la galeria de la cual se
extrajo el mineral para hacer la hoja.»” Traté, entonces, de salvar la
aplicabilidad de la estructura de produccién promediando perio-
dos de produccién y sosteniendo que el efecto en el producto actual
del trabajo de los primeros siglos es tan pequefio (siendo tan remoto)
que resulta despreciable.

Mises ha logrado, sin embargo, refinar la teoria de la produccién
austriaca de una manera que eliminé la dependencia en una estruc-
tura de produccidn casi infinitamente alta y siguiendo el concepto
erréneo de «periodo medio de produccién».

Segiin afirma Mises:

El hombre que actiia no contempla su condicién con ojos de histo-
riador. No le interesa cémo se origind la situacién actual, sino apro-
vechar en la mayor medida los medios disponibles hoy para eliminar
lo mejor posible toda furura privacién [...]. Tiene a su disposicién una
cantidad determinada de factores materiales de produccién. No pregunea
si esos factores fueron dados por la naturaleza o son el resultado de
procesos de produccién logrados en el pasado. No le interesa qué cand-
dad de factores dados por la naturaleza, es decir, factores materiales
originarios de produccién y trabajo, se gast6 en su produccién y cudnto
tiempo han absorbido estos procesos de produccién, Valera dnica-
mente los medios disponibles desde la perspectiva de los servicios que
podréin brindarle en su empefio por hacer que las condiciones futu-
ras resulten mds satisfactorias. El periodo de produccién y la duracién
de su capacidad de servicio son, para él, categorias en Ja planificacién
de la accién futura y no conceptos de retrospeccién académica [...].
Tienen importancia en la medida en que el sujeto acruante deba oprar
entre periodos de produccién de diferente duracién. [...]
[Bohm-Bawerk] [...] no tuvo plena conciencia del hecho de que
el periodo de produccion es una categoria praxeolégica y de que el rol
que desempedia en la accién consiste, exclusivamente, en las eleccio-
nes que el sujeto actuante realiza entre periodos de produccién de

13. Bshm-Bawerk, Positive Theory of Capital, p. 88.
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distinta duracién. La magnitud del tiempo invertido en ¢l pasado para
la produccién de los bienes de capital disponibles en la actualidad no
cuenta para nada,'

Pero, ;cémo utilizar el andlisis de la estructura de la produccién
si no tenemos en cuenta el pasado? ;Cémo aplicarlo a la economia
de giro uniforme si la estructura tuviera que remontarse en el tiem-
po en forma casi inacabable? Si basamos nuestro enfoque en el pre-
sente, ;no debemos imirar a los seguidores de Knight, descartando
el anilisis de la estructura de la produccién?

" Un punto de contencién en particular es la linea divisoria entre
los factores tierra y bienes de capital. Los seguidores de Knighe,
rechazando la idea de remontar los periodos de produccién a través
de los siglos, descartan por completo el concepto de terra y conci-
ben la tietra simplemente como parte de los bienes de capital. Este
cambio, por supuesto, altera por completo la teoria de la preduc-
cién. Sefialan en forma correcta, por ejemplo, el hecho de que en
la actualidad la tierra tiene muchas variedades y cantidades de trabajo
pasado «mezclado» con ella: se han excavado canales, se han talado
bosques, se han introducido mejoras bisicas en el suelo, etc. Afir-
man que practicamente nada es «tierra» pura y que, por lo tanto, el
concepto de tierra no tiene ningin contenido.

Segiin ha demostrado Mises, sin embargo, es posible reformar
la teoria de Bshm-Bawerk y conservar, a pesar de todo, la distin-
ci6n vital entre tierra y bienes de capital. No tenemos que descar-
tar el concepto de tierra, como hacen los seguidores de Knight, por
el hecho de rechazar el de periodo medio de produccién. En cambio,
podemos reformular el concepto de «tierras. Hasta este punto nos
hemos limitado a suponer que tierra representaba los factores origi-
narios dados por la naturaleza. Ahora tenemos que modificar esto
manteniendo nuestro enfoque en el presente y en el futuro, y no en
el pasado. El hecho de que cierta tierra sea «en su origen» tierra pura
o no econémicamente, no tiene importancia, en la medida en que

14. Mises, Human Action, pp. 477, 485 ss. Véase vambién Menger, op. cit., pp.
166-67.
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las modificaciones introducidas tengan un cardcter permanente o,
mds bien, en la medida en que esas modificaciones no deban ser
reproducidas o sustituidas.” La tierra que ha sido regada mediante
canales o modificada por el talado de bosques se ha convertido en
un bien presente dado en forma permanente. Ya que es un bien per-
manente, que no se desgasta en el proceso de produccidn, y en vista
de que no hace falta sustituirla, se convierte en un factor #erra, segin
nuestra definicién. En la economia de giro uniforme, este factor se-
guird cediendo sus poderes naturales sin merma y sin ninguna otra
inversién adicional; por lo tanto, en nuestro andlisis, lo considera-
mos como #erra. Una vez ocurrido esto, y cuando se separan las mo-
dificaciones permanentes de las que no lo son, vemos que la estruc-
tura de produccién ya no se remonta infinitamente en el tiempo,
sino que se ubica dentro de un lapso relativamente breve.*® Los bie-
nes de capital son aquellos que se desgastan de manera continua en
el proceso de produccién, y en cuya sustitucién deben operar los
factores tierra y trabajo. Si consideramos el desgaste fisico y la susti-
tucién, resulta evidente que toda la estructura de bienes de capital
no tardarfa muchos afios en derrumbarse si no se trabajara en su man-
tenimiento y reemplazo, y esto es verdad incluso en la moderna eco-
nomifa altamente capitalista. Por supuesto, cuanto mds elevado sea
el grado de desarrollo «capitalista» y mayor el nimero de etapas de

15. El término «insustituible» como criterio para tierra, en contraste con bienes
de capital, no equivale a «permanente». «Permanente» es una subdivisién de «insus-
tituible». Resulta evidente que las mejoras permanentes no deben sustituirse. Sin em-
bargo, los recursos naturales agozables, como la hulla, los minerales, etc., no son perma-
nentes, pero tampoco son reemplazables. La cuestidn clave es si un recurso tiene que
ser producids, en cuyo caso solo devenga rentas druzas. Si no lo hace, o si no puede
hacerlo, también devenga rentas netas. Como es obvio, los recursos que se van agotando
no pueden ser reemplazados y, por lo tanto, son tierra y no bienes de capital. Véase la
seccién sobre recursos agotables.

16. Podemos usar «permanente» y «no permanente» en esta seccién porque es ob-
vio que los recursos que se van agotando no pueden incluirse en un funcionamiento
perfectamente equilibrado. Véase el texto para ampliar lo referente a recursos agota-
bles. Dejados de lado estos recursos, lo «permanente» pasa a identificarse con lo «irre-
producible».
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produccién, mids tiempo demorard que todos los bienes de capital
se desgasten por completo.'?

La «permanencia» a que nos referimos concierne, por supuesto,
a la permanencia fisica de los bienes y 70 a la permanencia de su va-
lor. Esto siltimo depende de los cambiantes deseos de los consumidores
y nunca puede considerarse permanente. Asi, podria haber un factor
tierra permanente y extraordinariamente conveniente para un vifiedo.
Es tierra y, por lo tanto, sigue siéndolo por tiempo indefinido. Si
en determinado momento desapareciera rotalmente el interés de
los consumidores por el vino y la tierra perdiese su valor y dejara de
usarse, a pesar de todo, seguiria siendo «## un factor permanente
¥, en consecuencia, serfa tierra, aunque ahora submarginal. Debe
destacarse que la «permanencia» es pertinente para las consideracio-
nes presentes de la accién humana. Una parcela de tierra podrd dar
un producto marginal {fisico) permanente sin necesidad de mante-
nimiento, pero de pronto puede entrar en erupcién un voledn o un
huracdn puede arrasar la regién y la permanencia se destruye. Tales
acontecimientos naturales concebibles no son, ex ante, pertinentes
para la accién humana y, por lo tanto, desde el punto de vista de la
accién esta tierra se considera estrictamente como «permanente»,
mientras no ocurran cambios naturales.®"9

Por lo tanto, el concepto de «tierrax, segiin lo empleamos a lo largo
de este libro, difiere por completo del concepto popular de terra.

17. Véase Wicksell, op. cit.. 1, p. 186 y passim; y Hayek, Pure Theory of Capital,
pp- 54-58.

18. Tampaco existe ninguna relacién entre la acrual cuestién de permanencia o
no permanencia y la cuestion cosmolégica de la permanencia de la mareria y la ener-
gia. Véase Mises, Human Action, p. 634.

19. Stigler aduce que las diversas distinciones entre tierra y bienes de capital basa-
das en la permanencia u origen, tales como las traradas aquf, son fisicas y no econs-
micas. Estas objeciones pasan por alto la cuestién. Nadie niega que estas factores
homogéneos son capaces de modificar considerablemente su vafor a través del tiempo.
Pero ¢l hecho de que un factor dado sea originario o mejorado, sea permanente o
requiera mantenimiento, es una cuestién fisica, muy pertinente para el anilisis econé-
mico. No cabe duda de que el argumenco de Knight acerca de que toda cierra es un
bien de capital porque ninguna tierra es originaria, también es un argumento para el
ambito fisico. Stigler, Production and Distribution Theories, p. 274.
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Distingamos entonces, en esta seccién, entre ambos, denominando
al primero tierra econdmica 'y al segundo tierra geogrifica. El concepto
econémico comprende fodas las fuentes de valor dadas por la natu-
raleza: lo que en general se conoce como recursos naturales, como la
tierra, el agua y el aire, en la medida en que no sean bienes gratuitos.
Por otro lado, una gran parte del valor de lo que suele considerarse
atierran, es decir, la parte que hay que mantener en buenas condicio-
nes mediante el empleo de trabajo es, en realidad, un bien de capital.

Que la tierra agricola sea un ejemplo de esto tltimo podr4 sor-
prender al lector, que tiende a pensar que es productiva en forma
permanente. Esto es completamente erréneo: la productividad fi-
sica marginal de la tierra (geogrifica) varfa de modo considerable
segin la cantidad de trabajo que se le dedique para mantener o para
mejorar el suelo, asi como el mal uso o el desuso de la tierra conduce
a su erosién y a un menor preducto fisico marginal. El suelo bdsico
(nos referimos aqui al suelo que quedaria zhor si se suspendiese su
mantenimiento y #o el suelo que existia en un pasado remoto antes
de iniciarse su cultivo) es el elemento tierra, mientras que el producto
final, al que popularmente se le conoce como tierra agricola, suele
ser un bien de capital que contiene este elemento tierra.

He aqui lo que dicen Van Sickle y Rogge acerca del suelo:

La dierra, entre los 30 y 45 centimetros superiores, de los cuales los
cereales, verduras, pastos y drboles extraen casi toda su nutricién, es su-
mamente destructible. La capa superior puede ser arrastrada por el
agua o ¢l viento (erosién), o su contenido orgdnico y mineral puede
set disuelto y llevado fuera del alcance de la vida vegetal en cuestién
de pocos afios, si no se la utiliza con cuidado. Ademds, puede ser re-
construida mediante una cuidadosa labranza. Por lo tanto, puede de-
cirse de todos los suelos [...] que su mantenimiento requiere ahorro.*®

La indestructibilidad de la tierra se ejemplifica con mucha mayor
claridad en lo que suele denominarse «tierra urbana». La tierra de
las regiones urbanas (que incluye la tierra suburbana, la destinada

20. John V. Van Sickle y Benjamin A. Rogge. Jutroduction to Economics, D. Van
Nostrand, Nueva York, 1954, p. 141.
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a la construccién de fibricas, etc.) pone de manifiesto una de sus ca-
racteristicas mds indestructibles: s« espacio fisico, su parte de la super-
ficie del planeta. Porque, salvo casos excepcionales, la superficie de
la tierra est4 fijada de un modo permanente, tal como sucede con la
posicién geogrifica de cada parcela de tierra geogrifica sobre la su-
perficie. Este aspecto eternamente fijo, permanente y posicional de
la tierra geogréfica se denomina wbicacion de la derra, o, segtin ha
dicho Mises con propiedad, «la tierra como lugar donde estar de
pie». Dado que es permanente e irreproducible, entra claramente
dentro de la categoria de tierra econémica. La permanencia, una
vez mds, se refiere a su aspecto fisico espacial; sus valores como ubi-
cacién, por supuesto, siempre estdn sujetos a cambios.? El centro
de Manhattan se encuentra ahora en la misma ubicacién —el mismo
lugar geogrifico— en que estaba en el afio 1600, aunque los valo-
res monetarios que renta hayan cambiado.

Supongamos que una parcela de tierra, que en la actualidad no
se utiliza, pueda usarse para diversos fines agricolas o urbanos. En
ese caso, habrd que hacer una eleccién entre sus valores alternativos
como tierra econémica irreemplazable: entre el valor descontado de
su producto marginal como resultado de su fertilidad como tierra
bésica y el valor descontado de su producto marginal como una ubi-
cacién urbana. Los principios para decidir si una tierra empleada
actualmente para la agricultura y a la cual se la mantiene para ese fin,
tiene que seguir siéndolo o se la debe utilizar como ubicacién para
un edificio, son los mismos. El valor del rendimiento marginal como
tierra agricola o tierra urbana es desagregado por el propietario de
la tierra, el «terrateniente», en ingresos a obtener por intereses deri-
vados del mantenimiento y mejoramiento del capital, por una parte,
v el valor descontado del rendimiento marginal que se logrard por
la tierra econdémica bisica, por la otra.

En este tratado, «tierra basica» se refere al suelo sin mantenimiento,
en el caso de la agriculcura, o ala ubicacion pura sin una superestruc-
tura desvalorizable, en el caso de la